
证券时报记者 赵黎昀

以山为名，因煤而兴。中原煤都平顶

山，孕育了年原煤产量近3000万吨的平煤股

份（601666），

富煤，又不仅有煤。

自2018年担任平煤股份党委书记、董事

长以来，潘树启就深知，平煤股份要立足煤、

延伸煤，更要超越煤。唯有强化产业链条，

贯彻新发展理念，才能真正推动企业高质量

发展。

作为老煤矿人，潘树启1993年大学采矿

工程专业毕业后，便扎根矿山。从煤矿井下

技术员到管理骨干，从副总工程师到矿长，

从生产一线到管理岗位的不断磨砺，让他深

知煤炭企业安全高效稳定发展的法门。

国有企业担负着做强做优做大的政治

任务。在他的带领下，平煤股份积极整合

煤焦产业链条，收购控股股东下属煤炭相

关资产，参股增资优势公司股权，投资建设

煤焦项目，发挥产业链协同效应，增强公司

综合竞争力。同时，平煤积极对标先进企

业，全面加强生产经营管理，相继实施三年

分红规划、股份回购、限制性股票激励、招

标+对标+审计等措施。此外，在坚持实施

“大精煤”战略的路线下，平煤依托炼焦煤

资源禀赋优势，大力发展煤炭洗选深加工，

努力将优质低硫主焦煤作为核心产品打造

成为“国内第一、世界第二”的知名品牌，践

行“主焦煤全国品质最优、市场竞争力最

强”理念，与中国宝武、华菱钢铁等大型企

业构建起长期稳定的战略合作关系，持续

拓展精煤市场，为公司持续健康发展奠定

坚实基础。

不断完善产业布局的背景下，近年来平

煤股份实现生产经营成果的飞跃式发展。尽

管受新冠疫情、市场波动等不利因素影响，公

司主要经营指标仍然实现逆势增长，质量效

益明显提升。2021年该公司全年原煤产量

2885万吨，精煤产量 1187.8万吨；营业收入

297 亿元，同比增长 32.6%；净利润 29.22 亿

元，同比增长110.61%。2022年上半年，该公

司实现营业收入194亿元，同比增长53.37%；

净利润33.64亿元，同比增长218.09%。

潘树启始终认为，科技创新是引领企业

发展的第一动力。近年来，平煤股份也大力

实施创新驱动发展战略，加大科技研发攻关

与投入，加快实施智能化矿山建设。其中，

平宝公司建成了全国智能化示范矿井，二

矿、八矿、十矿、十一矿等建成了省级智能化

示范煤矿，公司煤矿智能化建设领跑河南省

煤炭企业。

这些年，平煤股份聚力攻关煤矿“四高

四采”，攻克“平顶山东部矿区瓦斯地面抽

采”“深部矿井热害治理”“难选煤洗选炼焦

煤”等核心技术；推动国内首套拥有自主知

识产权的局部制冷降温设备，在十矿成功安

装运行；持续引进博士后等高端人才，推进

全流程重点实验室建设。2021年，该公司获

授权专利33项、发布实施5项行业以上技术

标准，荣获省部行业级科技进步奖21项。

在我国“双碳”目标的大背景下，潘树启

和平煤股份又肩负了新的发展使命。立足

“大格局、大情怀、大担当”的企业品格，平

煤将继续做优做强煤炭主业，积极推进煤焦

一体化进程，逐步实施煤焦产业整体上市，

顺应行业未来发展趋势及要求，实现高质量

发展。

平煤股份董事长潘树启：

立足煤超越煤
推动传统行业高质量发展

证券时报记者 叶玲珍

学成归国，他把“国际化”深深烙进企业

文化，借助资本力量大力扩张海外版图，并

以管理输出、文化输出实现技术、资源内化，

为各大业务板块全面赋能。站在新的起点，

他正紧抓新能源汽车产业契机，致力于用创

新思维书写中鼎股份的新故事。

美国留学背景、国际化视野叠加对家

族事业的热爱，夏迎松带领中鼎股份跃居

全球汽车零部件龙头企业并非偶然事件。

2000年，毕业于美国Morehead州立大学

的夏迎松主动放弃国外优越的生活、工作环

境，回到安徽宁国，主导中鼎股份资本运作、

产能扩张及技术升级工作，并确立了“国际

化、资本化、创新化、信息化”四大战略。

2006年，中鼎股份借壳飞彩股份，成功

登陆深交所，自此插上资本双翼开启腾飞之

路。2007年以来，公司营业收入由10亿元跃

升进百亿俱乐部，净利润由不足亿元攀升至

10亿平台。目前，中鼎股份业务已覆盖密

封、降噪减震、流体热管理、空气悬挂及电机

系统等四大领域，而版图的扩张则主要得益

于外延式并购，尤其是海外收购。

夏迎松对欧美文化环境和市场规则较

为熟悉，这让中鼎股份的“出海”之路更为

顺畅。2008以来，夏迎松带领公司拉开海

外并购序幕，相继筹建中鼎美国公司和中

鼎欧洲公司，并主导完成了对德国KACO、

WEGU、AMK、法国TFH等先进技术企业的

并购。2021年，中鼎集团收购日本普利司

通减震业务，由此形成覆盖亚、欧、美的全

球化研发、制造及销售服务网络，也构建了

在汽车行业对国内自主品牌、日、欧、美系

客户全面覆盖的态势。“对海外子公司的管

理，除业务融合外，还需逐步强化管理输出

和文化输出。”夏迎松表示，目前中鼎股份

已搭建了全球研发、全球销售、全球仓储、

全球采购平台，推进海外工厂成本控制和

精细化管理水平提升。

扩张之余，夏迎松时刻不忘修炼内功。

在他看来，技术创新是企业长足发展的“不二

法门”，推进产学研结合，引进消化吸收和再

创新则是主要手段。当前，中鼎股份在空气

悬挂、底盘轻量化领域拥有多项核心技术，在

流体热管理领域拥有自主专利的独家生产技

术creatube工艺以及TPV软管和尼龙管等关

键工艺，位居细分领域全球前两名。为适应

全球经营新格局，夏迎松很早就制定了“数字

中鼎”规划，并于2016年启动SAP信息化项

目，通过分期上线，实现全球SAP信息化统一

管理，快速提升企业效率。

站在全新的起点，中鼎股份正将目光

聚焦在当前大热的新能源汽车领域。“新能

源汽车产业快速崛起，以动力电池、电机、

电控系统为主的产业链条随之兴起。”夏迎

松表示，公司很早就预见到了这一趋势，并

在相关领域做了大量储备。2020年以来，

公司围绕智能底盘战略方向，空气悬挂系

统、流体热管理系统、底盘轻量化系统等新

赛道业务逐步放量，并为国内外多家传统

主机厂及造车新势力成功配套，迎来蓬勃

发展的拐点期。2022年初至今，公司陆续

获得国内外主机厂多个定点项目，在手订

单总金额超几百亿元。

未来中鼎股份将继续紧跟市场变化趋

势，加快向智能制造转型，以实际行动为推

动地方经济社会发展，振兴民族基础工业

发展再立新功！

中鼎股份董事长夏迎松：

内外兼修 以国际化视野
布局新能源汽车大赛道

证券时报记者 李映泉

“他在企业迷茫之际掌舵，凝聚人心，带

领团队成功完成了从 ATM 到 AI 的进化蜕

变，交出了一份杰出的数字化转型答卷。站

在数字经济全新发展浪潮之下，他正带领企

业不断切入新的赛道，利用技术赋能千行

百业。”

2017年底，黄跃珍正式担任广电运通董

事长，但这次赴任并不轻松。彼时，在移动

支付的革命性浪潮下，这家连续10年位居国

内金融机具市场第一的企业，正面临主要市

场需求萎缩的难题，全体员工都亟盼一位能

够指明前路的掌舵人。

黄跃珍没有让大家失望。在他的主导

下，广电运通开始大刀阔斧进行人工智能战

略转型，彻底改变了过往以金融自助设备为

主的单一产业模式，倾力打造出“智能金融、

智能安全、智能交通、智能便民”四条业务跑

道，推动AI全要素高质量协同发展，成功走

出一条创新发展之路。

2018年，广电运通营收开始恢复增长；

2019年，公司进入AI战略全面深度转型和智

能化升级阶段，深耕场景落地，助力产业价

值链延伸；2020年底，广电运通提出全新的

“124”战略构想，聚焦“金融科技+城市智能”

两条业务主线，深入协同发展人工智能“算

力、算法、数据、场景”四大核心要素，加快融

入数字经济发展浪潮。

在技术研发方面，广电运通瞄准人工智

能科技前沿，搭建具有更强创新力的研发平

台，构建具有核心竞争力的技术和产品体

系。在场景落地方面，公司利用AI技术赋能

千行百业，智能银行网点、智慧政务、多元支

付乘车、刷脸过闸、大客流智慧安检、雪亮工

程、智慧警务云等场景纷纷落地。

同时，广电运通还注重“产业+资本”双

轮驱动，通过资本运作成功开辟第二增长曲

线。通过收购广电信义、控股中科江南、控

股像素科技，广电运通以资本手段实现了金

融、安全、交通、便民等人工智能场景的开疆

拓土。公司还成功策划、推动中科江南分拆

上市，打造广州国资系统首家“A拆A”样本；

旗下运通智能、运通数达、平云小匠等分别

引入战投，证明了资本对公司数字化赛道子

公司市场价值的认可。如今，公司站在数字

经济发展的潮头，通过战略投资设立广电数

投、运通奇安，同时与广州交易集团共同出

资设立数据交易公司，切入数字经济投资、

数据交易、信息安全等新赛道，数字经济布

局日趋完善。

经过几年的坚持和突破，广电运通基本

完成了从ATM到AI的战略转型，并开创了

更宽阔的赛道。黄跃珍表示，数字金融发展

大有可为，金融的本质是服务实体经济，做

好金融数字化转型的根本目的是为了更好

地支撑实体经济迈向高质量的发展。未来，

广电运通将充分发挥数字金融给金融业本

身及实体经济带来的“乘数效应”，更好赋能

千行百业。

广电运通董事长黄跃珍：

数字金融发展
大有可为

证券时报记者 李小平

海归博士、发明专家、创业达人……这

些都是英飞特（300583）董事长华桂潮的标

签。不过，从他的人生履历来看，最确切的

概述莫过于“创新开路、产业报国”。

“英飞特”是由华桂潮2007年创办，全称

为”英飞特电子（杭州）股份有限公司”。公

司名称中的“英飞特”（Inventronics），是由英

文单词“Invent”和“Electronics”组合衍生而

成。这也蕴含英飞特的企业文化——“创新

驱动、全球领航”。短短15年，公司LED驱动

电源的销售规模，已位居全球前列。

出生于浙江义乌的华桂潮，传承了“勤

耕好学、商嗅敏锐、敢于创新、诚信包容”的

义乌精神，这也为他赴外求学、拥有引领行

业的创新思路和敏锐的技术嗅觉、敢闯敢

拼、一次次将企业做精做大奠定了基础。

华桂潮是美国弗吉尼亚理工大学电气工

程博士，毕业后，他与国际电源界知名人士于

1993年联合创办美国VPT公司，现已成为全

球最大的航天航空军用电源公司。彼时，身

在美国的华桂潮已颇有成就，但是在异国他

乡日益感受到“祖国”二字沉甸甸的含义。

“无论个人在国外取得了多大的成就，

拥有多让人艳羡的生活，都没有从内心深处

让我感到欣慰和满足。”在华桂潮看来，美国

优越的生活终究是个体范畴的成功，他希望

能为更多人创造展示才华的机会和舞台，进

而让更多人分享成功。

1999年，华桂潮博士毅然选择回国，在杭

州创办了伊博电源（杭州）有限公司。作为杭州

高新区留学人员创业园的首批企业，他带领团

队专业从事开关电源的研发，为世界知名电源

公司，如Delta、Artesyn、Ault (现S&L)开发了30
多个系列技术含金量极高的开关电源产品；

2001年5月，伊博电源与美国纳斯达克上市公

司 Bel Fuse Inc. 实现战略性并购，现已成为

世界一流的DC-DC开关电源研发中心。

英飞特电子（杭州）有限公司是华桂潮于

2007年创办，在他的带领下，仅用了9年时间，

公司就在深圳创业板上市。经过十五年的深耕

细作、开拓创新，“Inventronics”的电源品牌享誉

全球，品质卓越，长期处于该领域的国家和国际

领导地位，是行业内的隐形冠军企业。

创新创业的路上，华桂潮脚步不曾停

歇，站在英飞特上市这个新起点上“再出

发”，他激情满怀，主动出击。2018年初，作

为集成照明和农业领域的先驱者，他创立了

四维生态科技（杭州）有限公司，带领全行业

进入了一个崭新而重要的新时代。四维生

态是一家专注于LED植物工厂，用工业化手

段做农业的高科技公司，目前也取得了不错

的成绩，未来发展不可限量。

作为国家特聘专家、教授级高工，华博

士多次主持国家及地方在驱动电源领域方

面的重要科研项目，担任“十二五”国家科技

支撑计划首席科学家、国家中小企业创新基

金项目负责人等科研要职，担任中国国际半

导体照明论坛驱动控制分会主席、中国电源

学会LED分会主席等行业要职，积极引领和

推动行业发展与进步。

截至2021年底，华桂潮已在国际学术杂

志及会议上发表论文 70多篇，并拥有 30余

项美国发明专利、100余项中国发明专利，在

国际开关电源领域享有盛誉。

“为祖国的发展增添绵薄之力是件令人

热血沸腾的大事业。”回顾自己四次创业的

近30年，华桂潮深有感触地说。

证券时报记者 李映泉

2017 年，享誉“食在广州第一家”的

“中华老字号”广州酒家敲开资本市场的

大门，成为广东省率先上市的饮食集

团。在掌舵人徐伟兵看来，上市只是一

个新起点，如何让这家创建于 1935 年的

中华老字号焕发新的生机与活力，更是

一个需要长期思考的课题。

徐伟兵作为广州酒家董事长，自2017
年上市以来，他一直以匠心的坚守和热

忱，紧抓时代机遇，坚持开拓创新，与时俱

进，通过优化基地联动布局、提升数字化

营运能力、强化科研技术和市场转化能

力、推动智能化系统重构与健全、融合线

上线下全渠道、多场景消费体验等举措，

着力打造公司“大食品”“大餐饮”产业格

局和“大数据、大市场、大生产”发展模式，

带领广州酒家成功走出“食品+餐饮”双主

业联动协同的发展路径，依托餐饮业务持

续扩大品牌影响力，赋能食品业务不断扩

大规模效益，有效推动公司实现高质量发

展新突破。

1990年加入广州酒家，见证了广州酒

家从单一餐饮店发展为全国知名的大型

食品制造及餐饮服务集团的全过程。近

年来，他带领企业加速开拓全国食品市

场，建设湖南湘潭，广东梅州、茂名三大生

产基地，构建起“一核三翼”的食品制造产

能布局，将食品制造业务打造成为公司抵

御风险、发展壮大的根基。

另一方面，徐伟兵坚持以弘扬粤式饮

食文化为使命，把擦亮“广州酒家”这块餐

饮金字招牌作为核心要务。按照不同的

风格对旗下餐饮品牌进行差异化定位，做

精做细“广州酒家”“陶陶居”中华老字号

品牌，打造特色品牌，让企业能够覆盖到

广阔的消费群体。

徐伟兵深知，老字号要增强市场竞争

力，必须坚守品牌信誉、激发创新势能。

2019年 7月，公司收购拥有 140余年历史

的中华老字号“陶陶居”，有效整合老字号

品牌资源，与“广州酒家”形成了 1+1>2的

协同效能，焕发百年“老字号”新活力。随

后推动陶陶居公司完成混合所有制改革，

实现经营业绩显著提升。

数字化时代，徐伟兵带领团队研究制

定了符合集团发展的“1+2+4”数字化战略

规划，以数字化转型赋能企业高质量发

展。广州酒家深入推进营销数字化发展，

通过线上线下多场景消费融合体验，构建

深度融合的全域营销矩阵。

近年来，预制菜也成为食品行业的

“新风口”。对于广州酒家来说，却是食品

与餐饮结合的天然赛道，广州酒家早已是

赛道上的“资深选手”。早在90年代，广州

酒家就推出了半成品菜、速冻点心等产

品，在预制菜领域已经积累了30余年的经

验、人才和技术工艺。

谈及广州酒家未来在预制菜领域的

布局，他表示，会考虑通过多种形式参与

预制菜产业的发展，包括参与预制菜行业

标准的制定和建立预制菜联合研发平台，

内部加强菜式、生产工艺的研发，参与预

制菜基金或与优质企业合作等，助力广州

打造成为全国预制菜高地。

广州酒家董事长徐伟兵：

传承和创新
“中华老字号”品牌
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