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证券时报记者 胡飞军

今时不同往日，中石化再次挂牌

出售九州证券股权。

日前，北京产权交易所网站信息

显示，中石化拟全部转让持有的九州

证券 3.7亿股，占总股本 10.98%，转让

底价为 5.14亿元，较上一次挂牌转让

底价高出4000万元。

值得一提的是，九州证券的控股

股东已从此前的九鼎集团变更为武汉

金控，并由“券业老将”邓晖出任总经

理，且拟更名为“华中证券”，成为继长

江证券、天风证券之后的湖北第三家

本土券商。

再次出售九州证券股权

日前，北京产权交易所公示，中国

石油化工集团（简称“中石化”）挂牌出

售九州证券 3.7 亿股股份，占总股本

10.98%，转让底价5.14亿元，价款支付

方式为一次性支付，缴纳保证金额为

5200万元。

这已是中石化第二次挂牌转让

九州证券股权。据官网介绍，九州证

券拥有证券业务全牌照，是国内唯一

一家注册地位于青海省的证券公

司。2014年底，青海证监局核准九鼎

集团对原天源证券增资 3.6 亿元，

2015 年公司更名为九州证券。九州

证券总部设有经纪业务、投资银行、

资产管理、固定收益、交易等业务模

块和部门。

中石化与九州证券结缘于 2017
年 1月 18日。九州证券彼时公告称，

该公司引入战略投资者中石化，中石

化 此 次 投 资 金 额 4.07 亿 元 ，占 股

10.98%，成为第二大股东。

不过，与九州证券牵手仅 4 年

后，中石化开始筹划清仓九州证券股

权。2021 年 10 月 12 日，北京产权交

易所官网挂出一则券商股权转让信

息，中石化挂牌清仓式转让 3.7 亿股

九州证券股份，转让股份占总股本比

例 为 10.98% ，转 让 底 价 为 4.74 亿

元。不过，上述转让信息挂出后，却

迟迟没有合适的买家伸出橄榄枝，只

好作罢。

时隔一年多，中石化再次挂牌转

让上述股权，挂牌价格5.14亿元，较上

次增加 4000万元。简单按照挂牌底

价推算，九州证券整体估值为46.81亿

元。若不考虑分红情况，中石化所持

部分股权升值约 1.07亿元，近 5年收

益率约26.29%。

去年业绩逆势增长

时至今日，九州证券的股权结构

已发生大幅变动，不再是民营资本九

鼎集团控股，中石化也不再是九州证

券第二大股东。

此前股权结构信息显示，九州证券

持股10%以上的股东有两家，控股股东

为九鼎集团，持股比例85.76%；中石化

为第二大股东，持股比例10.98%。

2022年4月，九鼎集团公告称，公

司及下属企业拟转让持有的九州证券

股份。2022年 5月 11日，九鼎集团公

告，九鼎集团及下属企业拟转让持有

的九州证券24.43亿股，占九州证券总

股本72.5%，交易价格为48.865亿元。

交易对手方面，武汉开发投资有限

公司拟受让九州证券16.85亿股股份，

占总股本的50%；武汉光谷金控拟受让

4.21亿股股份，占总股本的 12.5%；武

汉中天昱诚、武汉三恒投资均拟受让

1.685亿股，分别占总股本的5%。

2022 年 12 月 15 日，九鼎集团出

售九州证券 72.5%股权获得证监会

批复。

根据资料，武汉开发投资是武汉

金控的全资子公司，其实控人为武汉

市国资委。而武汉光谷金控、武汉中

天昱诚、武汉三恒投资背后的实控人

分别为武汉东湖新技术开发区管理委

员会、武汉市江汉区国资委、武汉市江

汉区国资委，九州证券正式成为武汉

市属国资控股券商。

股权变更后，武汉国资合计持有

72.5% 股 权 ，同 创 九 鼎 仍 然 持 有

16.52%股权，中石化持有 10.98%股

权，中石化变为九州证券第三大股东。

今年2月10日，九州证券公告称，

1月19日，九州证券完成股权交割，武

汉金控并购九州证券工作全面完成。

2月8日，九州证券董事、监事、高管的

提名经研究通过。其中，九州证券党

委书记由武汉金控党委副书记、总经

理梅林兼任，曾任长江证券总裁的邓

晖出任九州证券党委副书记、总经

理。天眼查显示，此前九州证券总经

理、法定代表人由九鼎投资合伙人魏

先锋兼任，今年2月17日，九州证券总

经理和法定代表人变更为邓晖。

2022年，在大多数券商业绩下滑

的情况下，九州证券业绩逆势增长。

实现营收 7.45 亿元，同比增加 4.5%；

实 现 净 利 润 2.11 亿 元 ，同 比 增 长

67.46%。截至 2022年末，九州证券总

资产66.77亿元，净资产40.24亿元。

中石化再次清仓九州证券股权 转让底价提高

证券时报记者 刘敬元

一家老牌保险公司近期正在进

行高层调整。

证券时报记者获悉，继原总裁

高兴华升任董事长后，中华财险近

期迎来新总裁人选，即曾任人保财

险电商部总经理、原现代财险总经

理蒋新伟。据悉，蒋新伟上周已入

职中华财险，将在必要的公司治理

和监管核准程序后出任总裁。

董事长、总裁相继调整

今年1月，银保监会核准高兴华

的中华财险董事长任职资格。高兴

华此前为中华财险总裁，升任董事

长后，该公司总裁一职出现空缺。

目前，中华财险总裁已迎来新

人选蒋新伟。蒋新伟出生于 1967
年，为财险业务老将，此前履历主要

在人保财险和现代财险。其中，他

大部分任职经历都在人保财险，曾

任人保财险客户服务管理部/电子商

务部总经理、电子商务中心总经理、

董事会办公室主任。2020年7月，蒋

新伟加入现代财险，当年 11月获批

出任该公司总经理。

蒋新伟加入现代财险前，该公

司完成了增资扩股，从外资变为合

资企业。成立于2007年的现代财险

原为韩资独资企业，2020年初获批

增资扩股，新引入联想、迪润科技

（滴滴系公司）等4家股东。此后，该

公司致力于打造一家科技驱动型财

产保险公司，从传统保险转向创新

型保险公司，同时还将申请经营范

围由最初的北京、山东逐步拓展到

全国，目前广东、湖北、四川分公司

已相继成立。

不过，颇为突然的是，2022年12
月30日，现代财险公告，已收到蒋新

伟的书面辞职信函，他因个人原因

请辞公司总经理职务。由此，蒋新

伟结束了在现代财险 2年多的任职

经历。

有接近中华财险人士向证券时

报记者称，蒋新伟已于上周加入中华

财险，拟任总裁。

老牌险企仍有吸引力

前些年从传统大型险企跳槽到

新兴险企或互联网平台的保险老

将，有一定回流。几位财险业人士

向记者分析，这背后，既有近年市场

形势不佳的原因，也有不容易适应

不同体制不同文化的问题，摆在资

深行业高管面前的具有吸引力的机

会正在减少。整体上，“体制内”的

中华财险仍是一个不错的平台。

中华财险全称为中华联合财产

保险股份有限公司，该公司始创于

1986年7月，是一家老牌国有保险公

司。其由中华联合保险集团持股

87.93%，实际控制人为中国东方资

产管理股份有限公司。

在国内财险业，人保、平安和太

保“三巨头”稳居第一梯队，中华财

险则处于第二梯队头部位置。2022
年，中华财险实现保费收入约603亿

元，保费规模位居财险市场第五，农

险业务规模稳居全国第二，政策性

健康险业务位居财险市场第三。

根据偿付能力报告数据，中华

财险2022年实现净利润10.97亿元，

净资产收益率为6.24%，综合成本率

为99.62%，实现承保盈利。

中华财险高层调整
蒋新伟拟任总裁

证券时报记者 严子游

近日，继“百岁贷”、“接力贷”后，

无需关系证明的情侣“连心贷”再度引

发关注。

昨日，证券时报记者从农业银行

工作人员处了解到，这一贷款产品并

非新鲜事物，而是银行本来就有的房

贷特色业务，但“办理的人很少”。

在多位受访人士看来，“百岁贷”、

“接力贷”、“连心贷”等颇为博人眼球

的贷款产品接连被推广，折射出银行

的放贷压力，尤其是稳房贷焦虑。

“部分银行推出这些房贷产品，主

要是为了挖掘购房需求，解决房地产

需求端的问题，以提升按揭贷款规

模。”一位银行业人士向记者表示，究

其根本，背后的原因是商品房销售数

据复苏不及预期。

不过，该人士认为，此类产品实际

效果恐怕有限，目前房地产销售回暖

仍面临高位房价下的房地产有效需

求不足、房地产供需矛盾尖锐、公众

对房地产市场预期较弱等障碍，加上

实际放款过程中，申请此类产品的每

一笔具体业务都将面临银行严格的审

查审批。

房贷产品花样迭出

近期，各类房贷产品成了微博热

搜的“常驻嘉宾”。先是 2月中旬，南

宁、成都等地刷高贷款年龄上限，推出

子女作为共同借款人最长可贷至 100
岁的“百岁贷”、“接力贷”；后又有未婚

情侣无需任何关系证明即可申请的

“连心贷”于2月22日再度冲上热搜。

记者从农业银行客服处了解到，

该行早已推出个人住房联名贷款业

务，主要产品是“接力贷”和“连心

贷”。其中，“接力贷”是指为延长贷款

期限或增强还款能力，借款人与父母、

子女中的任意一人作为共同借款人申

请的住房贷款；“连心贷”是指为明确

婚前财产归属或增强还款能力，未婚

男女朋友作为共有权人，由双方或者

一方申请的住房贷款。

“申请‘接力贷’或者‘连心贷’不

代表更容易贷款，贷款人同样要按照

我行的审批程序，对其信用状况进行

审核，需要满足我行对个人住房贷款

的准入标准。”农业银行客服人员告诉

记者。该行一位分支机构人士还表

示，“其实办理‘连心贷’的人很少”。

内蒙古银行研究发展部总经理杨

海平认为，目前部分银行推出“连心

贷”、“接力贷”等产品，背后原因是商

品房销售数据不及预期，银行想要提

升按揭贷款规模，挖掘购房需求，解决

房地产需求端的问题。

中泰资本董事王冬伟则表示，银

行或房地产商推广这些特色房贷产品

的原因可能有多方面。“首先，当前房

地产市场低迷，需要创新金融产品来

刺激市场活跃度；其次，随着人口老龄

化趋势的加剧，有一部分年龄较大的

人也有购房需求，这类产品能够满足

他们的特殊需求。此外，这些特色房

贷产品也能够增加银行的市场占有率

和收益。”

事实上，“接力贷”是银行一款常

见的贷款产品。早在去年8月4日，北

京曾选取昌平区、顺义区的 3宗地块，

试点“全龄友好社区”项目，支持 60岁

及以上老年家庭购房，并推出了明确

子女可作为共同借款人申请贷款的配

套政策。

银行的房贷业务焦虑

去年以来，房地产政策频吹暖风，

多地首套房贷利率迈入“3”时代。贝

壳研究院监测数据显示，截至 1月 31

日，贝壳研究院监测的 103个城市中，

首套利率低于4.1%的城市共30个。

在当前楼市销售仍偏弱、提前还

贷现象加剧的双重压力下，不少银行

陷入房贷业务焦虑。

“居民按揭买房的动力在下降，

2022年按揭占比创新低，今年伊始，这

种趋势延续。”广东省住房政策研究中

心首席研究员李宇嘉表示，“连心贷”

与此前同样引发热议的“百岁贷”、“接

力贷”，本质上是一样的，“就是告诉大

家，贷款产品很多，总有一款适合你，

这从侧面也反映出，银行的放贷压力

很重”。

根据央行数据，2022年全年住户

贷款增加 3.83万亿元，较 2021年全年

增量缩水约 4万亿元。其中，以个人

消费类贷款为代表的新增居民短期贷

款同比少增 0.76万亿元；以按揭贷款

为代表的新增居民中长期贷款同比少

增3.33万亿元。

“面对资产荒，房贷可以说是银行

最优质的资产。”李宇嘉表示，“一方

面，居民不愿意贷款买房，可能会造成

银行资产质量下降，而国家对国有金

融企业利润考核在趋严；另一方面，高

位的楼市很难托起来，上下游的相关

贷款业务，也将受影响。”

一位国有银行工作人员也告诉证

券时报记者，现在很多客户提前还房

贷，新发放房贷不仅存在增长压力，而

且利率很低，银行面临新旧资产置换

后的盈利空间缩水。

然而，针对客户细分需求的贷款

产品能否解决银行稳房贷难题？对

此，杨海平认为，总体判断，此类产

品实际效果有限，“一方面，房地产

数据回暖面临高位房价下的房地产

有效需求不足、房地产供需矛盾尖

锐、公众对房地产市场预期较弱等障

碍；另一方面，‘连心贷’、‘接力贷’等

产品是以商业银行放低风控标准为

前提的，此类产品要通过银行的投产

前审核有很大难度，即使在产品推出

之后，每一笔具体业务也面临着严格

的审查审批。”

连心贷、百岁贷花样迭出
银行着力化解提前还贷压力

彭春霞彭春霞//制图制图

见习记者 张艳芬

开年以来，监管机构开具了一

系列罚单，剑指银行机构在小微贷

款业务上的“虚增”、“不实”以及划

分口径上的乱象。

证券时报记者从银行采访获

悉，从“两增两控”到一系列结构性

货币政策工具的推出，商业银行在

小微信贷投放上，需要做到“价优量

升”。在小微贷款考核指标压力下，

商业银行基层信贷人员面临不小的

投放难度，于是通过拆分大、中型企

业贷款，将其包装成小微贷款的操

作，并不少见。

小微贷款
数据“掺水分”

近几年，商业银行在支持小微

企业融资方面已使出浑身解数。不

过银行业机构也面临存量博弈的现

实，即越来越充裕的资金和有限目

标客户。

“好客户不需要贷款，差客户不

敢贷款。”某国有大行普惠金融部门

业务人士表示，在小微考核任务上，

基层的压力很大，不得不想尽一切

办法完成任务。

在大行发挥“头雁”示范的作用

下，普惠金融、小微贷款等数据增速

亮眼。也有农商行高管抱怨，这几

年大行利用价格优势从小行“抢”了

很多小微客户，小行的优质客户被

“掐尖”，生存空间受到挤压。

为完成小微企业“贷款量”和

“客户数”等指标的增速，亦有银行

业务人士透露，对较大企业的信贷

进行包装，拆分出小微信贷，成为一

种常见的操作。

据了解，不少银行为了完成普

惠、小微贷款等方面的监管考核任

务，与企业达成默契合作，要求其与

银行在月末、季末节点互相配合，比

如月末提款，月初再“换掉”贷款，以

实现数据上的达标。

可以发现，今年年初以来监管

的罚单，披露了不少有关小微企业

数据不实、虚增等方面的内容。经

粗略统计，今年以来，银保监系统披

露了 9条涉及小微信贷数据“作假”

的罚单，接近 2022年全年相同类型

的罚单数量。

在执行普惠金融政策变形走样

方面，审计署相关报告亦有披露。

国家审计署 2022年 6月发布的报告

显示，有4家大型银行通过人为调节

贷款企业类型等虚增普惠小微企业

贷款 87.18亿元。对于该问题，去年

底也有了整改结果。

如何挤掉“水分”？

过去两年，监管部门对小微信

贷的考核口径进行了小部分修订，

小微口径一再收紧。

目前，央行、银保监会对银行机

构考核小微企业及贷款的有关标

准，是在工信部《关于印发中小企业

划型标准规定的通知》的基础上进

行的划型。

随着经济和企业的发展，中小

微企业划型已经出现了新的形势，

特别是存在一些大中型企业挤占中

小微企业的优惠政策空间等问题。

这一变化，工信部也已注意到。

2021年4月，工信部就《中小企业划型

标准规定（修订征求意见稿）》（简称

《意见稿》）公开征求意见。在关于

《中小企业划型标准规定》修订情况

的说明中，工信部表示，此次修订借

鉴欧盟双指标交集模式，即双指标同

时低于微型、小型、中型企业的阈值

标准，才能划入相应规模类型，强调

“小企业要有小企业的样子”。这样

可有效解决从业人员少、营业收入高

或资产总额大的企业划入中小企业

的问题，更为客观地反映中小企业的

经营规模，并可降低从业人员统计口

径对企业规模变化的影响。

此外，为解决实践中大型企业

所属子公司因符合中小企业划型定

量标准，挤占中小企业有限的政策

资源或悬空大型企业法律责任义务

问题，上述《意见稿》增加“定性”标

准。例如，拟将大型企业所属或直

接控制企业排除在中小企业之外。

由于上述新规对企业的划型标

准更为严格，且需要税收优惠、信贷

政策、商业银行小微贷款等相应的

政策和参考标准同步进行调整，目

前该新规还未有进一步消息出来。

监管罚单直指
小微贷款数据“掺水分”


