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证券时报记者 严翠

10月23日晚，中兴通讯(000063)三
季报新鲜出炉，今年 1-9月，该公司共

实现营收893.9亿元，同比下滑3.42%，

净利润 78.4亿元，同比增长 15%，扣非

净利润 71亿元，同比增长 27.9%，经营

性现金流净额达 92.6亿元，同比增长

148.78%。

其中，第三季度中兴通讯营收同

比下滑12.38%至286.9亿元，净利润同

比增长 5.09%至 23.69亿元，经营现金

流净额大增1169.63%至28.36亿元。

对此，中兴通讯表示，今年以来，

全球宏观经济环境的不确定性，给 ICT
产业的发展带来挑战，同时数字经济

的蓬勃发展，也为数字基础设施的建

设带来了新机遇。面对当下的变局与

新局，中兴通讯精准务实，前三季度整

体经营保持稳健，1-9月经营性现金流

净额大增主要因购买商品、接受劳务

支付的现金减少所致。

分业务来看，中兴通讯表示，前三

季度其运营商网络核心产品市场地位

继续保持行业领先，外部机构报告显

示，该公司5G基站、5G核心网、光网络

200G等产品发货量均为全球第二；同

时政企业务以服务器及存储、新一代

数据中心、数据中心交换机、光传输、

数据库、云电脑等主力产品，持续深耕

互联网、金融、电力等行业头部客户并

获得突破。

中兴通讯透露，其围绕数实融合，

依托 5G、工业 PON、算网一体等技术，

打造了工业现场网解决方案，基于工

业现场网+数字星云 2.0架构，在工业、

冶金钢铁、交通、矿山、数字城市等行

业发展了超千家合作伙伴，以园区建

设、全连接工厂等场景的规模应用。

消费者业务方面，中兴通讯表示，

其持续深耕移动影像、游戏电竞、GPT+
AR 眼 镜 、平 板 电 脑 、移 动 WiFi、5G
CPE等全场景智慧生态。其中，移动互

联产品 5G MBB & FWA市占率保持

全球第一，全球首款AI裸眼3D平板电

脑等智能终端新品面向全球陆续上市

发售。

值得一提的是，在保持传统业务

稳健发展的同时，中兴通讯还积极推

进第二曲线创新业务。“随着数智化时

代的加速以及大模型的涌现，公司不

断深化‘连接+算力’两大方向的探索

实践，推动技术、产品和应用创新。”中

兴通讯表示。

据了解，在5G-A（5.5G）领域，中兴

通讯持续深耕 5G 应用场景创新与拓

展，携手运营商加速技术和产业成熟，

以超双万兆极限网络、智能超表面、通

感一体等系列 5G-A创新技术赋能亚

洲体育盛会，完成业界首个基于 5G-A
技术的工业现场网预商用验证、首例

5G-A通感算一体车联网架构技术验

证等。

在智算领域，中兴通讯提供包括

万卡大规模集群、训推一体机等在内

的端到端全栈智算解决方案，同时推

出满足未来十年数据中心流量承载和

传输需求的ZXR10 9900X系列数据中

心交换机、大容量核心路由器 ZXR10
T8000-X16及超高速光传输设备等，打

造算力主动脉。

在备受关注的AI大模型方面，中

兴通讯采用“1+N+X”策略，自主研发通

用大模型，通过领域知识增量预训练

“N”个领域大模型，包括研发代码大模

型、通信大模型、政务大模型、园区大

模型等，进而衍生出“X”种应用，构筑

产业数智化转型新引擎。

半年报显示，今年上半年，中兴通讯

研发费用127.9亿元，同比增长26%，占营

业收入比例为21.07%，同比上升4.10%，

主要持续投于5G相关产品、芯片、服务器

及存储、创新业务等技术领域。

前三季度，中兴通讯研发投入

190.6亿元，占营业收入的 21.3%，中兴

通讯称，其在“核心底层突破、基础设

施和能力升级、生产和交易效率提升”

三个层次全方位发力，致力于为业界

构建全面高效的数字底座。

中兴通讯三季报曝光大模型发展策略

证券时报记者 阮润生

继 9 月阶段性增持收官，LED
芯片龙头三安光电(600703)10月23
日晚间再推新一轮增持计划，间接

控股股东及一致行动人计划斥资

5000万元至 1亿元增持，且越来越

多 A 股半导体企业发布和实施增

持、回购等“护盘”举措。

10月23日，三安光电收到间接

控股股东三安集团通知，基于对公

司未来发展前景的信心，计划使用

自有资金，斥资 5000万元至 1亿元

通过集中竞价增持公司股份。本

次增持不设价格区间。

在今年8月，三安集团就披露了

增持股份计划，并在9月19日完成增

持 623.44 万股，占公司总股本的

0.1250%，累计斥资约9968万元（不

含手续费），三安集团直接持股比增

至5.0081%，与一致性行人、控股股

东三安电子合计持股增至29.338%。

受LED外延芯片售价同比下降

影响，今年上半年三安光电实现营

业收入64.69亿元，同比下降4.33%；

实现归属于上市公司股东的净利润

1.7亿元，同比下降81.76%。

10 月 28 日，三安光电将披露

2023年第三季度业绩。

除了三安光电，多家半导体上

市公司已经宣布增持、回购计划，

以及公布实施进展，“护盘”军团持

续扩容。

华虹公司公告显示，今年 8月

30日至10月17日，间接控股股东华

虹集团通过集中竞价交易方式合计

增持公司股份 54.3万股，合计增持

金额 2508.5万元（含交易费用），已

超过本次增持计划下限金额的一

半。此次增持计划尚未实施完毕，

华虹集团将继续按照相关增持计

划，在增持计划实施时间内增持公

司股份。根据此前计划，华虹集团

计划自 2023 年 8 月 30 日起 6 个月

内，斥资5000万元至1亿元增持。

华润微10月17日公告，实际控

制人中国华润计划12个月内通过控

股股东或者中国华润其他全资子公

司，合计增持不低于1亿元；士兰微

公告，控股股东士兰控股计划未来6
个月内斥资 1000万元至 2000万元

增持，增持价格不超过30元/股。

也有半导体上市公司股东提

议回购，或者发布不减持承诺。

思特威-W于10月17日收到公

司实际控制人、董事长、总经理徐辰

回购提议，在未来1年内使用自有资

金回购3000万元至5000万元。

另外，复旦微电公告，公司董

事长蒋国兴与执行董事、总经理施

雷承诺自 2023年 10月 18日起 6个

月内不通过二级市场集中竞价或

大宗交易的方式减持直接持有的

公司股份。

此外，有上市公司提前终止减

持。神工股份 10 月 18 日公告，股

东更多亮照明并未减持公司股份，

减持计划提前终止。

从实施进展来看，希荻微截至

10月 13日通过集中竞价交易累计

回购 81.1万股，支付的资金总额约

1500万元；所回购股份计划将在未

来适宜时机全部用于员工持股计

划或股权激励计划。

A 股 Nor Flash 存储龙头兆易

创新今年 9月抛出 8000万元至 1.5
亿元回购计划；截至 2023 年 10 月

16日，公司通过集中竞价交易方式

累计回购股份约73万股，占公司总

股本的比例为 0.11%，已支付的总

金额约7345万元（不含交易费用）。

A股存储器龙头江波龙也在今

年 8月 31日抛出了增持计划，公司

实际控制人、控股股东、董事长兼

总经理蔡华波，董事兼副总经理王

景阳，董事、副总经理兼财务负责

人朱宇计划增持公司股份总金额

合计不低于1500万元。

三安光电股东再抛增持计划
半导体企业“护盘”队伍扩容

证券时报记者 张一帆

10月 22日晚间披露三季报后，中

际旭创(300308)举行电话会议透露，高

毛利的800G光模块产品在三季度出货

量明显提升，目前该产品营收贡献度

已经位居第一。中际旭创预期800G产

品在明年仍有望维持“非常大”的交付

量，公司正在产能、备货等多方面开展

工作以保障订单交付。

中际旭创本次电话会议吸引上百

家机构参加，获得高度关注。10月 23
日，中际旭创股价逆势收涨 2.16%，盘

中最大涨幅一度超5%。

与预期一致，中际旭创今年以来

的盈利水平逐季走强。

财报显示，2023年前三季度，中际

旭创实现营收 70.3亿元，和去年基本

持平；实现归母净利润近13亿元，同比

增长 52%，其中第三季度单季净利润

6.8亿元，同比增长近 90%。中际旭创

今年一季度、上半年归母净利润同比

增幅分别约为15%、25%。

中际旭创的业绩释放，源于AI算
力、数据中心行业对400G、800G等高端

光模块产品需求的增长，该类高端产品

毛利较高。对此，中际旭创在业绩说明

会上拆分客户来源时表示，800G产品方

面，海外AI客户的算力及带宽需求从今

年第二季度开始急剧增长。400G产品

则叠加了数据中心和AI算力的双重需

求：数据中心客户的需求从二季度起明

显回升，AI算力的不少客户在架构上采

用了“400G光模块+以太网交换机”的

设计，导致对400G的需求快速增长。

中际旭创预计，“800G 和 400G 这

两个产品，会在 2023全年收入占比中

占据主导的地位。”据介绍，从今年三

季度开始，中际旭创的 800G产品营收

贡献度已经位居第一，400G产品排名

第二，中际旭创预计第四季度来自

800G产品的收入还会进一步增长。

中际旭创在业绩说明会上释放预

期，认为 800G产品的旺盛需求将在明

年延续，并且公司依旧将是 800G产品

的主力供应商。基于对行业的乐观预

期，中际旭创在同日发布的股权激励

中，设置了较高的业绩考核目标。

从目前新接订单情况来看，中际

旭创透露，公司高端产品订单能见度

比较高，已能看到一部分明年上半年

的订单情况。中际旭创透露，800G产

品在今年三季度到明年的交付量都非

常大，并且目前没有看到明年公司份

额减少的迹象。

中际旭创正采取多重措施着力保

障订单供应。公司已经开始逐步向上

游供应链下单采购原材料，目前已提

前锁定包括光电芯片在内的核心原材

料，为明年400G和800G的订单交付做

准备。同时，中际旭创透露，公司的产

能建设正在不断进行。

中际旭创仍在进一步推动高端产

品升级换代。在 1.6T产品方面，中际

旭创提供的时间表显示，公司正在配

合重点客户的需求进行开发，预计在

2024年进入送测和验证阶段，在 2025
年开始上量。此外，中际旭创 400G和

800G硅光模块已通过了重点客户的认

证，准备进入量产阶段。

800G光模块三季度起明显放量
中际旭创：明年交付量乐观

证券时报记者 李映泉

10月23日晚间，索菲亚(002572)发
布业绩预告，预计今年前三季度净利润

为9.24亿元-9.64亿元，同比增长15%-
20%。其中，预计第三季度净利润为

4.50 亿元-4.70 亿元，同比增长 15%-
20%。预计第三季度营业收入为33.10
亿元-34.68亿元，同比增长5%-10%。

对于这一业绩表现，索菲亚指出，

报告期内公司整装渠道、米兰纳品牌、

配套产品业绩增速显著，使得营业收

入持续增长；公司持续推行降本增效

措施，严控成本费用，板材利用率、人

效同比得到有效提升，制造费用率同

比下降。同时，主要原材料采购价格

较上年同期有所下降，使得公司主营

产品毛利率较上年同期上升，提高了

净利润。

无独有偶，几天前，另一家定制家

居巨头欧派家居(603833)也披露了业

绩预告，预计 2023年第三季度净利润

将比上年同期增加 1.75亿元-2.14亿

元，同比增长 18%-22%。2023年上半

年，欧派家居的净利润为 11.33亿元，

同比增长 11.22%，而第三季度的增速

则快于上半年。

欧派家居表示，在原材料采购价

格继续下行的背景下，集团议价能力

不断提升，充分体现集中采购的优势，

采购价格同比进一步降低，另外前期

内部降本增效措施的成效逐步在第三

季度显现。公司前期组织架构改革及

优化的积极效果显现，费用得到有效

管控，资金高效有序使用。

欧派家居同时指出，第三季度与房

地产及家居消费相关的提振政策陆续出

台落地，积极的外部因素在不断累积。

面对市场的变化与挑战，公司加速推

进大家居战略布局，提升管理效率，组

织架构优化改革后的积极成效有望持

续显现。

对于家居行业而言，2022年是极

其艰难的一年。一方面，全国房地产

市场下行压力前所未有，身处房地产

下游的家居行业在需求端深受影响；

另一方面，以木质板材（刨花板、中纤

板）及功能五金件为代表的家居产品

原材料价格依然较高，家居企业在需

求端和成本端两头承压。

进入 2023年，上游原材料价格持

续走低，成本下行，为家居行业带来利

好。与此同时，保交楼、放开限购一系

列针对房地产的扶持政策出台，也在

需求侧为行业的复苏提供支撑。

今年 7 月，商务部等 13 部门联

合发布关于促进家居消费若干措施

的通知（简称“若干措施”），围绕提

升供给质量、创新消费场景、改善消

费条件、优化消费环境等提出 4方面

11 条政策举措，促进家居消费恢复

和升级。这一政策也为家居行业带

来提振。

成本需求两端改善 家居类公司预喜
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