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证券时报记者 黄翔

市场震荡调整，上市公司增持回

购潮持续。6月 25日晚，有包括凌钢

股份、浙江龙盛、阳光乳业、美邦服

饰、来伊份等多家公司披露了增持、

回购计划。

当晚，凌钢股份公告，拟1亿元至

2亿元回购公司股份用于股权激励，

回购价格不超过 2元/股（含）。凌钢

股份表示，回购后的股票拟用于实施

公司股权激励计划，以有效地将股东

利益、公司利益和核心团队利益结合

在一起，激励核心团队不断地为公司

创造更多的价值，进而吸纳人才、留

住人才、合理使用人才，提升企业核

心竞争力。

今年年初以来，凌钢股份股价大

幅下滑，截至目前已下跌约 43%，最

新股价为 1.23元/股。在近期接受投

资者调研时，该公司表示，受到钢铁

行业整体呈供强需弱的态势影响，

2022年下半年钢价大幅下降后，低位

运行一直延续至 2023年末，同时，上

游铁矿石价格继续维持高位运行，致

使公司出现亏损。为提升经营业绩，

公司打响了效率攻坚战、效益争夺

战、支出保卫战“三大战役”。2024年

公司计划实现营业收入的基础值和

奋斗值分别为202亿元和204亿元。

面对股价持续下跌，凌钢股份控

股股东也出手稳信心。同日晚间，凌

钢股份公告，控股股东凌钢集团计划

自正式决策之日起 12个月内以 4000
万元~8000万元增持公司股份。

获得控股股东“真金白银”支持

的还有浙江龙盛、阳光乳业等。

25日晚间，浙江龙盛公告，控股

股东成员之一阮伟祥（公司董事长兼

总经理）6月 25日通过集中竞价交易

方式增持公司股份 548.56万股，占公

司总股本的 0.17%。阮伟祥计划自 6
月 25日起 6个月内，通过集中竞价交

易方式增持公司股份，拟累计增持金

额上限为 4亿元，增持金额下限为 2
亿元（含6月25日已增持金额）。

从盘面上看，得到董事长出手护

盘 ，6 月 25 日 浙 江 龙 盛 股 价 上 涨

3.16%，报收8.5元/股。以当天股价区

间估算，阮伟祥增持金额约为4490万

元至4688万元。

6月 25日，阳光乳业股价也收获

4.74%涨幅。据该公司公告，公司控

股股东阳光集团 6月 24日至 25日以

集中竞价交易增持公司股份 71.83万

股，增持金额731.08万元。

同时，阳光集团计划自 6月 26日

起6个月内，继续增持阳光乳业股票，

增持金额不低于 2000 万元不超过

4000万元（含6月24日至25日增持金

额），此次增持不设价格区间。

此外，6月 25日还有一批上市公

司加入回购大军。

来伊份公告，拟以3000万元~6000
万元回购公司股份，回购价格不超过

15.85元/股（含）。安凯微披露，拟以

3000万元~6000万元回购公司股份，回

购价格不超过12.6元/股。美邦服饰公

告，公司实控人、董事长周成建提议拟

以3000万元~5000万元回购公司股份。

上述公司均表示，回购股份拟在

未来适宜时机全部用于实施股权激

励或员工持股计划。

股价逼近1元的康欣新材则紧急

打出“增持+回购”的组合拳。康欣新

材公告，公司董事长邵建东提议以

1000万元~2000万元回购公司股份。

前一日，该公司还公告，收到总经

理汤晓超，副总经理、财务总监、董事

会秘书黄亮，副总经理郑海飞，湖北康

欣新材料科技有限责任公司副总经理

沈昌荣等4名管理层成员的通知，基于

对公司未来发展的信心，计划自2024
年6月25日起6个月内，通过集中竞价

交易方式增持公司股份，增持金额不

低于25万元且不高于50万元。

近两日，上市公司掀起回购与增

持浪潮，除新披露的增持、回购计划

外，还有多家公司发布相关进展，向

市场释放了积极信号。业内人士认

为，在宏观经济不确定性增加、市场

波动加剧的背景下，企业主动采取回

购与增持措施，有助于稳定市场情

绪，提升投资者信心。

A股增持回购潮延续
多家公司真金白银稳股价

证券时报记者 赵黎昀

炎夏高温，生猪消费需求进入淡

季，前期大涨的猪价也出现显著回

落。6 月 25 日，生猪期货主力合约

2409 跌 至 17300 元/吨 ，较 6 月 初

18700元/吨高点下行超8%。

而在现货市场上，据搜猪网数

据，最近几天国内生猪市场不断回

落，南北地区报价持续呈现全面下

跌，各地单日下跌幅度大体在 0.2元~
0.4元/公斤，目前最低价的西南各地

报价 16.4元~16.8元/公斤，剩余其它

绝大多数省份生猪出栏主流报价在

17.3元~18元/公斤，全国各地生猪价

格重心下探明显。

截至 6月 24日，全国瘦肉型猪出

栏均价为 17.42元/公斤，较上一日的

17.75元/公斤下跌了 0.33元/公斤，单

日跌幅 1.86%；较去年同期的 14.26

元/公斤上涨了 3.16 元/公斤，同比涨

幅22.16%。

“近期情绪助推支撑力度不足，

社会猪源认卖积极性有所提升，且部

分地区疫病略有影响，猪源流通相对

宽松。加之天气转热，需求的疲软表

现掣肘猪价上行，终端采购积极性较

一般，需求表现支撑乏力。多方因素

影响下，生猪价格重心下移。”上海钢

联农产品事业部生猪分析师王海莲

分析当前生猪市场情况时表示。

卓创资讯生猪行业分析师李晶

也告诉证券时报记者，猪价近日显著

回落，一是因为前期二次育肥的猪源

集中出栏，造成近期大猪出栏增加。

二是月末部分养殖场出栏进度完成

滞后，出栏积极性提高。李晶还表

示，南方部分地区猪病导致短时出栏

增加，供应端集中增量。而受气温升

高等因素影响，下游需求跟进乏力，

屠企宰量低位盘整，短时供大于求，

带动猪价下滑。

虽然当前猪价有所回落，但养殖

端依然处于盈利区间。卓创资讯数

据显示，截至 6月 24日，全国自繁自

养生猪理论盈利值为435.38元/头，仔

猪育肥理论盈利值为672.06元/头。

“目前自繁自养生猪周均盈利

537.06元/头，外购仔猪养殖周均盈利

543.49元/头。”上海钢联农产品事业

部生猪分析师张斌提及，近期饲料原

料震荡上行，对养殖成本稍有影响，

加之端午节过后猪价持续下行，自繁

自养生猪盈利减少，而外购仔猪养殖

同样受月前仔猪价格上涨原因影响，

盈利减少更加明显。

虽然近期猪价回落，但在张斌看

来，传统淡季过后，下半年市场或逐步

向好，中秋、国庆、元旦、春节加之冬至

前后的南方腌腊对需求均有提振。

张斌称，短线来看，传统淡季背景

下，再次冲高的可能性不大。随着本

轮二次育肥出栏结束，学校开学，非瘟

好转，看涨预期增强，8月份或迎来新

一轮价格上行。至于传统旺季的三四

季度，倒推去年的11月份因为猪病造

成的产能去化，（9月至 10月）供应端

或有利好支撑，行情向好。但二次育

肥增加了行情的不确定性，如若8月份

出现全年高点，冲高之后必回落，因此

不乏出现旺季不及预期的可能性。

李晶也表示，本轮猪价下滑后，

二次育肥客户补栏积极性提升，一部

分补栏行为提前启动，对 7月猪价有

利空影响，而 8月至 9月出栏的生猪

对应去年 10月至 11月的能繁母猪，

其间猪病导致产能去化，对于市场仍

有支撑，三季度行情或处于高位震

荡，到 9月至 10月再次受到二次育肥

提振，或达到年内高点。

生猪消费需求进入淡季 猪价显著回落

证券时报记者 孙宪超

中瑞股份(301587)6月 25日晚公

告，公司于 6月 25日与株式会社KNS
（下称“KNS”）签署《合作投资合同》，

拟在韩国京畿道平泽市共同设立以

锂离子电池零部件制造及销售为主

要业务的境外控股子公司株式会社

中瑞韩国（下称“中瑞韩国”）。

中瑞韩国注册资本为50亿韩元，

面值5000韩元的新股认购价格为每股

9000韩元，双方以现金出资认购。中

瑞股份出资63亿韩元，其中35亿韩元

计入注册资本，其余28亿韩元计入资

本公积，占中瑞韩国70%的股权比例；

KNS出资27亿韩元，其中15亿韩元计

入注册资本，其余12亿韩元计入资本

公积，占中瑞韩国30%的股权比例。

中瑞股份称，公司作为国内领先的

圆柱锂电池精密结构件供应商之一，基

于全球化发展的战略规划需要，围绕锂

电池精密结构件核心业务设立境外合

资公司，有利于公司进一步开拓海外市

场，深化与国际客户的合作关系，深度

参与锂电池行业全球化竞争，提高公司

产品国际市场占有率以及国际知名度，

打造圆柱锂电池精密结构件一体化解

决方案的全球供应商。

中瑞股份同时表示，此次对外投

资系公司首次在韩国投资设立公司，

业务经营受韩国当地法律法规的管

辖。虽然韩国社会经济稳定，但其政

治体制、市场情况与国内存在差异较

大。韩国相关政策、法规也存在调整

的可能，从而可能对中瑞韩国的人

事、经营、投资、管理等方面带来不确

定性，因此需要公司尽快熟悉并适应

韩国的商业环境。

中瑞股份于今年 4月 8日在深交

所上市。据公司招股说明书，受下游

应用领域高速增长驱动，公司凭借产

品竞争优势及领先的市场竞争地位，

与全球第二大锂电池生产厂商LG新

能源、圆柱锂电池行业领先企业比克

电池、能元科技等优质客户建立了紧

密合作关系。

公司作为LG新能源的国内主要

组合盖帽供应商，在产品精度及制程

能力控制、产品及模具设计开发、生

产工艺和设备研发等方面均具有国

内领先的竞争优势，进入全球领先新

能源汽车品牌特斯拉的供应链，公司

产品还广泛应用于小牛、哈啰、TTI、戴
森等行业知名电动自行车、电动工

具、智能家居品牌。

对于未来发展规划，中瑞股份表

示，在巩固客户合作方面，公司在与

LG新能源、能元科技、比克电池等原

有战略合作已达成深入合作关系的

客户基础上，扩大合作规模，强化客

户对公司产品开发和技术服务的依

赖性。同时，持续挖掘和探索更多的

国内外优质客户，尤其是属于快速成

长期的新兴客户，在国内中高端市场

形成优势，成为全球锂电池主流企业

的重要供应商。

中瑞股份布局韩国设立控股子公司

证券时报记者 赵黎昀

近年来经营业绩持续稳步发展

的普门科技(688389)，大手笔推进体

外诊断试剂板块业务发展。

6月25日晚间，该公司公告，拟与

安徽和县经济开发区管理委员会签

署《投资协议书》及《补充投资协议

书》，在安徽和县经开区浦和园区投

资建设体外诊断试剂产业化项目，并

设立子公司（下称“项目公司”）作为

该项目的主要运营企业。

据披露，项目计划总投资10亿元

（最终以实际投资金额为准），其中固

定资产投资约 6亿元，总占地面积约

120亩，拟落户和县经开区浦和园区。

项目分两期建设，一期项目计划总

投资3亿元，其中固定资产投资约2亿

元，占地约40亩。一期项目主要建设

约3.6万平米的厂房、库房、实验室等生

产、办公和生活配套用房，体外诊断试

剂生产线，建成投产后，目标年产约1
亿人份体外诊断试剂，预计年产值约3
亿元，预计年纳税额约1000万元。两

期项目全部达产后，预计目标年产值约

6亿元，预计年纳税额约2500万元。

二期项目紧邻一期项目用地，供地

面积约80亩，计划再新上年产约2亿人

份体外诊断试剂产能，以及普门科技南

京研发基地研发的新产品生产。

普门科技称，此番拟在安徽和县经

济开发区设立的全资子公司作为项目

的主要运营企业，主要从事医疗器械生

产、销售，注册资本尚未最终确定。

普门科技表示，此次对外投资项

目位于安徽和县经济开发区，与公司

南京研发总部项目所在地距离较近，

有利于南京研发总部的新产品转产，

提高公司在华东地区的研发制造协

同性。同时，安徽和县已形成以高端

装备为代表的特色产业集群以及以

生物医药等为代表的新兴产业集群，

公司将借助安徽和县的区位优势、产

业集群优势和政策扶持优势，进一步

完善公司在华东地区的产业布局，扩

大体外诊断试剂生产规模，提高产品

供应能力和订单响应速度，降低物流

成本并增强盈利能力，促进公司的长

期可持续发展，符合公司和全体股东

的利益。

此外，普门科技提示，该项目分

两期进行建设，目前一期项目尚处于

筹划阶段，在协议签署后，尚需完成

项目备案、土地招拍挂、环境影响评

价等流程，项目建设资金支出将根据

经营计划、项目进展情况等合理把握

投资节奏及统筹规划投资金额，短期

内不会对公司财务状况和经营成果

产生重大影响，不存在损害公司及全

体股东利益的情形。

2023年度，普门科技实现营业总收

入11.46亿元，同比增长16.55%；实现归

母净利润3.29亿元，同比增长30.66%；

实现扣非净利润 3.13亿元，同比增长

34.39%；基本每股收益0.77元。该公司

分析，2023年度营业收入同比增长主

要原因是公司主营业务治疗与康复产

品和体外诊断产品两大产品线系列不

断丰富和完善，市场竞争力持续加强，

市场覆盖面不断扩大，同时公司营销

能力进一步加强，带动了主营业务收

入呈现良好的增长态势。

普门科技拟10亿元
投建体外诊断试剂项目
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证券时报记者 孙宪超

佳电股份(000922)6月 25日披露

投资者关系活动记录表，公司于 6月

24日接待了光大证券、建信基金、鹏

扬基金等机构投资者的线下调研。

“公司K1类电机、K3类电机、主

氦风机、大功率屏蔽泵电机电动机、

全密封一体化屏蔽泵、轴封型核主泵

机组等产品均为核电产品，公司在核

电市场占有率较高，产品技术水平较

先进。”佳电股份介绍。

佳电股份子公司哈尔滨电气动力

装备有限公司（简称“哈动装”）在核电

业务细分领域处于领先地位。哈动装

核电产品主要包括屏蔽式核主泵电

机、轴封式核主泵，其利用对引进技术

的消化、吸收和再创新，结合自身多年

技术积累，设计和制造了 300MW 和

1000MW（华龙一号）核电机组轴封式

主泵、CAP1000和CAP1400核电机组

屏蔽式主泵电机等。

佳电股份表示，哈动装是中国轴

封式核主泵制造业企业中唯一拥有

主泵和电机成套供应能力的企业。

在核主泵领域的发展中，通过持续的

技术创新与实践，取得了显著的自主

可控技术进步，不仅在设计、制造、材

料、检验等方面形成了较为完整的产

业链自主能力，而且在关键技术与材

料的国产化方面取得了重大突破。

据介绍，自 2008年以来，哈动装

在三大核电集团主泵市场均赢得订

单，市场布局结构完整合理，巩固市

场占有率的同时，提高了应对风险能

力。此外，哈动装作为主泵设备供货

总包商，取得了国内建设“华龙一号”

和出口“华龙一号”项目主泵供货订

单，现均已商运，运行情况良好。

另外，佳电股份表示，公司现阶段

正在加快生产数字化智能化转型，在三

维设计协同、智能仓储管理、设备智能

化升级等方面取得了阶段性成果。公

司十分重视数字化车间建设，不断推进

车间数字化管理系统的应用，实现了生

产一线无线网络全覆盖、生产与设计的

协同，保证了系统与设备间的数据互

通，在极大提高生产效率的同时，保证

了信息的安全性。目前，公司高压电机

数字化装配车间已经正式运行。

佳电股份：核电产品市占率高
正加快生产数智化转型

“东北制药维生素C系列产品工艺水平行业领先，首次合
作就非常满足我们的需求，期待未来双方进一步合作。”近
日，辽宁方大集团东北制药在中亚地区新拓展的重要客户在
收到大批供货后，对东北制药的工艺技术和服务水平给予高
度认可。

东北制药原料销售公司维生素国际事业部总经理佘颖
介绍，根据新客户与公司签订的维生素C系列产品订单，分厂
已经完成所有订单产品的生产入库，目前正陆续发货中。

维生素C是一种水溶性维生素，参与机体复杂的代谢过
程，能促进生长和增强对疾病的抵抗力，可用作营养增补剂、
抗氧化剂等。作为全球维生素C原料药主要供应商，东北制
药维生素C系列产品一直受到国际市场青睐，但在这次成功
拓展新客户并与其达成合作的过程背后，折射出东北制药齐
心协力，不断精益求精、刻苦钻研的精神。

“与中亚的这个新客户达成合作意向是在 2023年，当时
我们的维生素C系列产品满足国际市场上大多数客户需求，
但新客户对使用我们产品生产的制剂溶出度又提出了更高
的要求。”佘颖介绍，这是东北制药与该客户合作的第一个项
目，如果问题得不到解决，未来所有的合作将付诸东流，如何
使产品技术升级成了能否展开合作的关键点。

东北制药积极沟通，向客户介绍公司具有丰富的维生素
C生产经验，且有着强大的工艺和研发团队，针对客户提出的
更高要求，东北制药有能力保质保量达成客户需求。与此同
时，东北制药工艺部、研究院、201生产分厂等单位紧密配合，

与客户质量团队充分对接，深入了解客户对产品技术方面的
要求。期间，东北制药工艺部与研究院共同研究试验方案，
最终制定了8种产品工艺调整方案。

“研究院接到任务后，立即对产品原制备工艺进行分析，
设计并开展平行对比试验，通过不同制备工艺产品的溶出现
象，我们最终确定了工艺提升方向并提出了具体的解决方
案。”东北制药研究院制剂中心主任宋林说。

“时间紧迫，工艺部同时从预胶化淀粉选型、持续调整生
产工艺两方面切入，深度分析生产工艺、摸索物料配比、优化
工艺参数。”东北制药工艺部部长张海宏介绍，试验过程中，
某种辅料的工艺状态和配比是个难题，同样浓度、冷热比例
不同，浆液的粘度也存在天壤之别。为了达到预期效果，工
艺部反复调整工艺配比，考察制粒效果，再结合研究院实施
的压片崩解测试结果，最终有3批样品得到客户认可，并在现
场复原 3批样品供客户进一步筛选，确定生产工艺方案。随
即，客户提出了紧急生产 3吨提升工艺后的维生素C系列产
品的需求。面对新的挑战，公司将产品转至分厂生产，与实
验室相比，每批投料量将扩大200倍，工艺部立即制定现场试
验方案，并与分厂共同完成紧急生产任务。最终，东北制药
的产品质量及对品质的执着追求赢得了客户的信赖。

今年，东北制药与该客户成功签订了产品大额订单，提
升了公司维生素C系列产品的出口规模，后续也将带动东北
制药与该客户在其它产品上的深度合作。

（CIS）

方大集团东北制药：工艺突破助力拿下VC系列出口新订单


