
主编:陆泽洪 编辑:唐立 2024年8月21日 星期三 Tel:(0755)83501896 A5Institution机构

证券时报记者 黄钰霖

近期，市场对美联储 9月降息的

预期增强，高息美元存款也持续受到

关注。

证券时报记者采访了解到，美联

储虽未正式降息，但已有部分银行下

调美元存款的利率；同时，个别美元

理财产品的业绩比较基准也较此前

有所下降。

业内人士提示，美联储降息的可

能性在加大，这意味着后期美元存款

利率将步入下行通道，投资者买入相

关产品时，需注意利率、汇率波动对

实际收益的影响。

多行下调美元存款利率

“我们的美元定期起存金额为

5000美元。”某股份行理财经理告诉

证券时报记者，“目前，我行主推 3个

月、6个月、1年期的美元定期存款。”

“美元的定期存款利率相较之前

有所下跌。”上述理财经理虽未告知

具体的下调幅度，但仍确切表示，近

期该行已调整了美元产品的利率。

在该行的产品页面，证券时报记者看

到上述 3款美元定期存款产品的利

率均已调至3%以下。

在采访过程中，证券时报记者还

获悉，某城商行最新一期的美元定期

存款利率普遍下调了 100BP。该行

相关工作人员表示，“2024年8期1个

月B”产品起存金额为1万美元，年化

利率为 5.05%，发行期已在 8月 16日

结束；新发行的“2024 年 9 期 1 个月

B”产品起存金额为1万美元，年化利

率调为4.95%，同类型产品的3个月、

6个月定期存款年化利率也分别下调

100BP至4.85%、4.7%。

据了解，恒丰银行 1年期美元存

款利率也较年初出现下调。今年 3
月，该行1年期美元存款利率为5.0%，

目前则降至4.9%，降幅为100BP。

业绩比较基准跟随下调

除了美元定期存款，市场大热的

美元理财产品也有降低业绩比较基

准的趋势。

“现金类、封闭式的理财产品都

有下调。”某国有行理财经理向证券

时报记者透露，此前该行美元现金类

理财产品、封闭式理财产品的业绩基

准均在 5%左右，目前现金类理财产

品调整至 4.6%，封闭类理财产品则

调整至4.85%。

不过，尽管部分产品下调了业绩

比较基准，但目前国内银行美元理财

产品总体收益率仍维持在 5%水平。

普益标准数据也显示，目前市场上存

续的美元存款类产品达 1255个，年

化收益率保持在 5%左右，规模超

2000亿元人民币。

凭借起步金额门槛低、收益高于

美元存款等优势，美元理财产品持续

受到投资者欢迎。

中信建投马鲲鹏团队发布的研

报显示，2024 年上半年，美元理财

产品的绝对发行数量和占比都在提

高。2023 年，样本理财子公司合计

发 行 的 美 元 理 财 产 品 占 比 为

6.21%，2024年上半年这一数据则提

升至6.73%。

“理财的收益预期是业绩比较

基准，不代表收益承诺。”上述国有大

行理财经理提示，“理财无法承诺保

证收益和本金，定期存款则是保本

保息。”

美联储降息可能性加大

在采访过程中，另一家股份行

的理财经理表示，若投资者本来已

持有美元，可以考虑购买美元理财

产品或存入美元定期，因为进行美

元换汇，需承担汇率变动带来的损

失风险。

“美元存款利率和理财产品收益

走高，主要因为前期美联储为应对通

货膨胀大幅加息，传导至国内，就会

使美元理财等产品收益高、吸引力增

强。”博通咨询金融业资深分析师王

蓬博告诉证券时报记者。

王蓬博表示：“美联储降息的可

能性在加大，这将导致美元存款利率

和理财产品收益步入下行通道。”随

着美联储降息意味渐浓，可能有更多

银行出手调整美元相关产品的利率、

业绩比较基准等。

“如果美国联邦基金利率回落，

美元存款利率可能下降。美元存款

利率下调之后，美元存款的投资价值

也相应下降。”招联首席研究员董希

淼提醒投资者，美元存款并非一直保

持偏高的利率，投资需谨慎。

美联储降息预期不断升温
多家银行下调美元存款产品利率 证券时报记者 刘筱攸

2024 年半年报披露逐渐进入尾

声。对于一家上市银行来说，对公业

务有多重要？一组关键指标的变化，

可以给出直观答案。

近日，平安银行公布的半年度数

据显示，该行企业贷款余额较上年末

增长11.4%，增速远大于全行贷款增速

的 0.2%。在零售贷款负增长的情况

下，整体的资产投放由对公拉动；对公

存款余额较年初稳步增长 3.7%，且存

款平均付息率同比下降 2 个基点至

2.12%，负债成本进一步优化。

可以看到，在零售业务主动调速

降档的当下，对公业务作为平安银行

净利的主引擎，“撑起来了”。

框定三大方向发力
对公实现恢复性增长

“去年，我给大家报告时说，可能

对公需要顶一下，给零售的调整创造

一定时间和空间。这一年中，我觉得

对公（包括资金业务）起到了非常大的

掩护、替代作用。”对于上半年对公业

务给予全行的支撑作用，平安银行党

委书记、行长冀光恒如是评价。

在平安银行上半年业绩发布会上，

该行相关高管总结时也表示，平安银行

对公业务正从此前的疲弱，发展到目前

的恢复性增长。据了解，平安银行“对

公做精”的具体实施路径，是框定行业、

客户和产品三个方向持续发力。

在行业层面，据平安银行副行长兼

首席财务官项有志介绍，该行上半年对

公贷款主要投放到基础设施、汽车生

态、公用事业、地产等四大基础行业。

针对这四大行业的贷款上半年合计新

发放2005.40亿元，同比增长42.1%。同

时，新兴行业增势迅猛，新制造、新能

源、新生活三大新兴行业的贷款上半年

合计新发放金额为 1061.42亿元，同比

大增47.1%。

平安银行副行长杨志群称，基于

效益与安全性并重，平安银行对公贷

款主要投向战略客户和重点区域的优

质企业。

值得一提的是，平安银行对公贷款

投放的大幅增长，并没有以牺牲资产质

量、放宽风险尺度来实现。数据显示，

该行企业贷款的不良率仅有0.66%，较

上年年末上升0.03个百分点，低于个人

贷款不良率的同期升幅0.05%。

在客户层面，平安银行还针对战

略客群和小微客群重点发力。

针对战略客户，平安银行按照名

单制管理，围绕政府、央国企、平台企

业、上市公司、科技企业、供应链上下

游、跨境等重点客群，引导分行做深做

透本地主流客群和特色客群；针对小

微客户，则依托供应链和产业链、商

圈、平台等批量获客，不断丰富客群画

像并打造特色货架。

截至今年6月末，平安银行对公客

户数为 80.27 万户，较上年年末增加

4.87万户，增幅 6.5%。杨志群透露，目

前平安银行已经构建了对公客户分层

体系，且近几年重点加强“有贷户”的

提升，“今年有贷户较年初提升了大概

15.5%，夯实了资产投放客户的基础”。

在产品层面，平安银行重点围绕支

付结算及现金管理、供应链金融、跨境

金融和投资银行等四大特色产品深

耕。杨志群称，平安银行加大了中长期

贷款投放的力度，比如，项目贷款、国家

要求支持的设备更新贷款、银团并购

等。截至6月末，制造业中长期贷款余额

较上年年末增长15.9%，高于发放贷款和

垫款本金总额增幅 15.7个百分点。借

此，平安银行不仅实现了贷款规模的增

长，还实现了业务结构的优化和调整。

初步路径已绘就
“二次腾飞”未来可期

冀光恒坦言：“在对公贷款方面，

平安银行为了上量，价格不是很划

算。如果对公贷款增量拐点、对公贷

款不良拐点都出现之后，我们的对公

贷款就会有‘二次腾飞’。”

在平安银行管理层所规划的下一

步“做精”方法论中，对公的“二次腾

飞”已有初步路径。

“从年初开始，我们开会讨论，如

何做好资产投放、资产摆布，如何前瞻

性地做好资产计划，这对全行发展的

意义至关重要。”杨志群表示，为了进

一步做好对公业务，平安银行将在三

方面持续发力：

首先，是行业层面。在原先的优势

领域，包括批发零售、基础设施、交通运

输行业稳住基本盘；同时，针对制造业加

大投放力度。鉴于目前在制造业的投放

和同行相比尚存差距，下一步平安银行

将把水平提升到行业平均值及以上。

其次，是产品层面。平安银行将

针对优势产品进一步发力，包括提升

跨境、供应链金融、并购、“两圈一链”

产品的渗透力度，提升客户的收益率。

最后，是客户层面。总行将跟分

行形成合力，把重点客户做深做透、把

“有贷户”继续做起来；同时，将上市公

司、拟上市公司、科创企业、普惠金融

包括战略客户等全力做好。此外，也

尽可能地把小微企业客群做广做深。

率先调整组织架构
改革红利正逐渐释放

杨志群说，上半年，平安银行对公业

务发展较好，享受了“改革红利”。

“改革后，我们的组织架构更加扁

平、便利、高效，对分行的资源倾斜更

多了，授权更大了，分行的积极性得到

了更好的发挥。原来，二级分行可能

以零售为主，现在对公也覆盖了。”杨

志群称，分行的积极性进一步激发起

来的话，平安银行的产能也会慢慢得

到释放，这仅仅是个开始，下一步对公

资产投放还会做得更好。

“如果零售能缓一口气、对公继续

顶上来、资金业务能有营收，那么我们

将来调整客户结构、资产结构、营收结

构、风险策略，实现利润的增长是有非

常大的机会的。”冀光恒表示。

平安银行架构调整释放红利
对公业务谋划“二次腾飞”

上海信托党委书记、总经理 陈兵

党的二十届三中全会重点研究

进一步全面深化改革、推进中国式现

代化问题，彰显了将改革进行到底的

坚强决心和强烈使命担当，对以中国

式现代化全面推进强国建设、民族复

兴伟业具有重大而深远的意义。会

议提出，要深化金融体制改革，积极

做好“五篇大文章”，加强对重大战

略、重点领域、薄弱环节的优质金融

服务，将新时期金融改革发展工作纳

入构建高水平社会主义市场经济体

制的历史进程中。

信托行业与改革开放相伴而生，

经过 40多年的发展历程，有效发挥

了信托制度的功能和价值，为我国经

济社会发展作出了重要贡献。在新

时代新征程上，要加快破除发展中面

临的突出困难和问题，开创信托行业

高质量发展的新局面，还是要靠改革

开放这个重要法宝。

一是要积极服务大局，转变发展
模式，发挥好信托制度的特色功能。

改革开放 40 多年以来，信托行

业积极服务社会发展大局，在宏观

经济治理、城市建设、对外开放、引

入外资和现代化的金融体系建立过

程中发挥了重要作用。截至 2023年

年末，信托行业资产规模为 23.92万

亿元，所有者权益 7485.15亿元。当

前，我国经济社会的需求和社会主

要矛盾已经发生了深刻的变化，信

托行业的发展模式也已经历了显著

的转变。三中全会指出，当前和今

后一个时期是以中国式现代化全面

推进强国建设、民族复兴伟业的关

键时期，要深化金融体制改革，加强

对重大战略、重点领域、薄弱环节的

优质金融服务。在新时代新征程

中，信托行业要进一步强化服务大

局意识，围绕国家战略、全国统一大

市场、都市圈建设、金融强国、上海

国际金融中心和新质生产力等方面

的需要，积极发挥信托制度和工具

价值，加快推进模式转变，积极探索

和发展“只有信托能干、信托可以干

得更好”的服务模式，打造具有信托

特色化的金融服务供给，与其他金

融机构实现有效的协同和互补。

二是要坚定以客户为中心，通过
创新和改革解决金融服务“好不好”
的难题。

我国已经成为全球财富管理和

资产管理第二大市场，金融产品和服

务已经基本完成“有没有”的阶段，如

何实现“好不好”已成为当前最为关

切的问题。

当前，居民大量财富需求正在从

增值向保值和传承转变，信托制度具

有财产隔离、资产多样、投向广泛等

方面的优势，可以有效服务经济社会

高质量发展阶段性中的财富管理需

求，持续推动从“产品销售导向”往

“以客户为中心”转变，将金融服务的

目标从“有没有”向“好不好”转变。

三中全会指出，聚焦提高人民生活品

质；突出问题导向，在新的起点上推

进理论创新、实践创新、制度创新、文

化创新以及其他各方面创新；积极发

展科技金融、绿色金融、普惠金融、养

老金融、数字金融；加快建设上海国

际金融中心。

养老是当前和今后阶段我国需

要解决的重要问题，将房产纳入信

托，实现“以房养老”信托模式，是具

有鲜明中国特色的可持续养老服务

方案。信托模式的“以房养老”需要

对现有的信托财产登记制度有所突

破，需要用改革的办法破解难题。

我们看到，现有法律法规正在为此

制定、推动。例如，《上海市推进国

际金融中心建设条例（修订草案）》

第二十七条明确，“市地方金融部门

会同中央金融管理部门在沪机构和

市民政、规划资源等部门以及信托

登记机构，探索以不动产、股权等作

为信托财产的信托财产登记及相关

配套机制建设。”

三是要加快适应变化，以战略目
标、组织架构和激励约束等机制建设
推动上海信托高质量发展走深走实。

三中全会要求，自觉将改革摆在

更加突出位置，紧紧围绕推进中国式

现代化进一步全面深化改革；坚持以

制度建设为主线，加强顶层设计、总

体谋划。

上海信托将以制度建设为主线，

以目标导向和问题导向相结合，积极

围绕服务大局，明确功能定位，转变

发展模式；坚定以客户为中心，坚持

回归本源；聚焦信托业务三分类，大

力发展财富管理信托和资产证券化

服务信托，丰富和完善境内外资产

管理信托产品线，积极发挥慈善信

托的价值和作用；持续强化投研配

置能力，深入研究另类资产，积极提

升数字化水平，为推动金融强国建

设、实现中国式现代宏伟目标贡献信

托力量。

改革再出发 开创信托行业高质量发展新局面
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交通银行深圳分行：警银联手筑牢

反诈“防火墙”守护群众“钱袋子”
近日，深圳市龙华福民派出所向交通银行深圳观澜支行送上一面“情系客户共建和谐

社会，警银联动筑牢反诈防线”锦旗，以表彰交通银行深圳分行在防范电信诈骗工作中所

展现出的高度责任心和专业能力。

深圳龙华观澜片区毗邻东莞，周边工厂众多，居住人口以老年人、青少年以及外来务

工人员为主，是电信诈骗的高发区域。面对这一严峻形式，交通银行深圳分行与龙华福民

派出所紧密协作，共同筑起反诈防火墙。通过多渠道、多层次的线上线下宣传方式，普及

防骗知识，提高公众的防范意识。此外，联合建立数据分析、线索挖掘和快速响应机制，实

现了对电信诈骗犯罪活动的精准打击。上半年，双方联手已成功抓获涉及“断卡行动”的

线索人员10余人，有力守护了群众的财产安全。

打击治理电信网络诈骗工作是一项长期而艰巨的任务，交通银行深圳分行将持续践

行国有大行责任，警银联动齐发力，共筑反诈“防火墙”，切实保护人民群众的财产安全。

（CIS）


