
3

2

1

主编:潘玉蓉 编辑:李为学 美编:翟超 2025年8月8日 星期五 A4Company公司

上峰水泥在新经济领域又有新投资。8月

7日，上峰水泥（000672）公告称，公司以控股子

公司台州上峰为出资主体，通过新存基金投资

了第三个项目——广州新锐光掩模科技有限公

司，投资金额为5000万元。

公告显示，新锐光掩模是一家专注于半导体

光掩模研发、生产和销售的高科技企业，主要服

务于半导体集成电路、平板显示、微机电系统等

领域。上峰水泥表示，此次投资符合公司聚焦半

导体、新能源、新材料领域新经济股权投资的范

围，不会对公司财务及经营状况产生不利影响。

此前，上峰水泥以台州上峰为出资主体，与

苏州工业园区兰璞创业投资管理合伙企业（有

限合伙）合作，合资成立了私募股权投资基金

——新存基金。该基金的投资范围聚焦于半导

体、新能源及相关材料领域等，此前已投资两个

项目共计5000万元，分别为嘉兴轻蜓光电科技

有限公司和安徽壹能汽车科技有限公司。

接受机构调研时，上峰水泥曾透露，公司近

年来持续聚焦半导体、新能源、新材料领域，目前

已投资24个项目，累计投资额超过17亿元，成为

与公司建材业务互补平衡的新投资业务板块。

2024年度，公司来自股权投资业务的净利

润贡献占比达到22.6%，5年来公司股权投资已

累计实现盈利5.3亿元。其中，晶合集成项目已

经完成投资、上市和退出全过程，获得投资收益

1.66亿元。

此外，公司旗下多个投资项目正在推进上

市进程。

上峰水泥于6月16日公告披露，其通过私募

股权基金投资的上海超硅首次公开发行股票并

在科创板上市的申请，已于6月13日正式获得上

交所受理。上峰水泥通过全资子公司宁波上融

持有苏州璞达99.69%份额，而苏州璞达控股的

苏州芯广基金于2022年11月向上海超硅投资1
亿元。目前，苏州芯广基金持有上海超硅约

1089.59万股（发行前），占其总股本的0.93%。

除上海超硅外，上峰水泥参与投资的昂瑞

微科创板 IPO和中润光能港股 IPO申请已获得

受理；盛合晶微、广州粤芯和芯耀辉已相继进入

上市辅导阶段；长鑫科技和昆宇电源已分别完

成股改工作；此外，靶材国产化龙头企业先导电

科正推进与光智科技(300489)的重组事宜。

基于前五年积累的成果，上峰水泥发布了

新的五年战略规划，将原有的“一主两翼”战略

调整为“主业建材产业链”与“新经济投资链”双

轮驱动的新格局。

4月24日，上峰水泥公告称，2025年第一季

度实现营业收入9.51亿元，同比增长4.64%；归

母净利润为 7993.43万元，同比增长 447.61%。

公司水泥产品平均售价高于上年同期，营业总

收入同比增长。同时，公司通过“增收、降本、控费、增效”，水泥

制造成本同比下降，营业成本同比下降 2.16%，综合毛利率提

升。此外，公司投资板块取得的投资收益和公允价值变动收益

合计均较上年同期出现增长。
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证券时报记者 唐强

8月7日晚间，红旗连锁（002697）发布2025年半年报，今年

1 月至 6 月期间，该公司实现营业收入 48.08 亿元，同比下降

7.3%；实现净利润 2.81 亿元，同比增长 5.33%；扣非净利润为

2.62亿元，同比增长8.63%。

公司上半年营收有所下滑，但净利润实现逆势增长。对

此，红旗连锁表示，这得益于上市公司优化门店结构，提质增

效，短期内对营收规模略有影响，但优化调整带来了成本费用

的有效节约，进而带动了报告期经营利润的增长。此外，红旗

连锁强化内部管理，优化资源配置，组织效能和运营效率的提

升降低了经营成本。报告期内，红旗连锁三项期间费用同比下

降6.5%，实现了“以费用节约对冲毛利压力”的目标。

总体来看，2025年上半年，全国社会消费品零售总额增速

明显，内需稳步复苏。从结构上看，“以旧换新政策”“国补政

策”成效显著，带动家电、文化办公用品、通讯器材等相关品类

的销售额实现快速增长，但其余品类的消费者意愿仍趋谨慎。

零售业是我国开放最早、市场化程度最高、竞争最为激烈

的行业之一。近年来，随着我国经济高速发展，国内零售行业

进入了快速扩张阶段。

红旗连锁在半年报中指出，零售业景气指数自2025年春节

后有所下降，其中商品经营类是影响综合指数下行的主要因

素。2025年2月以来，线下商品客单价水平持续在荣枯线下运

行，消费者对刚需必选品更加“精打细算”，居民“就业—收入—

消费”循环仍待畅通。

红旗连锁主营业务为便利超市的连锁经营，多年来始终保

持稳健发展势头，已发展成为“云平台大数据+商品+社区服务+
金融”的互联网+现代科技连锁公司。据悉，红旗连锁与上千家

供货商建立了良好的互利双赢的商业合作关系，现为四川省及

成都市“重要生活必需品应急保供重点联系企业”，为A股市场

首家便利连锁超市上市企业。目前，红旗连锁门店数量达到

3000余家，主要集中于成都区域内。

2025年上半年，红旗连锁持续深化线上线下融合发展策

略，抖音直播常态化、高频次运营，以“线上销售+线下核销”

的模式实现引流。同时，利用品牌优势，持续开发扩容“红旗

优选”系列产品，为消费者打造高质低价商品，提升品牌形象

和竞争力。

上半年，红旗连锁发挥庞大的市场网络优势，派出采购团

队深入省内外多个产地直采，帮助销售数千吨水果、蔬菜及农

副产品，有效带动当地农业发展、助力农户致富增收；同时，红

旗连锁还积极参与达州万源、阿坝州金川、内江市、泸州市、凉

山州等多场产销对接会，助力乡村振兴。

红旗连锁优化门店结构
上半年净利增长5.33%

证券时报记者 曾剑

证券时报记者注意到，皇庭国际

（000056）微信公众号 8 月 7 日下午发文

称，公司与深圳市尊光固态电池有限公司

（下称“尊光固态电池”）正式签署了增资

扩股协议。

据称，尊光固态电池主要从事固态电

解质与固态电池的研发、生产与销售。该

公司自主研发的第三代碳材料“碳量子点

材料”，可覆盖动力电池、储能系统、消费

电子等三大应用市场。

皇庭国际表示，协议的签署，是在公

司“123”转型发展战略规划指引下，重点

布局储能等细分方向新材料领域，将进一

步完善公司围绕“功率半导体+”的投资和

发展逻辑构建的产业新生态，有望成为公

司新的业绩增长点。

“公司将深度参与尊光固态电池公司

治理，在材料研发、场景应用、融资规划等

领域形成战略协同，积极推动固态电池的

商业化和多场景应用。”皇庭国际表示。

企查查显示，尊光固态电池成立于

2024年 3月，注册资本 1000万元。深圳

市俯仰纳米技术发展有限公司（下称“俯

仰纳米”）、深圳市惟几科技合伙企业（有

限合伙）、江西省中科超能科技有限公司、

深圳市尊光科技有限公司分别持股50%、

30%、12.5%、7.5%。

俯仰纳米系俯仰科技下属公司。俯

仰科技官网显示，公司拥有碳量子点材料

和高熵合金（玻璃金属）两大前沿核心材

料，广泛应用于航空航天、新能源、节能环

保、医学成像技术等领域。

俯仰科技总部位于深圳市华侨城大

厦，研发中心、中试车间设在坂田乐荟中

心，公司在江西省芦溪工业园拥有180亩

生产基地。据称，公司首创金刚石膜碳材

料应用于我国首次载人航天飞行工程神

舟五号宇航员的头盔面窗。

皇庭国际创建于 1983年，由经营零

售商业起步。1993年改组为股份公司，

成为深圳本地唯一一家零售商业类A+B
股上市公司，随后公司进入地产开发经

营领域。目前，皇庭国际主要从事功率

半导体业务和商业管理业务。其功率半

导体业务以子公司意发功率为载体，主

要从事功率半导体芯片的设计、制造及

销售业务。

此前，皇庭国际提出“123”转型发展

战略，称要把公司打造成为一家以“高新

科技+商业管理”双主业为核心的规模化、

现代化、集团化企业。

记者注意到，皇庭国际此前便有涉足

固态电池领域的迹象。

今年 1月，皇庭国际发布文章称，安

徽省蚌埠市淮上区相关领导，蚌埠工投

科技发展集团董事长、深圳市华智达新

能源董事长兼总经理一行到皇庭国际

考察交流，获公司董事长邱善勤接待。

双方就各自相关情况进行了介绍，并围

绕固态电池的技术突破、市场潜力与应

用前景，以及一站式换电柜解决方案的

技术可行性、成本控制以及未来推广

模式等进行了深入交流。文章称，蚌

埠市淮上区对新能源产业的政策导向

和规划布局，与皇庭国际的战略规划

高度契合。双方期望以此次交流为契

机，进一步深入对接洽谈合作，加速推

动项目落地。

皇庭国际宣布参投固态电池企业

证券时报记者 刘灿邦

8月 7日晚间，“万亿央企”中国移动

（600941）披露了 2025年半年度报告。数

据显示，2025年上半年，公司实现营业收

入 5438亿元，其中主营业务收入为 4670
亿元，同比增长0.7%；净利润为842亿元，

同比增长 5.0%，相当于日赚 4.65 亿元。

公司决定 2025 年中期派息每股 2.75 港

元，同比增长5.8%。

在当晚的业绩说明会上，中国移动管理

层表示，今年公司资本开支的重点依然是围

绕算力领域展开，而算力的核心是人工智能

（AI）。据介绍，目前，中国移动的AI相关收

入已经达到几十亿元的数量级，未来将通过

规模化、商业化路径进一步实现AI变现。

中国移动上半年日赚4.65亿
资本开支重点投向算力

数据显示，上半年，中国移动个人市

场收入为2447亿元。移动客户达到10.05
亿户，净增 56万户，其中 5G网络客户达

到 5.99 亿 户 ，净 增 4691 万 户 ，渗 透 率

59.6%。移动ARPU（每用户平均收入）为

49.5元。同期，家庭市场收入为750亿元，

同比增长 7.4%。家庭宽带客户达到 2.84
亿户，净增623万户，家庭客户综合ARPU
达到44.4元，同比增长2.3%。

政企市场方面，上半年，中国移动实

现收入 1182亿元，同比增长 5.6%。政企

客户数达到 3484 万家，净增 225 万家。

加速“由云向智”升级，移动云收入达到

561亿元，同比增长 11.3%。5G垂直行业

应用保持领先，5G 专网收入快速增长，

达到 61 亿元，同比增长 57.8%。其中，

ToV（车联网）市场快速发展，累计服务智

能网联汽车超 6900万辆；视联网连接数

增长 20.9%，已实现 8938 万路视频云端

互联。

此外，上半年，中国移动新兴市场收

入为 291亿元，同比增长 9.3%。其中，国

际业务收入达到 140 亿元，同比增长

18.4%；数字内容收入达到149亿元，咪咕

视频 AI 智能观赛累计使用超 1.98 亿人

次；产业链金融业务规模达到 471亿元，

同比增长 24.5%。股权投资方面，围绕战

略性新兴产业、未来产业关键领域进行投

资布局，按权益法核算的投资收益达到72
亿元，同比增长17.0%。

记者注意到，在半年报中，中国移动

提到，行业转型压力愈发凸显。人口红利

加速消退，传统通信需求渐趋饱和，市场

竞争有所加剧。然而，新型业务仍在培育

中，新旧增长动能亟须加快转换。

关于市场竞争情况，中国移动董事长

杨杰在业绩说明会上谈到了大流量低价

数据卡以及携号转网对市场的冲击。“携

号转网本应作为改善服务、让用户拥有更

好选择权的举措，但现在演变成了恶性竞

争的手段，给行业发展带来一些影响。上

半年，行业增速仅为1%，远低于同期GDP
增速。”

不过，中国移动的业务结构也在改

善。上述四大市场方面，家庭、政企以及

新兴市场收入占主营业务收入比例在今

年上半年达到 47.6%，同比提升 2.6个百

分点。数字化转型收入达到 1569亿元，

同 比 增 长 6.6% ，占 主 营 业 务 收 入 的

33.6%，同比提升1.9个百分点。

收入结构改善

上半年，中国移动 5G网络投资共计

258亿元，累计开通5G基站超259.9万个，

净增 18.7 万个，全球率先实现核心网

100%云化融合。RedCap 基站超 73.2 万

站，实现全国县城以上连续覆盖，有效扩

大乡镇农村及室内覆盖，积极推进通感一

体、无源物联网等技术创新及应用。精准

推进千兆宽带能力建设，截至2025年6月

底，千兆覆盖住户达到5亿户。

此外，中国移动前沿布局持续加

速。低空智联网领域，构建“通感管导”

低空智联网技术体系，部署 5G-A4.9GHz
通感一体基站满足低空物流、低空安防

等业务需求。人工智能领域，推出 VLA
具身智能大模型，完成万亿参数级大模

型先导试验。

今年上半年，中国移动完成资本开支

584 亿元，而今年全年资本开支计划为

1512亿元，投资者对于下半年中国移动资

本开支投向十分关注。

中国移动总经理何飚介绍，近年来，

公司资本开支稳中有降，考虑到行业特

点，上半年往往处在项目研究论证、储备

和推动阶段，因此，上半年投资进度要慢

一些，下半年会加快。

至于资本开支的主要投向，何飚透

露，重点依然是算力。“近年来，公司与连

接相关的投资是下降的，重点是围绕算力

领域，而算力的核心是AI。去年是中国移

动AI投资的大年，投资规模超过百亿元，

今年AI相关的投资仍然会在原有基础上

进一步提升，从而强化AI作为公司核心

战略的目标，并形成新的增长动能，打造

新的增长曲线。”

资本开支聚焦算力

“公司上半年AI直接收入实现高速

增长。”在半年报中，中国移动用较多篇幅

谈到在AI方面的布局，公司已成立中移

九天人工智能科技（北京）有限公司，组建

具身智能产业创新中心，并设立人工智能

安全治理研究中心，创建AI+新型工业化

创新研究院。

半年报显示，在“AI+”核心能力方面，

中国移动增强大算力供给，呼和浩特、哈

尔滨两大万卡级超大规模智算中心高效

运营；构建全球领先的“算网大脑”，已在

芜湖等多个国家节点落地。

值得一提的是，中国移动已打造超

200款多模态数据标注治理工具，建成覆

盖 32个行业、超 3500TB通用高质量数据

集，支撑建设保定、长沙国家级数据标注

基地。

此外，中国移动已汇聚超 200个通用

及垂直行业大模型，覆盖13类行业近160
个高质量数据集，首批开放来自 16个行

业共计40个央企战略性高价值场景。上

半年，中国移动 AI+DICT 签约项目达到

1485个，“AI化产品”客户合计近 2亿户；

发布AI智能助理灵犀智能体 2.0，月活跃

客户突破6000万户。

中国移动在半年报中表示，AI发展

日新月异，为行业发展带来广阔前景。一

是以AI智能终端、智能网联汽车、智能机

器人为代表的硅基个体数量将急剧增加，

促进网络连接规模的成倍增长。二是数

字空间与现实世界将深度融合，极大激发

算力、数据等全社会共性需求。三是碳硅

深度协同的大规模创新生态将加速形成，

催生更多软硬一体、形态多元的新产品新

应用，开辟一批百亿级、千亿级的智能经

济新赛道。

“中国移动的AI相关收入已经达到

几十亿元的数量级。”杨杰介绍，目前，中

国移动 AI 相关收入主要来自于算力服

务、大模型、数据标注以及各类AI应用等

渠道，“AI 真正产生收益是从去年开始

的，随着未来发展，这方面收入规模也会

越来越多，未来将通过规模化、商业化路

径进一步推动AI变现。”

推动AI变现

8月7日，中国移动召开2025年度中期业绩说明会。 受访公司/供图

■“去年是中国移动AI投
资的大年，投资规模超过百亿
元，今年AI相关的投资仍然
会在原有基础上进一步提
升，从而强化AI作为公司核
心战略的目标，并形成新的增
长动能，打造新的增长曲线。”
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