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证券时报记者 阮润生

在半导体行业，数模混合芯片堪称连接物

理世界与计算世界的桥梁，也是行业里公认技

术门槛最高、经验壁垒最深的赛道之一，长期被

德州仪器、亚德诺等国际芯片巨头制霸。正是

在这个赛道，龙迅股份（688486）深耕二十年，从

消费电子起家，稳步成长为高清视频桥接芯片

细分领域龙头企业，并积极布局人工智能时代

的高速互连机遇。

掌握细分赛道定价权

“‘龙’就是取意中华民族图腾象征，‘迅’就

是迅速，这正是我们的特征。”在龙迅股份合肥

总部大楼，公司董事长兼总经理陈峰接受了证

券时报记者采访，饶有兴致地讲解起公司名字

背后的故事。

二十年前，已在 Intel（英特尔）从事CPU设

计工作十余年的陈峰作出了一个大胆的决定

——归国创业。带着全球顶尖的芯片设计经验

和产业视野，陈峰于 2006 年归国创立龙迅股

份，瞄准当时消费电子兴起大潮下的音视频市

场需求，选择从视频桥接芯片入手，在相互不兼

容的视频接口协议之间进行“翻译”，实现信号

转换和协议握手。

2008年公司推出首款HDMI（高清多媒体

接口）1.3芯片，开启自主创新之路。依靠爆款

HDMI转VGA产品进入联想供应链，公司一举

打开市场，进而开发USB-C、图像缩放处理等品

类，拓展安防监控、商显等市场；凭借过硬的视

频桥接芯片技术，公司与高通、英特尔、英伟达

等行业巨头建立了深度协同合作，多款芯片成

功集成至客户官方参考设计平台中。

放眼全球，数字与模拟混合信号集成电路市

场规模庞大。根据Coherent Market Insights预

测，市场规模到 2032年预计将达到 2318.3亿美

元。在视频桥接细分赛道上，则呈现高度集中格

局，长期由德州仪器、亚德诺、谱瑞、莱迪思等企业

垄断；国内同行大多停留在低端单向转换阶段。

“中国是电子产业最集中的地区，也是产业

配套设施最完善、对需求反馈最快的地方，而公

司能做到快速响应客户需求，甚至与客户协同

开发。”陈峰说，尽管持续有中国台湾和美国竞

争对手抢夺市场，但是公司产品性能与指标领

先，甚至在部分应用场景拥有定价权。

尤其在视频桥接芯片领域，龙迅股份通过

突破协议转换、时序重建、高速模拟与屏兼容等

难题，实现4K全系列HDMI↔MIPI（移动产业处

理器接口）双向产品量产，是中国大陆少数具备

与国际巨头全面对标的芯片设计企业。根据弗

若斯特沙利文资料，凭借本土化服务与全协议

兼容优势，龙迅股份在视频桥接芯片市场位居

中国大陆企业第一、全球前五，在消费电子、安

防等传统领域已实现广泛国产替代，并在智能

车载、AR（增强现实）/VR（虚拟现实）、AI与HPC
（高性能计算）等高附加值赛道加速布局。

升级产品夯实盈利护城河

历经二十年沉淀，龙迅股份形成以智能视

频芯片与互连芯片为核心的主营业务布局。从

收入来源看，智能视觉终端构成收入“压舱石”，

客户从早期 3C 配件拓展至商显视频、会议安

防、PC，并向无人机、机器人等领域延伸。

“我们的客户覆盖全球众多知名电子企业、

汽车和终端企业，只要有屏的地方，就会有我

们。”陈峰表示。

尽管近年来消费电子市场整体增速放缓，

但龙迅股份主营赛道持续稳健增长，并保持着

行业领先的高毛利率。财报显示，2025年龙迅

股份营业收入实现 5.68亿元，归母净利润 1.72
亿元，公司毛利率常年稳定在50%以上水平，净

利润率稳定在 30%左右浮动，跻身整个A股半

导体行业利润率前二十梯队。

龙迅股份能够保持高毛利率，主因在于赛

道精准布局，避开内卷低端消费电子，聚焦高速

接口、视频处理、车载及互连等高景气细分领

域，同时，深耕数模混合芯片与高速 SerDes（串

行解串器）核心技术，产品结构持续优化，深度

绑定商显、车载等领域优质客户，实现高毛利高

端产品占比不断提升，有效应对行业低价竞争；

叠加精细化运营管控，进一步稳固盈利水平，实

现逆势稳健发展。

以车载市场为例，2020年，公司紧抓汽车智

能化产业变革机遇，依托自研音视频传输核心

技术，正式切入车载领域，并与海内外头部

Tier1厂商开展技术共创与项目落地，产品先后

批量导入国内外多个主流新能源车企及传统合

资、外资整车品牌供应链体系。截至目前，公司

已有 22款芯片通过AEC-Q100车规级认证，全

面满足智能座舱、ADAS等车载严苛场景要求，

形成第二增长曲线。

龙迅股份还瞄准了AR/VR 赛道。2019年

公司通过与索尼生态合作，产品从预研进入应

用阶段，芯片支持双目8K分辨率、120Hz高刷新

率与超低时延，已持续多年批量供货雷鸟、

Rokid、XREAL，今年将导入美国头部MR（混合

显示）设备厂商。

龙迅股份在高端产品线开疆拓土，离不开

长期高强度研发投入。去年公司研发投入占营

收比例约20%，高于A股半导体同行水平。相比

行业内普遍外采 IP（知识产权），公司依托自研

ClearEdge技术平台，已积累400余项核心自主知

识产权，截至目前所有量产芯片 IP均自研。

得益于这个看似“异类”的决定，公司通过

从顶层架构自研，积淀了深厚的技术底蕴与完

备研发经验，也可按需灵活定制产品方案，精准

把控产品性能与生产成本。伴随着公司业务快

速发展，公司表示也将考虑外采 IP,采取成熟标

准化通用模块换取时间，缩短研发周期，集中资

源做自研核心亮点，实现产品快速量产上市并

抢占市场。

链接人工智能核心市场

“龙迅股份目前的产品主要集中在电芯片

上，随着数据传输速率的进一步提升，光通信的

优势就将进一步展现，这将是公司产品性能和技

术提升的自然延伸方向。”陈峰表示，公司正在布

局与AI密切相关的运力（数据传输）芯片产品。

在AI与HPC高性能计算赛道，公司已完成

支持PCIe 3.0（高速外设组件互连）的SATA（串

行高级技术附件）主控芯片、HDMI转PCIe 4.0桥

接芯片的研发，切入AIPC与存储扩展等场景；作

为高速通信系统中信号调理核心器件，公司

PCIe 5.0/CXL2.0 Retimer（信号重整芯片）研发

进展顺利，已于2026年6月进入流片；面向算力

集群、GPU互连的PCIe 5.0/CXL 2.0 Switch（交

换机芯片）计划下半年立项启动研发。

对于龙迅股份而言，无论是智能视觉终端、

智能车载，还是AR/VR及高性能计算等领域产

品，均是以公司自研 SerDes高速串行传输技术

为核心底层支撑，构筑全产品线技术根基。同

时，公司也清醒认识到，在超高速传输赛道上与

国际龙头尚存差距，在高端市场渗透及顶级客

户标杆案例积累方面仍有待提升。下一步，将

聚力攻坚高阶速率 SerDes技术，深耕高端市场

布局，同步强化产业生态共建。

随着产品持续升级和市场持续渗透，根据

弗若斯特沙利文的资料，预计到 2029年来自智

能视觉终端、智能车载、AR/VR以及AI/HPC互

连芯片的目标市场有望达到 4000亿元以上规

模。面对庞大的市场机遇，公司将聚焦智能车

载芯片、AI运力芯片等关键领域的优质标的，探

索战略投资与并购机会，扩大技术与产品储备，

持续提升长期竞争力。

围绕战略规划落地，龙迅股份加大了资本

运作力度，已启动H股上市相关工作，正式推进

A+H双资本平台建设。公司将依托A股深耕国

内产业根基，将借助港股联通全球资本、高端人

才与海外市场资源，提升企业国际品牌影响力

与全球化运营能力，同时筹划布局新加坡海外

子公司，构建境内外双轨供应体系，整合全球优

质晶圆及封测资源，稳步推进供应链多元化布

局，降低境外供应商集中度高的风险，保障产能

交付稳定。

龙迅股份董事长陈峰：
“只要有屏的地方，就有我们”

证券时报记者 阮润生

在安徽合肥一家老牌餐馆里，大厅中央摆放

一组工艺品：一艘船舶载着一人和两个箱子，其中

一个箱子写着“盐、典、茶、木、粮、布”，另一个箱子

是小书柜样式，双开门上写着“几百年人家无非

积善，第一等好事只是读书”，船头人手指前方。

这句话据考证出自清代嘉庆状元、礼部尚

书姚文田，作者并非安徽籍贯，但这不妨碍这句

厅堂家训在地理相邻的安徽生根。贾而好儒、

崇文重教的徽商，骨子里流淌着甘下拙功、勇闯

开拓的精神禀赋。

1965年生于安徽宁国的陈峰，先后就读于

安徽大学、中国科学院安光所，后赴美获电子工

程博士学位，入职英特尔十余年，成长为芯片设

计核心骨干。2006年他选择回国创业，创立龙

迅股份，聚焦视频桥接芯片赛道。

创业之初，龙迅股份刚拿到 80万美元的首

期投资款，天使投资人因遭遇 2008年亚洲金融

风暴，二期投资款无法到位，一度让刚刚起步

的龙迅股份陷入困境，幸好有政府扶持，以及

后续赛富、红土、兴皖三家风险投资机构出手，

先后投资 3500万元，帮助公司逐渐成长起来。

创业初期这场残酷的“断粮”危机，让陈峰

深刻领会到现金流和自主可控的重要性。成立

以来，公司坚持自研知识产权，在研发上保持高

投入，这些不得已的“笨功夫”，也练就了自主可

控能力以及行业领先的毛利率水平。

公司董秘赵彧说：“在我们陈总眼里，一线

科研人员是他的心肝宝贝，搞研发买设备，要多

少钱都给；后勤部门花钱，能省一块是一块。”

当代徽商和地方政府也下足了“笨功夫”，

固本培基，培养芯片人才，聚沙成塔，扶持集成

电路产业。

安徽紧邻中国集成电路产业核心区长三

角，从龙迅股份所在的合肥到上海高铁车程大

约 2到 3小时，招聘高端芯片人才并不是件容

易事。公司以及合肥地方政府也下足了“笨功

夫”，依托合肥中科大、合工大、安徽大学等科

教资源，建立师徒帮带、校企联合引才、分层培

养体系。公司建立职业晋升、绩效激励、股权

激励等多元机制，稳固核心研发团队。同时，

依托合肥不断完善的“设计—制造—封测”产

业集群，龙迅股份扎根合肥，发展壮大，并在流

片、EDA服务、IP购买、测试验证、人才补贴及

投融资等方面获得了真金白银的支持。

就像当年陈峰回国创业，近年来公司也吸

纳了不少返皖择业的芯片人才。

常怀反哺之心，亦是徽商一脉传承。在龙

迅股份上市前，陈峰赠予母亲邱成英公司 4.6%
股份，感恩母亲的养育之情。在皖南老家，近年

来他捐赠了当地贫困家庭中学生的阳光午餐计

划，帮助学生们改善营养条件。点滴善举，惠泽

的也许就是下一代徽商苗子。

科创徽商的“笨功夫”

近日，证券时报记者走进龙迅股份。 时报财经图库/供图

美国当地时间 6月 12日，全球

商业航天龙头 SpaceX 将登陆纳斯

达克交易所，创下全球资本市场史

上最大募资规模纪录。证券时报记

者采访获悉，国内商业航天头部企

业近段时间也在冲刺 IPO。与此同

时，A股上市公司也纷纷通过并购

切入商业航天赛道。

如今，国内商业航天企业正在依

托自主可控的技术研发、完整的国产

供应链体系，持续突破可回收火箭核

心技术。随着产业化持续提速，全球

商业航天竞争格局愈发清晰。

头部企业蓄力冲刺IPO

依托政策红利与技术迭代双重

赋能，叠加SpaceX上市带来的行业

估值抬升，国内头部商业火箭企业

蓄力冲刺资本市场上市，行业 IPO
热潮开启。

2025 年 12 月 26 日，上交所出

台商业火箭行业上市指引，支持正

处于大规模商业化关键时期的商

业火箭企业，适用第五套上市标准

登陆科创板，2026年由此成为行业

集中申报 IPO 的政策窗口期。目

前，蓝箭航天和中科宇航构建起冲

刺上市的第一梯队，两家公司将角

逐“商业火箭第一股”。

2025年12月31日，蓝箭航天科

创板 IPO申请获得上交所受理，公司

拟募集资金75亿元，主要用于可重

复使用火箭产能提升等项目。招股

说明书显示，蓝箭航天已与中国星

网和垣信卫星签订正式发射服务合

同，朱雀三号火箭已入选中国星网

的核心供应商名单，并曾中标垣信

卫星“一箭18星”火箭发射服务。

2026年 3月 31日，中科宇航科

创板 IPO申请获得上交所受理，拟

募集资金 41.8亿元，重点投向大运

力可回收火箭、可重复使用运载器

两大核心项目。作为国内首家混合

所有制商业火箭企业，中科宇航近

几年发射载荷重量及营业收入规模

居行业首位，确立了在国内民营火

箭行业中的头部地位。今年4月28
日，中科宇航位于绍兴的力箭二号

大型液体运载火箭超级工厂全面竣

工。中科宇航方面表示，工厂成熟

运营后，将具备年产12发力箭二号

液体运载火箭的能力。紧接着在5
月28日，中科宇航可重复使用运载

器、航天器和液体发动机生产基地

正式落户广州航天小镇。中科宇航

董事长杨毅强表示，在广州航天小

镇建设生产基地，既是公司完善研

产一体化布局的关键一步，更是实

现技术创新与产能升级的重要落子。

根据 Frost&Sullivan 发布的数据，星河

动力、星际荣耀、东方空间、天兵科技等中

国民营商业运载火箭代表企业也已实现

成功发射入轨。其中，星河动力、天兵科

技、星际荣耀均已完成辅导备案。此外，

航天科工火箭近日发布财务副总监招聘

公告，明确要求候选人具备 IPO经验，入职

后将全面搭建上市标准治理体系，推进

IPO专项工作。

再来看看各家企业的“身价”。中科宇

航招股说明书显示，公司最近一次外部股

权融资对应的投后估值为 149.84亿元；蓝

箭航天预计公司发行后总市值不低于 100
亿元，结合历次融资测算，市场普遍认定其

估值为200亿元至220亿元。2月9日，星际

荣耀完成D++轮融资，融资金额50.37亿元，

成为目前中国民营火箭单笔最高融资金

额，公司估值攀升至约160亿元。天兵科技

在2025年10月落地25亿元D轮融资，投后

估值达到225亿元，在国内民营火箭企业中

处于第一梯队。星河动力 2025年 9月完成

24亿元D轮融资，投后估值区间为150亿至

158亿元。

商业航天产业链并购潮

今年以来，A股公司掀起商业航天产业

链并购热潮，上市公司通过收购火箭结构

件、卫星遥感等领域的优质标的，加速布局

航天赛道。

在 火 箭 结 构 件 领 域 ，广 联 航 空

（300900）5月13日公告，以3.57亿元收购天

津跃峰51%股权。交易对方承诺2026年至

2028 年累计实际净利润不低于 2.1 亿元。

“天津跃峰是航天精密制造领域极具价值

的优质标的，作为国家级专精特新‘小巨

人’企业与高新技术企业，深耕航天高端制

造领域多年。”广联航空相关人士表示，该

公司深度参与国家重点航天工程配套任

务，行业认可度高、客户黏性强，“本次收购

能够助力公司快速切入航天器高端制造赛

道，进入核心供应链环节，完善航空航天全

产业链布局，提升行业地位与市场核心竞

争力，是公司做强主业、优化结构、提升价

值的必然选择。”

飞 沃 科 技（301232）6 月 3 日 宣 布 以

4320万元收购西安创航精密制造科技有限

公司（简称“西安创航”）60%股

权。飞沃科技原本深耕风电紧

固件领域，2025年以高强度紧固

件、精密钣金件切入商业航天供

应链，并通过收购成都新杉宇航

获得 3D打印火箭发动机零部件

制造能力。飞沃科技表示，本次

收购旨在帮助公司获取商业航

天相关零部件的精密机加工能

力，进一步拓展公司在商业航天

领域的产业链布局。

卫星应用端并购同步加速推

进。玻璃绝缘子企业金利华电

（300069）5月 19日晚间公告，公

司拟收购西安中科西光航天科技

集团有限公司（简称“中科西光”）

82.50%股权，切入卫星制造、卫星

遥感信息服务业务。标的公司具

备“从核心载荷到整星研制、从星

座组网到数据应用”的全链条研

制和服务能力，致力于发展成为

中国规模最大、功能最全、卫星好

用、星座实用的空天感知基础设

施建设与服务商。本次交易将为

上市公司在商业航天领域开辟全

新发展机遇。

整体来看，各上市公司并购

核心诉求均为对冲主业周期性

波动或经营亏损压力，借助航天

标的稳定订单、业绩承诺增厚公

司报表，依托产业协同挖掘长期

增长增量。

国内企业奋起直追

目前，全球商业航天赛道呈

现中美双强格局。2025年，美国

以 193次发射量居全球首位，中

国以93次发射量紧随其后，两国

合计占全球发射总量的 85%以

上。值得关注的是，SpaceX的猎

鹰系列火箭 2025年全年发射次

数达 165次，占据全球发射量的

“半边天”。中科宇航在招股说

明书中直言，“SpaceX 已经形成

了‘火箭发射+卫星制造+星座运

营’的闭环生态，发射需求内部

化，对竞争对手形成了生态体系

打击能力。”

“国内商业航天产业的起步

与发展，确实受到SpaceX模式的

启发与激励。”宇石空间航天科

技有限公司联合创始人、CSO朱

新文向记者表示，公司自研AS-1
中大型液体火箭对标海外低成

本复用发展路线，采用不锈钢结

构搭配液氧甲烷动力与捕获臂回

收方案，“我们在产品方案上参考

行业最优路径，但整套火箭研发、

零部件加工、回收配套设备，全部依托

100%国产供应链落地，全力打造完全自主

可控的可复用火箭产业体系。”

箭元科技则采用“不锈钢箭体+液氧甲

烷+海上回收”技术路线，已于 2025年成功

实现国内首次海上可控溅落回收，完成发

动机等核心部件复用验证，打通从发射、回

收到复用的全流程闭环，同时实现一子级

海面悬停技术突破，为后续迭代海上平台

捕获回收工作筑牢技术根基。公司在今年

年初完成超13亿元融资，正式迈入规模化、

产业化发展阶段。

“目前公司已投产三发‘元行者一号’

火箭。”北京箭元科技有限责任公司（简称

“箭元科技”）副总裁、董秘严佳介绍，下半

年箭元科技将推进多项大型地面试验，目

标瞄准2026年底完成首次入轨发射与海上

回收任务。

此外，星河动力智神星二号、星际荣耀

双曲线三号、天兵科技天龙三号等多款自

研可回收火箭，均已进入试制关键攻坚期。

“星链的商业成功进一步验证了低轨

星座的核心价值，我国星座组网进程也随

之全面提速。这意味着我国亟需搭建自主

可控的规模化可回收航天运力，打造低成

本、高频次的常态化发射能力，抢抓未来 3
至5年的太空经济发展窗口期。”严佳表示，

全球商业航天竞争规则愈发清晰，长期资

本的入局意愿持续增强，这为国内具备硬

核技术、实战能力的优质航天企业提供了

绝佳的突围机遇。

值得关注的是，中国“千帆星座”已经

进入密集组网新阶段。作为我国首个迈入

规模化组网阶段的巨型商业低轨星座，千

帆星座 2025年底在轨卫星数量为 108颗，

目前在轨数量已达 200颗。中国科学院微

小卫星创新研究院院长、千帆星座总指挥

胡海鹰表示，项目计划7月底完成324颗卫

星在轨的一期建设任务。按照单次“一箭

18星”的发射规模测算，想要如期达成建设

目标，未来一个半月至少需要开展7次组网

发射任务。
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