
账户名称 产品名称 保险公司 排名

海康积极型投资账户 海康智通理财投资连结保险 海康保险

５４

先锋

Ｃ

型账户 智慧赢家投资连结保险

Ａ

款 招商信诺

５５

积极型账户 中英金彩连连投资连结保险 中英人寿

５６

８０２０

进取型投资账户 中美大都会财富动态平衡投资连结保险 中美大都会

５７

智胜动力增长账户 太平智胜投资连结保险 太平人寿

５８

智选动力增长账户 太平智选投资连结保险 太平人寿

５９

增长理财账户 一生中意理财投资连结保险 中意人寿

６０

进取型投资账户 合众精选投资连结保险

Ａ

款 合众人寿

６１

基金精选投资账户 泰康安心理财投资连结保险 泰康人寿

６２

积极进取理财账户 中意天天智尊投资连结保险 中意人寿

６３

个人理财市场两问题值得关注
据新华社电

上海银监局局长阎庆民近日在上海举行的
“

中国理财
高峰论坛

”

上表示
，

在全球金融危机的背景下
，

中国个人理财市场产品设
计不合理

、

营销服务过程不规范等两大问题值得关注
。

阎庆民说
，

当前个人理财市场产品设计不合理的情况时有发生
。

为了
获取市场份额和业务收入

，

一些商业银行未经前瞻性研究和市场调研就
盲目模仿国外产品

，

结果出现仓促上马后大面积浮亏的现象
。

阎庆民强调
，

金融产品创新要遵循
“

成本可算
、

风险可控
、

信息充分披
露

”

的原则
。

作为理财产品的发行机构
，

银行要进一步设立产品的管理机
制

，

按照风险承受管理能力来设计产品
，

要吸取金融危机的教训
，

在理财
产品基础资产的信用等级方面保持较高的要求

。

阎庆民说
，

理财产品营销服务过程还需要进一步规范
。

首先
，

要用比
较通俗易懂的语言在产品说明中充分说明风险

、

产品运行机制和收费标
准

，

对产品变化进行及时披露
；

其次
，

要通过制度安排与技术手段对客户
进行评估

，

确保任何渠道的投资者具备相应的风险承受能力
；

第三
，

建立
从业者资格准入评价体系

，

通过技术培训
、

跟踪评价和考核反馈
，

规范其
营销服务行为

。

金融机构Finance & Institution

A6

主编
：

李东平编辑
：

张广明

组版
：

晓漉
E m ail:sunyong@ zqsbs.com ��电话：0755-83501671

2009

年
5

月
25

日星期一

中国人寿与农行

建立全面战略合作关系

证券时报记者
徐 涛

本报讯

2009

年
5

月
22

日
，

中国人寿
保险

（

集团
）

公司与中国农业银行股份有限
公司在北京签署了

《

全面战略合作框架协
议

》。

据介绍
，

按照此次签署的全面战略合作
框架协议

，

双方将在已有合作的基础上
，

将
进一步在

“

相互提供服务
”、 “

联合拓展业
务

”、 “

合作开展投融资
”

等方面全面推进各
项合作

。

签字仪式上
，

中国农业银行还与中国人寿
保险股份有限公司

、

中国人寿养老保险股份有
限公司分别签署了

《

全面业务合作协议
》

和
《

企业年金项目合作协议
》

两个专项协议
。

人保财险车险电话营销

专用产品全面上线

证券时报记者
伍 起

本报讯

人保财险
“

直通车
”

电话营销专
用产品近日开始在上海地区全面上线

。

此次上
线的

“

直通车
”

产品除主险外
，

还包括玻璃单
独破碎险

、

自燃损失险等共
18

个附加险
。

根
据保监会电销专用产品的相关规定

，

上述电话
营销险种可在原有优惠费率基础上再降

15％

，

形成价格优势
。

据悉
，

上海是人保财险家庭自
用车专用产品的第一批试点城市

，

也是该公司
继北京

、

重庆后第三个启动电话营销专用产品
的城市

。

自保监会于
3

月
26

日批复该公司的
“

直
通车

”

专用产品后
，

人保财险上海市分公司立
刻进入紧锣密鼓地筹备状态

，

先后对机构人
员

、

内控制度
、

营业场所等方面做了充分准
备

。

同时
，

上海市分公司还选派
3

名资深员工
到电子商务中心进行驻场指导

，

对特殊话术
、

承保政策
、

地理方言等内容进行了全方位培
训

，

为电销产品落地工作和及时上线提供了有
力保证

。

深圳： 已杜绝寿险公司

营销员代收保费现象

证券时报记者
秦 利

本报讯

深圳保监局近期对辖区内
22

家
人身险公司收付费管理情况进行摸底调研时发
现

，

目前深圳地区人身险业务的收费环节已基
本实现了零现金管理

，

营销员代收保费和代领
退保金

、

保险金的现象得到有效杜绝
。

不过
，

此次调研也发现
，

仍存在三方面
问题

：

一是通过转账扣款的
，

尚有部分银行
不能进行账号与账户名的匹配验证

；

二是客
户通过

POS

机刷卡
、

手机银行等方式进行自
助缴费的

，

保险公司只能事后抽查其合规情
况

，

无法通过银行系统实时进行身份识别与
账户验证

；

三是部分业务员及客户对加强收
付费管理的规范措施认识不够到位

，

理解不
够充分

。

陕西扩大政策性

苹果保险试点地区和面积

证券时报记者
徐 涛

本报讯

近日
，

陕西保监局联合陕西省财
政厅

、

农业厅发文
，

对继续做好
2009

年政策
性苹果保险试点工作作出具体安排

，

将进一步
扩大试点地区和试点面积

。

试点地区由
2008

年的
4

个试点县扩大为
8

个县
；

试点面积由
2008

年
27.5

万亩扩大为
60

万亩
。

同时
，

按照
平均保险金额

2000

元
/

亩
、

费率
4%

、

保费
80

元
/

亩
、

财政补贴
50%

的标准
，

共安排财政补贴
资金

2400

万
。

中国国际期货理财大讲堂

走进深圳市罗湖区

证券时报记者
秦 利

本报讯

中国国际期货
“

奋进
2009

”

理
财大讲堂罗湖站在

5

月
23

日隆重开讲
，

滂沱
的大雨并未浇灭投资者的热情

，

反而吸引了大
批投资者参加

，

会场座无虚席
。

中国国际期货总裁陈冬华表示
，

2009

年
是我国期货行业发展的绝佳机会

，

截止
4

月
底

，

国内期货保证金总量由去年底的
460

亿
元增至约

700

亿元
，

4

月份的全国期货成交金
额更突破

10

万亿元
。

随着分类监管等各项政
策的逐步落实

，

我国期货市场必将迎来百花
齐放的良好局面

。

为此
，

中国国际期货秉着
为投资市场培育更多优秀期货投资者为目标

，

将集合公司的优质资源进一步完善投资者培
育体系

。

市场回暖
，

限售股心动不再一味要求变现

限售股市值管理成券商新课题
证券时报记者

韦小敏

本报讯 受益股市回暖，

2009

年限售股由 “烫手山芋” 变为了抢手

货。 有券商人士表示， 今年来， 限售

股股东的要求已经发生改变， 从快速

变现， 转为在维持股份数量不变的前

提下， 通过高抛低吸获利。 在目前市

场已经在一个相对高点之下， 券商的

市值管理业务面临新挑战。

据某大型券商相关负责人介绍，

2008

年券商针对限售股的市值管理

业务以减持套现为主， 在当时市场一

片低迷时， 如何减持一度是券商面临

的难题。 而今年来股市迅速反弹， 减

持变得轻而易举。 不少私募还主动和

券商接洽， 寻找限售股股东， 通过大

宗平台市场交易， 券商市值管理业务

一度非常火热。

申银万国相关负责人透露， 尽管

近日不少限售股股东非常踊跃地和公

司洽谈市值管理业务， 但是最后能够

合作的客户非常少。 该负责人表示，

主要在于现在限售股股东对券商市值

管理业务的要求是， 维持持股比例不

变， 通过高抛低吸套利。 但与去年市

场正在底部区间调整相比， 现今上证

综指已经到了

2600

点以上， 风险正

在聚集， 投资者对未来股市的走向已

经出现分歧。 在这种情况下， 如何能

够为限售股股东盈利是公司市值管理

业务面临的巨大挑战。

业内人士也表示， 在当前的市场

情况下， 市值管理业务真正开始考验

券商资产管理的能力， 券商间的分化

将越来越大， 一些券商有望通过该业

务实现树立资产管理业务品牌的目标。

不过， 有部分中小型券商的负责

人则表示， 市值管理业务是监管部门

为应对当时限售股的减持狂潮提出

的。 实际上该项业务的收入有限， 且

很多细则没有完善， 不少券商的该项

业务至今仍未开展。 特别是对于中小

券商而言， 资产管理部门的人员不

多， 在业务间无疑也要进行取舍。 因

此， 对这部分券商而言， 当前更应该

首先发展集合理财业务， 做大资产管

理规模才是首要目标。

地方力推银团贷款银行积极性有待提高
证券时报记者

张广明

本报讯 作为分散信贷风险的

一项业务， 银团贷款业务在今年明

显受到各地的重视。 本月

19

日， 总

金额达

305.25

亿元的重庆市银团贷

款项目合作签约仪式正式举行。 据

悉， 此次签约项目主要用于包括城

市轨道交通建设、 高速公路建设、

煤炭化工等

7

个重大项目。 与此类

似， 其他地区也正在积极筹备类似

的银团贷款项目。

在保增长的大背景下， 银团贷

款正成为一些地方大项目筹集资金

的一个主要途径。 不过， 从银行业

的信息来看， 目前还有调动牵头行

的积极性、 完善贷款在二级市场平

台的流通转让等问题待解。

各地力推银团贷款

在今年

3

月份召开的全国银行

业协会银团贷款业务座谈会上， 中

国银行业协会专职副会长杨再平指

出， 各家商业银行、 中银协和各地

方的协会都有义不容辞的责任来推

动银行业金融机构在银团贷款方面

加强合作， 同时要建立起一种银行

之间、 中银协和地方协会间的信息

共享和通报的机制。 此外， 还应建

立重大项目协调的机制， 以便把银

团贷款业务推向深入。

公开信息也显示， 针对银团贷

款的共享信息机制已经逐步在各

地区建立。 与此同时， 各地银行

业协会也在牵头召开不定期的银

团贷款项目协调会议 。 该会议主

要是用来组织项目以及通报项目

进展情况等。

在多部门的合力之下， 银团贷

款正逐渐成为一些地方较大的投资

项目的主要来源。 山东省银行业协

会提供的数据显示，

2008

年至目前

已组建完成了山东亚太森博浆纸有

限公司

75

亿元项目、 山东博汇纸业

集团

14

亿元项目银团贷款等。 目前

正在组建的有山东海阳核电有限公

司

363

亿银团和山东华泰纸业股份

有限公司

35

亿银团项目。

同样， 在本月

19

日， 总金额达

305.25

亿元的重庆市银团贷款项目

合作签约仪式正式举行。 此次签约

项目主要用于包括城市轨道交通建

设、 高速公路建设、 煤炭化工等

7

个重大项目。

三方面问题待解

尽管各地都在力推该项业务，

但从银行业协会反馈出来的信息显

示， 也有一些问题急需解决。 其中

之一则是如何更好的调动金融机构

参与银团贷款业务的积极性， 尤其

是充当牵头行的积极性。

在天津银行业协会近期就一季

度该市银团贷款情况通报会上， 就

明确指出， 通过该市一季度的银团

贷款情况来看， 银行在承担牵头行

方面并不积极。

对此， 在此前召开的山东省银

行业银团贷款合作委员会常委会上，

与会方就建议可在不违反银团贷款

合作公约的情况下， 向银团参加行

收取一定费用， 以作为对牵头行工

作的补偿。

根据现行的规定， 当前银团收

费主要是向企业收取相关费用， 作

为牵头行的银行虽然需要承担前期

的项目风险调查等业务， 但却很难

获得额外的费用补偿。 在这种情况

下， 无疑不利于调动牵头行的积极

性。

除了调动银行积极性外， 还有

银行业人士表示， 应该考虑制定相

关管理办法和实施准则， 搭建二级

市场转让平台， 以解决银团贷款在

二级市场的自由转让问题。 该人士

表示， 虽然当前银团市场已初具规

模， 但在转让过程中还存在一些问

题， 贷款无法在银行间自由流通，

这也限制了一些银行发展该项业务

的主动性。

此外， 在人才的培养方面， 也

需要加强。 作为几年前才推出的一

项新业务， 真正熟悉该项业务的人

员仍然不多。 基于此， 有地方银行

业协会建议下一步应该继续加大培

训力度， 丰富培训手段。

多元化设计助力
中小银行理财产品收益能力逐步提高

证券时报记者
孙 闻

本报讯 最新统计数据显示，中

小银行发行的理财产品垄断了上周

到期的银行理财产品收益前十名。 这

表明，中小银行凭借多元化的设计思

路正逐步提高理财产品的收益能力。

根据西南财经大学理财研究所

和普益财富提供统计数据，上周到期

的银行理财产品中，厦门国际银行的

飞越理财外汇固定收益型产品计划

欧元

1

年产品以

7.91%

的实际年收益

荣登榜首。 光大银行的“阳光理财”

A

计划高端客户美元产品

1

年期产品、

上海银行的“慧财”人民币信托挂钩

（南京公用水务项目） 理财产品

（

08204

期）分别以

7.8%

、

7%

的实际年

收益率紧随其后，占据了上周银行理

财产品收益榜单的第二、三位。

此外，排在上周银行理财前十名

中的其他银行理财产品也均由城市

商业银行和股份制银行垄断。 统计显

示，其余七只产品分别为招行、湛江

市商业银行、深发展所发行。 其中，深

发展杭州分行 “聚财宝”

08

年

4

号信

贷资产受让人民币理财产品以

5.5%

的实际年收益率排在第十位。

实际上，城市商业银行、股份制

银行为代表的中小银行占据银行理

财产品收益榜前列已经不是偶然显

现。 经过对过去半年的产品收益对比

发现，中小银行理财产品收益能力已

经大大提高。

统计发现，中小银行理财产品收

益波动较大，但凭借多元的基础资产

和设计思路，中小银行总是能保证有

产品取得较好收益。 以上周到期的产

品为例，位居前十的理财产品有厦门

国际银行的欧元理财产品、光大银行

的美元、港币理财产品、招行的“金葵

花”招银进宝之信贷资产
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计划、 深发展的信贷资产理财计划、

上海银行的人民币信托挂钩（南京公

用水务项目） 理财产品等。 不难发

现， 这些产品的种类涵盖了外币理

财、信贷、信托挂钩等目前较为主流

且收益相对较高的理财产品。

据分析，城市商业银行这些理财

产品取得较好收益的原因是设计思

路灵活，并且针对挂钩资产进行了个

性化设计。 凭借此，中小银行发行的

理财产品逐渐在理财市场上占有了

一席之地。

债券型券商理财产品
发行加速

本报讯 近期券商债券型理

财产品的审批、发行均有所加速，

而机构则预计， 这种理财计划的

大规模发行将导致对交易所信用

债特别是公司债的强劲需求。

根据申银万国证券研究所

最新统计，截至

5

月

18

日，

09

年

以来发行的主要投资债券的券

商理财计划已达

16

只， 规模达

到

193.88

亿元，而仅

5

月以来成

立的相关计划就有

5

只。 各家的

规模则从

1.5

到

40

亿不等，其中

发行规模最大的中信债券优化

更是达到了

40.3

亿。

申银万国认为，当前市场上

的此类产品的一些特征决定了

对交易所信用债的巨大需求。 当

前期限上的特征将使得券商理

财计划对流动性风险敏感度较

低，将更看重绝对收益；另一方

面，券商理财计划多数只能直接

投资交易所市场债券，或通过申

购债券基金参与银行间债券市

场，从而成为交易所信用债的刚

性需求方。

与券商理财计划的发行热潮

相比， 公司债市场则是日益显得

“僧多粥少”。 统计资料显示，在

09

年成立的券商理财计划，不少

产品都在固定收益产品投资比例

中明确指出， 公司债投资比例在

10%-70%

之间。 申银万国认为，

这意味着即使不考虑新成立的券

商理财计划， 目前各类产品对公

司债的硬性需求至少超过

30

亿。

如果公司债的后续供给不能跟

上， 未来新发理财产品的配置压

力将进一步加大。

(

张 宁

)

国金证券注册资本
提高至

10

亿元
本报讯 国金证券今日公

告称，该公司变更注册资本的申

请日前已经获得证监会的核准。

实施

2008

年度利润分配方案

后， 国金证券注册资本将由约

5

亿元变更为约

10

亿元。

国金证券表示将根据上述

批复及有关规定实施

2008

年度

利润分配方案，并于方案实施后

办理注册资本变更的工商登记

等相关手续。 （唐曜华）

国信证券投资大讲堂
加强投资者教育
本报讯 国信证券上周末在

深圳推出投资大讲堂活动，这是国信

证券加强投资者教育的重要尝试。

据国信证券人士介绍， 投资

大讲堂活动由国信证券携手专业

财经节目《交易日》联合举办。该

活动自

2008

年启动， 目前已经举

办

200

多期，成为国信证券推广投

资者教育的重要平台。 在上周末

的活动中，国信证券宣布“金色阳

光理财学校” 也正式全面启动。

（孙闻）

上周到期收益较高的银行理财产品

发行银行 产品名称 币种 期限 实际年收益（

％

）

厦门国际银行 飞越理财外汇固定收益型产品计划欧元

１

年 欧元

１

年

７．９１

中国光大银行 “阳光理财”

Ａ

计划高端客户美元产品

１

年期 美元

１

年

７．８０

上海银行 “慧财”人民币信托挂钩（南京公用水务项目）理财产品（

０８２０４

期） 人民币

１

年

７．００

中国光大银行 “阳光理财”

Ａ

计划高端客户港币产品

１

年期 港币

１

年

７．００

中国光大银行 阳光理财“

Ｔ

计划”

２００８

年财富客户第四十期产品

４

人民币

２２２

天

６．２０

招商银行 “金葵花”招银进宝之信贷资产

１５９

号理财计划 人民币

３０９

天

６．００

上海银行 “慧财”金鑫系列个人外汇理财产品（

０８０９

期）美元

１

年 美元

１

年

６．００

厦门国际银行 飞越理财外汇固定收益型产品计划美元

１

年 美元

１

年

５．９２

湛江市商业银行 “宝盈理财”财富

１

号理财产品 人民币

２０７

天

５．７０

深圳发展银行 杭州分行“聚财宝”

０８

年

４

号信贷资产受让人民币理财产品 人民币

１７３

天

５．５０

账户名称 产品名称 保险公司 排名

国寿精选价值投资账户 国寿裕丰投资连接保险 中国人寿

１

成长型账户 吉祥宝趸缴型投资连结保险 招商信诺

２

指数型投资账户 光大永明金保来

Ａ

投资连结保险 光大永明

３

指数成长型投资账户 太平洋安泰汇富人生投资连结保险

Ｂ

款 太平洋安泰

４

进取型投资账户 瑞泰精英之选投资连结保险 瑞泰人寿

５

平安精选权益投资账户 平安聚富步步高投资连结保险 平安人寿

６

指数型账户 中英金彩连连投资连结保险 中英人寿

７

成长型投资账户 安联投金世家投资连结保险 中德安联

８

财智进取投资账户 瑞泰优选之选投资连结保险 瑞泰人寿

９

成长先锋投资账户 信诚「金御双全」投资连结保险

Ｂ

款 信诚人寿

１０

近

３０

天投连险进取型十佳投资账户 近

３０

天进取型投资账户表现最差十名


