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信息快车 年底冲规模基金预约销售重现江湖
证券时报记者

付建利

记者了解到， 一些基金公司为

了扩大新基金发行规模， 在年底管

理资产规模比拼中位置靠前， 再次

玩起了预约销售的“把戏”。

中型基金公司比拼规模更积极

前五大基金公司的规模比拼

悬念迭起。 华夏基金稳居 “江湖

老大” 已是铁板钉钉的事情。 而

易方达和博时之间的 “榜眼” 争

夺战格外引人注目， 易方达凭借

一只联接基金近

190

亿的首发规

模， 占据优势。 而博时超大盘

ETF

及其联接基金目前正在首发，

嘉实基金也正在发售新基金。 如

此一来， 鹿死谁手仍是未知数。

业内人士表示， 相比资产管

理规模过千亿的基金公司， 中型

基金公司的规模比拼其实更为激

烈，“只不过没有一线基金公司吸

引眼球罢了！” 他还表示， 目前管

理资产规模在

500

亿

-600

亿之间

的基金公司， 为争前

10

名、 前

15

名和前

20

名的 “战斗” 其实非常

惨烈。 此外， 还有些规模在

200

亿以下的基金公司， 也在为争取

跃上能开展新业务的 “资格线”

而奋斗。

预约销售重现

“没办法，公司领导给的压力太

大了，而且华夏、博时、易方达这些

超大型基金公司正相继发行新基

金，现在是夹缝中求生存，只能使出

浑身解数了。 ”据深圳一家合资基金

公司的市场部负责人透露， 因为此

前管理层明确禁止预约销售， 目前

老牌代销行大多没有触犯此条 “红

线”，但也有部分中小代销渠道和基

金公司进行预约销售。

据透露，在新基金首发日之前，

部分代销银行或券商都会给客户发

手机短信或以其他方式进行提示，

告知客户预约购买的方式， 当客户

提前把资金打进去后， 到基金首发

日才解冻，并生成基金份额。 作为条

件， 基金公司会适当提高代销渠道

的销售佣金或其他激励标准。

记者查阅相关资料了解到，此

前管理层曾明确规定： 基金销售

应在证监会批复的核准日进行发

售， 这也意味着基金公司在核准

日之前进行“预约销售”，是不被

法律法规所允许的。 深圳这位合

资基金公司的市场部负责人表

示：“预约销售其实是‘被迫’的！

基金公司花费那么多营销费用 ，

无非是个面子工程。 ”

赎老买新
？

别被客户经理忽悠
岁末年终， 新基金再现热

销。然而，证券时报记者从多方

渠道发现， 新基金热销的代价

是老基金的赎回。

“我们银行正在代销一只

新基金， 该基金经理管理经验

丰富，过往业绩优秀，而且公司

投研实力强。”某银行客户经理

极力推荐代销新基金， 当记者

表示没有闲钱时， 该客户经理

便劝说赎回之前买的老基金，

再购买这只新基金。

而记者在其他银行也发现

了这一情况， 这导致了四季度

老基金赎回量直线增大。 基金

公司市场人士表示， 四季度以

来， 他们旗下部分老基金遭遇

了不同程度的赎回， 其中有一

只基金赎回量超过了

15%

。 上

海一家基金公司旗下

6

只参与

了定向增发的基金， 其中

4

只

出现了赎回， 最高的赎回比例

接近

10%

。

业内人士表示， 从银行渠

道申购基金的投资者大多数对

基金了解不多， 投资行为主要

是受客户经理的直接影响。 有

些银行客户经理说服投资者，

卖掉一只涨得不错的老基金，

去认购一只“便宜”的新基金。

可如果这样做， 投资者可

能得不偿失。 赎回老基金买新

基金，手续费就超过

2%

。 如果

投资者一年内多做几回， 所要

付出的代价就更大了。

深圳中心区一家银行的

客户经理表示， 出现这一情

况，一方面是银行内部下达了

新基金销售任务，如果完不成

不仅要批评，还要扣钱；另外，

因为基金公司给新基金激励

要高于老基金，因此更愿意销

售新基金。

（胡 晓）

汇丰晋信中小盘基金

首募规模达 22.5 亿元

证券时报记者
张 哲

本报讯

汇丰晋信基金公司日前发布公告
称

，

旗下第七只产品
———

汇丰晋信中小盘股票
型基金于

12

月
8

日正式成立
。

11

月
10

日至发
行结束

，

该基金共募集资金计
22.5

亿元
。

根据
WIND

统计
，

截至
11

月
30

日
，

今年第
四季度共有

9

只主动型股票基金发行
，

平均募
集规模达到了

19.8

亿份
。

专家表示
，

投资者对
汇丰晋信中小盘股票基金的踊跃认购

，

显示了
市场对于中小盘概念的认可

。

汇丰晋信中小盘基金拟任基金经理蔡立辉
透露

：“

今年更多关注受益于出口复苏板块
，

如电
子

、

纺织服务等
；

受益于哥本哈根协议以及中国
联合国峰会关于大力发展新能源决策的新能源
板块

；

符合国家产业结构调整方向的节能环保板
块

；

以及受益于国内消费拉动的家电
、

汽车
、

百货
零售

、

医药和食品饮料等行业板块
。”

天弘周期策略基金

将稳健建仓

证券时报记者
鑫 水

本报讯

新基金发行年末高潮迭起
，

11

月
底以来有超过

15

只新基金同期亮相
，

基金开户
数也创出历史新高

。

与这样火爆的情况相比
，

A

股市场出现震荡行情
。

业内专家表示
，

震荡市
中

，

新基金或面临建仓良机
。

正在工行等机构热销的天弘周期策略基金
，

将于本月
15

日结束发行
。

该基金拟任基金经理姚
锦表示

，

基金建仓将采取稳健策略
，

在震荡市中
寻找机会

，

把握建仓节奏
、

耐心建仓
。

同时
，

姚锦
认为

，

当前市场进入盘整阶段
，

对新发行的股票
型基金十分有利

，

因为在单边上涨或单边下跌的
行情中

，

新基金建仓很难找到合适的价位
，

与老
基金相比处于劣势

。

但在震荡行情中
，

新基金可
根据市场情况

，

灵活建仓
，

从而降低建仓风险
。

实际上
，

近三个月来
，

股市经历了几波回调
，

一些新基金采用过于激进的建仓策略
，

净值至今
还没有回归

1

元面值
。

业内人士认为
，

建仓节奏的
把握对基金净值的影响

，

越来越受到关注
。

理财
专家建议

，

震荡市中
，

投资者与其选择仓位较重
的老基金

，

承受市场大波动之苦
，

不如选择可从
容建仓的新基金

，

为
2010

年的投资提前布局
。

南方基金旗下

2只低风险基金分红

证券时报记者
付建利

本报讯

南方基金近日发布公告称
，

旗下的
南方多利债券和南方恒元保本基金将进行分
红

。

两基金将分别向基金份额持有人每
10

份基
金份额派发红利

0.20

元
。

12

月
14

日为两基金的权
益登记和除息日

，

12

月
15

日为现金红利发放日
。

此次分红是南方恒元保本基金成立以来的
首次收益分配

。

根据
WIND

系统统计
，

截至
12

月
10

日
，

南方恒元保本基金今年以来的净值增
长率超过

13%

。

凭借较好的风险控制和市场把
握能力

，

该基金今年以来的收益名列同类型基
金前茅

。

华夏上证 50E TF

净申购 0.79 亿份

证券时报记者
余子君

本报讯

上周华夏上证
50ETF

终于结束了
连续

5

周净赎回
，

重现净申购
。

上海证券交易所最新数据显示
，

上周华夏
上证

50ETF

上周申购份额为
27.46

亿份
，

赎回份
额为

26.67

亿份
，

净申购
0.79

亿份
。

而央企
50ETF

也实现了首次净申购
，

净申购份额达
0.78

亿份
。

此外另两只上交所上市交易的华安上证
180ETF

和友邦华泰红利
ETF

则仍然处于净赎回
状态

，

上周分别净赎回
0.69

亿份和
0.52

亿份
。

招商基金投研实力提升

证券时报记者
付建利

本报讯

据
WIND

统计
，

从
9

月
1

日至
12

月
9

日
，

招商行业领先基金获取了
31.08%

的累计净
值增长率

，

在
213

只可比较的开放式股票型基金
中排名第

6

，

而同期上证指数涨幅只有
20.71%

。

截至
2009

年三季末
，

招商基金旗下运作时
间超过三年的所有基金

———

招商优质成长
、

招
商安泰股票

、

招商安泰平衡
、

招商先锋基金等产
品成立以来总回报率均超过

160%

，

均大幅跑
赢业绩比较基准

，

并且均跑赢同期大盘表现
。

招商基金旗下招商中小盘精选股票基金目
前正在发售

，

�圣基金研究中心首席分析师江
赛春江赛春认为

，

从中短期来看
，

基金组合有必
要配置中小盘风格的基金品种

。

业绩
P K

王亚伟规模
P K

货币基金
荣 篱

上周二
，

某著名财经网站基金版
重要位置有两条新闻都有

“

王亚伟
”

为标题
：

一则是
“

12

只阳光私募跑赢
了王亚伟

”，

另一则是
“

王卫东
PK

王
亚伟角逐

09

年赚钱王
”。

引人注目
的王亚伟

，

简直成了全行业的标杆
，

无论公募私募都在拿王亚伟作参
照

———

至少媒体是不管三七二十一
，

报道私募业绩时
，

以跑赢王亚伟为新
闻

，

说起公募业绩那更是言必称
“

王
亚伟

”。

其实
，

冷静下来想
，

王亚伟难道
就那么有普遍性吗

，

以至无论公募
私募都以他为基准

？

私募以绝对收

益为目标
，

公募与私募相比本来就
有点无稽

，

有人比喻为
“

扔铅球
”

的跟
“

掷标枪
”

的比远近
。

就算是
公募基金

，

非要跟王亚伟比
，

也有
点不公平

。

王亚伟管理的华夏大盘
精选长期关闭

，

基金经理不用应付
频繁的申购

；

不仅如此
，

在经历了
多年的封闭后

，

华夏大盘精选已到
了

“

一基难求
”

的地步
，

不到万不
得已

，

投资者一般不会赎回
。

也就
是说

，

王亚伟应付赎回的压力也较
其他基金经理小

。

再加上
，

由于长
期冻结申购

，

华夏大盘精选的净值
规模也相对较小

。

可以说
，

王亚伟

算是公募基金的特例
，

实在不宜作
为公募基金的标杆

。

除了净值纷纷比排名外
，

公募基
金一年一度的比规模大赛也开始了

。

按经验
，

货币市场基金是年末基金公
司比拼规模厮杀最激烈的战场

———

去年就是如此
，

曾有基金从
2008

年
第三季度末的

40

多亿增长到四季度
末的

200

多亿
，

到了今年第一季度末
又回到

75

亿
。

从媒体报道看
，

今年的
货币市场基金规模大战已经开始了

，

有基金公司出现了
“

亏钱返点
”

推销
货币市场基金的情况

，

可谓典型的
“

赔钱赚吆喝
”。

其实
，

一年以来
，

就规模而言
，

基
金业全都出现了

“

赔钱赚吆喝
”

的情
况

。

上周
，

有媒体算了一笔账
，

认为今
年基金业

“

吸金
”

能力强劲
，

截止
12

月
9

日
，

今年来
108

只新基金募资达
到

3585

亿
，

全年首募可能超过
4000

亿
。

不过
，

媒体分析认为
，

虽然发行显
得很火热

，

但
“

赎老买新
”

明显
，

天量
新基金没带来多少新资金

。

资金在不
同基金公司转移

，

加速基金业强者恒
强

、

弱者更弱的格局
。

Q D I I

再现拒绝
“

洋顾问
”

证券时报记者
杜志鑫

本报讯 时隔一年，

QDII

再度出

海。 与第一批

QDII

普遍聘请境外投

资顾问不同， 目前正在发行的易方

达亚洲精选并没有聘请境外投资顾

问，由易方达基金独立管理。 这是继

工银瑞信、嘉实基金解聘

QDII

投资

顾问后， 第三只不要 “洋顾问”的

QDII

基金。

QDII

在经历了

2008

年的挫折

后，国内两家基金公司相继宣布解聘

投资顾问。 今年

2

月份，工银瑞信宣

布解聘

QDII

的海外投资顾问瑞士信

贷资产管理有限公司； 今年

9

月份，

嘉实基金宣布解聘

QDII

的海外投资

顾问德意志资产管理公司。 解聘投资

顾问后， 这两只

QDII

基金由工银瑞

信、嘉实基金单独管理。

记者查询两只

QDII

的业绩发

现，工银瑞信和嘉实基金在解聘投资

顾问后，基金业绩并没有受到太大影

响。 截至

12

月

10

日，工银瑞信全球

配置今年的净值增长率为

63.49%

，

嘉实海外今年的净值增 长率为

57.5%

，分别列在

9

只

QDII

基金的第

三、第四名。

虽然没有聘请境外投资顾问，但

易方达

QDII

的基金经理有多年的海

外投资经历，该基金经理李弋先后在

花旗集团资产管理公司、日兴全球资

产管理（美国）公司、美国纽约人寿保

险公司等公司工作过。

深圳一家基金公司负责海外投

资的人士对记者表示， 目前准备

QDII

， 最重要的是人才问题 。 所

以， 目前国内基金公司普遍比较

重视引进海外投资人才 。 以博时

基金为例， 在

2008

年海外市场低

迷时， 博时先后从巴克莱等海外

知名公司引进了大量投资人才 ，

富国基金另类投资部总监李笑薇

也从华尔街引进。

根据 《合格境内机构投资者境

外证券投资管理试行办法》， 国内基

金公司在申请

QDII

资格和发行

QDII

的时候， 需要 “具有

5

年以上境外

证券市场投资管理经验和相关专业

资质的中级以上管理人员不少于

1

名， 具有

3

年以上境外证券市场投

资管理相关经验的人员不少于

3

名。” 相关文件并没有要求基金公司

一定要聘请境外投资顾问， 只是要

求负责

QDII

投资的人需要有丰富的

海外投资经历以及有海外投资经历

的相关人数限制。

基金公司积极拓展券商代销渠道
业内人士透露

：

不算分仓
，

多增加一个券商渠道只需支出几万元席位费
证券时报记者

程俊琳

本报讯 牛年以来，基金公司主

动对中小券商“示好”以扩大代销渠

道成主流做法。 近期一家地区性券

商营业部负责人对记者表示， 在代

销名单上又增加了一家基金公司旗

下产品，“在

2007

年，我们找他们谈

过代销业务，但被拒之门外。 ”

据悉， 今年监管部门新批了

14

家机构的代销资格。 而厦门证券、信

达证券、英大证券、爱建证券等一获

得资格，就立刻进行基金代销，券商

与基金公司合作之迅速可见一斑。

一家基金公司市场部人员表

示，“今年多数基金公司主要采取了

广撒网的做法， 把将券商作为开拓

新代销渠道的重点。 ”据他介绍，一

些过去不受重视的地区性券商逐渐

受到基金公司重视， 去券商洽谈代

销业务成为基金公司渠道人员工作

重点之一。

一家券商经纪业务负责人也表

示， 虽然券商销售基金能力不如银

行，但券商不会太强势，还会主动进

行打折促销。同时，由于券商比较看

重分仓和维护费收入， 因此与基金

公司合作态度更为诚恳。 以一家今

年下半年刚获得代销资格的券商为

例， 就从国外引进了从事基金研究

等专业人才， 为做好代销基金业务

“铺路”。

其实，对基金公司而言，多增加券

商渠道并不会付出太大成本。 据业内

人士透露，不算分仓，多增加一个券商

渠道只需支出几万元席位费。而且，某

些地区性券商的销售能力并不弱，还

经常能给基金公司“带来惊喜”。

此外， 一位基金公司渠道人员

表示：“渠道工作人员的职责就是维

护旧有渠道和开拓新渠道， 有些基

金公司的政策是将开通一个新渠道

来计算工作量， 因此对开拓地区性

券商的热情都很高。 ”

国金证券
2009

最佳私募
基金评选活动即将揭晓

本报讯 阳光私募基金经历了

2008

年的阴霾之后，今年的表现也

尤为引人注目。 记者从国金证券研

究所了解到，国金证券第二届“中国

最佳私募基金” 评选活动正在有序

准备，

2010

年

1

月

29

日，评选活动

的颁奖典礼将在北京举行。

据了解，在颁奖当日，国金证券

还将举办“阳光私募迎接千亿时代”

高峰论坛，汇集顶尖私募业管理者、

银行高层、投资精英、专家学者等多

方人士， 共同分享私募基金业的最

新研究成果。

国金证券研究所总经理纪路

向记者介绍说，今年

10

月、

11

月，

国金证券研究所已经在上海、苏

州阳澄湖成功举办了两届私募论

坛，取得了较好的市场反响。 国金

证券将私募论坛纳入本届颁奖典

礼， 并且计划今后每季度举办一

次， 让市场能够更多地听到阳光

私募的声音。

国金证券研究所旗下的基金研

究中心从

2007

年就推出了私募基

金的评价报告， 是业内最早推出私

募基金评级的专业研究机构。 纪路

表示，我们的评选活动，在公正公平

公开的基础上， 希望能够提高和扩

大私募基金业的社会认知度， 并推

动整个行业的发展。

国金证券基金研究中心总监张

剑辉表示， 国金证券在证券投资类

私募基金产品评价基础上， 对实际

管理人也进行评价。 今年参加评选

的对象主要是参与国金证券基金研

究中心“证券投资类私募基金评价”

及“券商集合理财评价”的私募基金

产品、私募基金管理人、券商集合理

财产品（非限定性）、券商集合理财

管理人。 （周文亮）

据基金公司市
场部负责人透露

，

因
管理层明确禁止预
约销售

，

目前老牌代
销行大多没触犯此
条
“

红线
” ，

但部分中
小代销渠道和基金
公司进行预约销售

。

作为条件
，

基金
公司会适当提高代
销渠道的销售佣金
或其他激励标准

。

筅

一线观察


