
江苏润邦重工股份有限公司
首次公开发行股票初步询价及推介公告

保荐人 （主承销商）：西南证券股份有限公司

特别提示

江苏润邦重工股份有限公司根据《证券发行与承销管理办法》和《关于进一步改革和完善新股发行体制的指导意

见》公开发行

Ａ

股，本次初步询价及网下发行均通过深圳证券交易所（以下简称“深交所”）网下发行电子平台实施，请

询价对象及股票配售对象认真阅读本公告及 《深圳市场首次公开发行股票网下发行电子化实施细则 （

２００９

年修

订）》。

重要提示

１

、江苏润邦重工股份有限公司（以下简称“发行人”）首次公开发行

５

，

０００

万股人民币普通股（

Ａ

股）（以下简称

“本次发行”）的申请已获中国证券监督管理委员会证监许可［

２０１０

］

１２２７

号文核准。 股票代码为

００２４８３

，该代码同时

用于本次发行的初步询价、网下发行及网上发行。

２

、本次发行采用网下向股票配售对象询价配售（以下简称“网下发行”）和网上向社会公众投资者定价发行（以下

简称“网上发行”）相结合的方式，其中网下发行股数不超过

１

，

０００

万股，占本次发行总股数的

２０％

；网上发行股数为

发行总量减去网下最终发行量。

３

、西南证券股份有限公司（以下简称“主承销商”）作为本次发行的保荐机构（主承销商）将组织本次发行现场推

介和初步询价。符合《证券发行与承销管理办法》要求的询价对象方可自主选择在深圳、上海或北京参加现场推介会。

４

、股票配售对象自主决定是否参与初步询价，自行确定申报价格和申报数量，同时申报价格和数量，由询价对象

通过深交所网下发行电子平台统一申报。

询价对象应按规定进行初步询价，并自行承担相应的法律责任。

５

、股票配售对象未参与初步询价，或者参与初步询价但未提供有效申报，不得参与网下申购。

６

、发行人和主承销商根据初步询价结果，以累计投标的方式，综合考虑发行人有效募集资金需求、承销风险等因

素，协商确定发行价格，同时确定可参与网下申购的股票配售对象名单及有效申报数量。

７

、可参与网下申购股票配售对象的申购数量应为初步询价中的有效申报数量；股票配售对象应按照确定的发行

价格与申购数量的乘积缴纳申购款，未及时足额缴纳申购款的，将被视为违约，并应承担违约责任。 主承销商将违约

情况报中国证监会和中国证券业协会备案，并有权限制违约股票配售对象参与主承销商下一项目的网下初步询价。

８

、所有参与本次网下初步询价的股票配售对象不得参与网上申购。

９

、本次发行可能因下列情形中止：初步询价结束后，提供有效申报的询价对象不足

２０

家；初步询价结束后，发行

人和主承销商就发行价格未取得一致；网下申购结束后，网下有效申购数量小于或等于

１

，

０００

万股。 如发生以上情

形，发行人和主承销商将及时公告中止发行原因、恢复发行安排等事宜。

１０

、本公告仅对本次发行中有关推介和初步询价事宜进行说明。投资者欲了解本次发行的详细情况，请仔细阅读

２０１０

年

９

月

７

日（

Ｔ－６

日，周二）登载于巨潮网站（

ｈｔｔｐ

：

／／ｗｗｗ．ｃｎｉｎｆｏ．ｃｏｍ．ｃｎ

）的招股意向书全文，招股意向书摘要刊登于

２０１０

年

９

月

７

日（

Ｔ－６

日，周二）《证券时报》、《中国证券报》、《上海证券报》、《证券日报》。《深圳市场首次公开发行股

票网下发行电子化实施细则（

２００９

年修订）》可于深交所网站（

ｗｗｗ．ｓｚｓｅ．ｃｎ

）查询。

一、本次发行的重要日期安排

日期 发行安排

Ｔ

–

６

日

２０１０

年

９

月

７

日（周二）

刊登《招股意向书摘要》、《初步询价及推介公告》

Ｔ

–

５

日

２０１０

年

９

月

８

日（周三）

初步询价（通过网下发行电子平台）及现场推介（深圳）

Ｔ

–

４

日

２０１０

年

９

月

９

日（周四）

初步询价（通过网下发行电子平台）及现场推介（上海）

Ｔ

–

３

日

２０１０

年

９

月

１０

日（周五）

初步询价（通过网下发行电子平台）及现场推介（北京）

初步询价截止日（

１５

：

００

）

Ｔ

–

２

日

２０１０

年

９

月

１３

日（周一）

确定发行价格、可参与网下申购的股票配售对象名单及有效申报数量

刊登《网上路演公告》

Ｔ

–

ｌ

日

２０１０

年

９

月

１４

日（周二）

刊登《发行公告》、《投资风险特别公告》

网上路演（中小企业路演网，时间

１４

：

００－１７

：

００

）

Ｔ

日

２０１０

年

９

月

１５

日（周三）

网下申购缴款日（

９

：

３０－１５

：

００

；有效到账时间

１５

：

００

之前）

网上发行申购日（

９

：

３０－１１

：

３０

，

１３

：

００－１５

：

００

）

Ｔ＋ｌ

日

２０１０

年

９

月

１６

日（周四）

网下、网上申购资金验资

Ｔ＋２

日

２０１０

年

９

月

１７

日（周五）

刊登《网下配售结果公告》、《网上中签率公告》摇号抽签

网下申购多余款项退还

Ｔ＋３

日

２０１０

年

９

月

２０

日（周一）

刊登《网上中签结果公告》

网上申购资金解冻、网上申购多余款项退还

注：（

１

）

Ｔ

日为发行日；

（

２

）如因深交所网下发行电子平台系统故障或非可控因素导致股票配售对象无法正常使用其网下发行电子平台

进行初步询价或网下申购工作，请股票配售对象及时与主承销商联系。

（

３

）上述日期为工作日，如遇重大突发事件影响发行，主承销商及发行人将及时公告，修改发行日程。

二、推介的具体安排

主承销商将于

２０１０

年

９

月

８

日（

Ｔ－５

日，周三）至

２０１０

年

９

月

１０

日（

Ｔ－３

日，周五）期间的三个工作日，在深圳、

上海、北京向中国证券业协会公布的所有询价对象进行网下推介。 推介的具体安排如下：

推介日期 推介时间 推介地点 地址

２０１０

年

９

月

８

日

（

Ｔ－５

日，周三）

９

：

３０

—

１１

：

３０

深圳星河丽思卡尔顿酒

店 宴会

Ｉ

厅

深圳市福田区福华三路

１１６

号

０７５５－２２２２２２２２

２０１０

年

９

月

９

日

（

Ｔ－４

日，周四）

９

：

３０

—

１１

：

３０

上海丽思卡尔顿酒店大

宴会

Ｉ

厅

上海市浦东新区世纪大道

８

号

上海国金中心

０２１－２０２０１８８８

２０１０

年

９

月

１０

日（

Ｔ－３

日，周五 ）

９

：

３０

—

１１

：

３０

北京金融街威斯汀大酒

店 聚宝厅

北京市西城区金融大街乙

９

号

０１０－６６０６８８６６

三、初步询价

１

、本次初步询价通过深交所的网下发行电子平台进行，询价对象应到深交所办理网下发行电子平台数字证书，

与深交所签订网下发行电子平台使用协议，成为网下发行电子平台的用户后方可参与初步询价。

２

、初步询价期间为

２０１０

年

９

月

８

日（

Ｔ－５

日，周三）至

２０１０

年

９

月

１０

日（

Ｔ－３

日，周五）期间的三个工作日

９

：

３０～

１５

：

００

，在上述时间内，询价对象可通过深交所网下发行电子平台填写、提交其所管理的股票配售对象的申报价格和

申报数量。

３

、股票配售对象自行确定申报价格和申报数量，最小申报价格为

１．００

元，申报价格最小变动单位为

０．０１

元，每

个股票配售对象最多可申报

３

档价格，各档申报价格对应的申报数量互相独立。 每档申报价格对应的申报数量下限

为

１００

万股，申报数量变动最小单位为

１０

万股，每个股票配售对象的累计申报数量不得超过

１

，

０００

万股。

申报申购数量及申购价格时应注意：

①

每一配售对象最多可填写三档申购价格；

②

假设某一配售对象填写了三档申购价格分别是

Ｐ１

、

Ｐ２

、

Ｐ３

，且

Ｐ１＞Ｐ２＞Ｐ３

，对应的申购数量分别为

Ｑ１

、

Ｑ２

、

Ｑ３

，

最终确定的发行价格为

Ｐ

，则若

Ｐ＞ Ｐ１

，则该配售对象不能参与网下发行；若

Ｐ１≥Ｐ＞ Ｐ２

，则该配售对象可以参与网下

申购的数量为

Ｑ１

；若

Ｐ２≥Ｐ＞Ｐ３

，则该配售对象可以参与网下申购的数量为

Ｑ１＋Ｑ２

；若

Ｐ３≥Ｐ

，则该配售对象可以参

与网下申购的数量为

Ｑ１＋ Ｑ２＋ Ｑ３

。

４

、股票配售对象申报的以下情形将被视为无效：股票配售对象未在初步询价截止日

２０１０

年

９

月

１０

日

１２

：

００

前

完成在中国证券业协会登记备案的；股票配售对象名称、证券账户、银行收付款账户

／

账号等申报信息与备案信息不

一致的；申报价格低于最终确定的发行价格对应的申报数量；累计申报数量超过

１

，

０００

万股以上的部分；经主承销商

与询价对象沟通确认为显著异常的。

５

、询价对象每次申报一经提交不得撤销。 因特殊原因需要调整报价或申报数量的，应在网下发行电子平台填写

具体原因。 询价对象每次申报及修改情况将由主承销商报中国证监会备案。

６

、股票配售对象的托管席位号系办理股份登记的重要信息，托管席位号错误将会导致无法办理股份登记或股份

登记有误，请参与初步询价的股票配售对象正确填写其托管席位号，如发现填报有误请及时与主承销商联系。

四、发行人和主承销商

１

、发行人：江苏润邦重工股份有限公司

法定代表人：吴建

注册地址：江苏省南通经济技术开发区振兴西路

９

号

电话：

０５１３－８０１００２０６

传真：

０５１３－８０１００２０６

联系人：谢贵兴、章智军

２

、保荐人（主承销商）：西南证券股份有限公司

法定代表人：王珠林

注册地址：重庆市渝中区临江支路

２

号合景国际大厦

Ａ

幢

电话：

０１０－８８０９１１１２

传真：

０１０－８８０９１１１２

联系人：资本市场部

发行人：江苏润邦重工股份有限公司

保荐机构（主承销商）：西南证券股份有限公司

２０１０年９月７日

声 明

本招股意向书摘要的目的仅为向公众提供有关本次发行的简要情况，并不包括招股意向书全文的各部分内容。 招股意向书

全文同时刊载于下述网站

http://www.cninfo.com.cn

。 投资者在做出认购决定之前，应仔细阅读招股意向书全文，并以其作为投资决

定的依据。

投资者若对本招股意向书及其摘要存在任何疑问，应咨询自己的股票经纪人、律师、会计师或其他专业顾问。

发行人及全体董事、监事、高级管理人员承诺招股意向书及其摘要不存在虚假记载、误导性陈述或重大遗漏，并对招股意向

书及其摘要的真实性、准确性、完整性承担个别和连带的法律责任。

公司负责人和主管会计工作的负责人、会计机构负责人保证招股意向书及其摘要中财务会计资料真实、完整。

中国证监会、其他政府部门对本次发行所作的任何决定或意见，均不表明其对发行人股票的价值或者投资者的收益做出实

质性判断或者保证。 任何与之相反的声明均属虚假不实陈述。

第一节 重大事项提示

一、股份锁定承诺

公司发行前总股本为

１５

，

０００

万股，本次拟发行

５

，

０００

万股人民币普通股，发行后总股本为

２０

，

０００

万股。 上述股份全部

为流通股。

本次发行前股东所持股份的流通性限制及股东对所持股份自愿锁定的承诺如下：

（一）公司股东南通威望实业有限公司、南通晨光投资有限公司、北京同方创新投资有限公司、上海意轩投资管理有限公

司、杭州森淼投资有限公司承诺：自公司股票上市之日起三十六个月内，不转让或者委托他人管理其本次发行前已持有的发

行人股份，也不由发行人回购该部分股份。 承诺期限届满后，上述股份可以上市流通和转让。

（二）公司股东

Ｃｈｉｎａ Ｃｒａｎｅ Ｉｎｖｅｓｔｍｅｎｔ Ｈｏｌｄｉｎｇｓ Ｌｉｍｉｔｅｄ

承诺：自股票上市之日起三十六个月内，不转让或者委托他人管

理其本次发行前已持有的发行人股份，也不由发行人回购该部分股份；同时在可能导致发行人返还已享受的税收优惠的情形

下，不转让或者委托他人管理本次公开发行前已持有的发行人股份，也不由发行人回购该部分股份。承诺期限届满后，上述股

份可以上市流通和转让。

注：发行人成立于

２００３

年

９

月

２５

日，系中外合资经营企业，依法享受“两免三减半”的所得税税收优惠政策。但若

Ｃｈｉｎａ

Ｃｒａｎｅ

转让或者委托他人管理本次公开发行前已持有的发行人股份，可能会导致发行人需退回所享受的所得税优惠，故

Ｃｈｉｎａ

Ｃｒａｎｅ

自愿作出上述锁定承诺。

二、滚存利润的处理安排

截至

２０１０

年

６

月

３０

日，公司未分配利润为

１０

，

６１５．１２

万元。

根据

２０１０

年

２

月

２２

日公司

２００９

年度股东大会决议，公司公开发行股票前滚存未分配利润在本次发行上市后由全体新

老股东按持股比例共享。

三、风险因素

除上述重大事项提示外，请投资者仔细阅读本招股意向书摘要中“风险因素和其他重要事项”等有关章节，并特别关注下

列风险因素：

（一）客户集中的风险

报告期内，公司的主要客户为麦基嘉公司和卡尔玛公司，两家公司均是其各自领域内的全球领先企业。 由于全球产业整

合趋势，麦基嘉公司、卡尔玛公司分别于

２００５

年和

１９９７

年被

Ｃａｒｇｏｔｅｃ

集团及其前身芬兰通力集团（

Ｋｏｎｅ

集团）收购，现均为

Ｃａｒｇｏｔｅｃ

集团旗下业务品牌。 目前，作为

Ｃａｒｇｏｔｅｃ

集团旗下主要业务品牌麦基嘉及卡尔玛分别以事业部或子公司形式独立运

营，独立选择各自的供应商。

麦基嘉成立于

１９３７

年，是全球领先的干货处理解决方案提供商，在海运事业上已经有

７０

多年的发展历史。 卡尔玛是世

界知名的集装箱和重载物资搬运设备提供商，其主要产品为轮胎吊、集装箱桥吊等。

公司

２００４

年开始与麦基嘉合作生产制造舱口盖。

２００７

年在对起重装备市场充分调研的基础上，公司利用自身的优势进入

起重装备领域。

２００７

年开始，子公司润邦重机与麦基嘉、卡尔玛等知名企业合作生产制造甲板克令吊和集装箱桥吊等。

２００８

年

开始公司推进自主产品品牌—“杰马”起重装备。 目前公司的主要产品为舱口盖、甲板克令吊和“杰马”品牌起重装备等。

麦基嘉和卡尔玛均为世界知名企业，有着完善且严格的供应商管理体系，对于产品质量及制造过程的控制要求很高。 公

司从与顾客合作之初，就以出色的质量控制能力和服务赢得了顾客的信任。 通过多年合作，双方逐步建立了稳固互信的战略

伙伴关系，公司也因此成为了麦基嘉和卡尔玛全球核心供应商。 但如果麦基嘉和卡尔玛经营出现波动，降低从公司采购的份

额，将给公司业务带来影响。 现阶段，公司存在一定的业务集中于主要客户的风险。

为减少客户集中的风险，公司积极开拓了新产品和新客户。 目前公司已与易赛尔、安德里茨等世界知名的工业企业建立

了业务合作关系；公司还积极开拓了国内市场，创立了定位于国内中高端市场的“杰马”品牌起重装备，业务发展迅速。

２００９

年至今，公司分别与江苏韩通船舶重工有限公司、南通港闸船舶制造有限公司、南通蓝岛来福士海洋工程有限公司等知名企

业建立了长期合作关系。

（二）航运市场波动及舱口盖业绩下降的风险

舱口盖是公司的主要产品之一。

２００７

年、

２００８

年、

２００９

年及

２０１０

年

１－６

月，舱口盖业务收入占公司主营业务收入的比

重为

９２．９１％

、

６９．６１％

、

５２．４４％

、

３３．３３％

。 舱口盖的需求与航运市场的繁荣度密切相关， 而航运市场受经济周期的影响波动较

大。

２００７

年、

２００８

年、

２００９

年及

２０１０

年

１－６

月，公司舱口盖业务毛利额分别为

１０

，

０５６．８３

万元、

１２

，

５１９．５８

万元、

１７

，

４０３．６３

万

元及

６

，

７９９．２４

万元。

２００９

年舱口盖业务毛利额较高， 主要原因为

２００９

年所销售的舱口盖订单基本为航运市场较为繁荣的

２００８

年上半年洽谈确定，舱口盖订单加工制造费及材料合同价格均处于高位。 受

２００８

年全球金融危机的影响，公司

２００９

年

以后新签订的舱口盖订单合同价格较

２００８

年有所下降，对公司

２０１０

年及以后的舱口盖业绩产生一定程度的影响，尽管公司

２０１０

年舱口盖业绩好于

２００７

年及

２００８

年，但存在较

２００９

年业绩下滑的风险。

公司舱口盖业务变动情况

２０１０

年

１－６

月

２００９

年

２００８

年

２００７

年

销量（吨）

１８

，

６４６．４７ ４５

，

５６９．２３ ４６

，

００５．１０ ４４

，

１０４．３０

销售收入（万元）

１８

，

７９９．２８ ５７

，

７１６．８９ ５０

，

７２９．０６ ３９

，

９１８．２７

毛利额（万元）

６

，

７９９．２４ １７

，

４０３．６３ １２

，

５１９．５８ １０

，

０５６．８３

公司舱口盖业务的合作伙伴麦基嘉是全球舱口盖行业的领先企业，至今已经有超过

７０

年的运营历史，经历过多次全球

经济起伏，其业务始终保持较高的稳定性；自

２００８

年金融危机以来，麦基嘉已相应减少了供应商并集中向战略合作伙伴采

购，以保证包括公司在内的少数战略合作伙伴的业务。

（三）新客户和新产品进一步拓展的风险

公司的起重装备业务发展迅速，市场前景广阔。 为不断满足市场需求，扩大业务范围，保持竞争优势，公司需要不断开发新

客户和新产品。 公司在新客户和新产品拓展方面将面临以下风险：

１

、由于起重装备属于特种设备，在新产品的开发过程中需要

相应的许可资质，存在着通过相应资质认证的时间相对较长的风险；

２

、新客户对公司的认可以及对公司新产品的认可均需要较为

严格的评估和认证，存在着短期难以获得客户认可的风险；

３

、新产品和新客户的开发对公司现有人员的能力和人才储备提出了

更高的要求，存在人才培育和新产品研发周期较长的风险；

４

、对于海洋工程装备方面的新产品开拓目前处于起步阶段，与客户的

合作需要经过磨合。 上述风险可能影响公司新产品和新客户的开发进程，导致公司的运营成本增加，影响公司的业绩增长。

公司通过加强与国内知名研发机构的合作，缩短新产品的研发周期，并加快研发设计人才的引进，提升自己的研发设计

能力。 同时与新客户建立战略合作关系，增强客户对公司的发展信心，化解新产品和新客户的拓展风险。

（四）钢材价格上涨的风险

钢材成本占公司生产成本的比重较高，其价格的涨落对公司产品成本的影响较大。 公司采取的是以销定产、按订单组织

生产的模式，所采购的钢材和签订的销售合同基本都存在对应的关系，成本转嫁能力较强，钢材价格上涨时公司的产品销售

价格也相应提高，确保了公司合理的毛利水平，很大程度上化解了因钢材价格上涨带来的风险。尽管如此，从产品销售合同签

订到钢材采购可能存在一定的时间跨度，在此期间钢材价格出现上涨，则有可能导致公司利润下降。

公司为了规避钢材价格上涨造成的风险，对钢材采购采取了与主要大型供应商建立长期战略合作伙伴关系、批量采购、

合理锁定价格、保障供量等措施，以最大限度地化解钢材价格上涨对公司业绩带来的影响。

（五）汇率风险

报告期公司主要订单来自国外客户，主要以美元、欧元结算。 自

２００５

年

７

月

２１

日起，我国开始实行以市场供求为基础

的、参考一篮子货币进行调节、有管理的浮动汇率制度。

公司面临的汇率风险主要包括：（

１

）人民币升值的情况下，存在未来以人民币计量的收入较合同签订日减少的风险，以及

以外币形式持有的现金、流动资产因人民币升值发生汇兑损失的风险；（

２

）人民币贬值的情况下，公司账面以外币计价的应付

账款、预收账款负债发生汇兑损失的风险。

在人民币升值预期明显的情况下，公司通过及时购买远期外汇结汇合约的方式降低汇率风险。 根据公司《远期外汇业务

关键控制制度》，公司基于合同收款条款制定出外币收款计划，并根据外币收款计划购买远期合约。公司购买的远期合约金额

一般不超过收汇金额的

６０％

， 如人民币大幅升值， 公司未来的未购买远期合约的部分人民币现金流入存在较预期减少的风

险。同时，为防范人民币汇率波动对公司业绩造成影响，公司根据银行等金融机构的分析、建议以及公司的实际经营状况决定

持有的外币金额、种类。

最近三年及一期，公司因汇率变动所影响的损益情况如下表：

单位：万元

项目

２０１０

年

１－６

月

２００９

年度

２００８

年度

２００７

年度

财务费用汇兑损益总计（负值为收益）

－７６３．３３ ６１２．８５ －１

，

２４６．２３ －６８３．４０

公允价值变动损益（负值为损失）

１３５．７２ ７６４．１２ －１

，

３９５．７８ ４７６．３０

因汇率变动所引起的净损益（负值为收

益），即对利润的影响

－８９９．０５ －１５１．２７ １４９．５５ －１

，

１５９．７０

此外，若人民币持续升值，将导致公司产品出口成本上升，给公司的产品竞争力带来一定的压力，并对公司的经营业绩产

生一定的影响。

（六）未来所得税优惠税率发生变化的风险

公司系外商投资企业，原享受“两免三减半”的所得税税收优惠政策，

２００６

年度至

２００７

年度免所得税、

２００８

年至

２０１０

年

减半征收企业所得税。根据国务院发（

２００７

）

３９

号“关于实施企业所得税过渡优惠政策的通知”规定，自

２００８

年

１

月

１

日起，原

享受低税率优惠政策的企业，在新税法施行后

５

年内逐步过渡到法定税率。所得税税率的上升将对公司未来几年净利润产生

一定影响，公司未来几年的所得税税率变化如下：

纳税主体

２００９

年税率

２０１０

年税率

２０１１

年税率

２０１２

年税率

润邦股份

１０％ １１％

（注）

２５％ ２５％

子公司润邦重机

２５％ ２５％ ２５％ ２５％

注：如果公司

２０１０

年

１２

月

３１

日前成功上市，外资股东持股比例将低于

２５％

，公司于

２０１０

年将无法继续享受外商投资

企业“两免三减半”的税收优惠政策，而需执行

２５％

的所得税率。 假定公司

２０１０

年度仍将保持

２００９

年度经营指标，在执行

２５％

的所得税率的情况下，公司需要多缴纳

１９

，

３７８

，

３４６．１３

元企业所得税，将会对企业经营成果、财务状况及现金流量产生一

定的影响。

报告期内，

２０１０

年

１－６

月、

２００９

年、

２００８

年、

２００７

年公司所得税优惠额分别为

８２０．３８

万元、

１

，

９３７．２８

万元、

１

，

７２７．７６

万

元、

１

，

２６８．４２

万元，分别占公司当期净利润的

９．０１％

、

１２．２３％

、

１９．３３％

、

１６．９３％

。 随着新业务的拓展，公司的盈利能力将得到提

升，所得税税率上升对公司净利润水平的影响将逐步减轻。

发行人子公司润邦重机

２００７

年适用

３３％

的所得税税率，

２００８

年起适用

２５％

的所得税税率。

第二节 本次发行概况

股票种类 人民币普通股（

Ａ

股）

每股面值 人民币

１．００

元

发行股数

５

，

０００

万股

占发行后总股本的比例

２５％

每股发行价 【】元

发行市盈率

【】倍（按发行前总股本计算）

【】倍（按发行后总股本计算）

每股净资产

【】元（发行前每股净资产）

【】元（发行后每股净资产）

市净率

【】倍（按发行前净资产计算）

【】倍（按发行后净资产计算）

发行方式

包括但不限于采用网下向询价对象配售与网上向社会公众投

资者定价发行相结合的方式

发行对象

在深圳证券交易所开设

Ａ

股股东账户的自然人和法人投资者

（法律、法规禁止者除外）

承销方式 余额包销

预计募集资金总额 【】万元

预计募集资金净额 【】万元

发行费用概算 【】万元

其中：承销费用 【】万元

保荐费用 【】万元

审计费用 【】万元

律师费用 【】万元

发行手续费用 【】万元

第三节 发行人基本情况

一、发行人基本资料

注册中文名称 江苏润邦重工股份有限公司

注册英文名称

Ｊｉａｎｇｓｕ Ｒａｉｎｂｏｗ Ｈｅａｖｙ Ｉｎｄｕｓｔｒｉｅｓ Ｃｏ．

，

Ｌｔｄ．

注册资本

１５

，

０００

万元人民币

法定代表人 吴建

成立日期

２００３

年

０９

月

２５

日

住所及其邮政编码 江苏省南通经济技术开发区振兴西路

９

号（

２２６０１０

）

电话、传真号码

０５１３－８０１００２０６

互联网网址

ｈｔｔｐ

：

／／ｗｗｗ．ｊｉａｎｇｓｕｒｈｉ．ｃｏｍ

电子邮箱

ｉｒｍ＠ｊｉａｎｇｓｕｒｈｉ．ｃｏｍ

二、历史沿革及改制重组情况

（一）发行人设立方式

公司前身为南通虹波重工有限公司，成立于

２００３

年

９

月

２５

日。

２００９

年

１０

月

１９

日，经南通经济技术开发区管理委员会

《关于同意南通虹波重工有限公司变更为江苏润邦重工股份有限公司的批复》（通开发管［

２００９

］

２８７

号）批准同意，南通虹波

重工有限公司以发起设立方式变更为外商投资股份有限公司，公司更名为江苏润邦重工股份有限公司。

公司的发起人为南通威望实业有限公司、

Ｃｈｉｎａ Ｃｒａｎｅ Ｉｎｖｅｓｔｍｅｎｔ Ｈｏｌｄｉｎｇｓ Ｌｉｍｉｔｅｄ

、南通晨光投资有限公司、北京同方创

新投资有限公司、上海意轩投资管理有限公司、杭州森淼投资有限公司。

２００９

年

１０

月

２６

日，公司取得江苏省南通工商行政管理局换发的《企业法人营业执照》，注册号

３２０６００４００００７７５０

，注册

资本

１５

，

０００

万元人民币。

（二）发起人及其投入的资产内容

公司整体变更为股份有限公司的发起人为南通威望实业有限公司、

Ｃｈｉｎａ Ｃｒａｎｅ Ｉｎｖｅｓｔｍｅｎｔ Ｈｏｌｄｉｎｇｓ Ｌｉｍｉｔｅｄ

、 南通晨光

投资有限公司、北京同方创新投资有限公司、上海意轩投资管理有限公司和杭州森淼投资有限公司。

公司由虹波重工采取整体变更方式设立。 公司设立时，未进行资产、负债剥离和业务、人员调整，整体承继了虹波重工的

资产、负债、业务、人员、技术，包括与舱口盖、起重装备等业务相关的货币资金、应收账款、存货、固定资产、在建工程、无形资

产等全部资产。 股份公司成立后，原虹波重工投入发行人的全部生产经营性资产均办理了相关权属变更手续，股份公司成立

后即具有独立完整的业务体系及面向市场独立经营的能力。

（三）简要历史沿革

（四）改制前重组情况

公司于

２００９

年度分别收购了威望实业、吴建、沙明军、施晓越持有的润邦重机

３０％

的出资权和

７０％

的股权。资产重组前，

润邦重机与公司同受威望实业控制，均从事重型装备的加工制造，存在同业竞争关系。本次收购的目的为消除同业竞争，共享

资源平台，拓展公司的产品范围，提高公司的抗风险能力。 本次收购完成后，润邦重机成为公司的全资子公司。

本次重组前，发行人的主要业务是舱口盖制造及销售，润邦重机的主要业务是甲板克令吊、“杰马”品牌起重装备、电解铝

吊机等重型装备的制造与销售， 二者所从事的业务同属于重型装备制造， 并且重组资产未超过发行人重组前一年末资产总

额，根据中国证监会公告【

２００８

】

２２

号《

＜

首次公开发行股票并上市管理办法

＞

第十二条发行人最近

３

年内主营业务没有发生

重大变化的适用意见—证券期货法律适用意见［

２００８

］第

３

号》等相关规定，公司重组前后主营业务未发生重大变化。

三、发行人的股本情况

（一）总股本、本次发行股本、股份流通限制和锁定安排

本次发行前，发行人总股本为

１５

，

０００

万股，本次发行

５

，

０００

万股，占发行后总股本的比例为

２５％

。

公司股东南通威望实业有限公司、南通晨光投资有限公司、北京同方创新投资有限公司、上海意轩投资管理有限公司、杭

州森淼投资有限公司承诺：自公司股票上市之日起三十六个月内，不转让或者委托他人管理其本次发行前已持有的发行人股

份，也不由发行人回购该部分股份。 承诺期限届满后，上述股份可以上市流通和转让。

公司股东

Ｃｈｉｎａ Ｃｒａｎｅ Ｉｎｖｅｓｔｍｅｎｔ Ｈｏｌｄｉｎｇｓ Ｌｉｍｉｔｅｄ

承诺：自股票上市之日起三十六个月内，不转让或者委托他人管理其

本次发行前已持有的发行人股份，也不由发行人回购该部分股份；同时在可能导致发行人返还已享受的税收优惠的情形下，

不转让或者委托他人管理本次公开发行前已持有的发行人股份，也不由发行人回购该部分股份。 承诺期限届满后，上述股份

可以上市流通和转让。

注：发行人成立于

２００３

年

９

月

２５

日，系中外合资经营企业，依法享受“两免三减半”的所得税税收优惠政策。但若

Ｃｈｉｎａ

Ｃｒａｎｅ

转让或者委托他人管理本次公开发行前已持有的发行人股份，可能会导致发行人需退回所享受的所得税优惠，故

Ｃｈｉｎａ

Ｃｒａｎｅ

自愿作出上述锁定承诺。

（二）股东持股情况

本次发行前，公司股东持股情况如下：

序

号

名称 类别

本次发行前持

股数（股）

持股比例

１

南通威望实业有限公司 发起人 社会法人股股东

８４

，

７５０

，

０００ ５６．５０％

２

Ｃｈｉｎａ Ｃｒａｎｅ Ｉｎｖｅｓｔｍｅｎｔ Ｈｏｌｄｉｎｇｓ

Ｌｉｍｉｔｅｄ

发起人 外资股股东

３７

，

５００

，

０００ ２５．００％

３

南通晨光投资有限公司 发起人 社会法人股股东

９

，

０００

，

０００ ６．００％

４

北京同方创新投资有限公司 发起人 社会法人股股东

７

，

５００

，

０００ ５．００％

５

上海意轩投资管理有限公司 发起人 社会法人股股东

６

，

７５０

，

０００ ４．５０％

６

杭州森淼投资有限公司 发起人 社会法人股股东

４

，

５００

，

０００ ３．００％

总 计

１５０

，

０００

，

０００ １００．００％

（三）本次发行前各股东之间的关联关系

本次发行前，公司股东中除威望实业持有晨光投资

３１．２２２％

的股权外，不存在其它关联关系。

四、主营业务及主要产品

（一）主营业务

本公司主营业务为重型装备设计、生产、销售及服务，产品定位于中高档次，报告期内主导产品包括舱口盖和起重装备两大

类。舱口盖主要包括用于集装箱船的吊离式舱口盖，用于散货船及多用途船的折叠式、侧滑式舱口盖。起重装备产品主要包括各

类“杰马”自主品牌起重装备及与世界知名企业合作生产制造的甲板克令吊、海工克令吊、集装箱桥吊、卸船机、电解铝吊机等。

（二）主要产品介绍

１

、舱口盖

舱口盖产品主要包括折叠式、吊离式、侧滑式舱口盖三种。折叠式舱口盖用于一般散货船（矿砂船、运煤船、散粮船等），分

为高折叠舱口盖和低折叠舱口盖，在开启状态时为装卸货物提供进入货舱的通道，而在关闭状态时，密封货舱口使货物不受

恶劣天气和海况的影响；吊离式舱口盖通常用于集装箱船，作为露天甲板，舱口盖上可放置多层集装箱，其吊离操作依靠船上

或岸上的吊车来进行；侧滑式舱口盖主要用于运输矿石、散货、油等货物的大型散货船，其操作是将舱口盖向船两边移动以空

出货舱。

２

、“杰马”自主品牌起重装备

“杰马”品牌起重装备为公司自主品牌，产品目前主要面向包括国内工矿、港口、特种船舶及海洋工程相关行业客户。公司

自

２００８

年

６

月份推出自主品牌以来，截至

２０１０

年

６

月

３０

日，已累计获得

２２

，

５２６．０８

万元订单，其中

２０１０

年

１－６

月份获得

１４

，

２３４．７４

万元订单。 （注：如无特别说明，本招股意向书摘要中的订单金额均为不含税金额）

３

、甲板克令吊

甲板克令吊是一种技术含量很高的电、液、机一体化的船舶起重设备，通常设置在船舱甲板上。甲板克令吊具有起重能力

大，操纵方便，耐冲击，制动性能好，安全可靠，装卸货效率高与对货物的适应性好等特点，主要用于干散货船进行货物装卸。

（三）产品销售方式和渠道

公司的业务分为国际业务和国内业务两大块。

国际业务在销售渠道上主要采用与国际知名公司进行合作的方式， 通过已经在行业内建立起来的信誉和行业知名度不

断加深拓展和辐射，在获取相关新客户的信息后，通过邀请客户来访、主动拜访客户或参加展会等方式，建立与新客户的关

系。公司销售经理持续跟踪新客户的需求，逐步建立起与顾客的合作关系。同时公司利用股东方凯雷全球资源，借助于凯雷的

全力支持，拓展北美等新的市场。

国内业务一般以参与招标的方式进行销售，通过投标获得订单。公司的销售渠道主要是以自销为主，由营销部负责。公司

针对产品的不同特点采取不同的销售模式，对于“杰马”自主品牌起重装备，公司目前采取以直销模式为主，代理销售模式为

辅的销售方式，随着公司销售规模的扩大，将逐步增加融资租赁销售、组建区域销售网络销售方式，全方位推介公司的产品。

由于公司自主品牌的推进时间不长，在国内销售网络建设、团队建设方面还需要提高。

服务外包是公司在起重装备市场的销售创新。 通过利用公司的专业技能，派遣专业服务团队到顾客现场，将顾客自己无

法完成的需求通过公司的服务外包团队实现。 对于大型的工矿企业、船厂等，起重装备是其主要关键的设备，使用频率高、故

障率也高，公司全部承揽了如日常维护保养、故障修理、设备更新换代、使用功能的改进等服务，使得顾客对起重装备实现“无

忧”使用。

（四）所需主要原材料

报告期内，

２０１０

年

１－６

月、

２００９

年、

２００８

年、

２００７

年，公司主要原材料为钢材和进口配件，其合计占营业成本的比例分别

为

６２．５８％

、

６３．７６％

、

６５．９９％

、

６３．１４％

。

（五）行业竞争情况以及发行人在行业中的竞争地位

１

、舱口盖行业———公司客户麦基嘉是该行业的全球领先企业

麦基嘉拥有覆盖全球主要港口的服务网点，舱口盖业务全球市场份额连续多年稳居首位，是行业标准的主要制订者及行

业新技术的主要领导者，是舱口盖行业的全球领先企业。

２

、起重装备行业———低端市场竞争激烈，中端市场快速崛起

国内起重装备市场目前正处于加速发展阶段，高端市场仍主要由跨国企业占据，低端市场竞争激烈，价格比拼成为市场

竞争的主要方式。 随着工业化进程的进一步深化及产业升级的加速，起重装备需求快速向高品质、高稳定性及服务完善的产

品转移，价格已不再是决定性的因素，中端市场正在快速崛起，但尚缺乏领先品牌。

３

、公司行业地位

公司是麦基嘉最大的舱口盖供应商。 舱口盖行业的主要品牌是麦基嘉和

ＴＴＳ

，二者基本垄断了全球舱口盖市场，其中麦

基嘉全球市场份额连续多年稳居首位，其主要竞争优势为强大的品牌优势、优越的产品性能以及分布于全球主要港口的

６０

多个售后服务网点。为保持全球竞争优势，麦基嘉逐步将舱口盖制造业务转移到中国，并于

２００４

年

２

月与公司建立了长期战

略合作伙伴关系，公司成为麦基嘉全球核心供应商。

２００８

年金融危机后，麦基嘉已经逐步淘汰了一些小型的供应商，集中由

包括公司在内的少数战略合作伙伴来保证其产品的生产、制造和交付。

２００７

年子公司润邦重机成立，仅经过

３

年的发展，润邦重机就与世界知名企业麦基嘉、卡尔玛、易赛尔建立了合作关系，

并成为麦基嘉甲板克令吊产品在全球最大的两家供应商之一、 卡尔玛集装箱桥吊唯一供应商及易赛尔电解铝吊机在中国地

区最大的供应商。

公司自

２００８

年下半年起陆续推出自主品牌产品———“杰马”品牌起重装备及“普腾”品牌智能型立体停车系统。“杰马”品

牌起重装备产品定位于中高端市场，一经推出就获得了市场的认可，订单不断增加。 自主品牌产品是公司未来重点发展的业

务方向，公司立志推进自主品牌国际化。

（六）公司竞争优势

１

、与世界知名企业建立了长期稳定的伙伴关系

公司主要客户为麦基嘉、卡尔玛、易赛尔、安德里茨等世界知名企业。 凭借公司完善的生产制造管理体系、优异的产品质

量及贴心的服务，公司赢得了客户的认可，并与客户建立了长期稳定的伙伴关系。

（

１

）公司与客户通过合作实现双赢，共同组成完整的产业链

公司与客户共同组成了完整的产业链。双方专注于产业链的特定环节，共同分担成本、共享市场上升的利益。通过与公司

的战略合作，客户在获得优质产品的同时，大幅度降低了产品成本，使得客户的市场竞争力不断增强。

基于公司与客户长期互信的合作基础，客户与公司不断推进新产品的设计、开发和生产，以更好地提升产业链的竞争力，

满足市场的要求。

（

２

）与客户稳固的伙伴合作关系保证了公司的持续稳定发展

公司与客户的伙伴关系变得越来越紧密，客户也将更多数量、更高难度的订单交付给公司完成。以甲板克令吊产品为例，如

下图所示，子公司润邦重机在与客户合作之初的当年产量仅为

３１．２６

吨，

２００９

年产量达到

６

，

０２０．２５

吨，截至

２０１０

年

６

月

３０

日，

公司

２０１０

年需交付的订单对应产量为

８

，

７３３．７３

吨。

２００９

年，客户还将其新开发的“全电驱”克令吊交付给公司生产制造。

甲板克令吊年产量快速增长

２００９

年卡尔玛首次将集装箱桥吊整机交给公司生产制造。 卡尔玛集装箱桥吊属行业高端产品，之前集装箱桥吊整机装

配业务由卡尔玛位于荷兰鹿特丹的装配基地自行完成。

２００９

年卡尔玛关闭了自己的装配基地并首次将集装箱桥吊的生产制

造及整机的装配业务转移到中国，交付公司完成。

客户将更多更难的订单交付公司完成，充分体现了客户对公司的信任和认可，这不但提升了公司自身的能力，也进一步

稳固了公司与客户合作的基础。

（

３

）通过与世界知名企业的长期合作，为公司自主品牌的发展奠定了坚实基础

公司自成立起即与麦基嘉合作生产制造舱口盖，

２００７

年公司决定进入起重装备领域时亦选择首先与麦基嘉、卡尔玛、易

赛尔、安德里茨等世界知名企业进行合作。在与客户合作的过程中，公司的设计、制造、管理能力得到提升，并摸索总结出具有

自身特色的、高效的生产制造和管理体系，为公司发展自主品牌奠定了坚实的基础。

子公司润邦重机成立后，公司推进“杰马”自主品牌起重装备发展战略，凭借公司与世界知名企业进行合作的经验和优

势，“杰马”品牌起重装备短时间内便得到市场的充分认可。

２

、产品质量达到世界知名企业的要求

公司自成立之初就建立了全程的质量控制体系，公司的质量控制能力得到了客户广泛的认可。 报告期内，公司未发生任

何重大质量损失和质量索赔。

（

１

）完善的质量认证体系

公司及子公司润邦重机分别于

２００５

年

１

月及

２００７

年

１２

月通过了

ＤＮＶ

船级社

ＩＳＯ９００１

质量管理体系认证， 并逐步建

立了满足各主要船级社及其焊接工艺标准要求的质量控制体系。 截至目前，公司已通过

７

家船级社（

ＧＬ

、

ＢＶ

、

ＬＲ

、

ＤＮＶ

、

ＡＢＳ

、

ＮＫ

、

ＫＲ

）的工厂及其焊接工艺认证。 子公司润邦重机分别于

２００７

年

１０

月及

２００９

年

７

月通过了世界焊接领域认证要求很高

的德国杜伊斯堡焊接培训与研究所

ＳＬＶ

焊接认证和加拿大

ＣＷＢ

焊接认证， 为国内起重装备行业为数不多的获得

ＳＬＶ

认证

及

ＣＷＢ

认证的企业。 公司质量控制体系得到了客户的广泛认可。

（

２

）建立全程质量的检查体系

公司始终把产品质量放在第一位，力求为客户提供高品质的产品。 公司的主要客户均为世界知名企业，对产品质量有着

非常严格的要求。 公司对于产品制造过程中的每个作业工序均建立了“四层次检查”体系，包括作业个人自主检查、班组长自

主检查、质检员专检、客户监理检查。 每个层次的检查完全按照“人、机、料、法、环、测”六大方面进行，确保各个工序质量达到

客户要求。 公司的产品质量完全满足并超过客户的要求。

３

、卓越的成本控制能力

成本控制能力是公司的竞争优势之一，公司追求“管理出效益”的理念，从各个环节全面提高材料利用率、提高生产效率

和管理效益，降低生产制造成本。

（

１

）持续追求材料利用率的最大化

钢材成本是公司产品的最主要成本，钢材利用率的高低直接关系到公司的制造成本。 经过多年的摸索和积累，公司从以

下几个方面有效地控制了钢材的成本。

１

）使用信息化管理手段提高钢材利用率：技术部门利用

ＰＤＭ

系统进行预套料，最大化追求钢材的利用率，并形成钢材定

尺采购清单。 同时公司实现了将

ＥＲＰ

系统与

ＰＤＭ

系统的无缝集成，通过信息化手段的充分应用，在有效控制了钢材库存量

的同时，提升了公司钢材利用率水平。

２

）工艺的持续改进：在生产制造过程中，不断改进生产工艺、优化工艺流程，减少生产过程中钢材的浪费。 如通过持续实

施“舱口盖顶板无余量”等工艺，有效提高了材料利用率。

３

）定尺采购：钢材的采购均严格按照技术部门通过计算设计确认的定尺采购清单实施，以定尺方式采购满足不同订单需

求、不同规格尺寸的各类钢材，减少了材料使用的浪费。

通过多年的努力，公司钢材的利用率持续得到提高。 以下图显示，从

２００７

年到

２００９

年，材料利用率逐年上升的趋势明显。

注：上表数据以

２００６

年数据为基准。

（

２

）通过

ＲＰＰ

精益化生产管理体系的推进，实现了生产制造费用的最低化

ＲＰＰ

（

Ｒｅｆｉｎｅｄ

？

Ｐｒｏｄｕｃｔｉｏｎ Ｐｌａｎ

）是公司不断摸索建立的以追求成本最低化、效益最大化为目标的精益生产管理体系，由成

本定额控制体系、作业工时定额控制体系、工艺菜单体系、“

７Ｓ

”现场作业管理体系四大部分组成。

公司将生产制造的每个作业工序均以工艺菜单的形式，明确规定了该作业工序的作业要求、消耗工时定额、消耗品定额、

质量检验要求等。 作业人员在规定的工时定额内完成作业任务、在作业过程中未超过消耗品定额的标准，则员工个人绩效增

加；否则超过部分的工时和消耗品定额考核到员工个人绩效。

工时定额系统的持续推进，使得公司实现了考核定量化，生产效率得到提升。公司单位产品消耗的作业工时持续减少，生产

效率持续提高。 以舱口盖为例，从下图可见，从

２００７

年到

２００９

年，生产一吨成品需要消耗的工时逐年下降，生产效率逐年提高。

注：上表数据以

２００９

年生产一吨舱口盖所需要的工时数为基准。

ＲＰＰ

管理系统的不断推进， 使得公司绩效和员工个人绩效紧密挂钩， 公司的成本管理成为全员自愿积极参与的节约活

动，有力推动了公司生产制造成本的持续降低。

ＲＰＰ

精益化生产管理系统实践成效良好，于

２００７

年获得“南通市管理创新奖”，于

２００９

年获得“南通市提速增效奖”，并

且获得政府奖励资金

９４．５０

万元。

４

、信息化技术与传统制造业高度整合

（

１

）公司管理层高度重视信息化建设

公司管理层高度重视信息化建设，从企业创立之初即将信息化系统与企业硬件设施同步建设、同步推进，并根据企业发

展的需要，持续增加信息化的投入。同时公司在信息化的建设过程中，不断加强对全体员工的信息化培训，提高员工的信息化

意识和信息化系统的使用水平，确保了信息化的实施效果。

（

２

）公司将各子信息系统进行了整合，实现了管理流程的信息化全面覆盖

公司产品全部采取按订单生产模式，因此，整个信息化方案必须满足订单生产模式的需要，既做到每个订单的组织实施

均有信息化支持，又要针对不同的订单进行严格预算和成本控制。 为了满足信息化对公司运营效率提升的需要，在用友软件

股份有限公司、发思特软件（上海）有限公司等软件公司的支持下，公司将

ＥＲＰ

系统、

ＰＤＭ

系统无缝集成，成功实现了管理流

程的信息化全面覆盖，大大提高了公司的信息化水平，降低了公司的运营成本。

（

３

）公司的信息化建设处于同行业领先水平

公司的信息化建设在同行业中处于领先水平，用友软件股份有限公司、发思特软件（上海）有限公司对本公司案例非常重

视，对于

ＰＤＭ

系统与

ＥＲＰ

系统的无缝集成给予了高度评价，并在同行企业中大力推广。

因信息化管理系统的创新运用，公司已成为南通信息化建设的标杆企业，公司获得“

２００７

年度工业管理先进企业”荣誉，

子公司润邦重机被评为“

２００８

年度南通市中小企业信息化示范单位”。

５

、拥有一支优秀的管理团队

公司成立以来一直坚持在发展中学习，在学习中发展。公司通过与世界知名企业的合作，锻炼了团队，员工的技能和素养

得到快速提高。 一支专业技能高、自律规范的优秀团队成为公司不断发展并推进自主品牌国际化的重要财富。

６

、获得凯雷投资集团的支持

凯雷投资集团是国际知名私人股权投资公司，其旗下的凯雷亚洲增长基金所控制的

Ｃｈｉｎａ Ｃｒａｎｅ

是公司的股东之一。 凯

雷亚洲增长基金已与公司签订了战略合作伙伴协议，同意尽其所能帮助公司完善公司治理结构、招募管理及技术人才和拓展

国内外市场。 尤其是业务发展方面，凯雷承诺将利用其深厚的行业背景和全球资源，帮助公司在全球范围内寻找业务合作伙

伴，发展新的市场机会。

７

、位于战略性的地理位置

公司所在地南通市位于江苏沿海地区，

２００６

年国家《船舶工业中长期发展规划（

２００６－２０１５

）》已将南通市列为国家重点

建设的三个现代化大型造船基地之一；

２００９

年

６

月

１０

日，国务院讨论并原则通过了《江苏沿海地区发展规划》，包括南通在

内的江苏沿海地区的开发上升到国家战略。 根据江苏省对南通打造国际先进、国内一流的海洋工程、船舶及重装备的先进制

造业基地的要求，南通市政府

２００９

年

７

月

１０

日印发的《南通市海洋工程、船舶及重装备产业转型升级规划纲要》提出加快发

展高技术、高附加值、高配套率的海洋工程、船舶及重装备“千亿级”产业板块，实施“三高一大”基地工程，提升海洋工程装备

设计建造能力，力争到

２０１１

年将南通打造成国际先进、国内一流的海洋工程、船舶及重装备的先进制造业基地。

当前，世界制造业正加速向劳动力、资本丰富和工业基础雄厚的区域转移，南通市凭借便利的水陆运输条件、得天独厚的

区位优势、雄厚的产业基础和高度集中的人力资源优势，以及政策的大力支持，正吸引着越来越多的知名企业落户南通及周

边地区，如日本森松集团、丰顺船舶重工有限公司、南通蓝岛来福士海洋工程有限公司、中远船务工程集团有限公司、宏华海

洋油气装备（江苏）有限公司等。 根据公司目前的市场调查，这些企业在起重装备方面存在着巨大的市场需求，给公司“杰马”

自主品牌起重装备的发展带来了广阔的市场空间。

五、发行人业务及生产经营有关的资产权属情况

截止

２０１０

年

６

月

３０

日，公司业务及生产经营有关的资产权属情况如下：

（一）房产

公司拥有办公用房及建筑物

９

处，合计面积

８５

，

６６７．９８

平方米，均已取得了房屋所有权证。

（二）土地

公司在江苏省南通市经济技术开发区及南通市港闸区拥有国有土地使用权

４

宗， 均为工业用地， 合计面积

２５９

，

４７４．１２

平方米，均以出让方式取得，并办理了国有土地使用证。 此外，公司已签订

２

宗国有土地出让合同，相关土地使用权证正在办

理过程中。

（三）商标

公司已拥有及正在申请的商标共计

２９

项，其中

１９

项商标注册证已取得，名义及地址变更手续正在办理过程中，其中

３

项涉及“杰马”品牌的商标注册人为公司控股股东威望实业，目前威望实业已排他性的授权子公司润邦重机无偿使用，同时无

偿转让手续正在办理之中；剩余

１０

项商标申请已由中华人民共和国工商行政管理总局商标局受理，其中

１

项涉及“杰马”品

牌的商标申请人为威望实业，目前威望实业已排他性的授权子公司润邦重机无偿使用，并承诺在获得许可后无偿转让给子公

司润邦重机。

（四）专利

目前公司已获得授权的专利共计

１０

项，均为“实用新型”专利；正在申请的专利共计

４５

项，其中“发明”专利

７

项，“实用

新型”专利

３８

项，均已被中华人民共和国国家知识产权局受理。

六、同业竞争和关联交易

（一）同业竞争

公司的实际控制人为吴建、施晓越、沙明军三人。 截至本招股意向书摘要签署日，上述实际控制人控制的其他企业包括：

南通威信、南通威和、虹波机械、紫琅混凝土、虹波科技、虹波工程装备、吉泰科电气，与公司不存在同业竞争情况。

公司的控股股东为威望实业，威望实业控制的其他企业包括捷安气体、威望创投，与公司不存在同业竞争情况。

公司的实际控制人及控股股东均出具了《避免同业竞争承诺函》，避免了将来可能与公司发生的同业竞争。

（二）关联交易

１

、经常性关联交易

（

１

）关联采购

单位：元

关联

方名

称

２０１０

年

１－６

月份

２００９

年度

２００８

年度

２００７

年度

金 额

占年度

采购总

额的比

例

金 额

占年度

采购总

额的比

例

金 额

占年度

采购总

额的比

例

金 额

占年度

采购总

额的比

例

南通

威和

１０

，

０８２

，

５４６．９６ ２．４３％ １３

，

７３５

，

４２０．０８ ２．７２％ ５

，

６１９

，

７１４．６６ ０．７３％ ３２１

，

０３９．１４ ０．１１％

虹波

机械

１１５

，

２６９．０６ ０．０３％ １

，

２０２

，

６８５．０８ ０．２４％ １

，

９３７．４８ ０．００％ ６１

，

１５２．８２ ０．０２％

捷安

气体

２

，

５１１

，

６２４．３９ ０．６０％ ４

，

７６７

，

８２４．７０ ０．９４％ ５

，

２９１

，

０６２．６２ ０．６８％ ２

，

８６５

，

７００．２９ ０．９８％

合计

１２

，

７０９

，

４４０．４１ ３．０６％ １９

，

７０５

，

９２９．８６ ３．９０％ １０

，

９１２

，

７１４．７６ １．４１％ ３

，

２４７

，

８９２．２５ １．１２％

报告期内，公司向关联方采购的商品占公司采购总额的比重较低。

（

２

）关联销售

公司实现的对关联方销售全部为公司全资子公司润邦重机对南通威和进行的钢材残材的销售。

２０１０

年

１－６

月份、

２００９

、

２００８

年度公司对南通威和的销售情况具体如下：

年度

销售金额

（元）

销售数量

（吨）

销售单价

（元

／

吨）

占公司营业收入

的比例

２０１０

年

１－６

月份

６５３

，

０１５．９５ １９１．３９ ３

，

４１１．９６ ０．１１％

２００９

年度

１

，

１６８

，

３０８．８４ ３４０．５８ ３

，

４３０．３５ ０．１１％

２００８

年度

１

，

０９９

，

３９６．６４ ２２２．９５ ４

，

９３１．１４ ０．１５％

２

、偶发性关联交易

（

１

）公司收购控股股东、实际控制人持有的润邦重机

３０％

的出资权和

７０％

的股权

２００９

年度，公司收购了控股股东威望实业、实际控制人吴建、施晓越、沙明军持有的润邦重机

３０％

出资权和

７０％

股权。

（

２

）偶发性关联销售

２０１０

年

１－６

月份未发生偶发性关联销售。

２００９

年、

２００８

年、

２００７

年的偶发性关联销售如下表所示：

单位：元

关联方

名称

２００９

年度

２００８

年度

２００７

年度

金额

占同期营业

收入的比例

金额

占同期营业

收入的比例

金额

占同期营业

收入的比例

南通威和

３

，

１０４

，

２８０．３４ ０．２８％ － － １２２

，

２８４．９６ ０．０３％

虹波机械

６６

，

３５２．１３ ０．０１％ ３

，

６７４．３６ ０．００％ － －

南通威信

－ － ２２

，

０００．００ ０．００％ － －

捷安气体

－ － １５

，

２８２．２８ ０．００％ １

，

７０５．１３ ０．００％

合 计

３

，

１７０

，

６３２．４７ ０．２９％ ４０

，

９５６．６４ ０．００％ １２３

，

９９０．０９ ０．０３％

２００７

、

２００８

年度，公司偶发性关联销售主要因原材料焊丝、油漆等临时性需求产生的，双方交易按照同期市场价格进行

结算。

２００９

年度，公司受托南通威和为其协作加工数量为

２９０

吨的小型配套件产品“集装箱捆扎扣件”，致使当年关联销售发

生额较

２００７

、

２００８

年度增加，该笔交易产生的原因为南通威和为满足交货时间要求、维系其信誉，委托公司为其协作完成了

小型配件产品的焊接等部分工序。 双方交易价格按照南通威和与其客户签订的合同价格进行确定。

（

３

）与关联方非经营性资金往来

１

）关联方向公司提供资金

单位：万元

关联方名称

２０１０

年

１－６

月份

２００９

年度

２００８

年度

２００７

年度

本金（累

计金额）

利息

本金（累计

金额）

利息

本金（累计

金额）

利息

本金（累

计金额）

利息

威望实业

－ － ５

，

０００．００ ６３．１３ ２

，

３００．００ － ２５０．００ １．９９

合计

－ － ５

，

０００．００ ６３．１３ ２

，

３００．００ － ２５０．００ １．９９

２

）公司向关联方提供资金

单位：元

关联方

名称

２００９

年以及

２０１０

年

１－６

月份

２００８

年度

２００７

年度

本金（累计金额）

利

息

本金（累计金额） 利息 本金（累计金额） 利息

威望实业

－ － ７０

，

０００

，

０００．００ ３

，

０６７

，

３９７．５０ ３１

，

５００

，

０００．００ －

南通威和

－ － － － ６

，

０００

，

０００．００ １７９

，

０８３．３３

捷安气体

－ － － － １

，

２００

，

０００．００ １１

，

７００．００

紫琅混凝

土

－ － － － ２

，

０００

，

０００．００ －

合 计

－ － ７０

，

０００

，

０００．００ ３

，

０６７

，

３９７．５０ ４０

，

７００

，

０００．００ １９０

，

７８３．３３

（

４

）关联方担保情况

报告期内，关联方担保主要为关联方为公司及子公司润邦重机提供的担保，公司对外提供的担保全部为对子公司润邦重

机提供的担保。

（三）独立董事对关联交易的评价意见

公司独立董事徐胜锐先生、 吴铭方先生、 刘晓红女士已出具 《江苏润邦重工股份有限公司独立董事关于关联交易的意

见》，对公司在报告期内所发生的关联交易发表如下独立意见：“在最近三年以来公司与关联方之间的关联交易均按照一般市

场经济原则进行，关联交易价格没有偏离市场独立主体之间进行交易的价格，关联交易是公允、合理的，不存在损害公司及非

关联股东利益的情况；公司已采取必要措施保护公司及非关联股东的利益”。

七、董事、监事、高级管理人员

姓名 职务

性

别

年龄

任期

起止日期

简要经历 兼职情况

薪酬

情况

（万

元）

吴建

董事长

总经理

男

４３

２００９

年

１０

月

－２０１２

年

１０

月

大学本科学历，工程师；

１９８９

年至

１９９６

年先后任职于南通

石化总公司、 中国化学工业部南通合成材料厂工程指挥

部、南通开发区总公司，

２０００

年起曾任南通威和总经理、威

望实业执行董事、虹波重工董事长兼总经理，

２００９

年

１０

月

起任本公司第一届董事会董事长兼本公司总经理，任期三

年；现兼任南通船舶工业协会副会长；

２００７

年被授予“南通

开发区慈善优秀企业家”称号、

２００８

年获得南通港闸区“优

秀民营企业家”称号、

２００９

年获得“南通市

２００９

年度民营

经济争创名企、名品、名人年度人物”。

威望实业执行董

事

润邦重机执行董

事、总经理

７２．００

施晓越

副董事

长

男

４７

２００９

年

１０

月

－２０１２

年

１０

月

大学本科学历，国际焊接工程师；

１９８４

年至

１９９８

年先后任

职于南通渔轮厂和南通中远船舶钢结构有限公司，

２０００

年

起曾任南通威和副总经理、 虹波重工总工程师兼副总经

理、虹波重机总工程师兼副总经理，

２００９

年

１０

月起任本公

司第一届董事会副董事长，任期三年；现兼任江苏省机械

工程学会焊接专业委员会理事。

威望实业总经理

南通威信执行董

事

晨光投资执行董

事、总经理

捷安气体董事长

威望创投执行董

事

４７．９７

沙明军 董事 男

４８

２００９

年

１０

月

－２０１２

年

１０

月

大专学历， 工程师；

１９８０

年起先后任通州兴仁船舶车间主

任、通州市金属机械厂厂长、南通虹波电力机械厂厂长、南

通虹波机械厂厂长、南通虹波机械有限公司董事长兼总经

理，

２００９

年

１０

月起任本公司第一届董事会董事， 任期三

年；现兼任江苏省南通市工商联（总商会）金属商会会长。

虹波机械董事长

虹波风电董事

虹波科技总经理

虹波工程装备总

经理

吉泰科电气董事

０

肖枫 董事 男

３８

２００９

年

１０

月

－２０１２

年

１０

月

硕士；

１９９５

年起先后任中国专利代理（香港）有限公司律师

及注册商标代理人、 中国国际金融有限公司副总裁，

２００５

年起任凯雷董事总经理，

２００９

年

１０

月任本公司第一届董

事会董事，任期三年。

凯雷董事总经理

Ｃｈｉｎａ Ｃｒａｎｅ

董事

０

吴云 董事 男

３０

２０１０

年

５

月

－２０１２

年

１０

月

大学本科学历；

２００２

年起先后任职于毕马威华振会计师事

务所、中国国际金融有限公司以及法国巴黎银行下属的法

国巴黎资本（亚洲）有限公司，

２００７

年

１

月任职于凯雷，现

任凯雷投资集团亚洲增长投资基金高级经理。

２０１０

年

５

月

起任公司第一届董事会董事，任期三年。

凯雷高级经理

０

孙岷 董事 男

４３

２００９

年

１０

月

－２０１２

年

１０

月

硕士；

１９９７

年起任同方股份有限公司董事会秘书、副总裁，

２００９

年

１０

月起任本公司第一届董事会董事，任期三年。

同方股份有限公

司董事会秘书、副

总裁

０

徐胜锐

独立董

事

男

３９

２００９

年

１０

月

－２０１２

年

１０

月

注册资产评估师、注册税务师、高级会计师；

１９９５

年起先后

任青岛海晖会计事务所合伙人、 中国证监会青岛证监局主

任科员、青岛海尔股份有限公司总经理助理，

２００８

年起任青

岛天泰房地产开发股份有限公司副总裁、董事会秘书，

２００９

年

１０

月起任本公司第一届董事会独立董事，任期三年

青岛天泰房地产

开发股份有限公

司董事会秘书、副

总裁

０．９３

刘晓红

独立董

事

女

４５

２００９

年

１０

月

－２０１２

年

１０

月

法学博士，教授、博士生导师；先后在比利时根特大学法学

院、美国威斯康星大学法学院、美国旧金山大学法学院、荷

兰海牙阿瑟国际法学院及美国天普大学法学院等担任访

问学者和访问教授，进行研修和讲学，现任华东政法大学

国际交流处处长兼国际文化交流学院院长、中国国际私法

学会常务理事，

２００９

年

１０

月起任本公司第一届董事会独

立董事，任期三年。 刘晓红女士曾被评为“上海市高校优秀

青年教师”，获教育部“

１９９９

年度霍英东教育基金高等院校

青年教师奖”，

２００９

年

１０

月被评为 “上海市十大优秀中青

年法学家”。

华东政法大学国

际交流处处长

国际文化交流学

院院长

０．９３

吴铭方

独立董

事

男

４８

２００９

年

１０

月

－２０１２

年

１０

月

博士，教授、硕士生导师；主要从事先进材料焊接技术及焊

接过程数值模拟的研究工作。 主持或参与国家

８６３

项目、

国家自然科学基金、国防重点预研、江苏省自然基金等项

目

１５

余项， 现任江苏科技大学材料科学与工程学院负责

人、江苏省现代焊接技术中心公告服务平台副主任、中国

机械工程学会高级会员，

２００９

年

１０

月起任本公司第一届

董事会独立董事，任期三年。

２００５

年吴铭方先生被江苏省

镇江市人民政府授予“镇江优秀科技工作者”的称号。

江苏科技大学材

料科学与工程学

院负责人

０．９３

孙建成

常务副

总经理

男

４５

２００９

年

１０

月

－２０１２

年

１０

月

大专学历；

１９９２

年起先后任津通船舶工程有限公司主任、

总经理助理，

２００４

年起先后任虹波重工生产部部长、 副总

经理、总经理，

２００９

年

１０

月起任本公司常务副总经理。

７０．９６

李晓琴

财务总

监

女

４１

２００９

年

１０

月

－２０１２

年

１０

月

大学本科学历；

２００４

年起先后任虹波重工运营部部长、财

务部部长，

２００８

年

４

月至

２００９

年

１０

月任威望实业财务总

监，

２００９

年

１０

月起任本公司财务总监。

润邦重机监事

３３．４４

谢贵兴

董事会

秘书

男

３５

２００９

年

１０

月

－２０１２

年

１０

月

硕士，经济师、审计师；

２００１

年起先后任民丰特种纸股份有

限公司董事会证券事务代表，嘉兴民丰集团有限公司投资

部副经理、 经理， 民丰特种纸股份有限公司监事，

２００８

年

１２

月起任虹波重工董事会办公室主任，

２００９

年

１０

月起任

本公司董事会秘书。

２５．８９

彭光玉

监事会

主席

男

４５

２０１０

年

２

月

－２０１２

年

１０

月

大学本科学历， 经济师；

１９９２

年起先后任南通活性碳纤维

公司总经理、 江苏炜赋集团通美皮革有限公司副总经理、

上海馨源海绵有限公司常务副总经理，

２００６

年

９

月起任虹

波重工行政部部长、 运营部部长，

２００８

年

３

月起任威望实

业管理部部长，

２０１０

年

２

月起任本公司第一届监事会主

席，任期三年。

威望实业管理部

部长

０

顾琪 监事 女

３０

２００９

年

１０

月

－２０１２

年

１０

月

大学本科学历， 会计师；

１９９７

年起先后任南通博恩鞋业有

限公司成本会计、南通扬子彩钢有限公司总账会计、南通

威和总账会计、南通新江海联合会计事务所审计员、虹波

重机财务部部长、威望实业财务部总账会计，现任本公司

审计部部长，

２００９

年

１０

月起任本公司第一届监事会监事，

任期三年。

８．０７

戴益明 监事 女

３９

２００９

年

１０

月

－２０１２

年

１０

月

大专学历；

１９９５

年起先后任南通电焊机厂办公室副主任、南

通三九焊接机器制造有限公司管理部副部长，

２００７

年起任

虹波重工人力资源部部长，现任本公司办公室主任，

２００９

年

１０

月起任本公司第一届监事会职工监事，任期三年。

２５．５５

注

１

：公司董事、监事、高级管理人员均不直接持有公司股份，吴建、施晓越、沙明军三人通过威望实业和晨光投资间接持

有公司股份，孙建成、李晓琴、谢贵兴、彭光玉、顾琪、戴益明通过晨光投资间接持有公司股份。除此以外，上述人员与公司无其

他利益关系。

注

２

：独立董事津贴

５

万元

／

年（含税），自

２００９

年开始领取。

八、发行人控股股东及其实际控制人的简要情况

本公司的实际控制人为吴建、施晓越、沙明军三人，控股股东为威望实业，具体情况如下图所示：

九、财务会计信息及管理层讨论与分析

（一）简要合并财务报表

１

、合并资产负债表主要数据

单位：元

项 目

２０１０．６．３０ ２００９．１２．３１ ２００８．１２．３１ ２００７．１２．３１

流动资产

５９２

，

８５２

，

１１７．５２ ４５７

，

４７７

，

１１１．５４ ６３９

，

４０９

，

５４１．３０ ２９６

，

５８７

，

５０８．０３

非流动资产

２８７

，

９５０

，

５５５．７３ ２８６

，

６５８

，

５０２．３６ ２４９

，

１１３

，

８２０．９７ １５６

，

４１７

，

５５１．０２

资产合计

８８０

，

８０２

，

６７３．２５ ７４４

，

１３５

，

６１３．９０ ８８８

，

５２３

，

３６２．２７ ４５３

，

００５

，

０５９．０５

流动负债

５３６

，

２４５

，

１５４．０５ ４９１

，

２０４

，

４８４．５８ ６６２

，

９０７

，

６６５．１７ ２９４

，

３９６

，

０５６．６１

非流动负债

６０７

，

３７９．４２ ９

，

３９８．４５ ２７

，

０００

，

０００．００ ０．００

负债合计

５３６

，

８５２

，

５３３．４７ ４９１

，

２１３

，

８８３．０３ ６８９

，

９０７

，

６６５．１７ ２９４

，

３９６

，

０５６．６１

归属于母公司所有

者的股东权益

３４３

，

９５０

，

１３９．７８ ２５２

，

９２１

，

７３０．８７ １９３

，

６５８

，

２２３．８３ １５８

，

８７７

，

３６１．２９

少数股东权益

０．００ ０．００ ４

，

９５７

，

４７３．２７ －２６８

，

３５８．８５

股东权益合计

３４３

，

９５０

，

１３９．７８ ２５２

，

９２１

，

７３０．８７ １９８

，

６１５

，

６９７．１０ １５８

，

６０９

，

００２．４４

２

、合并利润表主要数据

单位：元

项 目

２０１０

年

１－６

月

２００９

年度

２００８

年度

２００７

年度

营业收入

５７２

，

４９８

，

５３１．７３

１

，

１１１

，

５１６

，

９７９．４６ ７４６

，

７００

，

７７５．８７ ４３２

，

３２１

，

２９１．４２

营业利润

１０９

，

４６２

，

３７１．８７

１８１

，

０６１

，

０６７．７７ １００

，

８８６

，

７８３．７３ ７６

，

５３２

，

５５０．９３

利润总额

１１０

，

７０１

，

３７１．１７

１８４

，

２８８

，

０６０．５６ １００

，

７２２

，

２５８．３７ ７５

，

６６５

，

７６４．６２

净利润

９１

，

０２８

，

４０８．９１ １５８

，

３９９

，

２６９．６８ ８９

，

３７３

，

１９４．６６ ７４

，

９１４

，

１７８．６１

归属于母公司所有

者的净利润

９１

，

０２８

，

４０８．９１ １４９

，

６００

，

５７５．６９ ８４

，

１４７

，

３６２．５４ ７５

，

１８２

，

５３７．４６

３

、合并现金流量表主要数据

单位：元

项 目

２０１０

年

１－６

月

２００９

年度

２００８

年度

２００７

年度

经营活动产生的现金流量

净额

４０

，

７３９

，

７４８．５３ ２３５

，

４３７

，

０５７．３３ １４８

，

６２４

，

８９４．５５ －１

，

７５８

，

０２４．１７

投资活动产生的现金流量

净额

－１９

，

５１８

，

４８０．７８ －１４０

，

５８６

，

５５９．９０ －６６

，

８８５

，

１３９．５４ －７４

，

６８４

，

９４９．０１

筹资活动产生的现金流量

净额

－３５

，

５６１

，

９７２．５０ －５２

，

８８３

，

６７３．６３ －１６

，

６９２

，

０９４．６７ ９９

，

４２５

，

５９３．５０

现金及现金等价物净增加

额

－１６

，

５３１

，

０４８．３５ ３３

，

８６７

，

１１３．４８ ６６

，

５３３

，

２２２．１０ ２２

，

６３０

，

９２２．３０

（二）非经常性损益情况表

单位：万元

项 目

２０１０

年

１－

６

月份

２００９

年度

２００８

年度

２００７

年度

非流动资产处置损益

－１７．４１ －２７．２０ －２２．６６ －６７．１２

计入当期损益的政府补助（与企业业务密切

相关，按照国家统一标准定额或定量享受的

政府补助除外）

１２５．３９ ３７１．０６ ４．９１ ２５．００

计入当期损益的对非金融企业收取的资金

占用费

－ － ２９５．５０ １８．１０

同一控制下企业合并产生的子公司期初至

合并日的当期净损益

－ ８７９．８７ － －

除同公司正常经营业务相关的有效套期保

值业务外，持有交易性金融资产、交易性金

融负债产生的公允价值变动损益，以及处置

交易性金融资产、交易性金融负债和可供出

售金融资产取得的投资收益

１３５．７３ ７６４．１２ －１

，

３７９．６３ ４７６．３０

除上述各项之外的其他营业外收入和支出

１５．９１ －２１．１６ １．３０ －４４．５６

小计

２５９．６３ １

，

９６６．６９ －１

，

１００．５８ ４０７．７２

减：所得税影响额

２８．５３ ３７．３６ ２６．１８ －１．６３

少数股东权益影响额（税后）

－ ０．０９ １０．９２ －３．３２

合计

２３１．１０ １

，

９２９．４１ －１

，

１１５．８４ ４０６．０４

（三）主要财务指标

项目

２０１０．０６．３０

（

２０１０

年

１－６

月）

２００９．１２．３１

（

２００９

年度）

２００８．１２．３１

（

２００８

年度）

２００７．１２．３１

（

２００７

年度）

流动比率（倍）

１．１１ ０．９３ ０．９６ １．０１

速动比率（倍）

０．４４ ０．３６ ０．３０ ０．４９

资产负债率（母公司）

３７．５７％ ３８．２３％ ７７．２２％ ６６．４６％

应收账款周转率（次）

２８．５４ ４３．４４ ３０．６６ ９５．８０

存货周转率（次）

１．３１ ２．２９ １．８８ ２．４６

息税折旧摊销前利润（万元）

１２

，

４１１．０５ ２１

，

５４０．４５ １３

，

２４０．９６ ９

，

１８７．８４

利息保障倍数（倍）

３７．９８ １７．１３ ６．５２ ９．４１

每股经营活动的现金流量

（元）

０．２７ １．５７ ０．９９ －０．０１

每股净现金流量（元）

－０．１１ ０．２３ ０．４４ ０．１５

无形资产（扣除土地使用权、

水面养殖权和采矿权等后）

占净资产的比例

０．４８％ ０．５０％ ０．４８％ ０．５３％

每股净资产（元）

２．２９ １．６９ １．２９ １．０６

（四）净资产收益率与每股收益

年度 报告期利润

加权平均净

资产收益率

每股收益（元）

基本每股收益 稀释每股收益

２０１０

年

１－６

月份

归属于公司普通股股东的净利润

３０．５０％ ０．６１ ０．６１

扣除非经常性损益后归属于公司

普通股股东的净利润

２９．７３％ ０．５９ ０．５９

２００９

年度

归属于公司普通股股东的净利润

５９．１５％ １．００ １．００

扣除非经常性损益后归属于公司

普通股股东的净利润

５５．００％ ０．９３ ０．９３

２００８

年度

归属于公司普通股股东的净利润

４３．４５％ ０．５６ ０．５６

扣除非经常性损益后归属于公司

普通股股东的净利润

４９．０４％ ０．６３ ０．６３

２００７

年度

归属于公司普通股股东的净利润

４７．３２％ ０．５０ ０．５０

扣除非经常性损益后归属于公司

普通股股东的净利润

４４．６２％ ０．４７ ０．４７
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