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东方园林

否认深交所曾到公司审查

证券时报记者
向 南

本报讯

东方园林
(002310)

今日刊登澄清
公告

，

否认有关媒体报道中所提及的交易所审
查

，

该报道表示曾采访东方园林董秘武建军
，

武
建军介绍

，

该公司因计划推出管理层持股计划
，

深交所特地派人对公司法人治理结构进行过审
查

。“

当时深交所聘请了两名注册会计师对公司
的财务进行审查

，

比中报的审计还要严格
，

对于
签署的大单协议

，

也去项目实地调研
，

最后的结
论都是没有问题

。 ”

东方园林表示
，

经董事会核实
，

上述关于深
交所的有关报道与事实不符

，

公司董秘武建军
并未说过上述言论

；

此外
，

深交所也并未派人对
公司法人治理结构进行审查

，

也未聘请两名注
册会计师对公司的财务进行审查

，

对于公司签
署的合同或协议深交所也未去项目实地调研

，

因而
，

深交所并未对公司的合同及协议发表任
何结论性意见

。

海翔药业

控制人向其子转让股权

证券时报记者
余胜良

本报讯

海翔药业
(002099)9

月
17

日接到
控股股东罗邦鹏的通知

，

罗邦鹏当日与其子罗
煜签署了

《

股权转让协议
》，

将其所持的
3480

万股
（

占总股本的
21.68%

）

海翔药业股份转让
给罗煜

，

以协议签署日收盘价的
50%

作为转
让价格

，

即每股转让价格为
13.325

元
，

转让总
价款为

4.64

亿元
。

转让后
，

罗煜将成为公司
的第一大股东

，

持有公司
24.67%

的股份
。

德豪润达

扬州 LE D 项目获政府补贴

证券时报记者
余胜良

本报讯

德豪润达
(002005)

全资子公司扬
州德豪润达光电有限公司近日收到江苏扬州邗
江经济开发区管理委员会文件

，

该文件称
：

根据
扬州市政府加快培育高新技术新兴产业集群目
标要求

，

为促进扬州市
LED

光电产业链发展
，

经研究决定
，

给予公司
“

科技三项
”

费用补贴资
金

2574.58

万元
。

9

月
16

日
，

扬州德豪润达已收到上述补贴款
中的

1296.81

万元
，

该补贴款计入当期损益
，

因
此会对公司

2010

年度盈利产生重大正面影响
。

江苏三友

投建裂解生产线项目

证券时报记者
李际洲

本报讯

江苏三友
（

002044

）

今日公告称
，

公
司与上海金匙环保科技有限公司签订了关于
“

工业化集成控制固废裂解生产线
”

项目的
《

合
作协议书

》。

协议书约定
，

双方同意共同出资设立新公
司江苏三友环保能源科技有限公司

，

项目总投
资约

6.5

亿元
，

设计产能总规模为年处理
20

万
吨

GK/RP-10000A

弃废轮胎裂解工业化生产线
的现代化工厂

。

新公司注册资金
1.5

亿元
，

其
中

，

江苏三友以
9000

万元现金出资用于土地
、

厂房及设备的购买
，

金匙环保以年处理
2

万吨
废轮胎的生产设备出资

，

折合
6000

万元
。

项目
分三期实施

，

总投资实施与完成期约为
3

年
。

其
中

，

一期工程总投资约
1.5

亿元
，

将建成具备年
生产处理

4

万吨弃废轮胎裂解工业化生产线
。

据介绍
，“

工业化集成控制固废裂解生产
线

”

项目
，

能够把废轮胎通过连续低温裂解转化
为高附加值的工业燃料油和紧缺的工业原材料
炭黑

、

钢丝
,

以及设备本身运行过程中所需的高
热值纯净瓦斯气

，

整条生产线实现了革命性的
创新

，

攻克了多项行业内难以突破的技术难题
。

在生产过程中
，

实现了低成本运营
、

自动化程度
高

，

无废水
、

废气
、

废渣产生与排放的环保效果
和废旧资源循环利用效果

。

四维图新

发布 2010 夏版地图

证券时报记者
刘 征

本报讯

四维图新
（

002405

）

昨日在北京召
开主题为

“

给出行一个绿色起点
”———

2010

年
度产品发布会

，

正式对外发布
2010

夏版地图
。

据介绍
，

四维图新
10

夏版地图数据中
，

在
覆盖范围方面有了进一步增加

，

道路里程达到
224

万公里
，

100%

实车验证的路网已覆盖全国
所有的高速

、

国道
、

省道等省际
、

城际
，

以及城市
内部道路和县乡道路等全部可通车道路

；

地图
数据详细覆盖全国

2847

个区县
（

含县级市
），

支
持全国所有区县间的无间断引导

；

1110

万条
POI

信息与全国路网精准匹配
。

“

抠门老板
”

胡子敬的奥特莱斯连锁梦
证券时报记者

文星明

在湖南长沙，人称“胡老板”的

友阿股份（

002277

）董事长胡子敬和

他建立的商业王国友阿集团， 知名

度都很高，但他同时也是一个“抠门

的老板”。

关于他的“抠门”故事的最新版

本发生在今年

8

月底， 胡子敬跟随

一个代表团出访非洲， 因为天气转

凉， 从香港出发时他决定临时买件

衣服御寒， 最后的结果是他跑到奥

特莱斯花了

1800

元买了一件原价

5000

多元的某品牌风衣。 “既买到

了好货又省了钱， 我不认为这是抠

门。 ”见到证券时报记者，胡子敬笑

着辩解， 当天他还得以顺道考察了

香港奥特莱斯，一举多得。

但就是这样一位 “抠门老板”，

近期连续投资长沙和天津两个奥特

莱斯项目， 友阿股份也因此俨然成

为

A

股奥特莱斯连锁第一股。

瞄准奥特莱斯商机

“纵横商海这么多年，我可不会

轻易出手。 ”胡子敬笑言自己是不见

兔子不撒鹰。在他看来，奥特莱斯项

目注定会红火。

奥特莱斯是英文

OUTLETS

的

译音，意为“出路”和“出口”，迄今已

有

100

多年的历史。作为商品工厂、

品牌所有者、品牌代理商、品牌批发

商和大型百货店共同参与、 功能齐

全的零售业态， 奥特莱斯能够让品

牌消费者以较低的价格买到从高档

专卖店或商场转出的名牌商品的下

架、过季和断码商品。

2000

年以后，

奥特莱斯业态在上海、北京、成都等

地蓬勃发展。

“上世纪九十年代出国考察时

就曾接触过奥特莱斯， 但那时候属

于可望不可即，直到

2000

年参观了

上海的奥特莱斯之后， 才在心里萌

生了打造中部奥特莱斯的梦想。 但

直到公司上市后， 实施的时机才成

熟。 ”胡子敬表示，自从美美和友谊

商店分别引进了

LV

和

CUCCI

，以

及一大批国际一线品牌登陆长沙市

场之后， 湖南的奢侈品消费群体逐

步成熟； 而这些大品牌入驻也随之

带来了有效消化库存、 过季及下架

商品的需求。

胡子敬预计， 前期入驻友谊阿

波罗奥特莱斯的国际一二线名品店

将不低于

30

家，同时还将精选数百

家国际名牌和国内一线名牌， 预计

入驻的名品店总数将超过

300

家。

北京燕莎奥特莱斯、 上海青浦

奥特莱斯最新销售数据显示， 其全

年名品特价销售的经营方式吸引了

周边省市以及来自全国的消费者，

已成为北京、 上海的区域性购物旅

游热点。 友谊阿波罗奥特莱斯购物

公园坐落在长沙市南部， 毗邻省府

高端商务区， 周边

10

分钟车程内，

环绕着天际岭国家森林公园、 湖南

省森林植物园、长沙生态动物园、昭

山风景区等国家级景区，游客如云。

胡子敬说， 友谊阿波罗旨在打

造具有长沙特色的奥特莱斯， 这个

购物公园不仅是名品折扣中心，其

欧式风格建筑、 蜿蜒的中心水道和

优美的园林小品还将使这里成为一

个奇妙的欧洲小镇。未来，友谊阿波

罗奥特莱斯购物公园还将打造成湖

南旅游市场的重要节点、 长株潭居

民休闲娱乐的户外

MALL

。

国信证券分析师孙菲菲认为，

该项目可能成为“有奥特莱斯”的购

物中心、类似万达广场等大型郊区

型

SHOPPING MALL

， 这在长沙这

个以百货为主的城市，可能成为改

变和促进当地人假日休闲方式的

场所。

作为家润多（友阿股份前身）上

市后实施的第一个新项目， 奥特莱

斯名品折扣中心与休闲游乐公园双

重概念的叠加， 不仅为友谊阿波罗

集团的传统百货业找到 “出口”，更

有望成为引领湖南乃至鄂赣地区消

费潮流的商业旗舰。

胡子敬透露， 长沙奥特莱斯将

在元旦前后开业， 明年销售有望达

到

5

亿元， 之后每年增长

20%-

30%

，三年之内将达到

10

亿。 该项

目利润在

12%

左右即

6000

万元，扣

除费用

4000

万，即长沙奥特莱斯有

望在明年为上市公司贡献净利润

2000

万元。

组建奥特莱斯连锁

业内权威人士认为， 近年来地

区经济快速发展

,

居民消费能力不断

提高

,

这促成了具有一定购买能力、

一定品牌识别能力

,

但希望以较为优

惠的价格购买到国内外一线名牌商

品的中产阶级消费群体。 友阿打造

的奥特莱斯正是满足了这一正在崛

起的中产阶级廉价购买品牌商品的

消费诉求。

继长沙奥特莱斯之后， 友阿股

份再次携手天津滨海奥特莱斯投资

有限责任公司， 计划开发天津滨海

奥特莱斯。 其住宅开发建筑面积为

7.7

万平方米， 占地面积

3.5

万平方

米。 该项目计划总投资金额约为

9.5

亿元，目前已在设计阶段，明年下半

年开始预售公寓楼， 奥特莱斯部分

也将于下半年奠基， 后年下半年正

式营业。 公司对滨海奥特莱斯增资

5205

万元，占该公司

51%

股份。

“一旦某家零售商在某一地区

开设了奥特莱斯

,

那么该业态将对周

围

2-3

小时车程的区域产生较强的

辐射

,

这一地区不再适合其他竞争对

手进驻。 也就是说，一座城市可以开

10

家百货商店，

100

家超市，但只能

有一家奥特莱斯。 ”胡子敬表示，奥

特莱斯业态在未来

5-10

年将迎来

高速增长期， 公司在长沙和天津的

布局可以说是在国内抢了先机。

他的看法得到了申银万国分析

师的认同。 该分析师认为，早期就能

在全国范围成功布点奥特莱斯的零

售商

,

能在很大程度上形成自己在该

区域的业态壁垒。 友阿股份将奥特

莱斯业态迅速在全国范围铺开的策

略， 反映了公司管理层对中国消费

升级的长远战略判断、 对商业零售

市场的深入理解和对新兴业态的高

度敏感。

据介绍，友阿股份目前已开始

着手组建奥特莱斯事业部，通过拥

有的品牌资源优势，公司已脱离省

级供应商， 与厂家建立了直接联

系，下一步将逐步对国内城市进行

考察。

“长沙奥特莱斯逐渐成熟后，

我们就能建立自己的团队，项目的

运行成功将对公司在其他城市的

连锁扩张起到示范作用。”胡子敬信

心满满。

扩张：该出手时才出手

在湖南， 胡子敬的名字就是一

个商业文化符号， 甚至可以说代表

了湖南商业的一段历史。

1974

年，胡子敬不过是一家小

鞋店的板车夫，但

30

多年后，他手

里掌握了一个商业帝国， 身家超亿

元， 其控制的友阿股份由长沙市商

业国有资产经营有限公司对湖南长

沙友谊（集团）有限公司和长沙阿波

罗商业城整体改制而成。

20

年前，长沙友谊的前身国营

长沙友谊商店是一副衰颓之势：总

资产不过

3000

万元，年营业额不到

4000

万元，营业面积

2800

平方米，

年亏损

200

多万元， 职工工资发不

出，还遭遇过借钱发工资的尴尬，在

20

世纪

90

年代初的长沙大型百货

店中，属于“困难户”。

1989

年

12

月

2

日， 胡子敬在

危难之中受命担任友谊华侨商店

总经理。

上任伊始，正值年关将近，可商

店不少货架居然空荡荡的， 胡子敬

随即赶赴深圳，寻货、看样、砍价、签

合同、打包托运……一个月后，企业

扭亏为盈， 拿到了

47

万元的利润。

此后他开始了扩大规模之路，到

1998

年，友谊商店成了湖南省面积

最大的商业企业。

2009

年，友阿股份在深交所成

功上市。 目前，友阿股份是长沙市最

大的百货零售企业， 拥有七家百货

门店。

2007

年经营面积为

10.5

万平

方米，

2008

年增至

18

万平方米，增

长

71.8%

，门店数量、经营面积远远

超过当地主要竞争者， 区域龙头地

位十分显著。

值得关注的是， 友阿股份自有

物业达

8.37

万平方米， 且均在当地

主要商圈， 这不仅使得公司运营成

本大大降低 （参照

2000

元

/

平方米

的年租金简单测算， 仅自有物业一

块， 每年即可节省营运成本

3

亿

元）。 同时自有物业的自主权较大，

使之可以根据市场变化进行相应调

整。 以长沙友谊商店和阿波罗商城

为例，两家店面原本各自独立，只有

一墙之隔，且业态极为类似，造成了

资源浪费，

2009

年改造成为一家（友

谊商店

A

、

B

馆）， 成为长沙最大的

高端百货店，当年实现营业收入

7.1

亿元，利润近

9000

万元，较改造前

两家店面的营业收入和利润总和分

别增长

104.02％

和

211.49％

。

采访中， 胡子敬多次谈到公司

的扩张问题，他坦言，随着公司规模

的日渐扩大， 找上门的投资机会越

来越多，“大都是陷阱， 我在公司路

演时曾经承诺过，该出手时才出手，

所以我轻易都不会出手。 ” 在他眼

中， 长沙大本营始终是友阿股份的

重中之重。 湖南消费能力居华中五

省之首， 特别是随着长沙高铁的开

通以及长沙株州湘潭三市一体化的

到来， 加上湖南城际铁路规划将更

加拉近湖南各地市与长沙的距离，

他认为，

5

年后长沙将成为中部地区

最重要的城市， 继续巩固公司在长

沙地区的优势将是近年发展的不变

策略。

不过，他也提到，公司将在适当

的机会出现时进军经济发达城市及

省会城市， 或者在二线城市收购当

地成熟企业。 “投资容易挣钱难，我

属于稳健型的投资者，下一步，西安

和成都等城市可作为先期目标进行

考察。 ”

浙江永强
、

山东墨龙等
4

家公司今起招股
证券时报记者

卢 青 向 南

严惠惠

本报讯 金固股份 （

002488

）、浙

江 永 强 （

002489

）、 山 东 墨 龙

（

002490

）、通鼎光电（

002491

）今日发

布招股意向书，将于

10

月

11

日实施

网上、网下申购，其中山东墨龙有望

成为第一家从香港主板回归中小板

的公司。

山东墨龙今日发布的招股意向

书显示， 公司拟公开发行不超过

7000

万股， 募投项目为

Ф180mm

石

油专用管改造工程项目，募集资金计

划净额为

7.2

亿元。

山东墨龙是国内专业的石油钻

采专用设备生产商之一，可以提供全

系列的石油钻采相关产品， 产品种

类、系列在国内石油钻采设备领域处

于领先地位。

2009

年度，山东墨龙的

油套管产能

35

万吨，总产量

34.6

万

吨，总销量为

33.36

万吨，总销量占

公司产能的

95.32%

。

资料显示， 山东墨龙于

2004

年

4

月

15

日在香港联交所创业板上

市， 并于

2007

年

2

月

7

日转至香港

主板，成为内地首家由香港创业板转

至香港主板的

H

股公司。 与上市前

的

2003

年度相比， 公司营业收入由

3.02

亿元增长至

2009

年度的

20.76

亿元，净利润由

2003

年度的

4600

万

元增长至

2009

年度的

2.74

亿元。

2010

年

1-6

月， 山东墨龙主营业务

收入较

2009

年同期增长

47.11%

，净

利润同比增长

11.55%

。

金固股份计划发行

3000

万股，

占发行后总股本的

25%

，募集资金拟

投资于年产

350

万只无内胎高强度

钢制滚型车轮固定资产投资项目，该

项目预计投资总额

3.19

亿元。

通鼎光电拟发行

6700

万股，发

行后总股本为

2.68

亿股， 本次发行

募集资金将用于年产光纤

700

万芯

公里项目，总投资

3.68

亿元。 通鼎光

电是国内专业从事市内通信电缆、光

缆和铁路信号电缆研发、生产和销售

的知名企业之一，是中国移动、中国

电信、中国联通三大电信运营商和铁

道部的重要供应商之一。

浙江永强拟公开发行不超过

6000

万股，发行后总股本不超过

2.4

亿股，拟募集资金

6.13

亿元，投向年

产

345

万件新型户外休闲用品生产

线。 该项目建成投产后，公司将新增

年产

245

万件户外休闲家具、

30

万

件帐篷、

70

万件遮阳伞的生产能力。

本次募集资金到位后，将为公司实现

上述业务目标提供资金保障，有利于

公司扩大经营规模、改善资产负债结

构、提高公司综合竞争力。

奥克股份
6.75

亿投资多晶硅片
证券时报记者

向 南

本报讯 在切割液领域躬耕

7

年

后，奥克股份（

300082

）决定向下游领域

拓展。 公司今日公告，计划投资“年产

500

兆瓦多晶硅片项目”， 该项目预计

总投资

6.75

亿元， 项目全部建成投产

后，可实现销售收入

38.5

亿元

/

年，将对

公司长期盈利能力有较大幅度的提升。

奥克股份表示， 在过去七年中太

阳能电池用晶硅切割液飞速发展，让

公司对光伏产业的现状与发展前景有

着深刻的领悟和积极的判断，基于此，

公司产生了本次投资意向， 以期充分

抓住战略型新兴产业发展的重大历史

机遇。 公司 “年产

500

兆瓦多晶硅片

项目” 计划在辽宁省锦州市龙栖湾新

区光伏产业园进行投资建设， 锦州市

龙栖湾新区是辽宁沿海经济带开发战

略的重点支持区之一。

目前， 奥克股份正针对项目相关

工作进行全面细致的前期调研， 对龙

栖湾新区的招商引资政策等事项进行

深入了解。

9

月

20

日下午，奥克股份

与当地政府部门签订了《年产

500MW

多晶硅片项目投资协议书》，当地政府

允诺为公司提供充分的条件， 保障项

目的正常实施， 并且公司可以依法享

受当地的财税政策。

该项目初步拟定分两期建设，一

期建设

200MW

，二期建设

300MW

，初

步预计总投资

6.75

亿元，注册资本金

2.03

亿元，用地

300

亩，估计项目全

部建成投产后，可实现销售收入

38.5

亿元

/

年。

奥克股份表示，如果本次投资计

划成功实施， 公司将在现有经营结

构的基础上延伸到下游产品市场，

可以充分整合利用有效资源、 增加

收入和利润。

友阿股份董事长 胡子敬

友阿股份下属友谊商场 摄影 /文星明


