
本周在售新基金一览

序号 基金名称 基金类型 托管银行 咨询电话 发行期间

１

鹏华环球发现

ＱＤＩＩ

建设银行

４００－６７８８－９９９ ８

月

２３

日至

９

月

３０

日

２

申万深成指分级 指数分级 工商银行

４００－８８０－８５８８ ９

月

１３

日至

１０

月

１５

日

３

富国全球债券 债券

ＱＤＩＩ

工商银行

４００－８８８－０６８８ ９

月

１５

日至

１０

月

１５

日

４

大成景丰分级 封闭债券 农业银行

４００－８８８－５５５８ ９

月

２０

日至

１０

月

１５

日

基金主要跟踪指数上周表现一览表

指数简称 两周前收盘 上周收盘 涨跌 涨幅（

％

）

上证

５０ １８５７．３１ １８６４．４１ ７．１ ０．３８

中证

１００ ２６１４．７９ ２６２３．５８ ８．７９ ０．３４

巨潮

１００ ２８５０．４１ ２８５８．４２ ８．０１ ０．２８

红利指数

２０６２．７９ ２０６３．３２ ０．５４ ０．０３

深证成指

１１２０８．２５ １１２１０．７４ ２．４９ ０．０２

超 大 盘

１９０８．１３ １９０８．２６ ０．１３ ０．０１

１８０

治理

６８７．７３ ６８７．２６ －０．４７ －０．０７

上证央企

１２５６．８４ １２５５．４９ －１．３４ －０．１１

上证

１８０ ５９９１．２８ ５９８３．４３ －７．８５ －０．１３

沪深

３００ ２８６１．３７ ２８５７．４８ －３．８９ －０．１４

上证指数

２５９８．６９ ２５９１．５５ －７．１４ －０．２７

深证

１００Ｐ ３６４０．２９ ３６２２．６８ －１７．６ －０．４８

中证红利

２７８５．０７ ２７７１．３４ －１３．７３ －０．４９

中小板指

６２０９．３ ６１６９．１８ －４０．１２ －０．６５

中证

５００ ４６０３．４９ ４５４６．７２ －５６．７７ －１．２３
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一边是争抢大企业资金的高额营销支
出

，

一边是管理费加业绩提成总共可能不到
0.7%

的
“

微薄
”

收入
，

在不平衡的收支结构
下

，

部分基金公司的年金业务可能面临入不
敷出的窘境

。

证券时报记者从多家基金公司了解到
，

企
业年金的管理费一般为

0.3%

，

对超过业绩比较
基准的收益提成一般不超过

10%

，

综合计算下
来

，

基金公司运作企业年金的平均收益可能不
到

0.7%

，

与债券基金差不多
，

但年金的收益水
平普遍高于债基

，

管理成本肯定更高
。

基金管理年金收入微薄

北京一家基金公司的企业年金投资经理
算了笔账

，

以该公司管理的一只
3

年期年金
为例

，

管理费是
0.3%

，

业绩比较基准为
3

年
期定期存款利率

，

对超过业绩比较基准部分
提成

10%

，

合同规定管理费加业绩提成总计
不超过

1.2%

，“

按照年金的投资比例
，

货币资
产配不低于

20%

，

债券等固定收益品种配不
超过

50%

，

股票投资比例不超过
20%

，

今年
的债券行情特别是信用债收益不错

，

年金的
年收益可能达到

8%

，

业绩基准
3

年期定存
的年利率不到

4%

，

以此计算
，

基金公司的业
绩提成有望拿到

0.4%

，

加上管理费
，

可能有
0.7%

。 ”

招商银行资产托管部此前发布的数
据显示

，

2009

年
，

在该行所托管的企业年金
中

，

由基金公司操盘的年金产品去年平均收
益率为

8.03%

，

在所有管理人中表现最优
。

“

去年股市不错
，

今年债市不错
，

所以年金
的收益会比较高

，

从较长时期来看
，

5%

左右的
年收益应该是比较稳健的

。”

有业内人士表示
，

按照这个收益水平
，

长期来看
，

基金公司能从
年金上挣到的收入不到

0.5%

。

更有知情人士透
露

，

由于一些企业极度厌恶风险
，

为了抢单
，

有
基金公司与企业签下了

“

隐性保本
”

条款
，

如此
一来

，

年金的投资收益甚至有向保本产品靠拢
的趋势

，

更不容易超过业绩基准拿到提成
。

据了解
，

大企业一般会把年金的规模分散
到三五家基金公司中

，

在
“

同伴压力
”

之下
，

各
家基金公司都会默认企业

“

要求保本
”

的愿望
，

并根据基金公司掌管的资产规模
，

按比例设置
出数亿元到数十亿元的

“

隐性保本
”

资产规模
。

营销支出高昂

“

微薄
”

收入的背后
，

是难以言明的高昂营
销支出

。 “

营销费用很难在桌面上算清楚
，

需要
打通的关节实在不少

，

而且做年金的一般都是
大企业

，

是各家基金公司都眼红的肥肉
，

竞争
非常激烈

。 ”

目前基金公司签约的年金客户主
要集中在大型国有企业

，

多为传统行业
，

包括
石化

、

银行
、

保险
、

电力
、

钢铁
、

煤炭和造船等央
企和地方大国企

，

除营销费用的支出外
，

一般
基金公司还要从管理费收入中拿出

10%

作为
风险补偿金

，

以弥补可能发生的损失
。

另外
，

部分基金公司年金业务收支难抵
的窘境与年金市场的格局有关

。

数据显示
，

截
至

2009

年年底
，

已有
6

家基金公司管理的年
金规模超过

100

亿元
，

这
6

家公司所占比重
达基金管理企业年金总规模的

80%

，

而一些
基金公司的年金规模不到

20

亿元
。 “

为了争
得一席之地

，

一些年金规模较小的公司肯定
会通过低收费和高营销的手段来冲规模

。 ”

在赔本赚吆喝的现状下
，

一些
“

不怎么愁
业务

”

的基金公司开始对年金的增量不设要
求

。

据透露
，

南方一家大型基金公司对企业年
金已定下

“

不主动做
”

的基调
，

只有企业客户
点名要求或是营销费用不太高的情况下

，

才
会接单

。

不过
，

也有业内人士指出
，

年金市场
未来增长潜力无限

，

在做到一定规模后
，

管理
年金的边际成本就会下降

，

所以
，

收支不平衡
的现状不会持续太长时间

。

部分基金公司的年金业务可能面临

入不敷出的窘境， 企业年金的管理费一

般为 0.3% ，对超过业绩比较基准的收益

提成一般不超过 10% ，综合计算下来，基

金公司运作企业年金的平均收益可能不

到 0.7% 。 不过业内人士指出，年金市场

未来增长潜力无限，在做到一定规模后，

管理年金的边际成本就会下降，所以，收

支不平衡的现状不会持续太长时间。

企业年金业务

基金赔本赚吆喝

证券时报记者
李湉湉

银行省级分行
“

海选配对
”

卖基金
证券时报记者

程俊琳

一直由银行总行决定的基金持

续营销格局近期发生了一些改变。

业内人士透露， 目前一些银行的省

级分行主动上门帮基金公司销售产

品， 虽然这种做法没有大规模铺开，

但种种迹象表明， 这或许为基金公

司持续营销打开了新路子。

一家小型基金公司销售人员告诉

证券时报记者， 农行中部某省分行以

及建行某省分行提出， 要在全国基金

公司中开展配对合作计划。 该销售人

员介绍： “我负责联络的一个省级分

行， 基于当前的市场判断， 确定了近

期以销售低风险产品为主的思路， 因

此召集了

20

余家负责该地区的基金

公司销售人员协商， 对于愿意参加这

次持续营销的公司， 只要拿出推广方

案都可以参加海选。 银行根据产品业

绩以及推广方案等因素， 决定与其中

的

5

家公司合作， 将全省的网点平分

给这

5

家公司。 从我们合作的情况来

看， 效果非常明显。”

这位销售人员还表示：“在全省

范围内，各网点对原代销的产品销售

通道都是打开的，不过，对配对成功

的基金公司， 银行理财师会在一段

时间内主推该公司的产品。” 据另

一家基金公司销售人员介绍， 这

是从近阶段的债券基金销售热中发

展起来的新模式。 他还透露， 这种

合作更多是以

3

个月销售目标为主

的短期销售， 为了鼓励网点的销售

热情， 省级分行还进行了各网点的

销售竞赛， 对于增量明显的网点，

持续营销结束后将会有一定程度的

奖励。

对此，沪上某基金公司的市场部

负责人表示：“基金公司肯定愿意参

与这样的活动，过去都是基金公司找

银行，目前一些银行看到中间业务收

入的巨大诱惑， 分级银行积极行动，

这对基金公司来说是好事。 银行出于

自身对市场判断决定产品销售，也是

银行对客户负责的体现。 ”不过他也

表示了担忧：“如果这种合作是建立

在过去的合作框架之下，这对基金公

司当然是福音，但如果省级分行又提

出更多合作前提和要求，那无疑又会

加重基金公司的负担，这种合作的长

久性将是一个未知数。 ”

基金报道
勿自毁长城

荣 篱

前段时间
，

有基金公司的朋友抱怨
说

，

基金业的舆论环境越来越差
，

基金
动辄得咎无所适从

。

作为媒体人
，

汗颜
之余

，

不禁也有担忧
。

当下的基金报道中
，

为市场所不喜
的大概有两类

：

一类是不负责任的大放厥
词

；

另一类则是
，

对重大新闻的报道常常
缺席

。

基金公司所头痛的大概是前者
，

而
这两者都应该是媒体人所痛心疾首的

。

大放厥词类的新闻往往是负面报
道

。

在
2007

年的大牛市中一举成名后
，

基金业一直都是财经媒体关注的焦点
之一

，

媒体沿袭追逐负面新闻的风格
，

加上这几年基金业确实不太景气
，

基金
负面报道层出不穷

。

着力报道
“

负面新
闻

”

有着诸多好处
，

至少可以保持舆论
对基金业的监督

。

在对这样的新闻价值
追求中

，

有众多的新闻人确实怀抱着
“

铁肩担道义
，

妙手著文章
”

的理想
。

然
而

，

当着力负面新闻变成恣意夸大
、

捕
风捉影时

，

媒体无异于自毁长城
。

和基
金业一样

，

公信力是这个行业的生命
。

相对而言
，

基金公司是比较喜欢常
常

“

缺席
”

的媒体的
。

在残酷的竞争下
，

以揭示真相为天职的媒体可以变成捕
风捉影的

“

标题党
”，“

喉舌
”

也可能因为
种种原因自动闭嘴

。

无论是何种情形
，

都是在自毁长城
。

无论是大放厥词的还是三缄其口
的

，

只要是媒体人都应该记得自己有
着

“

无冕之王
”

的称号
。

在笔者想来
，

真正的王者应该不会在人们需要的时
候缺席

，

更不会乱
“

咬
”

以谋自活
。

或
许

，

现在已不是奢谈王者荣誉的时候
了

，

至少
，

谁也不希望基金报道变得
“

读者不爱看
，

基金不愿理
”，

到那个时
候

，

也许哀叹抱怨
“

生存环境恶劣
”

的
该是基金记者了

。

创新封闭债基
场内份额激增逾

1 0

亿
证券时报记者

杨 磊

本报讯 今年

7

月才上市的两只

创新封闭债券基金的场内份额激增

10.75

亿份， 最高上升幅度已经超过

了

260%

， 成为场内份额增长最快的

一类基金。

深交所统计信息显示， 截至

9

月

21

日， 创新封闭债券基金银华信用

的场内份额已经达到了

12.57

亿份，

比今年

7

月

9

日上市时的

3.48

亿份

激增了

9.09

亿份， 短短两个多月的

时间激增了

261.46%

。 另外一只创新

封闭债券基金场内份额也有快速增

长， 招商信用最新场内份额已经达到

了

18.15

亿份， 比今年

7

月

30

日上

市时的

16.49

亿份， 增加了

1.66

亿

份， 一个多月的时间增长幅度超过

10%

。

事实上， 创新封闭债基场内份额

激增并不是来自于投资者的新申购，

而是老投资者从场外转场内所致。 在

创新封闭债基募集的时候， 投资者既

可以场外认购也可以场内认购， 其

中， 场外认购的投资者需要转换到场

内份额之后才能卖出创新封闭债基。

业内专家分析， 创新封闭债基场

内份额的激增主要原因在于基金持续

溢价交易。 溢价交易刺激着投资者从

场外转到场内， 赚取创新封闭债基溢

价的收益。

天相统计显示， 银华信用和招商

信用上市以来一直处在溢价状态， 绝

大多数时间里平均溢价幅度超过

1%

， 最高平均溢价出现在今年

8

月

26

日， 平均溢价

2.47%

， 截至

9

月

21

日平均溢价幅度为

1.16%

。

此外， 创新封闭债基场内份额激

增还离不开基金公司和银行对投资者

份额转换的宣传教育。 通过基金公司

网站、 基金销售人员和银行客户经理

与创新封闭债基初始投资者联系， 鼓

励创新封闭债基场外份额向场内转换。

经过本轮大规模场外份额转场内

之后， 银华信用和招商信用目前场外

份额分别为

10.39

亿份和

3.02

亿份，

市场人士分析， 这两只创新封闭债基

的场内份额还会进一步快速增长。

基金加仓通胀主题股票
近两周基金整体有所加仓

，

部分基金近乎满仓
，

在节前一周时间里
，

偏股基金
平均仓位自今年

5

月以来首次回升至
80%

以上
，

不过仍有部分基金公司选择轻仓
证券时报记者

杜志鑫

日前， 证券时报记者从一家资

产管理规模较大的基金公司获悉，

自

7

月份以来， 该公司旗下部分基

金一直在不断加仓， 到目前为止，

该公司旗下部分基金近乎满仓， 而

其他大中型基金公司亦有加仓动作。

据了解，上述仓位颇高的基金公

司旗下一部分基金近期加仓的主要

是通胀主题股票， 包括资源有色、农

业等，该公司另一部分高仓位基金则

在近期调整了投资结构，主要操作思

路是从估值较高的中小盘股票撤离，

逐渐布局估值相对便宜、增长确定的

铁路、汽车、银行等行业股票。

深圳另外一家中等资产管理规

模基金公司的基金经理也表示，近期

他们公司偏股型基金都有加仓，加仓

方向是增长确定、估值相对合理的主

板股票以及一些中等市值的二线蓝

筹股。

上海另外一家中小基金公司的

基金经理介绍，在

6

月底

7

月初的时

候， 他们公司旗下基金仓位比较轻，

但是随着市场反弹，该公司旗下基金

普遍进行了加仓，目前该公司旗下偏

股型基金仓位已经升至

85%

左右。

国都证券和

WIND

的仓位监测

数据显示， 近两周基金均有加仓。

在

9

月

13

日至

9

月

17

日一周时间

里，

341

只开放式偏股型基金 （不包

括指数型基金） 平均仓位较前一周

上 升 了

1.86

个 百 分 点 ， 达 到

81.48%

， 这也是基金平均仓位自今

年

5

月份以来首次回升至

80%

以上。

华夏、 博时、 南方、 嘉实、 易

方达、 华安六大基金公司一致加仓，

其中华夏、 嘉实和南方的加仓幅度

相对较大， 华夏也是近

1

个多月以

来首次选择主动加仓。

WIND

监测数

据显示， 在上周两个交易日中， 有

48

家基金公司增仓， 其中

27

家基金

公司增仓幅度超过

1%

， 此外， 在资

产管理规模位居前十名的基金公司

中， 华夏、 南方两家基金公司仓位

均有所增长。

深圳一家资产管理规模较大的

基金公司基金经理表示， “目前占

A

股市场权重很大的银行、 地产估值

非常便宜，

A

股市场没有系统性风

险， 在此背景下， 他们对市场相对

比较乐观， 因此仓位比较高。” 不

过， 该基金经理还表示， “目前

A

股

市场主要是结构性风险，中小盘股票

估值严重高估， 随着创业板限售股

解禁期的来临， 中小盘股票将面临

较大的压力。”

大摩华鑫的统计数据显示， 目

前沪深

300

指数基于

2010

年盈利预

测的

PE

倍数不足

14

倍， 而

2010

年

悲观的业绩增长亦有

20%

， 从流动

性充裕程度来看， 尽管

M1/M2

增速

已从高位大幅回落， 但目前依然保

持在

20%

的水平左右， 当前仍处于

历史低位的资金成本， 反映出市场

流动性依然充裕。

不过目前仍然有不少基金公司

选择轻仓。 深圳一家中等基金公司

的人士表示， 他们公司对市场看得

比较空， 目前仓位比较轻。 他表示：

“目前很多股票都比较贵， 与

2008

年底、

2009

年初相比， 现在一大批

股票股价较当时上涨了

5

、

6

倍， 未

来很大一部分股票由于其公司盈利

不能支撑， 股价都会回落。 而地产、

银行等蓝筹股又属于周期性股票，

一旦

9

、

10

月份房地产成交量进一

步放大， 价格上涨， 必然招致更严

厉的调控政策， 所以， 对于周期性

股票来说， 估值最低的时候， 也是

该卖出的时候。”

重仓基金：目前沪深 300 指数 P E 倍数不足 14 倍，占 A 股

市场权重很大的银行、 地产估值非常便宜， 市场没有系统性风

险。 从流动性来看，市场流动性依然充裕。

轻仓基金：目前很多股票都比较贵，未来很大一部分股票由

于其盈利不能支撑，股价都会回落。 而对于地产、银行等周期性

股票来说，估值最低的时候，也是该卖出的时候。

农行某省分行以及建行某省

分行在全国基金公司中开展配对

合作计划。 银行基于市场判断，确

定销售思路，对于愿意参加持续营

销的基金公司，只要拿出推广方案

都可以参加海选，银行根据产品业

绩以及推广方案等因素，决定与其

中的几家公司合作，将全省的网点

平分给这几家公司。基金公司人士

表示，这种合作对基金公司当然是

福音，不过如果省级分行提出更多

合作前提和要求，那无疑会加重基

金公司的负担。

官 兵 /图


