
银监会鼓励信托公司设立

中长期私募基金计划

见习记者 赵缜言

本报讯 昨日在上海举行的 “

2010

年中国

信托业峰会” 上， 银监会非银部主任柯卡生表

示，鼓励信托公司研究创新设立中长期“私募基

金型信托计划。 ”同时他表示，信托公司在异地

设分支机构已经在研究中。

柯卡生说，信托公司应更专注于信托方式，

主要发展成为向合格投资者提供资产管理和投

资银行业务的专业理财机构。他表示，力争在

3

至

5

年内使信托公司盈利模式有较大改变，支

持开发低风险信托产品， 继续扶持有能力的信

托公司开展

QDII

业务。

柯卡生说， 今后将鼓励信托公司研究创新

中长期的私募基金计划。在该类计划中，每个产

品的设立由信托公司自主研发， 但事先要向银

监会报告，并经过审查；该类计划的最低规模为

5

亿，期限在

2

年以上。

中国人寿

29.9 亿元增资广发行

见习记者 伍泽琳

本报讯 中国人寿今日公告称，该公司按

照广东发展银行股份有限公司的增发方案，

以每股

4.38

元的价格用自有资金以现金方

式向广发行增资

29.9

亿元。 增资完成后，中

国人寿持有广发行

30

亿股，占广发行注册资

本的

0%

。

嘉实旗下 6 只偏股基金

今年以来收益超 20%

证券时报记者 鑫 水

本报讯 据

WIND

资讯统计，截至

11

月

30

日，上证综指今年下跌

13.94%

，但嘉实旗下有

6

只基金收益超过

20%

： 分别是嘉实增长

28.77%

、嘉实优质

25.06%

、嘉实策略

24.06%

、

嘉实主题

23.17%

、嘉实价值

20%

。

截至上周五， 基金丰和今年收益达到

23.82%

，名列行业第一。 凭借强大的综合实力，

嘉实基金在天相最新一期基金公司综合评级中

被评为

5A

级基金管理公司。

招商基金

一对多发售惊现秒杀

证券时报记者 方 丽

本报讯 证券时报记者从银行渠道获悉，招

商基金

-

招商银行专户产品昨日早上起售，销

售上限

200

户名额，

50

秒不到就被瓜分完，惊

现“秒杀”。

招商银行一位客户经理表示， 招商基金旗

下一对多专户产品之所以受到投资者追捧，是

因为该公司一对多业绩优异。业内人士表示，一

对多业务运作一年多以来， 未来一对多市场会

呈现出“强者愈强”的马太效应，那些有良好投

资业绩记录和品牌影响力的基金公司， 将占领

一对多市场的大半江山。

封闭式债基交银添利获批

证券时报记者 张 哲

本报讯 今年以来，封闭式债券基金受到了

市场的热烈追捧， 频频出现首发当日售罄的消

息。来自交银施罗德基金公司方面消息，该公司

旗下第

2

只债券基金———交银施罗德信用添利

债券证券投资基金已获监管部门批准， 将于近

期正式发行。

据悉， 交银添利在基金合同生效之日起

三年 （含三年） 的期间内， 将采取封闭式运

作 ， 封闭期结束后转为上市开放式基金

(LOF)

。 封闭期内，在符合基金合同规定的前

提下， 亦可提前转换运作方式为上市开放式

基金

(LOF)

。 该基金对债券等固定收益类资产

的投资比例不低于基金资产的

80%

， 其中，

对信用债券的投资比例不低于固定收益类资

产的

80%

。

长城中小盘

成长股票基金获批发行

证券时报记者 杜志鑫

本报讯 今年以来，

A

股市场中小盘股的持

续活跃带动中小盘风格基金的热销。 长城基金

公司旗下第

12

只基金———长城中小盘成长股

票基金日前获得中国证监会核准， 将于近期展

开首次募集工作。

长城基金有关人士表示， 中小盘股票的高

成长性是中小盘基金受到青睐的重要因素。

金融机构
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开发贷款被压缩 明年开发商融资难

一批银行大幅减少明年开发贷额度，优质房地产企业的贷款额度减幅也达 40%

证券时报记者 唐曜华

本报讯 在明年总贷款额度缩

减已成定局的情况下，一批银行已

开始压缩明年开发贷款。这意味着

地产开放商明年获取开发贷可能

更加艰难。

近日，深圳某股份制银行公司

部客户经理就忙着赶在年底前为

深圳当地一家地产开发商办理贷

款业务。这家上市房地产企业市值

达到

200

多亿元。该经理刚接到通

知，这位重点客户的贷款额度将由

今年的

50

亿元压缩至明年的

30

亿元。

深圳另一家股份制银行客户

经理近期则忙于储备明年的贷款

项目，她甚至托付记者介绍上市公

司或拟上市公司的客户资源。 不

过，对于企业客户的类别，“只要不

是房地产开发商就好。 ”这位客户

经理告诉记者， 她所在的银行规

定， 开发商贷款需要提出特殊申

请，“基本上很难批下来”。

即使有的股份银行表示，明年

的房地产开发贷款的比例将基本

维持不变。但随着明年银行总体贷

款额度的萎缩，开发贷额度缩水在

所难免。

事实上， 在监管部门频频提

示房地产贷款风险之际， 临近年

底四大国有银行已经开始压缩房

地产贷款。 关于房地产贷款暂停

的消息不胫而走。 “虽然没有完全

停掉， 但是新增额度是肯定没有

了， 只能等其他开发商还上一笔

腾出额度， 再放一笔新的开发

贷。 ”深圳某国有银行公司业务部

人士称。

进入

12

月份后， 银行普遍存

在今年的新增贷款额度紧张甚至

早已用完现象。广州某国有银行公

司业务部人士称，目前该行对新增

贷款的控制非常严格，即使企业还

贷款腾出空间，“开发商贷款还是

受到严格控制。 ”

与国字号的四大行相比，约束

相对较少的中小股份制银行收紧

开发贷或将令房地产开发商“雪上

加霜”。 某股份制银行人士此前告

诉记者，虽然中小银行受到的政策

约束相对较小， 但在多番调控之

下，房地产开发商贷款的风险上升

已不容忽略。 监管部门对房地产贷

款的风险也是一再提示。

深发展在去年下半年和今年

上半年还不断提高房地产行业的

贷款占比，今年第三季度不但将房

地产贷款的占比从今年

6

月末的

6.5%

降至今年

9

月末的

5.75%

，还

将房地产贷款余额压缩了

13.86

亿元。

信托是房地产开发商融资的

另一重要渠道。 除了不断向银行提

示房地产贷款风险外，监管部门上

月还发文向信托公司提示房地产

信托风险，要求信托公司合理把握

房地产信托规模扩张，并表示将加

强房地产信托业务合规性监管和

风险监管。

一些知名开发商的降价举动

或已透露出对明年政策预期的谨

慎。 近期有报道称，万科、恒大等

知名开发商已掀起一波降价促销

大潮。

银行年末严控信贷增量

证券时报记者 贾 壮

本报讯 在有关部门三令五申

之下， 几乎所有商业银行都开始

加大对今年信贷投放的控制力

度。 证券时报记者日前了解到，为

保证实现全年信贷投放数量控制

在

7.5

万亿元的目标，一些商业银

行总行将今年剩余时间的信贷投

放控制任务层层分解， 并下达到

各分支机构，要求其严格执行。

一位监管部门人士告诉记

者， 在商业银行现行的考核体制

下， 分支机构比总行层面更有扩

张信贷的动力， 信贷投放超出预

期一般情况下都是分支机构 “大

干快上”造成的后果。 因此，商业

银行要想使信贷投放数量符合监

管和调控要求， 必须加大对分支

机构放贷的控制力度。

央行此前公布的数据显示，

今年前

10

个月累计信贷投放已

达

6.88

万亿元， 距全年

7.5

万亿

元的调控目标仅差六千多亿元，

要想在今年剩余两个月内将信贷

增量控制在如此小的范围之内，

难度非常大。

据了解， 商业银行控制信贷

增量一般从两个方面努力： 一是

尽量少放贷， 将一些贷款需求并

不迫切的客户留到下一年， 这也

是通常年初信贷激增的原因之

一；二是尽快回收已发放贷款，为

新增贷款腾挪空间。 据商业银行

人士介绍， 目前已经有不少银行

的分支机构开始加大对已发放贷

款的回收力度。

尽管新增贷款被严格控制，但

银行基层人员的工作量并没有减

少。一家商业银行支行负责人表示，

目前很多优质客户的贷款需求得不

到满足，需要做好工作以防流失。另

外也有银行加大了负债方业务的投

入力度，下大力气扩张存款规模，为

明年的资产方业务打下基础。

汇丰中国：洋行本土化服务标本

证券时报记者 唐曜华 罗克关

一家全球性的大型银行如何服

务本土客户？ 这是汇丰必须回答的

问题。

在汇丰中国首席执行官黄碧娟

的眼里， 中国企业国际化带来的需

求，恰是国际化的汇丰应该抓住的历

史性机遇。

记者了解到，在基本完成全国主

要城市的网点布局后，汇丰开始进入

扩张期的第二阶段：网点扩张和客户

深耕并举。 鉴于汇丰全球网络的优

势，汇丰中国开始颇有创意地向海外

分支机构派驻中国籍员工，让“本土

化”的服务延伸至国际网络。

黄碧娟说，汇丰正循着中国企业

对外贸易和投资的足迹，编织着分享

中国经济增长的梦想。 而汇丰中国正

是这个梦想的支撑点，汇丰内部趋于

成熟的内部转介机制则是梦想实现

的催化剂。

扩张 + 深耕

在基本完成全国主要城市的网

点布局后，汇丰中国进入扩张期的第

二阶段———网点扩张和深耕并重。 然

而，深耕网点并非易事，如何发挥自

身的优势挖掘更多客户需求是难题。

汇丰中国把焦点放在了外向型企业

身上。

“

2010

年上半年，汇丰中国向集

团其它市场的业务转介量超过集团

总量的

40%

，同比翻倍。 ”汇丰中国首

席执行官黄碧娟告诉记者。

香港作为多数中国企业走出去的

第一站， 与汇丰中国的互动更为频繁。

汇丰控股在香港发布的

2010

年半年报

显示，过去

12

个月内，汇丰在香港的工

商业务所吸纳的新客户当中，约有半数

为拓展境外业务的中国内地企业。

仅仅向汇丰其他分支机构推荐

中国企业客户还不够，并不能让中国

企业产生文化认同感。 随着走出去的

中国企业越来越多，汇丰中国开始向

海外地区外派中国籍服务专员。 在中

国企业直接投资额快速增长的拉丁

美洲，今年

9

月份汇丰银行在巴西了

设立拉美地区中国公司业务部。 更早

的今年

6

月份，汇丰中国向中东地区

派驻银行专业人士， 在当地设立了

“中国公司业务部”。 “目前，汇丰在

欧美、亚洲、中东、非洲和拉美等各主

要市场都有专人在当地服务中国企

业。 ”黄碧娟表示。

向海外重点地区派驻服务专员

只是区域联动

的一部分。 在汇丰中国外派服务

专员常驻拉丁美洲之前，汇丰巴西的

资深银行家就加入了汇丰中国的拉

美企业服务团队常驻中国，为有意开

拓拉美市场的中国企业提供咨询与

贸易服务。

了解你的客户

数据显示， 截至今年第三季度

末，汇丰广州、深圳、东莞

3

家分行的

中小企业客户数占汇丰当地工商业

务客户总量的约

3/4

， 以开展进出口

业务的外向型企业为主。

外向型企业由于经营状况受海

外市场的波动影响较大，金融危机以

来国内银行对这些客户大多保持谨

慎的态度。 汇丰银行却从

2008

年开

始逆势拓展外向型中小企业的业务。

黄碧娟认为，“了解你的客户”这

句口号听似直白却内涵深邃，是控制

风险的根本。 银行不仅需要了解客户

的资质和业务本身，更需要了解他们

所处的“商业生态环境”，以达到一个

全面、深入的认知。

“汇丰遍布全球的几百万工商和

公司客户网络对我们控制此类贷款

风险带来很大帮助。 ”黄碧娟举例称，

如果内地一家出口企业的海外买家

也是汇丰在海外的客户，那么，汇丰

中国就可以通过了解买家的经营和

资信状况，判断内地出口企业的收款

风险。

黄碧娟预计，中国的对外贸易会

以每年

13%

的速度增长，

5

年后达到

5

万亿美元， 其中将有约一半以人民

币结算。 为分享人民币国际化带来的

重大历史机遇，汇丰目前已在全球

33

个国家和地区具备了跨境贸易人民

币结算的服务能力。

工商企业业务的深耕也间接带

来了更多个人客户。

2010

年上半年，

汇丰中国的工商业务部向零售业务

部的客户转介量同比近乎翻倍。

和三年前成立法人银

行之初相比， 汇丰中国在

内地市场的网点膨胀了近

3 倍； 但是汇丰的战略重

点依然很明确： 公司业务

上， 充分利用汇丰的全球

网络和资源，为“走出去”

的内地企业提供金融支

持；在零售业务上，为有海

外金融服务需求的内地居

民提供财富管理服务。

“只要不是房地产开

发商就好。”这位客户经理

告诉记者， 她所在的银行

规定， 开发商贷款需要提

出特殊申请，“基本上很难

批下来”。

广州某国有银行公司

业务部人士称， 目前该行

对新增贷款的控制非常严

格， 即使企业还贷款腾出

空间，“开发商贷款还是受

到严格控制。 ”

汇丰中国首席执行官黄碧娟

中欧增强回报

债券基金首募 23.74亿

本报讯 今日，中欧基金发布公

告称，旗下中欧增强回报债券基金首

募 23.74亿，于 12月 2日正式成立。

据悉，该基金是国内首只一年

封闭期结束后转为 LO F、且附带强

制分红条款的债券基金，同时也是

广东发展银行首只托管基金。

(

程俊琳

)

华宝兴业成熟市场

动量优选基金获批

本报讯 首只专门投资成熟市

场

ETF

的

QDII

基金———华宝兴业

成熟市场动量优选基金日前获批，

即将于近期发行。 该基金主要投资

于发达市场

ETF

等金融工具。 其

中，

ETF

占基金资产的比例为

60%

至

95%

，债券、现金等其它投资品

种的比例为基金资产的

5％

至

40%

。 （程俊琳）

法兴银行推出

新版现金管理平台

本报讯 近日， 法兴银行推出

新版企业银行现金管理平台，为中

国企业和客户提供境内人民币收

付款、跨境外币收付款、监管账户

服务、委托贷款等一系列现金管理

服务。

该行表示， 针对中国集团客

户资金集中的需求， 法兴中国为

客户提供了人民币和外币现金池

解决方案， 能够最大限度发挥内

部资金潜力， 降低对外部资金的

依赖。

（张若斌）
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