
四家券商直投业务

浮盈已超

19

亿元

证券时报记者 杨 冬

本报讯 历经数年的默默

耕耘， 券商直投业务明年有望

进入收获期。据东方证券统计，

中信证券、 海通证券、 广发证

券、华泰证券

4

家券商

2011

年

合计可兑现投资收益金额约为

19.35

亿元。

相关资料显示， 中信证券

旗下直投公司———金石投资，

所持有昊华能源（

601101

）

2400

万股将于明年

3

月

31

日解禁，

按照

11

月底的股价计算，金石

投资将实现投资收益

8.99

亿

元， 实现投资收益率高达

595%

。

海通证券 旗下直投公

司———开元投资， 以及海通证

券参股的中比基金所持多家

上市公司股权均于明年解禁。

据东方证券统计，明年海通证

券可兑现收益累计将高达

8.1

亿元。

广发证券 旗下直投公

司———信得投资， 所持有华仁

药业（

300110

）

1000

万股和青龙

管业 （

002457

）

100

万股均将于

明年解禁，按照

11

月底的股价

计算， 信得投资将实现投资收

益共计

1.92

亿元。

华泰证 券 旗 下 直 投 公

司———紫金控股公司， 所持有

通鼎光电 （

002491

）

500

万股将

于明年

10

月份解禁， 按照

11

月底的股价计算， 紫金控股将

实现投资收益

3329

万元。

在上述券商直投公司中，在

投资回报率方面，海通证券无疑

是最大的赢家。 资料显示，中比

基金所持多家上市公司股权投

资收益率都超过了

1000%

。

另据东方证券统计，以

2009

年的利润数据为基础测

算， 中信证券明年可兑现收益

将对利润总额贡献

6.76%

；海

通证券明年可兑现收益对利润

总额的贡献高达

13.54%

；广发

证券明年可兑现收益对利润总

额的贡献将达

3%

。

券商投顾短期缺口超

7700

人

业内人士预计

,

投顾长期缺口或达

3.5

万人，

12

月下旬将迎来注册高峰

见习记者 伍泽琳

本报讯 中国证券业协会数据显

示， 截至日前已有

710

位投资顾问陆

续注册。业内人士预计，

12

月下旬将迎

来投顾注册高峰。

但是，按照

1

位投资顾问服务

100

位优质客户的理想标准计算，即使符合

条件的从业人员全部注册为投资顾问，

目前至少还存在

7700

多人的缺口。

7700

多人的缺口

据了解， 目前国内大型券商的投

资咨询覆盖客户的比例还不到

1

：

1000

， 中型券商覆盖比例则在

1

：

1500

左右， 而部分小型券商的覆盖率甚至

只有

1

：

5000

。

中国证券业协会数据显示， 截至

目前证券公司的从业人员人数达到

20

万人， 其中具备证券投资咨询业务资

格的从业人员只有

11619

人， 仅占券

商从业人员总数的

6%

。

上述

11619

人中， 除去市场上

88

家券商研究所的

2592

名分析师外，具

备条件能转化为投资顾问的从业人员

的最大值为

9027

人。

中登公司数据表明， 最近一年参

与

A

股市场交易的有效账户为

6700

万户（深市、沪市账户同时计算）；资产

在

50

万元以上的投资者占比为

5%

。

而按照业内公认的投资顾问服务的理

想标准———每位投资顾问服务

100

位

优质客户， 市场上需要的投资顾问约

为

16750

人， 那么当前至少还存在

7700

多人的缺口。

“目前只是服务不到

5%

的投资

者， 如果投资顾问全面铺开覆盖全部

客户时缺口将更大。 ”某上市券商经纪

业务总经理表示。 据了解，目前券商投

资顾问服务的客户的资产门槛一般是

100

万元。 业内人士预计，将来投资顾

问服务范围扩大后， 投资顾问缺口将

达

3.5

万人以上。

710

名投资顾问已注册

证券业协会日前发布了 《证券投

资顾问业务风险揭示书》，其中第一条

就提示投资者必须了解券商提供服务

的人员是否具有证券投资咨询资格且

已注册登记为投资顾问。 证券业协会

数据显示， 截至日前已有

710

位投资

顾问注册。

业内人士预计，

12

月下旬将迎来

投资顾问注册高峰，一批券商将陆续在

月底前进行投顾注册， 以落实

2011

年

1

月

1

日起施行的《证券投资顾问业务

暂行规定》。业内人士表示，投资顾问模

式对券商而言既是机会也是考验，要在

短期内培养一批成熟的投资顾问却成

为券商目前不得不面对的难题。

“证券行业近几年进入爆发式发

展阶段，导致从业人员进入门槛较低，

投资顾问由于有学历、 从业经验等限

制， 实际上目前符合注册条件的从业

人员并不多。 ”某大型券商经纪业务负

责人表示。

时间紧、缺口大已成为券商对落实

投资顾问制度的共识。部分券商表示将

只保留研究所层面的分析师，把营业部

层面的分析师与理财部的客服人员均

注册为投资顾问以应对投顾缺口。

有别于国信证券、 广发证券等券

商已经通过外部招聘、 内部选拔等方

式向旗下营业部配置了近千名投资顾

问， 几乎所有券商陷入了投资顾问人

才荒。 业内人士表示，将符合条件的从

业人员内部转岗是短期应对投顾缺口

的捷径之一。

“我们营业部计划将理财部的分

析师、 客服人员以及部分符合条件资

历较深的客户经理转为投资顾问。 ”深

圳地区某券商营业部总经理表示，该

券商正在整理符合条件的员工资料并

分批上报协会进行注册。

房企海外融资潮涌 外资渗入产业链上游

证券时报记者 张 宁

本报讯 大量外资进入国内房地

产市场的同时， 已开始沿着国内房地

产行业的产业链向上游进发。

近日， 瑞银集团宣布与金地集团

合作的房地产基金二期募集完成。 据

证券时报记者了解，在该基金中，瑞银

和金地各占五成股份， 主要依托拥有

国际销售网络的瑞银集团财富管理分

销渠道完成资金募集。 而在资金投向

上， 这只从海外募集总规模达

2

亿美

元的基金， 将摈弃以往外资直接购买

成熟物业的模式， 而将投资重点延伸

至房地产产业链的上游， 即中国一线

城市和部分二线城市的住宅开发。

盛富资本董事黄立冲认为， 从外

资对房地产投资的脉络看， 主要分为

三个层面：公司、项目以及资产。 多年

来，海外基金往往只投资于资产层面，

但实际上， 海外资本对于投资开发项

目往往更感兴趣， 也更符合开发商的

融资需求。 以前，外资只敢买资产，然

后再卖掉。例如

2006

年至

2007

年间，

在外资投资中国房地产的热潮中，摩

根士丹利、 美国西蒙等海外基金就曾

经成栋地买下当时上海的成熟物业。

但现在， 外资对于项目和公司层面的

投资越来越多。

黄立冲指出， 这意味着在房地产

领域， 外资将不再是简单的财务投资

者，而是希望向产业链上游延伸，从中

获取更多的利益。 这无疑要求外资对

行业、项目要有充分的了解。

与此同时， 对于内地房企来说，

“对外”融资无疑是解决目前国内融资

困境的重要一环。 尤其是部分海外上

市的房地产企业， 更有能力通过各种

融资渠道从容应对当下的地产调控。

12

月初，深圳佳兆业集团控股就

通过结构性股权融资渠道， 发行了五

年期附第三年末可赎回权的可换股债

券，筹到

15

亿元人民币。 花样年控股

同期也宣布拟发行台湾存托凭证

（

TDR

）筹集不超过

13

亿新台币。稍早

前，明发集团（

0846.HK

）也于

11

月

24

日通过私募发行

15.5

亿港元 （

2

亿美

元）

2015

年到期的可换股债券。 此外，

瑞安房地产（

00272.HK

）也于近期计

划发行

4

亿元离岸人民币债券， 这将

是首只由房地产开发商发行的离岸人

民币债券。

美国大型咨询机构格理集团商

业地产行业专家顾问吴德云表示，海

外资本对这些内地房企的融资活动

也表现出空前的关注。 在近期茂业地

产增发、 人和商业发债等融资项目

中，海外基金认购极为踊跃。 “相较于

前几年，投资于中国的海外基金数量

已明显增加，越来越多的新基金和机

构成立，许多以前没有将中国设为投

资区域的基金也开始在中国内地寻

找机会，甚至专门设立了投向中国的

基金。 ”吴德云说。

有关部门公布的数据也从侧面印

证了外资在中国房地产领域的活跃程

度。 国家统计局

12

月

10

日公布的数

据显示，今年前

11

个月，房地产开发

企业本年资金来源中， 利用外资

656

亿元人民币，较去年同期增长逾五成。

金融机构
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中国太保

35

亿股限售股

27

日解禁

证券时报记者 杨 冬

本报讯 中国太保今日公告称， 该公司

35.27

亿股限售股将于

12

月

27

日解禁上市，本

次上市流通的限售股全部为该公司

A

股上市

前已发行股份，由华宝投资、申能集团、上海国

有资产经营公司、宝钢集团等公司持有。

浦发银行与硅谷银行

拟成立合资银行

证券时报记者 杨 冬

本报讯 浦发银行今日公告称， 该行已于

12

月

18

日与美国硅谷银行签署了 《发起人协

议》，拟在中国设立一家合资银行，该协议尚待

中国和美国监管机构的审批。公告显示，如果双

方所商议的条款获得相关监管部门批准， 硅谷

银行将出资不超过

5

亿元人民币， 并持有合资

银行不超过

50%

的股权。

工商银行

完成私有化工银亚洲

证券时报记者 杨 冬

本报讯 工商银行今日发布

H

股公告称，

香港高等法院已经批准了工商银行私有化工商

银行亚洲有限公司的协议安排，工银亚洲（

00349.

HK

）已于昨日上午九点半撤销上市地位。

民生银行

向民生金融租赁授信

50

亿

证券时报记者 杨 冬

本报讯 民生银行今日公告称，该行董事会

已表决通过了向民生金融租赁授信

50

亿元的

议案，该项授信期限为

1

年，将用于同业拆借、

同业借款、应收租赁款转让。 资料显示，民生金

融租赁是民生银行的控股子公司。

招商证券

拟在

10

城市新设营业部

证券时报记者 杨 冬

本报讯 招商证券今日公告称，该公司董事

会审议通过了 《关于公司申请新设营业部的议

案》，拟在北京市、湖南省株洲市、黑龙江省大庆

市、山东省潍坊市、湖北省宜昌市、安徽省马鞍

山市、江苏省徐州市、重庆市、四川省绵阳市、浙

江省金华市等

10

个城市设立证券营业部。

人保财险首席承保

港珠澳大桥主体工程项目

证券时报记者 徐 涛

本报讯 日前，港珠澳大桥管理局与以人保

财险为首席承保公司的共保体签订合同， 共保

体将为港珠澳大桥建设提供主体工程项目建筑

工程一切险及第三者责任险。

据介绍，上述保险期限约为六年，合同投保

金额高达人民币

278

亿元， 创下广东省乃至全

国单个工程保险标的新高。

中信银行推出银保联名卡

见习记者 赵缜言

本报讯 昨日，中信银行和天安保险签署了

全面战略合作协议， 同时推出国内首张银保联

名卡，名为“中信银行

-

天安保险”。 双方表示，

将利用各自客户和渠道的资源，在存款、结算、

资产托管、现金管理、投资银行以及保险代理等

各方面开展全面合作。

又 讯 日前在奥地利维也纳举办的第十

三届世界呼叫中心大会上，中信银行信用卡中

心夺得大会首度设立、全球唯一的“年度特别

成就奖”。 （郭 力）

中行在深圳

启动住房公积金系统

本报讯 日前，中行在深圳地区启动住房公

积金系统， 并成功为两家企业办理了缴存登记

及相关业务， 成为深圳市首家成功托收入账的

银行。 （郭 力）

券商年底冲刺业绩 违规营销有所抬头

北京证监局出手规范辖区证券营销

见习记者 伍泽琳

本报讯 年底券商为冲刺业绩，正

如火如荼地开展各类营销活动， 然而

证券营销人员违规行为也所有抬头。

日前， 北京证监局发文规范辖区证券

经纪业务营销行为，并表示，若发现违

规情况将严惩不贷。

北京证监局下文强调， 禁止证券

营销人员替客户办理账户、代客理财、

贬低同行、 进入竞争对手营业场等不

正当揽客行为。同时，北京证监局表示

将采取巡检、 暗访等多种手段对监管

部门明令禁止的不合规展业行为进行

监督。

另外，北京证监局还要求辖区内

券商在年底前规范历史遗留的非全

日制营销人员并及时报备证券营销

人员的信息。 逾期未规范者将采取监

管措施。

北京证监局表示， 证券经纪业务

营销行为的规范将是重点检查工作，

并将在明年对证券营销人员执业的合

规性进行现场检查。发现违规情况，北

京证监局将严惩不贷。

此前， 北京证监局表示券商营销

行为不规范是投诉热点之一。 业内人

士表示，在佣金新规、投顾管理办法等

政策的背景下， 券商仍然陷入年底业

绩冲刺的“抢客战”中。

此前， 券商纷纷表示将调整经纪

业务的考核指标， 客户服务比重增加

后业绩已不再是唯一的考核指标。 业

内人士指出，由于佣金新规、投资顾问

管理办法均明年才正式实行， 因此券

商为揽客而在年底开展的佣金战上演

了“最后的疯狂”。

“年底进行的市场份额冲刺算是

未雨绸缪。”某大型券商经纪业务负责

人表示， 明年除了将提高新开户客户

的佣金费率外还将试行投资顾问收费

制度。 “客户适应收费需要一个过程，

储备的客户越多届时收费开始后客户

流失的压力就越小。”该经纪业务负责

人表示。

“每年年底券商都会进行大规模

的营销活动来冲刺业绩。”某上市券商

深圳营业部总经理表示， 券商经纪业

务的业绩指标逐年增加， 越来越难达

标，“年底冲刺业绩，指标完成不了，但

成绩别太难看就行。 ”

券商年末抢客主打“低佣

+

礼品”牌

见习记者 胡 岩

本报讯 年底将至， 在佣金新政

即将生效前夕，各家券商纷纷利用最

后的机会低佣揽客，同时还赠送含金

量不同的礼品。

记者了解到，个别券商给新客户开

户或转户所享受的低佣优惠方案仍未

做出改变，有的券商表面上将佣金水平

调高到业内平均水平线以上，但实际上

却以向投资者提供丰厚礼品或以炒股

“指导”软件为卖点，参与“抢客潮”。

记者在调查中发现，北京多家营

业部附近都有站街、 扫街的经纪人，

向路人热情推荐开户， 开出

0.5‰

佣

金的营业部并不少见。 据一位经纪人

介绍，如果愿意接受

1.5‰

的佣金率，

可以通过软件看到专业人员模拟盘

买卖股票的时点与价位，并暗示会提

供有关个股的“关键”信息。

另有部分券商经纪人利用“新老

划断”做文章，声称今年是享受低佣

的最后机会，催促投资者赶在年底前

尽快开户。

此外， 据

WIND

券商行业周报统

计显示，某大型券商上海营业部开户含

规费佣金

0.4‰

，且客户资金

50

万以上

开户者送

1000

元购物券； 某知名券商

广州营业部新开户股票佣金

0.3‰

，其

中， 包规费且开户并有智能炒股手机、

笔记本电脑等多种礼品赠送。

业内人士称， 无论是低佣揽客还

是通过其他方式争夺客户， 券商最终

目的是利用佣金新政即将生效前的最

后时机，多招揽新客户，同时稳住老客

户。 年关一过，券商再想通过低佣或变

相低佣方式揽客将受到严格限制。

从目前大多数券商收入构成来

看

,

经纪业务占比最大，而影响经纪业

务竞争力指标的便是佣金率和市场份

额。 因此

,

作为经纪业务主战场的营业

部

,

考核以市场份额为主，站在最前线

的经纪人，为了完成考核指标、挖掘增

量客户

,

自然会比拼佣金价格。 但是这

一趋势很可能将在明年戛然而止。

IC /供图


