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佣金战改变行业格局 咨询服务未见成效

中小券商蚕食大券商市场份额

见习记者 伍泽琳

新鲜出炉的券商

2010

年股基交

易龙虎榜前三甲排位与

2009

年一

致， 前十大券商的名单也几乎没有

太大变化。 但是统计最近几年的券

商交易排行榜可以发现， 前十大券

商的市场份额总和在逐年下降。

证券时报数据部统计券商股票和

基金成交总额排名后发现，

2010

年排

名前

5

位的券商股基成交总额市场占

比为

22.71%

， 而

2009

年以及

2008

年该数据分别为

23.13%

和

24.05%

。

2010

年排名前

10

位的券商股

基成交总额市场占比为

40.72%

， 总

市场份额与

2009

年相比减少

0.8%

，

与

2008

年相比更是下降了

1.19%

。

而排名第

10

位到第

30

位的券

商股基成交总额市场占比逐年增长，

统计发现，

2010

年排名

10

位到

30

位的券商股基市场占比为

31.79%

，

而

2008

年和

2009

年该数据分别为

29.15%

和

31.22%

。

统计发现， 部分排名

10

位到

50

位的券商中， 和前年相比， 去年

名次变化明显的有： 西南证券， 排名

上升了

12

位， 从前年的

53

名跃居到

去年的

41

名； 广发华福则从前年的

42

名上升至去年的

38

名； 浙商证券

从前年的

26

名上升到去年的

23

名。

业内人士表示， 尽管部分老牌

券商或大型券商在营业部数量以及

品牌效应上的优势犹存， 江湖地位

仍然难被撼动， 但近年来大中券商

市场份额下降、 中小券商市场份额

上升的格局也成为不争的事实。

据了解， 股基市场份额的一升

一降主要还是佣金费率在起决定作

用。 业内人士认为， 去年开始加剧

的券商佣金价格战， 打乱了部分原

有的市场格局， 其中多数大型券商

的营业部多处于证券营业部相对饱

和城市， 遭受的价格冲击力度非常

大， 从而导致不少大型券商的市场

份额下降。 另一方面， 多数中小券

商的营业部要么以二、 三线城市为

主要据点， 要么占有某个区域的地

域优势， 所受佣金价格战冲击较小，

市场份额不但没有下降， 反而出现

一定程度的上升。

某大型券商经纪业务老总曾对

记者表示， “我们陷入了市场份额和

佣金战的两难局面。” 业内人士也表

示， 对目前券商咨询服务所带来的

溢价收入并没有多大的信心。

某上市券商经纪业务负责人认

为， 目前券商咨询服务的推广并没

有达到预期效果， 咨询服务给券商

带来的收益尚不明显。 一方面， 长

期以来习惯了低佣金费率的客户表

示不能接受咨询收费， 另一方面，

券商也对目前咨询服务收费模式不

满意。 “目前推出的咨询服务基本上

都是免费试用， 仅对相当少一部分

高端客户实现了咨询收费。” 深圳

地区某券商营业部老总表示。

主攻商业地产 房产信托变阵应对监管新政

证券时报记者 张宁

数位信托人士日前对证券时报记者

表示

，

今年公司房地产信托业务的重心

将从住宅地产转向商业地产

。

自去年

11

月末数家信托公司房

地产信托业务被暂时叫停后

，

去年

12

月的房地产信托产品发行数量就

立即出现萎缩现象

。

用益信托的统计显示

，

去年

12

月后投资于地产领域信托产品每周的

发行量仅

3

到

5

款

。

而在此前的

2010

年

11

月

，

房地产信托产品平均每周发

行量都在

10

款以上

。

对此

，

北京某

信托业人士表示

，

目前公司在商业

住宅类信托领域还能开展业务

，

但

项目审批的合规要求就要比之前高

很多

。

同时

，

今年公司高层已要求

业务部门将重心转到商业地产上来

。

“

这不但是考虑到监管层对房

地产信托业务的态度

，

而且从整体

资产的配置情况而言

，

也到了需要

改变住宅类信托产品独大状况的时

候

。

更何况目前的房地产市场已经

发生了变化

，

像金地

、

中粮等大公

司都宣布了商业地产发展战略

，

将

它们作为主要服务对象

，

信托公司战

略也需要相应随之改变

。”

不过

，

该人士也承认

，

虽然各家

信托公司在投资标的物抉择上进行了

战略转向

，

但在信托产品具体操作模

式上却没有发生多大改变

。

目前市场

上投向商业地产的信托产品多数只是

提供了短期融资功能

，

即投资于新建

的商业地产以部分销售或者由开发商

到期溢价回购的方式实现退出

。

而这

主要是因为考虑到目前房地产类信托

计划的期限问题

。

据了解

，

只介入商业地产前期开

发的信托运作模式

，

在一两年内就提供

现金流

。

这就与目前大多数房地产信托

计划都不超过

3

年的期限相匹配

。

而要真正介入到商业地产的核心

部分

，

信托公司就必须以股权形式参

与商业地产

，

冀望从后期的稳定的租

赁收入获取信托收入

。

业内人士认

为

，

信托公司不但要加大

“

基金化

”

产品这种无期限信托产品的开发

，

同

时也需要加紧和银行等销售渠道沟

通

，

争取渠道方更多的支持

，

因为

“

基金化

”

信托产品的规模一般会比

较大

，

发行难度也将增加

。
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长盛

7

基金接力分红

5

亿红包贺新年

证券时报记者 周文亮

昨日， 长盛基金旗下长盛量化红利、 长盛

同智优势成长、 长盛沪深

300

指数

3

只基金分

别发布收益分配公告并公布了分红方案。 据统

计， 近

1

个月来， 长盛基金已经陆续有

7

只基

金接力分红， 短期内共计派发近

5

亿元的红

包。

本次派发红包的基金包括长盛量化红利、

长盛沪深

300

、 以及长盛同智优势成长

3

只产

品， 其中长盛沪深

300

指数基金每

10

份派发

0.5

元， 该基金在去年震荡市中成立， 本次分

红实属不易。

而在本月

6

日， 长盛环球大盘精选、 长盛

生长价值宣布了分红方案， 成立仅

7

个月的长

盛环球行业大盘基金， 为投资者每

10

份派发

0.5

元的贺岁红包， 此举刷新我国

QDII

基金成

立后的最快分红记录。

此前在

2010

年底， 长盛积极配置和长盛

创新先锋基金也大方派现， 每

10

份均派发红

利

1.5

元， 其中以

15.54%

收益率捧得债基收

益王冠的长盛积极配置更在优异业绩支持下，

派出债券基金中的最大红包。

作为国内成立最早的基金公司之一， 长盛

基金自

1999

年以来便注重分红回报投资人，

已经累计向持有人分红近

190

亿元， 是分红与

管理资产规模比值最高的基金管理公司之一。

在年末岁初的此波分红浪潮中， 无论从基金分

红的力度， 还是从分红基金的数量来看， 长盛

基金都是最为慷慨的公司之一。

上证中小盘

ETF

仅剩最后

3

天认购期

证券时报记者 程俊琳

沪市首只中小盘

ETF

———上证中小盘

ETF

今日起进入最后

3

天认购期。 投资者在

14

日、

17

日、

18

日这

3

天， 可以像 “打新股” 一样，

在日常买卖股票的证券公司， 通过网上交易等

多种方式， “网上现金认购” 上证中小盘

ETF

， 通过全国

90

多家证券公司均可办理。

华泰柏瑞基金提示， 投资人可根据上证中

小盘

ETF

认购换股清单， 用

447

只股票通过

指定券商进行 “网下股票认购”。 “网下股票

认购” 的投资人认购以单只股票股数申请， 价

值以该股票在

2011

年

1

月

18

日的均价乘以有

效认购数量来计算。 上证中小盘

ETF

现金认

购

1000

份起； 单只换购股票

1000

股起换。

为了方便广大银行客户参与上证中小盘

ETF

的投资， 华泰柏瑞上证中小盘

ETF

联接

基金在代销银行、 华泰柏瑞直销等机构同步发

售该产品。

中行在巴黎开设

首家签证申请服务中心

证券时报记者 于扬

中国银行与中国签证服务有限公司在法国

巴黎开设的首家签证申请服务中心

1

月

12

日

正式开业。

据悉， 巴黎签证申请服务中心由中行巴黎

分行按照当地法律注册的 “中国桥” 公司与中

国签证服务有限公司合作成立， 中行巴黎分行

负责管理。 该服务中心位于香榭丽舍大街， 与

凯旋门相邻， 拥有

700

多平方米的接待大厅，

20

个服务窗口和自助设施。

中国成为全球第三大

非现金支付市场

证券时报记者 黄兆隆

昨日， 由凯捷咨询、 苏格兰皇家银行集团

和欧洲金融管理与市场营销协会

(EFMA)

发

布的 《全球支付报告》 称， 去年中国以

29%

的增速成为全球第三大非现金支付市场， 这一

增速与 “金砖四国”

(

巴西、 俄罗斯、 印度和

中国

)

中另三个经济体的增速保持一致。

报告称， “金砖四国”

2001

年至

2008

年

期间的非现金支付增长为

46%

， 其中

80%

为

卡基支付。 虽然北美、 欧洲和亚太地区成熟市

场

2008

年的支付量仅温和增长

5%

至

6%

， 但

仍占据该年全球非现金支付总量的

77%

。

规避房地产调控风险、 追求更高贷款收益导致银行个贷重点改变

房贷失宠 个人经营贷成银行掌上明珠

证券时报记者 唐曜华

在房地产调控的重要关口， 利

率相对较低的房贷业务不再是银行

竞相追捧的 “香饽饽”。 近日， 多

家银行零售业务部或个人贷款业务

部负责人告诉证券时报记者， 今年

个人贷款业务的重点将转向个人经

营性贷款等领域， 而非房贷业务。

个人贷款重点转向

深圳某国有银行个人金融部总

经理告诉记者， 虽然今年该行的个

人贷款业务额度尚未最终确定， 不

过， 比较确定的是今年该行房贷业

务额度将缩减， 个人经营性贷款以

及个人消费贷款的额度将增长， 预

计接近一半个人贷款的额度将分给

个人经营性贷款以及个人消费贷

款。 这一做法在往年并不多见。 房

贷在个人贷款中占比通常高达

8

成

甚至

9

成以上。

相比国有银行， 中小股份制银

行的转向更为彻底。 “我们今年基

本不打算做房贷业务。” 深圳某股份

制银行个人金融部负责人称， “个

人贷款业务的重点已经放到个人经

营性贷款和工程机械贷款上面。”

为了集中力量做好个人经营性

贷款， 另一家股份制银行零售业务

部今年对考核指标、 人员配备进行

了调整， “全面向个人经营性贷款

倾斜。” 该股份制银行零售业务部

负责人称。

至于今年将个人贷款业务转向

个人经营性贷款的原因， 上述银行

人士均提到两个重要方面： “一是

房贷利率相对较低。 在今年全年贷

款额度缩减之下， 贷款资源比较稀

缺， 银行希望将有限的贷款资源向

更高收益的个人经营性贷款配置；

二是在当前房地产调控力度加大之

下， 房贷业务稍不慎可能引发 “触

红线” 的政策风险， 而个人经营性

贷款服务的中小企业是今年国家鼓

励支持的对象。”

而对于中小银行来说， 放弃一

味追逐房贷业务也有不得已的 “苦

衷”。 相比大银行拥有网点多的优

势， 中小银行过去需要在房贷政策

执行方面采取更为灵活的方式才能

吸引到更多客户。 而在房地产调控

日趋严厉之下， 政策执行的灵活空

间显然越来越小了。

经营贷利率波动或加大

新年伊始， 在预期贷款额度紧

张之下， 个人经营性贷款利率已出

现上行。 “这是由供求关系决定

的， 贷款额度在缩减， 而贷款需求还

是那么旺盛， 利率自然会往上走。”

深圳某股份制银行信贷经理称。 一些

经评估风险相对较高的企业， 对贷款

利率在基准利率基础上再上浮

50%

多

也能接受。

在今年监管部门采取动态调控措

施遏制银行放贷冲动之下， 上述信贷

经理预计今年银行月度贷款额度波动

将加大， 进而导致贷款利率月度之间

的波动幅度将更大。

由于个人经营贷款面向的对象

为中小企业， 贷款利率相对较高并

不稀奇。 “相比房贷要打折， 去年个

人经营性贷款利率平均上浮

15%

左

右。” 某股份制银行人士称。 个人经

营性贷款业务竞争的激烈程度远不及

房贷。

证券交易佣金管理新规实施后开出首张罚单

粤

5

家低佣揽客营业部

被通报批评

证券时报记者 李骁

0.2‰

！ 证券交易佣金管理新

规实施不到两周， 广东辖区

5

家证

券营业部就给

7

个客户开出远低于

其成本的佣金费率。 为此， 广东证

券期货业协会日前对这

5

家证券营

业部进行通报批评， 这也是中国证

券业协会佣金管理新规实施以来，

由地方证券业协会开出的首张低佣

罚单。

广东证券期货业协会表示， 该

会日前在对辖区

39

家证券营业部

进行客户服务与证券交易佣金管理

现场检查时发现， 广州证券佛山南

海大道营业部存在

2

户、 华泰联合

证券广州远景路营业部存在

2

户、

安信证券佛山北滘营业部存在

1

户、 银河证券佛山顺德乐从营业部

存在

1

户、 华林证券鹤山东升路营

业部存在

1

户证券交易佣金为

0.2‰

（含代收规费） 这种远低于

成本的低佣揽客行为。

广东证券期货业协会表示， 这

种低成本揽客行为反映上述

5

家营

业部负责人对中国证券业协会相关通

知要求未引起高度重视， 且在自查自

纠期间未进行整改。 这种行为虽属极

少数， 但违反了 《反不正当竞争法》

和行业自律规则， 对市场造成恶劣影

响， 严重损害了行业整体形象。 根

据行业自律规则和中国证券业协会

相关通知有关规定， 广东证券期货

业协会决定对上述

5

家营业部提出

通报批评， 这也是佣金新规实施以

来地方协会开出的首张罚单。

去年

10

月， 中国证券业协会

发布 《关于进一步加强证券公司

客户服务和证券交易佣金管理工

作的通知》 和 《关于发送

<

证券

营业部客户服务和证券交易佣金自

律管理检查工作方案

>

的通知》， 要

求证券公司按照 “同等客户同等收

费”、 “同等服务同等收费” 的原

则， 制定证券交易佣金标准， 收取

的佣金应以证券经纪业务服务成本

为基础， 并以全成本核算的方式确

定服务成本。

中国证券业协会上述通知还规

定， 以

2011

年

1

月

1

日为限， 证券

公司对新老客户实行划断处理。 对于

新客户， 证券公司应与其明确约定佣

金收取标准和收取方式； 对于存量客

户， 应采用与客户协商的方式， 逐步

规范佣金收取标准。 而为了执行上

述佣金管理新规， 各地方证券业协

会在年前已要求辖区内营业部上报

各自的全成本佣金， 有的甚至制定

了辖区内统一的最低佣金标准。

为了落实中国证券业协会上述

规定和地方监管部门的配套规定，

各地方证券协会在岁末年初已掀起

了一轮对辖区营业部客户服务与证

券交易佣金管理的现场大检查。 广

东证券期货业协会就表示， 希望该

辖区各证券营业部引以为戒， 坚决

执行证券交易佣金报备、 公示制度，

严格按照中国证券业协会和地方证

监局及该协会证券交易佣金自律管

理规则要求， 做好证券交易佣金管

理工作。 并强调， 对今后仍然存在

以远低于成本佣金水平进行恶性竞

争以及违反自律承诺的证券营业部，

广东证券期货业协会将继续予以严

厉查处。

２００９

年

、

２０１０

年三大券商交易额排名对比

２０１０

年股基交易额排名前三

２００９

年股基交易额排名前三

券商 股基成交额

（

亿元

）

占比

（

％

）

券商 股基成交额

（

亿元

）

占比

（

％

）

银河证券

５６４１０．１８ ５．１２

银河证券

４６９４１．４７ ５．４６

国泰君安

５３３２４．６６ ４．８４

国泰君安

４２６７２．７１ ４．９６

国信证券

４９７８５．３４ ４．５２

国信证券

３９３６９．２９ ４．５８

� � � � �深圳某国有银行个人金融部总经理告诉记者

，

虽

然今年该行个人贷款业务额度尚未最终确定

，

不过

，

比较确定的是今年该行房贷业务额度将缩减

，

个人经

营性贷款以及个人消费贷款的额度将增长

，

预计接近

一半个人贷款的额度将分给个人经营性贷款以及个人

消费贷款

。

往年

,

房贷在个人贷款中占比通常高达

8

成

甚至

9

成以上

。
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