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去年地产信托发行破千亿

仅十亿投向保障房

证券时报记者 张宁

普益财富近日发布的 《信托理财市场年度

报告》 显示，

2010

年， 房地产类信托产品成

立数量

397

款， 同比增幅为

110.05%

； 成立规

模达

1210.62

亿元， 同比增幅为

208%

。

普益财富表示， 从统计数据看， 单款房地

产信托产品的募集规模有较大幅度的上升， 投

资者对信托理财产品的认同度显著提高。 此

外， 房地产类信托产品以将近

9%

的预期年化

收益率在同业中占绝对优势， 最近

5

年一直在

行业各项业务中领跑。

而对于去年监管层所发布的风险提示通

知， 报告认为这将把不合格房地产项目的信托

融资渠道基本堵死，

2011

年信托公司的房地

产信托业务规模也会因此下降。 但信托公司不

会就此放弃房地产信托业务这块肥肉。 以优质

房地产开发项目、 政府保障性住房建设为融资

对象的信托业务可能会具有较大的发展空间。

根据普益财富的监测数据显示，

2010

年

以保障性住房项目为融资对象的信托产品成立

数量为

8

款， 募集规模达

10.7

亿元； 参与的

信托公司有天津信托、 新时代信托、 华能信

托、 联华信托和中信信托等

5

家公司。

普益财富认为， 虽然当前的信托融资只占

了保障房开发资金中很小一部分， 不过从长远

来看， 信托是保障房建设资金的良好融资渠

道。 尤其是在

2011

年， 由政府牵头的保障性

住房建设工程将继续扩大， 但与商业住宅相

比， 保障性住房建设利润较低， 使得开发商积

极性不高， 资金缺口问题严重， 这时信托融资

模式的介入就显得尤为迫切。 信托制度以其灵

活性可以在短期内汇集大规模社会闲散资金，

与保障性住房建设的紧迫性要求相吻合。 虽然

保障性住房信托项目收益较低， 但在普通房地

产信托项目受到监管的情况下， 信托公司可以

通过做大规模来提高收益。
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太保携手武汉市政府

开展保险资金运用合作

证券时报记者 孙玉

1

月

13

日， 中国太保与武汉市政府签署

《关于共同推动武汉市保险创新和发展战略合

作备忘录》。 按照协议， 中国太保将与武汉市

政府在保险主业和资金运用等方面开展全方位

战略合作。

2010

年， 太平洋资产管理公司与武汉市

城投集团共同发起设立了太平洋—武汉天兴洲

公铁两用长江大桥债权投资计划， 投资

20

亿

元支持武汉市的城市基础设施建设。 此次备忘

录的签署， 使得双方在增强保险业服务经济社

会发展的能力、 充分发挥保险的融资功能、 加

强保险业基础建设等合作内容达成一致， 并希

望藉此努力促进武汉保险行业在产品、 服务、

技术、 管理等方面的创新， 提升保险业支持武

汉经济社会发展的能力。

历经三年发展国有大行后来居上轻松超越股份行

私人银行业务上演“无言的结局”

去年工行私人银行业务收入暴增

7.5

倍，资产规模超

3500

亿领跑业内

证券时报记者 罗克关

在国有大型银行重金投入的冲

击之下， 破局三年之久的私人银行

业务已经悄然生变， 曾经一度走在

前列的股份制银行风光不再， 国有

大行则后来居上， 已逐步显现出将

股份行远远抛在身后的态势。

标杆生变

新年伊始， 私人银行市场即悄

然酝酿变更。

证券时报记者了解到， 在上

周四工商银行针对分析师举办的

零售与信贷业务交流会上， 工行

对外透露该行私人银行部自

2008

年

3

月

27

日成立至今， 客户数量

已经累计达到

1.8

万户， 轻松超越

被誉为行业标杆的招商银行 （

1.2

万户左右）。 工行私人银行业务目

前已经实现盈利， 截至

2010

年底

资产规模超过

3500

亿元， 较创立

之初增长

4.7

倍；

2010

年工行私

人银行实现的收入也较

2009

年暴

增

7.5

倍。

“工行的确重点讲了这个数

据， 而且还介绍了其私人银行业务

的管理体系、 客户拓展方式和自身

的目标。 我们觉得工行的私人银行

业务超过招行并不意外， 因为工行

的客户资源基础毕竟是国内最强，

过去几年也一直在持续投入， 规模

冲上去并不是难事。” 一位与会的

券商分析师告诉记者。

尽管招行公布的年报中并未任

何有关私人银行客户数量和资产规

模存量的相关信息， 但去年

8

月份

招行私人银行部常务副总经理王菁

接受媒体采访时曾表示， 招行已拥

有超过

1

万个私人银行客户和

2500

亿元以上的资产规模。 工行

2009

年年报则显示 ， 该行截至

2009

年末私人银行客户数量已经

突破

1.3

万户， 管理资产规模达到

2550

亿元。

洗牌在即

业内人士表示， 工行披露的这

组数据在一定程度上反映了目前国

内私人银行业务发展领域的现状。

据了解， 自

2007

年中国银行

首度在境内引入私人银行业务以

来， 目前已经有接近

10

家中资银

行开展这一业务。 由于私人银行业

务被业界视作零售银行的金字塔

尖， 不少股份制银行在

2007-2008

年间纷纷高调进入这一市场， 意图

通过抢占零售高端客户群体来扭转

零售银行客户和资产存量整体不敌

国有大行的劣势。

三年时间转眼即逝， 市场对于

私人银行这一概念的认识正从狂热

开始转向理性。 “最近民生银行私

人银行总裁朱德贞离职， 也说明目

前国内私人银行市场发展的瓶颈，

大家在这个阶段更看重的还是私人

银行对零售客户结构调整带来的贡

献。 简而言之， 谁能够通过私人银

行圈占更多的高端客户， 谁就是目

前这场竞争中的赢家。 至于私人银

行究竟办成什么样子， 并不是各家

银行在战略上最为看重的目标。”

某股份制银行私人银行部一位不愿

具名的人士称。

基于这一理念， 在私人银行业

务上起步虽晚的国有大行能在高端

零售银行客户市场中轻松实现后

来居上， 其凭借的正是国有大行

雄厚的财力和客户基础。 “在目前

的竞争格局下， 私人银行如果还是

定位于零售银行架构中的高端客户

服务模块， 和大行相比一定会失去

竞争力， 因为我们原本的客户存量

就比不上大行。” 上述股份制银行

人士称。

新华保险推出

“好利年年” 分红险

证券时报记者 孙玉

新华保险近日推出 “好利年年” 分红型

两全保险。 据悉， 这一险种具备长期储蓄的

功能， 并且设置了定制式的返还且每两年即

可返还保额的

10%

。 险种以合同方式明确承

诺满期返还所交保险费， 外加多年累积的红

利保额和终了红利。

私人银行业务不能一哄而上

证券时报记者 罗克关

先不管三七二十一， 把私人银行

的平台搭建起来再说， 这是不少股份

制银行在

2007-2008

年间做出的选

择。 但是这种勇气， 在现在看来无异

于一场赌博。 在不具备雄厚零售客户

基础、 丰富投资经验、 人才储备和产

品平台的背景下， 组建私人银行的决

定， 除了充斥着大跃进式的浪漫情怀

之外， 几乎一无所剩。

残缺不全的私人银行并不能给零

售客户体验带来质的飞跃， 其本身亦

不具备主动拓展渠道的功能， 也不能

给零售银行带来增量客户。 在做大占

比

95%

的基础客户还是瞄准只有

5%

的金字塔尖客户的两难选择中， 竞争

环境越来越激烈的股份行很难有勇气

破釜沉舟， 这已决定跳跃式的发展难

以成功。

到目前为止， 除了工商银行、

招商银行等在零售业务上有传统优

势的银行依然在私人银行上保持领

先之外， 其他多数银行均已被远远

甩在后面。 仔细审视一下两家银行

的零售客户数据， 不难发现个中缘

由。 根据

2009

年年报， 工行共有

2.16

亿户个人金融客户， 招行亦有

4

千万户以上个人客户， 庞大的基础

客户群体不仅倒逼这两家银行关注

高净值客户， 为其提供更具竞争力

的服务； 同时也摊薄了它们在此项

业务上单个潜在客户的开发成本，

在稳定现有客户群的情况下， 还能

不断开发新产品， 从其他银行吸引

来新的高净值客户。

记者未能从年报中找到这两家银

行理财顾问队伍的规模数据， 但是据

可靠渠道获取的数据显示， 招行目前

平均单个理财经理所需要覆盖的客户

数量已经达到

400-500

人以上， 其一

线的理财服务团队已经超负荷运转。

也就是说， 在国内商业银行现有的竞

争机制下， 只有客户数量达到一定程

度饱和的银行才有必要推出私人银

行， 也才能在私人银行上赚到钱。 在

客户基数达不到相应规模， 自身理财

服务团队工作量尚无法超负荷运转的

情况下， 贸然进入私人银行只是现有

团队的重复建设。

当然， 和很多银行在个人房贷业

务发展中 “通过资产带动负债” 的策

略类似， 通过独立运作私人银行平

台也存在为零售业务不具备优势的

银行做大高净值客户群体的可能，

但这一做法， 在目前来看很显然是

不成功的。

记者观察

Observation

工行对外透露该行私

人银行部自

2008

年

3

月

27

日成立至今

，

客户数

量已经累计达到

1.8

万

户

，

轻松超越被誉为行业

标杆的招商银行

。

新年首调准备金率

流动性充裕短期难改

证券时报记者 朱凯 邱晨

见习记者 伍泽琳

央行

14

日晚间宣布， 从

2011

年

1

月

20

日起， 上调存款准备金

率

0.5

个百分点。 业界认为， 在控

通胀和防流动性泛滥的双重压力

下， 央行再次上调准备金率并不意

外， 但市场的流动性充裕状况短期

内难改， 表现为热钱仍有继续流入

的可能， 且年初公开市场到期的释

放资金数量也相对较大。

央行举动并不意外

华泰联合首席经济学家陆磊表

示， 各家银行在去年

11

﹑

12

月份

累积了大量的信贷需求， 为了解决

压单问题， 今年

1

月份投放的信贷

额度预计很高。 因此在控通胀和防

流动性泛滥的双重压力下， 央行再

次上调准备金率并不意外。

“上调准备金率并不会影响加

息出台的可能性。” 陆磊认为， 在

经济调控方面， 数量型工具通常先

于价格的政策工具出台。 另外， 两

种工具针对的对象也有所不同。 从

全球经济来看， 目前受南半球洪水

灾害以及北半球持续出现的低温气

候影响， 短期内推动食品价格上涨

的因素已经形成， 从而引发我国一

月份的

CPI

可能相对偏高， 因此不

排除在春节前后再次出现上调利率

的可能性。

流动性充裕短期难改

此次存款准备金上调后， 对于

大型银行机构已高达

19%

的准备金

率水平而言， 银行业资深分析人士

认为尚未 “到顶”， 支撑这些观点的

理由多数在于市场的流动性状况。

从央行投放基础货币的公开

市场到期情况来看， 今年

1

月份

到期量约为

5280

亿元， 本周

2290

亿为数量最多的一周。 本月前两

周， 尽管提升了

3

个月央票数量

并实施了巨量的正回购操作， 但

此前

7

周的净投放态势再度得到

延续，

9

周来共计净投放

3780

亿

元流动性。

人民币对美元汇率， 也在时隔

两周之后， 于上周五盘中最高价刷

新汇改以来高点

6.5870

元， 以收

盘价计算的对美元升值幅度已到达

3.47%

。 当日的境内

1

年期人民币

掉期， 也刷新了两个月的高位。 市

场人士表示， 各大研究机构对今年

年底前人民币的升值预期最多到了

6%

， 这也必将吸引海外热钱源源

不断流入国内市场， 有进一步加剧

国内流动性过剩的可能。

对股市影响中性偏空

业内人士表示， 持续出台的收紧

政策已经对

A

股投资者的投资欲望

形成一定的累积压力， 短期内对投资

策略的制定有一定影响。

某大型券商资产管理部门总经理

表示， 近期

A

股市场表现相对较弱，

实际上可以理解为对监管部门进一步

紧缩政策有所预期。 对于此次上调存

款准备金率， 该总经理认为短期内对

市场的影响不会太大， 但会加剧市场

的震荡行情， 从中期而言投资策略将

会相对更为谨慎。

不过， 深圳某大型券商自营部门

负责人则表示， 此次上调存款准备金

率在短期内对投资者的心理冲击力度

还是不小的。

去年理财产品发行规模增长近五成

四银行跻身万亿俱乐部

证券时报记者 唐曜华

随着贷款增速放缓后， 一些银

行纷纷在

2010

年加大力度发行理

财产品。 据 《普益财富

2010-2011

年银行理财市场年度报告》 统计数

据，

2010

年民生银行、 工商银行、

中国银行、 交通银行

4

家银行理财

产品发行规模均超过万亿元， 占据

过半市场份额。

份额向大银行集中

就发行数量而言， 中国银行

以

1183

款的发行量成为

2010

年

理财产品发行数量最多的银行，

比

2009

年的发行冠军多发行了近

400

款。 此外， 交通银行、 民生银

行、 工商银行、 招商银行、 光大

银行和中信银行的发行量也均超

过

500

款。

不过， 发行数量多并不一定就

能带来规模优势， 理财产品发行规

模还仰仗网点数量和客户基础。 发

行规模超万亿元的

4

家银行中， 除

民生银行外， 中行、 工行、 交行均

为大型银行， 网点优势显而易见。

而中国农业银行虽然发行数量仅

300

款有余， 但该行凭借其拥有大

量网点的优势， 发行规模也接近万

亿元。

这意味着， 上述发行规模过万

亿元的

4

家银行再加上农业银行，

5

家银行

2010

年理财产品合计发行

规模近

5

万亿元， 接近或超过

2009

年银行理财产品

4.75

万亿的发行总

规模。 这也使得

2010

年理财产品发

行总规模达

7.05

万亿元

(

截至

2010

年

12

月

20

日）， 相比

2009

年增长了

48%

。

债券货币类产品成主力

随着信贷类产品于去年年中发行

量开始萎缩， 债券和货币市场类理财

产品逐渐接棒成为揽金主力。

普益财富上述报告显示，

2010

年信贷资产类理财产品发行

1669

款，

较

2009

年的

2905

款下降了

1236

款，

其市场占比也迅速下降至

16.81%

；

而债券和货币市场类理财产品发行量

达

5334

款， 较

2009

年发行量大幅增

加

2630

款， 市场占比达

53.74%

。

具体到银行来看， 中行、 交行、

民生银行均为债券和货币市场类产品

的发行大户。

其中， 中国银行

2010

年共发行

了

896

款债券和货币市场类产品， 相

比上一年增加了

304

款， 在该行理财

产品发行总量中占比达

75.7%

； 交通

银行发行了

817

款该类产品； 民生银

行发行量亦高达

779

款。 其中中行、

交行发行的债券和货币市场类产品以

保证收益型产品为主， 民生银行此类

产品虽然大多不承诺保本， 但预期收

益率仍相对较高。

三大空头强势增仓压制期指

侯书锋

上周五股指期货震荡下行， 主

力

IF1101

合约再度失守

3100

点大

关。 主力席位净卖持仓大幅增加。

中 金所公布的数据显 示 ，

IF1101

合约前

20

名持买单会员增

持

949

手至

15266

手， 持卖单会员

增持

1871

手至

19962

手， 多空持

仓比值为

0.76

。 前

20

名会员净卖

单为

4696

手， 环比增

1012

手； 前

10

名会员净卖单为

6481

手， 环比

增

1482

手。

IF1101

合约持买单会员中，

华泰长城日内减持

337

手买单， 增

持

380

手卖单 ， 净买持仓降至

1237

手； 浙江永安、 上海东证和鲁

证期货净买持仓分别为

816

、

484

和

422

手。 单从数量看， 多头主力的净

买持仓有所增加。 在持卖单会员中，

国泰君安日内增持

197

手卖单， 净卖

持仓为

3165

手； 海通期货日内增持

621

手卖单， 净卖持仓升至

3013

手；

中证期货日内增持

238

手卖单， 净卖

持仓为

2959

手。 这三名空头会员的

净卖持仓达到

9137

手， 占了前

20

名

持卖单会员总卖单的近二分之一。

从上述会员持仓变化看， 尽管多

头力量有所增强， 但是三大券商空头

的优势非常明显， 短期空头强势仍将

压制期指反弹。

(

作者单位： 招商期货

)


