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百万年薪 证券经纪人担忧股市“冬天”

� � � �对于国内证券公司来说， 经纪业务

是盈利最大的一块业务。 如果入行早，

或者选股能力不错， 客户资金量大的话，

百万年薪对于证券经纪人来说也许并不

是一个遥远的梦。 毕业才两年多的小姚，

入行不久就实现了这个 “伟大的梦想”。

但 “打江山容易保江山难”， 如何维持这

个百万年薪的水平， 身处目前的震荡市，

小姚遇到了空前的压力。

小姚本科毕业于一所很一般的财经

院校， 但自上大学起， 受爱炒股的妈妈

影响， 小姚拿出了几千元钱投入了股市

小试牛刀。 在大学四年中， 当同学把大

部分课外时间用在谈恋爱、 看电影、 老

乡聚会、 喝酒聊天等活动上时， 小姚则

专心研究股票， 转战期货、 外汇等不同

领域， 积累了大量的证券投资理论和实

践经验， 并有了自己独特的投资理念。

毕业后， 当大部分同学挤破脑袋抢夺公

务员等 “铁饭碗” 时， 小姚毫不犹豫地

南下深圳， 选择了一家证券公司营业部，

从客户经理做起。

刚入行时， 小姚底薪只有

2000

多

元， 而且是

2008

年， 股指 “飞流直下三

千尺”， 拉一个客户真的是比登天还难，

不仅如此， 营业部大量存量客户转走

了账号， 或者干脆不交易， 不少营业

部被迫大量裁人。 小姚因为有半年的

试用期， 而且是新人， 性格比较活泼，

在裁员浪潮中有幸被 “保存” 了下来。

那个时候， 小姚住在深圳最大的城中

村， 除去一个月

1100

元的房租和伙食

费， 基本上每个月都是 “寅吃卯粮”、

入不敷出。 很多同事信心大失， 有些

人实在煎熬不过去干脆转行了事。 小

姚却独自咬紧牙关坚持了下来， 最差

的时候， 他向同学借了

2000

元， 过完

了

2008

年证券市场空前的寒冬。

机会总是留给有准备人的， 这话

说得一点都不假。

2009

年， 受国家

4

万亿经济刺激计划的提振， 沪深股市

走出了单边上扬的小牛市。 小姚一些

原有的老客户陆陆续续回来了， 在经

过认真研究后， 小姚向客户推荐了几

只不错的股票， 几个月下来， 客户赚

到钱了， 小姚的名声也立马大起来，

在客户中形成了一定的口碑。 客户的

资金量慢慢由几百万上升到

1000

多

万， 到

2009

年底的时候， 小姚的客

户资金量就突破了亿元大关， 这一年

里， 年仅

25

岁的小姚不仅月薪达到

了

4

万、

5

万， 甚至一度接近

10

万，

而且在年终还被单位评为 “十大优秀客

户经理” 之一， 收获了一个

5

万元的额

外大礼包。

2010

年， 沪深股市不复

2009

年的小

牛市， 上证综指全年还出现了下跌， 但

市场结构性的机会仍然层出不穷， 小姚

所在营业部的研究实力不错， 结合营业

部的推荐以及自己的研究， 小姚在

2010

年主要给客户推荐了两只股票， 一只是

江苏一家新能源上市公司， 另外一家属

于资产重组类的上市公司。 这两只股票，

去年涨幅均超过

60%

。 去年

10

月份的时

候， 小姚还给客户推荐了一只煤炭股和

贵州的一只地产股， 抓住了那波蓝筹股

行情， 收益均非常可观。 在去年上半年，

小姚就已经是营业部的 “明星人物” 了，

不仅在公司里备受领导器重， 加薪升职，

由原来一个普通的客户经理升任带领一

个理财团队， 而且在客户中， 小姚也积

累了众多 “粉丝”。 这个时候， 小姚的收

入已经蹿升至每个月都在

10

万以上， 个

别月份甚至税前收入超过

20

万元， 毕业

仅仅两年多， 小姚就不仅在深圳这个竞

争激烈的地方站稳了脚跟， 而且俨然跨

入 “金领” 行列， 比公募基金里的基金

经理收入还要高， 可谓羡煞同行， 也遭

到部分同学的 “羡慕嫉妒恨”。 小姚的坐

骑， 已经由丰田换成了宝马。

不过， 在进入

2010

年四季度后， 尤

其是今年以来， 沪深股市震荡不定， 近期

甚至还迭创新低， 覆巢之下， 岂有完卵！

环顾

A

股市场， 中小盘股的成长故事很

多都讲到了头， 估值泡沫明显， 近期跌幅

巨大， 而大盘蓝筹股又找不到上升的 “扳

机因素”， 甚至还陪同中小盘股一起下跌。

小姚所在营业部推荐的股票大多 “失灵”，

而小姚自己研究的股票也跌跌不休， 来自

客户的压力陡然增大， 一些 “骨灰级” 的

老客户都直言要转走账户。 去年最后一个

月， 小姚的月薪近半年多来首次跌破

10

万元大关， 而面对今年以来的行情， 客户

的资金量进一步缩水， 市场交易量大幅降

低， 小姚担心的不是 “

10

万元月薪” 能

否保得住的问题， 而是 “是不是要跌破

5

万元大关了”？ 小姚说， 尽管宏观经济形

势不错， 但货币政策明显收紧， 市场信心

也遭到重挫，

2011

年的股市难做， 已成

为众多投资者的共识。

而更要紧的是， 小姚即使是 “月薪跌

破了

5

万元大关”， 他仍然属于高收入阶

层， 而对于那么多刚入行的证券经纪新人

来说， 也许他们首先面对的， 是股市的

“寒冬”， 只是不知道， 在这场 “寒冬”

中， 每一个人能熬多久？

买房是一种态度

� � � “深圳哪个片区的楼盘还算是价值洼

地？ 你经常跑楼盘， 给我推荐推荐， 今年

怎么着我都要买个房子。” 熊野很认真地

跟我说。 其实熊野现在住得并不拘谨， 在

单位附近租了套三房两厅， 老婆在家办

公， 开了个淘宝小店， 周边交通发达， 订

货、 发货极其便利； 女儿送到附近的双语

幼儿园， 随时接送。 屋内现代化的装修，

屋外完善的小区环境， 一家人感觉很满

意， 和房东续约的时候一次续签

5

年。 显

然， 近几年， 熊野一家人不会考虑乔迁他

处， 可他依旧希望尽快买套房子。

“央视焦点访谈最近都在宣扬一个

话题： 租房也能过幸福的生活。 看得我

心都凉了， 还指望房价能跌跌， 现在政

府都劝人租房， 可见高房价， 政府都无

力解决。 房子还是早点买吧， 越往后恐

怕越买不起了。 至于租房这个观点， 我

不反对。 事实上， 单从居住这个功能上

来看， 租房还是买房都一样， 只要生活

便利， 住得开心， 管他房子是谁的。 我

现在住在租的房子里不是很舒服么？ 近

几年都不会挪窝了。” 熊野告诉记者， 以

前他租的房子离单位远， 上班单程开车

都要

30

分钟， 尽管这个距离在大多数上

班族看来并不太远， 可是熊野还是觉得

不方便。 每天上下班的高峰期， 各个路

段都交通拥挤， 遇到交通事故堵塞，

堵得人心烦意乱的。 特别是上班辛苦

了一天， 好不容易开车挤到家， 天都

黑了， 人累得只想靠在沙发上发呆，

哪里还有精神做饭洗碗， 更别说晚上

陪女儿讲故事了。 每天的日子就在这

么赶来赶去的节奏中度过， 哪里谈得

上享受生活？ 有时候想想， 赚钱都不

知道为了什么。 自从搬到单位附近居

住， 生活发生了大变化。 首先平时不

用开车了， 走

10

分钟的路就到了办公

室， 这样， 上下班的路上成为了享受，

步行锻炼了身体不说， 不缓不急地看

看街上的风景也丰富了视觉， 兴致好

的时候， 转个弯去趟菜市场还能顺利

带点好吃的回家。 突然间觉得原来生

活可以这样不忙碌。 其次， 有了更多

的时间陪家人。 下班回到家， 陪老婆

一起做饭， 有说有笑。 吃完饭， 时间

尚早， 一家人散散步， 晚上回来陪女

儿讲故事， 一切都那么从容。 这在以

前是不能想象的。 此外， 住在单位附

近也提高了工作效率。 常常在家有了

灵感， 为了不打扰家人休息， 自己步

行回办公室写文案， 因为有了更多时

间考虑工作， 熊野的业绩也有了明显

地提升， 工资有了大幅提高。

“既然租房这么舒服， 那你为啥急

着买房子？” 我问。 熊野说： “租房能

够解决住的问题， 但解决不了精神的安全

感， 买房其实就是一种态度。 有一套自己

的房子， 就有了踏实感， 那是心里最踏实

的港湾。 如果这个港湾只是暂时的， 再舒

服也如同空中楼阁。 所以， 买房， 在一定

程度上， 解决的是心理问题， 让自己踏

实， 让家人安定。” 如今住的问题是解决

了， 为了寻找心里的避风港， 在调控政策

下， 一年里， 熊野和老婆一直四处看房

子， 房子远近不重要， 只要是在自己的经

济实力范围内， 物美价廉就行。 “我们主

要是看二手房， 以我们现在的实力， 又买

房又装修的， 压力太大。 买个装修好的二

手房， 我们也不会入住， 直接出租。 现在

住在单位附近非常方便， 所以近几年我们

应该不会搬家的。 就想尽快买个房子， 既

给家人有个交代， 也让自己有个心安， 不

用担心通货膨胀， 不用担心房价继续暴

涨， 涨到遥不可及， 老了连个住的地方都

没有。 等我们有了房， 那时候住在出租屋

里也住得从容。” 熊野的观念有些固执，

有些无奈， 也有些超前。

在熊野这种 “只要生活轻松， 住谁的

房子都一样” 的观点下， 单位里有两位同志

也很快搬到单位附近租房子住。 其中， 一位

同事甚至把自己偏远的房子出租给别人， 全

家搬到市中心的单位附近， 解决了两人的上

班交通问题， 也解决了孩子的名校问题。 住

了大半年， 连同事都直夸熊野的观念先进实

用， 买不买房倒真成了一种态度。

怎样学习乔布斯

？

� � � � 我读过能找到的几乎所有乔布斯传记， 比我更熟

悉苹果历史的中国人恐怕也不多。 最开始我觉得他是

个桀骜不驯、 富有创造力的创业者， 后来佩服他能东

山再起。 乔布斯从 1975 年出道到今天， 干了 35 年， 但

最近这三年仿佛是把 35 年的功力一掌击出： 他用一款

iPhone 甩掉了诺基亚， 再回过身来用 iPad 对微软和英

特尔发起猛烈冲击， 之前用 iPod 超越了索尼。 如果孤

立地看这几个产品， 或许你会觉得也没什么， 但乔布

斯就好像真的进入了“飞花摘叶， 即可伤人” 的境界。

现在我觉得乔布斯很伟大， 跟他的这些创新相比， 我

们做事的格调都还不够理想。

学乔布斯比较容易陷入两个误区。 第一， 把乔布斯

神化。 其实， 乔布斯也是一个有七情六欲、 缺点很明显

的人， 比如他对员工比较粗暴。 乔布斯就是个有血有肉

的人， 不是一个神， 在这个前提下才能去研究乔布斯。

第二， 只顾作事后分析， 而不见完整的过程。 不看来龙

去脉， 只是孤立地看待成功的结果， 会让你得出很多奇

怪的结论。 现在有一些公司认为苹果不过如此， 不去研

究它的 DNA， 只抄它的产品， 这肯定是错的。

本书将乔布斯不为人知的非凡之处呈现给大家，

角度新颖， 归纳精简， 而且普通人是可以学习乔布斯

的， 他们用乔布斯的创新方法改变了商业图景、 改变

了社区面貌、 改变了人生轨迹。

但我还是想提一句， 学习创新必须始终保持清醒

的头脑。 除了读书之外， 还得多看、 多学。 而且， 学

习乔布斯的目的也得明确： 不是要成为第二个乔布斯，

而是要学习他的思维模式。

举例来说， 我是学计算机出身的， 工作可以说是

互联网产品经理， 所以我更喜欢去理解乔布斯做产品

的时候是怎么想的。

我猜他做 iPod 的时候也没想到日后的 iPhone 和

iPad， 第 1 版 iPod 出来时， 比尔·盖茨肯定在偷笑， 说

这兄弟昏了头了， 做了一个在中国已经烂大街， 随便

几十块钱可以买一个的 MP3 播放器。

但乔布斯的可贵之处在于非常尊重用户的需求，

而且容易受到外界的启发， 比如当时已经有了 Napster

这样的音乐分享模式， 年轻人非常欢迎这种产品。 大

公司懒得想出更好的方法满足互联网时代年轻人对音

乐的需求， 那些做 MP3 播放器的小公司可能感觉到了

这个需求， 但又没有能力把事情做好。 正是这样一个

中间地带， 给了乔布斯一个机会。

乔布斯基于 iPod 作了很多探索。 你看， 他先把

iPod 从黑白屏幕变成很小的彩色屏幕， 一开始只能看

照片， 然后这个屏幕再扩大， 能看视频。

这个时候再加一个通话模块是不难想到的。 等有

了 iPhone， 把屏幕再放大变成 iPad， 也是顺理成章的。

乔布斯的战略都不是大跨步的战略， 而是一步一步的，

每一步都是在不断地捕捉当前的用户需求和市场状况，

然后再往前走一步。

iPod 卖了一亿部之后再做 iPhone， 你不感觉水到

渠成吗？ 可如果没有这些每一步的积累， 没有用户的

基础， 如果第一步出来就是 iPad， 会怎么样？

这就是微创新， 是苹果公司首席执行官乔布斯发

明的， 他说过，“微小的进步可以改变世界”。

这本书讲了创新的七大法则， 都很实用。 书中许

多有关乔布斯的故事， 不断挑战读者的思维， 引领你

在以下方面思索自己的人生： 职业生涯、 愿景、 思想、

消费者、 设计、 体验、 故事。

但就跟练武功一样， 师傅只是教给你口诀， 练得

成练不成， 还得靠自己的实践， 在做的过程中去悟。

创新也不是大家想的那种， 一个人特别牛， 构思出一

切。 我认为， 创新就是一种思维方式， 是在实践过程

中感悟出来的， 是与其他人交流出来的。 创新应该像

我们玩游戏似的， 走到某一步的时候突然出现一些新

的线索。

经验的积累非常重要。 我举个例子， 今天很多人说

Foursquare， 都在琢磨如何效仿。 但是， 你知道它的诞

生经历吗？ 他的创始人很早以前就在做城市信息搜索，

不太成功， 后来又做基于定位的酒吧交友， 也不太成

功。 到最后， 他把城市信息搜索加上定位交友， 加上一

些游戏娱乐， 变成了 Foursquare。 这就像做火药， 你把

硫黄加木炭不行， 把木炭加硝酸也不行， 但把这三样东

西按一定比例掺在一起， 就变成一个大炸弹了。 变成炸

弹之后， 大家就会说， 只要你同时研究硫黄、 硝酸和木

炭， 你就能做炸弹了， 但这是不行的， 没有东西是这么

研究出来的。

总的来说， 人在年轻的时候做事不能太功利， 你

如果踏踏实实把每一件事做好， 即使当时没收获， 它

也在你的 DNA 里埋下了成功的种子， 未来很多东西会

被串在一起， 发挥作用。

Fortune Story

财富故事

证券时报记者 陈楚

Gold Rush

淘楼淘金

证券时报记者 陈英

�

网络购玉的杯具与洗具

（

上

）

� � � �写了几十期和田玉收藏文章， 逐渐有

了相对固定的读者， 他们中的一部分通过

各种方式与作者取得联系并进行了交流：

有请求 “诊断” 的， 有来电报喜的， 然而

更多则是诉苦， 说自己花了不菲的代价买

到了性价比很低的东西， 甚至干脆就是假

货。 综合来看， 这些玉友淘玉的问题主要

出在网购上， 因为不少爱玉者既没有太多

的时间逛市场， 也没有扎实的玉石玉器知

识识别实物， 于是便求助于自己熟悉的网

络， 以期凭着店主的 “钻石信用” 在网店

中买到货真价实的东西。 然而， 网购似乎

“杯具” 往往多于 “洗具”， 尤其是在人心

不古的今天……

镜头一：

399

元的白玉手镯

一位网友来电， 很高兴地告诉我， 她

以

399

元的价格在网上买了一只和田白玉

手镯： “很白很白啊！ 卖家说， 和田玉硬

度大， 用刀子划不动， 我划了， 真的划不

动呢！ 可我仍然有一点点疑虑： 不是说和

田玉的价格很高很高吗， 尤其是白玉， 为

什么我能够这么便宜买到呢？ 难道真的捡

到大漏了？”

明眼人一看这价格就知道上当了。

很白、 硬度大到刀刻不动的并不只有和

田玉， 晶白玉、 水石、 白玛瑙等石英岩

玉的硬度甚至比和田玉还高， 刀子刻划

肯定无损； 外观也不仅白， 而且比好

多和田白玉的白度还好， 加上抛高光，

看上去也很亮， 很容易迷惑人。 实际

上， 类似的东西脆性很大， 容易磕坏

不说， 由于石英岩玉全世界产量巨大，

几无保值增值潜力， 一只晶白玉手镯

二三十元即可买到。 而即使是青海料

镯子 （属于人们所说的 “广义和田

玉”， 即按新国标， 鉴定机构也会出具

和田玉证书）， 倘达到如此成色， 价格

一般都在数千元了， 更遑论真正的和

田料子。 遇到此类东西， 最好的防范

方法就是回避。 实在想 “捡漏”， 不妨

让卖家出一张鉴定证书， 卖家必然找

出很多理由推辞； 或者与卖家约定，

东西不对必须退货， 然后告诉他货到

马上送检， 鉴定结果出来后是和田玉

或者软玉再付款。 一般情况下， 该类

卖家极可能就此不再搭理你。

镜头二： 墨玉籽料如此便宜

一位玉友告诉我， 他以

388

元买到

一颗墨玉籽料平安扣： “卖家说是用钻石

粉千次抛光， 成色达到 ‘黑羊脂’ 级， 是

万里挑一的珍品。 收到货我用手电筒打光

看了看， 是绿中带黄的颜色， 有没有问题

呢？”

———当然有问题。 所谓墨玉， 系和田

玉在形成过程中渗入石墨， 并且大面积呈

现黑色的一种软玉， 尤以黑度、 润度高者

价昂。 由于大多数墨玉系白玉或青白玉

底， 电筒打光大多数应该是白色的才对。

即使是业内所称的墨碧玉， 由于是其自身

仍然是碧玉， 进光应该是绿色的， 或者有

黑点、 内含物等 “佐证”。 如果进光是绿

中带有明显的黄色， 且无黑点或内含物，

则是所谓黑青玉， 属于青玉， 和田玉中档

次较低的一类。 而所谓 “润度高”， 不如

说 “亮度高” 更准确些， 也就是高抛光的

结果。 至于 “黑羊脂” 则纯属卖家杜

撰———羊脂玉是和田白玉中白度、 润度、

净度的登峰造极者， 有 “白如截肪” 之

说， 白度乃是放在第一位的。 既如此， 又

何来 “黑羊脂” 一说？

镜头三： 形形色色羊脂玉

网友发来两张图片， 一张是一块白玉

牌子， 白度很好， 润度稍欠， 上部带点糖

色； 另一张是鉴定证书， 上书 “白玉

－

羊

脂白玉”。 令他不解的不是东西真假， 而

是价格问题： “不是说羊脂玉难得一见

吗， 为什么这家老板店里那么多羊脂玉，

并且还都有鉴定证书？”

———白度很好， 带糖， 有明显的糖白

分界线……这是典型的俄罗斯糖白玉的特

征。 一些鉴定机构为迎合客户， 只要白

度、 净度不错的软玉玉件， 就会毫不犹豫

地出具羊脂玉证书， 以至于在真正的羊脂

玉犹如凤毛麟角的情况下， “羊脂玉” 的

鉴定证书却满天飞。 根据新国标， 只要是

软玉均可出具和田玉鉴定证书， 这已经让

不少和田玉知识不多的消费者饱受其苦，

即使是行家也头疼不已， 因为是否和田

料、 是否和田籽料， 价格相差可能高达成

千上万倍！ 现在又冒出这么多 “羊脂玉”

来， 简直让人穷于应付。 我曾问过许多玩

玉十年以上的玩家， 均称没有见过真正意

义上的羊脂玉， 但 “证书羊脂玉” 就见得

太多了。

真正的羊脂玉是什么样？ 没见过还

真不敢说。 不过， 书上说 “白如截肪”，

甚至更明白地说像 “羊尾巴油”， 与这证

书上的 “羊脂玉” 相差何止孙猴子的一个

筋斗？
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