
机器人签新订单

进入军工市场

� � � �机器人

(300024)

今日公告的

一则合同将对公司产生重大影响，

公司与沈阳航天新乐有限责任公司

签订特种机器人有关协议， 将供应

航天新乐特种机器人系列产品之

一———自动转载机器人系统， 协议

金额预计为

1.5

亿元

～1.6

亿元， 这

标志着公司进入了军工市场， 同时

将增加

2010

年净利润

3200

万元

～

4000

万元。

该协议将在

2012

年底全部执

行完毕， 具体金额以有关部门定价

后为准， 未来后续协议金额目前无

法确定。 机器人预计该协议在

2011

年实现净利润

3200

万元

～

4000

万元， 预计对公司

2011

年度

的经营业绩产生积极作用， 机器人

2009

年实现净利润为

6616

万元，

因此该协议给公司的净利润将带来

较大增量。 机器人表示， 协议的签

订对公司业务的独立性无重大影

响， 公司主要业务不会因此对航天

新乐形成依赖性， 该协议为公司特

种机器人正式列装的首次协议， 能

否获得持续订单尚存在不确定性。

业内对机器人在军工领域突破

早有预期， 目前机器人的主要业务

集中在工业机器人、 物流与仓储自

动化成套装备等领域， 自上市之

后， 公司在巩固原有业务基础上，

不断拓展经营领域， 增加电力产

品、 激光产品和军用产品三个新领

域。 在电力产品领域， 机器人抓住

智能电表的自动化检定系统带来的

机会， 与国家电网合作； 此外新能

源汽车电池交换站也进入增长阶

段； 在激光产品方面， 公司开拓了

光纤激光器应用市场， 高功率激光

焊接装备占据国内绝对市场份额。

(

向南

)

三江购物今起招股

证券时报记者 颜欣

三江购物 （

601116

） 今日刊登

招股书， 公司拟发行

6000

万股

A

股， 占发行后总股本

14.61%

。 此

次募集资金拟投入连锁超市扩张项

目、 三江购物加工配送中心升级改

造项目及信息系统升级改造项目。

三江购物将自

2

月

14

日至

2

月

16

日分别在上海、 深圳、 北京

进行发行

A

股的询价推介工作， 将

于

2

月

17

日确定询价区间。

三江购物位于经济繁荣的浙江

宁波， 所属行业为零售业， 主营业

务为社区平价超市的连锁经营。 公

司设立以来业务不断扩展， 连锁门

店遍及浙江省三十多个城市和地

区， 已成为浙江省最大的本土连锁

超市。 到

2010

年

9

月底， 公司共拥

有直营门店

142

家， 营业面积合计

逾

43

万平方米， 以社区平价超市的

零售业态为广大消费者提供商品零

售服务。 三江购物以 “让老百姓用

更少的钱， 过更好的生活” 为企业经

营理念， 自

2000

年以来， 连续十年

被评为中国连锁经营协会发布的 “全

国连锁经营百强企业”。

三江购物将以上市为契机， 进一

步强化公司内部治理， 优化供应链管

理， 努力提升公司竞争力， 使公司成

为国内知名连锁零售龙头企业， 将

“三江购物” 打造成国内著名连锁企

业品牌， 实现 “筑中华连锁长城， 创

民族商业品牌” 的美好愿景。
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顺荣股份等四中小板公司招股

证券时报记者 向南

顺荣股份 （

002555

）、 辉隆股

份 （

002556

）、 洽洽食品 （

002557

）

和世纪游轮 （

002558

） 四家中小板

公司今日发布招股意向书， 四家公

司询价推介时间为

2

月

14

日

～2

月

16

日， 定价公告刊登日期为

2

月

18

日， 申购日期和缴款日为

2

月

21

日。

顺荣股份计划发行不超过

1700

万股 ， 占发行后总股本的

25.37%

。 募资计划投向汽车塑料

燃油箱改扩建项目， 项目投资需

2.5

亿元， 项目达产后， 公司汽车

塑料燃油箱的产能将从

2009

年底

的

60

万只

/

年提高到

180

万只

/

年。

顺荣股份主要产品汽车塑料燃

油箱， 属于汽车发动机配件， 为固

定于汽车上用于存贮燃油的独立箱

体总成。

2008

年

～2010

年净利润

分别为

2190.49

万元、

3866.2

万

元、

4922.21

万元。 公司主要客户

包括奇瑞、 江淮、 吉利、 长城、 华

晨等整车生产企业，

2010

年、

2009

年和

2008

年， 公司对前五名

客户的销售收入占公司当期营业收

入的比例分别为

97.74%

、

98.52%

和

96.07%

， 其中对奇瑞汽车的销

售收入占当期营业收入的比例分别

为

63.11%

、

60.7%

和

61.97%

。

辉隆股份拟发行不超过

3750

万股， 占发行后总股本的

25.08%

。

公司专业从事农资流通业务， 主营

业务为各类化肥、 农药及种子等重

要农资的连锁经营业务。

2007

年

～

2009

年实现净利润分别为

5093.33

万元、

5800.53

万元、

1.17

亿元。

本次发行募集资金拟用于配送中心

建设项目和信息化系统建设项目，

其中配送中心建设项目总投资概算

3.71

亿元； 信息化系统建设项目预

计总投资概算

3273

万元。

洽洽食品拟发行

5000

万股， 发

行后总股本为

2

亿股 ， 公司

2008

年

～2010

年实现净利润分别为

1.04

亿元、

1.01

亿元、

1.52

亿元。 公司专

业从事坚果炒货食品的生产和销售。

发行募集资金拟投向于哈尔滨洽洽食

品有限公司食品加工项目、 洽洽食品

股份有限公司内蒙古原料基地建设项

目、 洽洽食品股份有限公司食品生产

工艺提升及自动化项目和洽洽食品股

份有限公司供产销全流程业务信息平

台建设项目， 总投资

5.2

亿元。

世纪游轮拟发行

1500

万股， 占

发行后总股本的

25.21%

。 公司主营

业务为内河涉外豪华游轮运营业务和

旅行社业务，

2007

年

～2009

年实现

净利润分别为

2614.58

万元、

2114.49

万元、

2309.6

万元。 本次发行募集资

金拟投入 “世纪系列” 涉外豪华游轮

新建项目， 总投资

1.76

亿元。

四家中小板公司

公布新股中签率

证券时报记者 向南

今日， 春兴精工 （

002547

）、 金新农

（

002548

）、 凯美特气 （

002549

）、 千红制药

(002550)

公布新股发行中签率， 受近期大盘上

涨影响， 网上中签率有所下降， 不过网下中签

率依然较高， 显示机构投资者较为谨慎， 其中

春兴精工网下发行认购倍数仅为

4

倍。

春兴精工网上发行中签率为

0.9641%

， 超

额认购倍数为

104

倍， 冻结资金

477.96

亿元。

网下发行认购倍数为

4

倍。 网上、 网下合计冻

结资金

482.57

亿元。

金新农网上发行中签率为

1.7228%

， 超额

认购倍数为

58

倍， 按其发行价

24

元

/

股计算，

网上冻结资金

267.47

亿元； 网下配售比例为

6.9767%

， 认购倍数为

14.33

倍。 该股合计冻

结资金

283.98

亿元。

凯美特气网上发行中签率为

1.9151%

， 超

额认购倍数为

52

倍， 按其发行价

25.48

元

/

股

计算， 网上冻结资金

212.87

亿元； 网下配售

比例为

10.204%

， 认购倍数为

9.8

倍。 该股合

计冻结资金

222.85

亿元。

千红制药网上发行中签率为

2.7229%

， 超

额认购倍数为

37

倍， 按其发行价

32

元

/

股计

算， 网上冻结资金

376.06

亿元； 网下配售比

例为

12.50%

， 认购倍数为

8

倍。 该股合计冻

结资金

396.54

亿元。

2011

年春节家电

全国销售同比增

21.9%

证券时报记者 许岩

日前， 记者从商务部获悉， 今年春节假日

期间， 全国零售商场和餐饮企业实现销售额

4045

亿元， 同比增长

19%

。 其中， 家电倍受

青睐， 销售额同比增长

21.9%

。

据介绍， 今年春节家电消费人群、 产品特

征明显， 白领以及学生人群成为消费主力。 总

体来看， 平板彩电以及数码、 电脑、 手机、

MP3

等

3C

时尚产品极为走俏， 占据近

70%

的

销售份额。

白电方面， 消费者对冰洗高端产品的追捧

进一步升级， 三门及三门以上高端冰箱的销售

占据冰箱销售总体份额的六成以上， 比去年同

期增长一倍； 而电视方面， 各商家在春节期间

都实行了大幅让利活动， 其中， 北京国美单台

彩电最高直降达

6500

元，

32

英寸的液晶电视

优惠让利达

60%

， 使得液晶电视在春节期间销

售出现了 “井喷” 现象。

此外， 春节假日， 全国零售商场和餐饮企

业实现销售额

4045

亿元， 同比增长

19%

。 春

节期间， 黄金、 钻石等金银珠宝销售火爆， 千

家重点零售企业金银珠宝销售额同比增长

37.6%

。 家电、 通讯器材倍受青睐， 销售额同

比增长

21.9%

和

20.5%

。 食品、 饮料、 烟酒等

传统年货需求依然强劲， 增长均在

20%

左右。

山东墨龙中标中海油

1.4

万吨油套管产品

证券时报记者 贾小兵

今日， 山东墨龙 （

002490

） 发布公告， 在

2011

年上半年中海油集团油套管产品的招标

中， 山东墨龙中标油套管产品总计

1.4

万吨，

占中海油集团此次招标总量

3.5

万吨的

40.05%

。

山东墨龙作为中海油集团的合格供应商之

一， 多年来一直与中海油保持紧密合作。 据相

关资料显示， 山东墨龙向中海油集团

2008

年

供货

440.8

吨， 销售收入为

472.45

万元， 占

2008

年公司销售收入的

0.17%

；

2009

年供货

25.65

吨， 销售收入为

28.14

万元， 占

2009

年

公司销售收入的

0.01%

；

2010

年供货

8000

多

吨， 销售收入接近

5500

万元。

此次中标的数量比

2010

年山东墨龙向中

海油集团供应油套管的实际交货量增长了

63.24%

， 山东墨龙在海洋石油领域的市场进一

步扩大。 与中海油的长期合作， 也有助于山东

墨龙高端产品的研发与推广。

江海股份

合资生产铝电解电容器

证券时报记者 向南

江海股份

(002484)

决定和日本

ELNA

株

式会社合资设立南通海纳电子有限公司， 合资

公司从事研发、 生产和销售贴片式导电性高分

子铝电解电容器产品， 生产规模目标为每月

400

万只。 合资公司的投资总额为

275

万美

元； 注册资金为

275

万美元。 其中， 江海股份

占注册资金比率

86%

， 以美元现汇出资； 日本

ELNA

株式会社占注册资金比率

14％

， 以美元

现汇出资。

惠博普海外业务和油田环保将成业绩爆发点

证券时报记者 邹昕昕

惠博普 （

002554

）

2

月

9

日、

10

日在北京、 上海两地分别举行

了

IPO

现场推介， 公司突出的技

术优势和显著的增长潜力受到了投

资机构的广泛关注。

推介会上， 惠博普董事长黄松

介绍， 随着中国石油企业 “走出

去” 战略的实施以及国家环保力度

逐步加强， 公司海外业务和油田环

保业务已显现出明显的爆发势头。

技术驱动是核心竞争力

惠博普自创立来专注于油气水

高效分离技术的研发， 并依托该领

域的专业化优势， 将业务逐步拓展

到油气开采装备系统、 油田环保系

统和油田工程技术服务等领域。 目

前， 公司是国内少数能够提供

RIDMIS

（研发、 集成、 设计、 制

造、 安装、 运维服务） 一体化综合

服务的油气田高端装备及技术服务

商之一。

“做最有价值的， 做别人没有

的， 做中国人自己的。” 黄松对惠

博普如此定位。

自

1998

年成立至今， 每一两

年惠博普就有创新性产品或实验性

项目完成。 惠博普开发的高效分离

器、 低剪切锥阀式流量调节器在国

内高端领域占有极高的市场份额；

移动式高温高压测试装备、 储油罐

自动机械清洗装备打破了国外技术

垄断； 此外， 公司还首创了含油污

泥自动热化学机械分离技术。 这些

产品解决了客户的问题， 而且正创

造着市场的需求， 惠博普的蓝海战

略效果显著。

“不同的油田、 油田的不同区

块、 油田所处的开采生命周期均会

对工艺装备产生不同的需求。 技术

的持续创新满足客户的个性化需求

是惠博普的生命力所在” 黄松说。

惠博普依托技术优势， 根据不同的

客户需求提供创新性的技术解决方

案。 服务于高端市场的惠博普创造

了较高的利润率水平， 近几年公司

的综合毛利率保持在

45％

左右。

海外业务突飞猛进

2001

年， 石油工业十五规划

提出 “鼓励国内石油公司走出去”。

2003

年， 惠博普通过参与国内石油

公司海外油气田项目第一次走出国

门。 经过近

8

年的历练， 惠博普的成

套油气处理设备等多种产品已经进入

科威特、 伊朗、 伊拉克、 叙利亚等

15

个国际主要产油国的

20

多个油田

项目。 此外， 惠博普已经独立获得了

阿尔及利亚、 伊朗、 伊拉克等国石油

公司的合格供应商准入资格。 在市场

准入更为严格的 “海湾六国”， 公司

已通过阿联酋阿布扎比

ADNOC

公

司、 卡塔尔

QP

公司、 科威特石油

（

KPC

） 公司准入的资格预审。

财务数据也印证了惠博普海外业

务的跨越式发展。 惠博普的国际业务

收入已经从

2007

年的

3411

万元上升

至

2009

年的

9629.9

万元。

2010

年上

半年， 惠博普海外业务收入首次超越

国内业务收入， 占总收入比重达

51.59％

。

2009

年以来， 三大石油企业加

快了 “走出去” 的步伐。 其中， 中石

油参与中标了伊拉克鲁迈拉、 哈法亚

等油田的开发建设。 鲁迈拉油田有望

成为全球产量最大的油田 （相当于大

庆年产量

3

倍）， 哈法亚油田产量也

与大庆油田产量相当。 这些庞大的海

外项目的开展必将给惠博普这样具有

领先技术水平、 持续创新能力和国际

化先发优势的民族企业带来巨大的市

场空间。

油田环保爆发增长

随着国家对环境保护的重视程度

不断提高， 对油气田开采的环保要求

也日益严格， 催生了油田环保系统装

备的市场空间。 作为惠博普四大业务

中的 “后起之秀”， 油田环保业务与

其它业务相比毫不逊色。

2009

年，

惠博普该项业务收入达

6079.65

万

元， 成为公司第二大收入来源。

2008

年， 由惠博普设计建成的

我国首座采用自动热化学机械分离

的含油污泥处理在大庆油田成功运

行。 鉴于良好的运行效果， 公司又陆

续为其设计制造了五座固定式含油污

泥处理站的成套装备。

2010

年， 惠

博普又开发了移动式污泥处理站并在

洛阳石化投入运行。 目前， 惠博普已

占据了含油污泥处理成套设备市场

制高点。

按我国现有每年含油污泥产量测

算， 要实现含油污泥的无害化处理及

污泥中的原油回收需要

33.9

亿元以上

的投资规模。 仅处理能力

5

万吨

/

年

的固定式含油污泥处理站就需建设

100

座以上， 并需要大量的移动式含

油污泥处理装备。 如果分

10

年完成

投资， 每年的市场空间在

3.39

亿元。

惠博普另一项自主开发的拳头产

品———储油罐自动机械清洗装备， 打

破了国外企业的垄断， 实现了进口替

代。 “这个市场非常巨大。” 黄松算

了一笔账。 国内目前有各类容积的储

油罐约

11500

个， 国家规定储油罐每

5

年清洗一次， 每年需清洗

2300

个

罐。 按照每套装备每年清洗

12

个储

油罐的工作量计算， 约需要

200

套清

洗设备， 每套价值

1000

万元， 市场

容量约为

20

亿元。

此次发行募集资金公司将投资于

建设油气田开发装备产研基地， 着力

解决这一发展瓶颈。 项目完成后， 惠

博普关键部件能自产， 总装能力、 产

品质量控制力得到加强， 产品生产周

期得到控制， 公司获取订单、 特别是

海外高端市场订单的能力将增强。

川大智胜抢占低空开放商机

欲赚驾机培训费

证券时报记者 向南

去年

11

月份国务院、 中央军

委印发 《关于深化我国低空空域管

理改革的意见》， 将逐步开放

1000

米以下的空域， 让不少上市公司看

到商机。 川大智胜 （

002253

） 今日

宣布， 已签订购买一台全新

D

级

A320

飞行模拟机合同， 进入飞行

培训市场。

川大智胜与飞安国际 （

Flight－

Safety International

，

Inc.

）

2

月

8

日签署关于购买一台全新

D

级

A320

飞行模拟机的 《合同》， 合同

总价为

1233.23

万美元， 具体内容

包括

A320

全新

D

级 （最高等级标

准） 模拟机及配套课件和必要的零

备件工具。 合同模拟机交付时间将

满足

2012

年

1

月

23

日投入飞行训

练的要求 （质保期为两年）。

公告显示， 飞安国际隶属于伯

克希尔哈撒韦 （

Berkshire Hath－

away

，

Inc.

）， 是全球最主要的专业

航空培训公司， 同时也向商业组织、

政府机构和军队供应飞行模拟器，

目前， 出售方在美国、 加拿大、 欧

洲、 南非及亚洲等国家和地区的飞

行培训中心和培训场所运营着全

球最大的全动飞行模拟器机队。

川大智胜表示， 公司在空中交

通管理领域逐步组建起国内规模最

大、 结构优良、 接受过世界一流空

管软件研发技能专门训练的科研团

队， 产品形成了空管自动化系统和

仿真模拟训练系统等系列的重大技术

装备， 并逐步取代同类进口设备， 在

我国军民航空管领域得到了广泛应

用。 随着近几年国内航空业的发展和

国家 “十一五” 规划的实施， 国内各

大航空公司进口空客和波音飞机数量

激增， 导致飞行员的培养远远滞后于

飞机的引进； 为充分利用在空中交通

管理领域业已形成的品牌、 技术和管

理优势， 公司决定抓住国内航空培训

市场大发展的机遇， 整合资源进入飞

行培训领域， 以拓展经营业务增强综

合竞争实力。

由此， 川大智胜认为， 国内对培

训飞行员的主要手段———高等级飞行

模拟机的需求量将大大增加， 通过实

施上述合同， 公司将进入这一前景广

阔的市场， 并形成新的利润增长点。

在实施上述合同的基础上， 公司还将

充分利用在仿真模拟技术方面的优势，

研发

D

级飞行模拟机视景系统、 机场

数据库及课件， 为我国民航事业的发

展和技术进步作出贡献。 由于飞行培

训在行业、 技术等方面均与空中交通

管理有很强的关联性， 因此川大智胜

进入该领域属相关多元化， 预期会对

财务状况、 经营成果产生积极影响。

川大制胜将成为第二家进入飞行

培训市场的上市公司， 海特高新

(002023) 2009

年通过收购云南昆明

飞安航空培训公司进入了飞行员、 航

空工程技术人员培训领域。 据悉

,

飞

行员驾照培训收费可达

16

万元， 毛

利率可达

60%

。

古井贡酒高层变动落定

梁金辉出任总经理

证券时报记者 李坤

在总经理职位空缺一个多月

之后， 今日古井贡酒

(000596)

公

告， 根据现任董事长余林提名，

经过讨论， 董事会同意聘任公司

原副总经理、 销售公司总经理梁

金辉为公司总经理。 至此， 古井

贡酒高层人士变动基本落定， 市

场上关于古井贡酒人士变动的猜

测将告一段落。

公告显示， 梁金辉现年

46

岁，

研究生学历， 政工师； 现任古井贡

酒董事、 副总经理， 亳州古井销售

有限公司总经理。 历任公司信息研

究室秘书、 《古井报社》 主编、 宣

教科科长、 公司市场发展部副经

理、 公司第二届监事会监事和市场

发展部经理兼市场研究与监管中心

主任， 公司第三届监事会监事， 公

司第四届董事会董事。

据了解， 自

2007

年古井集团爆

发包括王效金在内的原高层腐败案

后， 在后任董事长曹杰以及职业经

理人刘敏的带领下

2009

年开始实现

业绩恢复性增长。 在

2009

年公司业

绩大幅增长的情况下，

2011

年

1

月

古井贡酒预计

2010

年公司净利润约

2.8

亿元， 同比增长约

100%

。 古井

贡酒股价也因此自

2008

年

10

月底

约

6

元

/

股的价格上涨到最高

91.88

元

/

股。 昨日公司股价收盘时为

73.97

元

/

股。

令人意外的是， 在古井贡酒业绩

出现大幅增长、 重新回归中国白酒阵

营第一方阵之际，

2010

年

12

月

27

日， 古井贡酒原总经理刘敏因其个人

原因递交辞呈， 之后一直由董事长余

林主持公司日常工作。 据悉， 刘敏辞

职是因为合同到期。


