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臧小丽

2011

年

1

月

12

日 ，

*ST

建通

（

600149

， 曾用名华夏建通） 发布重要

事项公告， 收到中国证监会的行政处罚

决定书， 这使得公司历时

5

年的信息披

露违法行为终于公之于众。

根据 《最高人民法院关于审理证券

市场因虚假陈述引发的民事赔偿案件的

若干规定》， 因虚假陈述受损的投资者

可加入法院诉讼程序要求赔偿损失。 最

有希望胜诉获赔的投资者是： 凡在

2003

年

2

月

18

日以后， 至

2008

年

5

月

21

日之前买入该公司股票， 并在

2008

年

5

月

21

日以后卖出或继续持有的受

损者。

虚假陈述事件始末

*ST

建通，

1999

年

10

月在上海证

券交易所上市。 自上市以来， 该公司控

股股东多次变更。 除了重组频繁易主以

外， 公司还有另外一个问题备受关注，

那就是涉嫌财务造假问题。 实际上， 业

内质疑华夏建通财务造假从

2008

年

5

月初就已经开始。 财务打假知名人士夏

草在其个人博客披露 《沪市

2007

年报

十大涉嫌报表粉饰上市公司》 文章， 指

责

10

家上市公司年报作假， 华夏建通

就在其中。 随后几天， 华夏建通发表澄

清公告， 否认公司存在财务注水现象，

并称夏草的文章是 “不实分析”、 “误

导投资者”。 而夏草坚称， 华夏建通是

皮包公司， 双方的口水战不断升级。

2008

年

5

月

21

日， 华夏建通公告

承认， 被中国证监会上海稽查局立案调

查， 原因是涉嫌违反证券法律法规。 虽

然只是立案调查， 没有出具调查结果，

但华夏建通的财务造假争议事件已经导

致公司股价大幅跳水。 事件发生前的

3

月初， 其股价高时接近

14

元， 到立案

调查公告之日， 收盘价是

7.3

元。 一个

月之后， 其股价跌至不到

4

元， 不少投

资者损失惨重。

2009

年

9

月

25

日， 华夏建通公告

证监会立案调查的结果， 称已收到 《行

政处罚及市场禁入事先告知书》。 这也

意味着此前的 “财务是否有假” 争议结

束， 华夏建通虚假陈述事实成立。 但依

照最高法院的司法解释， 投资者起诉要

求上市公司赔偿投资损失必须有一个前

提， 即证监会对虚假陈述人作出行政处

罚决定。 《处罚事先告知书》 还不算是

正式的处罚决定书， 不能作为起诉索赔

的前提条件。

2011

年

1

月

12

日，

*ST

建通公告

收到了中国证监会 《行政处罚决定书》，

披露了

*ST

建通虚假陈述及受罚的全

部情况。 也就是说， 目前， 投资者起诉

上市公司虚假陈述赔偿的前提条件已经

具备。

证监会认定虚假陈述事实

中国证监会

2010 (46)

号行政处罚

决定书认定显示： 华夏建通存在的违法

事实有： 一、

2003

年

2

月， 建通集团

置换进入华夏建通的资产存在重大不

实， 华夏建通

2003

年至

2007

年年度报

告资产状况的披露存在重大虚假记载；

二、

2003

年至

2005

年年度报告中， 虚

假记载建通集团的控股股东及实际控制

人的情况； 三、

2003

年

12

月临时信

息、

2003

年年度报告未按规定披露与

西安通信产业基地有限公司的关联关系

和关联交易； 四、

2003

年至

2005

年，

未真实及时披露建通集团、 西安通信等

关联企业占用资金的情况。 其中，

2003

年年报隐瞒了

1

亿元的关联方占资事

项，

2004

年报隐瞒了建通集团占资

11251.5

万元，

2005

年年度报告隐瞒了

建通集团占资

10195.4

万元； 五、

2007

年中期报告提前确认主营业务收入

1225

万元； 六、 子公司北京华夏通网

络技术服务有限公司虚增营业收入、 虚

增利润， 导致华夏建通

2007

年年度报

告虚假记载利润

1715.81

万元。

根据上述违法事实， 证监会决定：

责令华夏建通改正违法行为， 给予警

告， 并处以

30

万元罚款； 并对方林、

尚智勇等

11

名责任人给予警告。

确认实施日和揭露日

根据有关法律规定， 确定了虚假陈

述实施日及虚假陈述揭露日这两个时间

点， 就能确定投资人的起诉条件。 即在

虚假陈述实施日及以后， 至揭露日之前

买入该证券， 并且在揭露日及以后卖出

或继续持有的受损投资者。

结合华夏建通案来看 ， 公司从

2003

年

2

月开始至

2008

年

5

月， 长达

5

年多的时间内都存在虚假陈述行为。

其中， 最早的虚假陈述发生在

2003

年

2

月

18

日， 因此虚假陈述实施日为

2003

年

2

月

18

日。

2008

年

5

月

21

日

为华夏建通立案调查公告之日， 该日可

以理解为虚假陈述揭露日。 相应最有可

能获赔的投资者是： 在

2003

年

2

月

18

日及以后至

2008

年

5

月

21

日之前买

入， 并且在

2008

年

5

月

21

日及以后卖

出或者继续持有的亏损者。

参加诉讼需要准备的材料

*ST

建通目前的公司注册地址和办公

地址均是北京市。 因此， 对应有管辖权的

法院是北京市第二中级人民法院。 起诉有

效期是自

2011

年

1

月

12

日起至

2013

年

1

月

12

日。

投资者向律师提供的材料： 买卖华

夏建通的全部对账单或交割单原件 （加

盖证券公司营业部印章）、 身份证复印

件、 上海证券交易所股东卡复印件。 另

附上投资者的联系电话、 地址及邮编。

律师经核实是否符合起诉条件， 并计算

具体损失金额， 再告知投资者。

（作者系股东维权网创办人、 北京

市盈科律师事务所律师）

友情提示： 北京市盈科律师事务所

联 系 电 话 ：

010 -57128755

， 邮 箱 ：

zangxiaoli@hotmail.com

， 地址： 北京市

朝阳区东四环中路

76

号大成国际中心

C

座

6

层 （邮编：

100124

）

维权信箱

Rights Mailbox

投资锦囊

Investment Tip

上市公司答疑

Q&A Of Listed Companies

股市技巧之七变

� � � �技巧一： 关于止损和止盈的问

题。 对非职业股民来说， 止盈和止

损的设置尤为重要。 有很多散户会

设立止损， 但是不会止盈。 止损的

设立大家都知道， 设定一个固定的

亏损率， 到达位置严格执行。 但是

止盈， 一般的散户都不会。 为什么

说止盈很重要呢？ 举个例子， 有投

资者， 当年

20

元买入某股。

26

元，

他没卖；

25

元， 他说我

26

元没卖，

25

元不卖， 到

30

元再卖。 结果呢，

11

元割肉。 如果设立止盈， 悲剧就

能避免。 怎样设立止盈呢？ 举个例

子， 如果你顺应热点

10

元买入一

只股票， 涨到

11

元。 你设立止盈

10.4

元， 一般庄家短暂的洗盘不会

把你洗出去。 如果

11

元跌回

10.4

元， 你立刻止盈。 虽然挣很少， 但

是减少了盲动。 股价到

12

元后，

你的止盈提升到

11

元。 股价到了

14

元， 止盈设置到

12.8

元等。 这

样即使庄家洗盘和出货， 你都能从

容获利出局。

技巧二： 不要奢望买入最低

点， 不要妄想卖出最高价。 有朋友

总想买入最低价， 卖出最高价， 那

是不可能的。 有这个想法的人不是

一个高手。 只有庄家才知道， 股价

可能涨跌到何种程度。 其实， 庄家

也不能完全控制走势。 股价创新低

的个股根本不看， 新低下面可能还

有新低。 只买入大约离底部有

10%

左右升幅的个股， 还要走入上升通

道。 这样往往吃最有肉的一段。

技巧三： 量能的搭配问题。 无

量创新高的股票尤其应该关注， 而

创新高异常放量的个股反而应该小

心。 做短线的股票回调， 越跌越有

量的股票， 应该是做反弹的好机

会。 当然不包括跌到板的股票和顶

部放量下跌的股票。

技巧四： 善用联想。 联想是什

么？ 根据市场的某个反映， 展开联

想， 获得短线收益。 一般主流龙头

股往往被游资迅速拉至涨停， 短线

高手往往都追不上。 这时候， 联想

往往能给你意外惊喜。

技巧五： 要学会空仓。 有很多

民间高手很善于利用资金进行追涨

杀跌的短线操作， 有时候会获得很

高的收益， 但是对于非职业股民来

说， 很难每天看盘， 也很难每天能

追踪上热点。 所以， 在股票操作

中， 不仅要买上升趋势中的股票，

还要学会空仓。 感觉市场上的股票

很难操作， 热点难以把握， 绝大多

数股票出现大幅下跌。 涨幅榜上的

股票涨幅很小， 而跌幅榜上股票跌

幅很大， 这就需要考虑空仓， 很适

合非职业股民。

技巧六： 暴跌是重大的机会。

暴跌， 分为大盘暴跌和个股暴跌。

阴跌的机会比暴跌少很多， 暴跌往

往出现重大的机会。 每年大盘往往

出现两三次暴跌。 暴跌往往是重大

利空或者偶然事件造成的， 在大盘

相对高点出现的暴跌要谨慎对待。

但是对于主跌浪， 或者阴跌很久后

出现的暴跌， 你就应该注意股票，

因为很多牛股的机会就是跌出来的。

技巧七： 保住胜利果实。 很多

牛市高手， 在蓝筹股行情中获得收

益是

50%

多。 但是他不承认自己是

一个高手， 因为他属于短线型， 在

震荡势和熊市中往往又把牛市获得

的胜利果实吐回去。 怎样能保住胜

利果实呢？ 除了要设立止盈和止损

外， 对大市的准确把握和适时空仓

观望也很重要。 怎样在熊市保住胜

利果实呢？ 在熊市保住胜利果实的

办法就是始终跟踪几只股票， 根据

市场情况不断尝试虚拟买卖， 不妄

图买入历史最低价， 升势确立再入

场实盘操作。

股市黑嘴：忽悠大众 娱乐自己

陶雨生 刘晓雨

新年伊始， 中国证监会开出的首张

罚单， 让广大股民拍手称快。 近日， 中

国证监会对邓晓波和邓悉源以操纵市

场、 发布虚假信息为由进行行政处罚。

想必， 二人收到这份新年大礼， 也会有

颇多感慨吧。

对于中国股民来讲， 股市黑嘴向来

不陌生。 确实并非每个黑嘴都会受到应

有的处罚和制裁， 这与操纵市场等证券

违法违规行为性质认定的复杂程度， 甚

至相关立法的完善程度有密切关系。 但

是， 千万不要因此抱着侥幸心理来挑战

股民的心理底线、 挑衅法律与正义的尊

严。

从此次证监会作出的行政处罚来

看： 邓晓波和邓悉源在发布虚假信息方

面违反了 《证券法》 第七十八条第二款

关于 “禁止证券交易所、 证券公司、 证

券登记结算机构、 证券服务机构及其从

业人员， 证券业协会、 证券监督管理机

构及其工作人员， 在证券交易活动中作

出虚假陈述或者信息误导” 的规定。 在

操纵市场方面， 《证券法》 第七十七条

明令禁止的操纵证券市场的行为包括：

单独或者通过合谋， 集中资金优势、 持

股优势或者利用信息优势联合或者连续

买卖， 操纵证券交易价格或者证券交易

量； 与他人串通， 以事先约定的时间、

价格和方式相互进行证券交易， 影响证

券交易价格或者证券交易量； 在自己实

际控制的账户之间进行证券交易， 影响

证券交易价格或者证券交易量。

虽然邓晓波和邓悉源采用 “先买入

股票， 再推荐股票， 后卖出股票” 的模

式谋求获利的行为， 与上述 《证券法》

明确规定的三种操纵证券市场的行为不

能对应起来。 但证监会最终以 《证券

法》 第七十七第一款第 （四） 项 “以其

他手段操纵证券市场” 这一兜底性条款

作为法律依据， 对邓晓波和邓悉源作出

了处罚。 这既表明了证监会对于打击非

法证券咨询行为的决心与力度， 也再次

印证了兜底性条款也是长 “牙齿” 的。

同时， 也警示股市黑嘴们不要屡屡抱着

侥幸心理， 与法律的 “牙齿” 硬碰硬。

资本市场上黑嘴泛滥， 严重破坏了

市场的健康秩序， 也损害了投资者的利

益。 究其原因， 可能是多方面的， 包括

立法完善的程度、 监管制度的效率、 市

场的成熟程度， 甚至是股民的专业水平

及心态， 但证券投资咨询人员的职业道

德及执业操守良莠不齐的状况应该是最

为直接的原因。 根据证监会公布的处罚

决定， 此次受处罚的邓晓波和邓悉源均

具有证券投资咨询资格。 而 《证券业从

业人员资格管理办法》 及证券业协会制

定的 《证券业从业人员资格管理实施细

则 （试行）》 也明确规定， 证券咨询业

务的从业者应当以行业公认的谨慎、 诚

实和勤勉尽责的态度， 为投资人或者客

户提供证券投资咨询服务， 在传播媒体

上发表投资咨询文章、 报告或者意见

时， 必须对投资风险作充分说明。 由此

可见， 立法对于投资咨询从业者的职业

道德及执业操守非常重视。

自央视春晚小品 《卖拐》 走红后，

赵本山忽悠系列小品便为人们津津乐

道。 作为娱乐， 普通民众心甘情愿被

忽悠。 但对于股市黑嘴， 忽悠不仅没

有娱乐意味， 反而是对股民的愚弄。

在媒体泛娱乐化的今天， 或许人们不

再关注社会新闻所触及的严肃命题。

但对于股市黑嘴而言， 忽视了职业道

德， 忽悠股民大众， 愚弄别人， 却最

终娱乐了自己。 试问这些股市黑嘴们，

果真乐于抱着娱乐态度， 接受这一记

记响亮的耳光吗？

（作者单位： 北京市大成律师事务所）

虚假信息受罚

*ST

建通面临集体索赔

格林美（

002340

）

钴价疲软不影响销售

� � � �问： 去年下半年钴价走势极其

疲软， 公司销售情况如何？

公司答复： 近年来， 钴价涨涨

跌跌已成常态。 公司仍会依托再生

资源循环利用的模式， 通过加强上

下游协作， 降低或消除价格波动对

销售的不利影响。 公司目前销售情

况正常。

� � � �

2

月

18

日， 证券时报网 （

www.

stcn.com

） 《专家在线》 栏目与投资者

交流的嘉宾， 有申银万国分析师胡芳、

东吴证券分析师寇建勋、 民生证券分析

师曾昱、 东莞证券分析师梁锦雄。 以下

是几段精彩问答回放：

时报网友： 曙光股份 （

600303

） 现

价还可以买入吗？ 是不是有调整压力？

曾昱： 公司车桥业务将稳健成长，

同时客车业务也将受益于治堵带来的新

机遇。 二级市场上， 走势比较强劲， 前

期高位

22.48

元有一定压力， 目前不建

议介入， 等待突破或者回调再介入。

时报网友： 请分析下华芳纺织

（

600273

） 的走势？

梁锦雄： 公司有望成为我国新能源

汽车动力电池及相关材料领域的领先企

业之一。 公司的锂电业务进展顺利， 在

这一块的投入一直不遗余力， 建议持股。

时 报 网 友 ： 请 问 中 远 航 运

（

600428

） 目标位大概多少？

寇建勋： 随着美国经济的复苏， 全

球远洋航运有走强迹象， 公司也将会显

著受益。 公司股票价格在

11

元附近有

阻力， 但随着运输形式好转， 该股价格

会根据基本面情况进行修订。

时报网友： 永鼎股份 （

600105

） 后

市如何？ 我在

17.49

元买入。

胡芳： 公司是国内知名的光电缆制

造商， 其技术、 生产规模和市场占有率

等综合指标均居行业前列。 公司通过自

主研发提高产品性能， 并获得通信光

缆、 通信电缆国家免检证书和美国

UL

认证。 短期该股受制于

60

日均线的压

制， 关注能否放量突破。

时报网友： 鑫富药业 （

002019

） 成

本

17.50

元， 后市怎么操作？

寇建勋： 公司属全球小行业的龙

头， 利润跟主导产品价格表现相关。 随

着全球通胀的来临， 公司产品价格有走

强意思。 短期仍震荡， 难以走强， 但是

中期发展空间还是比较大， 值得关注。

（唐维 整理）

官兵 /漫画

学会在拉升中出逃

� � � � 无论哪一波行情， 对于参

与其中的主力资金来说， 在末

期炒作的最终目的还是为了成

功出逃。 主力出逃的方式有很

多种， 有直接对话式出货， 表

现为一根放量大阴之后便开始

下跌之旅； 有的是拉高之后横

盘出货， 这种出货方式一般是

控盘能力较强的主力资金常用

手法。 这种手法在出逃接近尾

声之后， 一般是以两种方式完

成最后出逃： 一是以一个快速

急拉上涨之后， 任股价自由步

入下跌的走势； 另一种是以一

根放量大阴破位， 完成最后的

出货过程。

还有一种诱多式的快速拉

升出货方式， 这种方式表现的

特点是个股放量急速上涨， 往

往会涨停或者连续拉涨停。 换

手率过于异常增加， 主力资金

在拉升中完成派发。 在行情末

期， 但大盘还没最后发生趋势

性改变的阶段， 这种方法是投

资者最要防范的。 这种走势很

有迷惑性， 因为的确是在放量

拉升， 而且很强势， 很多人也会在这

个时候忽悠你追涨这种个股。 追涨的

结果或许会有短线空间， 但绝对是风

险最大。

很多投资者往往忽略一个事实：

这种放量快速拉升并不是底部， 而是

个股不断攀升已经大幅上涨后才出现

的。 放量快速拉升只有在底部， 尤其

是突破性的放量大涨， 那才是新资金

坚定入场， 是我们要跟进的信号。 而

在个股大涨之后， 尤其是那些已经有

成倍涨幅的个股， 在反弹行情里， 其

末期放量快速拉升， 十有八九是为了

吸引眼球让你接货的。 而这些， 最聪

明的做法是要利用这个拉高， 跟着主

力一样趁机派发， 而不是追涨。 越是

在行情末期， 投资者越是要多考虑到

风险。 那些赚了成倍利润的人， 考虑

更多是如何兑现。 学会在拉升中出

逃， 就得学会将最后的利润留给别

人， 哪怕最后的拉升是那么耀眼。 学

会将最后利润留给别人， 就是学会将

最后的风险留给别人。 炒股最终被

套， 如果不是系统性风险因素， 那么

绝大多数就是因为侥幸和贪心。

（文雨 整理）

杰瑞股份（

002353

）

海外业务收入占四成

� � � �问： 杰瑞目前海外业务量占比

有多大？

公司答复： 如果按照客户使用

地来区分国内、 国际收入的话， 我

们的海外业务量可能已经在

40%

以上。 按照收入来源地区分的话，

现在还维持在

25%

左右。 走向国

际， 不仅是专用设备， 还包括工程

技术服务。 我们的产品或服务已经

进入十八九个国家。 按照发展战略

国内国外

4

：

6

目标的话， 要求在

2015

年完成。


