
伊利股份

低碳牛奶服务两会

证券时报记者 童可

记者日前从伊利股份 （

600887

） 获悉， 伊

利牛奶继去年服务 “两会” 之后， 今年再度入

驻 “两会”， 成为与会代表们餐桌上的绿色食

品之一。

与上次不同的是， 此次伊利带来的是低碳

牛奶。 伊利股份相关负责人介绍， 作为乳业领

军者， 伊利在 “绿色、 环保、 低碳” 上向来都

是先知先觉者， 伊利的低碳牛奶体现在包装、

运输、 产品质量控制等各个环节上。 从中国第

一款采用森林管理委员会

(FSC)

认证包材的

果之优酸乳开始， 伊利看到了牛奶包装材料上

蕴藏的巨大环保能量。 消费者每选择一瓶经过

FSC

认证的牛奶， 就意味着为环境留住了一份

绿色。 如果牛奶包装全都采用环保包材， 环保

效果将难以估量。 而使用环保包装材料还只是

伊利低碳牛奶的一个组成部分。 在物流上， 从

产品运送到 “两会” 的过程中， 伊利采用的是

排污量小的货车车型， 通过近距离配送和夜间

运货， 以减少交通阻塞， 节省燃料和降低排

放。 此外， 根据国际权威第三方碳审核机

构———通标标准技术服务有限公司

(SGS)

出

具的报告， 伊利已成为业内首家完成碳盘查企

业， 这也是伊利为成为中国首家践行碳减排乳

企跨出的至关重要的一步。

据悉， 根据伊利股份的 “绿色产业链” 战

略， 伊利将进一步推进技术改造， 使用环保包

材， 生产绿色产品， 从而推动大众绿色消费，

让越来越多的消费者喝上低碳牛奶。 从奥运到

世博再到两会， 伊利牛奶通过了多轮严格苛刻

的考验， 频频得到各级盛事的青睐， 已经成为

一种品质实力的证明。

国统股份

有望中标两项目

证券时报记者 孙琳

国统股份 （

002205

） 今日发布公告， 日

前， 保定市南水北调建设委员会办公室在河北

省招标投标综合网发布网上中标候选人公示公

告， 确定公司为 “南水北调配套工程廊涿干渠

工程 （保定段）

PCCP

管道制造第一标段” 第

二中标候选人， “南水北调配套工程廊涿干渠

工程 （保定段）

PCCP

管道制造第二标段” 第

一中标候选人。 此次标的金额分别为

2

亿元和

7197

万元， 分别占公司

2010

年度营业总收入

的

46.86%

和

16.85%

。

国统股份表示， 截至目前， 以上项目仍处

于公示期， 公示期内将保留第三方异议的权利。

在取得最终的中标通知书之前， 公司仅为中标

候选人之一， 仍可能存在未中标的风险。 另外，

原材料价格上涨也有可能影响到该合同收益。

东华软件

5000

万设立南昌子公司

证券时报记者 孙琳

东华软件 （

002065

） 公告， 公司与全资子

公司北京东华合创科技有限公司共同出资

5000

万元， 设立 “南昌东华软件有限公司”， 其中东

华软件出资

4950

万元， 占注册资本的

99%

， 东

华合创出资

50

万元， 占注册资本的

1%

。 公司

表示， 南昌市拥有良好的软件产业配套环境，

此次对外投资设立南昌子公司， 旨在利用南昌

市在税收、 人才、 用地等方面的优惠政策， 扩

大当地业务， 降低服务成本， 提高服务及时性，

提高公司盈利水平， 增强公司抗风险能力。

《财富征途》

打造投资新学堂

证券时报记者 李琪

《财富征途》是一款创新的经济学和投资学

辅助教学软件。 它基于政府、 厂商、 消费者三元

经济学模型， 构造了一个运转流畅的虚拟经济系

统， 包括公司系统、 金融系统和其他辅助系统，

具有内生的经济周期和自己的宏观经济政策。

《财富征途》 中影响股票和房屋等资产价

格变动的因素， 包括经济周期、 货币政策、 财

政政策、 市场情绪、 公司业绩、 庄家、 内幕人

士等， 与现实经济中的证券市场完全一致。

使用 《财富征途》 学习投资知识主要有两

条途径。 最方便、 几乎免费的方式， 是在 《财

富征途》 中进行股票买卖， 从中可以了解股票

投资需要考虑哪些因素， 提高分析盘面、 上市

公司和宏观经济的能力。 比较高级的方式是在

《财富征途》 中创办一家自己的公司， 巧妙经

营， 力争上市。 从中你可以体验到目前现实股

票市场中上市公司几乎所有的资本运作方法，

从而更深入地了解资本市场运行规律和各种市

场陷阱， 大大提高把握投资机会和防范市场风

险的能力。

稀缺煤种受保护 焦煤公司受益最大

证券时报记者 文泰

国家能源局近期透露， 将研究

方案对焦煤等稀缺性煤炭品种实施

保护性开发。 对此， 齐鲁证券研究

员刘昭亮向证券时报记者表示， 这

表明国家对稀缺资源的控制力度在

加大， 对小煤窑的限制政策可能会

有进一步的方案出炉， 大型焦煤集

团将更加受益于资源整合。

根据刘昭亮所在研究小组对

全球煤炭贸易格局的判断， 未来

中国、 印度焦煤进口量将快速增

长， 很可能取代日韩成为最大的

进口国， 在此情况下， 各国抢夺

焦煤资源的程度将会逐步加剧。

这也决定了焦煤价格中长期向上

的趋势。

据了解， 保护性开发品种将

主要包括用于炼制焦炭的优质焦煤

以及用于化工产品的优质无烟煤。

优质炼焦煤作为特殊和稀缺煤种在

澳大利亚、 美国、 加拿大等国家都

得到了战略性保护， 成为战略性原

料品种。 早在

2009

年， 国土资源

部就发布关于实施 《全国矿产资源

规划》 的通知， 指出加强重要优势

矿产保护和开采管理， 应对国民经

济具有重要价值的特殊煤种和稀缺

煤种实行保护性开采， 合理控制开

采规模， 加强焦煤、 肥煤等的合理

利用。

在上市公司层面， 开滦股份董

秘办人士在接受记者采访时透露，

目前河北的焦煤资源总储量并不算

高， 但集中度比较有优势。 整个河

北的焦煤资源主要集中于开滦股

份、 冀中能源及其集团公司旗下。

开滦股份焦煤储量大概在

4

亿吨，

从产量上来看， 近年一直保持在一

个相对稳定的数量级， 未来只有在焦

煤单价提高的基础上才会对公司业绩

带来明显的拉动效应。 该人士表示，

从全国来看， 山西的焦煤资源最为丰

富， 同时产区周边的小煤窑应该还有

整合的空间。

资料显示， 我国炼焦煤资源分

布极不均衡， 主要集中在华北、 华

东。 其中山西省炼焦煤种资源储量

最大， 查明资源量为

1551.84

亿吨，

占全国资源储量的

55.35%

。 西山煤

电、 潞安环能等均具有较为丰富的

焦煤储备。

刘昭亮还表示， 近期国际原油价

格大幅上涨， 国际焦煤合同价或将创

历史新高， 并且焦煤、 化工用煤等目

前处于消费旺季， 下游钢铁、 化肥行

业的承接能力较强， 这都可能对国内

焦煤价格形成较为强烈的支撑和上涨

预期。

中瑞思创业绩稳增 拟

10

转

15

派

15

证券时报记者 孙琳

中瑞思创 （

300078

） 今日发布

2010

年年报， 公司在上市后的首个

会计年度实现营业收入

3.1

亿元，

同比增长

33.53%

； 利润总额

1.03

亿元， 同比增长

44.09%

； 归属母公

司所有者的净利润

8486

万元， 同

比增长

42.00%

； 每股收益

1.38

元。

公司

2010

年度的利润分配预案为：

每

10

股派发现金股利

15

元， 以资

本公积金每

10

股转增

15

股。

年报显示， 中瑞思创去年在深

交所创业板顺利上市， 募集资金总

额为

9.86

亿元。 目前募集资金投

资项目建设进展良好， 其中 “电子

商品防盗射频软标签及无线射频

识别

(RFID)

应答器技术改造项

目”，

2010

年完成了

RFID

应答器

子项目的一期建设工作， 共投入

资金约

1500

万元建成年产能

3000

万只的生产能力； 电子商品防盗

射频软标签子项目投入资金约

1000

万元， 建成年产能

6

亿张标

签的生产能力。 “电子商品防盗

硬标签技术改造项目” 已完成项

目规划， 硬标签装配、 印刷、 线

圈制作等设备经可行性分析， 已

确定技术方案， 全部样机进入制

造阶段。 预计

2011

年二季度完成

所有样机安装调试， 年底前完成

所有机型制作， 硬标签年自动化

生产能力达

1.5

亿只。

2010

年中瑞思创获得实用新型

专利

14

项， 外观设计专利

2

项； 申

请发明专利

2

项， 实用新型专利

8

项， 外观专利

2

项， 全年开发新产品

68

个， 公司获得省专利示范企业、

区创新型企业、 科技创新特别贡献

奖、 优秀专利奖等荣誉。

中瑞思创表示， 加快结构调整步

伐， 完善产业布局， 延伸产业链， 是

公司当前和今后一个时期的重要任

务，

2010

年公司在主业及上下游行

业的收购兼并方面有所突破。 公司投

资设立思创理德， 有利于提高公司产

品市场开拓和售后服务能力； 其次，

公司迈出了国际并购的第一步， 收购

专注于开发和应用客户界面的射频识

别技术 （

RFID

电子标签） 解决方案

的

TBS

， 此项收购有利于整合拓展公

司的

RFID

标签业务。

中瑞思创表示，

2011

年公司将

遵循 “做强主业、 选育人才、 创新发

展” 的发展方针， 稳步发展

EAS

， 大

力拓展

RFID

， 积极开拓国内市场，

提高产品与解决方案的市场竞争力，

提高产品的市场占有率。 同时， 公司

将根据发展战略和实际生产需要， 在

时机、 条件和对象等都适合的时候积

极稳妥地进行并购、 重组， 走 “内涵

式增长” 和 “外延式扩张” 相结合之

路， 做强做大企业。

结盟中科物联 天奇股份试水物联网

证券时报记者 陈锴

昨日， 天奇股份 （

002009

） 与

江苏中科物联网科技发展有限公司

签订 《投资合作协议》。 双方拟共

同对天奇股份下属子公司无锡天安

智联科技有限公司进行增资， 在智

能车载、 智能交通、 智能矿山等领

域展开战略合作。

公告显示， 为引进新的战略投

资者， 天安智联注册资本将由

200

万元增加至

2000

万元。 其中新引

进战略投资者中科物联出资

400

万

元， 占增资后公司总股本的

20%

；

原股东天奇股份增资

950

万元， 增

资后占公司总股本的

51%

， 其余

29%

股份由原股东赵国安等自然人

股东认购并持有。

此前， 天奇股份在物联网行业

无从业经验， 此次增资的天安智联

成立于

2010

年

4

月， 主要从事智

能车载系统的研发、 制造及服务

等。 而中科物联成立于

2010

年

7

月， 专注于物联网领域， 以创业投资

业务为主的市场化运作载体。 虽然两

者的成立时间较晚， 但后者的背景值

得关注。 中科物联是江苏物联网研究

发展中心下属公司， 该公司的法定代

表人叶甜春同时也是中国物联网研究

发展中心主任。

过去一年， 天安智联主要从事前

期研发工作， 其研发的智能车载系

统、 智能矿山安监系统等产品已完成

实验室研发及小批量测试， 即将转入

工业化生产及应用。

根据合作协议， 天安智联将与江

苏物联网研究发展中心共建物联网联

合实验室， 针对智能汽车、 智能交

通、 智能矿山等领域进行前瞻性研

发， 同时根据天安智联的具体市场需

求进行针对性研发。 此次增资完成

后， 天安智联入驻中国传感网国际创

新园， 并依托中国物联网研究发展中

心 （筹） 及中国科学院的科研优势，

纳入中科物联的科技成果转化和增值

服务平台。

智飞生物隐藏三大“秘密武器”

证券时报记者 张伟建

智飞生物 （

300122

） 昨日披露

的

2010

年年报告显示， 去年公司

营业收入

7.37

亿元 ， 同比增长

22.06%

； 归属于上市公司股东的净

利润

2.57

亿元， 同比增长

10.88%

。

单从这组财务数据看， 作为创

业板公司的智飞生物成长性一般。

然而， 记者仔细研讨公司年报和其

他已披露信息， 却发现了三个隐藏

的 “秘密武器” ———公司研发实力

积淀深厚、 后备产品潜力无限、 潜

在收购能量巨大， 这些潜在的优势

将为智飞生物带来巨大的成长空间。

研发实力积淀深厚

年报显示， 通过近

10

年的努

力和积淀， 技术优势已经成为智

飞生物的主要核心竞争力。 公司

已建立起了人才一流、 装备精良、

科学高效的研发体系， 拥有一流

的多糖和多糖蛋白结合疫苗技术

平台及完善的病毒疫苗研发平台，

并通过实行项目责任制和模块化

管理的研发管理体制， 确保了研

发工作的执行力和技术协同效应。

此外， 智飞生物继续加强对研发

工作的管理和投入力度， 成立了

“智飞疫苗研发中心”， 进一步优

化了技术研发体系。

截至目前， 智飞生物共拥有疫

苗发明专利

6

项， 正在申请的发明

专利

8

项， 非专利技术

19

项， 正

在实施的研发项目

20

项。 预计

2011

年

～2013

年间， 将有

AC

群流

脑多糖疫苗、

Hib

疫苗和

AC－Hib

三联结合疫苗

3

个疫苗品种获得药

品批准文号并上市销售 ， 其中

AC－Hib

三联结合疫苗为独家专利

品种； 流感疫苗等

2

个疫苗品种将

完成

3

期临床并获得或申报药品批

准文号；

13

价肺炎多糖结合疫苗

等

7

个疫苗品种将获得临床批件并

开展或完成

Ⅰ

、

Ⅱ

、

Ⅲ

期临床试

验， 强大的技术研发能力保障了公

司的竞争能力和可持续发展。

智飞生物表示， 进一步完善疫

苗研发体系、 全面系统开展细菌类

疫苗和病毒类疫苗的研发， 适时新

增

3～5

项研发项目， 以此增强公

司核心竞争力是公司未来几年的重

要工作。

后备产品潜力无限

单从

2010

年年报看， 智飞生

物业绩平淡， 但 “任何一个行业和

公司都会遇到发展的高潮和低谷。

根据综合分析和评估， 我们认为去

年是智飞生物发展的低谷阶段， 最

困难的时期即将过去。” 公司知情

人士接受本报记者采访时表示。

今年智飞生物

AC

群流脑多糖

疫苗、

Hib

疫苗有望投产， 随着自

主产品的陆续上市， 无疑会为智飞

生物市场份额的提升和业绩的增长

带来极大的空间。 公司还计划使用

超募资金

3.6

亿元投资建设

AC-

Hib

三联结合疫苗产业化项目， 这

一独家专利产品项目设计年产

3000

万剂， 投产后预计年均营业收

入

18.18

亿元， 年均利润总额将达

11.1

亿元。 随着新技术的充分应用和

新产品的投产， 智飞生物将迎来蓬勃

发展的春天。

从

2008

年公司的第一个自主研

发产品上市至今， 短短三年时间， 公

司的自主产品已占据了营业收入的半

壁江山。 随着公司自主产品的陆续上

市， 无疑会为智飞生物市场份额的提

升和业绩的增长带来极大的空间。

潜在收购能量巨大

智飞生物年报显示， 截至去年

末， 公司总资产达

22.09

亿元， 股东

权益

21.42

亿元， 负债仅为

6758.54

万元， 资产负债率仅有

3.06%

。

由于经营现金流充裕， 智飞生物

去年披露招股说明书时， 公司不足

10%

的资产负债率曾成为一大 “景

观”。 首次公开发行获取巨额资本金

后， 公司的资产负债率进一步降低，

现金资产充裕。 截至去年末公司的现

金资产超过

16

亿元， 其中超募资金

超过

8

亿元。

显然， 这意味着智飞生物极低的

财务风险、 极高的利用财务标杆的潜

力和同行业并购整合潜力。

“公司将充分利用包括研发优

势、 营销网络优势和资金优势在内的

企业资源， 通过合作、 并购等方式整

合行业资源。” 蒋仁生董事长表示，

“我们将努力实现三年内把智飞生物

打造成我国生物疫苗行业龙头企业的

战略目标。”

中银绒业 高精细“纵贯线”开拓市场

证券时报记者 郭渭鹏

产品既可以在国内市场上销

售， 又可以满足公司国外纱线订单

的需求， 执中国羊绒产业之牛耳的

中银绒业 （

000982

）， 在筹划投建

多组份特种纤维高档纺织品纺纱技

改项目时， 一方面将目光投向国际

最先进的纺纱设备， 一方面顺应国

际市场对山羊绒产品轻薄化的需

求， 迈入双行道发展。

中银绒业表示， 总投资

5.3

亿

元的技改项目， 分别是在公司原有

360

吨粗纺纺纱生产线、 年产

300

吨绒条生产线的基础上进行技术改

造和扩建， 项目完工后， 中银绒业

将新增年产

720

吨粗纺纱线， 最终

形成年产

1080

吨多组份特种纤维

粗纺纺纱能力。

据记者了解， 近几年来， 由于

国际市场对山羊绒产品的需求趋于

轻薄化， 精纺加工得到了更为迅速

的发展， 市场对精纺、 混纺山羊绒

纱的需求日益扩大， 多种纤维的混

纺成为纺织产业时尚化的主流， 多

组份特种纤维纱线可赋予羊绒产品更

多的服用性能， 在消费市场上处于成

长阶段。

截至目前， 中银绒业

2011

年纱

线接单量已超过产能， 部分订单不得

不放弃， 忍痛割爱。 此次中银绒业技

改项目预计

2012

年

6

月建成投产，

届时将为公司生产经营提供有力保

障， 同时也标志着中银绒业在特种天

然纤维业深加工领域跨入 “高精细”

加工阶段。

山羊绒作为纺织品高档原材料，

资源稀少， 如何充分有效地利用是一

个历久弥新的话题。 中银绒业对这一

问题有了新解， 那就是发展多组份精

纺产品和粗纺产品， 精纺产品一方面

可减少原料用量， 另一方面拓宽了羊

绒的应用领域和产品范围， 提高了产

品附加值和资源的综合利用率， 有利

于做强羊绒产业。

中银绒业在接受记者采访时介

绍， 今后公司仍将继续专注于主营

业务的拓展和深入， 坚持走专业化、

精细化、 集约化的道路， 扩大纱线

销售。

延长化建 今年将全力化解人才瓶颈

证券时报记者 郑彦

延长化建 （

600248

） 今日公布

的年报显示，

2010

年公司实现营

业收入

35.68

亿元 ， 同 比增长

16.3%

； 实现净利润

1.24

亿元， 较

上年

8784.79

万元增长

41.25%

。 公

司所有营业收入均来自下属全资子

公司陕西化建， 陕西化建

2010

年

实现净利润

1.32

亿元。

公司表示， 今年将是公司建成

投运项目最多的一年， 大部分集团

重点项目上半年要建成交付， 项目

管理的难度和压力非常大， 上半年

劳动力不足的矛盾更加突出。 公司

同时还面临着其他方面的挑战： 集

团外大项目信息少且价格偏低， 分公

司近几年的施工成本严重高于市场价

格， 集团外市场开拓难度很大； 高水

平的项目管理人才、 技术人才严重缺

乏， 成为制约公司发展的瓶颈； 公司

主业单一容易受到各种因素的影响和

制约， 抗风险能力仍然不强。

面对经营管理中的风险， 延长

化建今年将把人才问题和开拓省外

市场作为工作重心。 在按照建设

“五支”

1200

人专业化高素质人才队

伍要求， 加强人员培训的同时， 继

续加大力度开拓省外以及国外市场，

加强同设计院和

EPC

总承包商的合

作力度，

2011

年计划实现主营业务

收入

35

亿元。
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