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成功不在一瞬间 积累是关键

由证券时报社和证券时报网 （

www.

stcn.com

） 主办的 “

2011

最佳投资顾问评

选” 本周冠军出自理工科， 两周

55%

的

收益率， 让人不得不注意到这个来自光大

证券广州解放北路营业部的小伙子———侯

国超。

夺冠的理科生

主修化工， 却深深被证券市场吸引，

大学四年期间， 侯国超一直都在关注中国

的证券市场。 在侯国超眼里并不因为非金

融学的科班出身而感到 “吃亏”， 反而觉

得自己的理科背景在证券市场让他更有优

势。 “我认为股市就是一个寻找规律的过

程， 而理科生的逻辑性较强。” 侯国超如

此诠释。

谈及其个人的投资理念， 侯国超给

出四个字 “强者恒强”。 擅长做短线交易

的他认为只有一些强势股票才会提供短

线的交易性机会， 所以要增加短线收益

的概率就要做强势股。 至于如何定义强

势股， 侯国超认为强势股就是市场的热

点。 “涨的比较多的股票就是当前或当

天的热点。” 他表示一般找到热点选好股

票后， 还要确认其是否已经突破前期价

位才会买进。

多年累积的经验告诉侯国超， 买股

票不一定要买到最低点， 但一定得是安

全的点位。 用他的话来讲就是： “我不

在乎股票的价值是多少， 我只在乎我的

股票今天买进去了， 明天能不能以更高

的价格卖出去。” “没有绝对的高抛低

吸”， 证券投资上的赢利在理工科小伙子

的逻辑里是相对的概念。 “我可以高

吸然后再更高抛。” 只要不是在最高点

买进股票他就觉得满意了。 证券市场

本来就是一场博弈游戏， 谁都不会知

道最高点在哪里， 侯国超无意中道出

了看似残酷却很真切的投资者写照：

没有最傻只有更傻。

除了喜欢跟踪市场热点， 买卖股票

的时候侯国超还习惯全进全出。 如何选

到西藏发展这个连续四个涨停板的股

票， 侯国超有一套选票理论。 “我个人

看盘基本上只看第一板和最后一板。”

他认为， 这两板里面涨幅最前面的个股

和跌幅最前面的个股， 就已经能足够反

映当时、 当天的信息量。 第一板代表市

场最强的股票， 热点信息都反映其中

了。 而最后一板显示的是目前市场表现

最差的股票， 代表着有回调的机会。 此

外还有一个至关重要的就是： 这两板的

股票是波动最大的， 是做短线必需关注

的。 侯国超认为只有波动大的股票， 短

线操作才会更有冲击力， 获得更高收益

的概率会大幅增加。

现在看来， 侯国超的投资理念总

结起来就一句话： 短线操作市场热点

强势股。 可侯国超表示这个投资理念

的形成， 实际是一个较为漫长且痛苦

的过程。 “每个人进入这个市场都是

从赔钱开始的， 我也不例外。” 刚进入

证券市场， 不知道系统风险， 不了解

游戏规则侯国超经历了一个

2

年

-3

年

的焦虑过程。 通过一段时间的交易后，

他开始总结成功与失败的操作。 期间，

对一些成功的操作理念是因为运气还

是因为技术他做了甄别， 另外也开始

找到失败的原因。 逐渐把失败去掉， 慢

慢把成功留下， 侯国超的成功概率一直

在提高。

尽管做短线要求快狠准， 但侯国超强

调平时功课也要做到家。 “最起码当某个

股票涨起来时你能清楚明白上涨的原因，

另外每个股票都有许多概念或者题材， 具

体是哪个题材导致它上涨， 要心里有数。”

积累盘外知识很重要

谈及投资， 本周大赛中表现比较突出

的中信建投萍乡建设东路营业部投资顾问

张文瀚表示， 会立即想到电影 《兵临城

下》 和电视剧 《我的兄弟叫顺溜》。

张文瀚自

2007

年进入证券市场， 期

间站过岗、 抄过底、 逃过顶、 砍过仓、

割过肉， 如此丰富的经历总算让她在证

券市场里 “学乖” 了。 “我的投资思路

是梳理市场热点脉络， 坚持快而短的交

易风格， 落袋为安终能使得浮盈化为真

实盈利。” 张文瀚表示现在国内

A

股市场

多数时期处在震荡行情之中， 题材变化

和板块轮动较快， 热点层出不穷， 市场

资金往往对题材炒作比较敏感， 结构性

行情依然明显。

现在的张文瀚已经能将选择股票流

程化： 首先从公司基本面出发， 结合当

下政策面利好因素， 筛选出受资金偏爱

的行业龙头； 其次在股票的买卖点把握

上先结合大盘走势， 不逆市而为； 另外

在所选股票明显受资金追捧时， 不盲目

追进， 而是等待小级别回档确认上涨趋

势后伺机而入； 最后是设立止损。 “把

握大概率交易机会， 若判断失误， 股价

触及止损位， 当即斩仓。” 这也是张文瀚

经常对客户重复的话。

谈及个人的投资信念， 张文瀚表示还

有两点对她影响很深。 第一点是大道至

简、 功夫自在盘外。 张文瀚认为面对市场

上五花八门的投资理念， 很容易让人简单

地以为只要读书无数， 了解各种分析流派

后就能万事大吉， 在证券市场上所向披

靡。 实际上投资是一件因人而异的事情，

必须根据自己的投资偏好、 所长、 性格建

立一个属于自己的操作体系才能形成属于

自己的交易思路。 此外还必须在漫长的投

资过程中不断地完善并修正操作细节， 让

简单的操作思路去指导复杂的操作手法。

在模拟操盘比赛中两周获利

28%

， 让张文

瀚更加坚定了自己的投资理念： “我有我

简单而系统的操作习惯和模式， 并且坚定

地执行。”

比赛中， 她表示当时买进南方轴承，

一方面主要是因为对其熟悉， 另一方面是

南方轴承走出了张文瀚能把握的投资形

态， 符合她的投资模式。

“我们要不断地积累盘外知识， 不要

一味看盘。 巴菲特也不是靠看

K

线发家致

富的。” 张文瀚认为要善于在其他学科，

比如哲学、 历史， 受到启发。

第二点张文瀚认为非常重要的是买股

票要待天时人和、 找准机会重仓出击。 秉

承从上而下的投资理念， 从国家政策出

发， 以实体经济行业当中选择运营状况良

好的行业； 根据目前二级市场上资金流入

关注度较高的行业， 张文瀚选择了两个重

点关注的行情： 高端设备制造业当中的机

械细分行业和由于国际油价上涨带来的景

气度较高的化工行业， 并分别建立了两个

行业股票池。

高房价下的无奈草根

政府是动真格了， 限购限贷调房价，

可是房价依旧高企， 这是不争的事实。

炒房的停手观望， 等待的不过是时机，

不着急。 真正着急的是无奈的 “草根”

购房者们， 首付高了， 利率高了， 贷款

紧了， 买房子似乎更难了， 可是对房子

的需求依旧那么迫切。

上周末， 一些媒体再次组织看楼团，

无论哪个路线， 看楼车爆满， 打听一问：

80%

都是买房自住的， 理由各不相同，

迫切心情却是一致。 一天几个楼盘看下

来， 议论得多， 叹气得多， 真正下单的

却没几个。 “房价还是那么高， 看得起

买不起， 哪儿是我们下不了决心？ 资金

受限哪。”

种种的无奈， 迫使着许多资金缺乏

的 “刚需们” 四处交流方法， 寻求希望。

发微博、 写帖子， 认识不认识的， 都希

望通过各种渠道获得买到房子的信息和

方法。

近日， 记者在一家地产论坛上看到

网友

oceanliu

贴出自己的闹心经历：

“因为商品房太贵了， 贷款利率又高，

我们不得不选择了集资房。 这不， 年

前看了西丽一套集资房，

53

平方米，

当时要

47

万，

2009

年的新房， 村委集

资建的， 感觉建的还不错， 户型也挺

方正的， 虽然不大， 可也有个两房，

有点心动了， 问了父母， 父母说听我

们的， 后来准备签了， 第二天中介来

电话， 说到村委过户， 需要过户费

10

万。 大家看看，

10

万啊， 疯了吗？ 村

委真是脑抽了。 我马上说不买了， 中

介也无奈， 任谁也不会花这个钱买这

个房子， 本身就很贵了。 没几天就过

年了， 中介三天两头来电话， 说找人

帮忙能否走后门给省一些， 我也不搭

理他。 这不， 给我们打电话说过户费

3

万搞定了， 业主还降价到

45.5

万元，

说是看在过户费贵的基础上便宜点，

让我们晚上过去和业主谈谈。 考虑了

下， 还是跟业主见面了。 因为里面还

有租客， 业主说要到

7

月

20

日才到

期， 说过完户租金给我们， 算

3

个月

的租金。 我俩当时特别累， 就说好， 哪

知就在这出了问题。 签完合同， 回到家

都

12

点半了， 又把合同拿出来看看，

一算， 天啊， 租金少算了一个半月，

3

月

1

日到

7

月

20

日怎么能算

3

个月呢，

应该是

4

个月

20

天啊。 给中介电话，

让他告诉业主给我们补一个半月的租

金。 哪知道中介立马说不可能， 业主不

会加的， 这个我们怎们能让呢？ 我们火

了， 说不给补这一个半月我们就不买

了。 当时中介完全变了一副脸， 说话做

事完全想着业主那边， 替业主说话， 最

后还把电话挂了， 还来了短信说我们不

买就告我们， 让我们等法院传票。 其实

我们根本不怕他告， 告什么， 我们只交

了一千块当押金， 而且跟我们签的那个

业主不是使用证上的名字， 使用证是他

老婆签的字， 而昨天是他老公跟我们签

的， 所以， 我知道合同根本是无效的。

上午还咨询了三个律师， 让我们放心，

这是小产权房， 法律根本不认可， 根本

不可能告成你们， 你们不告他就不错

了， 他还应该给你退押金呢。 心里有数后

决定跟中介摊牌！ 我给了中介电话， 告诉

他律师的话， 中介马上语气软了， 后来说

业主答应给我们补偿这一个半月的押金

了， 还给我们道歉等等。 我们现在不干

了， 非让他给我们佣金打折， 打

9

折， 中

介不干， 就这么僵持着。 哎， 怎么那么闹

心， 买个房子真累啊， 都不想买了。”

都知道小产权房不安全， 这不是资金

不够么， 谁不想买套漂漂亮亮的商品房。

无奈决定买便宜的集资房， 又遭遇村委、

业主、 中介的百般刁难， 网友

oceanliu

的

经历激起了很多网友的愤恨， 纷纷出主

意。 主意出了一箩筐， 似乎矛盾永远解决

不完， 议题最后居然倒向 “哪里的集资房

比较便宜？ 哪里还有小产权房” 等等。 大

家都在找便宜的房子， 只要价格便宜， 其

他问题似乎都是小问题， 这多少透露着些

许的无奈。

“听说有些中介公司还在大肆开铺，

这就看不懂了， 难道看好后市？ 在观望中

担忧着， 我还是愿意相信政府调控房价的

决心， 是种寄托， 也是唯一的希望。” 一

位看楼的女士表示。

关于幸存者的游戏

十年前， 财经作家吴晓波用两本厚厚的 《大败局》， 呈

现了瀛海威、 秦池、 巨人、 太阳神、 爱多、 健力宝、 科龙、

三九、 托普等企业的败局， 也呈现了企业背后那些曾经作为

英雄的企业家们的落魄画像。 成败乃兵家之常事。 面对失

败， 这些企业家们是选择了退出江湖， 还是寻找东山再起？

任何事情都是一体两面。 失败， 可以让失败者一蹶不

振， 甚至走向自我消亡； 在不经意间， 失败也可以摇身为成

功之母， 沉淀为佳话经典。 对这一段商业悲剧， 吴晓波并不

悲观： “所有我们从苦难中学到的东西， 都不会没有价值。

对于一段不算太短的商业历史来说， 失败并不可怕， 甚至还

值得期待。”

十年沧桑， 一洗铅华； 凤凰涅槃， 浴火重生。 曾经驰名

神州的企业， 曾经辉煌却又暂时落魄的企业家， 今夕何在？

财经作家陈润在追踪 《大败局》 中失败企业家的现状中， 为

我们梳理了史玉柱、 张树新、 吴炳新、 孙宏斌、 仰融、 胡志

标、 李东生、 王志东、 何伯权

9

位著名失败者涅槃重生的故

事， 集成 《大逆转： 大败局之后的复活密码》 一书， 试图从

中分析得出带有共性的经营智慧和成功品质。

据不完全统计， 《大败局》 中

90%

的企业家在失败后或

者是出狱后仍然从事商业活动， 只有很少部分因为年龄问题

解甲归田； 在仍然从事商业活动的企业家中，

50%

转换了行

业方向，

50%

依然难以割舍以前的行业，

50%

实现了东山再

起， 但却只有极个别实现了超越。 为什么？ 这些企业家们东

山再起的共同精神是什么？ 制约这些企业家超越的因素又是

什么？

不幸各有各的表现， 但却有共同的原因。 吴晓波尝试揭

开了激情年代企业家 “中国式失败” 的黑匣子： 政商博弈的

败局、 创业原罪的困扰和职业精神的缺失。 “幸福的家庭都

是相似的”， 成功企业家的品质也都是相似的。

倒在 “房地产调控” 之下的史玉柱， 在接到文化部禁止

在游戏中设 “开宝箱” 文件的第二天， 就让 “开宝箱” 从

《征途》 中消失了。 是的， 美国管理专家伊恩·布雷默在 《肥

尾理论》 中反复提醒企业家和投资者： “在所有应该被认真

处理的风险中， 政治风险是最不受投资者和企业重视的一

个。 投资者的风险意识， 以及企业看似周密的风险管理计

划， 甚至就没有政治风险的考量。”

《圣经： 新约马太福音》 告诫人们： “你们要进窄门。

因为引到灭亡， 那门是宽的， 路是大的， 进去的人也多； 引

到永生， 那门是窄的， 路是小的， 找着的人也少”。 企业长

青的秘诀是什么？ 刘永好说因为他的 “每一桶金都是阳光

的”。 失败的企业家， 没有打过法律擦边球的很少， 没被告

过的也很少。 这些企业家中， 为什么独独史玉柱完成了超

越？ 不是别的， 而是他对 “商誉” 的重视： 低调复出， 赚钱

后首先还清债务。

史玉柱经常挂在嘴边的一段话是： “巨人神话的核心是

一种精神， 是一群年轻人执著地追求自己选择的事业并为这

种追求不顾一切的拼搏精神， 是追逐太阳的精神。” 这些企

业家， 当时的失败， 缘于企业家精神的缺失； 今日能够东山

再起， 也是得益于企业家精神。 那些不具有企业家特质的企

业家， 即使对曾经的失败有多么不甘， 对自己发现机会的能

力有多么自信， 也注定实现不了超越， 因为如今的时代变

了， 已不再是 “乱世” 了。

在分析老兵王者归来蕴涵的成功基因时， 作者陈润开出

了四点药方： 一是重视资本的力量， 二是完善现代企业管理

制度， 三是创新商业模式， 四是升华企业家精神。 “成功之

路不可复制， 解读旨在传递一种平实而坚定的力量， 重拾勇

敢而不屈的信心”。 是的， 商业， 就本质而言， 是一个关于

幸存者的游戏商业， 最大的悲剧不是职业生涯中的失败经

历， 而是那股不甘平庸的勃勃野心在企业家内心的熄灭。

《大逆转： 大败局之后的复活密码》 可读性很强， 遗憾

的是， 书中的材料， 主要是作者搜集而来， 而不是那些企业

家们的 “口述历史”。 如果能有那些企业家们的 “口述历

史”， 我们的受益或将更多、 更深刻。

内容简介

长期以来， 企业管理都是一件辛苦而费心之事， 企业越

大， 企业家越难， 正所谓 “打江山易， 守江山难”。 比尔·盖

茨就常常告诫员工： 微软离破产永远只有

18

个月。 企业越

大死得越快， 所以越要谨小慎微， 如履薄冰。 摊子越铺越

大， 渴望有好归宿的员工越聚越多， 于是有人干脆把企业卖

掉， 而有人压根儿就不想做大， 始终把企业放在自己能驾驭

和掌控的境地。 但是更多的人选择前行， 选择一往无前！

本书讲述史玉柱、 张树新、 吴炳新、 孙宏斌、 仰融、 胡

志标、 李东生、 王志东、 何伯权

9

位失败英雄， 历尽劫后余

生， 十年悟道、 “王者归来” 的故事。 如王志东从新浪出局

到创办点击科技、 孙宏斌出售顺驰后再造融创中国、 张树新

离开瀛海威后携联合运通东山再起、 仰融因华晨败局后借正

道回国造车、 何伯权挥别乐百氏后以今日投资重回商业舞台

……真实再现和记录他们为重振未继事业锲而不舍、 跌宕起

伏的历程， 解读反败为胜的复活密码和企业家精神。

Fortune Story财富故事

证券时报记者 伍泽琳

Gold Rush

淘楼淘金

证券时报记者 陈英

羊脂玉与

“

羊脂欲

”

� � �很多时侯， 只要一提到和田玉， 浮现

在人们脑海里的， 恐怕就是白白润润的羊

脂玉了。 难怪在一些和田玉网站、 论坛或

者贴吧里， 总有一些新人一上来就瞄准了

一个目标而去： 羊脂玉。

究竟什么是羊脂玉， 羊脂玉又是不是我

们想得到就一定能够得到的呢？ 笔者在这方

面感触尤深， 不妨说出来与大家分享一下。

按照传统分类， 羊脂玉是和田玉中的

极品， “宝石级材料”， 全世界只有新疆

出产， 并且仅存在于籽料中。 之所以叫做

羊脂玉， 是因为其外观观感洁白， 质地细

腻， 光泽滋润， 体现出强烈的油脂感， 甚

至有抓不牢、 怕化掉的感觉。 从物理学角

度看， 羊脂玉中的透闪石含量高达

99%

以上， 远非其他软玉所能及， 因而极其稀

有而珍贵。

现在真正的羊脂玉可以说少之又少，

市面上很难见到， 即使有， 也仅限 “圈

内” 流转， 并且价格奇高， 据称每克已高

达

3

万至

5

万元， 并且也绝非有钱就能够

得到的， 因为羊脂玉的主人大都 “不差

钱”， 想成功转让到手， 还得看转出方

是否情愿。

还是说说我自己的 “羊脂玉” 故

事吧。 那还是学玉的最初阶段， 在一

家网店里见到一小块白色的玉石， 约

摸小指头大小， 卖家只提供了一张模

糊而黯淡的图片， 也没有过多的文字

描述， 只称是羊脂玉，

6.8

克， 标价

290

元包邮， 不还价。 当时正值为玉疯

狂之际， 一见 “羊脂玉” 三字， 哪里

还能移走攫取的目光？ 加上耗银不多，

赶紧毫不犹豫地拍下、 付款， 然后急

吼吼地催促卖家发货。

待货物上手， 一看竟比图片上还

白， 且十分细腻， 用裁纸刀试了一下

毫无反应， 当即认可， 飞快地确认了

不说， 还给了卖家一个大大的好评，

甚至还到处炫耀， 称自己终于拥有了

一块真正的羊脂玉， 一时引来不少艳

羡的目光。

到后来明确地知道了和田玉及其他

相似玉石的密度差别及简单的测试方法

后， 自行做了一下检测， 发现这一小块

被我视作珍宝的 “羊脂玉” 居然只有

2.65

的密度， 不仅不是所谓羊脂， 就连和

田玉的边都沾不上， 只是典型的石英岩

玉， 也就是人们常说的水石———水石的白

度甚至可以超过和田白玉， 硬度则比和田

玉还高， 达到摩氏

7

度， 裁纸刀当然刻划

不动； 而之所以比较细腻， 则是因为其与

和田玉籽料的 “路线图” 完全一致， 都是

玉龙喀什河里的卵石， 长年累月受河水冲

刷， 安有不细之理？

一段羊脂梦终于醒来， 再仔细看时，

发现白度、 细度确实都不错， 但油润度

呢？ 按说， 很细腻的和田玉， 即使达不到

羊脂级， 其油性也是相当好的。 而所谓羊

脂玉， 首先就得润， 是吧？ 否则羊脂玉的

“脂” 又作何解释呢？ 羊脂玉号称 “白如

截肪”， 截肪是什么？ 就是一段羊油， 维

族朋友说得更具体， 是羊尾巴油。

这钱肯定是白花了， 或者说， 花钱买

教训了， “吃药” 了。 但从另一个角度

看， 这钱花得很值： 没有它， 我可能至今

还不知道什么是羊脂玉， 恐怕还以为满世

界都是这种美玉呢。 要是在对羊脂玉的无

限向往与追求中， 花巨资淘回一块甚至多

块巨大的号称羊脂玉的水石， 那才是真正

的 “吃药” 了， 对吧？

也许有人要问了： 你说羊脂玉十分稀

有， 怎么很多时侯都能看见鉴定证书上写

着 “白玉

-

羊脂白玉” 的鉴定结论呢？ 这

就涉及到真羊脂与 “证书羊脂” 的关系

了。 根据

2003

年的 “新国标”， 在有的鉴

定机构那里， 只要软玉的白度、 净度达到

一定程度， 就可以出具羊脂玉的鉴定证

书， 而不管究竟是和田料还是俄料、 青海

料， 甚至干脆就是韩料。 于是乎， “证书

羊脂” 漫天飞， 并且价格也很容易让人接

受， 一时购买者众。 但此 “羊脂” 非彼羊

脂， 在老玩家眼里， 最多也就是一块白玉

而已， 与真正意义上的羊脂玉毫不沾边，

市场价格与收藏价值也有天壤之别。

近年来， 市场上出现了一种俄料， 因

多有黑色的外皮， 业内称为黑皮料。 这类

料子中的一部分几乎能与和田玉羊脂玉相

媲美， 一时间成为玩家追捧的对象， 价格

也扶摇直上， 公斤价从几万涨到了目前的

七八十万， 且仍没有 “刹车” 的意思。 看

来， 在和田羊脂玉越来越稀缺的情况下，

黑皮料作为能够满足人们 “羊脂欲” 的料

子， 也不失为一种替代与补充。

Treasure Hunt

寻宝

孔伟

《大逆转》

陈润 著

浙江人民出版社
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