
基金经理

:

张俊生

张俊生
，

中国科学技术大学管理学
硕士

，

6

年证券从业经历
。

2005

年至
2006

年就职于广东发展
银行总行

，

任信用风险政策组主任
；

2006

年至
2009

年就职于鹏华基金管理
有限公司研究部

，

任研究员
；

2009

年
7

月加入信达澳银基金
，

历任信达澳银

中小盘股票基金基金经理助理
（

截至
2010

年
12

月
31

日
，

该基金的
2010

年总回报率位列晨星
230

只参评股票
型基金第

5

名
）

和信达澳银领先增长
股票基金基金经理助理

（

2010

年
12

月
，

该基金在上海证券发布的基金评
级中荣获

“

三年的择时能力
”

五星
、

“

三年的综合评级
”

四星
），

协助基金
经理投资决策

。
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Column

寻求突围 基金公司开店直销

华夏
、

大成
、

南方
、

鹏华
、

博时等大型基金公司都已开设多家直销理财中心
，

且基本上在
1

年内实现了盈利
证券时报记者 方丽

一直受银行等渠道制约的基金

公司开始打造自己的直销渠道， 各

大基金公司的直销中心和分公司数

量悄然增加。

大面积铺开直销网点

事实上， 缺乏自有的销售渠道

是长期困扰基金业的一大难题，

2006

年不少大公司开始了直销网

点的试点， 而目前这类直销网点正

大面积铺开。

直销网点开拓力度非常大的基

金业老大华夏基金， 目前直销理财

中心的版图已扩大至北京、 南京、

上海、 杭州、 广州、 深圳， 合计有

16

家直销理财中心， 仅北京地区就

有

10

家， 甚至多于一般中小银行在

北京的布点。 同样， 大成基金公司

也在北京、 上海、 武汉、 沈阳、 福

州、 成都、 西安、 广州、 香港等地

设立了分公司， 还在深圳、 北京、

上海等地设立了投资理财中心。 南

方、 鹏华、 博时等大型基金公司铺

设直销网点的力度也不弱。 据一家

基金公司有关负责人表示， 今年内

将在国内

6

个城市建立直销中心。

此前， 直销点建设主要集中于

实力较强的基金公司， 直销点一

般设立在一、 二线城市。 随着基

金业规模不断扩大， 不少中小型基

金公司已开始着手布局二线城市直

销中心或分公司， 绝大多数基金公

司目前已经在北京、 上海、 深圳、

广州等地设立了相关分支机构。

据悉， 直销中心主要是以大中

型客户为服务对象， 投资门槛超过

50

万元。 “这类网点一方面是为

投资者提供贴心、 便捷的专业理财

服务， 最重要的是可以与银行等合

作伙伴开展深入交流与合作。” 某

基金公司负责人表示。 “以往通过

银行或券商销售基金产品， 基金公

司无法掌握客户资料， 所有的信息

沟通都必须通过中间渠道。 对客户

来说， 会产生买了产品却得不到服

务的感觉， 而这一切都是因为双方

无法直接联系造成。” 一家基金公司

专户业务负责人透露， 而直销网点

的建立， 更有利于进行客户沟通。

直营店有望提高利润率

基金公司建立属于自己的直销

网点将成为一个必然趋势。 深圳一

家基金公司总经理曾表示， 发展直

营店是学习海外的销售经验， 海外

的情况显示， 一般服务资金超过

2

亿元就基本可以实现盈亏平衡。

对于基金公司来说， 成本跟收益

是开设直营店必须考虑的事情。 目前

来看， 情况比较理想。 据知情人透露，

基金公司在一、 二线城市设立直销网

点或者分公司， 租金的支出相当高，

人力成本也不少， 一般分公司至少在

20

人以上。 不过， 从目前情况看， 直

营店基本上都在一年内实现了盈利。

上海一位基金业人士透露， “对

基金公司而言， 直销比重越大， 基金

公司的利润也越高”。 他介绍， 目前

不少基金公司直营店已经成为积累高

端客户、 专户产品推广等重要活动的

渠道。 以华夏基金为例， 理财中心已

经成为华夏基金客户服务及品牌服务

的一个窗口， 数据显示， 今年以来通

过直销理财中心已经进行了

60

次各

类型的理财讲堂。

不过， 也有人士认为， 并不是所

有的基金公司都有足够的资金开拓新

的销售渠道或销售模式。 目前这类直

销点的铺设还主要集中在大中型的有

实力的基金公司， 而且， 基金直销门

店销售额在公司直销渠道中所占的比

例还很小。 还有基金公司人士表示，

基金直销门店遭遇了成本高、 服务面

窄、 效果不明显等问题， 也有部分直

销店出现了入不敷出的情况。

寻找抗通胀的“农场”

通货膨胀之下， 拿什么来拯救我

们的资产。 股神巴菲特在他执掌的伯

克希尔

─

哈撒韦公司今年的股东大会

上给出了答案： 不要投资黄金和货

币， 要投资那些可以生产创造的东

西， 比如一座农场。

巴菲特说， 在通货膨胀环境下，

那些所需资本性投入较少， 而且有

能力随着通胀而提高价格的公司将

是最大的受益者， 比如喜诗糖果公

司。 实际上， 沃尔玛和雀巢等消费

类股票已成为巴菲特行业配置的新

宠，

DQ

、 可口可乐等都被巴菲特誉为

“我们的最爱”， 成为伯克希尔旗下的

现金牛。

谁能成为中国投资者抗通胀的那

座农场？ 英联食品集团是一个不错的

选择， 这是一家业务多元化的跨国食

品集团， 全球销售额超过

102

亿英

镑。 公司四大业务板块： 食品杂货、

糖业与农业、 食品添加剂、 服装零

售， 都与民生及消费息息相关， 也即

股神口中的抗通胀利器， 旗下品牌阿

华田、 川宁茶都有口皆碑。

英联集团这座 “农场” 植满了抗

通胀的作物： 其产品均为刚性消费

品， 具有持续稳定的消费需求支撑；

企业亦可凭借市场地位以及上游议价

能力， 提高价格来应对通胀风险。

如何像巴菲特一样配置这样的食

品企业以抵抗通胀？ 标普全球农业指

数为我们提供了投资于消费属性、 产

业链优势的绿色通道， 该指数成分股

的

24

家公司覆盖了农业和食品的上

游、 下游以及分销各个领域， 其中不

乏美国

ADM

公司、 新加坡丰益国

际、 巴西食品公司这些行业巨头的身

影。 日前， 以这些知名公司为投资标

的的广发全球农业指数基金正式获

批， 为投资者提供了更多的选择。

（广发基金市场部）
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诺贝尔经济学奖得主也要买基金

刘劲文

诺贝尔经济学奖得主居然不会

理财？ 是的， 而且这绝对不是愚人

节玩笑。

2010

年度诺贝尔经济学奖得

主莫滕森在今年初来华访问。 当被

人问及他个人如何理财， 在投资方

面有何心得之时， 这位经济学家居

然坦言： “实际上我不适合理财，

虽然我是经济方面的专家， 但是我

更多关注于劳动市场。 我的资产组

合需要依靠其他的金融学专家来帮

忙。” 他在笑称自己没有这方面能

力的同时， 还保持着对市场和未来

的敬畏： “如果我们能够预测的

话， 就不会有危机了。”

“认识你自己” 是刻在古希腊

阿波罗神庙墙上的一句箴言， 也是

古希腊哲学家苏格拉底所称颂的最

高智慧。 莫滕森所表达的对自己不

擅长专业的谦卑以及对市场与未来

的敬畏， 不正是这样一种高明智慧

的体现吗？

作为经济学的顶级专家， 莫滕森

承认自己不适合理财， 需要委托给在

投资上更加专业的人。 我们对待自己

的投资理财， 是不是也需要多一点自

知之明呢？

基金理财如今几乎人尽皆知，

但很多人还是认为， 投资就是低买

高卖， 没有什么复杂的， 为什么非

要选择投资基金， 把自己的钱托付

给基金公司的投资专家呢？

莫滕森的故事已经告诉了大家，

这个道理很简单， 其实就是古人常

说的 “闻道有先后， 术业有专攻”。

因为投资是一件非常专业的事情，

你也许很聪明， 甚至是某一领域的

佼佼者， 但你未必合适做投资理财。

南海股票大泡沫的破灭， 让大科

学家牛顿十年的收入化为灰烬。 无独

有偶， 政治家丘吉尔在政坛上叱咤风

云， 在投资场上也是一塌糊涂。 毋庸

讳言， 牛顿、 丘吉尔都是所在领域的

天才人物， 但却都不是股市中的高

手。 从他们理财的经历中可以看出，

投资成功需要非常专业的素质和技

术， 纵然是在其他领域有极大建树

的成功者， 在股市中却未必能胜任

投资理财之职。

那为什么可以选择信赖基金

呢？ 因为基金除了在股票基本面研

究、 上市公司实地调研考察上具有

散户不可比拟的专业优势之外， 在

控制人性心理弱点方面同样具有很

强的相对优势。

“知己知彼， 百战不殆”， 承

认自己不擅长理财也许恰恰是成功

理财的开始。 学习莫滕森， 专注自

己的工作领域， 把投资理财交给专

业的基金经理去帮你操作完成吧。

（作者单位： 汇添富基金）

分享政策红利寻找经济增长新引擎把握产业趋势掘金产业升级受益股

信达澳银产业升级股票基金

三大推荐理由

紧随经济转型步伐

充分享受政策红利

纵观全球经济发展史， 很多国

家尤其是发达国家都经历过经济转

型阶段。 在经济的起飞初期， 这些

国家的经济增长方式较为粗犷， 能

源消耗较大， 过度依赖出口， 通过

一段时期的经济转型和产业结构调

整， 逐步步入可持续发展的增长轨

道。 从日韩的经验来看， 转型一般

需要

10

年左右的时间， 因此 “十二

五” 将成为中国经济转型的关键时

期。 综合国际国内政治经济形势，

转变经济发展方式已刻不容缓。

经济转型不仅仅是中国经济未

来很长一段时间的政治经济的热

点， 也必将成为影响中国资本市场

发展的重要因素。 纵观国内外股市

发展， 历史经验表明， 股价表现出

色的公司往往契合经济发展的阶段

特征。 中国经济过去

20

年曾经出

现几次较大的经济发展趋势， 同时

期

A

股市场也出现过许多股价出现

超额回报的代表性上市公司。 可

见， 每个阶段只要找到契合当时期

经济发展特点的公司和板块， 将能

获得丰厚回报。

信达澳银产业升级股票基金，

通过对经济发展趋势的判断及对国

家相关政策的深入理解， 把握经济

转型中的关键投资领域相关投资机

会， 可以帮助投资者分享经济转型

带来的制度红利。

牢牢把握产业升级

掘金相关受益个股

展望中国经济转型的前景， 传

统产业的调整升级、 区域优化和战

略性新兴产业的发展将成为中国下

一轮经济增长的新引擎。 信达澳银

产业升级股票基金将会以中国经济

转型过程中传统产业升级和新兴产

业发展作为投资主线， 并通过 “自

上而下” 和 “自下而上” 相结合的

方法构建基金的资产组合。 一方面，

该基金将通过 “自上而下” 的深入

分析， 在对国内外宏观经济发展趋

势、 国家相关政策深入研究的基础

上， 优化大类资产配置、 甄选受益

的行业； 另一方面， 通过 “自下而

上” 的深入分析， 精选公司素质高、

核心竞争力突出、 估值合理的公司，

依靠这些公司的出色能力来抵御行

业的不确定性和各种压力， 力争为

广大投资者获取超越行业平均水平

的良好回报。

信达澳银产业升级股票基金将

把握以下四个方面的投资机会。

第一， 产业结构调整促使服务、

消费类行业出现机会。 目前， 国家

先后出台各项优惠政策刺激内需，

以提高第三产业的

GDP

贡献率， 机

会将会涌现。

第二， 步入升级的传统产业仍

有投资机会。 如水泥、 化工、 钢铁等

传统行业的供需将发生变化， 但仍是

国民经济的支柱行业， 投资机会可期。

第三， 我国的区域经济发展差异

大， 传统产业将向中西部逐步转移，

与其资源和能源优势相结合， 传统产

业发展也将重现生机。

第四， “十二五” 规划提出的节

能环保、 新一代信息技术、 生物、 高

端装备制造、 新能源、 新材料和新能

源汽车等七大战略新兴产业， 是未来

十年国家大力支持发展的领域， 很多

相关的行业和公司会不断涌现， 将聚

集大量的投资机会。

整体业绩不俗的新基金

管理专家

信达澳银基金公司拥有实力雄厚的

投研团队， 投资经验丰富， 旗下基金整

体业绩表现不俗。

2010

年， 信达澳银

旗下所有基金收益率均为正值， 并全部

进入年度同类型基金前二分之一。

与此同时， 成立于

2009

年

12

月

1

日的信达澳银中小盘股票基金全年

净值增长率为

23.7%

， 在晨星

230

只

参加排名的股票型基金中位列第

5

名。 成立于

2010

年

7

月

28

日的信

达澳银红利回报股票基金， 截至

2010

年

12

月

31

日所取得的净值增

长率为

11.1％

（数据来源： 晨星， 统

计时间：

2009

年

12

月

31

日

-2010

年

12

月

31

日）。 连续两只次新基金获得

如此绩效， 证明信达澳银在次新基金

管理方面也拥有丰富的经验。

基金概况

基金代码

610006

投资目标

把握经济结构调整中的传统产业

升级和新兴产业发展的战略性机遇，

精选受益于产业升级和新兴产业发展

的个股， 在严格控制风险的前提下，

力争实现基金资产的长期稳定增值。

投资范围

股票等权益类资产为基金资产的

60%-95%

， 债券等固定收益类资产及

中国证监会允许基金投资的其他金融

工具占基金资产的

5%-40%

， 权证占

基金资产净值的

0%－3%

， 基金保留的

现金或者到期日在一年以内的政府债

券的比例合计不低于基金资产净值的

5%

。 基金投资受益于产业升级的股票

不低于股票资产的

80%

。

业绩比较基准

沪深

300

指数收益率

*80%+

中国

债券总指数收益率

*20%

（

CIS

）

大成债券基金将分红

大成债券基金日前公告， 将于近日每

10

份基金份额派发红利

0.1

元， 此次分红的权益

登记日及除息日为

2011

年

5

月

18

日， 现金红

利发放日为

2011

年

5

月

19

日。

据天相投资统计， 自

2003

年成立以来，

大成债券

A/B

类基金已累计分红

24

次， 大成

债券

C

类基金分红

14

次， 两类基金分红总额

逾

5

亿元。

(

杨磊

)

易方达基金新设

指数和对冲策略研发中心

记者从易方达基金获悉， 该公司今日新成

立两个研发中心， 分别是 “易方达指数投资研

发中心” 和 “易方达对冲策略研发中心”， 旨在

加强对指数化投资及对冲套利的深入研究， 提

高产品开发和投资能力。

易方达基金有关人员表示， 指数投资研发

中心将主要承担三项工作任务， 即研究新指数

产品； 研究、 优化、 提高指数投资方法技术和

研究如何让投资者更好地使用指数作投资工具

进行资产配置。 对冲策略研发中心吸收华尔街

的著名基金经理作为主要成员， 作为公司的常

设组织与国外成熟市场对冲领域的领先机构保

持联系并定期开展业务研讨和交流。 （杨磊

)

恒泰长财证券

全面代销融通基金

融通基金今日公告， 为更好地满足投资者

的理财需求，

5

月

16

日起， 恒泰长财证券将

全面代销融通旗下

11

只开放式基金， 并同时

开通其定投业务。 投资者通过恒泰长财证券，

可申购到融通深证

100

、 融通巨潮

100

、 融通

深成指、 融通内需驱动等

11

只产品。

据悉， 目前融通基金代销渠道已覆盖工

行、 建行、 交行、 招行等大型商业银行及重点

券商，

Wind

数据显示， 截至

2011

年一季末，

融通基金客户数

278

万户， 个人投资者比例超

过

90%

， 高于行业平均水平。

(

方丽

)

景顺长城主办

“精明理财杯”投资大赛

景顺长城基金主办的 “精明理财杯” 基金

投资大赛已经进行了

11

个月， 多数选手在赛

期内取得了较好的正回报， 业绩最好的基金组

合收益达到

35.82%

。

比赛中， 业绩靠前的选手多是买入持有

的中长期投资策略。 大赛评委之一的国金证

券基金研究总监张剑辉认为， 中长期策略获

胜说明中长期投资与基金产品自身的特征相

一致， 也更适合投资者的操作， 而且从中长

期看选择一只或者几只好基金的难度低于判

断市场的难度。

景顺长城基金表示， 在

6

月份大赛结束后

将立刻启动新一轮比赛， 原有选手可继续参赛，

大赛将新设两年期收益大奖， 以鼓励长期投资。

（杜志鑫）

官兵
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