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中国区最佳

IPO

项目保荐代表人

广发证券 詹先惠

� � � �作为项目负责人及保荐人， 詹先

惠

2010

年成功保荐华仁药业。 该项

目历史沿革复杂， 申报后又面临未列

入证监会明确创业板鼓励推荐类行业

的难题， 詹先惠通过对该项目深度尽

职调查， 较好解决其历史股权变化复

杂、 同业竞争等问题， 深入发掘该项

目的创新亮点、 成长性， 使之成功在

创业板发行。 此外， 其保荐的光迅科

技、 特锐德、 华仁药业、 鸿路钢构均

成功过会， 过会率

100%

。

詹先惠对所负责项目产业分析、

公司定位、 战略规划深刻理解， 并

以此为指导企业架构、 募集资金项

目、 争议问题的解决， 最终帮助发

行人管理层对自身现状、 未来方向、

业务结构有清晰准确的认识； 对投

行所需法律、 会计专业知识方面的

准确把握， 最终确定有争议问题的

解决思路， 用最有效的方式进行招

股书撰写和披露， 降低发行人所存

在问题的审核风险； 对投行项目组

成员之间的结构安排合理， 分工明

确， 合作良好； 对其他中介机构工

作的推动、 协调， 较为有序； 对发

行人整改工作的落实监督有效。

国泰君安 吴国梅

� � � �吴国梅从事投行业务

16

年， 积累了

丰富的业务经验。 在项目运作中， 能有

效协调各方全力配合， 项目运转通畅，

同时具有良好的沟通能力和协调能力，

善于解决各类疑难问题， 注重控制项目

风险。 吴国梅具有良好的业务技能， 在

其保荐的项目中， 尚未存在带病上市、

上市当年即业绩变脸、 大幅下滑的情形。

海通证券 周威

� � � �面对发行人华泰证券控股其他两家

证券公司， 需妥善解决同业竞争问题的

背景， 保荐代表人周威积极与发行人协

商沟通， 提出了吸收合并信泰证券、 与

联合证券合理划分投资银行业务和经纪

业务地域范围的方案。 经过多次与监管

机关的沟通， 与相关方多轮的谈判， 周

威终于顺利解决了困扰和阻碍发行人发

行上市的最大障碍， 并就合并过程中商

誉的财务处理、 解决同业竞争方案中业

务领域的划分等重大问题提出了科学合

理的建议。

华泰证券在

2010

年公开发行时，

面对证券

A

股市场低迷的情况， 通过

强有力的路演推介， 在众多新股频频破

发的情况下， 仍以

29.41

倍的发行市盈

率成功登陆

A

股市场， 该市盈率与证

券行业平均交易市盈率水平持平。

周威凭借丰富的行业知识， 结合华

泰证券实际情况， 解决了其发行上市

过程中存在的重大障碍， 并在解决过

程中将对其的不利影响降低到最小。

面对严峻的市场环境， 周威协助华泰

证券果断抓住稍纵即逝的发行时机，

以较小的新增股本稀释， 顺利完成筹

集资金目标。

华龙证券 全泽

� � � �全泽具有良好的项目判断能力

和较高的执业水平； 重视改制环节

的工作； 对发行人进行充分辅导，

使其充分理解政策要求和资本市场

规律； 对项目的相关技术问题处理

得当， 得到监管部门的高度认可。

如西泵股份项目

2010

年

3

月上报，

年底发行完毕， 其市盈率在

2010

年发行的汽车零部件企业中名列前

茅。 虽然发行后大盘在下跌， 其他

新股也频频跌破发行价， 西泵股份

在充分换手的情况下仍维持在发行

价上。 这充分说明了保代良好的价

值发现和推介能力。

作为首批注册的保荐代表人，

全泽自

2004

年注册以来先后完成

红豆股份增发、 北大荒可转债、 冠

农股份定向发行、 启明信息配股、

西泵股份

IPO

项目， 签字项目过会

率为

100%

， 且五个保荐项目完成

质量良好， 实现发行人和投资者的

双赢。 其中， 北大荒可转债项目被

评为新财富第三届最佳投资银行项

目， 全泽被评为第三届新财富最佳

保荐代表人； 冠农股份定向发行项

目在

2008

年熊市中完成发行， 不

仅实现发行人当年扭亏为盈， 发行

价也创出再融资的新高；

2010

年

完成的西泵股份

IPO

项目， 规范运

作， 审核及发行情况良好， 申报当

年完成发行， 显示出良好的执业水

准和项目驾驭能力。

中投证券 王韬

� � � �

2009

年

4

月， 王韬负责海普瑞的项

目组， 他们预计海普瑞

2009

年度的净利

润较高， 如果按原来的发行方案 （发行

前总股本

9000

万股， 公开发行

25%

），

过高的每股收益将会给海普瑞

IPO

的后

期发行工作带来较大障碍； 但如果修改

发行方案， 可能会给海普瑞

IPO

的进程

带来一定的时间影响。 为保证海普瑞

IPO

能够顺利进行， 解决发行价和筹资

额过高的问题， 为项目后期扫清障碍，

海普瑞项目组通过充分论证， 并积极与

海普瑞进行沟通， 在说服海普瑞决策层

的同时， 就送股和修改发行方案事项与

证监会、 外管局等主管部门进行汇报沟

通， 最后确定的解决方案为： 按海普瑞

2009

年

4

月底的审计数据进行每

10

股送

红股

30

股， 将发行前的股本增加至

36000

万股， 然后修改发行方案， 按发行

后总股本的

10.02%

申请公开发行新股，

公开发行

4010

万股， 发行后总股本

40010

万股。 海普瑞

IPO

的实际情况证

明： 该方案尝试实现在会审核项目进行

大比例送股并修改发行方案， 同时解决

了发行价和筹资额过高等问题， 并且大

大提高了海普瑞

IPO

的筹资效率。

海普瑞

IPO

历时较长 （两年半）， 在

项目进程中遇到了种种困难， 在审期间

修改发行方案， 发行时推介定位准确，

获得市场认可， 成功地确定

148

元的发

行价格， 并且为海普瑞筹资

59

亿元。

中信证券 周继卫

� � � � 承销保荐中国农业银行项目期

间， 作为保荐代表人的周继卫全程参

与了中国农业银行

IPO

辅导以及发行

审核工作， 创新性实现了服务 “三

农” 和商业运作的完美结合， 成功地

打造发行人、 国有股东、 公众投资者

都满意的经典

IPO

案例， 并在执行效

率、 定价方式、 战略配售等诸多方面

开创了新的方式、 创造了新的纪录：

一是首次探索出中国农业银行商业

化、 可持续地服务 “三农 ” 的新模

式； 二是中国农业银行

A

股和

H

股发

行同时启动， 从

A

股启动到向境内外

监管机构正式报送

H

股材料仅

19

天，

创造了中国大型企业

IPO

的最快审核

纪录。

东吴证券 余焕

� � � �对项目有着独到认识， 能够

深刻把握首发 （

IPO

） 审核的要

点、 原则、 指导思想， 结合发行

人行业竞争地位、 技术优势、 发

展趋势等方面， 深入挖掘企业亮

点、 准确定位。 这是余焕从事保

代多年来的一大特色。

作为资深投资银行从业人员和

首批保荐代表人， 余焕对于企业的

优势能够深刻理解， 周到全面， 在

项目实施过程中与企业、 其他中介

机构等各方面有效沟通， 勤勉尽责，

促进申报工作顺利进行。 自保荐制

度实施以来， 无论自身所保荐项目，

还是作为项目责任人指导的融资项

目， 审核通过率均为

100%

。

光大证券 王金明

� � � � 王金明能够很好地选择项目、

培养项目， 在看到项目闪光点与可持

续经营能力的同时， 能够很好地把握

项目存在的各种问题并提出较好的解

决方案， 能够很好地带领团队共同完

成中介机构协调会的召开、 招股说

明书的撰写、 反馈意见的回复等工

作， 从整体上把握项目的进度。

就

2010

年签字保荐的希努尔

项目而言， 王金明主持召开多次中

介机构协调会， 与发行人、 会计

师、 律师就资产重组等尖锐问题进

行多次磋商， 并与公司质控部门进

行数次沟通， 最终确立统一控制下

的资产收购重组方案， 并带头与相

关各方及公司质控部门就被收购资

产如何从原公司剥离、 是否属于业

务合并、 发行人申报财务报表是否

需要模拟及如何模拟等问题进行多

次沟通， 且依此方法制作的申报材

料上报证监会后得到认同。 此外，

作为首个与发行人签订补充承销协

议的项目， 这还开创光大证券签订

补充承销协议的先河。

国金证券 廖卫平

� � � �廖卫平

2010

年同时保荐了

1

家中小

板

IPO

项目毅昌股份、

1

家创业板

IPO

项

目青松股份， 在

2009

年则保荐了首批创

业板

IPO

项目莱美药业。 在项目保荐过程

中， 廖卫平最大的感悟是除了解决项目在

审核过程中存在的问题外， 如何挖掘企业

的价值得到市场投资者认可最为关键。

围绕着企业价值的发掘， 廖卫平

在尽职调查过程需要了解企业所处的

行业背景、 行业地位和竞争能力， 了

解企业的盈利模式、 抗风险能力以及企

业在高速成长中发展战略等。 比如， 在

看待创业板项目成长性问题上， 既需要

关注企业的成长性的具体表现， 比如财

务指标等， 更要关注企业成长的因素，

这才是企业不断成长的驱动力、 核心竞

争力和价值所在。 此外， 廖卫平还先后

参加了毅昌股份、 莱美药业、 青松股份

等

IPO

项目， 华发股份配股等再融资项

目， 投行业务经验非常丰富。

国信证券 赵勇

� � � �赵勇秉持多次担任项目负责人的

执业经验， 领导项目团队保持十余年

不败之投行业绩， 尤以荣盛石化为完

胜： 该项目难度系数大、 复杂程度

高， 运作质量佳， 最终无条件通过发

审会。 项目募集资金

30.13

亿元， 荣

膺

2010

年全国十大

IPO

超募项目第

七位； 打破了 “

PTA+

聚酯涤纶” 行业

大型民营企业十多年未登陆资本市场

的尴尬， 开创了该行业企业

IPO

融资

的新局面。

作为中国证监会首批保荐代表人，

赵勇拥有投行从业经验

11

年， 主持完

成了国内市场首家外资控股上市公

司———东睦股份项目；

2010

年完成国

内 “消防第一股” ———坚瑞消防创业板

上市项目， 同时主持完成了荣盛石化中

小企业板上市项目。

中银国际 田劲

� � � �在加入中银国际证券之前， 田劲

曾在中信证券任分析师， 是中国证券

业协会组织编写的 《中国证券史》的

主要编者之一。 田劲自注册成为保荐

代表人后， 已成功协助多家公司登陆

资本市场， 以及完成再融资工作。

田劲参与的主要项目有： 宁波

港

A

股首次公开发行、 中国中铁

“先

A

后

H

” 发行、 航天动力

A

股

首次公开发行、

A

股上市公司中兴

通讯

H

股公开发行、 大唐移动私

募、 中国网通红筹上市、 吉林奇峰

化纤

H

股首次公开发行等项目。 田

劲在交通基建行业资本运作方面有

丰富经验， 是宁波港

A

股首次公开

发行和中国中铁

224

亿人民币

A

股

首次公开发行的保荐代表人， 也是

中信证券

46

亿元人民币定向发行的

保荐代表人和上海汽车约

190

亿元

人民币定向增发的保荐代表人。

田劲是一名优秀的保荐代表人，

其在交通基建行业也具有较高专业地

位。

2010

年， 田先生成功完成宁波港

A

股

IPO

项目， 再次向资本市场证明

其综合驾驭能力。 宁波港融资

74

亿

元， 是

A

股历史上首家获得国务院三

年业绩豁免和通过

IPO

实现整体上

市的港口企业。 在全球金融危机余

波未息和全球航运及港口业尚处于

初步复苏阶段的大背景下， 中银国

际证券通过对企业价值的深入发掘

和对资本市场定价的准确判断， 以

发行价格区间上限定价， 成功完成

发行上市工作。

周威

廖卫平

周继卫

吴国梅

赵勇

王韬

余焕

詹先惠

田劲

王金明


