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家国家高新区名单

中关村科技园区 贵阳高新区 济南高新区 白银高新区

苏州高新区 长沙高新区 吉林高新区 昆山高新区

武汉东湖高新区 南昌高新区 上海张江高新区 烟台高新区

无锡高新区 福州高新区 绵阳高新区 济宁高新区

南京高新区 太原高新区 大连高新区 安阳高新区

常州高新区 广州高新区 保定高新区 南阳高新区

沈阳高新区 南宁高新区 深圳高新区 昌吉高新区

佛山高新区 合肥高新区 鞍山高新区 唐山高新区

天津滨海高新区 乌鲁木齐高新区 厦门高新区 燕郊高新区

惠州仲恺高新区 重庆高新区 海口高新区 辽阳高新区

西安高新区 包头稀土高新区 杨凌农业高新区 延吉高新区

珠海高新区 杭州高新区 苏州工业园区 齐齐哈尔高新区

成都高新区 襄樊高新区 湘潭高新区 绍兴高新区

青岛高新区 桂林高新区 泰州医药高新区 蚌埠高新区

威海高新区 株洲高新区 宁波高新区 泉州高新区

潍坊高新区 郑州高新区 柳州高新区 新余高新区

中山高新区 洛阳高新区 营口高新区 景德镇高新区

淄博高新区 兰州高新区 芜湖高新区 宜昌高新区

长春高新区 大庆高新区 东莞高新区 江门高新区

昆明高新区 石家庄高新区 渭南高新区 银川高新区

哈尔滨高新区 宝鸡高新区 肇庆高新区 青海高新区

资料来源：科技部 制表：伍泽琳

资料图

券商憧憬新三板扩容盛宴

证券时报记者 伍泽琳

新三板扩容虽然没有具体时间表， 但早已

吊足市场各方的胃口。 券商冲刺业务牌照、 招

贤纳士、 跑马圈地储备项目资源。 与此同时，

各地高新区厉兵秣马纷纷申请为扩容园区。 投

资者也纷纷关注新三板。

主办券商跑步入场

中关村科技园区试点五年来， 新三板挂牌

公司数量逐步增加， 目前挂牌公司达

85

家，

总股本

30.3

亿股。 挂牌企业涵盖了电子信息、

生物制药、 新能源环保、 文化传媒等新兴行

业。 已有

4

家企业实现转板， 在深圳证券交易

所上市。

据了解， 目前共有

48

家券商获得主办券

商业务资格， 此外还有多家券商正在积极筹备

申请主办券商资格。 去年

5

月以来， 主办券商

牌照审批明显提速。 其他多家此前从未涉足新

三板业务的券商也纷纷成立专门工作小组， 筹

备申请主办券商资格。

尽管目前只有

48

家券商分享盛宴， 但竞

争依然激烈， 各大券商早就开始招贤纳士、 跑

马圈地储备资源。 “去年

9

月， 我们专门从投

行、 经纪业务等部门抽调了人员组建新三板业

务小组。” 深圳某券商新三板业务相关负责人

表示。 据了解， 为扩充新三板的人才队伍， 不

少券商的新三板业务部门成为过去半年里人员

扩编最多的部门。 其中， 国信证券新三板业务

小组在过去一年里人员从

10

名扩编至二十多

名， 平安证券、 国海证券等券商均专门建立了

十多人的业务小组。

部分券商内扩与外招双管齐下应对人手紧

缺。 包括东方证券、 浙商证券、 华泰联合证券

在内的主办券商均在今年加大了招聘新三板业

务人才的力度。 其中注册会计师与律师尤为抢

手。 而目前在新三板领域长期坚持深耕的西部

证券， 新三板业务部门已有八十余人。

忙着扩充业务队伍的同时， 券商仍不忘紧

盯拟扩容的国家级高新区。 不少券商早在去年

底就开始 “傍上” 各地高新区， 密切留意园区

内拟挂牌企业， 推介、 辅导等一系列前期工作

全面展开。

据平安证券介绍， 该公司新三板业务人员

今年春节之后基本处于出差状态， 主要奔走于

西安高新区、 武汉东湖高新区等地。 国信证券

也表示将和陕西省有关部门共同开发西安高新

区 “新三板” 项目资源。 山西证券表示， 在巩

固中关村、 沈阳、 长沙、 长春等园区市场的基

础上， 与苏州、 无锡、 广州、 福州、 深圳、 武

汉、 成都、 鞍山、 重庆等园区建立了密切联

系， 项目储备、 制度完善及团队建设等方面均

为新三板扩容做好了准备。

业内人士也表示， 由于股份托管的区域性

特点， 高新区所在地的券商， 相对更容易获得

当地公司的做市商资格。 长江证券表示， 目前

该公司的新三板业务范围逐步覆盖全部国家级

高新园区， 积极在公司分支机构所在地高新区

开展巡回推介活动。 与此同时， 将深耕湖北。

券商憧憬做市商

截至目前，

48

家主办券商中， 存量挂牌

公司的主办券商明显集中在申银万国、 广发证

券、 国信证券和西部证券等少数几家。 究其原

因， 是因为现阶段新三板的平均推介费只有

50

万元至

100

万元， 远低于创业板、 中小板

和主板的承销收益， 券商推荐挂牌的成本与收

益基本持平， 实现盈利十分困难。 为此， 不少

券商尽管已获得主办券商资格， 但未真正开展

此项业务。

新三板扩容和改革后， 券商从事新三板业

务可以获得的收益点包括：

1

、 挂牌公司数量

大幅增加带来的推荐费收入提高。 为此， 华泰

联合证券做了估算， 首批进入三板市场扩容的

高新区预计有

15

个至

20

个， 假设每家园区首

批申请挂牌企业

4

家至

6

家， 那么新三板扩容

后的首批挂牌企业将有

100

家左右。

以目前行业内企业推荐费平均为

100

万

元 （含地方政府补贴） 估算， 短期内新三板

市场的业务规模将达

1

亿元。 深交所理事长

陈东征曾表示， 今后随着市场日益成熟， 新

三板的试点门槛会越来越低。 如果未来试点

推广到全国

84

个高新技术园区， 假设每家园

区符合标准的企业储备为

100

家， 其中四成

的企业达到挂牌新三板的条件， 长期来看，

新三板挂牌企业数量可达

3360

家， 那么推荐

费规模将逾

30

亿元。

如果引入做市商制度， 券商可获得买卖报

价差额收入。 “如果交易活跃， 做市商这块经

纪业务收入可能会占整个新三板业务的五成左

右。” 某券商新三板业务负责人表示。

据介绍， 做市商制度是一种市场交易制

度， 由具备一定实力和信誉的法人充当做市

商， 不断地向投资者提供买卖价格， 并按其提

供的价格接受投资者的买卖要求， 以其自有资

金和证券与投资者进行交易， 从而为市场提

供即时性和流动性， 并通过买卖价差实现一定

利润。

根据海外大型投行

2009

年年报数据显示，

做市交易收入已占其总体收入比例近三成。

其中， 摩根士丹利

2009

年总收入中， 做市交

易贡献了

25%

。 同期， 做市交易收入在高盛

总收入中占比高达

58.6%

。 高盛、 摩根士丹

利、 美银美林等各大投行的财务报表数据还

表明， 过去十年里， 做市交易收入占比逐年

上升。

招商证券研究报告估算， 做市商可为证券

行业带来价差收入

100

亿元， 占证券行业

2009

年营业收入的

5%

左右。

“未来做市商业务将占 ‘新三板’ 业务收

入、 盈利的绝大部分， 融资费用会很可观， 而

挂牌推荐收入将无足轻重。 中小券商盈利的一

半甚至更多将来自做市商业务。 但做市商业务

对券商的综合实力要求非常高。” 西部证券新

三板业务负责人表示。

转板制度理顺后， 有更多的新三板挂牌公

司转板到创业板、 中小板等资本市场， 券商所

获保荐和承销收入有所增加。 实际上， 券商在

新三板企业转板中获得的保荐和承销收入将会

是确定性较大也较为丰厚的收入来源。 如申银

万国保荐久其软件获得承销收入约

1700

万元。

未来， 随着新三板挂牌公司转板项目的增加，

转板保荐和承销收入亦将水涨船高。

鉴于目前单个新三板项目收费低廉， 扩容

具体时间表尚未确定， 因而新三板人才储备

尚未出现规模化增长。 面对分散在全国各地

的国家级高新区， 目前券商的新三板业务人

员数量相形见绌。 部分主办券商今年更是把

眼光投向散布于各地的证券营业部， 充分发

挥其地缘优势， 抢占高新区的项目资源。 近

期随着扩容脚步临近， 多家大型券商还使出

“杀手锏” ———发动

84

家国家级高新区所在地

营业部进行新三板项目的延揽， 要求凡是年

营业收入超过

2000

万元的企业都应予以 “一

网打尽”。

国泰君安大投行的跨越之路

———

访国泰君安大投行委员会副主任
、

投资银行部总部
、

收购兼并部总部总经理刘欣
证券时报记者 黄兆隆

在 “

2011

中国区优秀投行评选” 中， 国

泰君安证券一举夺得了主板最佳投行、 最佳再

融资投行、 最佳债券承销投行等

5

项大奖。 为

此证券时报记者专访了国泰君安大投行委员会

副主任、 投资银行部总部、 收购兼并部总部总

经理刘欣。

证券时报记者：

投行业务涉及的领域众
多

，

如首次公开发行
（

IPO

）

承销与保荐
、

财
务顾问并购以及固定收益品种承销等

，

国泰君
安在哪些投行业务中最具竞争力

？

核心竞争力
表现在哪里

？

刘欣： 国泰君安作为国内领先的投行， 曾

多次获得 “最佳投资银行”、 “最佳大型团队

项目”、 “最受尊敬的投行”、 “最佳投行团

队” 和 “最佳债券承销投行” 等多个综合奖和

单项奖。

在

IPO

方面， 既有全球筹资规模最大的

工商银行和农业银行

A+H

同步发行， 也有鼎

龙股份、 四方达等创业板项目； 在资产重组整

体上市等财务顾问业务方面， 近期正在执行中

和已完成的有重大影响力的案例有上海汽车、

上港集团、 冀中能源、 南钢股份等项目； 在固

定收益证券方面， 不仅在企业债方面继续保持

优势， 同时在公司债的承销发行上也领先同

行。 截至今年

5

月初， 国泰君安在

2011

年的

公司债筹资家数和筹资金额方面均占近半壁江

山， 排名业内第一。

国泰君安在投行业务领域取得的成功， 源

于对 “诚信、 专业、 亲和、 创新” 的经营理念

的坚持， 源于我们在项目执行和客户服务方面

“钻石” 品质的坚持， 也源于我们有一个领先

的投行团队， 有优秀的定价和销售能力以及创

新精神。 我们摈弃急功近利， 有所为有所不

为， 以专业判断发现客户需要、 以公司的整体

资源满足客户需求， 通过提升客户价值和满意

度实现国泰君安投行美誉度的升华。

证券时报记者：

国泰君安历年来承销与保
荐项目数量及融资规模上均名列前茅

，

在
“

2011

年中国区优秀投行评选
”

中获得了
“

主板
最佳投行

”

的奖项
，

能否介绍一下相关经验
？

刘欣：

2010

年度， 共有

26

家企业在国内

主板 （沪市）

IPO

发行上市， 其中国泰君安保

荐主承销 （含联席主承销） 共有

3

家， 分别为

当时全球筹资金额最大的 “农业银行”、 全球

知名中国产销量最大的低压电器制造商 “正泰

电器” 和首家上市的民营车企 “力帆股份”。

国泰君安在主板

IPO

承销与保荐项目数量及

融资规模上均名列前茅。

相对而言， 在主板

IPO

发行上市的企业多

有资产规模巨大、 控股参股企业众多、 股权演

变历史复杂等共性， 需要有经验丰富的投行团

队在充分完备的尽职调查基础上， 根据法律法

规和相关规定制定切实可行的改制方案， 规

范发行人的法人治理架构和经营管理行为，

并在发行人符合发行上市申报条件后予以保荐

报审。

国泰君安投行在主板项目上的优势， 首先

源于对大中型项目储备的重视， 绩效考核予以

倾斜， 不急功近利要求出成绩， 有 “十年磨一

剑” 的决心； 其次， 全方位的质量控制体系是

保荐承销项目的保证， 国泰君安业已建立包括

投行业务委员会、 内核小组、 风险监管总部、

合规部和投行内部质量控制小组等跨部门合作

的风险防范、 质量管理的合作机制， 以确保项

目方案设计完善、 执行过程规范高效； 最后，

通过人才的储备和培养形成优秀的项目团队是

投行业务开展的基础。

结合案例而言， 此前所说的无论是 “正泰

电器” 抑或 “力帆股份” 均由我们投行精英团

队数年坚持全程服务， 根据发行人的具体情况

制定方案并协助其不断规范调整， 直至符合发

行上市的规范性要求， 并在配合监管部门审核

后顺利完成发行上市。

证券时报记者：

投行是典型的
“

知识和资
本密集

”

型业务
，

荟萃了金融行业顶级的人
才

，

国泰君安投行部门的人才结构是怎样的
？

保荐代表人和准保荐代表人的数量有多少
？

此
外

，

国内投行人才流动的速度较快
，

请问国泰
君安如何留住人才和吸引人才

？

刘欣： 目前国泰君安投资银行部门汇集了

二百四十多名在投行业务领域独具专长的业务

才俊，

90%

的员工拥有三年以上投资银行业务

工作经验，

98%

的员工拥有硕士以上学位。 国

泰君安现有保荐代表人四十多名、 准保荐代表

人近三十名。

现在国内投行人才流动的速度较快， 如

何吸引和引进人才是摆在所有投行面前的共

同课题。 就国泰君安的投行团队建设而言， 我

们秉承精干高效、 梯队合理、 适度充实的原则，

并以事业发展为目标、 以薪酬分配为保障、 以

企业文化为纽带， 为投行人才搭建奋发工作的

舞台。

证券时报记者：

国泰君安在
“

2011

年中
国区优秀投行评选

”

中还获得了最佳再融资投
行和最佳债券承销投行的奖项

，

能否介绍一下
再融资业务和债券承销业务方面的经验

？

刘欣： 正是因为在投行业务的项目执行和客

户服务方面追求 “钻石” 品质的不懈努力， 国泰

君安获得了诸多优质上市公司的青睐， 并有幸为

企业实现其战略远景而提供全方位的资本运作服

务。

2010

年至今国泰君安完成的再融资项目覆盖

公募增发、 定向增发、 配股、 可转债、 公司债等

全部类型。

国泰君安是国内债券发行业务开展最早的专

业团队， 多年来在业内始终处于领先地位。

2010

年国泰君安主承销债券发行项目

14

个， 主承销

金额合计

248.33

亿， 主承销家数和平均主承销金

额均位居同行前列。

国泰君安大投行业务简介

1

、投资银行

国泰君安投行是中国本土历史最悠久的投行
部门

，

起步于
1990

年代初
。

横跨中国内地及中
国香港两个市场

，

涵盖多种业务类别
，

致力于为
客户提供多层次

、

全方位的资本金融服务
，

包括
股权融资

、

债券融资
、

购并重组
、

资产证券化
、

战略投资
、

衍生产品设计发行
、

私募服务
、

PE

（

私募股权
）

投资财务顾问服务等
，

满足企业各
发展阶段的不同资本市场需求

，

为企业实现战略
远景提供一站式的资本运作服务

。

国泰君安也是中国资本市场最主要的参与
者之一

，

证券承销总金额一直名列前茅
。

十多
年来

，

担任保荐机构兼主承销商合计完成
IPO

、

公开增发
、

定向增发
、

配股
、

可转债
、

可分离
债逾一百二十家

，

筹集资金约
1800

亿元
；

为逾
八十家企业提供了并购重组顾问服务

，

为上海
、

深圳等五个省
、

市政府担任财务顾问
，

列全国
券商之首

；

资产证券化
、

衍生产品设计发行方
面始终处于市场领先地位

。

拥有二百四十余名投行专才
，

其中
90%

有三年
以上业务经验

，

98%

拥有硕士以上学位
。

多次获得
最佳投资银行

、

最佳大型团队项目奖
、

最受尊敬的
投行

、

最佳投行团队
、

最佳债券承销投行等奖项
。

2

、固定收益

提供债务融资
、

结构融资
、

投资交易
、

研
究咨询等全方位固定收益业务服务

。

是银行间
债券市场做市商

、

国债甲类承销团成员
、

央行
公开市场业务一级交易商

、

政策性金融债承销
团成员

，

为国内拥有固定收益证券业务专业资
格最多的券商之一

。

业务涵盖国债
、

央行票据
、

各类金融债券

（

包括政策性金融债
、

一般金融债
、

次级债
、

证
券公司债

）

以及各类非金融企业债券
（

包括企
业债券

、

公司债券
、

短期融资券
、

超短期融资
券

、

中期票据
、

资产证券化产品
）

等所有固定
收益类产品

，

并积极开展创新研究
，

固定收益
创新能力居行业领先水平

。

至
2010

年底
，

累计主承销企业债券近八十
家

，

承销总金额近四千亿元
，

其中独立主承销
大型债券项目五十余家

，

并多次主承销铁道部
、

国家电网
、

国家开发投资公司等国内特大型债
权融资项目

，

债券总承销量和现券交易量始终
排名同业前三

。

连续多年被权威媒体机构评为
业内

“

最佳固定收益团队
”。

3

、收购兼并

作为业务部门在国内券商中最早独立建制
，

目前已发展成为国内最具规模
、

最有影响力的
收购兼并领域专业服务机构

。

十多年的收购兼
并业务开展

，

以专业技能与创新精神给市场留
下了诸多成功的案例

，

如新加坡佳通集团收购
并重组桦林轮胎

，

南京金鹰国际购物集团收购
南京新百

，

以及东风汽车收购郑州日产
、

上海
汽车收购上柴股份等

。

致力于
8

大业务方向
：

策划并协助实施上
市公司控制权的收购与反收购

；

策划并协助实
施上市公司资产收购

、

出售或置换
；

协助大型
企业通过兼并收购进行行业整合

，

提升企业市
场占有率和竞争力

；

为境内企业引进境内外战
略投资者

／

战略联盟
；

上市公司股权结构优化方
案设计

；

企业跨境并购
；

企业战略规划
、

区域
产业整合及行业规划与重组顾问

；

管理层收购
、

员工持股与股权激励计划顾问等多层次
、

全方
位的专业金融服务

。

国泰君安投行在主板项目上
的优势

，

首先源于对大中型项目
储备的重视

，

绩效考核予以倾斜
，

有
“

十年磨一剑
”

的决心
；

其次
，

全方位的质量控制体系是保荐承
销项目的保证

；

最后
，

通过人才
的储备和培养形成优秀的项目团
队是投行业务开展的基础

。

链接

Link


