
医药

20

强揭晓

3

家规模过百亿

证券时报记者 尹振茂

由中国医药企业管理协会主办

的 “第三届中国最具竞争力医药上

市公司

20

强” 评选结果昨日揭晓，

云南白药、 上海医药、 联邦制药等

20

家公司荣膺 “

2011

年中国最具

竞争力医药上市公司”。 其中， 恒

瑞医药、 云南白药、 东阿阿胶、 康

美药业、 天士力连续三年入选。

据统计， 医药行业上市公司

2010

年全年共计实现营业收入

3176.04

亿元， 同比增长

19.69%

；

净利润

291.45

亿元， 同比增长

11.95%

。 在

2010

年

A

股市场整体

下跌

6.8%

的情况下， 医药板块上

涨

29.7%

， 跑赢市场

36

个百分点，

在所有行业中市场表现位居第二。

作为医药行业各个领域的龙

头， 此次入选的企业无疑是医药板

块整体业绩增长的引领者。

20

强

公司中， 医药流通公司国药控股和

上海医药销售规模超过

100

亿元；

云南白药主营业务收入超过百亿

元， 达

100.75

亿元。

20

强公司的

主营业务收入占所有

153

家参评

医药上市公司主营业务收入总和

的

37.98%

。

增长速度方面，

20

强公司中，

八成以上

2010

年主营业务收入增

长率都高于同期医药板块平均值，

其中

4

家公司增长超过

50%

； 九

成公司

2010

年净利润增长均超过

同期医药板块平均值， 其中

7

家公

司增长超过

50%

。

盈利能力方面，

20

强公司的

平均净资产收益率达到

19.57%

，

其中

8

家超过

20%

， 没有一家在

10%

以下。 其中罗欣药业

2010

年

净资产收益率达

34.14%

， 居本届

竞争力

20

强公司盈利之首。

此次竞争力

20

强医药上市公

司涵盖了医药行业的主要子行业，

但总体看， 中药企业在

20

强榜单

中占据绝对强势， 入选公司占据了

榜单的半壁江山， 这是区别于前两

届医药上市公司

20

强的一个显著

特点。

2011

年

7

月

8

日 星期五
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华茂股份

上半年净利预增约

5

倍

见习记者 张莹莹

华茂股份 （

000850

） 今日公告称， 上半年

预计实现归属于上市公司股东的净利润

3.7

亿

元

~3.71

亿元， 较上年同期增长约

450%~

500%

， 预计实现基本每股收益约

0.392

元。

公司净利大增主要是出售广发证券股票投资收

益增加所致。

公告显示， 报告期内由于华茂股份主营产

品价格上涨、 毛利率上升， 实现主营业务利润

约

8034

万元， 较去年同期上升约

171.09%

。

此外， 报告期内公司通过深交所集中竞价交易

系统出售所持有的广发证券部分股票， 大幅增

加

2011

年半年度投资收益， 累计实现税后利

润约为

2.71

亿元。

中国南车城际动车组

首次批量出口马来西亚

证券时报记者 刘征

我国轨道交通装备出口又有新突破， 由

我国自主研制的高端城际动车组将首次走出

国门。

7

月

6

日， 这款高品质城际动车组在中

国南车 （

601766

） 株机公司竣工下线， 不久将

运抵马来西亚首都吉隆坡， 担当城际线运营

主力。

据悉， 中国南车株机公司出口马来西亚

228

辆动车组项目， 是我国迄今数量最大的电

动车组出口订单。 列车按照马来西亚

1

米轨距

设计， 集轨道牵引领域最新技术之大成， 并采

用了国际先进的全三维

UG

设计手段。 动车组

最高时速

140

公里， 其动车学性能与标轨时速

200

公里动车组相当。 相比国际同类车型， 列

车体重轻

3

吨， 每年可省电

2

万度。 刹车时动

能转换电能回馈率

95％

以上， 意味着每次停

车可产生

40

度电回馈电网。 针对吉隆坡站间

距短的特点， 列车具有高起动加速度功能，

50

秒内可迅速加速到时速

100

公里， 被誉为动车

组中的法拉利。 该项目动车组全部投入运营

后， 能使吉隆坡列车发车时间由

30

分钟缩短

为

7.5

分钟， 为当地市民出行带来极大便利。

另外， 车门采用飞机机舱门锁闭技术， 能在大

客流情况下确保乘客安全。

中远航运

中标核电全程物流项目

证券时报记者 叶峰

7

月

6

日， 中远航运 （

600428

） 与中国中

原对外工程有限公司正式签署了巴基斯坦核电

项目运输总包合同， 这标志着中远航运正式中

标中国中原对外工程有限公司巴基斯坦恰希玛

C3/C4

核电全程物流服务项目。 据悉， 该项目

是中远航运中标的第一个核电工程的全程物流

项目， 承接此业务标志着公司正式进入核电设

备全程物流供应商范畴， 对打造公司重大件运

输品牌有着极其重要的战略意义。

恰希玛核电站是中国向巴基斯坦出口的首

座核电站。 作为中国企业唯一一个大型出口核

电站项目和目前中国最大的进出口核电站项

目， 恰希玛核电站的一期工程已于

2000

年

9

月交付巴方商业运行， 二期工程也于

2011

年

5

月竣工并投入运营。 其一期、 二期核电物资

的海运也多由中远航运承运完成， 本次中标的

三期、 四期工程物资运输量预计将再创新高。

目前， 该电站

1

号、

2

号机组运行状态良

好， 被两国领导人誉为 “南南合作” 的典范。

中巴两国已决定就恰希玛核电站

3

号和

4

号机

组继续合作， 并继续交由中国中原对外工程有

限公司承建， 预计将于

2016

年

~2017

年完工，

建成后巴核电装机容量将达到

880

万千瓦。

同仁堂集团

获北京银行授信

50

亿

证券时报记者 刘杨

7

月

7

日， 北京银行 （

601169

） 与中国北

京同仁堂 （集团） 有限责任公司在京签署了全

面战略合作协议， 全力支持北京同仁堂中药现

代化产业园建设。 根据协议内容， 北京银行将

向同仁堂集团提供意向性授信额度

50

亿元，

重点支持北京同仁堂中药现代化产业园建设，

并为其提供 “财富

1+1

” 项下包括融资授信、

账户结算、 “现金优管家”、 短期融资券、 中

期票据承销发行、 投资理财、 “资金快链” 等

全方位的金融服务。

据悉， 北京同仁堂中药现代化产业园占地

497

亩， 总建筑面积

36

万平方米， 将从事创

新成果产业化生产、 物流配送、 药材提取处理

和成药制剂生产。 项目计划总投资

30

亿元，

今年开工建设，

2013

年竣工投产， 项目建成

后， 将成为国内一流、 绿色、 低碳的中药现代

化产业园。

公司

Company B2

“特色”换代“传统”

台州原料药产业升级进行时

见习记者 李娴

近年来我国制药业迅速发展，

已成为全球最大的原料药和医药中

间体供应国， 其中抗生素、 维生素

和肝素产量均为全球最高。 作为我

国最大的中间体和原料药生产基

地， 台州一直以产业集群化发展蜚

声海外。 有人戏称： “没有台州人

参加的世界原料药大会， 没法开。”

在台州，

80%

以上的原料药订单都

是国际订单， 稍具规模的药企都是

典型的出口外向型企业。

近日， 记者在走访台州的原料

药和中间体生产企业时了解到， 面

对不断上涨的生产成本， 特色原料

药正以高附加值快速抢占高端市

场， 与传统大宗原料药日益艰难的

生存格局形成鲜明对比， 而特色原

料药的 “好日子” 与近年来产业升

级， 下游仿专利药领域需求大幅上

升分不开。

成本暴涨

传统药企吃不消

浙江君业药业有限公司主要产

品为甾体中间体， 是合成激素类原

料药的重要中间体。 公司销售经理

王帅告诉记者， 合成甾体的各种原

料中， 起始原料皂素价格已从

2008

年底的每吨

60

万元暴涨到

95

万元， 石油价格上涨带动溶酶和高

锰酸钾价格翻番， 加之人工、 水、

电等费用只涨不跌， 两年来甾体中

间体的生产成本已上涨近

50%

。

“前两年每公斤甾体的毛利是

3000

多元， 现在只有

1000

多元。”

王帅无奈地告诉记者， 自北京奥运

会开始， 国家对兴奋剂和激素类产

品的生产和出口管理很严， 上规模

生产不大可能， 但仍有很多小厂暗

地里生产甾体供应市场， 几百元的

利润都愿意卖， 所以尽管原料在

涨， 但产品价格却上不去。

据记者了解， 在种类庞杂的传

统中间体中， 甾体的毛利率相对还

算不错。 在台州， 面临分级管理的

抗生素类中间体

7-ACA

的厂商正

在经受价格暴跌、 下游采购量剧减

的煎熬。

今年

5

月， 卫生部颁布 《抗菌

药物临床应用管理办法》， 规定三

级医院购进抗菌药物品种不得超过

50

种， 二级医院不得超过

35

种。

虽然号称 “史上最严” 的抗菌药管

理办法并未如期实施， 但大限当

前， 一半以上的抗生素品种面临被

清除的命运。

刘协 （化名） 是台州一家生产

7-ACA

中间体和抗生素原料药企

业的销售经理， 他告诉记者， 目前

下游制剂企业采购

7-ACA

中间体

的意愿降到冰点， 产品出厂价从今

年初的

900

元

/

公斤跌到

7

月初的

500

元

/

公斤。

刘协担心， 随着几大药企合计

7600

吨的

7-ACA

项目陆续投产，

产品价格没有最低， 只有更低。 据

悉，

2010

年

7-ACA

的全球需求量是

4000

吨， 我国年产能已高达

7000

吨， 严重过剩。

中国医药保健品进出口商会发布

的我国原料药出口数据也显示，

4

月

份依然延续了一季度量升价跌的趋

势， 尽管大部分产品在国际市场上的

份额有不同程度提高， 但

25

种传统

大宗原料药出口均价同比跌幅超过

20%

， 其中维生素

C

下跌

30%

。

该商会西药部负责人荣嫡告诉记

者， 中国的原料药出口仍以低端传统

原料药为主， 以

VC

、 青霉素和头孢

为代表的传统原料药产能明显过剩，

成本不断上涨会加速行业洗牌。 荣嫡

强调： “比较看好特色原料药的出口

竞争力。”

需求拉动

特色药企提价空间大

荣嫡所说的 “特色原料药” ，

“特” 在它的下游是目前全球医药市

场中份额增长最快的领域之一———仿

专利药。

据统计，

2010

年

~2015

年间 ，

全世界将有近

400

种专利药物到期。

大规模的专利药解禁对于仿制药企来

说机会千载难逢， 届时同种药物能有

多家企业生产， 同时价格显著下降的

仿专利药将极大带动上游特色原料药

的需求。

荣嫡告诉记者， 早在上世纪

90

年代， 中国原料药进入国际市场时就

呈现出两种截然不同的发展路径， 特

色原料药以小批量、 高附加值快速抢

占高端市场， 与传统大宗原料药形成

鲜明对比。

海翔药业是台州典型的特色原料

药生产商之一， 主营合成培南类抗生

素的中间体

4-AA

， 产品供给占到全

球的

90%

。 “目前

4-AA

每公斤的价

格在

1200

元

~1300

元附近， 货源很

紧。” 海翔药业一位技术部人士对记

者表示， 美罗培南和亚胺培南在美国

的专利已分别于

2009

年和今年

6

月

到期， 仿制药陆续上市已带动了

4-

AA

需求的大幅增长。

该人士告诉记者， 生产

4-AA

中

间体的技术壁垒较高，

2007

年以前一

直由日企垄断， 出口到中国每公斤的

价格在

400

美元左右。 日本地震后，

短时间内不可能新增大量产能。 目前

全球

4-AA

产能为

400~500

吨， 按照

2

吨

4-AA

合成

1

吨培南计算， 培南

类抗生素的极限产能只有

250

吨， 远

不能满足仿制药市场不断增长的需

求。 此前有券商估计，

2011

年培南类

抗生素的全球需求在

800

吨左右。

以

4-AA

为代表的特色医药中间

体， 由于存在供给缺口， 因此有向下

游传导成本的提价空间。 记者了解

到， 在专利到期初期， 特色原料药的

利润率往往高达

50%

， 是大宗原料

药的十多倍， 但跻身国际市场不仅要

有较强的仿制技术， 还要获得欧美等

国家的认证。

可以预见， 随着我国大宗原料药

的成本优势渐渐失去， 传统原料药行

业将加速洗牌， 而逐渐发展起来的特

色原料药将改变我国原料药的现有格

局， 原本 “大、 笨、 重” 的结构有望

朝着 “小、 轻、 优” 的方向转型。

升级转型

向产业链下游延伸

“中国做原料药， 印度做制剂，

欧美做品牌。” 这是中国原料药行业

的现状。 由于一般原料药仅占成品药

成本的

10%

左右， 中国制药企业在国

际分工中实际处于价值链的最低端。

很多人将中国的医药产业与印度

进行比较。 人福医药中间体原料药部

负责人徐仙凤认为， 由于地缘政治优

势和语言优势， 印度的制药业比中国

早

8

至

12

年进入欧美市场， 其发展

模式值得国内企业借鉴。

据悉， 印度医药产业的发展路径

是： 大宗原料药———特色原料药———

仿制药———非专利药———专利新药，

现在印度已取代美国成为我国第一大

原料药进口国， 相比之下， 中国企业

多数还停留在大宗原料药的生产层面。

从

2003

年起， 越来越多的特色原

料药企业开始向下游试剂甚至仿专利

药领域发展。 华海药业和海正药业几

年前就开始在美国和欧洲市场展开制

剂的申报工作。 华海药业是我国第一

家通过美国食品药品监督管理局

GMP

认证并获得仿制药文号的制药企业。

日前， 海正药业宣布将与全球最大制

药商辉瑞成立合资公司， 研究、 开发

和生产专利到期药， 这是国内首家宣

布合资生产专利到期药的上市公司。

“

20

世纪

90

年代全球出现原料

药转移， 现在是研发转移， 对于专利

到期药和关键中间体原料药的的抢仿

是发展中国家制药工业的又一个机

遇。” 海正药业高管说。

沱牌集团放手

柳树电航项目日渐明朗

证券时报记者 何顺岗

7

月

7

日， 明星电力的一则公

告， 让纠缠在沱牌集团与明星电

力 （

600101

） 之间的柳树电航项

目归属日渐明朗。 明星电力称，

双方已签订了 《股权转让协议》，

拟收购沱牌集团旗下沱牌电力开

发有限公司

100%

股权。 今日， 沱

牌集团子公司沱牌曲酒 （

600702

）

股票简称正式变更为 “沱牌舍

得”。 从昨日两公司股票走势来

看， 在大盘下跌的情况下， 沱牌

舍得与明星电力分别上涨

5.4%

和

1.67%

。

对于沱牌电力公司的股权转

让， 沱牌集团一高管表示， 电航

项目早日开发， 对沱牌也是一件

好事。 如今， 沱牌人更关注电航

项目将带来的良好生态环境 。

“明星电力开发电航项目， 他们更

专业， 而我们退出之后， 也能全

力发展主业。” 他说。

今年

4

月， 柳树电航项目突

然由沱牌集团转嫁明星电力。 此

前， 沱牌集团曾力耕电航项目近

9

年， 此次转让的沱牌电力公司正

是为承建电航项目而组建。 此后，

进展并不顺利， 去年

2

月， 沱牌

集团与射洪县政府正式签约后，

电航项目在四川省发改委正式立

项已是

2010

年

8

月。 今年

1

月，

沱牌电力公司方才发布柳树电航

工程项目的建设监理服务招标。

然而， 电航项目后来签约明

星电力， 也只是一份意向性协议，

很长一段时间并没有实质性进展。

知情人士透露， 明星电力要完成

与射洪县政府对该项目的正式签

约， 仍得过沱牌集团这关， 要完

成沱牌电力公司的股权转让后，

方能开展电航项目的下一步工作。

对此， 明星电力相关人员证

实， 收购沱牌电力， 是为了能顺

利开发投资涪江射洪柳树电航工

程项目。 “沱牌电力公司的项目

主体就是柳树电航工程， 收购沱

牌电力是项目要走的程序之一。”

该人士表示。

如今， 沱牌集团放手未必不是

最好的选择。 今年以来， 公司完成

了企业名称变更， 原负责舍得酒业

项目的张树平担任集团总经理， 种

种迹象表明， 与电航项目相比， 沱

牌集团更棘手的是企业改制与战略

转型。

“沱牌电力公司接手电航项目

之后， 也只做了一些前期的工作。”

沱牌集团相关人士透露， 此次股权

转让只是一个意向协议， 价格将按

照评估值进行协商确定， 仍有很多

细节需要进一步协商。

资料显示， 沱牌电力是沱牌集

团的全资子公司， 成立于

2009

年

12

月

22

日， 以开发建设、 运营柳树电

航项目为经营范围及目的， 注册资

本

3000

万元。 柳树电航工程属四川

省涪江流域射洪段规划的四级水电

站， 总投资约

7.5

亿元， 装机容量

48

万千瓦， 将集发电、 航运、 交通、

防洪于一体。 该工程曾被列入遂宁

市政府的 “十五” 重点工程项目。

天威保变发行

16

亿公司债

促双主业稳定发展

证券时报记者 许韵红

昨日， 天威保变 （

600550

） 在

北京举行了网上推介会， 与投资者

进行了

2

个小时的网上交流， 公司

高管和保荐人就即将发行

16

亿元

公司债对公司的影响， 以及公司的

经营和今后的发展规划等问题与投

资者进行了充分的沟通。

公司副董事长边海青介绍， 天

威保变

2001

年上市， 上市

10

年取

得了销售收入增长近

13

倍、 利润

总额增长近

14

倍的骄人业绩。 此

次天威保变拟发行的公司债券规模

为

16

亿元， 为七年期固定利率，

保定天威集团有限公司为本期债券

提供了无条件的不可撤销的连带责

任保证担保。 从中长期来看， 公司

营业收入规模不断扩大、 产品结构

调整、 研发投入增加、 主要原材料

价格上涨等， 使得流动资金需求增

加。 公司着力发展特高压市场、 国

际市场， 未来发展呈良好发展态

势； 国家新一轮电源项目建设将增

加对输变电产业变压器的整体需求

量。 通过发行公司债券补充部分流动

资金， 为公司获得较长期限的稳定经

营资金， 通过统筹安排， 能够一定程

度上缓解未来经营和发展中的流动资

金压力， 促进公司主营业务获得持续

稳定发展。

针对变压器行业竞争激烈、 利润

率降低的问题， 公司董事、 总经理利

玉海表示将从四个方面着手应对： 一

是不断提高变压器市场高端产品比

重， 充分发挥公司在高端变压器市场

的技术优势、 产品优势， 扩大市场份

额； 二是从优化产品结构入手， 在提

高和确保产品质量的同时， 降低产品

成本； 三是大力开拓海外市场， 提高

产品在国际市场的知名度； 四是进一

步强化精益管理， 向管理要效益。

董事会秘书尹晓南表示， 天威保

变将进一步巩固在变压器行业中的龙

头地位， 在兵装集团和天威集团的大

力支持下， 通过

3

到

5

年的建设， 逐

步奠定公司在国内新能源行业中的强

势地位， 努力将公司打造成世界知名

的输变电设备制造基地和绿色能源设

备产业基地。
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