
金利科技

竞得土地喜忧参半

金利科技 （

002464

） 因昆山市

政府土地使用规划而变更的募投项

目实施地点昨终落定。 公司以成交

总价

2142.7

万元， 竞得昆山市经

济技术开发区内

6.38

万平方米土

地的使用权。 该地块将用于年产

3200

万件铭板外观件生产线新建

项目， 面积是原募投项目实施地点

的近两倍。

对此， 公司喜忧参半， 喜的是

实施地点总算敲定， 忧的是项目进

展或将因此受到影响。 公司董秘蔡

金卿向记者表示： “项目之前的进

展部分虽不会受到影响， 但目前该

项目只能停滞不前， 主要原因是新

地块动工时间还要待政府相关文件

批示。” 不过， 公司方面一定会积

极推进此事， 对股东负责。

铭板外观件是金利科技传统

优势产品， 在技术水平、 市场口

碑方面均处于业内领先地位。 去年

公司铭板产品毛利率达

50.55%

，

目前缺乏的就是产能。 由于铭板产

品规格不一， 价格存在较大差异，

铭板产品的收入与产量不存在明

显的相关性。 （李际洲 袁源）

兆驰股份

拍地建工业园

日前， 兆驰股份 （

002429

） 以

1.42

亿元竞得了位于深圳龙岗的约

15

万平方米工业用地， 资金来源

为公司超募资金。

据悉， 产能不足是兆驰股份目

前亟需突破的瓶颈， 公司获得上述

地块后， 将原定在南昌实施的四个

募集资金投资项目， 即高清数字液

晶电视机建设项目、 数字机顶盒建

设项目、 蓝光视盘机建设项目、 技

术中心建设项目的实施地点， 由南

昌市青山湖区昌东工业区变更至深

圳市龙岗区兆驰工业园。 （牛溪）

新时达：

产品与电梯事故无关

证券时报记者 张珈

近期媒体多次披露电梯运行中出现安全事

故， 奥的斯及

CNIM

等品牌的电梯出现溜梯逆

行故障， 并导致人员伤亡。

7

月

6

日起， 网上

有传言称， 数起电梯事故系新时达 （

002527

）

产品造成。

对此， 新时达表示， 公司为一家专业从事

电梯控制系统与电梯变频器产品研发、 生产及

销售的企业， 主要客户包括奥的斯、 迅达、 蒂

森克虏伯、 通力、 康力、 广日等，

2010

年新

时达对奥的斯电梯集团所属企业的销售额占营

业收入的

18.25%

。 经核查， 上述电梯事故均

与新时达及公司产品无关， 新时达与生产制造

CNIM

品牌的电梯企业并无业务往来。 截至目

前， 新时达生产经营活动一切正常。

御银股份

上半年业绩增长

101%

证券时报记者 方元

御银股份 （

002177

） 业绩快报显示，

2011

年上半年， 公司实现营业总收入

4.26

亿元，

同比增长

77.33%

； 实现净利润

1.14

亿元， 同

比增长

101.09%

， 每股收益为

0.33

元。

御银股份近年来显著加大了开拓

ATM

销

售业务的力度， 正是依靠销售和营运双轮驱

动， 御银股份今年上半年营业收入实现了大幅

增长。 同时公司有效控制了成本和费用， 使得

净利润增幅明显超出收入增幅。 去年年底， 御

银股份推出了业绩门槛相当高的股权激励计

划， 曾引起不少投资者的疑虑， 公司今年上半

年的良好业绩表现， 让投资者对公司未来业绩

持续高增长充满信心。

北京利尔

镁矿投资尚未达成协议

证券时报记者 郑昱

针对公司介入上游菱镁矿资源的市场传

闻， 北京利尔 （

002392

） 表示， 公司目前与海

城镁矿耐火材料总厂进行了初步接触， 双方有

合作意愿， 正在进行前期调研和可行性论证，

尚未就合作方式形成意见， 目前公司也并未签

订任何相关的合作意向书及投资协议。

北京利尔称， 公司产品单位生产成本中，

直接材料所占比重近年来保持在

84%

左右，

其价格变化对生产成本的影响较大。 为提高盈

利能力和原料质量， 北京利尔在 《招股说明

书》 中早已明确提出： “在加强北京利尔、 上

海利尔和洛阳利尔三大耐火材料制品生产基地

建设的同时， 向耐火原料镁砂、 铝矾土上游产

业发展， 逐步建设优质铝矾土和镁砂两大原料

生产基地。”

宁波华翔

首次回购

81

万股

证券时报记者 张珈

宁波华翔 （

002048

） 披露，

2011

年

7

月

11

日， 公司首次实施了回购部分股份的方案，

回购股数量为

81.36

万股， 占公司总股本的比

例为

0.14％

， 成交的最高价为

12.39

元

/

股， 最

低价为

12.17

元

/

股， 支付总金额约为

999.92

万元 （含印花税、 佣金等交易费用）。

宁波华翔此前宣布， 鉴于公司发展机会良

好， 且估值处于历史低位， 公司拟使用经营中

的富余资金， 通过深交所交易系统以集中竞价

交易方式回购公司部分社会公众股， 回购资金

总额不超过

2

亿元， 回购股份价格不超过

14.5

元

/

股， 预计回购股份不超过

1379

万股， 约占

公司已发行总股本的

2.43%

。

沧州明珠

拟定增募资

3.26

亿

证券时报记者 郑昱

沧州明珠 （

002108

） 披露定向增发预案，

拟发行股票不超过

4000

万股 （含）， 发行价格

不低于

8.16

元

/

股， 募集资金总额不超过

3.26

亿元， 扣除发行费用后将用于投资建设 “年产

1.98

万吨聚乙烯 （

PE

） 燃气、 给水用管材管

件项目” 和 “年产

2000

万平方米锂离子电池

隔膜项目”。

沧州明珠表示拟通过非公发行募集资金投

资年产

1.98

万吨

PE

燃气、 给水用管材管件项

目， 进一步把公司

PE

燃气、 给水管材管件业

务做大做强。 此外， 公司早在

2

年前便组织专

门团队对锂电池隔膜进行研发， 拟通过此次非

公开发行实现公司锂电池隔膜工业化生产。
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第五季实业入主

ST

德棉 重组大约在秋季

证券时报记者 张珈

ST

德棉 （

002072

） 控股股东

德棉集团公开征集股权受让方有了

结果。

ST

德棉今日披露， 德棉集

团与浙江第五季实业有限公司

7

月

8

日签署 《股份转让协议》， 向后

者转让

ST

德棉

25.57%

的股份， 即

4500

万股。 每股转让价格

10.3

元，

总价款

4.64

亿元， 全部以现金支

付。

ST

德棉自今日开市起复牌。

转让完成后， 第五季实业将成

为

ST

德棉第一大股东，

ST

德棉实

际控制人变更为吴联模。 公开资料

显示， 吴联模直接持有第五季实业

60%

股权， 同时持有第五季实业第

二大股东浙江第五季投资发展股份

有限公司

70%

的股权。 第五季实

业主要各种实业投资、 投资管理、

企业管理、 市场营销策划、 咨询服

务等业务。

截至今年上半年， 第五季实

业总资产为

8722.13

万元， 总负债

3715.97

万元， 营业收入

279.8

万

元， 净利润

13.93

万元。 第五季实

业目前的注册资本为

5000

万元，

其全体股东承诺， 协议签署后将

向第五季实业追加投资， 使第五

季实业的所有者权益不低于

5.36

亿元， 以便约定支付股份转让对

价顺利完成。

在

ST

德棉拟入主的新东家背

后， 纳斯达克上市公司第五季国际浮

出水面。 吴联模现任第五季国际有限

公司 （纳斯达克股票代码：

DYER

）

执行总裁及董事局主席、 浙江省企业

联合会副会长等职务。 此次披露的详

式权益变动报告书中还强调， 吴联模

擅长市场营销、 品牌运营、 资本运作

等， 清华大学商业地产总裁班在读。

虽然公告显示， 第五季实业未持有境

内、 外上市公司

5%

以上的权益股

份， 吴联模也未持有境内、 外上市公

司

5%

以上的权益股份， 但吴联模之

妻张朱晟持有第五季国际

61.21%

的

股份， 张朱晟控股和实际控制公司达

20

家。

第五季实业表示， 通过协议受让

德棉集团持有的部分

ST

德棉股权，

成为

ST

德棉的第一大股东， 主要目

的是积极推动

ST

德棉的产业调整，

优化

ST

德棉的资产结构， 提升

ST

德棉的盈利水平及持续经营能力。 鉴

于

ST

德棉

2008

年、

2009

年度亏损，

2010

年度扣除非经常性损益后的净

利润仍为负值， 为提高上市公司资产

的盈利能力， 第五季实业成为控股股

东之后， 将加快研究资产重组方案，

将

ST

德棉收益低、 负担重的不良资

产置换出上市公司， 努力实现扭亏目

标， 转变现有不利的经营局面。

不过由于

ST

德棉转型房企告吹，

根据公司此前承诺， 资产重组最早要

延至

9

月以后。

ST

德棉上一轮重组

方爱家控股因借壳无望选择退出，

ST

德棉及德棉集团承诺在

2011

年

6

月

2

日之日起未来三个月内不再筹划重大

资产重组事项。 第五季实业承诺， 在

成为

ST

德棉控股股东后， 履行德棉

集团作出的三个月内不实施重大资产

重组的承诺。 第五季实业还表示， 在

未来

12

个月内无继续增持或减持

ST

德棉的计划， 此次股份转让事项尚需

取得山东省政府、 国务院国资委批

准， 存在重大不确定性。

明家科技董事长周建林：

国内电涌保护行业起步虽晚发展迅猛

证券时报记者 甘霖

中国制造业重镇东莞， 今日又

有一家明星企业———明家科技

（

300242

） 喜登创业板。 公司董事

长周建林表示， 成功上市将是公司

发展史上的分水岭。 通过持续创

新， 公司已形成了拥有自主知识产

权的核心技术体系， 电涌保护产品

先后进入国际市场和国内通信、 电

力、 安防等国民经济基础行业。 近

日， 记者就一些投资者关心的话题

与周建林作了交流。

证券时报记者： 请介绍一下电

涌保护器的市场竞争格局如何？

周建林： 国内电涌保护器工业

市场起步较晚， 目前还处于快速发

展的早期阶段， 民用电涌保护产品

的产能正快速向中国大陆转移。 由

于电涌保护产品跨行业应用门槛较

高， 因此呈现小而散的格局。 据相

关调查数据显示，

2008

年销售额

在

5000

万元以上的工业电涌保护

器制造企业大约有

10

家。 目前出

口销售额在

1

亿元以上的， 主要包

括明家科技、 东莞诠盛电器、 天津

大和电器等少数几家。 这几家企业

能够完全满足国际品牌渠道商的要

求， 在竞争手段上主要体现为产品

设计能力和质量， 价格竞争居于次

要位置。 国内企业经过多年发展，

在许多行业已具备向跨国企业挑战

的能力。 不仅在通信、 铁路行业逐

步取得领先地位， 在少数外资垄断

的行业， 如电力行业也取得了一席

之地， 但在少数高端领域， 如石油

化工、 风电行业仍是外资企业处于

垄断地位。

证券时报记者： 公司下游客户

质量如何， 是否会对一二家大客户

产生依赖？

周建林： 公司客户资源丰富，

有国际知名的品牌渠道商， 也有国

内大型国有企业。 国际市场上， 公

司产品通过众多知名品牌渠道商，

已进入美国、 日本和欧盟等发达国

家和地区。 国内市场上， 公司中标

了一些重点工程， 如湖北平安城市

项目， 通信、 电力等行业的大型国有

企业电涌保护项目， 拥有了一批包含

大型国有企业在内的优质客户。 在现

阶段电涌保护产品覆盖率比较低的情

况下， 这些客户需要大量采购公司产

品； 在未来市场应用普及的时候， 每

年还有稳定的产品更新需求。

证券时报记者： 公司研发实力如

何？ 如何通过科技创新提升公司盈利

能力？

周建林： 公司是国内电涌保护行

业中少数拥有美国

UL

、 德国

TUV

和

美国

ETL

认可目击实验室的企业之

一， 该实验室同时也是国家认可实验

室 （防雷实验室）。 经多年发展， 公

司目前拥有

130

人的技术团队， 形成

了核心技术体系， 拥有

53

项专利权

和

5

项非专利技术。

2008

年至

2010

年， 公司共推出了

344

个新产品， 这

些产品在功能集成化、 智能化和精细

化等多个方面进行了创新； 而公司募

集资金投向的节能型和智能型电涌保

护器， 还可达到节能和防火的效果。

不断推出的新产品提升了公司的

议价能力和市场开拓能力。 公司工业

电涌保护产品可根据客户的应用环

境， 及时推出性价比高的多功能集成

产品， 以迅速赢得客户。

证券时报记者： 作为一家以出口

为主的外向型企业， 如何应对可能出

现的出口退税率下调等不利局面？

周建林： 出口货物退 （免） 税，

是国际贸易中通常采用的并为世界各

国普遍接受的、 目的在于鼓励各国出

口货物公平竞争的一种退还或免征间

接税的税收措施。 由于这项制度比较

公平合理， 也符合

WTO

规则， 已成为

国际社会的通行惯例。 在我国， 出口

退税政策是一项基本经济政策， 出口

退税税率调整的对象主要是 “两高一

资” 产品出口， 而明家科技的产品属

于国家鼓励和支持发展的安全防护产

业， 其出口退税率应当会保持稳定。

证券时报记者： 公司的综合竞争

实力体现在哪些方面？

周建林： 公司的核心竞争优势主

要体现在以下几个方面： 研发基础雄

厚， 创新能力突出， 提升了公司的议

价能力和市场开拓能力； 不断优化的

客户资源， 为公司提供了快速成长的

空间； 同行业中少有的检测能力， 形

成了资金壁垒和时间壁垒； 产品线丰

富， 有利于吸引客户， 降低经营风险；

完整的产业链提升了运营效率， 加强

了成本控制能力， 提高了公司的整体

竞争优势； 公司在供应商中信用的提

升降低了原材料价格大幅波动的风险；

高管和核心技术人员持股增强了企业

凝聚力， 在团队建设上为公司的未来

成长提供了坚实基础； 拥有成本优势，

使公司能够从容应对市场竞争。

证券时报记者： 公司未来三年的

发展规划如何？

周建林： 公司发展将在既定的

“稳定、 持续发展国际民用市场， 优

先拓展国内工业市场， 逐步发展国内

民用市场” 的战略下实施。 未来三年

发展规划包括： 拓展品牌内涵， 提供

优质产品和整体解决方案， 为工业客

户创造最大价值， 在多个行业的重点

工程和典范工程进行产品应用， 打造

公司防雷专家的形象。

原料价飙升 嘉欣丝绸斥亿元建桑苗基地

证券时报记者 郑昱

嘉欣丝绸 （

002404

） 决定进一

步延伸产业链， 投资亿元设立苗木

公司， 增加桑苗经营业务。

据公告，

7

月

4

日公司已与桐

乡市新时代花卉园艺有限公司签

订合作意向书， 拟合作设立 “嘉欣

新时代苗木有限公司”， 主要经营

桑苗及其他苗木的收购、 销售， 搭

建桑苗交易平台。 分析人士认为，

桑蚕丝价格近期节节攀升， 嘉欣丝

绸向上游延伸产业链， 可降低原

料成本。

合作项目总投资

3

亿元， 一、

二期各投资

1.5

亿元。 合资公司注

册资本

1.5

亿元， 其中嘉欣丝绸出

资

1.05

亿元， 占比

70%

， 以超募

资金余额

1

亿元投入， 不足部分以

自有资金补足； 新时代出资

4500

万元， 占比

30%

， 以现金投入。

据协议， 合作双方将在嘉兴地区积

极寻找合适的市场用地， 在与土地

供应方基本达成购地意向后正式签

订合作协议， 合作双方联合参与土

地竞拍， 在竞拍成功后办理合资公

司注册事项。

嘉欣丝绸介绍， 投资设立的苗

木交易市场， 将在以苗木交易收入

为主营业务收入的基础上， 兼营市

场租赁业务， 预计自用面积不少于

50%

。 嘉兴为中国茧丝绸的重要产

区和集散地， 但全国各地的桑农到

嘉兴收购桑苗基本还是零散的， 没

有一个集中的交易、 调配市场， 建

设苗木交易市场有利于从源头上发

展壮大丝绸行业。

嘉欣丝绸作为嘉兴市本级唯一

拥有鲜茧收购许可证的公司， 负责

嘉兴市本级鲜茧的收烘和经营， 拥

有

25

个蚕茧收购站。 但因蚕茧收

购期一年仅有

4

次， 在大部分的非

收购时间， 茧站的场地和人员处于闲

置状态， 增加了公司的无效成本。 嘉

欣丝绸称， 投资设立苗木公司后， 分

布于嘉兴乡郊桑、 蚕主产区的茧站人

员， 在非蚕茧收购期可从事桑苗收购

业务， 并利用闲置的茧站周转储存桑

苗， 在延伸产业链的同时， 有效调配

现有生产资源， 提高了运营效率。

英唐智控智能家用豆腐机量产在即

证券时报记者 黄丽

作为国内小型生活电器智能控

制器领域的领军企业， 英唐智控

（

300131

） 正在利用自有技术的领

先优势， 将产业发展的触角向其下

游产业———生活电器领域拓展和延

伸。 公司利用

IPO

募集资金投资

的智能豆腐机项目， 即润唐家用豆

腐机项目现已研制成功， 产品将于

近期大批量投入市场， 该项目的成

功推出有望给公司带来新的利润增

长点。

英唐智控有关负责人介绍， 为

进一步增强综合竞争力， 公司在坚

持发展原有核心业务的基础上， 结

合下游智能生活电器行业的发展趋

势， 研制出首款智能家用豆腐机。

公司希望通过推出终端产品， 开拓

生活电器行业市场， 完成向生活电

器行业的业务延伸。

目前， 国内家用豆腐机的市场

空间相当广阔。

2009

年中国豆浆

机市场总量达

62

亿元左右，

2010

年为

75

亿元， 同比增长

20.96%

。

预计到

2012

年， 国内市场总量将

达

200

亿元左右。 据悉， 英唐智控

研制的豆腐机囊括了现在流行豆浆

机的主要功能， 是豆浆机的升级换

代产品， 以目前豆浆机市场的销售

情况预算， 未来一年润唐家用豆腐

机产量预计为

40

万台， 产值预计

达

1.6

亿元。

谈及这款智能家用豆腐机的技术

优势， 公司有关技术负责人介绍， 润

唐家用豆腐机的关键技术均为公司自

主研发， 现已申报专利

5

项。 尤其值

得一提的是， 润唐家用豆腐机实现了

科技上的一大突破， 将传统工艺与智

能操控理念有机结合， 不仅可以榨出

口感细腻的豆浆饮品， 更能够方便地

制作出适合不同人群、 不同口味的豆

腐 （老豆腐、 内酯豆腐、 石膏豆腐、

豆腐脑等）， 且卫生、 方便、 营养价

值高， 满足国人酷爱烹饪美食、 讲究

营养均衡的健康家庭生活理念， 填补

了家用厨房生活电器的空白。

此外， 润唐家用豆腐机还采用了

先进的渣浆分离技术， 在最佳温度状

态下， 经精细研磨， 细密滤网过滤，

浆渣隔离的文火煮浆， 制出营养丰富

且极易吸收的豆浆， 再经过专业厂家

生产的食品凝固剂的凝固及严格的质

量控制， 最终制出品质完美的豆腐。

润唐家用豆腐机是国内、 国际市

场上推出的首款智能豆腐机产品， 未

来市场空间相当大， 而公司在大力发

展智能豆腐机的同时， 原有智能控制

器业务的发展步伐是否会放缓？ 对

此， 公司有关负责人表示， 智能控制

器业务是公司业务发展的基础， 公司

不会放弃这块核心业务， 未来智能控

制器的业务还将继续扩大， 公司有信

心两年内实现业务翻一番的增长。
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