
怡亚通发起

非核心业务外包行动

供应链服务龙头企业怡亚通

（

002183

） 的扩张脚步正在加速。

继此前推出 “全球海选

1000

名创业成长伙伴计划” 后，

7

月

12

日， 公司又联合深圳、 广州、 义乌

等地

10

多个企业协会和

20

余家企

业一道发起 “非核心业务外包中国

行动”。

据了解， 该项目将利用怡亚通

的全球供应链整合服务平台， 为企

业提供包括采购、 物流等非核心业

务的外包服务。 公司董事长周国辉

表示， 这将有助于国内企业把资源

用于培植核心竞争力上， 实现企业

最佳资源分配， 帮助企业做大做

强， 在瞬息万变的市场环境中更具

适应力和竞争力。

他介绍称， 为支持 “非核心业

务外包中国行动”， 确保项目合作

伙伴高效成长， 怡亚通提出了五大

保障平台， 其一是已启动的 “全国

380

座城市深度整合” 计划， 该计

划目前已在

150

余座城市建立了深

度供应链整合平台， 形成了快速消

费品、 粮油、

IT

、 家电等深度供应

链服务体系。

其二， 公司上半年推出了 “宇

商连锁” 战略， 计划在

3

年内在全

国

32

个省市自治区建立庞大的营

销网络及一级物流配送中心和上千

家加盟连锁店， 打造中国规模最大

的线上线下连锁消费平台。

三是怡亚通倾力打造的中国首

家一站式全网全程

B2X

电子商务

在线交易融资平台———宇商网， 以

“线上商机拓展

+

交易担保、 线下

资金扶持

+

物流仓储服务” 为核

心， 融合线上线下双重优势。 此

外， 怡亚通旗下的宇商小额贷款公

司还可为所有合作联盟者提供

500

万元以下的资金扶持； 同时提供有

针对性的供应链产品， 满足不同中

小企业的需求。

值得注意的是， 今年

4

月， 怡

亚通披露， 拟向特定对象以

10.83

元

/

股的价格非公开发行不超过

9000

万股， 募集金额不超过

9.5

亿

元， 投资于深度分销

380

整合平台

扩建项目及补充公司流动资金。 分

析人士指出， 一旦增发成功， 将有

助于公司尽快搭建 “全国

380

座城

市深度整合” 平台， 进而支持供应

链外包等业务的扩张。 （马宇飞）

太安堂

3000

万

投中药胶囊生产项目

太安堂 （

002433

） 公告， 为提

高募集资金使用效率， 决定使用超

募资金

3000

万元， 在公司的汕头

市生产基地麒麟园投资建设中药胶

囊口服固体制剂全自动

GMP

生产

项目。

谈及项目建设的必要性， 公司

表示， 目前公司拥有解热消炎胶

囊、 复方胆通片、 复方胆通胶囊等

30

余个中药片剂、 胶囊剂品种， 广

东国药雷霆的冠心康片等

45

个品

种转入公司， 公司口服固体制剂品

种数量增多。 但由于受场地限制，

生产设备以半自动设备为主， 不能

满足原有品种和新增品种的生产需

要。 本次投资口服固体制剂全自动

GMP

生产车间建设项目将解决公司

的相关优势产品的生产瓶颈， 实现

公司胶囊剂重要品种的规模化生

产， 大幅增加产能。 （文泰）

北京利尔

13.9

亿

投资

5000

吨

/

年多晶硅项目

证券时报记者 文泰

北京利尔 （

002392

）公告， 拟投资

13.9

亿

元， 实施

5000

吨

/

年多晶硅项目。 公司表示，

多晶硅行业对公司而言是个全新的领域， 若该

项目顺利实施， 将成为公司利润新的增长点。

根据该项投资计划， 北京利尔拟使用不超

过

600

万元， 收购伊川建合硅业科技有限公司

100%

股权， 并使用超募资金

6

亿元对建合硅

业进行增资， 由建合硅业作为

5000

吨

/

年多晶

硅项目的实施主体。 据测算， 项目达产后， 年

均销售收入可达

14.8

亿元， 净利润

4.18

亿元。

目前多晶硅价格约在

60

美元

/

千克左右 （约

39

万元人民币

/

吨， 不含税价）， 公司在进行效益

测算时， 多晶硅销售价格按照

30

万元人民币

/

吨计算。

华兰生物

3

家单采血浆站停止采浆

证券时报记者 文泰

华兰生物 （

002007

） 公告， 近日， 贵州省

卫生厅下发了 《贵州省采供血机构设置规划

（

2011-2014

）》

(

黔卫发 【

2011

】

104

号

)

的通

知， 根据该通知， 贵州省在息烽、 开阳、 紫

云、 普定、 独山、 龙里、 长顺、 黄平、 晴隆、

纳雍等

10

个县设置单采血浆站， 其余地区不

再设置单采血浆站。

华兰生物在贵州、 广西、 河南共有

11

家

单采血浆站， 其中贵州有独山、 龙里、 长顺、

惠水、 罗甸、 瓮安

6

家单采血浆站。 按照上述

文件， 公司惠水、 罗甸、 瓮安

3

家单采血浆站

从

2011

年

8

月

1

日起将停止采浆。 这

3

家单

采血浆站采浆量分别占公司

2010

年、

2011

年

上半年总采浆量的

39.29%

和

36.69%

。 上述

3

家浆站的关停将对公司业绩造成重大不利影

响。 目前公司正积极应对， 采取有效措施消除

和减少对公司业绩的影响。

天喻信息

布局移动支付市场

证券时报记者 文泰

天喻信息 （

300205

） 公告以自有资金

1000

万元， 投资设立全资子公司武汉擎动网

络科技有限公司， 从事基于移动互联网与移动

支付相关的第三方服务与运营。

公司表示， 随着移动互联网的迅速发展，

刚刚起步的移动支付业务已呈现出爆发式增长

态势， 成为蕴含极大发展潜力的战略性新兴产

业。 公司投资设立全资子公司擎动网络， 是公

司以自有的移动支付全系列产品和金融领域的

客户资源为基础， 布局移动支付服务市场的一

项战略举措。 公司拟以擎动网络为主体向金融

机构和行业用户提供移动支付产品、 系统平

台、 服务及产品与合作运营相结合的综合解决

方案， 以抓住移动支付这一新兴领域发展的契

机， 抢占行业先机和制高点。

利达光电实际控制人

减持

235

万股套现

3600

万

证券时报记者 靳书阳

利达光电 （

002189

） 公告， 公司

7

月

11

日接到第二大股东南方工业资产管理有限责任

公司减持股份的通知， 其于

2011

年

4

月

25

日

至

7

月

11

日期间， 累计出售持有的公司无限

售条件流通股共

235

万股， 成交均价为

15.55

元

/

股， 占公司总股本的

1.18%

。 粗略计算，

套现金额约

3600

万元。

中国南方工业集团公司持有南方工业资产

管理有限责任公司

100%

的股份。 本次减持

前， 中国南方工业集团公司直接持有利达光电

7769

万股， 同时通过南方工业资产管理有限

责任公司间接持有利达光电

2671

万的股份，

为公司实际控制人。 本次减持后， 中国南方工

业集团仍为公司实际控制人。

新界泵业

增资收购新沪泵业

证券时报记者 文泰

新界泵业 （

002532

） 公告， 公司拟用超募

资金

3417

万元， 对浙江新沪泵业有限公司增

资至取得新沪泵业

70%

的股权。

新沪泵业产品在业内已具有一定的口碑和

市场潜力， 增资收购新沪泵业能与公司现有部

分产品进行有效互补。 预计经过

2011

年的磨

合后，

2012

年新沪泵业的净利润会达到

800

万元以上。
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小器件做出大业绩 多家连接器公司预增

证券时报记者 方元

连接器是构成电子系统时进行

能量和信息交互的通道， 与中央处

理器 （

CPU

） 等核心器件相比， 连

接器只是小器件， 不过国内连接器

上市公司却依靠这个小器件做出了

大业绩。 得润电子 （

002055

）、 立

讯精密 （

002475

） 及长盈精密

（

300115

） 今年上半年的收入和净

利润同比均有大幅增长， 并且这些

公司借助产业转移的契机， 正在加

快扩大产能， 未来两年的效益有望

持续提升。

得润电子主要产品为家电、 电

脑连接器， 公司曾预告今年上半年

业绩同比增长

200%~250%

； 立讯

精密主要产品为通讯、 电脑连接

器， 公司预计今年上半年业绩同比

增长

50%~70%

； 长盈精密预计上

半年业绩同比增长

40% ~60%

，

2010

年该公司约有四成的收入来

源于通讯连接器。

这三家公司去年上半年和全年

的业绩均表现不俗， 今年利润大幅

增长并非是同比基数低的原因。 一

般来说， 连接器行业的规模增长基

本与电子行业同步， 而近几年电子

行业的发展表现平平， 甚至受到金

融危机影响波动较大， 那么连接器

上市公司的增长动力从何而来？

得润电子一位高管表示， 近年

来由于下游的家电、 手机、 电脑等

制造业向中国大陆转移， 国际连接

器市场也跟着向国内快速转移。 而

连接器与其他电子元器件相比， 存

在产品品种多、 定制化个性强、 服

务响应速度快等特点， 因此客户往

往要求连接器厂商就近配套提供产

品。 成本方面， 国内企业的优势逐

步显现。 此外， 连接器产品需要较

长的认证时间， 行业进入门槛比较

高， 因此快速增长的国内连接器市

场为行业龙头企业迅速做大做强提

供了难得的机遇。

为牢牢把握机遇， 连接器上市公

司加快了产业升级的步伐。 得润电子

原来主要依靠家电连接器， 毛利率水

平一直不高。

2010

年公司积极进军

电脑

CPU

和内存高端连接器市场，

并开始大规模承接泰科等国际一流厂

商的产能转移。 在汽车连接器方面，

公司已成为奇瑞、 江淮等汽车厂商连

接器产品的供应商。 得润电子

2010

年的新产品占比不到

10%

， 今年有

可能达到

30%

以上。

立讯精密则通过收购同行龙头企

业实现快速做大做强。 今年

4

月份，

立讯精密改变部分

IPO

募资使用计

划， 以

5.8

亿元的价格收购了昆山联

滔电子。 通过收购， 立讯精密间接成

为了苹果公司

iPad

产品的供应商，

并且增加了很多高端的重要客户。 据

了解， 新收购的联滔电子在今年上半

年实现了利润大幅增长， 成为立讯精

密利润增长的主要来源。

在产品升级的同时， 连接器上市

公司加大了产能建设 。 得润电子

2010

年增发募资实施的

CPU

和内存

连接器项目， 已经实现量产， 目前正

处于产能提升期， 今年下半年产能将

得到显著扩大， 产能不足问题正逐步

得到解决。 立讯精密下半年也将有较

大产能释放， 预计未来产能将扩大一

倍左右。

浔兴股份募资

3.5

亿主投中高档拉链生产

证券时报记者 陈勇 靳书阳

上 周 停 牌 的 浔 兴 股 份

（

002098

） 定增方案今日出炉。 为

把握拉链行业的发展趋势， 公司拟

非公开发行募资

3.5

亿元， 投资生

产线改扩建、 营销网络建设和研发

中心的建设。 公司本次非公开发行

价格为不低于

12.11

元

/

股， 发行

数量不超过

2900

万股。

生产线改扩建项目为浔兴股

份本次募投主要项目。 公司将投

资

2.62

亿元， 在本部新、 老工业

园新建一个产业链完整的中高档

拉链生产基地， 项目建设期

2

年。

项目建成后， 将有效提升自动化水

平， 降低生产成本， 同时进一步提

升公司中高端产品品质和规模， 实

现新产品植牙金属链、 锌合金压铸

拉链的规模化生产， 为公司提供新

的盈利增长点。

为完善公司服务网络， 消化新

增产能 ， 浔兴股份同时计划投资

4088

万元， 建设以区域中心城市为

核心， 辐射全国的服务营销网络。

该项目计划在香港设立营销网点，

使其成为浔兴股份洞察国际市场发

展趋势， 掌握最新技术， 开拓国际

市场和实施公司全球化战略的重要

据点。

浔兴股份研发中心建设项目计

划投资

2861

万元， 在公司新工业区

建设研发中心， 添置检测、 实验和

中试仪器设备， 引进高端人才、 培

育科研队伍。 新中心将改善研发工

作环境及试验环境， 加强开发核心技

术和关键技术手段， 提升研发的自主

创新能力。

资料显示， 本次非公开发行募集

资金到位后， 浔兴股份资产负债率将

从一季度的

52.99%

降至

40%

左右，

公司财务状况将维持在较为合理的水

平。 浔兴股份表示， 募投项目建设

后， 将增加利润增长点， 进一步提升

公司竞争能力， 为公司建成国际一流

品牌的专业化拉链生产企业战略奠定

基础。

市场分析人士认为， 浔兴股份所

处的拉链行业， 市场集中度较低， 公

司作为产销量全国第一的行业龙头，

实际市场占有率并不高。 在目前银根

收紧的市场背景下， 公司依靠技术、

品牌优势， 借用资本市场平台融资进

行产能扩张和营销网络建设， 有助于

公司改善财务状况， 强化行业龙头地

位， 有效提高市场占有率。

二级市场上， 公司股价

6

月份以

来稳步上升， 截至

7

月

5

日停牌前，

公司股票报收

14.5

元

/

股 ， 上涨近

30%

。

营销服务模式创新 金正大盈利超预期

证券时报记者 贾小兵

得益于新增产能释放与营销模

式创新， 金正大 （

002470

） 上半年

业绩增长超过预期。 公司昨日上调

业绩增幅， 预计今年

1~6

月净利

润同比增长

45%~60%

， 盈利

2.07

亿元

~2.29

亿元。

上半年， 金正大全资子公司菏

泽金正大的

30

万吨

/

年控释肥项目

产能开始充分利用， 控释肥销量增

速较快。 今年国家发改委公布的

《产业结构调整指导目录》 首次将

缓控释肥纳入优先发展产业， 农业

部首次将缓控释肥列为主推技术，

科技部将缓控释肥列入 “十二五”

科技支撑计划。 而农业部全国农业

技术推广服务中心计划今年更是把

金正大缓控释肥示范推广到

23

个

省

(

区、 市

)

的

25

种作物， 在此

背景下， 公司缓控释肥产业正迎来

快速发展。

在借力政策东风的同时， 金正

大对营销服务模式进行了创新。

2011

年， 金正大提出了 “技术先

导、 服务领先” 的核心经营战略，

通过着力抓好结构调整和服务创新

两条主线， 实现由传统制造商向

“制造

+

服务” 的转型。 一方面，

公司继续加大技术创新投入， 集中

精力开发新型缓控释肥、 硝基复合

肥等高端新型肥料， 满足市场需

求； 另一方面， 公司把服务营销上

升到战略高度， 加大了以 “渠道下

沉、 驻点营销和农化服务” 为重点

的营销服务模式。

公司利用在

23

个省开展缓控

释肥示范推广的契机， 在全国农

业技术推广服务中心的指导与协

调下， 成立了

500

个农化服务队，

并在原有配备

500

台农化服务车

的基础上， 再投资配备

1

万台种

肥同播机开展 “种肥同播” 技术

服务。

所谓 “种肥同播”， 就是在作

物播种时一次性将缓控释肥与种

子施下去。 这不仅改变了农民传

统的播种方式， 大大节省了播种

的劳力与时间， 而且解决了播种

不均匀、 浪费种子的问题， 同时

一次施肥免追肥， 节约了追肥与人

工成本， 每亩仅此几项便可节约成

本约

150

元。

据介绍， 在今年夏季玉米播种

时期， 金正大广泛开展了玉米缓控

释肥 “种肥同播” 技术服务活动。

活动甫一推出， 便受到农民朋友的

喜爱与追捧。 目前， 该活动已覆盖山

东、 河南、 河北、 安徽、 内蒙、 吉

林、 辽宁、 黑龙江等玉米主产省。 在

山东省， “种肥同播” 技术服务以惊

人的递增速率向前推进， 某些乡镇甚

至接近

100%

全覆盖。 这也促进了金

正大缓控释肥销量的大幅增长。

天源迪科 数字政通

齐推股权激励计划

证券时报记者 靳书阳 陈霞

6

月份以来， 上市公司股权激

励计划方案发布密集， 其中尤其中

小板、 创业板公司最为集中。 今

日， 又有天源迪科

(300047)

、 数

字政通 （

300075

） 两家创业板公司

同时公布股权激励计划。

天源迪科拟向激励对象授予

520

万份股票期权， 涉及标的股票

约占公司股本总额的

3.31%

。 激励

计划股票来源为公司向激励对象定

向发行股票 。 行权价格确定为

13.72

元， 为激励计划公布前一交

易日公司股票收盘价。

根据天源迪科激励计划的行

权安排， 计划有效期为自股票期

权授权日起， 最长不超过

4

年。

计划首次授予的股票期权自该期

激励计划授权日起满

12

个月后，

激励对象在未来

36

个月内分三期

行权。

天源迪科表示， 行权要符合一

定的业绩条件， 将以

2010

年净利

润为基数，

2011

年

~2013

年相对

于

2010

年的净利润增长率分别不

低于

25%

、

57%

、

96%

。 天源迪科还

承诺， 持股

5%

以上的主要股东或实

际控制人及其配偶、 直系近亲属不参

与该激励计划。

数字政通拟向激励对象授予

200

万份股票期权， 涉及标的股票约占公

司股本总额的

2.38%

。 股票来源为公

司向激励对象定向发行股票。 行权价

格

23.7

元， 同样为激励计划公布前

一交易日公司股票收盘价。

据激励计划， 公司首次将向财务

负责人殷小敏及其他

31

位核心技术

（业务） 人员授予

182

万份股票期权，

同时预留

18

万份股票期权， 在首次

授予日起一年内授予新引进及晋升的

中高级人才。

该公司激励计划有效期为自股票

期权授权日起

5

年。 在授予日起满

24

个月后， 激励对象可在未来

36

个

月内分三期行权。

各年度的业绩考核指标为： 以

2010

年为基数， 公司

2012

年

~2014

年

3

个会计年度的净利润增长率分别

不低于

44%

、

72%

和

107%

； 加权平

均净资产收益率分别不低于

6%

、

6.5%

和

7%

。
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