
证券代码 证券简称

每股收益 （元） 每股净资产 （元） 净资产收益率 （

％

） 每股经营性现金流量 （元） 净利润 （万元）

分配转增预案

２０１１

上半年

２０１０

上半年

２０１１

年

６

月末

２０１０

年末

２０１１

上半年

２０１０

上半年

２０１１

上半年

２０１０

上半年

２０１１

上半年

２０１０

上半年

０００４１０

沈阳机床

０．１７ ０．３１ ２．８３ ２．６８ ６．０８ １１．５７ ０．４４ －０．８３ ９１６７ １６２１６

不分配不转增

０００４２０

吉林化纤

０．０２３ －０．１２０４ ２．１６ ２．１３６ １．０７ －５．２３ ０．１６ －０．０８９９ ８６８ －４５５４

不分配不转增

０００５２４

东方宾馆

０．０４ ０．００７ ２．２３ ２．２４ １．６６ ０．３２ ０．１２ ０．０７ １００２ １９８

不分配不转增

０００７９８

中水渔业

０．０６５５ ０．０３５３ ２．１３ ２．１２ ３．０８ １．７４ －０．０６ ０．１ ２０９４ １１２８

不分配不转增

０００８３５

四川圣达

０．０１１５ ０．０３４７ １．４７ １．４４ ０．８ ２．５６ ０．０４ ０．０１ ３５１ １０５９

不分配不转增

０００９８３

西山煤电

０．５９１６ ０．５４０７ ４．８３ ４．０１ １３．３７ １５．３４ ０．７２３ ０．４１１９ １８６４１５ １７０３９７

不分配不转增

００２１５９

三特索道

０．０２ ０．０３ ３．５９ ３．６２ ０．５３ ０．８７ ０．４６ ０．２３ ２３１ ３６６

不分配不转增

００２２２７

奥 特 迅

０．０６７１ ０．０７３７ ５．５ ５．５４ １．２１ １．３８ －０．０７ －０．２７ ７２８ ８０１

不分配不转增

００２２２８

合兴包装

０．０９ ０．１ ２．３９ ３．７４ ３．７４ ６．６１ －０．０６ －０．０９ ３０８９ ２９５３

不分配不转增

００２２３５

安妮股份

０．０３ ０．０１ ２．４２ ２．３９ １．２ ０．４３ －０．０４２６９９ －０．３７２３２９６３ ５６２ ２００

不分配不转增

００２２６６

浙富股份

０．４２ ０．３５ ３．８２ ７．４ ５．５７ ５．３１ ０．２３ －０．８４ ６３２４ ４９５４

不分配不转增

００２２６７

陕天然气

０．５６３５ ０．４９１５ ５．２１ ４．８５ １０．９８ １０．７２ ０．５７ ０．６６ ２８６４８ ２４９８７

不分配不转增

００２４６３

沪电股份

０．２ ０．２ ３．６９ ４．３８ ５．３３ ９．３６ ０．２ ０．２６ １６９２４ １４４９１

不分配不转增

００２５５８

世纪游轮

０．１３ ０．１１ ９．３ ３．３ １．６９ ４．０１ ０．２ ０．２６ ７０２ ５１１

不分配不转增

００２５７４

明牌珠宝

０．６５ ０．８１ １１．１５ ３．８１ ９．５４ ２６．８４ －０．３ －０．２１ １３０８１ １４５６３

不分配不转增

３００１１２

万讯自控

０．０９ ０．２ ３．８５ ５．７９ ２．３６ １４．４６ ０．０３５ ０．０９５ ９８４ １６１３

不分配不转增

３００１２７

银河磁体

０．２１ ０．２５ ５．６０４９２ ５．６７０３１６ ３．７８ １４．６ －０．０６ ０．１２ ３４６７ ２９７９

不分配不转增
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分配转增预案

２０１１

上半年

２０１０

上半年

２０１１

年

６

月末

２０１０

年末

２０１１

上半年

２０１０

上半年

２０１１

上半年

２０１０

上半年

２０１１

上半年

２０１０

上半年

３００１４１

和顺电气

０．２７ ０．４４ ９．４４ ９．１６ ２．９３ ２２．４９ －０．４ －０．５１ １５０４ １８０７

不分配不转增

３００１４５

南方泵业

０．２６ ０．１８ ６．４３ １１．３３ ４ １５．５６ ０．３１ ０．２６ ３６９８ ２５２７

不分配不转增

３００２０９

天泽信息

０．４４ ０．３８ １０．２２ ２．６１ ７．７６ １８．９８ ０．５５ ０．３５ ２９６３ ２２７５

不分配不转增

３００２３２

洲明科技

０．３８ ０．４ ６．７５ ２．９３ １２．２３ ２０．５６ ０．０２ －０．０７ ２２０５ ２１９４

不分配不转增

６００１１９

长江投资

０．０４４１ ０．０２２２ １．９８２３ １．９８８１ ２．１９４２ １．１０５７ ０．６４９８ －０．２６３６ １３５６ ６８２

不分配不转增

６００１３３

东湖高新

－０．１２ ０．０９ １．６２７１ １．７４８４ －７．１９ ４．８２ ０．２５２８ －０．２１９３ －６０１６ ４４２９

不分配不转增

６００３１２

平高电气

－０．０９３８ ０．００１１ ３．２２５ ３．３１８７ －２．８６５４ ０．０３３３ ０．０６２９ －０．２１７１ －７６７８ ９２

不分配不转增

６００３３９

天利高新

０．２８４５ ０．１４６４ ２．６３８ ２．４８２ １０．８４ ６．９１ ０．６３４９ ０．２４１８ １６４５１ ８４６６

不分配不转增

６００３５８

国旅联合

０．０１５ ０．００９ １．３６８ １．３５ １．１３ ０．７ －０．０７ ０．０３０３ ６６５ ３９５

不分配不转增

６００４０６

国电南瑞

０．２４ ０．１６ ２．３３ ４．２８ １０．８５ １４．７２ －０．１６ －０．２６ ２５４６５ １６４０９

不分配不转增

６００５４６

山煤国际

０．７７ ０．５３ ４．８ ４．３３ １６．８２ １４．７２ －０．３９５５ １．０６１８ ５７５７６ ３９４４１

不分配不转增

６００５９３

大连圣亚

－０．０８ －０．０２ ２．９０６ ２．９８６ －２．７２ －０．６９ ０．１０８ ０．１３３ －７３８ －１８６

不分配不转增

６００６４４

乐山电力

０．１８３９ ０．１２４８ ２．３４ ２．２１ ７．９７７ ５．８７ ０．６４９５ ０．１２８１ ６００３ ４０７３

不分配不转增

６００７９２ ＊ＳＴ

马龙

－０．６ －０．９６ －３．３１ －２．７３ － － －０．１８ －０．１２ －７５３９ －１２１３５

不分配不转增

６００９８７

航民股份

０．２６ ０．２４１ ３．４１ ３．３３ ７．６６ ７．４４ ０．２６ ０．３７ １１０２７ １０２１０

不分配不转增

６０１２３３

桐昆股份

１．３ ０．９２ １３．０１３６６ ７．３ １４．５３ １８．６４ １．７０１５ ０．６５ ４９５９６ ３１４３０

每

１０

股转

１０

股派

８

元 （含税）

９００９５７

凌云

Ｂ

股

－０．０４１５ ０．０１６５ １．２０１５ １．２４３ －３．４ １．３６ ０．０１４３ ０．１０４３ －１４５０ ５７７

不分配不转增

杨宁恩轶事二三

� � � �杨宁恩最早在通讯导航所是维修

雷达、 电台的技术员。 雷达在海上出

了故障， 他就要坐船去把雷达修好。

一个雷达有几万个零件， 他要在最快

的时间内找出故障的原因， 并且修

好。 记者认为他是一个有天分的人，

他谦虚道 “爱好而已”。 甬商沉稳、

实在的特质也体现在了他的身上。

杨宁恩

16

岁开始接触电子，

18

岁便学会设计晶体管收音机。

19

岁

时， 他插队到农村两年， 而他只种了

一年地， 村里人就不再让他种地了，

把他调到公社。 当时公社没有电话、

广播。 杨宁恩给公社建了一个通讯

站、 一个广播站。

23

岁， 他作为技

术特种兵被招到了中苏边境值班团，

在长春一个人管

108

部电台。

26

岁， 杨宁恩退伍回到宁波港

电机车间。 那时恰逢

1977

年宁波港

务局向国庆献礼， 要建二台大吊车。

港务局把哈工大毕业的大学生派到

上海港机厂 （现在的振华港机） 去

学习了半年， 可回来还是做不出来。

这时， 港务局的领导找到了他， 想

让他试试， 这时离国庆只有三个月

了。 杨宁恩很犹豫， 因为自己一直

是从事弱电研究， 从没做过强电。

但他还是找来关于起重机械电器方

面的书进行学习， 从大吊车控制板

的功能开始一点一点了解。

一开始他感觉无从下手， 以前用

的电线都是像头发丝那么细， 而做吊

车用的电线粗得可怕。 因为是帮港机

厂做吊车， 港机厂为他派来了帮手。

杨宁恩到底还是聪明， 不到三个月的

时间， 二台大型吊车的电器部分真的

被他捣鼓出来。

杨宁恩告诉记者： “现在宁波庆

丰桥下的那两台大吊车就是当年我的

杰作， 至今已整整

33

年了。”

1977

年

9

月

23

日， 二台大吊车落成了，

杨宁恩也病倒了。 但他却因此收获了

爱情， 港机厂派来的帮手后来成了他

的妻子。 他得意地说： “我和我老婆

就是在大吊车里谈的恋爱。”

年轻的时候杨宁恩自己在家做

电视机， 他说除了电视机的显示器

以外， 每一个零部件都是他自己做

的， 连线圈都是他自己做的， 最后

组装起来就是一台电视机。 记者调

侃地问他 ： “你做的电视机能看

吗？” 他说： “当然能看！ 我做的电

视机不仅能看， 还很好呢。 后来很

多人来找我做电视机。 我对这个是

有兴趣的。”

杨宁恩告诉记者， 直到现在他家

里还订了有关于雷达、 电台等现代电

子方面的期刊， 他这方面的兴趣始终

没有降温过。 他坦言， 自己早年的经

历， 使得他现在在搞产品设计时方法

通畅、 思路开阔。 杨宁恩说， 每个人

都有爱好， 他的爱好就是设计新品。

研发新产品对于他来说从过程到结果

都是很愉悦的事情。

爱因斯坦说过， 兴趣是最好的老

师。 如果一个人有兴趣， 再加上过人

的毅志力和坚持， 在追逐理想的道路

上必将变得所向无敌。

（严惠惠）

� � � �在圣莱达最新一期的内部报刊上， 记者看到公司位于宁波江北投资创业园新厂区的效果图， 包括五橦生产车

间楼、 一橦行政研发楼， 还有能住

500

多人的职工宿舍楼及员工活动场所， 总共占地

80

亩， 总建筑面积

6.31

万

平方米。 这是圣莱达本次

IPO

的募投项目： 高精度钛镍合金记忆式温控器自动化生产线技改扩产项目、 水加热

智能生活电器扩产项目和研发中心建设项目的基地。

杨宁恩告诉记者： “新厂房预计今年

10

月份结顶， 我很心急希望能早点搬过去。 年底即便整个工厂不能全

部搬迁， 部分生产线也要陆续先搬进去了。 在新厂区， 圣莱达更多更好的生产经营理念将会在更新更大的空间里

得以实践了。” 圣莱达

/

供图

杨宁恩常常对公司的年轻人说

，

人的一生就是要不断地学习

、

不断地提高

，

这样的

人生才会丰富

。

事实上

，

这也正是他本人的生活写照

。

从年轻时在国有企业不知倦怠地

钻研

，

到中年创业孜孜不倦地创新

；

从在旷日持久的知识产权官司中的坚持

，

到十六年

如一日将企业做大做强的信念

。

正是因为刻苦学习

，

杨宁恩的人生理想实现了

。
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中国铁建

中标格鲁吉亚

22

亿工程

中国铁建

(601186)

所属全资子公司中铁

二十三局集团有限公司， 近日收到格鲁吉亚国

家铁路公司发来的中标函， 通知中铁二十三局

中标格鲁吉亚铁路现代化改造设计施工总承包

项目， 中标金额

2.67

亿瑞士法郎 （不含增值

税）， 折合人民币约

21.92

亿元， 约占中国铁

建

2010

年营业收入的

0.47%

。 该项目位于格

鲁吉亚国家中部的哈舒里

-

泽斯塔佛尼之间，

包括

18.265

公里的部分既有线改造，

38.3

公

里的新线建设， 项目工期

55

个月。 （向南）

风范股份

中标江苏电网

2

亿物资

风范股份 （

601700

） 近日收到江苏省电力

公司招投标管理中心和江苏天源招标有限公司

发来的中标通知书， 确认公司为江苏省电力公

司

2011

年电网材料类物资年度框架招标等项

目的中标人， 中标产品分别为钢管杆和角钢

塔， 合计中标重量

2.25

万吨， 合计中标金额

1.92

亿元， 占公司

2010

年度营业收入的

14.89%

。 该公司表示， 项目的履行将对公司的

经营业绩产生积极的影响， 但不影响公司业

务、 经营的独立性。 （向南）

壹桥苗业投资

3.5

亿

建

1

万亩围堰海域养海参

壹桥苗业 （

002447

） 今日公告称， 为扩大

公司海参养殖规模， 公司拟利用自有资金和银

行贷款预计不超过

3.5

亿元投资建设

1

万亩围

堰海域， 建成后用于海参养殖。 项目建设期预

计为

1

年， 项目建成后进行人工投苗养殖。

公告称， 按照目前市场情况， 围堰海参

养殖周期约为

2

年， 项目达产后平均每年可

产成品海参

300

万斤。 预计平均每年新增营

业收入

3

亿元， 实现毛利约

2.55

亿元， 围堰

的折旧摊销及海参苗的成本将影响海参养殖

的利润率变化。

壹桥苗业称， 海参从育苗到收获需要

2

年

~3

年， 较长的养殖周期， 导致产品占用资

金规模较大。 海参养殖的高投入对养殖企业

的资金实力提出了较高要求。 市场资源将继

续向拥有无污染优质养殖海域的养殖企业集

中， 对优质海域资源的抢占、 控制将成为海

水养殖企业在竞争中最具核心竞争力的优势

之一。 （张莹莹）

6000

万养猪补栏

正邦科技入皖抢商机

猪肉在牵动餐桌、 牵动

CPI

的同时， 还牵

动 着 养 殖 企 业 的 投 资 热 情 。 正 邦 科 技

（

002157

） 今日公告， 公司控股

96.7%

股权的

江西正邦养殖有限公司拟投资

2184

万元， 与

安徽瑞森生物科技有限公司共同设立安徽正邦

原种猪场有限公司， 正邦养殖占有股权比例为

78%

。

正邦科技表示， 安徽正邦当前将租用瑞森

生物位于安徽省肥西县铭传乡白龙村的原种猪

场及场内配套生产经营设备、 环保设施等开展

生产经营活动。 成立后将以其注册地为中心，

在周边承租其它猪场开展生猪养殖业务， 以尽

快提升公司的生猪养殖规模、 提升公司市场竞

争力。

安徽种猪和商品猪养殖基地是正邦科技在

省外成立的第五个大型养殖基地。 正邦科技认

为， 安徽正邦的成立， 有利于推动周边农户乃

至于整个当地消费市场对正邦品牌的认知感，

树立规模化、 集约化的企业形象。

在布局安徽同时， 正邦养殖还将投资

4060

万元对江西万之源实业有限公司增资扩

股。 据正邦科技披露， 增资的过程是正邦养殖

首先对万之源实业单方增资

420

万元， 持有其

70%

股权， 万之源实业原股东夏中华持有其

30%

股份。 然后正邦养殖和夏中华同比例对万

之源实业增资， 其中正邦养殖出资

3640

万元，

夏中华出资

1560

万元。 此次增资扩股完成后，

万之源实业拟将现有养殖规模进行改扩建成

8

万头， 且万之源实业在

2010

年及

2011

年初新

建成投产的养猪场产能得到释放。

(

郭渭鹏

)

三一重工总裁向文波

登福布斯“最佳

CEO

”榜首

近日， “福布斯

2011

年

A

股非国有上市

公司最佳

CEO

榜单” 揭晓， 位居榜首者为三

一重工 （

600031

） 总裁向文波。 据悉， 这是福

布斯中文版第七次推出

A

股非国有上市公司

最佳

CEO

排行榜， 共有

50

位最近

3

年表现最

好的

CEO

上榜。 福布斯 “最佳

CEO

排行榜”

是对

1041

家公司及其

CEO

进行较长时间跟踪

考察的结果。 （文星明）

圣莱达董事长杨宁恩：有梦想就要追逐

证券时报记者 严惠惠

圣莱达 （

002473

） 于

2010

年

9

月

10

日在深交所挂牌上市。 公

司成立于

2004

年

3

月， 专业从事

水加热生活电器核心零部件及整机

的生产研发， 而公司前身涉足水加

热行业还要追溯到

1995

年。 用了

整整

16

年时间， 宁波圣莱达从一

家最早做电热水壶的小企业， 逐步

成长为占据全球温控器市场

10%

以上份额， 全球前三、 国内第一的

温控器细分行业龙头。

日前， 圣莱达董事长杨宁恩接

受了证券时报记者的专访。 当记者

问及圣莱达拥有专利保护， 做电热

水壶原本日子很好过， 为什么还要

上市时， 杨宁恩表示： “上市一直

是我的一个梦想。 唯有上市， 圣莱

达才能真正持续做大做强。 因为我

不再是为我自己赚钱了， 而是为社

会作贡献， 为全体股民赚钱。”

萦绕在心的电热水壶

杨宁恩与电热水壶事业结缘还

要追溯到上个世纪

90

年代。

早先， 杨宁恩在宁波海运通讯

导航所任所长。

90

年代初，

40

岁

的他正是做事情的年纪， 而在国有

企业工作让他感觉似乎一切都看到

了头。 杨宁恩的内心始终燃烧着创

业激情， 虽然一直做技术工作， 从

未跟市场打交道， 但天生喜欢尝试

新鲜事物的他， 很想试试自己的身

手， 便义无反顾地辞去了国有企业

的工作， 开始了创业之路。

1995

年，

60

多平方米近郊民

房， 七八个工人， 杨宁恩开起了一

个小厂。 经理、 技术员、 业务员都

是他一个人。

谈起创业初期的筚路蓝缕， 杨

宁恩回忆到： “刚开始生产出来的

产品没有知名度， 又比市场超前，

所以要先推销技术再推销产品， 真

的是四处碰壁。 当时去上海跑市

场， 有一次在崇明岛环州农场不锈

钢厂， 我遇到黑车敲诈， 还是靠跟

对方讨价还价才为自己争取了一点

点回程的路费， 回到上海住在南京

路附近

36

元一晚旅店的小阁楼上，

夏天热得要命。”

做技术出生的杨宁恩喜欢钻研

设计创新。 我国温控器生产标准早

在

1982

年就已出台， 而直到

1995

年， 国内做电热水壶的企业没有一

家温控技术能够达到国标水平。

1992

年， 杨宁恩曾在珠海的

一家免税店看到一款精美的电热水

壶， 当时他并没太在意， 之后这款

售价

500

元的精美水壶一直在他脑

海中浮现， 这与国内市场上在卖的

40

块钱一只的电热水壶相比悬殊

实在太大。 于是， 他又跑到那家免

税店， 可是那只精美的水壶已经没

有了。 两年后， 杨宁恩在上海出差

时再次与这款精美的热水壶不期而

遇， 跟他两年前看到的那只几乎一

模一样， 杨宁恩如获至宝。

他拆开精美的电热水壶， 看到

了里面的温控器， 他敏感地意识到

了这个产品的商机。 可是， 他发现

一个小小的温控器上有着诸多专

利。 经过推敲琢磨， 杨宁恩避开

国际专利， 研制开发出了国内第

一个背插式温控器， 同时还申请

了两个专利， 从此国内的电热水

壶有了自己的 “安全芯”。 直到目

前， 拎式电热水壶

99%

还在用这

款专利产品。

“一分钱广告”的故事

“其实当时对于我来说， 最大

难题还要数没有资金， 生产规模上

不去。” 杨宁恩坦言。 机会总会垂

青有准备的人， 一年之后， 一个偶

然的机会让他得到了融资。 杨宁恩

出技术， 一个投资公司出资

40

万，

开始较大规模生产防干烧温控器。

不巧遭遇市场不景气， 投资公司要

退场， 便将工厂连本带利作价

44

万， 分

3

年卖给了杨宁恩。

“为了让工厂运转下去， 我只

有想方设法、 不断地推陈出新， 生

产出市面上没有的新产品， 才能获

得高毛利。” 杨宁恩回忆说， “创

新是企业的生命， 这一点我体会非

常深。 每当我们有新产品推向市

场， 刚开始毛利率都会很高， 之后

做的人多了， 毛利就下来了。 其

实， 创新就意味着能赚第一桶金。

我当时的习惯是毛利率到了

20%

、

净利润低于

10%

就坚决淘汰， 之

后又从毛利率能达到

40%~50%

的

新产品做起。” 正是在这样的循环

反复中， 杨宁恩的企业从最初的零

资产逐步成长起来。

杨宁恩还讲了一个 “一分钱广

告” 的故事。

1997

年， 杨宁恩拎

着他做的有温控功能的电热水壶去

“中国不锈钢之乡”

──

广东潮安

县彩塘镇跑市场。 他在电热水壶的

温控器上贴上一张小纸条， 上面印

着 “宁波

××

厂、 联系电话”。 杨宁

恩回去后， 很快彩塘镇的很多工厂

都打电话过来要买温控器， 有的还

跑到宁波他的工厂来参观。 原来，

彩塘镇上的工厂拿到有温控功能的

电水壶， 也纷纷拆开研究， 水壶一

拆开发现温控器上还贴着联系方

式。 这 “一分钱的广告” 做得真是

恰到好处。

立业犹如针挑土。 杨宁恩就是

这样一分钱、 一分钱地完成着资本

原始积累， 而与之同行的是企业持

续创新和迅速发展。 正是多少个日

日夜夜灯下的埋头研发， 才有了领

先市场的新产品不断推出， 使得一

家名不见经传的小企业在激烈的市

场竞争中脱颖而出。

四年官司 冤家成伙伴

杨宁恩在创业历程中也曾承受

过巨大的压力。

2004

到

2008

年， 他曾因与英

国

STRIX

公司的知识产权纠纷，

前后

15

次站在法院的被告席上。

英国的

OTTER

公司和

STRIX

公司是国际电热水壶温控器的鼻

祖 ， 各占据了全球温控器市场

15%

和

45%

的市场份额。 多年来，

这两大巨头一直使用层层专利封

锁， 垄断国际温控器市场。 杨宁恩

在最初进入这个领域的时候就避开

了

STRIX

公司的专利， 使用自己

设计研发出来的双金属片式机械温

控器。

在这四年打官司的过程中， 杨

宁恩不断学习， 他要坚持， 他要打

赢这场战役。 为他打这个官司的律

师也跟着他一起学习关于温控器知

识产权的知识， 现在这位律师已在

为

STRIX

公司做知识产权法律顾

问了。

杨宁恩说： “圣莱达温控器倾

注了我全部心血， 我不能输。 官司

打到最后可谓是 ‘反打正着’， 也

恰恰说明我们的设计是更领先的。”

案子到了北京高院， 判圣莱达败

诉， 理由是采用了知识产权局关于对

STRIX

公司专利有效性的鉴定， 鉴定

书上同时写明

STRIX

公司专利具有

哪些有效性。 而这些有效性恰恰是圣

莱达温控器中所没有的。 这样一来，

圣莱达反而转败为胜了。 最终， 圣莱

达成为

STRIX

公司全球专利的唯一

共享者， 并成为

OTTER

公司技术合

作伙伴， 从而构成了自己独有的知识

产权保护体系。

杨宁恩总结说： “四年半的官

司， 我们之所以能坚持下来， 就是因

为对自己的技术有信心。”

十六年如一日的梦想

2011

年

5

月份广交会回来， 杨

宁恩便一头埋进了新产品的研发中。

他告诉记者，

5

月份以来， 他已经完

成了

19

个新产品的开发。 他说：

“现在公司的产品创新， 不再停留在

早先的技术创新领域了， 还要有更多

的概念创新。”

杨宁恩向记者展示了他开发出的

新品其中的一项。 这是一款外观精美

的防漏电热水壶， 在烧水时， 电热水

壶如果不小心弄倒了， 水也不会流出

来， 这样尤其是家里有小孩就不用担

心了。 他说这个产品他已申请了两项

专利。

实际上， 公司近两年在专注于温

控器和电热水壶的同时， 还致力于推

出拥有高附加值的新品， 如极速开水

机、 极速咖啡机等。

上市后， 有了雄厚的资本做后

盾， 圣莱达将进一步推出高品质的

产品， 并以更好的性价比在国际市

场上与两大巨头争得三分天下。 而

在国内， 圣莱达则要成为行业品质

的标杆。 杨宁恩说： “我们作为上市

公司的优势， 是国内其它同行无法企

及的。”

当年圣莱达还陷在知识产权纠纷

案中时， 有一位同是企业家的朋友看

了圣莱达的财务报表， 便建议杨宁恩

做上市。 而那个时候， 上市对于杨宁

恩来讲， 只是一个梦想、 一种奢望。

现如今， 企业真的上市了， 利用资本

市场， 杨宁恩还有很多事情要做。

杨宁恩常常对公司的年轻人说，

人的一生就是要不断地学习、 不断地

提高， 这样的人生才会丰富。 事实

上， 这也正是他本人的生活写照。 从

年轻时在国有企业不知倦怠地钻研，

到中年创业孜孜不倦地创新； 从在旷

日持久的知识产权官司中的坚持， 到

十六年如一日将企业做大做强的信

念。 正是因为刻苦学习， 杨宁恩的人

生理想实现了。

� 深沪上市公司
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