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华孚色纺股份有限公司

第四届董事会2011年第十次临时会议

决议公告

本公司及董事会全体成员保证信息披露的内容真实、准确、完整,没有虚假记载、误导性陈述或重大遗

漏。

华孚色纺股份有限公司

(

以下简称“公司”

)

董事会于

2011

年

8

月

17

日以传真、电子邮件及书面送达等方

式发出了召开第四届董事会

2011

年第十次临时会议的通知

,

于

2011

年

8

月

19

日上午

10

时以现场与通讯的方

式召开。会议应参与表决董事

11

名

,

实际参与表决董事

10

名

,

会议由董事长孙伟挺先生主持。会议符合《公司

法》、《公司章程》的规定。

一、以

10

票赞成、

0

票反对、

0

票弃权的表决结果审议通过《关于调整股票期权激励计划首次激励对象及

首次授予数量的议案》

;

董事、董事会秘书宋晨凌女士作为股票期权激励计划的激励对象

,

对本议案回避表决。

鉴于有

9

名股票期权首次激励对象出现职务变更、离职等的情况

,

董事会决定不再将该

9

名员工作为首

次激励对象

,

《华孚色纺股份有限公司股票期权激励计划

(

草案修订稿

)

》所确定的首次激励对象相应减少为

53

名

,

首次授予的股票期权数量减少为

793.85

万份。

二、以

10

票赞成、

0

票反对、

0

票弃权的表决结果审议通过《关于确定股票期权激励计划首次授予相关事

项的议案》。

董事、董事会秘书宋晨凌女士作为股票期权激励计划的激励对象

,

对本议案回避表决。

根据公司股票期权激励计划的决策及批准进程

,

董事会确定公司股票期权激励计划授予日为

2011

年

8

月

19

日。 关于股票期权授予的具体事项见

2011

年

8

月

19

日刊登于《中国证券报》、《证券时报》及巨潮资讯网

(www.cninfo.com.cn)

的《关于股票期权激励计划授予相关事项的公告》。

三、以

11

票赞成、

0

票反对、

0

票弃权的表决结果通过《关于增资奎屯锦业纺织有限责任公司并控股的议

案》

;

《关于增资奎屯锦业纺织有限责任公司并控股的公告》 详见

2011

年

8

月

20

日巨潮资讯网

(http://www.

cninfo.com.cn)

及公司指定信息披露媒体《证券时报》、《中国证券报》。 独立董事就上述议案之独立意见详见

公司指定信息披露媒体巨潮资讯网

(http://www.cninfo.com.cn)

。

特此公告。

华孚色纺股份有限公司董事会

2011年8月20日
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华孚色纺股份有限公司关于增资奎屯

锦业纺织有限责任公司并控股的公告

本公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导性陈述或者重大遗漏,并对其内

容的真实性、准确性和完整性承担个别及连带责任。

重要内容提示

:

1

、投资标的名称

:

奎屯锦业纺织有限责任公司

(

以下简称“奎屯锦业”

);

2

、投资金额和比例

:

本公司拟以现金出资

15,433.05

万元

,

占投资标的增资后总股本的

67%;

3

、本次增资不构成关联交易

;

4

、本次增资经公司

2011

年

8

月

19

日召开的第四届董事会

2011

年第十次临时会议审议通过

,

本次投资无

需经股东大会审议。

一、交易概述

1

、本公司与农七师国有资产经营有限公司在新疆奎屯签订《关于奎屯锦业纺织有限责任公司增资扩

股、股权合作协议书》

(

以下简称“增资扩股协议书”

),

增资扩股协议书于本公司董事会审议通过后生效。本公

司以现金共计人民币

15,433.04

万元对奎屯锦业纺织有限责任公司增资

,

增资后

,

奎屯锦业更名为奎屯锦孚

纺织有限公司

,

本公司持有奎屯锦孚

67%

的股权。

此次交易不构成关联交易。

2

、本次对奎屯锦业的增资经董事会议审议通过。

二、交易对方情况介绍

1

、交易对方基本情况

交易对方

:

农七师国有资产经营有限公司

公司类型

:

有限责任公司

(

国有独资

)

住 所

:

奎屯市团结北街

28

号

法定代表人

:

胡萍

注册资本

:30081

万元

经营范围

:

许可经营项目

:

农七师国资委授权范围内的国有资产经营、管理、托管、担保、投资兼并、产权

收购及转让 。 一般经营项目

:

无。

2

、最近三年的主营业务及财务数据

:

单位

:

人民币元

年份 主营收入 利润总额 净利润 资产总额

２００８ ７８８

，

２９６

，

６３０．６４ ２９

，

９７８

，

２７３．３６ ２７

，

４０５

，

５４１．２１ １

，

３３６

，

９８７

，

７４５．９７

２００９ ８

，

８５１

，

３７５

，

７９６．４６ ８

，

２３３

，

３８９．４９ ６

，

５９８

，

１５１．７８ １

，

５８７

，

０６０

，

４９６．１５

２０１０ １

，

０９９

，

０６７

，

２０６．０７ ４５

，

１７８

，

５８３．５４ ３６

，

９４９

，

８６４．５８ ３

，

５５４

，

９８２

，

８９７．３０

公司没有主营产品

,

其经营项目为农七师国资委授权范围内的国有资产经营、管理、托管、担保、投资兼

并、产权收购及转让。

三、交易标的基本情况

1

、标的公司名称

:

奎屯锦业纺织有限责任公司

;

双方达成一致意见

,

增资后奎屯锦业由更名为奎屯锦孚

纺织有限公司。

2

、奎屯锦业于

2002

年

5

月

22

日在奎屯市开发区注册成立

,

公司注册资金为

7,601.35

万元

,

营业执照注册

号

:654003030000103,

法定代表人

;

张继生

,

经营地址

:

新疆奎屯市北京东路

79

号。 公司主要经营范围

:

纺织品

的生产、销售。 农副产品

(

粮食除外

)

的销售。 机械设备租赁。 籽棉收购、加工

(

分支机构经营

)

代收水电费。

3

、转、收让双方一致同意以中威正信

(

北京

)

资产评估有限公司

(

以下简称

:

中威正信评估公司

)

出具的中

威华德诚评报字

(2010)

第

1155

号《资产评估报告书》截至

2010

年

8

月

31

日标的资产通过成本法评估测算得出

的锦业纺织采用成本评估的净资产价值为

8691.59

万元

,

采用收益法评估的净资产价值为

8919.10

万元

,

采用

两种评估法得出的净资产评估结果相差

227.51

万元

,

根据本次评估的实际情况

,

最终以采用成本法评估的净

资产价值

8691.59

万元为参考依据。 经双方协商

,

农七师国有资产经营公司以存量净资产

7,601.35

万元作投

资额

(

验资时不足部分以现金方式弥补

),

公司以现金方式投资

15,433.04

万元。

4

、最近一年一期的主营业务及财务数据

:

单位

:

人民币元

年份 主营收入 利润总额 净利润 资产总额

２０１０ ５０５

，

５１３

，

８５５．９０ ２３

，

４９２

，

６０１．３７ １８

，

３６６

，

４４９．８７ ４１０

，

３０６

，

８９４．１０

２０１１

年半年

２３４

，

６４７

，

６８０．９０ －１４

，

３１７

，

２７９．０２ －１４

，

３１７

，

２７９．０２ ５３１

，

６１９

，

６７０．９９

5

、增资后

,

奎屯锦孚公司的注册资本金增至

23,034.39

万元

,

其中

:

本公司持有

67.00%

的股权

,

农七师国有

资产经营公司持有

33.00%

的股权。

本次增资后

,

奎屯锦孚的股权结构如下

:

股东名称 出资额 比例 股东权益

华孚色纺股份有限公司

１５

，

４３３．０４ ６７％ １５

，

４３３．０４

农七师国有资产经营公司

７

，

６０１．３５ ３３％ ７

，

６０１．３５

合计

２３

，

０３４．３９ １００％ ２３

，

０３４．３９

四、股权的变更登记及交割日、合并日确定

完成验资后一个月内

,

奎屯锦业应当备齐工商变更登记所需资料

,

至工商登记机关办理完成工商变更

登记手续

,

完成上述手续次月

1

日为交割日、合并日。

五、对外投资的目的、风险及对公司的影响

1

、对外投资目的和意义

本次对奎屯锦业增资扩股有利于公司战略布局新疆区域

,

增加色纺纱产能

,

满足公司生产需要。

2

、本次对外投资资金来源全部为公司自有资金

,

以货币资金形式投入。

3

、存在的风险

区域性招工较困难可能会对产能的发挥产生影响。

4

、对公司的影响

本次对外投资有利于公司战略布局安排

,

增加色纺纱生产能力

,

满足市场需要。本次增资完成后

,

公司将

增加色纺纱产能

14.3

万锭

,

年产色纺纱

20000

吨

,

有利于公司产业西移政策而带来的成本下降。

六、备查文件

1

、关于奎屯锦业纺织有限责任公司增资扩股、股权合作协议书

;

2

、奎屯锦业纺织有限责任公司《资产评估报告书》中威华德诚评报字

(2010)

第

1155

号

;

3

、奎屯锦业纺织有限责任公司资产清查专项审计报告

(

立信大华

(

新

)

专审字

[2011] 002

号

);

4

、华孚色纺股份有限公司第四届董事会

2011

年第十次临时会议决议

;

5

、独立董事意见。

特此公告。

华孚色纺股份有限公司董事会

二零一一年八月二十日
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华孚色纺股份有限公司关于股票期权

激励计划授予相关事项的公告

本公司及董事会全体成员保证公告内容的真实、准确和完整,对公告的虚假记载、误导性陈述或者重大

遗漏负连带责任。

一、股票期权激励计划的决策程序和批准情况

1

、

2011

年

2

月

16

日

,

华孚色纺股份有限公司

(

以下简称“公司”

)

召开第四届董事会

2011

年第一次临时会

议

,

审议通过了《华孚色纺股份有限公司股票期权激励计划

(

草案

)

》及其摘要

,

并向中国证监会上报了申请备

案材料。

2

、根据中国证监会的反馈意见

,

公司对股票期权修订激励计划相关内容进行了修订

,

中国证监会对此

审核无异议后

,

公司于

2011

年

7

月

20

日召开第四届董事会

2011

年第九次临时会议

,

审议通过了《华孚色纺股

份有限公司股票期权激励计划

(

草案修订稿

)

》

(

以下简称“《股权激励计划》”

)

。

3

、

2011

年

8

月

5

日

,

公司召开

2011

年第二次临时股东大会

,

审议通过了《股权激励计划》及其他相关配套

文件。

4

、

2011

年

8

月

19

日

,

公司召开第四届董事会

2011

年第十次临时会议

,

审议通过了《关于调整股票期权激

励计划首次激励对象及首次授予数量的议案》和《关于确定股票期权激励计划首次授予相关事项的议案》。

确定股票期权的授予日为

2011

年

8

月

19

日

,

公司向

53

名激励对象授予

793.85

万份股票期权。 该授予日符合

《上市公司股权激励管理办法

(

试行

)

》、《股权激励有关事项备忘录

1-3

号》以及《股权激励计划》中关于授予

日的相关规定。

二、股票期权的授予条件及董事会对授予条件满足的情况说明

(

一

)

激励对象获授股票期权的条件

根据《股权激励计划》的规定

,

激励对象获授股票期权

,

须同时满足下列条件

:

1

、公司未发生如下任一情形

:

(1)

最近一个会计年度财务会计报告被注册会计师出具否定意见或者无法表示意见的审计报告

;

(2)

最近一年内因重大违法违规行为被中国证监会予以行政处罚

;

(3)

中国证监会认定的其他情形。

2

、激励对象未发生以下任一情形

:

(1)

最近三年内被证券交易所公开谴责或宣布为不适当人员

;

(2)

最近三年内因重大违法违规行为被中国证监会予以行政处罚

;

(3)

具有《公司法》规定的不得担任公司董事、高级管理人员情形

;

(4)

公司董事会认定的其他严重违反公司有关规定的。

(

二

)

董事会对授予条件满足的情况说明

经公司董事会核实

,

公司和激励对象均未出现上述情形

,

满足股票期权的授予条件。 公司独立董事对此

发表了同意的独立意见。

三、股票期权的授予日、授予对象、授予数量和行权价格

1

、本次授予股票期权的授予日

:2011

年

8

月

19

日

2

、授予对象和数量

:

本次股票期权的授予对象经薪酬与考核委员会统计并经监事会审核

,

具备本计划

激励对象资格的人员共计

53

人。 本次股权激励计划首次授予激励对象的股票期权数量为

793.85

万份

,

具体

分配情况如下表所示

:

授予对象

获授股票期权数量

（

万份

）

占授予总量比

例

占公司总股本

比例

董事

（

不含独立董事

）、

高级管理人员

（

共

３

人

）

１５４．２４ １９．４３％ ０．５６％

核心业务

（

技术

）

骨干人员

（

共

５０

人

）

６３９．６１ ８０．５７％ ２．３０％

合计

７９３．８５ １００．００％ ２．８６％

其中

:

董事及高管的股权激励分配情况如下表所示

:

姓名 职务 获授股票期权数量

（

万份

）

占本次授予期权总额比例 占公司总股本比例

宋晨凌 董事会秘书

５７．８４ ７．２９％ ０．２１％

宋江 营运总监

４８．２０ ６．０７％ ０．１７％

朱翠云 生产总监

４８．２０ ６．０７％ ０．１７％

具体名单详见刊登于《证券时报》及巨潮资讯网

http://www.cninfo.com.cn

的《华孚色纺股份有限公司

2011

年股票期权激励计划授予的激励对象名单

(

调整后

)

》。

预留的股票期权将在首次授予日起一年内授予新引进及晋升的核心人才

,

主要为

:

新加入或晋升的公

司高级管理人员、中层干部和业务骨干

,

以及新加入或晋升的分

/

子公司高级管理人员、业务骨干。 上述激励

对象由公司董事会薪酬与考核委员会提名并经监事会核实通过后另行授予。

3

、行权价格

:

本次授予的股票期权所对应股票的来源为公司向激励对象定向发行股票

,

每份股票期权拥有在本激励

计划有效期内的可行权日以行权价格和行权条件购买

1

股公司股票的权利。

本次授予的股票期权

(

不含预留部分

)

行权价格为

27.77

元

,

预留部分股票期权的行权价格在该部分股票

期权授予时由董事会另行确定。

四、监事会对授予股票期权的激励对象名单核查意见

公司监事会对激励对象名单进行核查后认为

:

1

、《股权激励计划》确定的激励对象具备《公司法》、《公司章程》等法律、法规和规范性文件规定的任职

资格

,

符合《上市公司股权激励管理办法

(

试行

)

》和《股权激励审核备忘录

1-3

号》规定的激励对象条件

,

其作

为公司本次股票期权激励对象的主体资格合法、有效。

2

、本次授予股票期权激励对象的名单与股东大会批准的股票期权激励计划中规定的对象相符。

公司原股权激励对象付正苟等

5

人因离职、张继生等三人因工作变动、徐晓兰因个人原因拟放弃本次

激励

,

根据《华孚色纺股份有限公司

2011

年股票期权激励计划》及相关规定

,

公司将取消上述

9

人参与本次股

票期权激励计划的资格及获授的股票期权计

110.17

万份

,

并予以注销。

五、独立董事关于公司股权激励计划授予相关事项发表的意见

公司独立董事依据《上市公司股权激励管理办法

(

试行

)

》、《股权激励有关事项备忘录

1-3

号》等法律、法

规和规范性文件以及《公司章程》规定

,

就公司股票期权激励计划授予相关事项发表意见如下

:

1

、董事会确定公司本次授予股票期权的授予日为

2011

年

8

月

19

日

,

该授予日符合《上市公司股权激励管

理办法

(

试行

)

》、《股权激励有关事项备忘录

1-3

号》以及《股权激励计划》中关于授予日的相关规定。

2

、本次授予的激励对象符合《股权激励计划》中关于激励对象获授股票期权的条件

,

激励对象的主体资

格合法、有效

,

不存在不得获授股票期权的情形

,

激励对象范围的确定符合公司实际情况以及公司业务发展

的实际需要。

据此

,

独立董事同意确定公司股票期权激励计划的授予日为

2011

年

8

月

19

日

,

并同意激励对象获授股票

期权。

六、华泰联合证券有限责任公司财务顾问意见的结论意见

公司本次激励计划的股票期权授予的程序完备

,

授权日的确定、授予条件的满足等事项均符合《公司

法》、《证券法》、《股权激励管理办法》、《股权激励有关事项备忘录

1-3

号》及《激励计划草案修订稿》的有关

规定

,

激励对象不存在不符合《激励计划草案修订稿》规定的获授条件的情形。

七、北京市君泽君律师事务所出具的法律意见的结论意见

北京市君泽君律师事务所对本次授予等事项出具的法律意见认为

:

公司董事会已获得授予股票期权的

批准与授权、确定的授予日符合规定的条件、公司和激励对象均具备授予及获授股票期权的条件

,

公司董事

会本次授予股票期权的事项符合《公司法》、《证券法》、《上市公司股权激励管理办法

(

试行

)

》、《股权激励有

关事项备忘录

1-3

号》、《公司章程》和《股权激励计划》的相关规定及股东大会对董事会的授权

,

合法、有效。

就授予股票期权

,

公司还需按照《上市公司股权激励管理办法

(

试行

)

》及《股权激励计划》的规定履行信

息披露义务

,

并在中国证券登记结算有限责任公司深圳分公司办理登记手续。

八、股票期权成本对公司经营成果的影响

根据《企业会计准则第

22

号

-

金融工具确认和计量》中关于公允价值确定的相关规定

,

公司选择布莱克

-

斯科尔期权定价模型对授予的股票期权的公允价值进行测算。 鉴于董事会已确定本次授予股票期权的授

予日为

2011

年

8

月

19

日

,

当日公司股票收盘价为

26.22

元

,

根据布莱克

-

斯科尔期权定价模型计算

,

本次授予的

793.85

万份股票期权理论公允价值约为

7047.38

万元。

根据《企业会计准则第

11

号—股份支付》的规定

,

本次授予的股票期权价值将影响

2011

年至

2014

年的公

司财务状况和经营成果

,

敬请投资者注意风险。

假设本次授予的股票期权的绩效考核指标可以顺利达标

,

所有激励对象全部行权

,

据此在等待期内的

每个资产负债表日将按当期可行权权益工具数量及存续天数分摊股权激励成本

,

公司本次授予股票期权对

2011

至

2014

年度的影响如下

:

年度

２０１１

年

２０１２

年

２０１３

年

２０１４

年 合计

金额

（

万元

）

１４１０．９８ ３４７３．３４ １５８９．５２ ５７３．５５ ７０４７．３８

对每股收益的影响

（

元

／

股

）

－０．０５ －０．１２ －０．０６ －０．０２

对净资产收益率的影响

－０．５０％ －１．０６％ －０．４２％ －０．１４％

本次股票期权激励计划的成本将在经常性损益中列支。

上述对公司财务状况和经营成果的影响最终结果将以会计师事务所出具的年度审计报告为准。

九、其他事项说明

1

、截止

2011

年

8

月

19

日

,

参与本次股票期权激励计划的公司财务总监宋晨凌、生产总监朱翠云、运营总

监宋江在授予日前

6

个月未有买卖公司股票的情况。

2

、本次激励对象行权资金及缴纳个人所得税的资金全部以自筹方式解决

,

公司承诺不为激励对象获取

有关权益提供贷款以及其他形式的财务资助

,

包括为其贷款提供担保。

3

、对于不符合条件的股票期权由公司注销。

十、备查文件

1

、公司第四届董事会

2011

年第十次临时会议决议

;

2

、公司第四届监事会第十一次会议决议

;

3

、独立董事关于股票期权激励计划授予相关事项的独立意见

;

4

、华泰联合证券关于股票期权授予的财务顾问意见

;

5

、北京市君泽君律师事务所出具的法律意见书。

特此公告。

华孚色纺股份有限公司董事会

二〇一一年八月二十日

证券代码:002042� � � � � � � � � � �证券简称:华孚色纺 公告编号:2011-045

华孚色纺股份有限公司

第四届监事会第十一次会议决议公告

本公司及监事会全体成员保证信息披露的内容真实、准确、完整,没有虚假记载、误导性陈述或重大遗

漏。

华孚色纺股份有限公司

(

以下简称“公司”

)

监事会于

2011

年

8

月

17

日以传真、电子邮件及书面送达等方

式发出了召开第四届监事会第十一次会议的通知

,

于

2011

年

8

月

19

日上午

11

时以现场与通讯相结合的方式

召开。 会议应参与监事

3

名

,

实际参与表决监事

3

名

,

其中

,

肖立湖先生以通讯方式表决。 会议由监事会主席

盛永月先生主持

,

本次会议符合《公司法》、《公司章程》的规定。 会议审议通过了以下议案

:

以

3

票赞成

,0

票反对

,0

票弃权审议通过了《关于确定股票期权激励计划授予相关事项的议案》。

监事会对授予股票期权的激励对象名单核查后

,

发表如下意见

:

1

、经公司股东大会批准的《华孚色纺股份有限公司股票期权激励计划

(

草案修订稿

)

》确定的激励对象

具备《公司法》、《公司章程》等法律、法规和规范性文件规定的任职资格

,

符合《上市公司股权激励管理办法

(

试行

)

》和《股权激励审核备忘录

1-3

号》规定的激励对象条件

,

其作为公司本次股票期权激励对象的主体资

格合法、有效。

2

、本次授予股票期权激励对象的名单与股东大会批准的股票期权激励计划有所调整

,

有

9

名股东大会

批准的股票期权激励计划所确定的首次激励对象因离职、职务变更等原因不再具备获授条件

,

不向其授予

股票期权符合经公司股东大会批准的《华孚色纺股份有限公司股票期权激励计划

(

草案修订稿

)

》的规定。

特此公告。

华孚色纺股份有限公司监事会

二〇一一年八月二十日

（上接B2版）

心脑血管中成药

(

含植物药

)

注射剂医院用药

2006

年到

2010

年销售金额呈上升走势

, 2006-2009

年复合

增长率为

20.67%

。

2008

年心脑血管中成药注射剂医院用药医院销售总金额达

131

亿元

,2009

年达

157

亿元

,

2010

年达

185

亿元。由于医保和新农合覆盖人群增加

,

心脑血管疾病得到及时有效的治疗

,

处于疾病稳定期及

恢复期患者数呈上升趋势

,

这部分人群往往采用是中药注射剂进行常规治疗及预防性治疗

,

因此

,

中药注射

剂

(

含植物药

)

市场将进一步扩容。国家对中药注射剂安全性的监管加强

,

中成药注射剂市场将随之规范

,

中药

注射剂行业将进入一个良性发展的过程

,

具有规模的制药企业将获得更大的机会。 葛根素注射剂目前在心

脑血管中成药

(

含植物药

)

中的市场份额较小

,

未来市场空间非常巨大（数据来源：数字医药网

-

北京华夏仲景

医药信息咨询有限公司）。

(5)

醋酸奥曲肽注射液

:

醋酸奥曲肽目前已成为临床控制食管、胃底静脉曲张破裂出血之首选药物。 醋酸

奥曲肽能选择性收缩内脏血管、降低门脉血流量

,

并能降低肝内血管阻力

,

有利于肝组织的修复。奥曲肽也可

治疗重症急性胰腺炎

,

对局部炎症有抑制作用

,

能够抑制胃肠道激素及胃酸分泌

,

解除平滑肌痉挛

,

作用强于

雷尼替丁、阿托品

,

并可强烈抑制胰腺外分泌。随着研究的逐步深入

,

醋酸奥曲肽还将在包括肝胆系肿瘤在内

的肿瘤治疗方面开辟新的途径

,

产生广阔的应用前景。 统计数据显示

,

醋酸奥曲肽注射剂从

2006

年的

4.2

亿增

长到

2010

年的

8.07

亿

,

平均年增长率

15%~20%

（数据来源：数字医药网

-

北京华夏仲景医药信息咨询有限公

司）。 在新医改大背景下

,

药品集中招标采购、基本药物制度、新农合等政策的实施

,

使得国内药品价格降低

,

报销比例上升

,

市场扩容

,

医疗消费支出也将大幅增加

,

特别是以往用不起贵重药品的患者

,

正逐渐成为消费

主体之一

,

奥曲肽的市场销售潜力增大

,

发展前景看好（数据来源：数字医药网

-

北京华夏仲景医药信息咨询

有限公司）。

(6)

盐酸托烷司琼注射液

:

盐酸托烷司琼是强效、选择性

5-HT3

受体拮抗剂

,

用于预防和治疗放疗、化疗引

起的恶心、呕吐。 该药已在全球数十个国家上市

,

目前我国肿瘤疾病的发病率在

1.65%

左右

,

并且发病率呈上

升趋势

,

近年来

5-

羟色胺

3

受体拮抗剂的市场增长率始终保持在

25%

左右

,

而托烷司琼做为

5-

羟色胺

3

受体拮

抗剂中销量最大的产品

,

近两年的市场增长率超过

40%

。 随着我国医疗改革的改的深入及肿瘤发病率的上

升

,

托烷司琼在未来一段时间内仍将保持快速增长趋势（数据来源：广州标点医药信息有限公司）。

(7)

伏格列波糖胶囊

:

伏格列波糖是新一代

α-

葡萄糖苷酶抑制剂类降糖药

,

口服后能竞争拮抗性地抑制肠

道内双糖类水解酶

(α-

葡萄糖苷酶

),

从而延缓糖类的消化和吸收

,

改善餐后高血糖。 与同类产品阿卡波糖相

比

,

用药剂量小

,

降糖作用更加平稳

,

餐后无高胰岛素血症的出现

,

不易出现低血糖现象

,

单独使用和与其它降

糖药物联合使用同样有效

,

联合用药时还能使服药与降糖作用更加同步

,

减少其它降糖药物的用量

,

降低出

现低血糖的危险

,

减少肥胖等副作用。

据

2007

年“联合国糖尿病日”上发布的信息

,

美国每名糖尿病患者的年治疗费用达

11,744

美元

,

是非糖尿

病患者的

2

倍多。中华医学会糖尿病学分会全国糖尿病调查协作组于

2007

年

6

月

~2008

年

5

月对北京、上海、广

州、新疆、黑龙江等

14

个省市自治区进行了调查

,

此次调查结果显示

,

年龄标化的总糖尿病患病率

(

包括既往

诊断的糖尿病和既往未诊断的糖尿病

)

和糖尿病前期患病率分别为

9.7%

和

15.5%,

据此推算

,

中国

9240

万成年

人有糖尿病

,1.482

亿成年人处于糖尿病前期。 据

IMS Health

统计

,

全球糖尿病市场规模由

2004

年的

167.98

亿

美元到

2009

年突破

300

亿美元

,

达到

304.06

亿美元

,

年复合增长率达到

12.6%,

在全球药品市场中排第

4

位。越

来越多的糖尿病患者和不断出现的新药将推动糖尿病类药物市场的持续增长

,

预计未来每年将以

10-15%

的

速度增长。

(8)

美他多辛胶囊

:

美他多辛

(Metadoxine,MTDX),

是意大利

20

世纪

80

年代上市的一种代谢平衡药

,

它能减

轻乙醇戒断综合征及早期标记物氮的排除

,

是目前临床用于治疗酒精性肝病的药物。 在意大利、西班牙等欧

洲国家

,

美他多辛已经应用于治疗酒精性肝病

,

临床使用安全性高

,

尚无严重不良反应的报道。在我国

,

目前用

于促酒精代谢的药物很少

,

主要用保肝护肝药物进行治疗。 美他多辛是我国《酒精性肝病诊疗指南》中重点

提到的可以加速酒精从血液中清除、有助于改善酒精中毒症状和行为异常的药物

,

此药物已经被中华医学

会定为治疗酒精性肝病的重点推荐使用药物。

我国用于酒精性肝病治疗的相关药物医院市场销售额

2005

年以来保持着

10%

以上的增速

,

销售额由

2005

年的

60.84

亿元增长到

2010

年的

137.15

亿元

,

复合增长率达

17.65%

。 我国庞大的饮酒人群以及越来越庞

大的酒精性肝病患病人群

,

促成了该类药物市场的巨大潜力。 随着经济的发展和社会的进步

,

人们生活水平

的不断提高和健康观念的增强

,

以及知晓率和就诊率的不断提高

,

肝病用药的未来市场将保持增长的势头

,

相应地

,

用于酒精性肝病治疗的相关药物的市场规模将也保持着较为稳定的增长。 到

2016

年

,

预计用于酒精

性肝病治疗的相关药物的医院市场销售额可达

325.41

亿元（ 数据来源：广州标点医药信息有限公司）。

(9)

制霉素片

:

制霉菌素是一种多烯型抗生素

,1950

年发现土壤微生物

Streptomyces noursei

能分泌一种抗

霉菌的物质

,

从而发现了第一种抗霉菌的抗生素。 制霉菌素具广谱抗真菌作用

,

对念珠菌属的抗菌活性高

,

新

型隐球菌、曲菌、毛霉菌、小孢子菌、荚膜组织浆胞菌、皮炎芽生菌及皮肤癣菌通常对本品亦敏感。 震元制药

生产的制霉素由于在菌种选育﹑发酵技术、产品效价等方面具有优势

,

生产成本大大降低

,

增加了产品的竞争

能力

,

确保了原料药国内独家生产地位。制霉素片为医保甲类品种

,

同时也是国家基本药物品种。随着国家医

改方案出台和“新农合”的推广

,

社区和广大农村医药市场巨大需求逐步显现

,

做为基本药物和新医保品种的

制霉菌素片

,

未来的市场发展空间较大。

(10)

石杉碱甲片

:

石杉碱甲是从千层塔中分离得到的一种新型高效、高选择性的中枢乙酰胆碱酯酶抑制

剂

,

在国内已经广泛应用于阿尔茨海默病

(Alzheimer,AD)

的治疗。 阿尔茨海默病是最常见的痴呆

,

大约占典型

晚发型痴呆的

50%

以上。 与美国食品与药品管理局批准的同类阿尔茨海默治疗药物相比

,

石杉碱甲具有作

用时间长、易透过血脑屏障、口服生物利用度高以及毒副作用低等多种优点。

据

IMSHealth

报告显示

,2007

年

,

全球七大药品市场

500

强畅销药物中

,

抗老年性痴呆类药物市场已达到了

64.1

亿美元

,

同比上一年增长了

24.18%

。

2008

年

,

抗老年性痴呆药物市场比上一年同期增长了

12.49%,

达到了

62.29

亿美元的市场规模

,

近

3

年的年平均增长率约为

23%,

远远高于全球药品市场年均

5%~6%

的增幅。 随着

社会老龄化的加剧、发展中国家对

AD

认知度的提高以及未来新药的陆续上市

,AD

用药领域市场将保持

10%

~15%

的增速

,

预计到

2020

年

,

全球

AD

药物市场将达到

200

亿美元。

(11)

头孢类产品

:

头孢菌素类抗生素是一类广谱半合成抗生素

,

在抗感染治疗中占有十分重要的地位。头

孢菌素目前已从第一代发展到第四代

,

其抗菌范围和抗菌活性也不断扩大和增强。 头孢类抗生素销售近几

年呈快速增长的走势

,2009

年销售额达

327

亿元

,2010

年达

394

亿元

,2006

到

2010

年复合增长率达

19.35%

（数据

来源：数字医药网

-

北京华夏仲景医药信息咨询有限公司）。

为适宜于口服

,

某些头孢菌素以前药形式存在。 酯类前体药物在改善药物的吸收、生物利用度及稳定性

等方面具有优势

,

可提高药物疗效

,

降低药物的副作用。 盐酸头孢他美酯作为第三代头孢菌素药的重要品种

,

替代头孢氨苄、头孢拉定已呈加速态势

,

同时以其口服给药的方便性和优越的疗效

,

在市场上将逐步显示出

其应有的竞争优势。

盐酸头孢他美酯干混悬剂定位于儿童用抗感染药。 最近公布的一项统计表明

:

国内市场

90%

的药物都

没有儿童剂型

,

儿科市场虽大但由于儿科用药的特殊性、政府对儿科用药政策导向、临床医生的用药经验、

以及开发儿科用药的风险和利益相关等多种因素

,

导致生产儿科用药的专业厂家与成人用药的厂家相比寥

寥无几。

我国儿童抗感染药物主要由注射剂和口服剂组成

,

其中口服制剂具备给药方便、疗效好、毒副作用较小

的特点

,

临床上治疗儿童感染性疾病也以首选口服给药作为原则。 头孢类儿童口服抗感染药

2009

年全国市

场销售金额为

4

亿元

, 2010

年销售额为

4.43

亿元

,2006

到

2010

年复合增长率为

18.57%

（数据来源： 数字医药

网

-

北京华夏仲景医药信息咨询有限公司）。 随着医院儿童用药的规范

,

以及在家庭自备药物选择

,

家长也喜

欢选用专门为儿童设计的口感好、服用方便的口服类抗生素

,

儿童口服抗生素未来有很大的成长空间。

5

、项目投资估算

项目总投资

30,000

万元

,

其中固定资产投资

27,000

万元

,

铺底流动资金

3,000

万元

;

本次拟以募集资金投入

30,000

万元。

6

、项目经济评价

经测算

,

项目内部收益率

(

税前

)

为

23.63%,

投资回收期

(

税前

)

为

6.52

年。

7

、项目立项、土地、环评等报批情况

本项目已经绍兴市经济和信息化委员会予以备案

,

备案号

:

绍市经信投资备案

[2011]19

号

,

并已取得浙江

省环境保护厅下发的浙环建

[2011]25

号《关于浙江震元制药有限公司震元科技园区二期升级改造项目环境

影响报告书的审批意见》。 该项目涉及的建设用地在袍江工业区震元科技园区现有厂区已征土地内

,

不涉及

新增用地。

(

二

)

直营门店及营销网络建设项目

1

、项目基本情况

项目总投资人民币

13,749.09

万元

,

由本公司直接实施。 本项目以中药饮片为主要经营特色

,

采取“名店、

名医、名药”相结合的经营模式

,

拟拓展震元堂两翼

,

并在诸暨、柯桥各开设大型

1

家直营零售旗舰店

,

在浙江

省内重点地区开设

30

家直营门店、专柜。 项目建成后

,

本公司

(

含震元连锁

)

连锁门店、专柜数量将达到

100

家

以上

,

布局将更加合理

,

“中华老字号”震元堂营业面积将扩大一倍

,

品牌效应将进一步体现。

2

、项目背景

(1)

核心竞争力的提升将成为医药零售业应对行业洗牌的有力举措

在新医改和各类政策面的推动下

,

医药零售业迈入洗牌期

,

行业整合力度将进一步加大

,

大型医药商业

企业开始加强对区域分销市场的渠道控制。 医药零售企业要想在在激烈的市场竞争中取胜

,

必须要在提升

自身竞争力上下功夫

:

一是要有清晰的自身定位

,

要有经营特色

,

避免同质化竞争

;

二是要有较好的管理能力

,

要有一支优秀和医药零售经营管理团队

;

三是要有较高的专业技术服务能力

;

四是要有渠道、配送优势。 同

时

,

借助资本市场

,

快速筹集发展资金

,

共同助力企业核心竞争力的提升

,

是医药零售业快速发展的必由之路。

公司实施本项目

,

是开展特色经营

,

取得差异化竞争优势以及提升企业核心竞争力的重要举措。

(2)

顺应流通行业业态发展趋势

《

2010-2015

年全国医药流通行业发展规划》明确了药品流通行业

2011-2015

年的发展总体目标

,

将提高

行业集中度、发展特色经营、完善药品流通网络、促进连锁经营发展、创新药品营销方式等列入行业发展的

主要任务之中

;

支持形成以全国性、区域性骨干企业为主体的遍及城乡的药品流通体系

;

支持老字号药店在

保持传统优势的基础上创新发展

,

发挥品牌效应

,

拓展特色服务

;

鼓励发展规范化连锁

,

树立品牌形象

,

拓展跨

区域和全国性连锁网络

,

发挥规模效益

;

鼓励连锁药店积极承接医疗机构药房服务和其他专业服务

;

鼓励批

零一体化经营等等。 公司实施本项目是适应流通行业发展趋势、促进医药事业发展的需要。

(3)

光大“中华老字号”

,

发挥品牌效应

,

拓展特色服务

作为浙江震元的龙头药店———震元堂

,

是一家有着“店运昌盛三百载

,

誉满江南数一家”之称的百年老

店。该店创建于清乾隆

17

年

(

即

1752

年

),

是国家商务部认定的首批“中华老字号”之一。在

250

多年的发展历程

中

,

震元堂坚持以货真价实、真不二价的经营宗旨被民间冠以 “金字招牌”的称号

,

有着极高的声誉

,

其拳头

产品大补药、大补酒更是远近驰名。 近年来

,

震元堂连年名列全国连锁药店单店百强榜行列

,

销售、利润均居

浙江省前列

,2011

年震元堂荣登该榜十强。 除此之外

,

光裕堂、老三瑞、第一医药商店

(

天芝堂

)

、北海药店

(

天禄

堂

)

、昌安药店等

5

家老字号门店

,

其经营历史均在百年以上。 其中的光裕堂

,

不仅由于其经营名实质优赢得了

广泛的社会声誉

,

更由于鲁迅先生笔下的店辅

,

而在国内外享有较高的知名度

,2008

年光裕堂被认定为首批

“浙江老字号”

,2010

年该店销售突破千万元。

2010

年

,

老三瑞又被认定为第二批“浙江老字号”。

中药是中华民族的瑰宝

,

它蕴含了博大精深的中华文明

,

庇佑了中华民族几千年。 随着国家对中医药事

业的重视与投入加大

,

国民对中药的认可度越来越高

,

特别是对老字号国药店的信赖度更是与日俱增。 从目

前震元堂经营情况看

,

中药饮片业务发展迅速

,

中医馆和饮片配方柜几乎每天都能看到排队等侯现象

,

营业

面积的局限给震元堂中药业务的拓展带来了较大的束缚。 从浙江省特别是绍兴地区看

,

震元堂有着很高的

知名度

,

老百姓对其认可度很高

,

但由于资金等方面的原因

,

公司目前在绍兴诸暨、柯桥等地还没有设立直营

门店

,

存在着经营盲点

,

这些市场有待开发。

结合行业发展趋势和公司战略规划

,

公司决定实施本项目

,

以中药饮片为主要经营特色

,

采取“名店、名

医、名药”相结合的经营模式

,

满足人们对优质传统国药的渴求

,

进一步做大做强企业规模

,

提升企业盈利能

力。

3

、项目建设内容

结合行业发展趋势和公司战略规划

,

以中药饮片为主要经营特色

,

采取“名店、名医、名药”相结合的经营

模式

,

开设大型直营零售旗舰店

,

以及

30

家直营门店、专柜。 具体内容是

:

(1)

拓展震元堂两翼

,

震元堂西翼房产与震元堂药店相连

,

为控股股东旅游集团房产

,

拟使用募集资金购

买

,

并已与旅游集团签署了《附条件生效的资产转让合同》。 震元堂北翼为本公司房产

,

现用于出租

,

租赁合同

于

2012

年

3

月到期

,

合同到期后将不再续租。 公司拟使用募集资金对该房产进行改扩建以扩大震元堂药店营

业面积。

(2)

在诸暨、柯桥各开设

1

家面积在

400-500

平方米的直营旗舰店

;

(3)

在浙江省内重点地区开设

30

家直营门店和专柜。

4

、项目的市场前景和可行性

(1)

医药零售业市场前景看好

根据国家食品药品监督管理局统计

,

截至

2009

年底

,

全国共有药品零售连锁企业

2149

家

,

下辖门店

13.5

万

多家

,

零售单体药店

25.3

万多家

,

零售药店门店总数达

38.8

万多家。其中

,

连锁药店门店数已占我国药品零售门

店总数的三分之一左右

,

成为市场的重要经营模式

,

药品零售

2009

年零售企业销售总额

1,487

亿元

,2000

年至

2009

年年均增长

20%,

城市社区和农村基层药品市场规模明显扩大。

随着国民收入水平的不断提高以及人口老龄化的加快

,

人民生活需求和消费结构将发生重大变化

,

对医

疗卫生服务和自我保健的需求将大幅度增加。 同时

,

国家对医药产业积极引导

,

中央提出“政事分开、管办分

开、医药分开、营利性和非营利性分开”的医改方向

,

以及“保基本、强基层、建机制”的医药卫生体制改革任

务

,

要求建设覆盖城乡的公共卫生服务体系、医疗服务体系、医疗保障体系和药品供应保障体系

,

必将在推动

医药卫生事业发展的同时

,

带动药品市场规模的增加

,

为包括医药零售业在内的药品流通行业带来新的机

遇。 《全国医药流通行业发展规划纲要

(2010-2015)

》更是明确“十二五”期间积极鼓励零售连锁业态的发展。

在经济、需求、政策等多种因素的推动下

,

医药零售市场增长潜力巨大。

(2)

“新医改”政策对医药零售行业的推动

目前

,

全球大多数国家都实行医药分业

,

医生的职责是诊断、开方和治疗

,

门诊病人需凭处方到社会零售

药店去购药。亚洲的日本在实施“医药分业”中

,

医院用药的比例较高

,

约为

38%

。而中国由于医药分业试点尚

未开始

,

医院垄断的药品销量高达

80%

。 作为直接面向消费者的终端环节

,

医药零售业是方便百姓购药、提供

合理用药咨询、和专业化药学服务的理想场所

,

未来前景看好。在美国和欧洲

,

社会零售药店已经成为社区健

康领域的资源中心。 占全球药品消费

1/4

的美国

,

其零售药店连锁程度和集中度都非常高

,

许多大型连锁药店

就是百货超市型药店

,

例如大型百货超市沃尔玛

,

其在美国的药品零售已经进入了美国药品零售连锁排名前

十位。 未来医药零售业

,

连锁程度和行业集中度将进一步增强。

2009

年

1

月

21

日国务院常务会议审议并原则通过《关于深化医药卫生体制改革的意见》和《

2009-2011

年

深化医药卫生体制改革实施方案》

,2009

年

4

月

6

日

,

中共中央国务院发布《中共中央国务院关于深化医药卫生

体制改革的意见》

,4

月

7

日又印发了《医药卫生改革近期重点实施方案

(2009-2011

年

)

》

,

提出要求医疗机构实

行“医药分家”

,

即医院负责对患者进行诊断、治疗

,

而患者则按照医生开具的药方在药店、托管药房购买药

品。 即“新医改”的“医药分家”要求

,

将会导致患者对药店需求的快速增长

,

一方面将会增加现有药店的消

费规模

,

另一方面也将会导致对新设药店需求的增加。

(3)

中药饮片和保健品市场的迅猛发展为公司提供了难得的市场机遇

中药饮片是我国中药产业的三大支柱之一

,

是中医临床防病、治病的重要手段。近年来

,

随着新医改方案

的出台、

2008

年中药饮片

GMP

认证的强制推行、小包装中药饮片的试点等使中药饮片行业日趋规范

,

集中度

得到大幅提高。 另外

,

中药饮片在养生保健方面有着传统的优势

,

随着人们保健意识的增强

,

人们开始越来越

多的服用保健品

,

为中药饮片行业的发展提供了机遇。

2009

年

1-11

月我国中药饮片加工行业实现主营业务

收入

430.72

亿元

,

比上年同期增长了

25.57%;

实现累计利润总额

29.23

亿元

,

比上年同期增长了

39.38%;2010

年

1-11

月

,

我国中药饮片加工行业实现主营业务收入

614.58

亿元

,

比上年同期增长

40.44%;2011

年

1-3

月

,

我国中

药饮片加工行业实现主营业务收入

170.88

亿元

,

比上年同期增长

54.95%

。 预计

2011-2015

年

,

我国中药饮片业

产值规模可望实现

30%

左右的年均增长率。

随着社会进步和经济发展

,

人类对自身的健康日益关注。

20

世纪

90

年代以来

,

全球居民的健康消费逐年

攀升

,

对营养保健品的需求十分旺盛。 在按国际标准划分的

15

类国际化产业中

,

医药保健是世界贸易增长最

快的五个行业之一

,

保健食品的销售额每年以

13%

的速度增长。 根据中国医药保健品进出口商会的资料显

示

,2009

年全球保健食品市场规模超过了

620

亿美元

,2009

年

,

中国以

134

亿美元的市场规模被称为世界第二

大保健食品市场

,2009

年我国保健品累计进出口额达

2

亿美元

,

同比上升

3.1%

。 其中出口额达

8910

万美元

,

同

比增长

2.2%;

进口额达

1.1

亿美元

,

同比增长了

3.9%

。 中药饮片和保健品市场的快速发展将为公司提供难得市

场机遇。

(4)

公司差异化竞争优势明显

,

具备实施该项目的基础和能力

①

较强的品牌优势

“震元”品牌历史悠久

,

在社会上享有很高的盛誉。 特别是在绍兴地区

,

震元堂在医药零售业有着无可比

拟和替代的地位

,

“店运昌盛三百载

,

誉满江南数一家”、“金字招牌”、“生病不看胡宝书

(

注

:

早期绍兴的名医

)

的医

,

不吃震元堂的药

,

死了口眼也不闭”

,

足见震元堂民间信誉之深。 公司优良的品牌

,

为提高公司产品的知

名度和市场认同度以及扩大销售规模创造了良好的条件。 在浙江省、绍兴地区实施本项目

,

拓展震元堂两

翼、开设规模门店和专柜

,

市场前景看好。

②

批零一体化经营的先天优势

经过多年的发展

,

公司积累了丰富的供应商资源

,

与众多的药材商建立起了长期稳定的合作伙伴关系

,

能

够及时组织到各种有较高质量保障的道地药材。 实施本项目

,

公司较其它企业拥有先天的批发采购渠道优

势。

③

产品有品质优势

,

中药饮片品质过硬

,

特色鲜明

中药饮片一直以来就是公司的优势。 公司精选优质原材料开发推出了多个系列、多个规格的“震元”精

制饮片和参茸产品

,

并对拳头产品“震元堂大补药”进行了品质提升和包装更新

,

获得了市场的广泛认可。 在

保障原药材质量的基础上

,

“震元”饮片较好地传承了百年老店震元堂对中药“切、炒、炙、煅”到“四组八刀”

的制作工艺

,

从传统膏方丹药到独家秘制的大补药

,

其独特的饮片加工工艺被全面地保留传承了下来

,

其中医

药文化也因此被列入绍兴市非物质文化遗产保护名录

,

并在积极申报省级“非遗”。

公司中药饮片厂是浙江省第一批通过

GMP

认证的中药饮片生产企业

,

年加工生产中药饮片近

500

余种

,

年加工中药饮片能力

1000

余吨。 凭借先进的硬件设施和科学的管理体系

,

公司生产的中药饮片一直以来质

量稳定、炮制规范

,

曾多次在全国“神农杯”中药饮片质量评定中获得金奖。 为进一步提高特色中药饮片的产

能

,

提高公司中药饮片竞争能力

,

公司于

2010

年

6

月实施了中药饮片厂改扩建项目

,

项目完成后

,

可年新增“震

元”牌参茸生产线、精制中药饮片生产线、中药饮片小包装生产线的生产能力

1800

吨

,

增加

7200

平米中药饮

片存储面积

,

进一步提高中药饮片生产过程的质量控制和检测能力。

④

经营有实践

,

有“名店、名医、名药”经营模式成功运作经验

我国医药市场规模在不断发展壮大的同时

,

同质化现象也日益严重。 为了有效应对这一挑战

,2004

年

,

震元

堂中医馆隆重开业

,

积极引进多名浙江省内知名中医坐堂

,

“名店、名医、名药”相结合的形式促进了中药饮片销

售

,

取得较好的市场效果。随后

,

在光裕堂、震元堂老药铺、杭州高银街药店等连锁门店进一步推广“名店、名医、

名药”这一经营模式

,

利用“名医坐堂”的方式强化中医的作用

,

推广“震元”品牌精制饮片、参茸产品

,

以此来构

建显著的差异化竞争优势

,

提升企业知名度

,

并吸引高端消费者的注意力

,

均取得了较好的效果

,

也成为了公司

经营的一大特色

,

为下一步在震元堂两翼和规模门店中推广应用这一成功经营模式奠定了良好基础。

5

、项目投资估算

本项目总投资人民币

13,749.09

万元

,

其中固定资产投资

10,000

万元

,

铺底流动资金投资

3,749.09

万元。 拟

用本次募集资金投入

12,000

万元

,

其余

1,749.09

万元通过流动资金借款解决。

6

、项目经济评价

经测算

,

项目内部收益率

(

税前

)

为

12.09%,

投资回收期

(

税前

)

为

10.36

年。

7

、项目立项、土地、环评等报批情况

本项目已经绍兴市发展和改革委员会予以备案

,

备案号

:

绍市发改中心备

[2011]30

号。本项目属于商业流

通环节

,

与生产型项目不同

,

对环境的影响很小。 本项目不涉及新增用地。

8

、拟购买资产的基本情况

本项目部分建设内容为拓展震元堂药店两翼

,

现震元堂西翼房产及相应的土地使用权的所有权人为控

股股东旅游集团

,

公司拟以募集资金

2,458.81

万元购买上述房产及土地使用权。

(1)

目标资产的基本情况

目标资产位于绍兴市胜利西路

13

号

,

为

5

层商业、办公用房

,

与本公司震元堂药店相连。 根据《震元堂扩建

工程测绘成果书》

,

该房产的建筑面积共计

1120.58

平方米

,

其中

:

一层建筑面积

221.05

平方米

,

二层建筑面积

222.93

平方米

,

三层建筑面积

222.51

平方米

,

四层建筑面积

221.51

平方米

,

五层建筑面积

231.58

平方米。 该房产

未预留消防楼道

,

生活用水、用电未接

,

无排污通道

,

现借用本公司震元堂药店通道及水、电、排污接口

,

房产所

有权证正在办理过程中

(

最终建筑面积以领取的房产所有权证所载面积为准

)

。目前该房产

1-2

层已由本公司

装修并用于开设药店

,3-5

层尚未装修。

与该房产配套的土地使用权证面积

397.57

平方米

,

系商业出让用地

,

土地使用权证号

:

绍市国用

(2011)

第

2589

号

,

地号

1-37-78,

终止日期

2047

年

12

月

26

日。

(2)

目标资产所有者、经营管理者的基本情况

目前

,

该土地使用权人及房产的所有权人为本公司控股股东旅游集团。 旅游集团的基本情况详见本预

案第二节。

(3)

资产权属是否清晰、是否存在权利受限、权属争议或者妨碍权属转移的其他情况

目标资产涉及的土地使用权系旅游集团于

2009

年

3

月

27

日从中国工商银行股份有限公司绍兴市分行以

协议转让方式取得。根据中国工商银行股份有限公司绍兴市分行与震元集团签署的《土地使用权转让协议》

的约定

,

在该地块规划建设中沿胜利路底层安置建筑面积不少于

15

平方米左右的用房作为工商银行自助网

点

,

工商银行无偿使用

20

年

,

相关补偿费用已在房产价款中予以考虑。

与该房产配套的土地使用权证已取得

,

权属清晰

;

旅游集团已取得《建设工程规划许可证》、《建筑工程施

工许可证》等与该房产建设相关的证件

,

房产已办理竣工验收

,

房产所有权证正在办理过程中。

除上述工商银行事项外

,

目标资产不存在抵押或其他权利限制或妨碍权属转移的情况。

(4)

目标资产的交易价格及定价依据

①

资产评估与备案情况

根据绍兴华越所以评估基准日为

2011

年

5

月

30

日出具的《资产评估报告》

(

绍华评字

[2011]

第

175

号

),

对目

标资产采用市价法评估

,

评估结果为

2,670.35

万元。 考虑中国工商银行股份有限公司绍兴市分行免租一层

15

平方米

20

年及水、电等与震元堂药店共用等因素的影响

,

确定该等因素之补偿费为

211.54

万元。 如扣除补偿

因素

,

则评估参考交易价格为

2,458.81

万元。

上述评估报告已经绍兴市国资委重大评估项目专家评审

,

评估结果已经绍兴市国资委备案确认。 经确

认的资产评估结果为

2,458.81

万元。以此评估结果为依据

,

经交易双方协商一致同意

,

目标资产最终交易价格

为

2,458.81

万元。

②

最近三年资产评估或者交易情况

目标资产涉及的土地使用权于

2009

年

3

月

27

日从中国工商银行股份有限公司绍兴市分行以协议转让方

式取得

,

转让价为

1,119

万元。 目标资产涉及的房产于

2010

年底达到预定可使用状态

,

最近三年未曾进行过资

产评估或者交易。

(5)

董事会关于资产定价合理性的讨论与分析

①

目标资产评估值的合理性分析

绍兴华越所是旅游集团为本次资产转让聘请的资产评估机构。绍兴华越所及其下属项目经办人员与涉

及本次交易的相关各方均没有现实的利益关系

,

在本着独立、客观的原则、实施了必要的评估程序后出具的

评估报告

,

其出具的评估报告符合客观、独立、公正和科学的原则。

依据《绍兴市企业国有资产重大评估项目专家评审制度》之规定

,

具有较大资产规模的国有资产评估项

目

,

其资产评估报告在向绍兴市国资委申请核准或备案前

,

需经专家评审。 专家评审意见作为评估报告核准

或备案的必要依据之一。 旅游集团向本公司转让目标资产的行为属需专家评审的项目。 绍兴华越所出具的

绍华评字

[2011]

第

175

号资产评估报告已经专家评审

,

评估结果已经绍兴市国资委备案确认。 经确认的资产

评估结果为

2,458.81

万元。

因绍兴华越所无证券期货相关业务评估资格

,

为进一步验证评估方法、评估范围、评估程序、评估结果

等的客观性、公正性、合理性

,

本公司委托具有证券期货相关业务评估资格的坤元评估公司对绍兴华越所出

具的《资产评估报告》

(

绍华评字

[2011]

第

175

号

)

进行了复核

,

并由其出具了《关于

<

绍兴市旅游集团有限公司

拟进行协议转让绍兴市胜利西路

13

号商业办公楼项目资产评估报告

>

的复核报告》

(

坤元评报〔

2011

〕

319

号

)

。

复核认为

:

“绍华评字

[2011]

第

175

号《资产评估报告》的评估对象和范围与企业申报评估的资产范围一致

;

评

估目的明确

;

遵循了评估的基本原则

;

实施的评估程序基本到位

;

评估方法和评估参数取值依据基本符合相关

规范要求

;

评估报告格式基本符合报告出具时的规范要求

;

评估结果基本合理

;

对评估结果产生重大影响的事

项已全面披露。 ”

本公司董事会认为

,

资产评估机构所采用的评估假设前提合理、评估方法符合相关规定与评估对象的

实际情况

,

评估所采用的参数恰当

,

符合谨慎性原则

,

资产评估结果合理。 本次资产评估结果公正、客观地反

映了目标资产的公允价值

,

给予投资者以充分、合理的判断依据。

②

独立董事对本次评估的意见

绍兴华越所及坤元评估与公司和旅游集团之间除正常的业务往来外

,

不存在其他关联关系

;

该等机构与

公司和旅游集团之间没有现时的和

/

或预期的利益或冲突

,

具有充分的独立性

;

该等机构出具的资产评估报

告符合客观、独立、公正、科学的原则。 因绍兴华越资产评估事务所无证券期货相关业务评估资格

,

公司聘请

了具有从事证券期货相关业务评估资格的坤元评估对其进行了复核。

资产评估机构对目标资产进行评估

,

其所采用的假设前提能按照国家有关法规和规定执行、遵循了市

场通用的惯例或准则、符合评估对象的实际情况

,

评估假设前提具有合理性

;

评估机构实际评估的资产范围

与委托评估的资产范围一致

;

评估机构在评估过程中实施了相应的评估程序

,

遵循了独立性、客观性、科学

性、公正性等原则

,

运用了合规且符合目标资产实际情况的评估方法

,

选用的参照数据、资料可靠

;

资产评估价

值公允、准确。 本次非公开发行拟收购的目标资产以其经国有资产管理部门备案确认的评估值作为定价依

据具有公允性。

(

三

)

现代医药物流配送中心建设项目

1

、项目基本情况

项目总投资

14,992.45

万元

,

由本公司直接实施。 拟对现有的药品物流中心进行升级改造

,

提升现有配送

中心的配送能力和效率

,

提高配送运营能力

;

实现配送中心药品上架、传送、分拣、出库的半自动化或自动化

,

降低物流成本

,

提高仓储资源的利用率

,

提高作业效率和准确率

;

为经营业务规模的拓展增加必要的资金

,

提

升企业竞争力

,

提高公司盈利能力。

2

、项目建设背景

(1)

顺应物流行业发展趋势与政策要求

2009

年

1

月

17

日

,

卫生部、国家发改委、国家药监局等六部委联合发布卫规划发

(2009)7

号《关于进一步规

范医疗机构药品集中采购工作的意见》

,

其中已经明确规定“委托的药品配送企业必须具备现代物流能力”

,

并且要求“药品配送只允许委托一次”。这一规定明确了只有具备现代医药物流配送能力的医药批发企业才

有资格作为配送商

,

为各医疗机构提供批发配送服务。 结合自

2006

年开始的社区医院用药实行政府集中采

购、统一配送、零差价销售模式的推广

,

医药批发业务的组织实施将越来越趋向于通过物流配送模式来进

行。

《

2010-2015

年全国医药流通行业发展规划》明确了药品流通行业“十二五”期间的发展总体目标

,

并把

提高行业集中度、完善药品流通网络、保障药品应急供应

,

发展现代医药物流、提高药品流通效率列入行业

发展的主要任务之中

;

鼓励药品流通企业通过收购、合并、托管、参股和控股等多种方式做强做大

,

实现规模

化、集约化和国际化经营

;

推动实力强、管理规范、信誉度高的药品流通企业跨区域发展

,

形成以全国性、区域

性骨干企业为主体的遍及城乡的药品流通体系

;

鼓励建设一批全国性和区域性的药品物流园区和配送中心

,

加快形成若干具有较强辐射带动作用的药品流通枢纽

;

要以信息化带动现代医药物流发展

,

用现代科技手段

改造传统的医药物流方式。

未来一个时期

,

在新医改和各类政策面的推动下

,

拥有强配送能力、广覆盖水平和低配送成本的医药商

业企业将在竞争中取得先机。

(2)

符合公司医药批发销售业务发展的需要

近年来

,

公司医药批发业务规模进一步扩大

,

公司现有医药物流配送中心无论是项目规模上

,

还是硬件、

软件设施均已滞后于当前医药物流配送发展水平

,

严重制约了公司批发销售业务的拓展。 通过升级改造现

有药品物流配送中心

,

引进先进管理技术。 一方面

,

有利于公司利用现代仓储技术提高仓储运作效率

,

提高服

务质量

,

进一步提升公司的竞争力

;

另一方面

,

有利于公司医药物流增加吞吐量

,

促进公司物流配送产品多样

化

,

进而实现规模化经营

,

降低批发产品成本。

(3)

医药物流配送及批发业务对资金的迫切需求

医药物流配送及批发属于资金密集型行业

,

集中大批量采购、提前预付采购款、部分品种存储和销售周

期较长等经营特点决定了医药物流配送及批发业务对营运资金的需求量较大。 一方面

,

公司需要对上游供

应商进行必要的铺货

;

另一方面

,

公司批发销售主要是通过招标的方式为绍兴区域各大医院进行配送

,

对其的

应收账款回收期通常要在

4-6

个月。公司要做大做强医药商业

,

必须有长期稳定的资金来源

,

以满足物流及批

发业务对营运资金的需求。若公司采用短期负债融资或占用固定资产投资项目资金进行物流配送及批发业

务

,

将在一定程度上限制公司业务的灵活开展

,

无法获得更大收益

,

实现公司整体利益的最大化。

3

、项目建设内容

对现有药品配送中心进行改造升级

,

在满足本公司物流服务需求的基础上

,

作为第三方物流服务提供商

向未具备现代物流条件的中小医药经营企业提供相应的物流服务。具体建设内容涉及货架系统、传输系统、

分拣系统、计算机信息管理系统、冷链系统及空调、温度监测系统和消防系统等六大系统。 项目建成后

,

配送

中心将可支持年

20

亿元的销售规模。

4

、项目的市场前景和可行性

(1)

医药市场需求正在逐年扩大

近年来

,

随着国家加大医疗卫生投入和建立覆盖城乡居民的基本医疗保障制度

,

刺激了市场需求大幅度

增长

,

社区卫生中心

(

站

)

的建立和新型农村合作医疗覆盖率的提高

,

使市场规模迅速扩大。 同时

,

随着我国经

济高速增长

,

居民收入也持续增加

,

人们用于医疗、健康方面的消费也稳步增长。 在人口老龄化、城镇化进程

以及医疗体系改革全面启动等因素的推动下

,

居民医疗消费的能力和意愿获得极大的提升

,

医药行业市场容

量进一步扩大。

(2)

公司自身业务量不断增加的需求

根据公司的业务发展目标和规划

,

公司将进一步加快直营门店的扩张步伐

,

于近两年扩建震元堂两翼

,

在

柯桥、诸暨等地新设直营门店

,

在浙江省内新设

30

家普通门店及专柜

,

公司医药连锁零售业务覆盖范围将进

一步扩大。 药店数量和覆盖范围的拓展

,

需要公司物流配送能力相应提升。

绍兴地区作为我国经济快速发展的代表之一

,

经济发展水平较高

,

人们生活富裕

,

人口密集

,

人们健康和

自我保护意识强

,

对医药产品的需求量日益增加。

2010

年

,

绍兴市常住人口为

491.22

万人

,

年均增长率为

1.33%,

人口增速为全国平均水平的

2.33

倍

,

全年全市实现生产总值

2782.74

亿元

,

同比增长

11.0%,

经济总量继

续保持全省第

4

位

;

全市人均

GDP 63486

元

,

位居全省第五位

;

医疗保健居八大类消费品涨幅第三位

;

政府对医

疗卫生的投入同比增长

36.6%

。 随着国家政策扶持力度的进一步加大和深化

,

有理由确信公司的医药批发业

务规模将会上一个新的台阶。

(3)

多年来

,

公司已积累了一定规模的市场资源

,

为下一步市场开发提供了便利条件

①

供应商关系稳固

经过多年的发展

,

公司已经具有丰富的供应商资源

,

与

1000

多家供应商建立了良好的合作关系

,

特别是众

多品牌药品生产厂商建立起了长期稳定的合作伙伴关系

,

能够及时组织到各类进口药品、合资药品和优质

高效具有市场竞争力的国产药品

,

并获得了

43

大系列、数千种药品品种的区域性总代总销权。

②

药品质量控制体系完善

公司于

1996

通过国家

GSP

达标检查

,

为浙江省首批通过

GSP

认证的企业之一。 多年来

,

公司不断健全完善

药品质量管理体系

,

严格按

GSP

要求规范经营行为

,

不断巩固

GSP

认证成果

,

多次通过

GSP

跟踪检查和复认证

,

得到了药监部门的充分肯定。

③

销售网络健全

公司商业以批发、零售六大类医药商品为主营业务

,

经营品种

6000

余个

,

医疗机构销售网络覆盖绍兴市

县级及以上招标的

31

家医院、各乡镇社区医疗机构和乡村卫生室

;OTC

销售网络覆盖绍兴市越城区及各县市

所有零售终端、省内重点连锁企业及大型零售药店

;

调拨分销网络覆盖浙江全省及周边省市。同时

,

作为原医

药批发二级站

,

与浙江省内医药批发企业具有良好的业务关系

,

具有总代、总销产品分销优势。

5

、项目投资估算

项目总投资

14,992.45

万元

,

其中固定资产投资

4000

万元

,

铺底流动资金投资

10992.45

万元。项目所需资金

中

11,000

万元拟由募集资金投入

,

不足部分

3,992.45

万元采用银行借款等方式自筹解决。

6

、项目经济评价

经测算

,

项目内部收益率

(

税前

)

为

16.14%,

投资回收期

(

税前

)

为

10.15

年。

7

、项目立项、土地及环评等批复情况

本项目已经绍兴市发展和改革委员会予以备案

,

备案号

:

绍市发改中心备

[2011]29

号。该项目属于商业流

通环节

,

与生产型项目不同

,

对环境影响很小。 本项目对现有物流配送中心进行技术改造

,

不涉及新增用地。

三、本次发行对公司经营管理、财务状况等的影响

本次募集资金投资项目符合国家相关的产业政策以及未来公司整体战略发展方向

,

具有良好的市场发

展前景和经济效益。 项目完成后

,

能够进一步提升公司的盈利水平

,

巩固行业地位

,

增强竞争能力

,

改善财务结

构。 本次募集资金的用途合理、可行

,

符合本公司及全体股东的利益。 本次非公开发行完成后

,

公司资本实力

将大大增强

,

净资产大幅提高

,

同时公司资产负债率也将有一定幅度的下降

,

有利于增强公司资产结构的稳定

性和抗风险能力。

四、附条件生效的资产转让合同摘要

本公司与旅游集团于

2011

年

8

月

19

日签署了《附条件生效的资产转让合同》

,

协议内容摘要如下

:

(

一

)

转让标的及转让价款

本合同双方同意

,

在本公司本次非公开发行完成且募集资金全部到位后

,

向旅游集团定向购买位于绍兴

市胜利西路

13

号的房产及其对应的土地使用权

(

土地使用权证号为

:

绍市国用

(2011)

第

2589

号

)(

以下统称“房

产”

)

。

上述房产由绍兴华越所以

2011

年

5

月

30

日为评估基准日进行评估并出具绍华评字

(2011)

第

175

号资产评

估报告

,

评估价格为

2458.81

万元

,

评估结果经绍兴市国资委备案。 双方同意以评估价格为交易价格。

该房产尚未完成房产权证的办理手续

,

旅游集团确保于

2011

年

10

月

31

日之前办理完毕该房产的房产权

证书。

(

二

)

房产转让款的支付

在中国证监会批准公司本次非公开发行股票方案且公司本次非公开发行股票募集资金到位后三个月

内

,

公司向旅游集团支付上述房产转让款的

30%,

待房屋所有权

(

包括土地使用权

)

证书过户登记至公司名下

后

,

公司付清余款。

公司应在上述付款条件成就后的规定期限内

,

将上述房产转让款划入旅游集团指定账户

,

并于汇款凭证

上注明“购买房产”字样

,

款项以旅游集团指定账户收妥为准。

(

三

)

房产的过户登记及过渡期权利

旅游集团应于公司首笔房产转让款到账后三个月内

,

协助公司在房产管理部门完成过户登记手续。 在

公司支付首笔房产转让款后

,

与房产有关的占有、使用、收益等权利即归公司所有

,

旅游集团无权向公司主张

任何与所有权相关的权利。

(

四

)

本协议生效的前提条件

本协议自下列条件全部成就之日起生效

:

1

、经本协议双方法定代表人或授权代表签署并加盖公章

;

2

、浙江震元董事会、股东大会已批准本次非公开发行方案及以募集资金收购本协议项下的房产事宜

;

3

、有权国资主管部门批准浙江震元本次非公开发行方案

;

4

、中国证监会核准浙江震元本次非公开发行股票方案

;

5

、浙江震元本次非公开发行股票的募集资金全部到账。

(

五

)

房产附随义务的约定

根据震元集团与中国工商银行绍兴分行于

2009

年

3

月

27

日签订的《土地使用权转让合同》

,

旅游集团应在

该房产所属地块的规划建设中沿胜利路底层安置建筑面积不少于

15

平方米用房给中国工商银行绍兴分行

作银行自助网点

,

无偿使用

20

年。 本合同生效后

,

旅游集团所承担的上述义务由公司承继。

(

六

)

违约责任

任何一方不履行本合同规定的义务属违约行为

,

应承担违约责任。

(

七

)

保证条款

为本协议之目的

,

协议双方作出如下陈述与保证

:

(1)

其为依法成立并有效存续的企业法人

,

具有签署及履行本协议的充分的民事权利能力及民事行为

能力。

(2)

其均完全有资格、权利及有效授权作为协议一方签订本协议

,

且本协议条款构成双方的合法、有效、

有约束力并可执行的义务及责任

;

(3)

其签署本协议并履行本协议项下的任何义务和责任

,

不会与任何适用的法律、行政法规的规定及

/

或

其作为一方的其他合同、协议的约定相违背或抵触

;

(4)

旅游集团对标的资产拥有合法所有权

,

且有权将该等资产根据本协议的约定转让给浙江震元

;

同时

,

除上述房产附随义务之约定情形外

,

旅游集团未在标的资产上设定抵押、质押、第三方权益或其他限制性权

利导致其无法将该等标的资产转让给浙江震元

,

或作出影响浙江震元受让标的资产后转让、出租或以其他方

式处置该等资产的能力任何协议、安排或承诺。

(

八

)

税费承担

因履行本合同所产生的相关税费按有关规定由合同各方各自承担。

第五节 董事会关于本次发行对公司影响的讨论与分析

一、本次发行后公司业务及资产的整合计划

,

公司章程修改

,

股东结构、高管人员结构、业务结构的预计

变动情况说明

(

一

)

发行后公司业务及资产整合计划

本次发行不会对公司的主营业务产生重大影响

,

公司的主营业务保持不变。 本次发行完成后

,

短期内公

司对现有业务及资产没有进行整合的计划。

(

二

)

发行后公司章程变动情况

本次发行将导致公司的注册资本、股本总额相应增加

,

因此

,

公司将在本次发行完成后

,

根据实际发行情

况对公司章程的相应部分进行修改。

(

三

)

发行后上市公司股东结构变动情况

本次发行的发行对象为公司控股股东旅游集团、证券投资基金、证券公司、信托投资公司、财务公司、保

险机构投资者、合格境外机构投资者及其他符合法律法规规定的投资者等不超过

10

名特定对象或依据发行

时法律法规规定的数量上限

,

证券投资基金管理公司以其管理的

2

只以上基金认购的

,

视为一个发行对象。本

次非公开发行股票数量不超过

4,175

万股

(

含

4,175

万股

),

募集资金总额不超过

53,000

万元。公司控股股东旅游

集团本次认购的数量为不低于本次非公开发行的实际发行数量的

10%(

含

10%)

。

截至本预案公告之日

,

本公司控股股东旅游集团直接持有本公司

22.53%

的股份。 按本次发行数量上限

计算

,

本次发行完成后预计旅游集团直接持有本公司的股份比例有所下降

,

但仍为本公司的控股股东。 因此

,

本次非公开发行不会导致公司的控制权发生变化。

(

四

)

高管人员结构变动情况

浙江震元不会因本次发行而调整公司的高管人员

,

公司的高管人员结构不会在本次发行完成后短期内

发生变动。

(

五

)

发行后公司业务收入结构变动情况

本次发行完成后

,

公司的业务收入结构短期内不会产生重大变动

,

长期来看

,

将有利于巩固公司的行业竞

争优势、提高公司的盈利能力。

二、本次发行后上市公司财务状况、盈利能力及现金流量的变动情况

(

一

)

对公司财务状况的影响

本次非公开发行完成后

,

公司总资产和净资产将相应增加

,

公司资产负债率将下降

,

有利于改善公司的财

务状况

,

提高偿债能力

,

降低财务风险

,

保持稳健的财务结构

,

增强经营能力。

(

二

)

对公司盈利能力的影响

本次募集资金拟投资项目的实施将进一步提高公司的市场竞争力和整体盈利能力

,

为公司未来发展奠

定坚实的基础。

本次非公开发行募集资金到位后

,

短期内可能会导致净资产收益率、每股收益等指标出现一定程度的下

降

,

但随着项目的逐步投产

,

未来公司盈利能力、经营业绩水平将会相应提高。

(

三

)

对公司现金流量的影响

随着本次发行完成

,

公司的筹资活动现金流入将相应增加。 随着募投项目的投入

,

公司未来投资活动现

金流出将有所增加。 募投项目产生效益和完全达产

,

将为公司的经营性现金流稳步增长奠定基础。

三、公司与控股股东及其关联人之间的业务关系、管理关系、关联交易及同业竞争等变化情况

本次发行后

,

公司与控股股东及其关联人之间的业务关系、管理关系不会发生重大变化

,

也不会产生新

的关联交易和同业竞争。

四、本次发行完成后

,

公司是否存在资金、资产被控股股东及其关联人占用的情形

,

或上市公司为控股股

东及其关联人提供担保的情形

本次发行完成后

,

上市公司不存在资金、资产被控股股东及其关联人占用的情形

,

也不存在为控股股东

及其关联人提供担保的情形。

五、上市公司负债情况及本次发行对公司负债结构的影响

截至

2011

年

6

月

30

日

,

公司资产负债率

48.67%(

合并报表口径

)

。 本次非公开发行完成后

,

公司资产负债率

将有所下降

,

财务结构将更加稳健

,

抗风险能力将进一步加强。 同时

,

也有助于提升公司债务融资的空间和能

力

,

为公司未来业务的发展提供有力保障。

第六节 本次股票发行相关的风险说明

投资者在评价公司本次非公开发行股票时

,

除预案提供的其他资料外

,

应特别认真考虑下述各项风险因素

:

一、市场和业务经营风险

(

一

)

规模扩张引起的经营管理风险

本次募投项目投产后

,

公司资产和业务规模将实现快速扩张

,

进而对公司经营管理、产品销售和定价能

力提出更高的要求

,

并增加管理和运作的复杂程度

,

如果公司不能对现有管理方式进行系统的适应性调整

,

将

直接影响公司的发展速度、经营效率和业绩水平。

(

二

)

市场竞争日益加剧的风险

公司本次募集资金投资项目已经充分考虑行业的竞争状况和发展前景

,

但是不排除行业内其他竞争对

手为了获得更多的市场份额

,

通过收购、增资、技改等方式超预期的扩大产能或提高其竞争力的可能

,

从而影

响到本次募集资金投资项目的效益以及盈利能力。

(

三

)

募集资金投资项目实施风险

在募投项目实施过程中

,

决策依据的各种因素可能会发生变化

,

进而影响到项目的实施进度和效果。 此

外

,

尽管公司在确定该等募投项目时已对市场前景进行了审慎的分析

,

但如果出现经济发展的周期性变化、

市场环境变化等情形

,

都可能导致项目的可行性和实际的经济效益受到影响。

(

四

)

盈利能力摊薄风险

本次非公开发行完成后

,

将募集资金

53,000

万元

(

未扣除发行费用

),

公司净资产和总股本规模将有较大

增长。 由于募集资金投资项目的建成投产并产生效益需要一定时间

,

因此

,

短期内公司净利润将可能无法与

净资产及总股本同步增长

,

导致公司净资产收益率及每股收益下降

,

公司存在净资产收益率及每股收益下降

的风险。

二、与本次非公开发行相关的风险

(

一

)

本次非公开发行股票的审批风险

本次非公开发行方案需经公司股东大会审议批准

,

存在无法获得公司股东大会表决通过的可能。 本次

非公开发行股票尚需取得中国证监会的核准

,

能否取得相关主管部门的批准或核准

,

以及最终取得相关主管

部门批准或核准的时间存在不确定性。

(

二

)

股市风险

本公司股票在深圳证券交易所上市

,

除经营和财务状况之外

,

本公司股票价格还将受到国际和国内宏观

经济形势、资本市场走势、市场心理和各类重大突发事件等多方面因素的影响。投资者在考虑投资本公司股

票时

,

应预计到前述各类因素可能带来的投资风险

,

并做出审慎判断。

浙江震元股份有限公司董事会

2011年8月19日
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