
延华智能收购震旦消防 进军消防业

见习记者 张莹莹

延华智能 （

002178

） 今日公告

称， 公司以

969.88

万元的价格，

受让上海电气集团旗下上海电气

国际消防装备有限公司所持有的

上海震旦消防工程有限公司

100%

股权。

公告显示， 震旦消防拥有三

个甲级消防工程施工专项证书的

单位， 即甲级火灾自动报警系统、

甲级自动喷水灭火系统和甲级气

体灭火系统； 具有消防工程施工

专项资质。 同时， 其具备大型设

备设计、 安装、 调试以及维修的

专业队伍， 可以承包各种大型复

杂的消防工程， 已在国内经济比

较活跃的城市特别是工业化领域

完成了千余项消防工程项目， 承

接的项目包括核潜艇和核电站等

特殊领域， 具有丰富的工程实施

与管理经验。

延华智能称， 此次收购使延华成

为消防、 智能一体化解决方案提供

商， 将其在建筑市场积累的经验与优

势， 拓展至工业领域和消防领域。

公告显示， 截至

2010

年

12

月

31

日， 震旦消防总资产为

2447.36

万

元， 净资产为

872.46

万元，

2010

年

度营业收入为

3538.32

万元， 实现营

业利润

-62.05

万元。 今年

1～7

月实

现营业收入

1946.22

万元， 营业利润

10.61

万元。
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iPad

强势 中大尺寸触摸屏不想看苹果脸色

证券时报记者 靳书阳

惠普公司上周五宣布分拆

PC

（个人电脑） 业务， 放弃平板电脑，

未来将主攻企业级软件及解决方

案， 业界顿起波澜。 在苹果公司

iPad

的强势之下， 其他

IT

巨头在

平板电脑领域的进展难言顺畅， 苹

果一家独大的局面是否会进一步强

化？ 而对生产其附属产品， 中大尺

寸触摸屏的厂商来说， 未来面对产

业链下游的议价能力是否会进一步

削弱？

不同客户造就不同厂商

针对惠普放弃平板电脑业务这

一事件， 产业界人士的态度普遍较

为平淡。 长信科技 （

300088

） 董秘

王能生在接受证券时报记者采访时

表示， 惠普电脑放弃平板电脑这一

块业务， 应该说是个别厂商的经营

抉择， 并不会影响整个行业电容式

触摸屏普及化的趋势。 而且， 各个

厂商的产品定位也各有差异。 “你

在中高端市场有优势， 新进者就可

能在中低端市场发力。 整个市场是

不断扩大的， 一家厂商再强势， 也

不可能影响所有细分市场。” 王能

生说。

联想集团总裁杨元庆也并不认

可苹果公司具有绝对的垄断地位。

他在公开场合表示， 最近， 联想推

出的平板电脑既有

Android

系统

的， 也有

Windows

系统的。 联想的

战略是为各细分市场提供产品， 包

括面向中国和其它地区并不富裕的

人推低价平板。 杨元庆说： “苹果

只是占据高端。

500

美元的平板不

可能走向小城市， 城填、 低工资、

低收入阶层。 我们的战略是提供更

多种类， 覆盖不同的细分市场。”

三五互联 （

300051

） 董秘办人

士接受记者采访时介绍， 从消费电

子领域的发展趋势来看， 平板电脑

的普及是一个大的趋势。 公司在战

略设计层面上当然希望 “

35Pad

”

成为公司未来的一个重要盈利分

支， 但是在具体销售策略上， 目前

也可以说是试水之举。 而且， 与苹

果公司类似的是， 公司

35Pad

产品

实际上更主要承担的是一个销售终

端的作用，

35Pad

系列产品嵌入公

司自主研发的

35PushOA

、

35Push－

Mail

、

35Ewave

等产品， 满足广大

商务人士移动办公、 娱乐的需

求， 拓展销售渠道。 本质上可以

说，

35Pad

是面向商务人士的细

分产品。

华泰联合研究员姚宏光认为，

从产业发展的逻辑来看， 制造业目

前最重要的发展趋势是智能化， 其

实现模式即为 “设备 （产品）

+

计

算机”， 但该模式发展中存在重要

瓶颈： 传统人机交互方式 （键盘、

鼠标、 显示器） 交流信息的效率和

人性化程度较低。 而触摸屏是目前

解决人机交互问题最普遍、 有效的

方式， 因此存在巨大的发展空间。

去苹果化生存

过去两年， 凭借小尺寸触摸屏

的销售， 莱宝高科 （

002106

） 赚得

盆满钵满。

根据公开披露信息显示， 莱宝

高科的触摸屏生产线于

2010

年

1

月起正式投产运行， 公司业绩自此

腾飞。 定期报告显示， 从去年一季

度至今年一季度， 连续

5

个季度公

司净利润都实现了

100%

以上的同

比增长。

姚宏光推断， 在不考虑生产周

期带来的统计时间口径误差的情况

下，

2010

年莱宝高科对

iPhone

触

摸屏

ITO

玻璃的占有率极有可能

接近

40%

。

不过， 未来莱宝高科的中大尺

寸触摸屏产品， 并不依赖苹果公司

这个强势主顾。 莱宝高科董秘杜小

华在接受记者采访时证实， 公司中

大尺寸触摸屏项目并不向苹果公司

供货。

而由于莱宝高科成功的示范效

应， 在中大尺寸触摸屏领域， 莱宝

高科即将面临着国内同行更激烈的竞

争。 据了解， 整条触摸屏产业链可大

致分为原材料、 触摸屏传感器和触摸

屏模组三大块。 其中， 原材料主要是

玻璃基板、

ITO

靶材 、

PET

基材 ，

美、 日、 韩三国均可生产玻璃基板，

但靶材和基材主要由日本厂商垄断。

而目前国内厂商的电容式触摸屏产品

属于触摸屏传感器这一环节， 对厂商

的要求主要集中在工艺的成熟稳定

度， 即良品率的控制上， 缺少特别核

心的技术。 近一年来， 除莱宝高科、

长信科技、 欧菲光 （

002456

） 等行业

内公司相继扩产外 ， 超 声电子

（

000823

） 、 南玻

A

（

000012

）、 华

东科技 （

000727

） 等公司也先后涌进

该领域。

杜小华向记者介绍， 这一领域是

一个开放式的的竞争市场， 没有太高

的准入门槛， 但是技术成熟度的差

异、 行业积累的长短， 肯定会导致工

艺良品率的差异， 进而决定毛利率和

利润率的差异。

根据华泰证券的数据统计， 目前

莱宝高科在触摸屏领域共有

15

项专

利， 超声电子和欧菲光分别具有

8

项

和

5

项专利， 分列国内公司的前三

名。 莱宝高科在国内厂商中长期积累

的技术优势仍然较为明显。

产能扩张存隐忧

海通证券研究员邱春城认为， 平

板电脑在迅速放量， 行业还在发展初

期， 需求是旺盛的， 目前甚至于有供

不应求的情况存在。 但是， 这一领域

分化严重。 目前， 苹果仰仗全产业链

的成功， 形成一个暴利的奢侈品牌，

其与台湾胜华及台湾宸鸿等事实上已

形成稳固的半排他性供货联盟， 上述

两家公司的触摸屏产品要优先保证苹

果的生产需要， 而这两家公司是台湾

具有垄断地位的企业。 同时， 据记者

了解， 台湾目前已占据全球触摸屏大

部分有效产能。

姚宏光也在调研后分析， 苹果公

司为了保证元器件供应的高品质和连

续性， 供应商认证流程严格， 但对于

既有供应商， 一般能够保持其份额和

利润水平的相对稳定。 另外， 苹果与

其他消费电子品牌商相比， 有鲜明的

特色， 其供应商也从各方面受益良

多。 首先， 苹果在技术和商业模式两

方面拥有卓越的创新能力， 既保证了

自身和供应商的利润空间， 也促进供

应商技术的进步。 以

iPhone

和

iPad

为例， 苹果的产品具有系列化、 规格

化的特点， 大大降低了供应商的新品

开发成本。 同时， 苹果对供应商认证

严格， 但一旦成为其供应商， 一般会

获得相对稳定的份额。 这对供应商的

诱惑是非常明显的。

不过， 邱春城也表示， 虽然中长

期需求比较坚实， 但是也不能排除一

些意外情况的发生。 现在很多下游终

端企业推出平板电脑产品， 如果中大

尺寸的触摸屏需求不如预期， 那么中

尺寸屏的过剩产能必然传导， 势必会

往下切割成小尺寸， 从而带动小尺寸

过剩， 进而引发全系列产品的过剩。

这种可能性是存在的。

实际上， 为规避市场风险， 未来

中大尺寸触摸屏的实际产能仍具有相

当弹性。 莱宝高科证券代表王行村向

记者介绍， 公司中大尺寸触摸屏一期

项目未来设计产能的实现进度， 还要

根据产品良品率的逐步提升和外部市

场环境的变化决定。

学习苹果好榜样

证券时报记者 靳书阳

过去几年， 苹果公司在消费电

子领域的成功， 引起行业人士的广

泛思考。

仔细想想， 以

iPhone

为例， 苹

果的产品也并不是无懈可击。 操作系

统不开放， 而且好像没有谷歌的安卓

好用。 耗电甚巨， 于是有了 “用苹果

的男人都是好男人， 因为每天必须回

家充电” 的段子。 价格昂贵，

iPhone

以全球

5%

的销量， 却拿走行业超

55%

的利润。 更重要的是，

iPhone

太

娇嫩了， 不像诺基亚的许多款手机，

摔到地上就分成几部分， 但组装起来

还能继续用。

苹果凭什么就成功了？ 销售专家

隆平高科 （

000998

） 总裁刘石在与记

者交流时感慨， 苹果不是在顺应消费

者的需求， 而是在创造然后再引导消

费者的需求。

确实如此， 触摸屏用在手机上，

苹果不是第一家， 摩托罗拉在

1999

年就推出了首款触摸屏手机。 而诺基

亚直到

iPhone

出台的前一年， 在内部

报告上仍然坚信， 触摸屏的昂贵成本

将使其的普及成为不可能事件。 只有

苹果， 抓住了年青一代的心理需求，

构建了免费的网络更新系统， 每天都

不断地有新奇的游戏及软件更新。 每

一代产品都向各个组件的硬件厂商提

出更进一步的技术要求， 为此甚至推

迟了

iPhone4

的大规模出货时间， 只

为消费者能获得良好的触控体验。

在 “开放式” 时代， 苹果却给自

己圈了一个 “围城”。 不同的是， 这

个围城， 外面的人想进去， 里面的人

不想出来。

正因为有了创造需求的理念， 苹

果诸多违背行规的商业理念在消费群

体中畅通无阻。 截至上个财季， 苹果

的现金储备已达

762

亿美元， 且负债

率为零， 而截至

7

月

27

日美国政府

运营现金余额为

738

亿美元。 这是苹

果版， 也是美国版的 “富可敌国”。

为什么中国的各种产业在经历过

几年的辉煌之后， 往往面临产能过剩

的窠臼？ 或许是中国的公司， 喜欢快

速见效的投资、 跟风稳妥的效仿， 或

者更准确的说， 是其很难放慢脚步静

下心来思考一下消费者真正的需求。

中渝置地：

限购令料将不会波及重庆

证券时报记者 徐欢

昨日， 中渝置地 （

01224.HK

）

副主席兼董事总经理林孝文在

2011

年中期业绩会上表示， 预计

重庆将不会被划入到限购名单中。

日前， 台州市成为首个出台限

购令政策的二三线城市， 未来限购

令的扩展范围成为市场关注的焦

点。 林孝文表示， 目前重庆有大量

的廉租房正在建设中， 重庆房价的

均价约为

6000

元每平方米， 相比

其他城市的房价升幅并不大， 加上

重庆为征收房产税试点城市， 因此，

重庆被纳入限购城市的可能性不大。

同日， 中渝置地公布

2011

年中

期业绩 ， 上半年公司净利润上升

107%

至

1.52

亿港元 ， 收入 上升

101%

至

13.6

亿港元。 林孝文表示，

有信心完成全年

75

亿元的销售目

标。 截至

7

月底， 中渝置地合约销

售额约

36

亿元， 占全年目标的

48%

。

林孝文同时表示， 如果未来整体房地

产市场价格出现下调， 再加上购房需

求不达预期， 将不排除调整公司售楼

均价。

金洲管道

子公司拟签

2.74

亿合同

证券时报记者 李欣

金洲管道 （

002443

） 全资子公司浙江金洲

管道工业有限公司拟成为皖电东送工程钢管塔

用直缝焊管供应商之一。

公司公告显示， 管道工业拟签订合同供应

Φ219

以下直缝焊管合计

45004

吨， 销售收入

约为

2.74

亿元。 项目计划交货期为

2011

年

11

月

~2012

年

3

月份。

金洲管道表示， 根据项目进度， 该项

目的实施将对公司本年度的经营业绩产生

一定影响， 对公司

2012

年度业绩将产生较

大影响。

思源电气

上半年新增合同

12

亿

证券时报记者 徐婧婧

思源电气 （

002028

） 今日公告， 上半年公

司营业总收入

7.74

亿元， 同比增长

5.6%

， 归

属上市公司股东净利润

6419

万元， 同比减少

72%

， 基本每股收益

0.15

元。

报告期内， 公司新增合同订单

12.16

亿元

（含税）， 与上年同期相比增长

23%

， 高于公

司年初预期。

受市场竞争加剧影响， 本期公司产品毛

利率下降了近

8

个百分点； 受通胀因素影

响， 公司人工成本增加， 导致了本期销售费

用和管理费用与上年同期相比增长

13%

； 本

期获得投资收益

1709

万元， 与上年同期相比

减少

86%

。

报告期内， 公司新增专利授权

29

项， 其

中发明专利授权

3

项。 公司累计获得专利授权

137

项， 其中发明专利授权

29

项。

江山化工

拟增资江宁化工

1.4

亿元

证券时报记者 李欣

江山化工 （

002061

） 今日公告， 为了增强

江宁化工自身的项目贷款能力， 缓和

8

万吨

/

年顺酐及衍生物一体化项目建设初期的资金问

题， 江山化工拟使用自用资金向增资全资子公

司江宁化工

1.4

亿元， 同时更名为宁波浙铁江

宁化工有限公司。

江山化工表示， 此项目实施后， 将进一

步拓展公司产业链布局， 丰富公司产品结构，

促进公司产品升级， 提高公司的抗风险能力，

巩固公司的行业地位， 增强公司的持续盈利

能力。

同日， 江山化工公告半年报， 上半年公司

实现营业收入

8.86

亿元和净利润

2292.27

万

元， 分别同比上升

41.42%

和

22.21%

。

尚荣医疗

合作新建住院大楼

见习记者 张莹莹

尚荣医疗 （

002551

） 今日公告称， 连州市

人民医院于

8

月

29

日就有关 “广东省连州市

人民医院新建住院综合大楼项目” 与公司进行

了洽谈， 并达成相关协议。

尚荣医疗指出， 该项目总投资为

1.5

亿

元， 其中连州市人民医院自筹资金

30%

， 其

余

70%

由公司提供买方银团信贷融资额度，

连州市人民医院必须配合满足银行办理银团

融资贷款的有关条件及手续； 双方保证各自

承担的建设资金根据工程进度的要求按时、

足额到位。 连州市人民医院全权委托公司，

负责以工程代建的医院建设整体解决方案模

式， 进行新建住院综合大楼项目的建设。 尚

荣医疗称， 协议书履行将对公司未来几年经

营业绩产生积极的影响。

兴蓉投资子公司

向母公司委托贷款

5.7

亿元

证券时报记者 向南

兴蓉投资 （

000598

） 今日公告， 公司全资

子公司成都市排水有限责任公司， 决定向公司

控股股东成都市兴蓉集团有限公司借款

2

亿元

（委托贷款方式）， 用于补充流动资金。 此外，

子公司成都市自来水有限责任公司计划向兴蓉

集团借款

3.7

亿元， 用于自来水公司成都市自

来水七厂工程建设。

上述贷款皆通过银行以委托贷款方式进

行， 期限为

24

个月， 贷款利率为同期同档次

国家基准利率

6.65%/

年， 如遇中国人民银行贷

款基准利率调整， 则调整当日即按调整后的新

利率执行。

德勤：多元零售和国际化是零售业大趋势

证券时报记者 孙玉

根据德勤中国昨日公布的 《中

国零售力量

2011

》显示，

2010

年中

国零售行业继续平稳增长， 连锁零

售百强企业当中以多区域全国性企

业的销售额增长最为迅猛。 从业态

而论， 百货居首。 未来由于经营成

本大幅上涨、 消费升级等因素， 中

国更多的零售企业预计将加入多元

零售的行列， 并且迈向国际化。

德勤中国消费与运输行业联席

领导人邓迎章表示： “纵使全球经

济充满不确定性， 中国的零售行业

在经济增长模式转变、 国民收入增

加、 消费升级， 以及国家系列消费

刺激政策的推动下， 仍然得以一枝

独秀， 呈现平稳较快的增长。

2010

年， 全年社会消费品零售总额

15.5

万亿元， 实际同比增长

14.8%

。”

德勤中国消费与运输行业联席

领导人龙永雄指出： “从百强的零

售份额来看， 规模扩张和巿场渗透

是零售企业

2010

年的主要发展策

略， 说明新巿场的开拓及其带来的

规模效应仍然是企业做大做强的重

要战略选择。”

报告显示， 百强主要经营区域

的平均销售额也显示区域经营逐渐

走向两极化， 多区域全国性企业持

续维持其绝对优势， 占百强总销售

额的

65.7%

（即

273.2

亿元），

2010

年的销售增幅为

37.6%

， 雄踞首

位。

2010

年连锁百强企业的门店

数量增速为

9.7%

， 为近

3

年来最低，

但销售规模的增速为

22.4%

， 远超

2009

年的

13.5%

， 说明零售企业更加

注重提高单一门店的销售能力以及行

业细分化和经营特色化。

龙永雄表示： “零售行业也面对

经营成本大幅上涨的问题。 一方面因

为房地产格价持续上涨， 为零售企业

租金带来上升压力； 另一面受到通胀

影响， 进货成本和员工工资都增加。”

邓迎章表示： “面对当前的挑战

和未来的机遇， 零售企业应发展多元

零售， 以实现竞争差异化和应对竞争

压力。 随着全球经济一体化， 中国经

济进一步壮大， 零售巿场趋向饱和，

企业可以考虑开拓新兴国家消费巿

场， 扩大企业发展。”

莱茵生物子公司

承接

16

亿

BT

项目投融资

见习记者 张莹莹

莱茵生物 （

002166

） 今日公告

称， 公司的全资子公司桂林莱茵投

资有限公司与湖南省建筑工程集团

总公司、 湖南省建工园林工程有限

公司组成的联合体， 近日正式签订

桂林市临桂新区防洪排涝及湖塘水

系工程

BT

融资项目合同。 项目总

投资约

16.2

亿元。

莱茵生物指出， 合同乙方具体

负责合同项下所有项目的融资、 建

设， 并在该项目建成后向甲方移交；

甲方按合同约定支付移交项目的采购

价款。 其中， 莱茵投资为投资人， 负

责项目的投融资， 并对由此产生的风

险和责任独立承担全部责任。 联合方

建工集团、 建工园林为项目施工单

位， 对项目工程质量负责， 对项目任

何与投融资有关的责任概不负责。

莱茵生物称，

2012

年

12

月

31

日起， 经验收合格的单位工程才能进

入回购期， 莱茵投资负责项目的投融

资， 在国家货币政策趋紧的宏观经济

背景下， 公司及莱茵投资将承担较高

的融资风险。
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