
债基推特定申购费率

吸引养老资金投资

证券时报记者 方丽

为了吸引养老资金投资， 债券基金

的 “特定申购费率” 再次出现。

国投瑞银基金公司

11

月

12

日公

告， 鉴于养老金在我国社会保障体系中

的重要地位， 国投瑞银融华债券基金以

及国投瑞银优化增强债券基金自

11

月

14

日起， 面向养老金客户实施特定申

购费率， 成为继今年

5

月发行的易方达

安心回报债券基金之后， 再次采用 “特

定申购费率” 的债券基金。

国投瑞银公告中所指的养老金客户

主要是全国社会保障基金、 可以投资基

金的地方社会保障基金、 企业年金单一

计划以及集合计划， 而申购渠道主要是

国投瑞银基金公司的直销中心。

相比其他客户， 养老金客户在申购

国投瑞银旗下上述两只基金时， 可以享

受更为划算的 “特定申购费率”。 如申

购国投瑞银融华债券基金时， 养老金客

户的前端申购费率最高也只有

0.26%

，

而普通投资者申购费率

0.65%

， 相当于

打了近

4

折。 同样， 养老金客户在申购

国投瑞银优化强债基金时，

A

类份额前

端申购费最高为

0.32%

， 而普通投资者

要

0.6%

， 相当于打了近

5

折。 不过，

B

类份额 （后端收费模式）、

C

类份额

（销售服务费模式） 维持原有费率。

业内专家表示， 因为今年第四季度

债券、 货币、 保本等低风险基金表现较

好， 因此， 不少基金公司对这些产品进

行持续营销， 这一特定申购费率也是一

种独特宣传方式。 这种特定申购费率也

有利于养老金等业务开展。

力保

2

亿成立线 基金重赏帮忙资金

规模在

2

亿元以内给予

7%

激励，超过

2

亿激励为

5%

证券时报记者 方丽

临近年底， 新基金发行越发艰难。

证券时报记者获悉， 不少基金公司抛

出高激励吸引帮忙资金， 只为冲击

2

亿元成立线， 甚至有基金公司推出分

级激励政策， 在达到

2

亿成立规模前

的帮忙资金可获取高达

7%

的激励。

据上海一家基金公司市场部人士

透露， 近期深圳一家规模较大的基金

公司正在发行新基金， 该公司为了迅

速达到

2

亿规模的成立底限， 给出了

帮忙资金高达

7%

的激励， 不过， 一

旦新基金募集规模超过了

2

亿元， 激

励水平就下降到

5%

。 另一位业内人

士也证实， 近期另一家中型基金公司

在发行产品， 发行近两周规模也没超

过

5000

万， 他们也计划给予较高激

励， 刺激渠道卖力发行。

“一些银行、 券商等客户经理还

专门组团搭建帮忙资金专业户， 因为

7%

的激励非常高， 不少客户经理因没

能 ‘帮忙’ 而懊悔不已。” 据一位银行

客户经理透露， 目前给予帮忙资金的

激励水平在

5%

左右， 还有些基金公司不

愿意给这么高的激励， 只等到最后一周，

实在难以成立才开始大规模冲量。 而类

似深圳这家公司提前冲量的并不多， 第

一是因为给予的激励实在太高， 很多公

司给不起， 第二也是有些基金公司对市

场预估不足。 他认为， 其实提前冲量基

金公司更自如。

“这和市场环境以及基金公司思路

有关， 在新基金好发时， 激励力度会弱

一些； 而且小基金公司的激励水平会高

一些， 有部分公司为了冲规模会给予较

高激励。” 一位基金业内人士表示， 现

在新基金太难卖了， 为了发行成功， 只

能硬着头皮给予帮忙资金高激励。 甚至

有基金公司高管直言： “我对明年新基

金募集规模没有更多期待， 只要能成立

就可以了。”

此外， 为了激励银行等渠道发行，

不少公司总经理、 副总都亲自出马拜

访。 “以前基金公司总经理主要是拜访

分行领导， 现在有些重点支行网点、 券

商营业网点等基层网点， 也都一一拜

访。” 深圳一家基金公司人士无奈表示。

超大型指基逆市“长膘”

规模前

5

大基金占据

4

席

证券时报记者 杨磊

今年

4

月股市调整以来， 超大

型指数基金逆市扩张， 管理份额超

过

150

亿份或规模超过

150

亿元的

7

只指数基金中有

6

只出现了净申购，

而同期

15

只超大型主动投资偏股基

金中

12

只出现净赎回。 管理资产规

模最大的

5

只基金中已经有

4

只为

指数基金， 特别是规模前两名的基

金分别被嘉实沪深

300

和华夏上证

50

交易型开放式指数基金 （

ETF

）

所占据。

Wind

统计显示， 截至

2011

年

11

月

11

日，

7

只超大型指数基金的

总份额从

3

月底的

1507.8

亿份提高

到了

1690.34

亿份， 增加了

182.56

亿

份， 除易方达上证

50

指数基金之外，

其他

6

只超大型指数基金全部净申

购， 基金份额增长最为显著的是华安

上证

180ETF

， 该基金从

89.68

亿份，

激增到了

172.15

亿份， 短短半年多

时间里增加了

82.46

亿份， 增长幅度

高达

91.94%

。

易方达深证

100ETF

和华夏上证

50ETF

份额也有大幅增加， 分别增

加

71.28

亿份和

28.35

亿份， 增长幅

度分别为

31.23%

和

29.43%

。 此外，

4

只非

ETF

的超大型指数基金管理

份额也有增长， 嘉实沪深

300

、 融通

深证

100

和华夏沪深

300

今年以来

截至三季末， 分别净申购了

12.28

亿

份、

9.22

亿份和

7.55

亿份， 尽管净

申购份额和比例难以和

ETF

相比， 但

是对比同期主动投资的超大型基金平

均净赎回

3%

到

5%

， 这

3

只指数基金

净申购了

3%

到

8%

， 也是一个非常不

错的成绩。

超大指数基金为何能在震荡下跌市

场中逆市扩张？ 一方面是由于今年

4

月

以来的市场下跌中， 主动投资基金表现

不佳， 大多数基金跑不赢业绩基准， 基

金投资者转向投资于指数基金。 另一方

面是保险等机构投资者资金不断入市，

基金规模越大， 指数基金跟踪指数的误

差越小， 这些基金受到一些机构投资者

的欢迎， 成为他们投资股市的一个工具

产品。

从单只基金规模排名来看， 嘉实沪

深

300

以

287.75

亿元依然排名所有基金

规模第一名， 华夏上证

50ETF

从

2011

年

3

月底的规模第九名一跃提高到了第

二名的位置，

11

月

11

日的管理规模达

到了

223.81

亿元。 第三名是广发聚丰的

211.61

亿元， 该基金同时也是所有主动

投资基金中规模最大的一只。

易方达旗下的深证

100ETF

和上证

50

指数基金同时超过

200

亿元， 分别

以

201.53

亿元和

200.83

亿元名列所有

基金规模的第四和第五名。

此外， 目前排在单只基金规模第七

名的华夏沪深

300

有

197.39

亿元， 距

离第六名易方达价值成长的

198.4

亿元

也只有

1

亿元左右的差距， 有可能在今

年第四季度超过该基金而排名单只基金

规模第六名。
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范剑平：明年股市

将有明确投资机会

“黑天鹅”事件见惯不怕

基金逆向投资勇者胜

B5B4

公私募资格或同时获批

新基金公司两条腿走路

证券时报记者 陈墨

自证监会

74

号令 《基金管理公司

特定客户资产管理业务试点办法》 实

施之后， 一些基金公司对专户业务热

情空前高涨。 证券时报记者获悉， 近

期有筹备中的新基金公司在公募业务

资格审批之际， 也进行了专户业务资

格的申报。 这或许意味着， 若专户业

务部门人员、 制度等方面全部符合监

管层要求， 在基金公司获批成立的同

时， 就可能获得开展专户业务的资格。

一家年内获批的新基金公司高管

也表示， 虽然是新公司， 但现在也可

以上报专户资格。

“监管部门的思路是鼓励基金公

司业务多元化发展， 但前提必须是有

能力有条件进行专户业务发展。” 据

深圳一位业内人士表示， 监管层支持

新基金公司申报专户资格， 但必须符

合条件。 据他了解， 目前不少筹备中

的基金公司都在招兵买马， 壮大专户

团队人员， 不仅招聘投研人才， 还包

括销售、 风控、 后台等必需的人才。

实际上， 不少刚刚成立的新公司

已经开始了 “私募业务” 的开拓。 如

刚刚成立的长安基金公司， 公募产品

尚未获批， 就为 “西安信托—长安基

金

ST

股票量化” 产品作投资顾问，

为未来专户业务开展积累经验。 同

样， 刚刚成立的财通基金也摩拳擦

掌， 日前计划将注册资本金由目前的

1

亿元人民币增至

2

亿元， 而主要目

的在于公司长远的发展考虑， 特别是

在专户业务上的布局， 该公司已组建

了专户销售和投研团队。

“专户业务对新基金公司来说，

是一个很好的发展契机， 新公司能获

得平等的竞争机会， 发挥各自的投资

优势， 我们股东方对这一业务非常支

持， 我们计划公募、 专户两条腿走

路。” 据一位筹备中的新基金公司市

场部人士表示。 还有一位新成立基金

公司人士也表示， 公司在发展专户业

务时不会大跃进， 而是考虑先从相对

简单的一对一业务做起， 时机成熟时

再谋求推进与扩张。

让这些新基金公司热血沸腾的

是， 专户业务有望让这些公司 “弯道

超车”。 从目前情况看， 银行等渠道

的 “通道费” 节节攀升， 导致新基金

公司生存线也水涨船高， 甚至有人预

测以后新公司规模要达到

200

亿才能收

支平衡。 反观专户业务， 性价比要高很

多。 曾有一位深圳专户人士算了一笔

账， 专户的管理费基本可以弥补发行费

用， 业绩提成基本上可做到 “纯赚”，

一旦专户做好了， 利润空间非常大。

不过， 今年以来基金专户业务发展

并不顺利， 不少老基金公司专户一对多

产品发行屡屡不顺， 证券时报记者近期

采访南方、 招商等多家基金公司都表

示， 专户发行太难， 因此将这块业务暂

时放缓。 从这个角度看， 小公司专户之

路也难一帆风顺。

偏股基金年度冠军争夺白热化

王亚伟发力

,

前两名业绩差距仅

0.13

个百分点

证券时报记者 朱景锋

或许没有哪一年的排名争夺像今

年这样激烈和悬念丛生。 截至上周

五， 王亚伟管理的华夏策略与领头羊

东方龙的业绩差距只剩下

0.13

个百

分点。 此外， 排名在第一阵营的偏股

基金之间业绩差距也十分有限， 据天

相投顾统计显示， 截至

11

月

11

日，

有

14

只偏股基金今年以来单位净值

跌幅小于

5％

， 他们成为今年偏股基

金冠军宝座最有希望的争夺者。

在混合型基金中， 一直保持领头

羊地位的东方龙单位净值仅下跌

2.22％

， 在排名争夺中占据先机。 不

过， 该基金正面临来自常胜将军王亚

伟的强劲挑战， 王亚伟管理的华夏策

略截至

11

月

11

日单位净值仅下跌

2.35％

， 比东方龙仅多下跌了

0.13

个

百分点。 在华夏策略之后， 新华泛资

源以

2.99％

的跌幅紧追不舍。 在这

3

只基金之外， 东方精选、 国投稳健、

华夏精选等基金的跌幅在

4％

到

5％

之

间， 华夏回报二号、 诺安配置、 博时

增长、 华夏回报、 富国天源、 华安配

置、 长盛创新、 华夏经典组合、 博时

增长贰号等基金跌幅在

5％

到

7％

之间。

和混合型基金一样， 股票型基金

夺冠 “第一阵营” 的竞争同样激烈， 截

至

11

月

11

日， 共有

8

只基金跌幅在

5％

以内， 东方成长单位净值下跌

2.86％

， 鹏华消费下跌

3.27％

， 华夏收入

股票下跌

3.7％

， 这

3

只基金跌幅均在

4％

以内， 相互之间差距也都不到

1

个百

分点， 短时间内位置即可能发生转换。

而易方达行业、 新华成长、 宝盈资源、

鹏华价值、 博时主题等基金跌幅在

4％

到

5％

之间， 对冠军宝座同样 “虎视眈

眈”。 在这些基金之外， 新华行业、 长

城品牌、 兴全全球、 中欧价值发现、 广

发聚瑞、 诺安成长、 新华钻石品质、 中

海量化策略等基金跌幅均不到

7％

， 仍

然有可能成为冠军争夺大戏的搅局者。

过去两年偏股基金冠军争夺战一直

很激烈， 特别是在

2009

年， 王亚伟在

最后一个交易日依靠重仓股的发力完成

惊天大逆转， 夺得偏股基金收益率冠军

宝座。 去年冠军之争同样激烈， 在前

11

月王亚伟都保持着夺冠的极大希望，

直到

12

月才功亏一篑。 今年以来王亚

伟旗下两只基金排名始终处于争冠行

列， 特别是

10

月份以来， 王亚伟明显

发力， 排名迅速上升， 和领头羊的差距

大幅缩小， 年度冠军宝座变得更加扑朔

迷离， 极有可能像

2009

年一样直到最

后关头才知鹿死谁手。

近期有筹备中的

新基金公司在公募业

务资格审批之际， 也

进行了专户业务资格

的申报， 计划公募、

专户两条腿走路， 这

或许意味着， 在基金

公司获批成立的同

时， 就可能获得开展

专户业务的资格。 部

分业内人士认为， 专

户业务性价比较高，

管理费基本可以弥补

发行费用， 业绩提成

基本上可做到纯赚，

一旦专户做好， 利润

空间非常大。 官兵

/

漫画

注：

ETF

份额数据更新至

11

月

11

日， 其他指数基金份额为

9

月底季报数据
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