
第十三届高交会今日开幕

资本市场专场论坛明日举办，投资大师罗杰斯将到场开讲

证券时报记者 魏隋明

第十三届高交会各项准备工作

全部就绪， 将于今天上午开幕。 昨

天下午， 高交会组委会举行了新闻

发布会， 进一步披露了今年高交会

的有关情况。

据高交会组委会主任、 深圳市

市长许勤介绍， 今年高交会的论坛

主题为 “促进国际创新合作， 加快

发展方式转变”， 共分为部长论坛、

资本市场专场、 中国创业家峰会和

低碳技术及新能源发展峰会四个组

成部分。 今年高交会有四大亮点，

一是物联网技术最新成果将集中亮

相； 二是华尔街传奇人物吉姆·罗

杰斯将在会上开讲； 三是最新技术

产品引领行业发展消费方向； 四是

海外参展商和海外观众比例均将超

过上届。

针对当前市场聚焦的中小创业

企业融资难问题， 高交会组委会介

绍说， 虽然高交会是一个以高新技

术展示为主的平台， 但为了服务中

小企业， 此次高交会还是安排了专

门展区。 届时， 会有一大批中小企

业带着自己的项目和问题， 与各类

金融机构进行对接。

据悉， 资本市场专场将于明日

上午举办， 主要议题是 “

2012

年

中国及全球资本市场的挑战与机

遇”； 中国创业家峰会明日下午举

办， 主要议题是 “当前经济形势

下， 如何破解中小创业企业的融资

之困”； 低碳技术及新能源发展峰

会将在

11

月

18

日全天举办， 主要

议题是 “新兴能源产业发展规划与

行业发展新机遇及新能源汽车行业

发展的机遇与挑战”。

此外， 具体展馆方面，

1

号馆

历来是最大最耀眼的展馆， 今年包

括两方面内容， 一是信息技术与产

品展， 中广传播、 同洲、 九洲、 汉

王、 雅图都将带着他们的新产品亮

相； 二是新能源与节能环保展， 主

要包括新能源、 新能源汽车、 节能

环保三大战略性新兴产业领域的最

新技术与产品。

除了传统展馆， 今年发改委组

织的 “发展新一代信息技术， 加快

经济社会信息化” 的

6

号展馆， 将展

示我国在推动物联网、 云计算等新技

术发展和加快经济社会信息化的政策

思路、 技术研发及产业化、 重大应用

示范、 基础设施和标准体系建设等方

面取得的主要成果。 云计算、 物联网

可能是今年最能展示高科技的主题。

许勤说， 今年高交会将不再具体

公布展会的成交额， 目的与深圳经济

增长考核办法一样， 主要是为了重视

展会的质量。 从今年高交会参展情况

来看， 预计此次高交会的成交额还将

继续增长。 未来要将高交会更多推向

国际化、 市场化， 专业观众的比例将

进一步增加。
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深圳城市更新陷入僵局

各方静待细则出台

证券时报记者 陈中

“眼看他起朱楼， 眼看他宴宾客， 眼看他

楼塌了。” 曾有人戏谑地说， 这句几百年前的

唱词， 恰如其分地概括了近年深圳城市更新的

三个重要过程： 请业主吃饭， 拆迁， 盖楼。

城市更新， 这个对有些城市还略显陌生

的概念， 已经在深圳实施近两年。 但在房地

产市场调控的背景下， 城市更新项目市场运

作难度增大， 开发企业积极性受到影响。 同

时， 细则未出， 很多项目无从着手， 各方静

待细则出台。

变局：从一哄而上到重归平静

2009

年

12

月， 《深圳市城市更新办法》

开始实施， 这项被认为是实现深圳城市空间

“再生” 的重大政策， 被业内普遍解读为， 城

市更新将为深圳释放巨量的土地开发空间， 是

对深圳房地产开发商的利好消息。 特别在深圳

近年来出让地块越发 “小气” 的背景下， 城市

更新自然成为了众多开发商眼中的 “肥肉”。

然而， 乱象随之而来： 各个开发商一哄而

上， 各种精美的规划效果图被张贴进旧住宅区

内。 一些地段较好的小区里， 常常引得多个开

发商在同时争抢。 有的开发商为了征得业主同

意， 采取送现金、 请吃饭、 组织旅游等方式，

甚至使用威胁、 骚扰的手段。

但是， 不仅旧住宅区的业主们常常因为是否

需要拆迁、 或者拆迁补偿的标准与开发商难以达

成一致， 就连有诚意的开发商也遇到麻烦。

乱象之下， 去年

6

月， 深圳市国土委发布

文件， 规定旧居住区建筑物建成时间未达到

20

年的， 原则上不得拟订为城市更新单元。

今年

5

月， 深圳市国土委相关负责人再次出面

表态， 禁止开发商进小区收集城市更新改造

意愿， 即 “旧住宅区拆除重建类城市更新工

作， 由各区政府、 新区管委会组织开展现状

调研、 意愿征集、 可行性分析、 计划申报等

前期工作。”

正像许多旧住宅区的业主一样， 住在深圳

罗湖区的刘先生最近发现， 附近小区里从去年

就开始上演的城市更新闹剧已开始收场。 这场

由开发商们主导的轰轰烈烈的城市更新 “圈地

大战” 就此重归平静。

僵局：开发商有心无力

近日， 深圳市政府提请深圳市人大常委会

审议的 《关于我市城市更新工作情况的报告》

中提到， 在房地产市场调控的背景下， 城市更

新项目市场运作难度增大， 开发企业积极性受

到影响： 一是企业贷款门槛和贷款利率提高，

提高了市场运作成本， 增大了企业还贷压力。

二是房地产限购、 限价的政策， 减少了购房人

数， 降低了企业利润空间。 这些政策在一定程

度上导致房地产市场前景不甚明朗， 城市更新

投入收益难以量化， 开发企业参与城市更新的

积极性有所下降。

参与深圳罗湖区蔡屋围城市更新项目的京

基地产， 因建起目前深圳的第一高楼而名声大

噪， 其相关负责人就对记者表示， 目前在城市

更新项目上确实遇到了 《报告》 中提到的问题

与困难； 虽然现在协商中的城市更新的项目有

十几个， 但总体而言进展十分缓慢。

记者注意到， 从深圳市国土委今年

7

月、

9

月先后公布的第二批、 第三批城市更新项目

来看， 九成以上皆为原工业区的升级改造， 申

报主体也多为该工业区的所有者， 属于权利人

自行改造。 旧住宅区的城市更新项目似乎陷入

停滞。

曾参与城市更新的深圳某知名地产公司的

副总经理对记者表示， “目前城市更新想要申

报的多， 但真正动工的项目很少。” 这位副总

表示， 除了房地产市场前景不明， 目前城市更

新项目进展缓慢的另一个很重要的原因是， 拆

除重建类城市更新项目的意愿收集等前期工作

已将开发商排除在外， 全部收归区一级政府部

门。 这一方面有利于保护业主利益， 另一方面

也使得城市更新陷入僵局。

破局：实施细则被寄予厚望

不少开发商表示， 细则未出， 导致很多项

目无从着手。 “比如在项目申报或者制定专项

规划阶段， 我们的执行人员会就相关问题咨询

相关部门， 但他们有时也不能给出一个明确的

答复。 我们现在最期待的就是一套行之有效、

具有操作性的准则。”

京基地产相关负责人表示， 在城市更新项

目上最主要的困难是目前还未形成关于城市更

新的一整套清晰的思路， 这既与企业自身的经

验缺乏有关， 也和相关制度尚未健全有关。 但

他们仍然对城市更新保持乐观的态度， 未来也

将在这方面加大相关投入。

上述一家地产公司副总认为， 城市更新虽

然还是新事物， 但开发商越早准备越有利， 毕

竟包括深圳在内的很多城市， 未来可卖的土地

越来越少， 城市更新是大趋势。

记者了解到， 深圳市政府在近日提交的

《关于我市城市更新工作情况的报告》 中透露，

《深圳市城市更新办法实施细则》 有望于近期

审定出台， 该实施细则进一步明确不同类别更

新项目的操作程序和具体要求。

第十三届高交会

特写

Feature

十二载开枝散叶 高交会与深圳共成长

证券时报记者 杨丽花

十二年前， 时任国务院总理

的朱镕基出席了首届高交会开幕

式， 并宣布： “为了促进中国与

世界各国的经济技术合作， 中国

政府决定每年在深圳举办中国国

际高新技术成果交易会。” 如今，

高交会被称为 “中国科技第一

展”， 带动了我国科技进步、 发

展和壮大。

高交会成为深圳城市名片

如今高交会已迈入第十三个

年头 ， 被誉为 “中国科技第一

展”。 举办地是深圳市会展中心，

共有

9

个场馆， 总面积

10.5

万平

米。 高交会已成为深圳最具影响

的会展之一。

当年， 当确定深圳要办高交会

时， 却找不到合适的展馆。 为此，

深圳用了不足

7

个月的时间， 在深

南路边搭建了一个高交会馆。 正是

这个临时建筑让高交会用了

7

年之

久， 也确立了高交会的地位， 深圳

也藉此与之共成长。

今年上半年， 深圳

PCT

专利

申请

3278

件， 占全国

7268

件的

51.3%

。 去年全球

PCT

专利申请十

强企业中， 中兴、 华为分列第二和

第四。 国内发明专利授权的十强企

业中， 深圳占有五席 （华为、 中

兴、 富士康、 比亚迪、 腾讯）， 并

且包揽三甲。 而这些明星科技企业

都是高交会的常客， 有的更是高交

会见证了其一步步成长壮大。 甚至

有一些企业因为高交会而主动选择

在深圳落户。

此外， 深圳创业投资 （

VC/

PE

） 活跃， 拥有

530

家创投机构，

创投资金规模达到

2000

亿， 创投

机构数量和管理资本额约占全国的

三分之一。

同时， 因为高交会的存在， 深

圳在会展业中占据一席之地。 而

1998

年之前， 深圳的展馆严重不

足， 与北京、 上海、 广州、 大连等

城市相差很远， 唯一的国展中心只

有

1

万平方米。

高交会内容越来越丰富

首届高交会展览面积

2.02

万

平方米， 参展企业

2856

家， 参展

项目

4150

个， 到会投资商

955

家，

5

个外国政府团组，

26

个国家和地

区的

86

个代表团，

32

家世界著名

的高科技跨国公司， 全国

31

个省、

自治区、 直辖市和港澳台地区及

22

所著名高校、

4

个国家部 （院）

组团参加了展示交易洽谈， 成交额

64.94

亿美元。

而在第十二届高交会中共有来

自

49

个国家和地区的

106

个代表

团、

2775

家参展商、

2438

家投资

商和

12793

个项目， 参加了高交会

的交易和洽谈， 参观人数达到

52.5

万人次。 从数据对比来看， 高交会

的影响力正在扩大， 辐射力和带动

能力更强。

从活动内容看， 以往活动比

较单一， 科技成果展示、 订单融

资、 论坛演讲三大块内容， 直逼

主题。 而现在活动则琳琅满目，

除了主要活动外， 还掺杂了不少

企业、 政府的形象宣传、 招聘活

动以及揭牌仪式。

又遇“荔枝节”瓶颈

第九届高交会开始， 从高交会

中受益颇多的朗科拒绝参加， 认为

高交会难以再给企业更大动力和帮

助。 至此， 高交会的瓶颈开始显

现， 即经过高交会孵化成功的企

业， 难以在这个平台上找到 “二次

孵化” 的契机； 起步初期的企业和

个人也难以再从高交会上获得孵化

的初始环境。

除了企业的诉求发生变化，

参展、 观展的市场化、 专业化的

明确定位外， 更重要的外部环境

也在变化。

以前， 缺少融资渠道和高新技术

成果交流平台， 高交会就是资本与企

业对接的唯一窗口。 现在随着风险投

资的发展， 风投找项目的积极性更

高， 嗅觉更灵敏。 高科技项目融资没

有必要一定要挤高交会这一班车； 而

且随着信息技术的发展， 不仅国内类

似的会展不断涌现， 不少企业也开始

在世界性平台参展。

外界环境变化以及眼下高交会的

境遇， 似乎又回到了十二年前的首届

高交会上。

以高科技为鲜明特色的高交会，

其前身是深圳的 “荔枝节 ” 。 从

1988

年到

1997

年， 荔枝节是深圳最

主要的活动。 十届荔枝节累计为深

圳引来外资

7.4

亿美元、 内资

22.6

亿元， 商品成交额

84.5

亿元， 为深

圳发展立下了汗马功劳。

但随后深圳经济发展很快， 但

荔枝节没有更上一层楼 ， 招商引

资功能和文化档次都遭遇瓶颈 。

同时广东省的其他地方也开始举

办类似活动 。 在这种情况下， 深

圳市提出要办一个科技含量高的

节日来代替荔枝节 ， 由此高交会

应运而生。

又遇 “荔枝节” 瓶颈， 高交会谋

变更为迫切。

第二届高交会上的那些事儿

证券时报记者 天鸣

第十三届中国国际高新技术

成果交流会将于今日开幕。 高交

会一年一届， 前后十三个年头，

可谓白驹过隙， 让人唏嘘。

笔者是

2000

年来深圳工作，

虽然错过了

1999

年举办的首届

高交会， 但从第二届开始， 就每

届必到现场。 所谓 “内行看门

道， 外行看热闹”， 对于半桶水

的准专业人士或是非专业观众而

言， 高交会上， 不仅有高新技术

概念产品可以提前体验， 有明星

助阵美女走秀， 更有大把的纪念

品可以拿。

值得一提的是， 第二届高交

会的盛况让笔者记忆犹新。 那正

是 “眼球经济” 的口号叫得最响

亮的时候， 网络概念风靡中国。

当时甭管哪个行业， 名片上要是

没印个电子邮箱地址真是羞于示

人。 如雨后春笋般涌现的网站就

顺理成章地成了高交会的真正主

角， 风头一时无两， 风投愿意大

把投钱， 网站就敢大把烧钱。 展

会上最佳的位置、 最炫的展台、

最劲的歌舞， 甚至最受欢迎的纪

念品肯定都是 “触网” 展商的

……今天看来， 当年那届高交会，

已经成为一代人对狂热 “网络经

济” 的集体记忆。

细数高交会的影响， 说高交

会成功对一批企业进行 “展会经

济” 的初次启蒙， 也并不为过。

这里不谈当年高交会期间票难求，

房难订， 车难打， 单讲一个商业

策划细节。 参加过第二届高交会

的人一定会对与会者几乎人手一

只、 硕大而醒目的黄色塑料袋留

有记忆。

由于高交会上散发的各类资

料、 纪念品很多， 虽然也有不少

商家赠送与会者纸袋或者塑料袋，

但规格都不够大。 于是深圳一家

叫 “一指禅” 的掌上电脑厂家花

心思做了一款特大号的黄塑料袋，

可以把所有的资料、 袋子统统装

进去。 于是第二届高交会上， 与

会者几乎每人挎着一只特大号黄

袋子满场转， 袋子上印有 “一指

禅” 标志。 展会观众也不知不觉

间成了厂家的流动广告， 这个营

销方案至今也仍为广告业界津津

乐道。 以至第三届、 第四届高交

会， 商家扎堆免费提供超大资料

袋， 而宣传效果也就自然大打折

扣了。

“一指禅” 来也匆匆去也匆

匆， 其火爆似乎是昙花一现。 而

另一些高交会上的 “牵手” 则在

经历了市场寒冬的考验后最终春

暖花开。 达晨创投的高管对第二

届高交会印象深刻， 因为正是在

这次展会上他们经过百里挑一，

选择与同洲电子合作。 而随后因

为创业板开闸迟迟， 创投市场经

历了漫长的冬天， 直到

2006

年同

洲电子上市， 达晨创投终于掘到

资本市场的第一桶金。 高交会是

达晨创投与同洲电子的邂逅之地，

也可以说是高科技与资本市场相

识相恋的 “红娘”。

2000

年数码相机还是稀罕物 ，

第二届高交会期间， 笔者举着一台

奥林巴斯光学变焦数码相机满场转

悠， 手持相机用液晶屏取景拍照时

竟也能引来部分观众驻足围观。 随

后数码相机以惊人的速度普及， 类

似的产品还有

MP3

、

MP4

、 上网本、

平板电脑等等。 不仅是国际大牌在

市场上攻城略地， 深圳关外的电子

厂、 华强北小柜台同样赚得盆满钵

满。 高新技术成果转换为生产力的

实践， 既存在于红地毯镁光灯的签

约现场， 也悄然发生在人声鼎沸的

电子市场。 说深圳是设计之都也好，

山寨之都也罢， 高新技术确实在改

变着我们的生活， 而高交会作为高

科技潮流的发源地着实功不可没。

高交会一届一届地办， 规模一年

比一年大， 直至原有的高交会展览中

心已容纳不下其巨型体量， 于是挥师

会展中心。 而当年高交会展览中心早

已整体搬迁至宝安， 如今的旧址上，

一座座摩天大楼拔地而起。

高交会给力企业蝶变

续写辉煌任重道远

历经十二载， 深圳高交会见证、

助力众多科技型企业成长， 今年的第

十三届高交会让企业和市场依然充满

了期待。 但新形势对其提出更高的要

求， 续写辉煌任重道远。

今年的高交会， 美国国际数据集

团 （

IDG

） 董事长麦戈文以及

IDG

全

球常务副总裁兼亚洲区总裁、

IDG

资

本的创始合伙人熊晓鸽早早就做足了

准备———在高交会上掘金。

或许有人不熟悉

IDG

， 但是很少

有人不知道马化腾和腾讯。

1999

年，

马化腾开发的一款中文

ICQ

软件虽

然吸引了

500

多万用户， 但一直没能

找到盈利模式， 亏损严重， 以至于差

点卖掉。 此时正逢首届高交会开幕，

28

岁的马化腾拿着商业计划书， 抱

着试试看的心态参加了高交会。 结果

风险投资

IDG

和盈科数码给腾讯注

入

220

万美元， 助马化腾和腾讯渡过

了危机。 此次投资不仅成就了腾讯，

也成为

IDG

投资史上最成功、 最值

得骄傲的一笔。

与马化腾相比， 邓国顺和朗科更

为传奇。

1999

年， 尚在新加坡留学

的邓国顺带着一只闪存盘样品到高交

会现场。 邓国顺回忆说， “当初的展

台只有我现在办公桌的

2／3

宽”。 即

便如此， 这个世界首款闪存盘样品以

及巴掌大的展位还是让他赢得一笔海

外风险投资。 如今朗科已在创业板成

功上市。

腾讯和朗科在高交会上赢得了投

资。 但对于另一些企业来说， 订单和

名气的提升可能更重要。

1999

年首

届高交会， 名不见经传的大族激光几

经周折才弄到一张入场券， 展位面积

也只有

3

平方米， 但就是在这次高交

会上， 公司接到了

40

台设备的订单，

成交额逾

1000

万元。 如今， 大族激

光已经成为亚洲最大、 世界知名的激

光加工设备生厂商。 类似实现 “蝶

变” 的还有金蝶软件、 汉王科技、 科

大讯飞、 研祥等。

此外， 高交会更是拓宽了企业家

的思路： 在高交会上， 企业不仅可以

卖产品， 还可以卖股权、 卖技术、 卖

专利等； 还可以近距离地接触到一流

的经济学家。 立足高科技与知识， 企

业也因此走上了资本市场。

如今， 高交会仍坚持 “成果交易

与风险投资相结合” 的交易形式， 无

形的科技成果和有形的产品展示结合；

科技成果交易和风险资本结合， 为科技

成果转化为生产力创造条件。

随着信息技术的发展， 高交会传

播信息的功能不可避免地有所弱化。

在新形势下， 未来如何推陈出新， 如

何为更多的腾讯提供融资机会， 如何

为更多的大族激光带来订单， 如何为

世界展示朗科式的伟大创新， 这些都

向高交会提出挑战。 高交会续写辉煌

任重道远。

(

杨丽花

)

李小平

/

摄


