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海归的

A

股投资之惑

立青

前几天， 和一位做私募的研究生同学小

聚。 说起股市， 同学一脸的无奈： “目前这

行情， 没法做， 也不想看， 干脆不说了。”

说起这位同学， 还真挺神的。 同学本

科学的是自动化控制专业， 而硕士博士读

的却是文艺学， 随后移民加拿大， 居然又

拿下了金融学博士学位。 三门毫不相干的

学科， 他也竟能读了下来。

同学去年

4

月上旬从加拿大回国，

应邀加入一家阳光私募基金， 做副总兼

研究总监。 记得在他刚回国不久的一次

聚会上， 他对

A

股投资信心满满。 在他

看来， 改革开放
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多年的中国经济成长

空间很大， 有很多行业正处于上升周期，

蕴含着不少投资机会； 即使所谓的传统

行业， 只要估值合理， 选股适时， 机会

也还是有的。

可能是因为在加拿大几年的投资经

历， 同学对国内股市中到处打探消息炒作

题材股很是不屑。 他的投资目标不是短期

大幅上涨， 而是追求长期稳健的回报， 年

收益率能在

10%

到

20%

就行。 听起来，

颇有点巴菲特的投资风格。

目标明确了， 同学很快进入状态，

开始进行研究。 同学的研究思路倒也简

单， 把历年新财富最佳分析师推荐的股

票及其市场表现进行统计分析， “评选”

出他眼中的最佳分析师， 然后对这些分

析师最新推荐的股票进行跟踪研究， 建

立起自己的股票池。 这个思路说起来的

确简单， 但做起来却很复杂。 那么多的

资料查询、 数据统计工作， 花了同学个

把月的时间。

一个多月后， 同学给了我一份股票池

名单。 打开一看， 我有点失望， 股票池中
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多只股票， 多数是 “地球人都知道” 的

大盘蓝筹股， 没有一个是有 “特色” 的。 银

行股如兴业银行、 浦发银行、 招商银行， 保

险股如中国平安、 中国人寿， 其他如伊利股

份、 五粮液等， 以及一些走势稳健的股票。

现在回想起来， 这一段时间， 也就是这类股

票抗跌。 如果沿着这一思路研究下去， 不说

赚多少钱， 最起码在目前的弱市当中能够跑

赢大盘。

又是一个月后， 同学打过来电话， 说最

近压力很大。 这一段时间， 中小盘股票涨个

不停， 而同学股票池中的股票大多纹丝不

动。 公司老总急了， 叫同学也打通一些内部

消息渠道， 自己研究出一些股票， 建立有自

己 “特色” 的股票池。 同学说， 这是老板下

的死任务。

之后没几天， 同学给了我第二份股票池

名单。 这份名单不像上一次， 其中只有几只

股票， 如海南椰岛、 好想你、 英威腾等。 可

能是因为跟自己所学专业有关的原因， 同学

特别推荐英威腾。 同学说， 这家公司的主营

业务跟自动化控制有关， 他对这行业比较熟，

认为很有发展潜力。 他认为找到了具有 “三

五年成长性” 的股票。 同学说得很坚决， 我

也就毫不含糊， 第二天就半仓杀入英威腾。

记得当时是去年

7

月初， 英威腾股价在

52

元上下。 如今英威腾已跌到

22

元多， 被

严重腰斩。 而这段时间大盘从

2800

点左右

跌到

2100

多点， 跌幅也就

20%

多一点。

之后就再也没见过同学的新股票池了，

很长时间也没几次电话了。 直到前几天的一

次小聚， 同学一脸的阴沉， 一如这几天深圳

的天气。 临别时， 同学丢下一句话， 声音很

小———“我不该去年

4

月份回来， 要是现在

回来就好了。”

经历行业冰点

吴越

所谓一叶知秋， 体会自己从事行业的

冷暖， 多少能够感知到整个宏观环境的晴

雨。 我在证券业就职， 所谓行业冷暖自然

就是资本市场的起伏， 就如牛市来了就闭

着眼睛买券商股是天经地义般正确， 熊市

来了自然也会分外体味到寒冬的冰凉。

我经历过

2

次行业的冰冻期。 第一次

是

1994

年上半年， 所在的公司实行半薪，

这对于我刚工作一年的新人来说简直是当

头一棒， 什么狗屁行业， 这么容易降薪

的。 幸亏是国有企业， 在市场熬过

325

那

个黑暗之夜后， 当年下半年把扣发的工资

暗地里补了回来。 那个时候就是行业的冰

点， 冰点的时候， 所有新毕业的大学生都

失去对这个行业的进入冲动， 而同行中不

断传出度日如年的声音。 幸亏东家是当时

资本市场的先行者， 领导人有那种敢冲敢

干的蛮干精神， 出身官场， 有着那种该为

上级担当的责任感， 什么任务都敢接， 结

果有时候看上去最危险的东西事后却成了

一个香馍馍， 比如当年国库券的承销， 还

有那种政府指导下的护盘， 事后都成为摇

钱项目。 冰点的难关算过了， 但市场不断

传出某个营业部有老人客户因为行情当场

心脏病发作送医院， 我也亲眼目睹过一位

股民从高楼飘下的凄惨， 朝楼下望去只见

食堂的塑料顶棚出现一个大窟窿， 我脑子

一片空白， 这行业会死人的！

这为我以后留了个心眼， 熊市下行业

的凄凉景象该是怎么样的， 这使我以后观

察市场有了新视角。 而这次行业的冰点，

结束了只有个股同涨同跌的大盘运行格

局， 开创了个股缤纷表现的时代。

第二次行业冰点出现在

2004-2005

年， 那个时候， 大量券商开始倒闭兼并，

老东家在这之前就被兼并， 我当时查阅东

家所有营业部的盈利情况， 大概

4/5

的营

业部出现了亏损。 大量公司开始裁员减

薪， 大量的高管人员开始落马， 最严重的要

算券商的资管业务， 都是保底高息出现巨额

亏损， 这还算好的， 有的资管根本不是做投

资业务， 去做高利贷去了， 三角债严重， 后

面的自营业务出现重 “债” 区， 多少恶庄开

始倒下， 市场出现了营业部大甩卖———
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万一家， 舆论出现了股市不如赌场的叫声，

声讨顶层制度设计， 然后有了开弓没有回头

箭的股改。 当时有着莫名的失落感， 身边一

位位熟悉的同事都转投其他行业或者其他公

司， 总部有

300

来人只剩下

90

来人， 不时

传来远方有人对自己生命不重视的举动。 在

这个行业里混， 你要有一定的心理素质。

这次行业的冰点， 结束了庄家时代， 也

结束了技术分析的强盛时期， 券商的内控被

严管。

又一次我又在经历行业的严冬， 我不知

道冰点什么时候来临， 但冬天的雪花越飘越

密。

2009

年券商营业部可以大规模开设以

后， 都开向了农村， 我想这个冬天会很漫

长。 因为

2005-2007

年的大牛市使得券商体

壮如牛， 还不在行业放开的时候大干特干啊，

当大家一哄而上， 营业部遍地开花的时候，

那就是行业末日来临， 完了， 农民能做股票

不？ 直接的结果是， 你佣金便宜我更便宜。

每一次大盘向下俯冲的时候， 天上都要

多几位英灵， 每次去送别这些昨天还曾经鲜

活的生命时， 都为这个行业悲哀。 某券商的

自营解散了， 某券商高管开始停薪几个月，

某券商开始全员裁员减薪了， 深圳的券商营

业部有一半出现亏损了， 负收益基金成为金

牛， 天大的笑话和讽刺， 甚至出现了毛毛虫

基金、 毛毛虫资管产品， 舆论界又开始出现

批判制度设计的大讨论。

也许这次冰点会埋葬机械的价值投资

派， 基金行业或许会面临着一番洗牌整顿。

冬天， 早在

2007

年开始， 现在是冰天

雪地的时候？ 也许还早， 也许是， 多穿点衣

服吧。

（摘自上市公司调研网 bbs.55168.cn）

梦里寻股千百度———

新兴产业却在灯火阑珊处

汤亚平

“炒股苦不苦， 想想十二五。” 这是笔者多次对股民朋

友的忠告。 按照“十二五” 规划来谋划自己的股票投资， 才

是真正的价值投资、 长线投资机会。 可是， 这需要拼耐力、

博智力、 比眼力———梦里寻股千百度， 蓦然回首， 新兴产业

却在灯火阑珊处。

笔者早就说过： 蓝筹股不怕跌， 跌幅有限； 题材股跌不

怕， 热点多多； 成长股怕不跌， 越不跌风险越大， 越跌机会

越大。 跌跌不休到如今， 股市处于空前的灯火阑珊时期， 蓝

筹股已跌无可跌， 题材股已几经腰斩， 而成长股正进入越跌

机会越大的阶段。

将成长股与题材股混为一谈， 是目前市场一个误区。 成

长股取决于成长的确定性和业绩增长的持续性； 而题材股取

决于题材的准确性（重要性） 和业绩增长的偶然性（甚至一

次性）。 虽然二者都可能有增长空间， 但持有成长股的心态

较稳， 如不幸买在高位， 也有良好的心态等待解套和赚钱；

而持有题材股的心态比较急躁， 如不幸买在高位， 一般止损

了事， 一旦犹豫就是深套。

需要指出的是， “十二五” 规划的密集公布阶段是主题

投资， 而在实施阶段就进入成长投资。 不久前闭幕的第十三

届高交会， 是“十二五” 期间的首届高交会， 会上透露出无

数创新财富密码， 让笔者感受到新兴产业的星星之火， 必将

成燎原之势。

在高交会 1 号馆， 笔者发现了一面真人试衣“魔镜”，

只要用手在屏幕上轻轻一点， 就可以“穿” 上自己喜欢的衣

服。 工作人员告诉记者， 没有云计算这是不可想象的， 云计

算是未来科技生活的风向标。

高交会 5 号展馆的机器人专展人气高涨。 智能机器人展

显然将消费人群瞄准了学生家长， 各式各样的教育机器人让

人眼花缭乱， 有陪小孩玩的宠物机器人， 纳宝、 陪读书的教

育机器人及跳舞机器人。

不用遥控器， 只要举起手就能“捉” 住几米之遥的电

视， 自由换台， 控制声量， 还可以玩游戏……其奥秘就是在

电视上多装上了只“眼睛”。 这是由中科院深圳先进院文化

集成研究室研发的基于普通摄像头的手势体感控制系统， 与

创维达成合作协议， 手感电视最快将在 2012 年 5 月投产。

不用动手， 只需要动脑筋“想一想”， 眼前的小球就能

飘起来， 这不是科幻情节， 而是已经成为现实的信息科技。

在高交会工业和信息化专馆， 记者看到了这种神奇的“意念

科技”。 运用这种新技术开发出来的意念控制玩具 Mind-

Flex， 只要戴上配套耳机， 集中精力， 耳机便会接收你的脑

电波， 感应器会作出反应， 能够不借助任何工具， 仅仅用意

念， 就能让小球漂浮在空中， 穿越各种障碍。 而“意念轨道

车”， 则可以摆脱手的控制， 用意念控制轨道车的车速， 集

中注意力时， 车子就加速前进； 放松下来， 车子则会减速。

国内首家低碳超市“移师” 高交会， 引领低碳积分生

活。 超市里出售的每件商品除了产品名、 规格、 价格外， 还

突出添加了“碳标示”， 即每件物品的二氧化碳排放量。 市

民选购这些低碳产品后， 结账时， 电脑就会显示出此次消费

产生的低碳积分。

在物联网展区内， 神华集团的安全生产技术应用成果沙

盘模型前人头攒动， 其展示的防撞预警系统综合采用 GPS

定位、 蓝牙、 射频无限通讯、 电子罗盘和语音报警技术， 消

除了重型卡车驾驶盲区和障碍物的影响， 提高了卡车平均运

行速度和出动率。 在 4 号馆， 物联网的交通领域应用中， 笔

者看到华为推出的智能交通解决方案， 能够实时获取路况信

息， 根据车流量控制红绿灯的时间， 减少拥堵……

透过高交会的平台， 笔者隐隐发现， 深圳很可能最先摆

脱中国经济转型的阵痛。 从历史上讲， 深圳在新兴产业、 金

融、 高新技术等领域发力较早， 积累了较好的资源、 技术、

人才， 中小板、 创业板的设立又助力深圳打造新兴产业链，

另外深圳在海外市场方面也走在前端。 广东省社科院研究

员、 珠江区域经济研究中心主任成建三认为， 在这一点上深

圳甚至可以说超过上海。 上海主要还是靠吸引国际高端资本

进入， 带有外延性。 深圳则具有较强的内涵性特征， 中兴、

华为等通讯业巨头， 新能源动力及应用方面都在世界产业链

中占有一席之地。 在越来越多的城市反思“世界工厂” 模式

的今天， 深圳已经成功产业升级， 造就了一批具有科技竞争

力的领先企业。

从已取得的成果看， 2010 年深圳市高新技术产品产值

首次突破 1 万亿元， 达 10176 亿元， 比 2009 年增长 19.61%。

在现有的高新技术产业中， 电子信息产品产值在整体产值所

占比例超过八成， 新能源、 新材料等战略新兴产业增长迅

速， 同比增幅超过 20%。 值得关注的是， 在欧债危机愈演愈

烈， 全球经济形势不甚稳定的背景下， 2011 年深圳市外贸

出口额继续稳居全国第一， 全年出口有望实现 19 连冠。 比

较突出的包括生物医药、 互联网、 新能源等产业， 平均增速

均超过 20%。

从未来潜力看， 深圳高新技术产业作为深圳四大支柱产

业之首， 其支撑能力明显增强， 战略性新兴产业亦呈快速发

展态势， 率先编制出台生物、 互联网、 新能源三大战略性新

兴产业振兴发展规划和产业政策。 “十二五” 时期， 深圳还

将在关键产业领域核心技术创新取得突破性进展， 创新体系

更趋完善， 到 2015年科技进步贡献率达到 60%， 高技术产业

增加值占国内生产总值（GDP） 比重达到 35%， 战略性新兴

产业增加值占 GDP 比重达到 20%， 全社会研发支出占 GDP

比重达到 4%， 每万人口年度发明专利授权数量达到 12项。

笔者认为， 深圳只是全国经济转型的一个排头兵， 大队

伍的转型更值得期待。

周末随笔

Weekend Essay

一位“红顶”私企老板的眼泪

孙勇

张总哭了！ 憋了很久的眼泪， 流在这

个冬天的一次朋友聚会上。

出生于内地一所小县城的张总， 现在

是深圳一家私营企业的老板。 张总从事的

是出口型装饰品加工行业， 目前麾下员工

100

多人。 经过

20

多年的打拼， 张总可

谓事业有成， 眼下他的公司以年产值计

算， 在同行业中可以排进前五名。

2005

年前后， 是张总工厂的鼎盛时

期———麾下员工有

300

多人， 业务红火，

盈利可观。 彼时的他， 抱着 “衣锦还乡”

的想法， 在老家争取到一个 “县政协委

员” 的职位。 当然， 为了戴上这顶 “红帽

子”， 张总也付出了物质上的代价， 比如

捐款给老家修公路， 或者捐助老家贫困山

区的学子等。 这是一种有中国特色的 “光

耀门楣” 与 “老板进政协” 现象， 文化积

淀深厚且极具认同度， 张总也未能免俗，

戴着 “红顶” 的他， 感觉很爽。

有道是， “花无百日红， 生意有寒

冬”。

2008

年金融危机爆发， 来自海外的

订单急剧减少， 张总的公司业务告急， 一

方面员工不断流失， 另一方面利润空间不

断萎缩。

2009

年， 国家实施积极的财政

政策和宽松的货币政策， 加上海外订单数

量反弹， 张总的经营窘境有所缓解。 然

而，

2010

年后， 随着信贷政策再度收紧

和国内外经济形势的恶化， 张总的日子更

加难过起来。

“漏屋遭遇连天雨”。

2011

年下半

年， 张总工厂所在地被一家房地产开发

商看中， 经过谈判， 深圳市政府决定将

该地块使用权拍卖给开发商， 这样一来，

张总的工厂必须搬迁。 基于降低经营成

本的考虑， 张总打算将工厂迁移到地价

相对低廉的惠州市。

规划敲定了， 但是缺钱。 对于张总

开办的这类中小民营企业， 势利的银行

是不肯雪中送炭的。 怎么办？ 张总想到

了从职工内部融资。 具体而言， 就是将

公司的一部分股权转让给内部职工， 按

照张总的设想， 如此不仅能够解决资金

的燃眉之急， 还能通过股权激励留住公

司骨干员工。 没想到， 张总公布股权融

资方案后， 公司内竟无一人响应。 员工

都担心公司会出问题， 对于公司的股权

既羡又怕， 集体观望。

张总手下的一位中层管理干部， 是我

的高中同学。

2011

年底， 这位老同学特

地就 “要不要买公司内部股票” 一事与我

多次切磋。 我的建议是： 如果风险可控，

不妨适当买一些。 几天前和这位老同学一起

吃饭， 才知道他到现在还没有出手。 “张总

现在资金确实很紧张，” 老同学说， “我虽

然想帮他一把， 但公司其他同事都观望， 我

也不好意思当出头鸟。” 接下来再聊， 就发

掘出 “张总流泪” 的故事。

想当年， “红顶” 企业家张总何等豪迈！

在家乡做善事时， 他动辄出手几万甚至几十

万， 只为图个好名声。 如今落难深圳， 那顶

“政协委员” 的红帽子却不能给他带来一丝帮

助。 不仅如此， 家乡那些官员来深圳办事或

者旅游， 都得张总接待。 据张总透露， 光这

一块， 每年的接待费都有将近

30

万。 公司生

意兴隆的时候， 这几十万当然不在话下， 但

眼下张总生意艰难融资无门时， 还得打肿脸

充胖子伺候家乡来深官员吃好喝好， 此中苦

楚， 只有强憋在心里。

在近期的一次朋友聚会上， 谈到目前

生意不好做时， 一位朋友 （他也是深圳一

家私企老板） 借着酒意， 批评张总 “死要

面子活受罪”， 一个理由就是： 如果不受

“政协委员” 这顶帽子所累， 只管踏踏实实

做企业， 现在张总手头至少可以多拿出几

百万现金， 其公司也不至于如此狼狈。 这

话刺中了张总的痛处， 他禁不住哽咽起来，

眼泪滂沱。

尽情地哭一回吧！ “红顶” 企业家。 希

望这终于得以释放的眼泪， 能让你有所清

醒！ 也希望你能拿出当年创业的智慧和韧

性， 渡过难关， 迎接严冬过后的三春暖阳！

官兵

/

漫画


