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瞄准别墅 实力炒家卷土重来？

陈英

7

月初， 位于深圳华侨城内的波托

菲诺纯水岸

14

、

15

期开放样板房， 随

即引起市场强烈关注。 据悉前来参加诚

意登记的客户， 需要验资

100

万才有资

格选房。

100

万元的验资额， 确实让人

有点咋舌！ 就目前政策下的深圳楼市，

一般豪宅新盘诚意登记验资额， 普遍在

5-20

万元左右， 纯水岸高达

100

万的

验资额， 可以说是深圳史上诚意登记验

资额最高的项目。 但即便门槛如此之

高， 仍旧吸引了大批客户前来进行诚意

登记。

就目前华侨城纯水岸周边的房价来

看， 二手房如纯水岸

7

期， 已经卖到

7

万元

/

平方米。 纯水岸

14

、

15

期作为新

盘推售， 均价即使是五六万元

/

平方米，

以面积最小的

290

多平方米来算， 总价

至少也要上千万元。

7

月

7

日， 波托菲

诺纯水岸

14

期和

15

期

1

栋在华侨城威

尼斯酒店开盘， 成为降息后首个开盘的

项目。 当天推出

214

套稀缺

250-370

平方米亲湖大宅， 开盘价格从

5.5

万

-8

万元不等。 据网上数据显示， 纯水岸当

日所推户型整体销售达六成， 成交约

24

亿元， 创出

2012

年内至今全国开盘

的最高纪录！ 项目最受关注的

15

期顶

层复式楼王单位， 总价达

4500

万元，

在开盘半小时内即成功售出。

无独有偶， 深圳南山的紫园别墅近

期正式开盘， 该项目售价都在几千万。

按照常人的理解， 这样的天价别墅销售

会比较缓慢的， 但是该项目开盘就卖出

了近六成， 还有多位炒家为了某套端头

别墅而发生了争抢。 新别墅好卖， 二手

别墅的成交同样非常火暴。 在最近一个

月的时间内仅在深圳南山， 半山海景别

墅、 城市山谷别墅和后海的几个项目的

别墅就买卖几十宗， 而某一位中介公司

总监自己就卖出了

4

套单位。

千万豪宅如同白菜一样火暴抢购，

两年来已不多见。

2011

年豪宅市场可

以说是 “黑色” 的， 主要受三方面因素

的影响： 政府干预， 限价， 甚至不审批

高价项目， 导致部分项目无法销售； 限

购政策严格执行后， 绝大部分高端客户

不具备购房条件； 高端客户的大量流

失， 使得项目无法充分蓄客。 到

2012

年， 在政府层面， 出现了一些看似不明

显的宽松信号———包括鹭湖金地天悦湾

高达

7.888

万

/

平方米的预售价， 纯千

万级大南山紫园项目现售的审批通过。

而在客户层面， 限购后大量富人通过帮

外地亲戚朋友购买社保储存的 “房票”

逐步可以使用，

90

后妙龄女购置

2300

万的别墅， 其背后实力自然是其

60

后

的父母。 对于富人跨越 “限购” 的其他

方法相信也还是有的。

自从去年

5

月

1

日实行 “限价” 政

策以来， 豪宅项目就在深圳楼市中集体

失语， 很多高端项目都因各种因素而延

迟了开盘。 有业内人士分析认为， 豪宅

即使限价， 价格也比普通住宅高出不

少， 这样一来， 全市的成交均价就会被

拉高， 这与调控目标不相符， 有关部门

会对此作出相应的调整。 另一方面， 开

发商以逐利为本， 限价政策当头， 利润

空间被压缩， 如果资金链足以支撑， 多

数开发商都不想以低价出售， 而会选择

故意拖延工期， 推迟上市时间， 以期政

策转向时赚取更大的利润。 从近期的市

场表现来看， 豪宅项目在缺失一年后，

开发商终于按捺不住， 选择在

6

月集中

面市。 豪宅项目在

6

月份的发力显然并

不是偶然， 而是开发商有备而行。 而

且， 这一波市场热潮在短期内并不会消

退。 据悉， 从

6

月中下旬到

7

月， 深圳

将会有更多的高端住宅项目面世， 而这

些项目既包括大面积的复式产品， 同时

也包括别墅等在内的传统豪宅。

2012

年的成交回暖， 直接原因在

于不断宽松的货币政策。 而根本原因则

在于欧债危机使得出口需求萎缩， 从而

导致国内产能严重过剩的问题暴露无

遗， 实体经济增长举步维艰。 房地产调

控预松， 这些对于高端客户而言， 知情

率要远高于刚需客户。 事实上， 在最近

两年的时间里， 很多炒家都没有怎么炒

房， 而是骑行喝茶， 种草养花。 很多人

认为， 是限购和限贷压制了深圳炒家，

但其实不然， 真正压制炒家的， 是房价

预期： 如果他们觉得房价会涨， 限购限

贷都不是问题， 如果他们认为房价会

跌， 给他们名额给他们贷款他们也不会

出手买房。

据记者了解， 这些高档楼盘在销售

过程中无一例外打出的是 “投资牌”，

即所谓的 “稀缺性” 带来的投资价值是

主要卖点。 目前深圳不少高端房产的投

资者是受金融危机影响而被迫关闭工厂

的企业主， 其主要目的是为了实现自己

手中资金的保值。 今年五一春交会之

后， 楼市走向上升通道的趋势更加明

显， 在这样的市场行情下， 很多炒家也

是纷纷出手， 这引发了市场极大的关

注， 而更让大家关注的是他们购买的产

品： 都是别墅。

但斌的玫瑰

钟钦政

7

月

16

日， 广药集团以发布

会及上市公司公告的形式对外公

布， 北京市一中院于

7

月

13

日驳

回了鸿道集团撤销裁决的申请，

王老吉 “商标战” 终告落幕。

445

天， 这场战争， 期间有太多的拉

扯和细节， 若是换上稍小一点的

企业， 只怕早被拖垮。

正当人们还在为 “鸿道太奸”

还是 “广药太傻” 争执不休的时

候， 股市玩家们纷纷入手广药双

子， 趋之若鹜。

16

日， 在

A

股遭

遇黑色星期一重现白骨跌停惨境

中 ， “广药双星 ” 广州药业

（

600332

） 和白云山

A

（

000522

）

再度飙涨， 双双创出历史新高。

事实上， 这两只股票自战火点燃

以来就是市场的热点， 今年

5

月

初至今， 累计涨幅均已翻倍。

职业投资人黄生说， 在中国做

投资， 须做好精神分裂的准备。 我

想这一群人中， 肯定也有不少一边

痛骂广药不厚道， 一边看着股价节

节攀高而欣喜若狂却强自压抑的人。

但是但斌显然与众不同， 仿

佛 “一个孤独的另类”。

这位坚持 “价值投资” 十年如

一日， 被称作 “中国巴菲特” 的阳

光私募人士， 爱玩微博， 粉丝有两

百万众。 他有

70

多条言及 “王老吉

商标之争” 的微博， 无不力挺广药。

在他看来， “加多宝太奸了， 企图

用贿赂手段来维持这一切， 结果搬

起石头砸了自己的脚”， “股票市场

有些钱是不能赚的， 能赚也不要

赚”， 而广药能否做好王老吉， 得

“试试才知道”， 让 “时间去验证”。

太明显太直接了， 以至于有人

笑他天真， 甚至有人怀疑他是广药

的庄家。 他倒是淡然， 给自己题了

16

个字： “也许天真， 此生不改！

宁守清贫， 不违我心！” 至于是否

庄家， 他说， “常识性的问题不辩

自明”， 看看广州药业和白云山

A

的

市值就知道了， 而他是庄家倒是没

错， 只不过非彼 “庄家”， 而是 “持

有股票可以十年不动的庄稼汉”。

这让他的粉丝相当佩服： “别

的不说， 就凭但总在如此市况下及

长时间风云变幻中保留的这份淡定。

我佩服。” 而这份淡然， 则来自于他

对价值投资的笃信不渝———“很多人

说在中国是不能做价值投资， 中国

也没有这样的优秀企业， 我希望我

们经得起长期考验的经历能证明价

值投资这条路在中国的是能走得通

的， 是一条缔造和保存财富的康庄

大道！” 有朋友说他是个 “理想主义

者”。 在他眼中， 价值投资不仅是一

种方法， 更是一种信仰， 一种哲学

（《商界》 杂志）。

但斌也曾经一度容易迷失于图

表和数据分析， “亏得精神恍惚，

连自行车都骑不稳” （《商界》 杂

志）。 但他在数次巨亏之后， 跳出了

这种与现实的纠缠。 在数起数落、

辉煌和落魄的巨大落差中， 他总结

出了一套 “乌龟式投资策略”。 “买

最好的企业， 长时间坚持持有”， 这

是但斌用钱砸出来的投资哲学。

“学会坚持， 只要心中有一念

尚存。 学会在奔跑中多倾听自己灵

魂的声音。” 他将这句话写入微博自

勉。 事实上， 在但斌的微博中， 你

总能看到此类与资本市场所呼唤的

“理性” 极不相称的 “感性” 词句。

比如， 他写诗， 从你身边走过

/

深秋

/

开满路旁的小蓝花

/

我的深心波动

/

仿

佛刚才重见天日的感觉

/

我的血液

/

像

心醉神迷的春天的祖国。 这首名为

《路边盛开的小蓝花》 的小诗， 文艺

得一塌糊涂。 比如， 他转发狄更斯

在 《双城记》 开宗明义的一句话

“这是最好的时代， 也是最坏的时

代”。 比如， 他唯一一本阐述价值投

资哲学的著作， 居然就叫做 《时间

的玫瑰》。

（作者单位： 中国上市公司舆情中心）

熊市做空 体验对冲的魔力

证券时报记者 陈楚

在震荡下跌的

A

股市场， 如果仍然

依靠传统的做多股票才能赚钱的模式，

除非投资者有超强的选股能力， 否则大

部分投资人都难以在下跌市中幸免。 然

而， 随着

A

股市场股指期货、 融资融券

等金融衍生品的相继推出， 已经有一批

私募基金通过运用股指期货这一金融工

具， 不仅规避了

A

股市场下跌的风险，

还取得了正收益。 创赢投资董事长崔军

就是这样一位职业投资人。

金融危机的收获

2008

年爆发的金融危机， 使得全球

股市跌声一片，

A

股市场也惨绿连连。

不过， 崔军精选的赛马实业 （后改名为

“宁夏建材”） 表现不错。 崔军买入时价

格在

11

元附近， 后来赛马实业的股价飙

升至

25

元附近。 在随后的下跌过程中，

崔军在

13

元附近加仓， 让他始料不及的

是， 赛马实业最后跌至

9

元左右， 这让

崔军 “压力超大”， 有什么办法能够在股

指下跌的时候也赚钱呢？ 崔军在内心里

不断琢磨这个问题。

一个偶然的机会， 崔军了解到西蒙

斯这位最牛的对冲基金经理。

2005

年， 西蒙斯成为全球收入最高的对冲

基金经理， 净赚

15

亿美元， 差不多是

索罗斯的两倍； 从

1988

年开始， 他所

掌管的大奖章基金年均回报率高达

34％

，

15

年来资产从未减少过。 这个

回报率是在扣除了

5％

的资产管理费和

44％

的投资收益分成以后得出的， 并

且已经经过了审计。 不扣投资回报和

管理费年复合收益

69%

。

值得一提的是， 西蒙斯收取的这

两项费用应该是对冲基金界最高的，

相当于平均收费标准的两倍以上。 高

额回报和高额收费使西蒙斯很快成为

超级富豪。 值得关注的是， 西蒙斯几

乎从不雇用华尔街的分析师， 他的文

艺复兴科技公司里坐满了数学和自然

科学的博士。 用数学模型捕捉市场机

会， 由电脑作出交易决策， 是这位超

级投资者成功的秘诀。

在经过刻苦研究和实战操作后， 崔

军研究出了一套类似于西蒙斯的数学模

型。 他表示， 在目前中国投资市场生态

中， 以及可预见的未来， 只要存在价格

波动， 对冲策略就有生命力。 该策略的

形成源于期货的对冲套利， 也相当于保

本投资。 适合于那些偏好低风险， 寻求每

一年绝对稳定收益增值的投资者。

做价值型对冲基金

去年重庆啤酒乙肝疫苗事件爆发时，

崔军敏锐地意识到， 一旦重庆啤酒的乙肝

疫苗失败， 重仓重庆啤酒的基金很有可能

遭到险资的赎回， 由此给市场带来较大负

面影响， 引发股指下跌。 从这一逻辑出

发， 崔军一方面看空股指， 通过做期指对

冲大盘下跌风险， 另一方面重仓的个股逆

市上涨， 这让崔军两边都盈利。

目前崔军在股指期货上主要是做短

线： 每日开盘后， 崔军会在半个小时内

根据自创的交易系统提示和自己的判断，

研判大盘当日走势， 确定股指期货的多

空策略， 然后在收盘前平仓。 如果看错，

崔军会及时止损。 “我们做对冲的目标

就是稳定获利， 无论什么样的投资， 控

制风险仍然是第一位的。” 崔军表示。

2011

年， 在沪深

300

指数大跌的情

况下， 崔军管理的 “创赢

2

号” 仍然取

得了

48.51%

的正收益， 领先大盘

70

个

百分点， 这其中的撒手锏， 就是运用了

股指期货做对冲。 大盘下跌时， 崔军做

空股指期货以保证盈利， 大盘上涨时，

再度反手做多期指， 获得更多的利润。

据崔军介绍， 创赢

2

号资产配置包括

70%

的股票仓位和

14%

的股指期货仓位，

另外还预留

14%

的资金作股指期货保证

金， 剩下的资金作为机动资金应不时之

需。 崔军告诉证券时报记者， 目前股指期

货有

5

倍的杠杆， 因此

14%

的期货仓位就

可以对冲

70%

的股票仓位。 他并不需要保

证选的股票一定上涨， “我只需要保证，

我的股票比大盘走得好。 大盘下跌时， 我

有股指期货做对冲， 只要我的股票走得比

大盘强， 账户就是盈利的。 比如大盘跌了

10%

， 我的股票跌了

3%

， 由于股指期货

仓位已经对冲了大盘

10%

的下跌， 而我的

股票强于大盘

7%

， 那么这

7%

就是我赚到

的。 当大盘反弹时， 我还可以反手做多股

指期货， 获得更高收益”。

“从根本上来说我是一个价值投资

者。” 崔军说， 尽管通过股指期货可以对

冲大盘风险， 但持有的股票也必须要好，

如果持有一堆垃圾股， 实际上也是不可

能盈利的。 在崔军看来， 即使是做金融

衍生品， 投资者也必须对证券市场的基

本面有深入研究和了解， 这是投资的根

本。 崔军的理想， 就是成为一名优秀的

价值型对冲基金经理。

Treasure Hunt

寻宝

蓝色的小籽 难受的小籽

孔伟

古玩城地摊上的堆货好久没有上

新货了， 淘玉的玉友因此显得有些百

无聊赖， 有时候干脆聚在一起喝茶聊

天， 反正整个古玩城一楼全是卖茶叶

的， 蹭点茶喝倒也不是什么难事。

这个周末却有些例外。 刚到地摊

上， 只见一大群人围在此前文章里曾

介绍过的 “女公安” 的摊子上不停地

扒拉， 好一幅久违的热闹景象。 于是

我也顾不上先转悠上档次的摊点了，

先蹲下来淘一阵再说。

确实是新货， 除极少数 “熟面孔”

外， 大多数料子以前从未见过， 也确

实有些还算不错的东西， 加上价格便

宜， 难怪会有如此多的玉友趋之若鹜。

一番扒拉之后， 已挑出
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多件原

石， 有籽料， 有山料， 甚至还有看上

去图案比较漂亮的卡瓦。 反正发现一

颗不错的东西， 就回身放进女老板提

供的塑料袋里， 然后继续争先恐后地

往前、 往下扒拉。 如今和田玉的价格

越来越高， 好不容易有这么一次捡便

宜货的机会， 估计谁也不愿放过。

突然发现一块籽料原石， 玉质还

算不错， 料型也还规整， 掂了掂， 分

量也足够， 不会是卡瓦水石之类的东

东。 虽然不大， 也就
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多克吧， 但有

一点却十分吸引人———料子的颜色不是

白色也不是黄色更不是青色， 而是罕见

的浅蓝色！

和田玉有白、 青、 黑、 黄等色系，

蓝色系以前却从未发现过， 近几年才偶

见发现蓝玉的报道， 但拥有者大都视若

珍宝， 轻易不肯出让不说， “闲杂人

等” 连见识一下都难。 没想到在地摊上

却偶然发现了这样的料子， 怎能不令人

兴奋？ “哈哈， 蓝玉！” 也就冲口而出，

仔细欣赏了一会， 小心翼翼地放进了身

后的塑料袋里。

一般情况下， 买家比较多的地方，

自然也是 “小白” （行内对喜欢却又不

懂货者的称呼） 聚集之处。 这不， 不到

半小时， 就有好几个人手里拿着几块石

头向我 “请教”。 看他们挑的东西， 恐

怕除了老板娘之外没第二个人感到高

兴———要么卡瓦要么水石要么韩料染

色， 这样的东西在稍微有点玉识者看来

几乎没有价值， 唯老板娘眼见没人要的

东西被 “小白” 们争相抢购， 岂有不大

呼痛快之理？

咨询过之后， 一个年轻人很谦虚地

提出， 看看我这个 “专家” 是怎么淘

的， 究竟淘了些啥， 也好让他见识见

识， 学习学习。 人家如此虚心求教， 咱

也不能摆什么臭架子不是？ 再说了， 看

看又没啥损失， 咱还不得大方点， 让人

家随便 “参观”？

小伙子看过了， 也没说啥， 到边上

自顾自地淘货去了。

过了一会， 又凑过来一个中年人，

也是同样的虚心， 一副热切盼望弄懂和

田玉的模样， 同样希望我把塑料袋里的

料子给他瞧瞧， 看什么样的东西才能够

称为堆货里的 “好货”。 有了第一次，

第二次也就顺其自然了， 几乎没回头看

一眼， 只对他说： 你自己看吧。

挑完， 也没细数， 大致估算着付了

款， 将石头随手放进提包里， 在古玩城

一圈一圈转悠起来。 给人的感觉是东西

越来越少， 价格却越来越高， 已经不止

一次地听到买家或者卖家说， 和田玉快

没法玩了， 心头不由一凛： 要真没得玩

了， 咱周末的 “休闲游” 岂不也得泡

汤？ 到时候恐怕也只好随机应变了。

回到家里， 取出包里的石头进行清

洗， 这是每周六傍晚的必修课。 洗着洗

着突然发现少了一个很重要的东西———

那块浅蓝色的和田玉呢？

赶紧在包里翻来覆去地找了好一

阵， 没有； 又把包倒提起来使劲抖了一

阵， 生怕本就不大的石头 “害羞”， 躲

在哪个角落里不肯出来。

没有。 还是没有。 确实没有。

郁闷了好一阵， 也不想接着清洗那

些原石了， 只在回想那块蓝玉究竟是啥

时候 “跑路” 的。 整个淘换、 购买、 运

输的过程似乎都没有什么问题， 一块石

头咋就会自己长了脚呢？

突然想起有两个人 “参观” 过我的

“战果”， 会不会是在这个过程中失踪

的？ 很有可能！

但那两个人以前几乎没照过面， 更

谈不上熟悉， 再说也拿不出什么证据证

明那块蓝玉就是他们中的一个 “顺” 走

的， 奈何？

后来跟几位要好的玉友一说， 他们

的一致看法是： 肯定是在 “观摩” 的过

程中丢失的。 但老大 （他们对我的 “尊

称”） 也有一个毛病： 管不住嘴。 “你

看到好东西便吼一嗓子， 人家还不得上

心了？ 你袋子就一件蓝色的东西， 要找

出来还不轻而易举？ 反正当时你也还没

付钱， 那人待你走了之后付款离开， 没

抓住 ‘现行’， 你还能说啥？” 我的一个

“徒弟” 如此这般地 “教训” 了我一番。

想想还真是。 看来， 以后玩玉， 除

了得管住口袋 （别一激动就掏钱）， 还

得管住嘴 （别一激动就瞎嚷嚷）。 虽然

这让原本话多的我有些为难， 但倘非若

此， 恐怕难受的日子还在后头呢。

Gold Rush
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投资有术 输赢在心

文武

我国的

A

股市场经过
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多年

的发展， 已经初具规模。 市场参与

者形形色色， 来去匆匆。 虽然看上

去热闹， 但总体来说， 市场的赢家

较少， 输家较多， 这与我国经济这

些年来的长期发展不相符合， 股市

没有和经济同步增长。 究竟原因何

在？ 谁是赢家？ 谁又是输家？ 我们

紧跟

A

股市场， 做一个探究。

国家税务部门是赢家之一， 只

要有交易， 就有印花税。 她是

A

股

市场的抽水机， 是笑到最后的赢家。

市场的管理者和参与机构也是

赢家之一， 交易所的规费看似不

多， 但日积月累， 也是一个不折不

扣的小型抽水机！ 证券公司的交易

佣金、 发行承销等费用， 更不用

说， 都是要投资者买单的。 另外，

会计师事务所、 律师事务所等赚取

的费用也是从市场中抽取的。

上市公司更是赢家之一， 通

过溢价发行股票， 公司股东和高

管快步跻身千万、 亿万行列。 如

果公司经营良好， 挤点牛奶， 投

资者就烧香拜佛了； 就怕公司经

营不善， 玩点新花样， 股东和高

管来个金蝉脱壳， 投资者只好用

脚投票、 忍痛割肉了。

那么

A

股市场投资者呢？

根据投资者对市场的理解、 看

法以及据此做出的决断， 我们可以

将投资者大致分成这样几类人： 价

值投资取向的， 技术图表分析的，

打探消息的， 综合分析的。 其中，

价值投资取向的投资者通过综合分

析公司的产品销售、 财务状况、 管

理团队等一系列信息， 寻找到跨越

牛熊、 穿越时空的成长性股票。 股

神巴菲特是他们的榜样。

A

股大多

数投资者、 包括公募和私募基金等

机构都崇尚这一投资思路， 但盈利

者少之又少， 个中原因值得深思。

技术图表分析的投资者， 他们

忽略国家经济和上市公司的相关信

息， 认为市场本身能够包容消化一

切， 所有正面和负面的信息通过市

场参与者的充分博弈， 以价格图表

的方式表达出来， 并按一定的趋势运

行； 市场波动周而复始， 重演历史，

呈现规律性， 依此获取投资收益。

市场波动的规律性来源于两个方

面， 一是经济运行内在的规律； 二是

大多数市场参与者的贪婪和恐惧， 这

是人之本性， 很难改变。 这种规律性

通过看得见的价格方式表现出来。 要

想透过一系列的价格图表看穿隐藏其

中的规律， 则要求投资者具备极高的

天赋， 在实盘操作中反复体会， 领悟

并全身心追踪市场的波动， 且能严格

遵守操作纪律， 才能称得上掌握了图

表分析的 “技术”。 我们不妨假设操

作股票的电脑就是一台

ATM

取款机，

当我们对市场的理解足够透彻且掌握

“技术” 时， 我们将是取款者； 否则，

我们的钱将被取走。 股票市场的残酷

性由此可见一斑。

A

股市场的绝大多

数使用技术图表分析的投资者注定成

为输家， 因为发现并掌握市场波动的

规律难度太大， 非常人可及， 钱被取

走是毫无疑问的， 极其少数的投资者

将是合法的取款者。

打探消息的投资者， 一种是涉

嫌内幕交易的少数人， 他们从市场

“偷” 得利润， 一旦败露可能承担法

律风险； 另一种是到处打探消息的

大多数人， 听取别有用心者散布的

小道消息， 靠运气获取一些利润，

但多数成为消息的受害者。

综合分析的投资者， 希望通过

国家经济形势的分析， 联系上市公

司的具体情况， 再结合技术图表以

及消息面的分析， 最终做出投资的

决断。 这种方法要求投资者是全才，

政治、 经济、 财务、 技术分析、 人

脉等， 无所不能。 然而股价并非同

步反映综合的信息， 这给全才出了

一道无法解答的难题。 截至目前采

用综合分析的成功者寥寥无几。

自有股票市场以来， 无论牛市和

熊市， 赢家永远是少数， 输家一定是

多数，

A

股投资者概莫能外。 投资虽

有 “术”， 输赢却在 “心”。 实战是锤炼

心理的良方， 也是成为赢家的必经过

程。 有志成为赢家的投资者， 不妨学

“术” 炼 “心”， 潜心其中， 则投资将融

入你的生活， 成为一种乐趣。


