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“吸并

+

注资

+

融资”：

通用系医药板块新型整合方案落定

证券时报记者 邹昕昕

自

5

月

4

日公告预案以来， 历经

3

个多月的筹备， 通用系医药板块整

合 方 案 最 终 敲 定 。 中 国 医 药

（

600056

） 和天方药业 （

600253

） 昨

日同时召开董事会， 审议通过了医药

资产重组方案。

从公告的重组报告书看， 正式方

案与之前预案基本一致。 中国医药换

股吸收合并天方药业； 中国医药向控

股股东通用技术集团发行股份购买未

上市医药资产， 其中包括： 海南通用

三洋药业有限公司

35%

股权、 北京

新兴华康医药有限公司

100%

股权、

武汉鑫益投资有限公司

51%

股权以

及新疆天方恒德医药有限公司

65.33%

股权； 新中国医药择机向特

定投资者发行股份配套融资。

由于上半年中国医药实施了

2011

年利润分配方案， 每

10

股派

1

元，

本次预案中国医药的换股价格及发行

价格也由原来的

20.74

元

/

股调整为

20.64

元

/

股。 同时， 本次预案对于异

议股东现金选择权和收购请求权提供

方均明确由通用技术集团提供。 拟注

入资产规模经评估确认为

3.04

亿元，

对应

2011

年归属于母公司净利润约

0.34

亿元， 市盈率为

8.92

倍， 注资对

价低于可比上市公司平均水平。 此

外， 重组配套融资的金额上限将达

9.96

亿元， 全部用于补充后续流动资

金。 本次配套融资发行价格与注资发

行价格保持一致， 不再打九折。

通用技术集团明确承诺， 在未来

4

年内， 将注入包括江药集团、 上海

新兴、 长城制药厂、 海南康力在内的

其他优质医药资产。

据了解， 待注入上市公司的医药资

产中， 体量最大的是江药集团。 江药集

团在江西省医药商业领域及零售医药市

场占有率排名第一， 拥有国内大型药品

零售连锁企业黄庆仁栈华氏大药房， 参

股公司天施康则是全国重点中成药开发

及生产基地。 上海新兴主要从事血液制

品生产销售， 年原料血浆处理能力达

300

多吨。 长城制药厂是中国医药工业

企业

500

强之一。

去年证监会关于重组配套融资的新

政出台后， 市场上先后公告了多例发行

股份购买资产的同时进行配套融资案

例， 并已有成功过会的先例。 但由于

“吸并

+

注资

+

融资” 尚属首例， 加之

“通用系” 的央企背景以及吸并后的中

国医药具有 “工、 商、 贸” 完整产业链

优势， 该项交易一直备受市场关注。 据

有关市场人士判断， 随着重组的完成、

同业竞争的消除、 优质资产的注入， 中

国医药有望打通融资瓶颈， 提升并购空

间， 实现跨越式发展。

此外， 受益于海外大额订单， 中

国医药上半年实现营业收入

44.4

亿元，

同比增长

36%

； 实现净利润

2.3

亿元，

同比增长

50%

以上。

2011

年

4

月

30

日， 中国医药获得委

内瑞拉卫生部的医药产品订单， 涉及总

金额约

61

亿元， 期限为

24

个月， 资金

来源为中委长期融资协议项下人民币资

金。 该合同是中国医药首次向委内瑞拉

大批出口医疗卫生产品。

据悉， 该合同第一部分已经全部交

货完毕。 中国医药已于

6

月

5

日收到合

同第二部分项下约

15

亿元预付款。 目

前， 公司已启动交货程序。 委内瑞拉项

目涉及的出口产品主要是成品药、 医疗

仪器及医用耗材， 规模大， 利润可观。

京东微博约架 “美苏”应战机构出逃

� � � � “从今天起， 京东商城所有大家

电保证比国美 、 苏宁连锁店便宜

10%

以上。” 昨日， 京东商城

CEO

刘

强东在微博上的狠话使整个在线家电

销售行业笼罩在价格战的阴云之下。

面对威胁， 苏宁电器 （

002024

）、

国美电器 （

00493.HK

） 等老牌家电

销售商毫不犹豫地收下了京东商城的

战书。 而资本市场上机构投资者对这

场似乎一触即发的大战， 采取的策略

是 “走为上”。

苏宁融资备战

京东先下手为强

导致京东商城打响价格战第一枪

的， 很可能是苏宁电器的超常规融资

行动。 苏宁电器昨日公告称， 拟面向

社会公众发行规模不超过

80

亿元公

司债券， 融资目的是补充公司营运资

金和调整公司债务结构。 而此前的

7

月， 苏宁电器刚刚完成了一笔

47

亿

元的定向增发融资， 募资投向为连锁

店发展， 物流平台建设等。

虽然公告并没有点明这两笔融资

与苏宁电器线上平台苏宁易购的关

系， 但市场普遍认为苏宁易购将在这

些巨额融资中受益。 事实上， 苏宁电

器的电商之路走得并不平坦， 今年上

半年， 苏宁易购实现销售额

52.8

亿

元， 而全年目标是

200

亿元。 受到传

统销售模式的逐步萎缩和电商巨大投

入的影响， 苏宁电器今年上半年的业

绩同比下降近三成。

广发证券分析师欧亚菲认为， 苏

宁电器正处于转型阵痛期， 实体店向

实体店加网购模式转移一方面导致公

司广告、 促销费用大幅增加， 另一方

面导致毛利率大幅下降。 或许正是苏

宁电器暂时积弱和大规模融资带来的

紧迫感刺激了京东商城的 “野心”。

京东商城上半年的销售额为

220

亿元， 同比增长

120%

， 而其今年的

销售目标高达

600

亿元， 显然要比苏

宁易购的野心大得多。 在这种情况

下， 此前京东商城与苏宁易购的 “价

格摩擦” 就已多次发生。 最终， 京东

商城选择了先下手为强， 在暂时有利

的地位上主动选择了开战。

面对京东商城的挑战， 早已定下

到

2020

年线上

3000

亿元目标的苏宁

易购也针锋相对祭出狠招。 苏宁易购

执行副总裁李斌昨日称， 苏宁易购包

括家电在内的所有产品价格必然低于

京东商城， 如有人发现苏宁易购价格

高于京东， 会即时调价， 苏宁易购将

于

8

月

15

日开始启动强力度促销。

国美转守为攻

机构走为上策

国美电器一直以来都对家电电商

市场的种种竞争手段保持一种淡定的

姿态， 很少直接跟随对手的竞争策

略。 但这一回， 国美电器态度积极。

国美电器副总裁何阳青表示， “国美

电器从不回避任何形式的价格战， 从

8

月

15

日

9

点开始， 国美电器网上商

城全线商品价格将比京东商城低

5%

。

并且从本周五开始， 国美电器

1700

多家门店将保持线上线下一个价。”

国美电器线上业务合作伙伴当当

网也来助阵， 当当网

CEO

李国庆在微

博上称， “当当网手机、 电脑和小家

电等以及当当网国美在线大家电旗舰

店全品种迎战！ 欢迎顾客货比三家！”

这种积极对于国美电器来说意义

非凡， 本月初， 苏宁电器提出

3C

产

品的线上线下同价策略。 当时， 国美

网上商城总经理韩德鹏曾表示， 线上

线下消费群体不同， 国美不会采用同

价策略。 而如今， 为了应对京东商城

的挑战， 国美电器显然迅速放弃了此

前的保守作风。

对于已磨刀霍霍的众电商巨头，

机构选择了撤退。 昨日， 苏宁电器股

价大幅跳水， 跌幅一度达

8%

左右，

截至收盘， 苏宁电器跌

7.11%

， 报

5.88

元

/

股， 创近

4

年新低。 而上交

所公开交易信息显示， 昨日苏宁电器

卖出榜前

5

位有

4

家机构， 其中第一

位的机构大幅抛售约

1.3

亿元，

4

家

机构合计卖出了约

2.2

亿元， 而

2

家

买入的机构合计仅买入

4000

万元。

昨日， 国美电器股价收报于

0.72

港元， 下跌

1.37%

。

机构的逃亡或许预示着即将到来

的价格战将异常惨烈， 而吞下价格战

苦果的首先将是电商企业本身。 京东

商城进入电商业务以来近

8

年持续亏

损， 其中

2011

年亏损

13

亿元； 国

美电器今年上半年因电商业务亏损

而出现

8

年来首次整体亏损； 苏宁

电器上半年的业绩同比下降近三成。

无论谁是此轮价格战的赢家， 或许

都只能收获一场惨胜。

证券时报记者 建业

见习记者 冯尧

酒钢宏兴融资方案获批

增发价与市价倒挂压力不小

证券时报记者 范彪

酒钢宏兴 （

600307

） 今日公告，

公司收到中国证监会 《关于核准甘肃

酒钢集团宏兴钢铁股份有限公司非公

开发行股票的批复》， 核准公司非公

开发行不超过

21.72

亿股新股。 酒钢

宏兴

2011

年度权益分派实施完毕后，

本次发行底价调整为

3.71

元

/

股， 昨

日酒钢宏兴的收盘价为

3.27

元。

酒钢宏兴于

2012

年

2

月

29

日、

2012

年

3

月

16

日分别召开了公司第

四届董事会第二十四次会议和

2012

年

第二次临时股东大会， 会议审议通过

了 《关于重新启动非公开发行

A

股股

票的议案》、 《关于本次非公开发行

A

股股票预案的议案》等相关议案。

与此前河北钢铁增发中有大股东

参与不同， 酒钢宏兴并未指明大股东

将参与本次发行， 公司将向不超过十

名特定投资者发行， 发行对象须为符

合中国证监会规定的特定投资者， 包

括境内注册的证券投资基金管理公司管

理的证券投资基金、 保险机构投资者、

信托公司等符合公司认定条件的合法投

资者。 此次募资

39.06

亿元将用于榆钢

支持地震灾区恢复重建项目，

45.94

亿

元将用于收购不锈钢公司

100%

股权。

在股票市场低迷、 钢铁行业不景气

的背景下， 钢铁股多数已经破净， 酒钢

宏兴、 八一钢铁是为数不多的还没有破

净的钢铁股。 国企融资净资产是个底

线， 酒钢宏兴此次融资虽然没有净资产

的限制， 但是增发价和二级市场股价的

倒挂也会给增发带来不少压力。

去年

11

月， 河北钢铁发布了

A

股

公开增发结果， 该公司公开增发最终确

定的发行股数为

37.42

亿股， 募集资金

为

160.15

亿元， 基本完成增发计划。

去年

11

月

18

日是河北钢铁的股权登记

日， 当天收盘时该股股价只有

3.77

元

/

股， 比增发价格每股

4.28

元低了

0.51

元

/

股。 当时河北钢铁大股东及控制人

认购了大部分股票。

“大家电三年内零毛利”

京东豪言引热议

中国上市公司舆情中心

京东商城

CEO

刘强东昨日在微博

上连掷豪言， 主动向国美苏宁宣战， 再

次掀起了舆论热潮。

14

日上午， 刘强东连续发了几条

微博表示， 京东大家电三年内零毛利，

8

月底前京东商城大家电配送在全国

20

个城市实现

211

限时达服务， 并称

从即日起， 京东在全国招收

5000

名

“美苏价格情报员”。 刘强东的言论一

出， 马上引起了网友的围观和热烈讨

论， 短短一天时间， 微博转发量超过

11

万条， 称赞与质疑等各种声音交织，

很是热闹。

有网友认为， 京东面对强敌时的

勇气、 魄力令人激动， 虽然宁死不屈的

生存欲望不一定确保成功， 但一定是强

有力的武器， 值得绝大多数创业者学

习。 有网友则认为这是一种刻意炒作，

还有不少网友质疑其不正当竞争。

对于 “三年内零毛利” 的说法，

易迅网官方微博回应， 京东声称其

大家电零毛利是否只是进销差零毛

利， 众所周知， 进销差毛利并不包

括厂家的销售返点等 （行业称后台

毛利）， 而家电行业的利润主要是在

后台毛利。 易迅网称，

9

月开始将掀

起下半年整体促销， 届时易迅不仅

大家电要比京东便宜，

3C

产品也要

比京东便宜。

对于越演越烈的电商价

格战问题， 市场各方人士表

示了担忧。 易凯资本

CEO

王冉在微博上称， 希望各大

零售商流血杀价疯狂优惠的阶段早点结

束， 这样畸形拼价的结果， 无论谁胜谁

负， 长期看会消灭竞争而不是促进竞

争， 而任何消灭竞争的可能都是消费者

应该警惕的。

某媒体主编于志宏也在微博上表

示， 如此以价格为唯一手段的竞争， 会

让电商行业陷入万劫不复。 电商人士石

庆年微博感叹， 看到微博上对京东

CEO

赔本赚吆喝的叫好声， 觉得一阵悲哀，

一种商业文明的建立， 绝对不是靠低智

商的价格战， 正常的商业应有合理利润

才能良性发展。

深康佳副总裁穆刚在微博里质疑：

“京东商城是在经营企业吗？ 是在毁灭

社会财富！ 中国企业中国企业家如果如

此发展下去———浮躁张狂而不尊重对手

将在不久的将来必败无疑！ 企业如人一

样没有良好的品行和修为终究不会也不

可能成大事”

有专家认为， 价格战模式是不可

持续的， 团购网站的大批倒下已经印

证了这点， 真正的电商卖的是一种用

户体验， 简单地拼价格会出现诸多问

题， 卖家没有利润就会牺牲对买家的

服务。

京东商城价格战的功过是非暂且不

论， 不管是真优惠或真炒作， 京东

CEO

的喊话算是赚足了眼球， 在热烈的舆论

争议中， 也让人们更加成熟地思考电商

行业未来的发展之路。

恒大地产

7

月销售

82.4

亿元

� � � � 恒大地产 （

03333.HK

） 日前发

布

7

月合约销售简报。

7

月， 公司实

现合约销售额

82.4

亿元， 环比微增

0.24%

； 而合约销售面积

132.6

万平

方米， 环比下跌

2.71%

。

数据显示， 恒大地产

6

月销售

82.2

亿元，

7

月该项数字为

82.4

亿

元， 略升

0.24%

。 但与去年

7

月的

87

亿元相比， 则略有下降。 合约销

售面积

132.6

万平方米， 合约销售均

价

6213

元

/

平方米。 据悉， 恒大地产

7

月新开盘项目

2

个， 在售项目累计

达到

156

个。

今年

1～7

月， 恒大地产累计实现合

约销售额

432.8

亿元， 完成全年合约销

售计划的

54.1%

； 累计合约销售面积

709.5

万平方米， 累计合约销售均价

6100

元

/

平方米。

值得注意的是， 在恒大的官网上，

一条集团董事局主席许家印一行赴海南

省考察的新闻占据了首页头条。 据悉，

8

月

6

日， 恒大集团董事局主席许家印

赴海南省考察， 与当地主要领导就恒大

集团在海南的投资合作事宜进行了探讨

和交流。

（冯尧）

南联地产控股

因万科持股逾

85%

而停牌

� � � �被万科

A (000002)

收购的香港

南联地产控股 （

01036.HK

） 昨日发

布公告称， 万科之前提出的强制现金

要约期已结束， 万科与一致行动人的

持股比例增至

85.4%

， 令公众持股比

例跌至不足

15%

， 无法符合香港的

上市规则要求， 因此南联地产控股的

股份将自

14

日起暂停交易。 万科将

尽快采取适当的措施， 包括向第三方

出售持股， 以期公众持股比例恢复至不

少于

25%

。

万科总裁郁亮日前表示， 收购南联

地产控股是万科迈向国际化的第一步，

虽然南联规模不大， 但可以让万科由零

开始， 在了解香港市场后推出具体发展

计划。 市场对此解读为南联地产控股有

望获万科注资， 其股价于

9

日午后升势

迅猛， 当天涨幅一度近

50%

。 （吕锦明）

中国移动在港投资

20

亿

设立全球网络中心

� � � � 中国移动

( 00941.HK)

昨日宣

布， 将斥巨资在香港将军澳工业邨

兴建全球网络中心。 中国移动首席

执行官李跃在出席奠基仪式时表示，

该网络中心的建设费用约

1

亿港元，

未来投入项目后， 预期总投资额将

超过

20

亿港元， 中心将以发展移动

漫游、 数据中心、 云服务和互联网

服务为主。

李跃透露， 中国移动还计划在香

港再多建一个类似的全球网络中心，

目前正向特区政府申请海底光纤电缆

登陆站。 李跃强调， 公司在过去两年

里均有下调国际漫游收费， 兴建该网

络中心将有助于降低客户国际漫游通

话费用。

另外， 李跃还表示中国移动暂时没

有回归

A

股上市的时间表。 （吕锦明）

广州药业：

两法院受理王老吉纠纷案

� � � �广州药业 （

600332

） 公告称， 公

司于

8

月

12

日获悉， 全资子公司广

州王老吉大健康产业有限公司收到北

京市第一中级法院的民事应诉通知

书。 根据该应诉通知书， 北京市第一

中院已受理原告广东加多宝公司起诉

王老吉大健康擅自使用知名商品特有

名称、 包装、 装潢纠纷一案。

加多宝诉讼请求主要是， 判令被告

立即停止使用原告知名商品红罐王老吉

凉茶特有的包装装潢； 判令被告立即停

止使用原告 “红罐”、 “红罐凉茶” 和

“红罐王老吉” 等知名商品特有名称；

判令被告立即停止生产红罐王老吉凉

茶； 要求赔偿经济损失

50

万元。

广州药业称， 此前广州市中院已受

理广药集团起诉鸿道集团、 广东加多宝

公司擅自使用知名商品特有包装、 装潢

纠纷一案。

广药方面的诉讼请求主要是， 判令

被告立即停止侵犯原告 “王老吉” 品牌

的虚假宣传， 刊登向原告道歉的声明；

判令被告立即停止使用与 “王老吉” 凉

茶饮料包装装潢相近似的罐装、 瓶装

“加多宝” 凉茶饮料的包装装潢， 并销

毁全部库存侵权的装潢和停止生产、 销

售带有侵权包装装潢的凉茶产品； 提出

经济赔偿要求合计

600

万元。 （范彪）
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