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OverviewOverview

ST

德棉

获

1400

万政府补贴

ST

德棉 （

002072

） 再次收获

政府派出的大礼包。

ST

德棉

8

月

15

日收到山东德州运河经济开发

区管理委员会财政补贴共计

1400.6

万元。 公司将上述资金确定为营业

外收入并计入公司

2012

年度损益。

ST

德棉表示， 补贴资金的取得将

对公

司

2012

年度的业绩产生一定

的积极影响

。

（张珈

)

京东方

A

AMOLED

线厂房将封顶

日前， 京东方

A

（

000725

） 鄂

尔多斯第

5.5

代

AMOLED

生产线项

目顺利完成主体厂房钢结构上梁，

计划将于今年四季度实现厂房全部

封顶。

据悉 ， 京东方

A

的

5.5

代

AMOLED

生产线是全球最先进的半导

体显示器件项目之一。 该项目建筑面

积约

46.7

万平方米， 计划总投资

220

亿元， 设计产能每月

5.4

万片玻璃基

板， 产品定位为中小尺寸显示产品，

计划于

2013

年四季度投产。

(

刘杨

)

银亿股份

项目集中下半年交付

银亿股份 （

000981

） 今日披露

了中期业绩报告，

2012

年

1~6

月，

公司实现营业收入

7.23

亿元， 同

比下降

60.98%

； 净利润

1.78

亿元

,

同比下降

41.6%

； 基本每股收益

0.21

元。 据悉， 由于该公司交付的

项目主要集中在本年度第三、 第四

季度， 导致报告期内主营房产销售

收入下降

65.66%

， 净利润相应受

到影响。 （孙琳）

湘鄂情

8000

万注资深圳海港

湘鄂情 （

002306

） 近日在上海

召开新闻发布会， 宣布出资

8000

万增资深圳市麦广帆饮食策划管理

有限公司旗下的深圳市海港饮食管

理有限公司。 增资后， 公司占深圳

海港

45%

股份， 麦广帆公司持有

深圳海港

55%

股份。

湘鄂情董事长孟凯透露， 深圳

海港未来将逐步收购麦广帆公司旗

下的其他优质分店， 保证深圳海港

持续每年

30%

的利润增长。

孟凯表示， 今后湘鄂情将以

“四轮驱动” 的模式打造 “中国

百胜”。 公司盈利部门将分为四

大板块， 一是湘鄂情所代表的中

式传统餐饮， 二是以味之都为代

表的快餐， 三是以龙德华为代表

的团膳事业部， 四是食品工业事

业部。 （董宇明）

西北化工

上半年净利增

5.7

倍

西北化工 （

000791

） 日前披露了

2012

年

中期业绩报告， 在宏观经济形势严峻复杂等诸

多重大不确定性因素情况下， 该公司现有涂

料、 管材业务保持了增长态势。

报告期内， 公司实现主营业务收入

1.55

亿

元， 同比增长

8.84%

； 实现归属于上市公司股东

的净利润

1072.54

万元， 同比增长

573.11%

； 基

本每股收益

0.0567

元， 同比增长

575%

。 （孙琳）

申通地铁

营收微降利润大增

在营业收入、 客运量均出现下滑的情况下，

申通地铁 （

600834

） 依靠大幅下调的资产使用

费， 交出了营业利润增长

4

倍的靓丽成绩。

根据半年报显示， 公司

1

至

6

月实现营业

收入

3.56

亿元， 同比下降

3.08%

； 实现营业利

润

6120.87

万元， 归属母公司所有者的净利润

6238.62

万 元 ， 分 别 同 比 增 长

409.18%

、

163.08%

； 实现基本每股收益

0.13

元。

申通地铁表示， 利润增长主要因为营业成

本减少， 其中资产使用费比上年同期减少

8084

万元。 （董宇明）

三爱富上半年净利降八成

今年氟化工行业景气度急剧下降， 受行

业供需矛盾影响， 三爱富 （

600636

） 今年上

半年入和盈利水平较去年同期均有大幅下降。

公司

2012

年上半年实现营业收入

16

亿

元， 同比下降

40.8%

； 净利润

9109.1

万元，

同比下降

81.66%

； 每股收益

0.2623

元。 该

公司还预计， 今年前三季度的累计净利润与

上年同期相比将有大幅下降趋势。

(

董宇明

)

正泰电器

拟每

10

股派现

2.9

元

正泰电器

(601877)

日前发布

2012

年中

报， 公司上半年实现营业收入

43.52

亿元， 同

比增长

8.77%

； 实现净利润为

5.33

亿元， 同比

增长

20.75%

； 实现每股收益

0.49

元。 同时董

事会提议， 拟向全体股东每

10

股分配现金股

利

2.9

元 （含税）， 共计派发现金

2.91

亿元。

据

Wind

数据显示， 截至

8

月

16

日

A

股共

54

家上市公司公布了中期分红预案， 正泰电器

的分红水准位列前茅。 公司在实现自身发展的同

时不忘回报广大投资者和股东， 上市短短两年半

已实现累计实施分红超过

13

亿元。 （戴兵）

云煤能源中期亏损

期待煤资源注入

云煤能源 （

600792

） 日前公布

2012

年度

半年报， 公司

1~6

月实现营业收入

33.94

亿

元， 归属于母公司所有者的净利润

-0.34

亿元。

经济形势及行业情况不佳使得云煤能源上半年

业绩有所下滑， 但控股股东的支持已对公司全

年业绩形成有效保障； 加之煤炭注入正稳步推

进， 公司后续发展将添新动力。

2011

年云煤能源开展重组时， 其控股股

东昆钢控股曾签署 《业绩承诺》， 有控股股东

对公司的支持， 可保公司平稳 “过冬”。

此外， 云煤能源拟收购昆钢控股持有的五

一、 瓦鲁、 大舍和金山四个煤矿

100%

股权。

完成后将缓解公司资源不足的局面。 （程疆）

际华集团欲建全球最大职业装基地

证券时报记者 张燕平 孟欣

日前， 际华集团 （

601718

） 举

行了首次职业装发布会， 通过新闻

发布、 静态展示和

T

台走秀三个

环节展示了兼顾时尚、 功能和科技

创意元素的职业装。 发布会涵盖商

务和工装两大系列百余款产品， 彰

显了公司在职业装方面的研发设计

实力、 生产保障能力和为企业提供

全方位职业装解决方案的能力， 表

明公司欲打造全球最大职业装及军

需品基地的决心。

公司总经理李学成表示， 目前

公司已是多家中央企业稳定的战略

合作伙伴， 为之制定并执行最适宜

的职业装解决方案。 “此次发布会

是际华集团面向社会各界公开集中

发布年度职业装新品的有益尝试，

也是公司实施科技创新、 产业链延

伸和品牌经营战略的重要举措。”

在发布的新品中， 际华集团对

如何兼顾行业特色和职业装特点有

独到的考量。 际华职业装的商务系

列主要采用了色彩、 款式、 面料的

不同搭配来区分各行各业的特点，

工装系列则依靠功能性面料和结构

功能性的设计来区别呈现。 同时，

公司及时将国内外最新的新材料、

新技术应用于职业装产品设计中，

“神九搜救服”、 “声控工装” 、

“防辐射工装” 等凝聚科技创意的

产品被一并推上了展台。

值得一提的是， 近年来际华集

团围绕职业装的思考已延伸到了价

值链层面。 “我们要尽可能地加强

设计研发和终端服务， 加快产业链

的垂直整合和升级。” 李学成说， 对

于职业装领域的终端服务策略， 公

司也并没有将其简单地定位成承揽订

单、 低价竞争的模式， 而是提出要整

合整个营销团队的资源， 秉承服务至

上的理念， 去争取更有价值的部分。

际华集团的目标是打造全球最

强最大职业装、 职业鞋靴研发生产

基地、 全球最强最大军需品生产保

障基地。 公司现在是全国最大的军

需品研发生产基地， 拥有悠久的职

业装研究历史和机构。

2008

年，

公司全面整合科研团队， 专门整合

成立了职业装、 纺织印染和职业鞋

靴专业研究院等多个行业研究院，

拥有千余名科技活动人员， 形成了健

全的研究组织机构。

目前际华集团拥有年产

7000

多

万套职业装生产能力， 是各类军警制

服及国家统一着装部门职业装的主要

供应商， 占有国内

75%

左右的军警

制服市场份额。 公司生产供应

80%

以上的

07

式军服，

100%

的三军仪仗

队、 军乐团、 文工团礼服、 驻港部队

军服、 驻澳部队军服以及建国以来十

三次阅兵服， 并在行业制服市场占有

20%

以上的市场份额。

此前公布的半年报显示， 在全球

经济活力减弱、 国内市场经济增长存

在下行压力的不利局面下， 公司实现

营业收入

138.34

亿元， 同比增长

17.17%

； 实现归属于上市公司股东的

净利润

3.88

亿元， 同比增长

15.23%

。

雅化集团购建并举完成西部战略布局

证券时报记者 刘昆明

雅化集团 （

002497

） 哈密德盛

现场混装炸药地面站顺利通过试生

产的考核， 这意味着该公司在新疆

的现场混装炸药爆破一体化服务项

目进入实质性运行阶段。 近年来，

雅化集团通过收购与新建并举的方

式， 在四川、 内蒙和新疆相继布

点， 形成了较强的战略布局。 随着

新增产能的释放和收购整合的深

入， 公司逐渐进入发展的快车道。

雅化集团表示， 新疆哈密地区

淖毛湖白石矿区很适合开展以现场

混装炸药为基础的爆破一体化服

务。 广汇新能源有限公司一期已经

投产， 广汇公司投资的从淖毛湖到

甘肃柳沟二级矿用公路已经建成，

铁路通道也即将完成， 为淖毛湖煤

田的煤炭资源外运和销售提供了便

利条件， 淖毛湖白石矿区现场混制

乳化炸药需求量将迅速增长到

15000

吨以上。 该项目的验收通过

增加雅化集团可使用炸药生产能力

3000

吨， 为公司进一步拓展新疆

地区民爆产品销售与爆破市场打下

了坚实的基础， 同时有效提升雅化

集团可持续发展能力。

除了新建产能， 近年来雅化集

团依托资本市场的强大优势， 在上

市不到两年的时间内， 连续在内蒙

和四川进行了两起大规模的并购重

组。 今年

7

月

11

日， 雅化集团宣

布以不超过

4.75

亿元的价格收购

四川凯达化工

88.01%

的股权， 使

公司在四川的市场份额由过去的

30%

上升至

50%

以上；

2011

年

3

月，

雅化集团以

2.8

亿元的价格收购内蒙

古柯达化工

82.48%

的股权。

目前， 雅化集团已经拥有

12

万吨

工业炸药、

1.6

亿发雷管和

500

万米导

爆索的生产能力。 其中， 工业炸药产

能在四川省内有

8.2

万吨， 分布在四川

省中轴线上的

5

个生产基地。 通过收

购凯达化工， 公司新增产能

4.7

万吨，

其中乳化炸药 （胶状）

3.3

万吨， 膨化

硝铵炸药

1.4

万吨， 内蒙古省内有

3.8

万吨产能， 集中在包头地区， 雷管和

导爆索生产集中在绵阳地区。 加上此

次新增的新疆

3000

吨现场混装炸药产

能， 公司已经完成西部主要区域的战

略布局， 优化了产品结构。

业内人士分析， 考虑到行业集中

度依然偏低以及国家政策导向， “十

二五” 期间民爆行业仍将继续大规模整

合， 预计将有

60%

的企业被并购或者

淘汰。 雅化集团作为西部最大的民爆行

业上市公司， 公司将不仅受益于西部基

础建设投资的持续增加， 还将依托自身

优势， 以跨越式实现可持续发展。

财务数据显示， 近两年雅化集团

业绩一直保持稳定增长，

2010

年、

2011

年净利润分别较上年增长

19%

、

15%

， 随着公司新增产能的释放及并

购整合的深入， 雅化集团的管理优

势、 区域优势及产品技术优势将逐渐

得以显现。

不过， 分析人士也指出， 新增产

能的释放需要时间， 而收购项目短期

内将面临与雅化文化融合的问题， 加

之受各种成本价格的上升影响， 公司

管理层依然面临较大挑战。

轮胎三巨头垄断技术

豪迈科技巨型胎硫化机项目暂缓实施

证券时报记者 郑昱

豪迈科技 （

002595

） 日前公

告， 公司首次公开发行 （

IPO

） 募

投巨型子午线轮胎硫化机项目暂缓

实施。 根据此前规划， 该公司的硫

化机项目计划总投资

1.12

亿元， 建

设周期

18

个月。 截至

2012

年

6

月

30

日， 该项目已累计投入

3697.2

万元， 实现销售收入

4565.81

万元。

对这一项目未达到计划进度的

原因， 豪迈科技强调， 国际上生产

巨型胎的企业主要为法国米其林、

日本普利司通和美国固特异三大巨

头， 他们目前均采用传统的硫化罐

进行巨型胎硫化成型， 对豪迈科技

巨胎硫化机的认证周期较长， 替代

传统硫化罐工艺的进程缓慢。

此外， 受三大轮胎制造巨头对

巨型胎结构设计及配方垄断的影

响， 国内大多数轮胎生产厂家对巨

型胎的生产目前处于不断探索改善

的过程， 巨型胎产能扩张遇到了技

术瓶颈， 对巨胎硫化机的需求延缓。

基于上述原因， 豪迈科技拟暂缓以募

集资金继续投资巨型子午线轮胎硫化

机项目， 并将根据市场状况决定何时

重新启动相关项目的投资。

豪迈科技还披露了上半年报告， 报

告期内， 公司实现营业总收入

3.61

亿

元， 同比增长

3.76%

； 实现净利润

1.07

亿元， 比去年同期增长

0.7%

。 豪迈科技

表示，

2012

年上半年， 中国的经济发

展持续疲软， 市场需求明显回缩。 同

时， 由于欧债危机影响世界经济的恢复

速度， 整个市场表现低于预期。

中报显示， 豪迈科技的客户群主

要集中在国内外中高端市场。 虽然国

内订单有小幅萎缩， 但随着国际高端

客户对公司产品的逐步认可和信任，

国外市场的份额正在稳步扩大， 订单

比例显著提高。 报告期内公司出口收

入同比增长

37.44%

。

展望下半年， 豪迈科技认为经济

情况仍然不容乐观， 但公司在国际市

场上的订单仍将稳步增长。 综合考

虑， 豪迈科技预计

2012

年

1~9

月净

利润变动幅度为

0%

至

20%

。

际华集团职业装展示 张燕平

/

摄

三普药业领衔产业资本增持

今年以来，沪指已经较年初下跌

3.84%

。 这期间产业资本

多次出手增持。 据笔者统计，今年以来获得过股东或者公司高

管增持的股票多达

448

只， 这些增持中不乏超过亿元的大手

笔，类似这样投入过亿元资金大手笔增持的行为，今年已经出

现在

27

只个股中。

产业资本增持升温

7

月

17

日至今的一个月里，上证指数从

2161.19

点滑落，

8

月

17

日收于

2114.89

点， 累计跌幅达到

2.14%

， 让人意外的

是，在大盘持续下挫之时，一些个股的股东增持热情不降反升。

据统计，

7

月份以来随着市场进入震荡筑底走势， 产业资

本增持力度加强， 其中

7

月份大股东增持金额达

8.4

亿元，增

持股数达

1.12

亿股。

8

月后大股东增持力度仍较强，其中南京

中商

(600280)

、王府井

(600859)

、开元投资

(000516)

等个股均获

得大股东少则千万多则上亿元的增持。从股东增持公告后

5

个

交易日的情况来看，受增持个股上涨概率为

64%

，大股东增持

力度与股价走势存在明显正相关性。过去一个月中股东增持数

量占流通股比例前三的个股有：三普药业（

600869

）、文峰股份

（

601010

）、洪城水业（

600461

），公告

5

日后涨幅分别达

5.63%

、

8.43%

、

6.22%

。 对比大盘走势，从

7

月

17

日至今的一个月里，

上证指数累计跌幅达到

2.14%

，从近一个月股东增持的统计数

据看，市场对股东增持的反应还是偏正面。 毕竟增持需要真金

白银，公司股东通过二级市场增持也显示出对行业及自家公司

的发展信心。

三普药业获增持 逆市飘红

在最近的一个月中，上证累计跌幅达到

2.14%

，三普药业

自股东增持以来股价逆市上扬，近一个月中（

7

月

17

日到

8

月

17

日）公司股价从

8.48

元涨到

9.69

元，涨幅达

14.3%

。

三普药业大股东远东控股集团有限公司，自上年成功定向

增发投资包括风电、核电、太阳能等特种电缆后，未来一到两年

是项目产能释放期，公司管理层表示，虽然传统电缆竞争激烈，

但毛利水平较好的高端特种电缆仍只有少数厂家能生产，目前

很多高端特种电缆产品仍供不应求，未来两年公司将凭借定增

项目进军高端电缆市场，公司将进入新的发展期，现在市场低

迷，公司股价已被低估，所以决定在二级市场中增持。根据三普

药业

2011-10-13

的增持公告，基于对本公司未来发展前景的

信心，远东控股集团有限公司拟在未来

12

个月内（自本次增

持之日起算） 以自身名义通过二级市场继续增持本公司股份，

累计增持比例不超过本公司总股本的

2%

。远东控股集团有限

公司于

2011

年

10

月

12

日通过上海证券交易所证券交易

系统买入方式增持本公司股份

477,100

股。 公司股东或高管增

持行为显然可以反映出公司管理者对于股价及未来发展状况

的信心，从中长期而言，这类大股东大手笔增持的个股仍存较

好机会。

（江东）

圣农发展肉鸡产能

5

年将增加

2

倍

证券时报记者 张珈

圣农发展 （

002299

） 日前披露公

司

5

年规划， 提出在未来

5

年内将公

司生产规模由现在的年产肉鸡

2.5

亿

羽扩大至年产

7.5

亿羽。

随着增发募投项目逐步达产， 圣

农发展预计今年可实现屠宰加工肉鸡

2

亿羽。

2007

年至今， 公司产能已经

翻了近

5

倍， 但市场占有率仍不足

5%

。 面对目前国内肉鸡行业日趋激

烈的竞争环境， 圣农发展为进一步提

高产品的市场占有率， 制定了

5

年规

划， 预计达到五大目标， 即年生产饲

料

375

万吨、 年养殖祖代鸡

16

万套、

年养殖父母代种鸡

750

万套、 年饲养

商品代肉鸡

7.5

亿羽、 年屠宰加工肉

鸡

7.5

亿羽。

未来

5

年， 公司将依托福建省北

部南平市优越的自然环境， 最终形成

3

个年产

2.5

亿羽肉鸡的生产基地，

同时在福建省东部的福安市投资新建

码头， 采用水运方式采购原料。

圣农发展目前是肯德基、 麦当劳

等公司的战略合作伙伴， 也是其最主

要的肉鸡产品供应商， 而肯德基、 麦

当劳等国际洋快餐巨头在中国扩张速

度的不断加快， 为公司未来生产规模

的扩大和产品销售提供了基础和保证。

今后， 圣农发展将直接从国外引

进生产所需的祖代种鸡， 公司所有生

产基地所需的父母代种鸡均由光泽祖

代种鸡生产基地供应， 这将从源头上

杜绝了肉鸡疫病向公司传播， 有效地

降低商品代肉鸡的料肉比。

圣农发展同时披露的半年报显

示， 上半年， 圣农发展鸡肉产品的销

售量同比增加

63.59%

； 实现营业收

入

18.62

亿元， 同比增长

49.61%

；

净利润

1.29

亿元， 增幅

1.44%

。

报告期内， 国内外经济发展的快

速放缓导致社会消费力下降， 加上前

几年因为中国养殖行业的 “赚钱效应”，

许多企业和农户加入进来， 产品供给大

幅增加， 导致国内猪肉和鸡肉产品价格

在今年上半年一直低位徘徊。
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