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券商集合理财首现第三方担保

类保本产品欲争理财市场一杯羹

证券时报记者 伍泽琳

对于银行、 基金来说， 保本型

产品的发行并不鲜见， 如今券商资

管产品的发行也开始引入 “保本”

的概念。 目前已有引入第三方担保

机构， 在一定条件下赔付客户亏损

的券商集合理财产品推出。

业内人士认为， 尽管目前券商

仍不能参照基金公司发起设立保本

型集合资产管理计划， 但借鉴基金

公司推出保本型产品的经验， 更多

“类保本” 的理财产品有望成为券商

资管争夺理财市场的重要砝码。

首现第三方担保

近日， 东莞证券旗下一只已开

始销售的纯债券收益类产品 “旗峰

避险增值” 引起业内的关注。 这款

产品除了动用东莞证券自有资金参

与该集合理财计划外， 还引入了第

三方保本机制， 在投资者本金的安

全性上尝鲜 “双保险”。

旗峰避险增值集合理财计划的

说明书显示， 该集合计划引入广汇

科技融资和广东华鸿融资两家第三

方担保机构， 对推广期或开放期参

与并持有满三年及以上的持有人提

供本金保障， 增强本金安全性。

“保本型理财产品在基金、 银

行等机构已广泛存在， 券商也一直

在努力探索这类产品。 旗峰避险增

值集合理财计划正是在借鉴了保本

基金的经验， 根据现行规定而设计

的。” 东莞证券副总裁潘海标表示。

据介绍， 该产品担保的性质为不

可撤销的连带责任担保， 担保范围为

委托人自认购

/

申购之日起持有满三

年及以上的计划份额的可赎回金额与

累计分红款项之和低于其投资净金额

的差额部分 （自有资金补偿之后）；

担保期限为计划成立满三年之日至计

划终止之日后的六个月内。

“对券商而言这是一次新的尝

试， 担保公司则实现了对传统担保

业务的延伸 ， 并增加了担保费收

入。” 潘海标表示。 据了解， 上述两

家担保机构对该集合理财计划的担

保费用由管理人按符合担保条件的

集合计划份额净值的

0.1%

年费率列

支， 从管理费收入中支付。

资管产品发行压力加大

据

Wind

数据统计显示， 截至

10

月

10

日， 今年以来券商资管产品合

计成立

96

只， 发行份额合计为

482.26

亿份。 与去年同期相比， 前

者 下 降 了

11.1%

， 后 者 减 少 了

25.1%

。

业内人士指出， 尽管今年以来

监管部门频频表示鼓励券商资管创

新， 各家券商也纷纷指出要大力发

展资管业务， 但在沪深两市行情低迷的

背景下， 券商资管产品仍然面临较大的

发行压力。

“目前券商普遍通过以自有资金参

与理财计划的 ‘隐形保本’ 方式， 与投

资者建立风险共担、 利益共享的机制，

以提升产品安全性来吸引投资者的青

睐。” 中山证券财富管理中心相关负责

人表示。

据了解， 所谓的 “隐形保本”， 即

证券公司根据相关规定， 以自有资金投

入集合理财计划， 并以该部分投入的自

有资金为限， 对推广期或开放期参与并

持有满一定期限的投资者本金亏损部分

提供有限补偿。

值得注意的是， 《证券公司集合资

产管理业务实施细则 （试行）》 对券商

自有资金参与资管产品具有严格限定，

证券公司参与一个集合计划的自有资

金， 不得超过计划成立规模的

5%

， 且

不得超过

2

亿元； 参与多个集合计划的

自有资金总额， 不得超过证券公司净资

本的

15%

。

为此， 一旦券商的集合理财产品跌

幅过大， 券商所投入的该部分补偿资金

往往只是杯水车薪。

此外， 可获得该部分补偿资金的投

资者在持有期限或者持有份额上都有一

定的限制， 最终能达到补偿条件的投资

者参与份额占比也有限。

“事实上以自有资金参与集合理财

计划， 更多的是为了提升投资者的信

心， 而且目前大部分集合理财产品都引

入了相关条款， 为此其对投资者的吸引

力已大不如前。” 深圳某中型券商资管

产品设计经理表示。

“增加第三机构担保赔付尽管也不

能做到真正的保本， 但也算是增加了一

道保障。 如果管理人投入的自有资金赔

付完毕， 担保机构将进行赔付。” 东莞

证券经纪业务相关人士认为。

据介绍， 在旗峰避险增值这只集合

理财产品上， 东莞证券以自有资金参与

了该集合计划， 资金参与比例为该集合

计划成立日募集资金规模 （不含管理人

自有资金参与部分） 的

5%

， 参与资金

上限为

5000

万元。 在该部分资金赔付

完毕后， 担保机构将启动担保人的资金

进行偿付。

据深圳某中型券商相关人士所提

供的一份监管部门对券商开展资管

业务的答复意见显示， “目前证券公

司尚不能参照适用 《关于保本基金的

指导意见》 发起设立保本型集合资产

管理计划， 未来将在办法修订时予以

考虑。”

业内人士认为， 尽管目前券商的集

合理财产品还不能做到真正意义上的保

本， 但是在充分借鉴基金、 银行等推出

保本型产品经验的基础上， 更多 “类保

本” 理财产品有望成为券商资管争夺理

财市场的重要砝码。

阿联酋阿布扎比银行

首次入驻大陆市场

10

月

10

日， 阿联酋阿布扎比银

行在上海成立代表处， 并宣称将在

未来

2~3

年内申请分行资格。 据悉，

阿布扎比银行

2009

年已在中国香港

开立分行。

阿联酋阿布扎比银行成立于

1968

年， 并在阿布扎比证券交易所上市。

据该行集团行政总裁汤玛林 （

Michael

H.Tomalin

） 介绍， 阿布扎比银行是中东

和北非地区拥有最高综合信用评级的金

融机构之一， 全球评级机构穆迪给予其

长期评级

Aa3

， 标准普尔给出

A+

评级，

惠誉则给予其

AA-

的评级。

按照中国银监会的规定， 阿布扎比

银行将首先以代表处的形式在上海开展

信息咨询等运营服务。 （朱凯）

宁波银行上海分行

成立慈善专项基金

宁波银行上海分行昨日正式入

驻浦东陆家嘴核心金融区， 并成立

上海市慈善基金会专项基金， 开通

信用卡积分捐赠平台。

据该行上海分行行长施道明介

绍， 此次宁波银行首批慈善专款，

来自乔迁庆典节省的费用

50

万元以及

员工捐款

5

万元。 施道明表示， 宁波

银行不仅要做重要的金融中介， 也要

做重要的慈善中介。 据悉， 宁波银行

5

年前入驻上海， 是首家入沪的异地城

商行。 （朱凯）

手机银行挑战网银 角逐个人金融业务

证券时报记者 刘雁

光大银行免收手机银行转账汇

款手续费后， 又对通过手机银行申

购开放式基金的个人投资者给予费率

优惠。 这是各银行争抢这个市场的一

个缩影。 证券时报记者调查发现， 国

庆节前后多家银行加大手机银行推

介力度， 频打免费牌， 以争夺移动

支付市场。

主打免费牌吸引用户

目前交行、 招行、 光大银行、 民

生银行等多家银行都对客户通过手机

银行转账汇款免收手续费。 例如， 招

行年内免收跨行同城以及跨行异地汇

款手续费； 农行的手机银行服务费和

跨行汇款手续费全免； 民生银行则规

定， 截至年底手机银行转账， 无论同

行跨行、 本地异地， 均不收取手续费。

农商行也加入了争夺战， 刚刚上

线手机银行的上海农商行承诺， 个人

手机银行推广期内转账汇款费用全免，

企业手机银行转账汇款手续费打

8

折。

目前大部分银行的跨行转账都需

要收取手续费， 例如， 通过网上银行

跨行转账

1

万元， 建行手续费率为

0.5%

， 工行为

1%

， 交行为

0.7%

。 因

此， 手机银行免费转账的优惠措施吸

引了不少潜在客户。

除了可以享受免费转账等服务

外， 通过手机银行还可以享受购买理

财产品等其他多项服务， 而且部分银

行还为手机银行和网上银行开发了专

属的理财产品。

“目前手机银行客户群体尚处于

培育期， 各家银行争相推出优惠措

施， 力图抢占手机银行这一市场的先

机。” 招行电子银行室主管杜兵告诉

记者。

或与网银平分天下

在杜兵看来， 随着移动互联网的

发展， 客户端化的手机银行未来的市

场前景不可低估， 目前其客户数量和

市场份额均增速较快， 将来很可能发

展到与网上银行体量相当。

记者翻阅上市银行

2012

年半年

报发现， 多家上市银行的手机银行交

易量同比增长超过一倍， 而网银的客

户增量和交易增量则趋于平缓。

2012

年半年报显示， 截至

6

月

末 ， 中行手 机银行客户 数达到

3270.69

万 户 ， 较 去 年 末 增 长

91.78%

， 交易量则暴增

461.3%

； 同

期个人和企业网银的客户数量同比增

速为

40%

左右。

招行的情况与中行类似 。 招行

2012

年半年报数据显示， 该行手机银

行签约客户数已达

709.03

万户， 累计

交易金额达

1281.01

亿元， 同比增长

185%

。 而同期零售网银的交易金额同

比仅增长

50%

左右。

中信银行的手机银行业务增长强

劲， 今年

6

月末该行移动银行客户数达

53.17

万户， 较上年末增长

635.98%

。

其中， 今年上半年的增量是

2011

年全

年增量的

8.32

倍； 实现移动银行交易

额

6.23

亿元， 是上年同期的

3.76

倍。

中国电子商务研究中心统计数据显

示，

2011

年中国移动互联网用户达

4.3

亿户， 预计到

2013

年将突破

7

亿户；

2011

年移动支付市场交易规模达

480

亿元， 预计

2013

年将突破

2000

亿元。

安全性受质疑

在手机银行业务发展的同时， 安全

问题成为用户关注的焦点。 不少用户对

手机银行的安全性提出质疑， 包括担心

出现问题后找不到责任方、 手机遗失造

成账户不安全等。

杜兵告诉记者， 手机银行的安全

性不仅与客户端本身采用的安全手段

有关， 还与手机的操作系统环境有关。

由于

3G

手机的信道有加密， 而且银行

开发的客户端亦有安全保障， 从某种

意义上讲， 手机银行可能比网银更为

安全。

据记者了解， 目前手机银行在安全

性方面已采用多种技术， 包括强加密和

动态

IP

（网络之间互联协议） 地址监测

等。 在转账汇款方面， 客户可以去柜台

办理协议转账， 设置多个固定的转账账

号； 亦可以采用普通的第三方转账方

式， 通过获取动态密码和取款密码来完

成交易。

证券公司资管业务创新有望

10

月领跑

专项资管产品密集申报 衍生品业务冲关

证券时报记者 黄兆隆

券商资管新政尚未正式落地， 不少

具有敏锐创新意识的券商已抢先试水。

据证券时报记者调查了解， 业内

大部分券商均将资产管理业务作为创

新重头戏， 其中， 国泰君安、 中投证

券、 浙商证券、 中信证券、 广发证券

等业内多家券商均已上报或正在准备

创新产品方案。

值得注意的是， 围绕专项资产管

理计划的创新步伐已大幅加快。 业内

人士透露， 监管层或优先放宽专项资

产管理计划的审批， 参照 《信托法》

相关规定， 不再限定投资范围。

专项资产管理计划申报加速

嗅觉敏锐的国泰君安证券资产管

理公司无疑是一个快速行动者。

9

月

27

日， 即中国证券业协会

召开专题研讨会的当天， 国泰君安资

管就已上报了一款名为 “君得金债券

分级” 的专项资产管理计划。

据了解， 监管层此前曾表态， 上

交所推动的债券分级产品业务先不允

许以集合理财产品形式出现， 而必须

以专项资产管理计划来推动。 业内人

士由此预计， 未来专项资产管理计划

或将率先破冰， 放宽投资范围。

“近期与监管层的沟通信息显

示， 大部分创新业务都将通过专项资

产管理计划来推动。” 某国有大型券

商资产管理部负责人表示， “监管层

有意放宽专项资产管理计划的审批，

并不再限制该类产品的投资范围。”

相比以往该业务较为冷清的申报不同

的是， 现今各券商已明显加快了该产

品的申报节奏。

9

月

19

日， 中信证券上报一款

名为 “民生租赁” 的专项资产管理计

划， 已于

9

月

26

日前得到了证监会

受理审批；

6

月

25

日， 浙商证券曾

上报一款名为 “聚银

1

号” 的专项资

产管理计划， 日前再向证监会递交补

充材料， 并于

9

月

11

得到了受理。

“放开投资范围将大幅促进券商

业务开展和产品设计的差异化， 使券

商能充分利用现有托管市值、 客户资

产等资源。” 长江证券金融行业研究

员刘俊表示， “券商创新将正式步入

以客户资源多寡为竞争基础的阶段。”

衍生品投资方案待审

作为最能体现专业投资品牌意义

的衍生品业务在此轮创新浪潮中有望

开花结果。

据了解， 部分券商正紧锣密鼓筹备

衍生产品业务方案， 其中， 广发证券再

次上报的牛熊证或许能品尝到衍生品业

务的头啖汤。 这并非广发证券第一次上

报此方案， 据悉， 此前， 深交所就曾组

织专家评审该创新方案。

“因为初次方案创新程度不够，

较大程度模仿了衍生权证， 因此初次

上报被否。” 知悉情况的深圳某大型券

商副总裁表示。 修改后， 广发证券再

次上报了产品方案。 据了解， 深交所

也将为此组织二次专家评审。

“衍生品业务是未来券商在竞争

中体现差异化的代表业务， 必须做好

充分准备。” 光大证券资产管理公司

总经理吴亮表示。

事实上， 中信证券、 海通证券等

券商已经开始准备衍生品投资方案，

可以预见的是， 衍生品投资业务竞争

或许将成为未来创新竞争的主战场。

创新助推资产证券化

作为国家金融战略的重要一环，

资产证券化的推进也给券商带来了发

展机遇。 其中， 作为资产证券化的

首单业务， 国开行

100

亿元信贷资

产支持证券交由国开证券与国泰君

安证券领衔的

52

家金融机构承销。

此外， 交通银行也已开始与海通

证券沟通信贷资产证券化项目。 “目

前还没有最终确定合作形式， 银行方

面是希望我们加入其中。” 海通证券

相关人士表示。

不过， 券商有望通过专项资产管

理计划来获得资产证券化的主导权。

典型的案例包括： 国泰君安推出隧道

股份专项资产管理计划、 中信证券正

在申报的欢乐谷主题乐园入园凭证资

产管理计划。

“如果适用 《信托法》， 券商资

管可以将股权质押纳入到专项资产管

理计划中操作。” 上海某大型券商资产

管理公司总经理表示， “放宽投资范围

后， 券商在资产证券化领域中能够腾挪

的空间就更大了。”

集合理财产品跃进

券商集合理财产品同样迎来了

10

月的创新机遇， 其中， 最值得瞩目的便

是中投证券已获得深交所无异议函的杠

杆基金产品方案。

“距离结构化产品问世已经为时不

远， 预计年底之前会发售。” 据接近监

管层的人士表示。 据了解， 一些券商已

经开始研究以集合理财参与股票约定式

购回业务。

“目前， 监管层还没有放开该项业

务， 券商都是利用自营资金从事该项业

务， 但是已有很多券商在研究集合理财

参与的可能性， 预计新政出台后， 券商

投入的力度会更大。” 上海某大型上市

券商资产管理公司负责人表示。
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