
有色金属行业三季报预警个股一览

证券代码 名称 预警摘要

６０１６００．ＳＨ

中国铝业 亏损

６００３３１．ＳＨ

宏达股份 净利润约

－２８０００

万元

～－２５０００

万元

００００６０．ＳＺ

中金岭南 同比下降

５１％～６５％

６００５４９．ＳＨ

厦门钨业 下降

５０％

以上

６００２５９．ＳＨ

广晟有色 同向大幅下降

０００７５１．ＳＺ *ＳＴ

锌业 净利润约

－８．１５

亿元

～－８．０５

亿元

０００６１２．ＳＺ

焦作万方 同比下降

７７％～９３％

００２３７８．ＳＺ

章源钨业 同比下降

５０％～６０％

００２１６７．ＳＺ

东方锆业 增长

－３０％～２０％

００２１７１．ＳＺ

精诚铜业 净利润约

－３０００

万元

～－２５００

万元

００２２０３．ＳＺ

海亮股份 增长

－３０％～１０％

００２２９５．ＳＺ

精艺股份 下降

４０％～６０％

６００４５６．ＳＨ

宝钛股份 下降

９０％

以上

０００８３１．ＳＺ *ＳＴ

关铝 净利润约

－２．８

亿元

～－２６

亿元

００２５７８．ＳＺ

闽发铝业 净利润约

３９６０．６３

万元

～５１４８．８２

万元

０００６５７．ＳＺ *ＳＴ

中钨 净利润约

－３３８２

万元

，

下降

８２９．４２％

００２１６０．ＳＺ

常铝股份 净利润约

０

万元

～７００

万元

，

下降

８０％～１００％

０００９６０．ＳＺ

锡业股份 净利润约

９０５０

万元

，

下降

８３．３１％
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S*ST

天发股改冲刺

晨光稀土刊发公开信释疑

证券时报记者 吴蒙

本周二起，

S*ST

天发 （

000670

）

股改将进入投票表决阶段， 本周四

S*ST

天发将召开股东大会， 会上该

股改方案能否通过将直接决定赣州晨

光稀土对公司的重组能否继续。 为

此，

S*ST

天发及晨光稀土主要负责

人接受了证券时报记者专访， 就股东

们的疑问进行了全面释疑。

此次股改和重组不互为条件是

S*ST

天发股东们最为关心的问题，

很多股东认为这样会导致重组没有保

证， 公司基本面得不到根本改善。 对

此，

S*ST

天发表示， 不能互为条件

是交易所的规定， 只有通过股权分置

改革后， 公司才能申报重大资产重

组。 若股改失败， 资产重组就无法推

进， 为此公司一直在积极推动公司股

改的进程， 也希望投资者支持公司的

股改及重组方案。

晨光稀土方面认为， 晨光稀土目

前已通过江西工业和信息化委员会的

稀土企业准入公告申报初审， 相关申

请材料已上报工信部。 此外， 晨光稀

土目前已获得政府关于稀土加工行业

的所有相关文件和证照。 晨光稀土

称， 作为稀土冶炼行业的优势企业，

其盈利能力和持续经营能力毋庸置

疑， 重组方案有信心获得有关部门的

批准。 重组方案中提到的风险提示是

按照监管部门相关规定的要求进行披

露， 不代表晨光稀土转嫁风险， 仅是

一种风险提示。

晨光稀土此次拟通过增发进入

S*ST

天发的资产评估值较账面值溢

价幅度较大也是股东较为关注的问

题。 晨光稀土方面表示， 本次拟注

入资产采取了收益法进行评估， 是

从未来收益的角度出发， 充分考虑

企业未来的预期发展因素经过风险

折现后的价值。 拟注入资产系高新

技术企业， 拥有稀土分离、 冶炼、

应用以及废料回收为一体的全产业

链， 具有良好的成长性， 未来盈利

能力较强。 重组方还就收益法涉及的

盈利预测做了业绩补偿承诺， 承诺拟

注入资产

2012

年至

2014

年三年实现

的净利润总和为

11.2

亿元， 其中

2012

年

3.04

亿元、

2013

年

3.90

亿元、

2014

年

4.26

亿元。 三年实现

11.2

亿元的利

润承诺远超其他借壳重组稀土企业的

利润承诺， 且在近几年资本市场所有

借壳重组的案例中也是不多见的， 这

说明了晨光稀土估值的合理性。

针对投资者关心的晨光稀土未来可

能因为对赌协议被包钢稀土

(600111)

吞并、 在未来稀土行业整合中可能被淘

汰及产品主要出口日本等影响晨光稀土

持续经营的问题， 晨光稀土方面表示，

晨光稀土与包钢稀土签署的相关协议中

虽然约定了对赌条款， 但协议中也同时

约定了这些对赌条款在上市申请材料报

送到中国证监会之日起自动终止。 另

外， 包钢稀土董事会也于

9

月

27

日通

过了 《关于参股公司赣州晨光稀土新材

料股份有限公司与舜元地产发展股份有

限公司重大资产重组的议案》， 因此，

这个对赌协议的影响已经消除。

晨光稀土称，

2012

年获得的稀土出

口配额为

1140

吨 （其中轻稀土

996

吨，

中、 重稀土

144

吨），

2012

年的出口配

额较

2011

年大幅增长了

42.86%

。 鉴于

稀土出口产品的毛利率较内销产品而言

相对较高， 因此出口配额的增长有利于

晨光稀土保持稳中有升的盈利水平。 晨

光稀土称， 其近期出口业务并未受中日

关系紧张的影响， 出口业务仍保持通畅。

晨光稀土表示， 就

S*ST

天发股东

关心的问题， 公司在今天的证券时报

A5

版刊登了 《赣州晨光稀土新材料股

份有限公司致

S*ST

天发全体股东的公

开信》。

18

家有色公司业绩拉警报 云铜巨亏或为行业个案

见习记者 张奇

作为强周期性品种的有色金属

行业， 业绩对于经济景气度的反应

一向是最为敏锐的。 从已公布三季

报的

6

家有色公司， 以及

18

家业绩

预警公司的情况， 可以窥探出行业

三季度的概况。

其中， 铝、 铅、 锌等行业三季

度几乎全部大幅下滑。 铜行业中，

云南铜业三季度单季巨亏

3

亿， 但

其他铜业公司业绩较为平稳。

18

家

业绩预警的公司包括中国铝业、 厦

门钨业、 西部矿业和广晟有色等，

而贵金属和小金属则是业绩保持较

为稳定的行业。

6

家公司三季报喜忧参半

截至昨日， 有色金属行业共有

6

家公司公布了三季报， 有

3

家业绩下

滑，

3

家业绩平稳增长。 其中发布首

份三季报的鲁丰股份虽同比下滑

63%

， 但环比来看业绩扭亏为盈， 并

预计全年净利增长

70%

以上， 给行

业三季报开了一个好头。

云铝股份、 云南铜业和西部矿

业发布的三季报都不尽如人意， 云

铝股份首亏、 西部矿业下滑

87%

、

云南铜业单季巨亏

3

亿， 这些都让

市场对于有色金属行业整个三季报

不太看好。

但记者留意到， 云铝股份三季度

单季已转盈， 云南铜业三季报巨亏更

是意料之外。 华泰证券分析师王茜指

出， 云南铜业单季度净利润亏损约

3

亿元， 超出预期。 云南铜业指出是因

为低价销售存货导致巨额单季亏损，

公司三季度末的存货也由

111.3

亿下

降到

95.87

亿。

一位业内知名分析师告诉记者，

云南铜业的单季巨亏应该只能看做是

个案， 公司今年初的业绩如此之高让

他们也对云南铜业业绩有较高的期

望， 但联系到公司今年

7

月有

1.59

亿增发股上市， 可以看出上半年公司

做业绩的需要， 而三季度的巨亏也就

能够做出解释。

国内一家大型铜企高管告诉记

者， 就第三季度来看， 如果企业自给

率较高， 矿产成本控制得当， 做到盈

利问题不大。 另外两家大型上市铜

企———江西铜业和铜陵有色都没有发

布业绩预警， 公司都表示没有达到需要

公告的标准， 即增减幅超过

50%

。 就

上半年来看， 两家企业的业绩都是逐步

增长， 三季报也不会出现太大的变动，

表明铜行业的业绩平稳。

此外， 辰州矿业作为首家公告三季

报的贵金属和小金属个股， 同比下滑幅

度仅为

2%

， 三季度单季业绩环比增幅

则达到

131%

。

18

家公司业绩拉警报

目前， 已有

18

家公司表示， 今年

前三季度将拉响业绩警报。 特别是中

国铝业、 精诚铜业、

*ST

中钨、

*ST

关

铝

4

家公司， 首度曝出亏损。 此外，

中金岭南、 焦作万方、 锡业股份、 东

方钽业等

13

家公司也发布公告称， 预

计今年前三季业绩同比降幅将超过五

成以上。

从预警的行业来看， 铝、 铅、 锌成

为业绩下滑的重灾区， 子行业的个股几

乎无一幸免。

申银万国有色分析师叶培培指出，

今年三季度单季业绩环比小幅下滑， 前

三季度同比减速或是全年低点。 申银万

国对重点

25

家有色金属上市公司三季

报业绩进行预览， 加权平均业绩减速

为

-52.5%

， 相比中报同比增速小幅下

滑， 中报时减速为

-45%

。

从子行业来看， 尽管

9

月份金属价

格受美国量化宽松政策 （

QE

） 推动有

一定上扬， 但

7

、

8

月份低迷价格拖累

整体业绩表现， 其中电解铝、 铅锌、 小

金属等公司环比、 同比下滑显著， 电力

和辅料成本的挤压使得部分电解铝企业

出现持续亏损。

有预警的当然也有利好的公司， 格

林美、 中科三环、 山东黄金、 东方锆业

等个股三季报都有一定的预增。

财通证券分析师郭建中认为，

QE3

后， 基本金属受益于全球流动性宽松的

支持， 三季度国际基本金属全部上涨，

但四季度基本金属的需求偏弱局面仍将

继续。

叶培培认为， 各国央行将纷纷

加入宽松行列以刺激低迷经济 ， 同

时市场风险偏好的改善有渐进过程，

这些将支撑以黄金为首的板块继续

上行 ； 基于价格反弹尚未结束以及

市场风险偏好的改善渐进发酵来看，

未来三个月以铜为代表的工业金属

仍有表现机会。

微软首款平板电脑线上预订踊跃

苏宁电器试水电商零售协同

证券时报记者 邓亮 曹攀峰

“从

17

日到现在， 微软首款平

板电脑

Surface

预购情况比预期中要

好， 尤其线上预订更加踊跃。”

20

日， 苏宁电器 （

002024

） 总裁金明接

受证券时报记者采访时表示。 此前微

软首款平板电脑

Surface

在中国选择

与苏宁电器独家合作， 成为该款产品

的独家销售平台。

今年以来， 苏宁电器比以往任何

一年都要活跃。 先是发行

80

亿公司

债， 定增募资

47

亿， 而后是与京东

商城的价格战， 苏宁电器集团表态拿

10

亿资金增持苏宁电器， 接下来是

出资

6600

万美元收购老牌母婴电商

红孩子。 随着巨无霸苏宁电器积极介

入电商领域， 原本融资已并不容易的

电商领域感受到 “狼来了” 的氛围。

此次苏宁电器助推微软销售的亮

点是， 苏宁电器提供苏宁门店、 乐购仕

门店以及苏宁易购网站三大平台同步发

售。 业内人士认为， 微软选择与苏宁合

作， 正是缘于苏宁目前搭建的全方位销

售平台。

“这次和微软

Surface

的合作是苏

宁销售模式转型战略的一部分， ‘线上

线下融合’ 的发展模式是中国零售业转

型升级的趋势， 苏宁要打造的是互联网

与实体零售虚实结合的新商业模式。”

金明向记者表示。 展望未来， 金明表

示， 未来不排除和其他科技巨头合作，

目前苏宁电器的自主产品差异化比例达

到

10%

， 未来将提高到

30%

。

在苏宁电器大力吸金进军电子商务

的同时， 今年以来， 电子商务领域的融

资却并不乐观。 中国电子商务研究中心

日前发布的今年第三季度中国电子商务

市场投融资数据监测报告显示， 三季度

已披露的中国电子商务融资事件共有

20

起， 融资总额为

127.86

亿元。

中国电子商务研究中心助理分析

师周翔认为， 相较往年， 今年第三季

度， 资本对电子商务的追逐相对保守。

在

2011

年电子商务融资规模疯狂增长

之后， 中国电子商务企业估值已偏高，

再加上国际融资环境的趋紧， 整体融

资热度有所下降。 老牌母婴电商红孩

子缺钱， 也是其被苏宁电器收购的重

要原因。

事实上， 今年来仅苏宁电器一家

的预计融资规模已达到

127

亿元， 与

三季度整个电商领域的融资额持平。

对于资金密集型的电商领域， 苏宁电

器介入电商， 无疑让电商感到 “狼来

了” 的恐惧。

一位不愿具名的电商人士表示， 相

较于苏宁电器的资金巨无霸优势， 国内

电商领域更应该关注苏宁电器独创的线

上线下协同的商业模式。

三一重工会计估计突击变更

增加前三季净利约

4.7

亿元

证券时报记者 张莹莹

受宏观经济不景气、 房地产调控

等因素的影响， 工程机械行业三季度

业绩遭遇考验。 近日宣布起诉奥巴马

的三一重工 （

600031

）， 日前突然宣

布会计估计变更， 此举预计增加公司

三季报净利润约

4.7

亿元。

三一重工称，

10

月

19

日， 公司

董事会审议通过了 《关于会计估计变

更的议案》。 根据议案， 公司决定自

2012

年

7

月

1

日起对应收款项中

“根据信用风险特征组合账龄分析法

坏账准备计提比例” 的会计估计进行

变更。

公告称， 本次会计估计变更无需

对已披露的财务报告进行追溯调整，

也不会对公司以往各年度财务状况和

经营成果产生影响， 但是会对公司

1~9

月净利润产生影响。 经公司初步

测算， 此次 “会计估计变更” 预计会

增加公司三季报净利润约

4.7

亿元。 记

者查询资料发现， 三一重工预约三季报

披露时间为

10

月

30

日， 由于临近公司

三季报披露时间， 此番调整会计政策，

调剂业绩的意图明显。

公告显示， 三一重工对账龄

4

年

以内的应收款计提比例均有不同程度

的降低。 例如， 未到合同收款日应收

款计提比例由

2%

降至

1%

，

1

年以内

（含

1

年） 的应收款由

5%

降至

1%

；

但是对于超过

4

年的应收款计提比例

则提高了， 比如对

4~5

年的由

50%

增

至

70%

， 而

5

年以上的则由

50%

增至

100%

。

三一重工半年报显示， 公司按账

龄分析法计提坏账准备的应收账款账

龄， 主要集中在 “未到合同收款日”

和 “

1

年以内”。 上述两项金额在半年

报中分别为

112

亿元和

103

亿元， 合

计占到上半年末公司应收账款总额

233

亿元的

92.27%

。

“网”罗义乌

7

万实体店 小商品城再走电商路

证券时报记者 李小平

电商的崛起给传统商贸带来了巨

大挑战， 正在传统商贸业纷纷寻求新

路的时候， 覆盖小商品城 （

600415

）

7

万多个实体商铺的网上小商品城正

式启动。

昨日， 小商品城在第

18

届义博

会上举行 “义乌购” 上线仪式 。

“义乌购的正式上线， 是拓展义乌市

场发展空间、 促进市场转型升级、

提升市场发展竞争力的重要举措，

也是实现义乌电子商务产业创新发

展、 促进实体市场与网络经济融合

发展的重要平台。” 对于义乌购的上

线， 义乌市市委常委、 宣传部部长

季金甫寄予厚望。

这已经不是小商品城首度试水电

子商务， 从

2003

年义乌中国小商品

数字城的设立到

2010

年更名为义乌

中国小商品城， 再到如今 “义乌购”，

小商品城在电商的路上已经探索多

年。 但这么多年下来， 因为缺乏足够

的重视和支持， 网上小商品城一直不

温不火。

与之不同的是， 国内的电商市场

却蓬勃发展。 以阿里巴巴旗下的天猫

商城为例， 今年

7

月， 天猫商城对外

宣称， 其

2012

年全年交易额可能突

破

2000

亿。

2011

年， 还未改名的天

猫商城交易额为

1000

亿元。

今年以来， 为适应新形势、 更好

地为经营户服务， 小商品城对负责网

站运营的信息公司团队进行了调整，

并开始酝酿筹备网站升级改版的相关

事宜， 邀请了原

56

网总裁王建军加

盟。

7

月， 小商品城又与阿里巴巴集

团就电子商务领域建立长期稳定的战

略合作关系， 达成 《框架协议》。

浙江省网商协会副会长刘文高告诉

记者， 今年

5

月， 浙江省委组织部长蔡

奇来义乌视察， 按照事先的安排， 刘文

高只有

10

分钟的时间向蔡部长汇报工

作。 但是， 那次见面却足足谈了

4

个小

时。 临近结束时， 蔡部长当场表态， 小

商品城和阿里巴巴是中国网上网下的最

大市场， 愿意为双方的合作牵线搭桥。

据悉， 小商品城和阿里巴巴的此次

携手， 既是顺应时代潮流， 也是迫不得

已之举。

2011

年， 义乌小商品批发市场成

交额首次突破

500

亿， 连续

21

年位

居全国专业市场榜首。 但是， 小商品

城的经营每况愈下 。

2009

年

~2011

年， 公司营业收入分别为

37.63

亿元、

31.7

亿元、

33.96

亿元； 净利润则分

别为

9.16

亿元、

8.09

亿元、

6.46

亿

元， 逐年下滑。 小商品城曾在

2011

年

年报中坦承， 目前公司主要面临着三

方面压力， 其中之一便是电子商务、

连锁配送等新型业态在商品分销渠道

比重快速提升， 外围市场建设步伐加

快构成同质化竞争， 对义乌市场造成

严峻挑战。

据了解， 目前， 义乌购是以实体运

营为背景， 商户们在网站上经营虚拟店

铺， 发布商品信息等内容， 都是免费

的。 唯一收费项目是商户购买不同价位

的电话服务的 “诚信呼”， 类似于百度

的竞价排名。

业内人士认为， 义乌购的核心资

源， 是小商品城

7

万多家实体商铺，

这是其他电商无法比拟的优势， 但当

前的盈利模式是其软肋， 义乌购是否

能在竞争激烈的电商领域突围， 还需

时间去检验。

应收款项变更前后坏账准备计提比例情况
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