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受累市场低迷

包钢稀土两子公司停产一月

证券时报记者 靳书阳

包钢稀土 （

600111

） 今日公告，

因受宏观经济景气度的影响， 自

2012

年下半年以来， 稀土市场较为

低迷， 稀土产品价格持续走低， 成交

清淡。 公司决定自

10

月

23

日起， 将

公司所属应用包头稀土矿的焙烧、 冶

炼分离企业及应用南方稀土矿的全南

包钢晶环公司、 信丰包钢新利公司停

产一个月。 同时， 公司相应暂停向有

关焙烧、 冶炼分离企业的原料供应。

此次停产或许已在市场预料之

中。 就在三天前的

10

月

20

日， 包钢

稀土披露的三季报显示， 报告期内公

司实现营业收入

19.7

亿元， 同比下

降

52%

， 环比下降

28%

。 实现净利

润

1.2

亿元， 同比下降

90%

， 环比下

降

67%

。 这也是公司营业收入和净

利润连续三个季度持续下滑。 另外，

该组数据显示， 包钢稀土净利润的下

滑速度远超营业收入的下滑速度。 公

司表示， 业绩下滑主要是因为稀土产

品价格与销量均同比大幅下降。

2011

年

7

月以来稀土市场逐步进入低迷。

作为行业龙头企业的包钢稀土此次业

绩受到了明显的影响。

值得注意的是， 第三季度包钢稀

土营业成本大幅度提高， 同比提高了

103.66%

。 公司解释主要是由于报告

期内公司销售的产品主要是成本较高

的中重稀土和磁性材料， 上年同期则以

低成本的轻稀土为主。 据了解， 包钢稀

土的资源储备中， 中重稀土是个薄弱环

节。 近几年来， 包钢稀土已经整合了几

家江西省内稀土冶炼分离公司， 但是这

些公司并没有中重稀土资源， 而包钢稀

土对南方中重稀土的整合， 最根本目的

是整合中重稀土矿产资源。

事实上， 包钢稀土迫切希望进入中

重稀土资源领域还有一个重要原因， 即

未来轻稀土生产企业将由于产能过剩面

临激烈的竞争。 美国钼公司 （

Moly－

corp

）

CEO

马克·斯密斯此前在包头稀

土论坛发言称， 明年该公司的稀土产能

将达到

4

万吨。 美国钼公司因环保及成

本问题曾于本世纪初停产，

2007

年复

产。 最近两年受稀土价格大幅飙升刺

激， 美国钼公司开始大规模提升产能，

今年底产能将达到

1.9

万吨。

中国稀土行业协会秘书长马荣璋分

析， 不考虑产品品种和质量， 仅美国钼

公司和澳大利亚莱纳公司两家的产能，

在

2015

年后就可以满足中国以外市场

的稀土需求。

“美国梦”遭遇潜规则 出海中企走进多事之秋

证券时报记者 郑昱

两百多年以来， “美国梦” 一直

激励着世界各地的才俊和资本远渡重

洋来创造价值， 这一坚信辛勤耕耘便

能收获硕果的梦想无数次得到印证。

然而， 当美国总统大选步入冲刺

阶段， 近期扬帆出海的中国企业频中

黑枪， 从 “安全门” 到 “双反” 围剿

持续发酵， 美国梦已然遭遇 “盗梦空

间”。 这是政治游戏的潜规则还是经济

危机的附属品？ 中企一波三折的赴美

进程将何去何从？ 尚在襁褓中的投资

计划是否将被搁置？ 为此， 证券时报

记者采访了多家相关公司寻找答案。

出口美国蛋糕越做越大

“我们已经关注到美国挑起的各

种贸易摩擦， 但公司依然对美国市场

保持乐观。” 远望谷证券事务代表徐

浪向记者表示， 截至目前， 公司尚未

遭遇美方的政策壁垒及贸易壁垒， 但

是已经采取了一些措施来规避未来可

能发生的风险。

近年来， 中国上市公司赴美投资

的数量和额度持续增长。 同时最新的

统计数据显示， 今年三季度， 美国已

超越欧盟， 再次成为中国最大出口市

场。 记者查阅两市公司的公开资料得

知， 尽管两国贸易摩擦不断， 但近年

来， 中国上市公司在美国市场取得的

总体营业收入持续稳定增长。

据

Wind

统计显示，

2011

年年报

披露数据之中， 将美洲作为重要业务

地区来划分收入构成的公司超过

80

家， 此外将美国单独列为业务区域的

公司有

25

家， 主要集中在耐用消费

品、 电子元器件、 机械制造等板块。

记者统计单列美国区域的上市公

司营收显示， 上述公司

2009

年

~

2011

年在美营业总收入分别达到

46.4

亿元、

52.1

亿元、

60.7

亿元， 实

现逐年持续增长。 倘若算上多家未将

美国市场单列的上市公司， 这个数据

无疑将大大增长。

申达股份是中企在美业务稳步增

长的一个典型案例。 在上述将美国市

场单列为营收区域的公司之中， 申达

股份持续三年在美收入名列第一， 分

别达到

10.82

亿元 、

13.55

亿元 、

14.99

亿元， 增长率分别为

-3.85%

、

25.22%

、

10.62%

。

申达股份证券部人士告诉记者，

目前并未受到来自美方的贸易壁垒影

响。 申达股份主要经营以纺织品为主

的外贸业务、 汽车配套及其他产业用

纺织品业务， 今年上半年境外收入达

22.16

亿元， 占总收入的

68.5%

， 其

中美国地区收入占比最大， 上半年收

入

8.6

亿元， 同比增长

24%

。

赴美中企频中黑枪

当越来越多的中国公司满怀希望

地寻梦美国， 事与愿违的状况不期而

至。

2012

年的美国大选仍在玩 “中

国牌”， 近期华为、 中兴通讯被指威

胁美国国家安全， 无独有偶， 三一集

团又因为 “安全门” 与美国总统奥巴

马闹上法庭。

美国商务部在对中国输美光伏组

件双反税率终裁之后， 又宣布对从中

国进口的硬木和装饰用胶合板发起双

反调查。 值得注意的是， 这已经是今

年以来美国对中国产品发起的第

4

项

反倾销调查和第

3

项反补贴调查。

不仅如此， 中概股在美国资本市

场频繁遭遇狙击也令人心生忐忑， 越

来越多公司面临退市及濒临退市的境

地， 而在美国资本市场门外徘徊的中

国公司则举步维艰。

三一重工总裁向文波认为， 在美

受阻除了选举的政治操弄以外， 更深

层次原因是以华为、 三一等为代表的

中国企业在高端制造业崛起， 对长期

由工业化国家统治高端制造业构成冲

击， 标志中国与工业化国家经贸蜜月

期的结束， 摩擦和冲突将成为常态。

记者了解到， 今年来中国公司在

美投资频频受挫， 直接原因一是贸易

保护主义升温， 二是宏观环境及行业

不景气。 令人担忧的是， 过去中美贸

易摩擦主要集中在传统劳动密集型产

业， 现在则日渐指向支柱产业和高新

技术企业， 同时绿色壁垒也持续升温。

目前来看， 中美贸易摩擦给上市

公司带来的影响正逐渐显现。 光伏板

块的精功科技表示， 前三季度预亏主

要受国内外宏观经济发展受阻、 美国

对中国光伏产品实施双反等因素影

响， 公司太阳能光伏装备等主导产品

的市场需求放缓。

建材板块的兔宝宝也于日前披

露， 公司获悉美国对原产于中国的硬

木及装饰胶合板发起双反调查， 一旦

最终认定存有倾销和补贴事实并因此

伤害美国国内产业， 将征收一定幅度

的反倾销税和反补贴税。

2012

年

1

月

~6

月， 兔宝宝及全资子公司向美国

出口硬木胶合板销售收入约为

4760

万元， 占总营业收入比例为

9.65%

。

多家企业仍加码在美业务

当伊立浦等上市公司收缩在美战

线之时， 也有部分企业在近期宣布加

码美国业务。 例如， 中鼎股份上周宣

布， 决定斥资

7125

万美元收购美橡胶

企业， 而

2012

年下半年以来， 已有金

固股份、 远望谷、 中银绒业等多家公司

先后披露在美投资计划。

“我们不是盲目收购和盲目扩张。”

中鼎股份证券事务代表蒋孝安向记者表

示， “公司从事的橡胶密封件领域是一

个技术、 资金、 劳动力三要素密集的行

业， 这个行业最先进的工艺与技术在欧

美， 我们需要通过海外市场的开拓， 来

实现全球范围内的研发、 生产、 销售与

客服同步。”

蒋孝安透露， 中鼎股份此次赴美收

购是通过境外子公司收购另一家境外公

司， 具有税收及审批方面的优势， “公

司在海外市场暂时没有遭遇政策壁垒，

一方面我们是民营企业， 从事的领域也

是民用领域， 触发争端的风险比较小。

另一方面， 中鼎股份经过多年的海外市

场开拓， 多名高管已经具有境外业务的管

理经验。 海外公司的职业经理人也都是外

籍人士， 以此来规避企业文化差异。”

中国物联网龙头远望谷近期也宣布落

子美国。 徐浪告诉记者， 远望谷美国子公

司主要面向北美地区进行射频识别

（

RFID

）产品的研发、 生产和销售， 并提

供

RFID

技术咨询， “与三一集团、 中兴

通讯等大型跨国集团相比， 远望谷的规模

还比较小， 面临的政策风险也相对较小。

而且远望谷从事的物联网属于新兴产业，

并未对大型美企的业务造成冲击。”

徐浪透露， 远望谷落子美国， 正是

因为今年公司在北美市场业务取得突破

性进展。 远望谷方面强调， 美国的法

律、 政策体系、 商业环境、 文化特征均

与中国存在较大区别， 公司需投入精力

确保子公司遵照美国的法律及商业规则

开展经营活动。

解码美国大选的“中国牌”

证券时报记者 郑昱

不出意料的是， 今年的美国总统

竞选的 “驴象之争” 仍在玩 “中国

牌”。 但并非往届大选的旧戏重演，

在美国经济陷入危机之时， 这种交锋

较往年更为激烈。

中国企业近期连中黑枪， 恰逢美

国大选进入冲刺阶段。 不少分析人士

将此解读为大选年的 “潜规则”， 认

为奥巴马政府出于竞选目的而频繁

“敲打中国”。 值得注意的是， 中美双

反第一案， 正是在

2008

年美国大选

之前进行的。

2007

年

10

月， 美商务

部宣布对中国铜版纸生产商和出口商

征收

21.12%~99.65%

的反倾销税， 以

及

7.4%~44.25%

的反补贴税。

中国商务部的资料显示， 自铜版

纸案以来， 在过去

5

年多时间里， 美

国共针对中国发起近

30

起双反调查。

中南财经政法大学教授曹亮认为， 美

国近期针对中国的双反措施， 很大原

因来自其国内的政治因素， 反倾销已

经成为政党竞选时的拉票利器。

国务院发展研究中心资源与环境

政策研究所副所长李佐军也表示：

“每次美国大选期间， 竞选双方都会

宣称对华经济采取比较高压的政策，

把问题聚焦到中国， 更能吸引眼球，

更容易赢得选票。”

从过往的历史经验来看， 对于共

和党与民主党在对决中频打 “中国

牌”， 中国企业似乎无须过于忧心。

毕竟当年在竞选中大批中国的克林顿

后来在任上支持中国入世， 而一度呼

吁抵制北京奥运的奥巴马在胜选后亦

乐为中国的座上宾。

对于美国 “逢大选必拿中国说

事” 的这种政治游戏， 中国已经越来

越熟悉。 但剔除美国大选的政治因

素， 更值得警惕的是， 在全球经济依

然低迷的时期， 贸易保护重新抬头的

风险更高。 倘若欧美经济持续不景

气、 失业率居高不下， 中国企业被当

作替罪羔羊横加指责的概率将会飙升。

不仅如此， 如果美国双反进一步引

发其他国家和地区的跟风， 将给中国企

业带来更加惨重的损失。 目前， 中国光

伏产业最为担忧的是， 美国此次双反终

裁影响到欧盟裁决， 一旦欧盟跟风， 将

对中国光伏产业带来严重打击。

庆幸的是， 经过多次交锋， 中美双

方的国际贸易更加规范， 中国企业应对

壁垒的措施也日趋完善。 针对近期数次

双反调查， 多家上市公司在接受记者采

访时反而表示， 要见招拆招、 蓄势进一

步的海外扩张。

例如， 依据美方的光伏双反相关条

款， 中国企业可以通过在国外设厂生产

电池等方式来规避风险。 拓日新能董秘

刘强告诉记者， 不排除通过海外并购等

方式来规避贸易壁垒、 开拓业绩增长

点。 远望谷证券事务代表徐浪也透露，

针对贸易保护主义， 公司未雨绸缪的措

施也包括了海外投资， 通过产品本土化

来规避风险。

万科前三季净利增

41.7%

未结算收入

1631

亿

公司前三季每平方米结算价为

1.15

万元，相比去年同期的

1.18

万元略有下降

证券时报记者 邓常青

房地产市场

2011

年下半年的低

迷， 却成为了万科

A

（

000002

） 今年

第三季度净利飙升的推手。 万科今日

披露三季报显示， 公司第三季度实现

净 利 润

13.5

亿 元 ， 同 比 增 长

123.5%

； 第三季度业绩的大幅增长

也带动了万科前三季度净利润增幅达

到了

41.7%

， 而公司上半年净利润的

同比增幅仅为

25.09%

。

今年前三季度， 万科累计实现结

算面积

393.4

万平方米， 同比增长

66.1%

； 实现结算收入

452.3

亿元，

同比增长

60.9%

； 前三季度公司累计

实现营业收入

461.3

亿元， 净利润

50.8

亿元， 同比分别增长

57.4%

和

41.7%

； 每股收益为

0.46

元， 净资产

收益率则为

9.28%

。

与结算指标的显著增长相比， 万

科报告期内销售指标表现平平。 万科

前三季度累计实现销售面积

907.9

万

平方米， 同比增长

7.9%

； 实现销售

金额

963.2

亿元， 与去年同期基本持

平。 万科表示， 公司前三季度的推盘总

量低于去年同期， 预计第四季度的推盘

量将处于较高水平， 全年实现销售增长

应无疑问。

从单价来看， 今年前三季度万科每

平方米结算价为

1.15

万元， 相比去年

同期的

1.18

万元略有下降。 而公司前

三季度的销售单价则为

1.06

万元， 显

示了房价逐渐下降的趋势。

截至三季度末， 万科尚有

1540

万平

方米已售资源未竣工结算， 合同金额合

计约

1631

亿元， 较年初分别增长

41.9%

和

33.5%

。 前三季度万科累计实现开工面

积

871.0

万平方米， 竣工面积

438.3

万平

方米， 分别完成年初计划的

66%

和

49%

。

万科表示， 今年第四季度仍然是公司的

竣工高峰， 预计全年的开竣工面积与年

初计划相比不会有太大变动。

下半年万科加大了拿地力度， 前三

季度万科累计新增项目权益建筑面积

587

万平方米。 截至

9

月底， 万科规划

中项目按权益计算的建筑面积

3507

万

平方米， 与年初

3547

万平方米基本持

平， 仍然保持在两到三年的开发水平。
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蔡伦申兴隐现

晨鸣纸业高管身影

证券时报记者 郑北

位于晨鸣工业园的寿光蔡伦申兴

精细化工有限 公司 与晨鸣纸业

（

000488

） 有着特殊的关系。 蔡伦申

兴

70%

主营业务收入来自晨鸣纸业。

而且， 蔡伦申兴和其子公司还分列晨

鸣纸业

2011

年上半年预付款项金额

前五名中的第一名和第三名， 合计预

付金额达

2.54

亿元。

一位名叫林震的境外投资者曾

计划与江阴市申兴化工机械有限公司

合作设立合资公司后， 再与晨鸣纸业

组建蔡伦申兴项目， 为晨鸣纸业供应

造纸用化学助剂。 但江阴申兴却与香

港蔡伦 （中国） 创业投资有限公司接

手了这个项目。 分析人士表示， 晨鸣

纸业与香港蔡伦存在关联关系的概

率很大。

知情人士向证券时报记者透露，

蔡伦申兴不仅其前身是晨鸣纸业的分

公司， 而且其

2002

年成立后一直由

与晨鸣纸业相关联的香港蔡伦控股，

直至

2008

年， 香港蔡伦才将一直盈

利颇丰的蔡伦申兴股权转让给香港雅

发 （太平洋） 有限公司。

2008

年之前， 桑国德一直负责

蔡伦申兴公司， 任董事长、 总经理。

“桑国德之前是晨鸣纸业的一位中

层。” 蔡伦申兴内部人士对证券时报

记者说。

2007

年， 桑国德曾以晨鸣

纸业的身份到陕西科技大学走访。

业内人士分析， 明晰香港蔡伦背

后的股权关系， 是厘清蔡伦申兴与晨鸣

纸业关联关系的关键。 晨鸣纸业内部人

士向证券时报记者透露， 香港第一东方

投资集团是香港蔡伦投资方之一， 香港

第一东方也是晨鸣纸业子公司武汉晨鸣

汉阳纸业股份有限公司的投资方。

公开资料显示， 香港第一东方投资

集团是香港直接投资管理集团之一， 业

务领域涉及企业财务、 合并收购、 证券

买卖、 上市承销、 基金管理、 金融咨询

等， 并在北京、 南京、 曼谷、 巴林等城

市设有办事处或联营机构。

2004

年

2

月， 香港第一东方投资集团主席兼首席

执行官诸立力到武汉晨鸣参观考察， 晨

鸣纸业董事长陈洪国、 总经理尹同远等

高管全程陪同。

知情人士向证券时报记者透露， 香

港蔡伦股东结构比较复杂， 多层构架，

甚至绕道维尔京群岛。 其实际股东多通

过信托代持方式投资， 香港第一东方也

可能是代为持有。

“蔡伦申兴的实际控制人是晨鸣纸

业的高管。

2008

年把蔡伦申兴转让给

香港雅发后， 几个亿的转让款被他们分

了。” 晨鸣纸业内部人士对证券时报记

者说。

蔡伦申兴成立以来， 营业收入呈倍

数增长。 据公开资料，

2003

年实现销

售收入

8900

万元，

2004

年实现销售收

入

1.1

亿元，

2005

年实现销售收入

1.8

亿元，

2006

年实现销售收入

2.77

亿元。

蔡伦申兴的股东也收入颇丰。 据权威文

件， 蔡伦申兴参股股东江阴申兴自

2002

年至

2004

年上半年仅仅两年半的

时间， 以其

35%

的股权共从蔡伦申兴分

得收益

807.29

万元。 而其初始投资仅

为价值

195.5

万港元的设备。

上述知情人士表示， 蔡伦申兴实际

控制人在向香港雅发转让股权时， 应该

签订了保密约定， 否则现在蔡伦申兴官

网不应该没有股东信息和高管信息。

针对晨鸣纸业高管与香港蔡伦之间

的具体股权关系， 证券时报记者将继续

深入调查。
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，

明晰

香港蔡伦背后的股权关系

，

是厘清蔡伦申兴与晨鸣纸

业关联关系的关键

。

据内

部人士透露

，

香港蔡伦投

资方之一的香港第一东方

也是晨鸣纸业旗下武汉晨

鸣的投资方

。

关联交易调查


