
干散货造船市场迎来小阳春

� � � �被订单荒折磨了很久的干散货造

船市场终于迎来 “小阳春”。 证券时报

记者获悉， 随着年末临近， 一些有实

力的造船买家纷纷开始摩拳擦掌， 出

手新造船市场。

“此前谈判的造船订单不少， 只是

尚未向市场披露。” 据中国新造船价格

指数有限公司一位高级经理向记者介

绍， 近期干散货造船业影响较大的几

笔订单就包括扬帆集团和法国船东签

订的

4

艘

3.9

万载重吨的灵便型散货

船、 外高桥造船和挪威船东签订的

“

2+3

” 艘

8.2

万吨级散货船， 以及金

陵重工签订的

5+7

艘散货船订单。 该

经理进一步认为， 年关临近， 造船市

场正在经历一轮订单回暖， 预计近几

个月一批有实力的船东还会陆续下单。

中国新造船价格指数 （

CNPI

） 在

很大程度上也体现了造船市场的供需

争持局面： 最新一期

CNPI

报

861

点，

仅比上期微跌

0.2%

； 干散货船综合指数

（

CNDPI

） 报

843

点， 比上期微跌

0.1%

，

其中部分船型指数出现持平甚至微幅上

升； 油轮综合指数更是连续三期 （

45

天） 保持持平。 “新造船具有明显的远

期商品交易特征， 价格走势反映了市场

对未来二年的看法。” 上海国际航运研究

中心专委会委员刘巽良认为， 现阶段造

船市场需求仍在， 所谓供给 “过剩” 只

是结构性吨位过剩。 此前各地曝出的船

东弃单现象， 其实是一种有价值的信号，

弱者割肉和强者入市往往是行业拐点出

现时共有的现象， 应该引起业界关注。

“有行业周期经验的船东和金融机

构已经在入市抄底， 或是积极摸索入市

路线图， 之所以造船订单需求显得不强

劲， 很大程度上是因为融资条件太差。”

刘巽良表示， 目前金融机构盲目抵制行

业， 谈船色变并不理智。

（李娴）

国内氯碱行业洗牌加速

� � � �由中国氯碱工业协会和中国氯

碱网联合举办的第一届中国国际氯

碱会议昨日在京落下帷幕， 国内氯

碱行业发展速度放缓成为专家学者

和企业高管与会共识及议论热点。

上海氯碱化工股份有限公司董

事长、 中国氯碱工业协会理事长李

军在会上指出： “这两年， 我们整

个行业退出的速度跟前几年相比已

经明显地加快。 前几年介绍整个行

业发展的时候， 基本都是讲新增产

能多少， 几乎没有退出的， 但是这

两年退出的产能已经开始有了。”

李军认为， 氯碱行业的发展增

速开始减缓， 特别是

2008

年以后，

氯碱行业开始逐步进入一个调整、 转

型的时期。 金融危机之后， 整个聚氯

乙烯下游市场不如前段时间发展快速，

尤其国内市场房地产调整以后， 对聚

氯乙烯下游产品影响很大。 烧碱的增

速已经明显地减缓，

PVC

也处于同样

的情况。

中国氯碱工业协会主任、 氯碱网

副总经理郑结斌也表示， 虽然中国

氯碱行业在过去

12

年发展迅猛， 从

2000

年的

800

万吨发展到今年年底

预计的

3000

万吨， 但是受调控的影

响， 价格回暖的前景不甚明朗， 新产

能释放、 价格的走势会保持低位徘徊

的情况。 （王砚）

申能股份

一能源中心项目获核准

申能股份 （

600642

） 今日发布公

告， 公司出资

3

亿元的一能源中心项目

获得核准。

公告称， 公司近日收到上海市发改

委 《关于上海华电奉贤南桥新城能源中

心项目核准的批复》， 公司投资

49%

的

上海华电奉贤南桥新城能源中心项目获

得核准。

据了解， 该项目位于上海市奉贤区金

汇镇， 建设规模为

2

台

43

万千瓦燃

气———蒸汽联合循环热电机组及配套供热

管网。 项目动态总投资

31.6

亿元， 其中

资本金

6.3

亿元， 由申能股份与上海奉

贤燃机发电有限公司按

49%

、

51%

比例

出资， 申能股份出资

3.087

亿元。

申能股份表示， 项目建成后， 将

进一步满足上海市电力需求， 提高清

洁能源比重， 同时有助于提升公司主

业竞争力。 （刘晓晖）

合肥城建新设子公司

拓展县域市场

昨日， 合肥城建 （

002208

） 召开

第五届董事会第七次会议， 审议并通过

《关于设立全资子公司的议案》， 同意公

司以自有资金出资

6000

万元设立 “合

肥城建广德置业有限公司 （暂定名）”，

承担广德县新城区

2012-11

号地块的

建设开发和房产销售等工作。 该公司是

合肥城建成立的第二家全资子公司， 也

是公司拓展县域市场的重要举措。

合肥城建于

2012

年

10

月

26

日通

过挂牌方式以参考地价

60

万元

/

亩， 取

得广德县新城区

2012-11

号地块， 该

地块包括

73.91

亩居住用地和

24.0

亩商

业用地， 土地使用权出让总金额约为

5874.60

万元， 由公司自筹资金解决。

（程鹏）

国际资源预计今年

可生产超

4.3

万盎司黄金

香港黄金类上市公司国际资源

（

01051.HK

） 近日公布， 今年

9

月底已

完成旗下位于印度尼西亚

Martabe

金银

矿山的建设， 预计今年可生产超过

4.3

万盎司黄金和

33

万盎司白银。

国际资源于今年

7

月

24

日产出首

批金银条， 截至

9

月

19

日暂停营运前，

共生产黄金

1.33

万盎司， 白银

8.41

万

盎司。 国际资源行政总裁彼特表示， 预

计今年还将可继续生产

3

万盎司黄金和

25

万盎司白银。 （徐欢）
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广汽奇瑞强强联合

开启本土汽车合作之旅

奇瑞与捷豹路虎组建的合资公司近日获发改委核准

证券时报记者 张达

昨日， 广汽集团与奇瑞汽车在京宣

布建立战略联盟合作， 并正式签署了战

略联盟合作框架协议， 标志着国内本土

汽车企业首次建立了战略联盟合作关

系。 国家发改委副主任、 国家能源局局

长刘铁男在签约仪式上表示， 此次战略

联盟合作为中国汽车产业加快自主品牌

的发展开拓了新的思路， 具有重要的率

先和示范意义。

“目前， 中国汽车的生产量和消费市

场规模已属于全球之最， 但在自主品牌创

新能力、 竞争力等方面任重道远， 与我们

的规模不相适应。” 刘铁男说， 随着工业

化和城镇化发展， 中国汽车产业既面

临生产和消费增长的机遇， 也面临结

构调整和产业升级的压力， 特别是在

国际金融危机的影响下， 转方式、 调

结构显得更加紧迫。 他希望广汽集团

和奇瑞汽车认真推动协议项目落实，

发挥联盟优势、 实现联盟目标， 共享

合作成果， 并在探索合作模式和市场

化机制， 为中国汽车产业实现由大到强

的转变做出市场主体的贡献。

中国机械工业联合会执行副会长

张小虞接受证券时报记者采访时表

示， 改革开放

30

年来， 汽车行业的

联合重组从来没有停止， 但是 “大吃

小” 的联合方式已经告一段落， 现在

是大企业的强强联合。 “我们会更多地

鼓励行业前十大汽车集团能在市场和政

府推动下， 实现真正的联合， 打造有国

际化竞争力的企业集团。” “战略合作

仅仅是个开始， 估计下一步会走到资本

层面。” 张小虞说。

根据协议， 广汽和奇瑞将在整车开

发、 动力总成、 关键零部件、 研发资

源、 节能与新能源汽车、 国际业务、 生

产制造管理等领域开展合作。 协议的签

订既是落实国家汽车产业政策的实际行

动， 又是进一步丰富我国汽车产业跨地

区合作经营的大胆探索和实践， 将对我

国汽车产业的发展壮大产生积极影响。

此外， 近日又有来自奇瑞的消息显

示， 奇瑞与英国豪华品牌捷豹路虎组建

的合资公司项目近日获国家发改委核准。

盖世汽车网日前发布的最新调查结果显

示， 业界对于这家新的合资公司的前景

比较乐观， 但对奇瑞能否通过合资实现

自身技术与品牌的突破并不十分看好。

目前在华经营的中外汽车合资公司

在中高端市场占据绝对主导地位， 这些

公司的品牌、 产品、 技术以及管理皆有

外方输入， 中方在其中发挥的作用以及

话语权很小。 不过， 奇瑞此次与捷豹路

虎的合资项目中包括奇瑞轿车以及奇瑞

两款直喷涡轮增压发动机的生产， 这是

中外汽车合资以来首次有了中方的技术

与产品加入。

特写

Feature

一个中关村

IT

男的房奴心路

证券时报记者 靳书阳

2012

年

10

月， 在北京度过第十

二个年头后， 徐博 （化名） 终于成为

一名房奴。 虽然月收入只有

14000

元， 却要还

13000

元的房贷， 他有些

自嘲地说自己很幸福： “从此以后，

不用纠结要不要当房奴了， 心里的大

石头终于落了地， 砸在脚面上。”

新房在北五环的一个小区内，

每平方米

23000

元的价格， 是徐博

夫妇 “啃老” 凑了首付后， 勉勉强

强能买得起的楼盘。 开发商也将

“五环刚需盘” 概念作为卖点， 虽然

它离五环路还有一公里的车程。

徐博看着这片

2014

年才能交房

的工地， 不禁回想起在北京交通大

学读书时， 周围五六千一平方米的

房价， 一切恍如隔世。

漠视房价的青葱岁月

2000

年， 徐博从松花江边的老

家考入北京交通大学。 那时候， 它

的全名还是 “北方交通大学”。 徐博

不仅考进北京， 还考入了较为理想

的专业。 当时跟

IT

相关的一切专

业， 都被镀上了一层金色， 他幻想

自己的未来也是金色的。

大学四年， 徐博可真忙， 大一

忙着进学生会， 大二忙着过四级，

大三一年都在忙着参加各种证书的

考试， 之后是复习考研。 闲暇时，

他一度幻想自己如当年的网游新贵

陈天桥一样， 能够在毕业后幸运地

代理一个网络游戏， 一夜暴富。 现

在回想起来， 当时唯一没有关心的

是周围似乎沉寂的房价， 而这个错

误在若干年后他将用一生的辛劳去

弥补。

2004

年春天， 徐博第一次考研

失败， 他在中关村一家小网络公司找

到了一份后台管理的技术岗位， 月薪

4000

多元。 父母考虑拿出一半首付，

让他在北京供房， 但当时徐博却对工

作不甚满意， 主要是觉得平台太小，

而最要命的问题是， 这个小公司不能

解决北京户口。 他很清楚没有北京户

口意味着什么， 而让后代成为北京

人， 是徐博全家的梦。

反复权衡之下， 徐博做出了当

时自认为无比英明的抉择， 辞职复

习考研， 毕业后再努力进一家有实

力的国企。

因深造错失购房良机

2005

年春天， 在背水一战的氛

围中， 徐博如愿以偿重回北京读研。

买房又提上了议程， 徐博的母亲考

虑拿出首付后， 以租养贷， 家里再

填补一些。 回过头看， 这是个读书

期间最完美的购房方案。

然而， 体制内的利益诱惑却让

计划成空。 当时， 徐博父亲工作的

地方税务系统， 在松花江边盖了栋

“江景豪宅”， 以相当于市场价三分

之一的价格， 向内部职工出售。 他

父亲拿到一个顶层的复式 “房票”，

套内面积

180

平方米， 落地窗明亮

大气， 可以一览整个江景。 就在父

亲沉浸在第一重喜悦之中时， 惊喜

再次到来， 父亲住在隔壁的同事希

望把整套房按照房票价格出售。

如此一来， 入手即可以获得两

倍的利润， 徐博的父亲自然毫不犹

豫地出手。 这样， 给徐博在北京购

房的计划中止。 后来他才知道， 因

为父亲同事的儿子毕业后要在深圳

买房， 希望家里多交一些首付款，

他们才放弃了这套福利房。

2005

年后， 北京房价开始了火箭

般的蹿升。 而每年春天， 徐博耳边也

会不断听闻最新的调控政策。 一年又

一年， 房价在不断的调控中不断上

涨， 徐博也在新一段校园生活里开始

了第二段恋爱。

徐博的女友比他低两届， 是校

友。 同他一样， 第一次考研也以失败

告终， 于是， 她开始了边工作边考研

的生涯。 她在一次次的考研中失利，

两人的感情却在一年年的磨合中升

温。

2008

年， 徐博毕业， 被一家中国

IT

行业数一数二的公司录用， 北京户

口也解决了。

又一次抄底机会

2008

年底， 北京房价在经历几年

的狂飙之后， 终于开始下跌。 这对情

侣也庆幸又一次看到了在北京买房的

希望。

从

2008

年底， 到

2009

年初， 他们

一有时间就去看房， 从望京的新建小区

到二环百万庄附近的老公房。 最让他们

惊喜又纠结的是， 原来很多已经没有中

介放盘的小区， 似乎一夜之间凭空出来

一批房源， 一时间竟有些应接不暇的感

觉。 “首套房

7

折利率”， 多少年没见

过了， 女友很是惊喜。

就在买房计划有条不紊地推进之

时， 徐博的女友在经历三年的屡试不

第之后， 竟然考上了研究生。 徐博不

愿再次割舍感情， 女友的学习费用由

他负担。

而这一年， 公司战略转型失败，

新业务部门开始大裁员。 作为一名新

人， 徐博每天既要战战兢兢地守住自

己的饭碗， 又要每月按时给女友 “月

供 ” ， 买房的念头就被压在脑后。

“毕竟， 房价看上去还要跌。” 徐博这

样安慰自己。

2009

年

3

月开始， 曾经一度势如

死灰的房价开始报复性飙涨。 原来已

经跌去近三四成的房价， 不仅在一年

内收复失地， 而且远超

2007

年达到的

最高价， 让等在原地的徐博绝望仰视。

心甘情愿当房奴

2010

年， “限购令” 出台， 原来

楼下繁忙的中介生意， 一下子冷寂下

来。 徐博心想， 都不让有钱人买房

了， 房价该降了吧？ 但是， 他发现自

己太天真了。

原来还有放盘的户型， 在限购令

出台之后， 大量消失， 尤其是两居室

以下的小户型。

实在买不起， 还可以租房啊。 没

想到， 房价没有丝毫的松动， 房租却

开始上涨， 尤其是中关村附近的一居

室。 徐博研究生毕业时， 五道口附近

的一居室， 到处可以找到月租金

2500

元左右的房源。 可如今， 同样的一居

室， 没有

3600

元以上， 根本租不到。

2012

年夏天， 徐博女友毕业， 两

人正式结婚。 岳母把

50

万的养老钱

给了徐博， 徐博父母也把当年为占便

宜多买的那套房子卖了， 拿出同样的

数额， 支持两人买房。 他们都说， 无

论结果如何， 不敢再等了。 考虑到岳

母的养老问题， 徐博夫妇决定一步到

位， 买一套

120

平方米的大户型， 将

来把岳母接过来一起住。

签完购房合同的那天， 徐博和老

婆一边吹着北京深秋的冷风， 一边在

荒凉的公交站等车， 五味杂陈。

“这里过两年就要通地铁了， 会

熬过去的。” 上车前， 老婆这样安慰

徐博。 是啊， 路要一步步走。 徐博心

想， 现在最要紧的， 是尽快帮老婆找

到工作。

“工业母机”旺季不旺 行业低迷或至明年一季度

证券时报记者 李娴 张昊昱

证券时报记者昨日从第十四届中

国国际工业博览会了解到， 工程机

械、 建筑机械等企业订单不旺的状况

正在向上游传导———“工业母机” 生

产企业今年没有迎来传统的订货旺

季， 从

2011

年下半年起延续至今的

订单增长放缓情况， 有可能延续到明

年一季度。

在浙江久工精密机械有限公司总

经理徐建国看来， 前来展位咨询的客

户往往是问的多、 达成真实购买意向

的少。

“据我从同行了解， 今年前

10

个

月， 自动化切割行业基本上没有新增

需求， 企业都在努力消化库存。” 徐建

国告诉记者， 虽然精密机械切割是

“工业母机”， 辐射下游行业很广， 但

包括房地产建设需要的建筑机械、 制

造轨交设备需要的工程机械以及汽车

制造需要的线型机械等需求都在萎缩，

因此今年以来公司订单情况并不理想。

徐建国所说的 “工业母机”， 是

指生产各种普通工业设备的初始机

械装备， 包括数控机床、 激光切割、

柔性制造系统等。

一般来说， 生产工业设备的流程

是首先由高精度工作母机生产出低精

度工作母机， 再由低精度工作母机生

产出普通设备和生产线。 由于多数低

精度工作母机是 “非标” 定制， 购

买、 设计、 制造流程需要较长一段时

间， 所以普通设备制造企业往往会在

每年

9~10

月集中下单， 待来年设备

到位， 春节后就可以开工。

因此， 观察每年

9~10

月期间 “工

业母机” 生产企业的订单情况， 可以

判断出四季度到明年一季度的行业盈

利趋势， 甚至还可以判断出包括下游

工程机械、 建筑机械等普通机械制造

企业的需求变化。

记者从工博会参展企业阿帕奇

（

IPG

） 光子公司、 华工激光、 百超

（

BYSUN

） 机械等销售负责人处了解

到， 传统旺季期间， 这些企业的订单

情况并没有好转。

阿帕奇 （

IPG

） 光子公司是生产高

功率光纤激光器和放大器的全球龙

头， 其北京分公司销售经理宋刚停告

诉记者， 今年来自激光切割企业的采

购需求明显不足， 和去年

9~10

月一

样， 终端订单不旺正在向上游企业逐

渐传导。

实际上， 激光切割等自动化细分

行业盈利在经历去年上半年的显著增

长后， 从去年

6

、

7

月份开始就出现订

单同比下滑趋势。 “三四季度订单同

比下降可能超过二三成。” 这是当记者

询问百超机械华东区销售负责人时，

他给出的公司该地区订单同比变化。

这位负责人同时表示， 整个行业在

2011

年

7

月以前的资本投入量非常高，

产能扩张较快， 但接下来至今行业需

求增长一直在放缓， 保守预计年底以

前都是以消化库存为主。

三菱电机自动化设备事业部一位

负责人对此持有相同看法。 她认为，

明年一季度末公司和行业库存会降到

一个较为理想的水平。

新闻短波

Short News

三一重工

推

1.78

亿份股票激励计划

� � � �停牌一天的三一重工 （

600031

） 今

日发布股票期权与限制性股票激励计划

草案。 根据计划， 三一重工拟向

2533

名激励对象授予权益总计

1.78

亿份。

其中， 限制性股票的授予价格为

4.69

元， 而公司停牌前报收

9.38

元， 激励

股价恰为现价一半。

据悉， 此次激励计划包括股票期权

激励计划和限制性股票激励计划两部

分， 占公司总股本的

2.35%

。 根据三一

重工方面的计划， 该公司拟向激励对象

授予

1.55

亿份股票期权， 涉及的标的股

票种类为

A

股普通股， 约占激励计划签

署时公司股本总额

75.9

亿股的

2.04%

。

其中首次授予

1.39

亿份， 占该公司股本

总额的

1.84%

。 另外， 三一重工还预留

0.15

亿份， 占该计划拟授出股票期权总

数的

10%

， 占公司股本总额的

0.204%

。

同时， 三一重工还推出限制性股票

激励计划， 拟向激励对象授予

0.23

亿

股公司限制性股票， 占激励计划签署时

公司股本总额的

0.31%

。 此项激励计划

授予中， 股票期权的行权价格为

9.38

元， 限制性股票的授予价格为

4.69

元。

根据计划， 此次涉及的激励对象

总计

2533

人。 股票期权计划涉及的对

象包括

12

位副总裁在内的

2108

人，

其中高级副总裁梁林河获授的期权激

励为

430

万股， 另一位高级副总裁段

大为则获授

255

万股期权激励； 而限

制性股票激励则包括

13

位副总裁在内

的

1408

人。

公告显示， 第一个行权期为自首次

授予日起

18

个月后的首个交易日起至首

次授予日起

30

个月内的最后一个交易日

当日止， 行权数量比例为

10%

； 预留部

分的股票期权自相应的授权日起满

18

个月后， 激励对象应在未来

36

个月内

分三期行权。 在行权期的三个会计年度

中， 公司拟定的考核条件为：

2013

年

~

2015

年公司净利润同比上一年度增长不

低于

10%

。 满足行权条件后， 激励对象

可自首次授予日起

18

个月后分三期按

10%

、

35%

和

55%

的比例行权。

(

冯尧

)
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