
前

１０

月销售额 全年销售目标 完成率

万科

１１００

亿元

／ ／

保利地产

８３３

亿元

８００

亿元

１０４％

中海地产

１００７

亿港元

１０００

亿港元

１０１％

恒大地产

７２８

亿元

８００

亿元

９１％

绿城集团

４１３

亿元

４００

亿元

１０３％

金地集团

２５６

亿元

３０９

亿元

８３％

融创中国

２７４

亿元

３００

亿元

９１％

碧桂园

３６０

亿元

４３０

亿元

８４％

富力地产

２６５

亿元

３２０

亿元

８３％

龙湖地产

３１９

亿元

３９０

亿元

８２％

世茂房地产

３９２

亿元

３５０

亿元

１１２％

远洋地产

２７１

亿元

２７０

亿元

１００％

雅居乐地产

２３９

亿元

３１０

亿元

７７％

佳兆业

１２８

亿元

１６５

亿元

７８％

越秀地产

招商地产公布的为前三季度数据， 已超过全年销售目标

１１６

亿元

１００

亿元

１１６％
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家标杆房企全年销售目标提前完成

见习记者 冯尧

2012

年初， 业内曾普遍预测今

年将是房企最艰难的一年， 然而现实

却有些出人意料。

记者统计发现， 包括万科、 保利

地产、 中海地产、 恒大地产在内的

16

家标杆房企中， 已有

7

家在前

10

月提前完成了全年销售目标。 尚未达

标的房企， 也多数已完成了销售目标

的八至九成。

7

家标杆房企提前达标

房企近期公布的前

10

月销售数

据都不错， 不需要在年底前做最后的

冲刺， 不少房企已提前达成全年销售

目标。

记者统计的

16

家标杆房企中，

保利地产、 中海地产、 绿城集团、 世

茂房地产、 招商地产、 越秀地产及远

洋地产均已完成全年销售目标。

今年有望进入 “千亿俱乐部” 的

保利地产与中海地产， 前

10

月销售业

绩较去年同期大幅提升。 其中， 保利

地产前

10

月实现签约金额

833.29

亿

元， 同比增长

32.91%

， 超额完成年初

制定的

800

亿元销售目标。 在行业内

尾随 “一哥” 万科， 暂列销售榜眼。

而中海地产今年的业绩更具含金

量。 前

10

月， 中海累计实现销售额

1006.8

亿港元， 同比增长

28.9%

。 值

得一提的是， 在房企普遍以价换量的

背景下， 中海仍保持了较高的利润

率 。 上半年该公司 毛利率高达

48.38%

， 超过万科

26.5%

的毛利率。

此外， 招商地产虽未公布

10

月

销售数据， 但其此前公布的前三季销

售额已超全年目标。 前三季， 招商地

产销售额为

247

亿元， 而其年初制定

的目标为

210

亿元， 前

9

月即超过全

年目标

17.6%

。

雅居乐佳兆业销售遇阻

在多数房企销售超预期的同时，

仍有两家标杆房企的表现不尽如人意。

其一是雅居乐地产， 前

10

月，

雅居乐实现合约销售额约

238.5

亿

元， 相比去年同期下跌了

8.9%

， 仅

完成全年销售目标的

77%

。

此前为雅居乐销售作出较大贡献

的清水湾项目， 今年销售持续低迷。

一个明显事实是， 在雅居乐每月公布

的销售数据中， 已连续两个月未曾提

及该项目。 瑞士信贷更在

10

月中旬

的一份报告中指出， 雅居乐海南清水

湾项目前三季销售额为

45

亿元， 按

照这样的销售速度， 若要达成该项目

全年销售

80

亿元的目标， 会有一定

的挑战性。

另一家房企是去年高速扩张的

“黑马” 佳兆业。 前

10

月， 佳兆业累

计销售

128

亿元， 仅完成全年销售目

标

165

亿元的

78%

。

在

16

家标杆房企中， 唯一没有制

定全年销售目标的是房企龙头万科。 万

科对于今年的业绩预期显得相当谨慎，

公司总裁郁亮年初曾否认万科有具体销

售目标， 他为万科制定的目标显得非常

具有弹性———“顺势而为”。

万科去年全年的销售额为

1215

亿

元， 今年前

10

月， 其销售额已达

1100

亿元， 距离去年全年的销售额仅差

100

余亿元， 业绩超去年显得相当轻松。

受益降价与目标制定保守

“部分大型房企提前且超额完成全

年销售目标， 得益于降价促销的销售策

略及销售目标制定相对保守。” 深圳某

大型房企一高层人士向记者表示。 花旗

也发布研报称， 受调控政策影响， 开发

商年初制定年度目标时比较保守， 有不

少企业的销售目标甚至与去年持平。

但也有部分房企曾在年中调整过销

售目标。 如中海地产将年初制定的

800

亿港元销售目标调至

1000

亿港元， 世

茂房地产销售目标也从年初的

307

亿元

上调至

350

亿元。

“部分房企主动上调全年销售目标

是根据市场形势做出的反应， 此外也要

求房企本身有充足的货源。” 上述房企

人士认为。 在她看来， 在去年库存量巨

大的背景下， 房企今年才能够根据市场

变化， 灵活调整推盘节奏， 使销售业绩

超过预期。

“不过， 这并不是房企的普遍现

象， 能够提前完成销售目标的， 几乎都

是快周转的大型房企。” 她同时表示。

对于今年余下的两个月， 有业内人

士认为， 全年销售计划的提前完成， 使

得房企年底会更加注重利润， 促销的力

度将明显减弱， 整体市场价格将维持平

稳微涨态势。 世茂房地产高层近日就透

露， 未来数月仍会依市场情况调整销售

策略， 致力提高利润率。

LED

巨头强强联合 三安光电

5

亿入股璨圆光电

见习记者 缪媛

一个是国内发光二极管 （

LED

）

行业领头羊， 一个是台湾地区最早上

市的

LED

企业， 三安光电 （

600703

）

入股璨圆光电可谓强强联合。

公告显示， 三安光电全资子公司

厦门市三安光电科技有限公司， 拟使

用不超过

23.52

亿新台币 （约为

5.06

亿人民币）， 认购台湾证券交易所上

市公司璨圆光电以私募方式发行的不

超过

1.2

亿股私募普通股。 交易完成

后， 厦门三安将以

19.9%

的持股比例

成为璨圆光电第一大股东。 三安光电

表示， 双方将在采购、 生产、 销售等

环节展开全方位合作， 为打造世界级

的

LED

企业打下坚实基础。

据悉， 璨圆光电是中国台湾地区

最早上市的

LED

企业之一， 目前该

公司的综合实力排名台湾地区第二。

经过长期的研发及技术积累， 璨圆光

电取得的核心专利技术共计约

190

件，

其中发明专利超过半数。 璨圆光电在蓝

光、 绿光、 紫外光外延片及芯片方面具

有较强的竞争力， 并取得了众多国际一

流厂商的供应商认证， 具有较强的国际

市场影响力及市场开拓能力。

三安光电则是国内

LED

行业领军

企业， 其

LED

外延片及芯片生产规模

居国内第一。 公司拥有完整的产业链，

产品范围覆盖上游芯片及下游应用端，

具有垂直整合制造优势和丰富的市场资

源。 目前三安光电拥有近

200

项专利技

术， 其产品性能指标居世界领先水平。

截至

2012

年上半年， 璨圆光电总资

产约

40.24

亿元人民币， 净资产约

27.87

亿元人民币， 上半年主营业务收入约

5

亿元人民币， 亏损

4624

万元人民币。

据了解， 璨圆光电销售市场以韩

国、 中国台湾和其他地区为主， 内地

市场的销量不到其收入的

10%

， 而三

安光电以强大的生产规模和垂直整合

制造优势领先国内市场， 未来双方在

采购、 生产、 销售等环节展开的合作，

有助于巩固双方各自在产品和市场领

域的优势， 增强双方在

LED

产业的国

际竞争力。

钢贸商好日子不期而至

证券时报记者 余胜良

就在市场还在为钢贸的窘境扼腕

叹息之际， 钢贸商的好日子不期而

至。 “这是今年以来行业最好的时

候。” “我的钢铁” 咨询总监徐向春

表示。

不过， 钢贸商的利润空间到底有

多大， 还很难评估。 “不同钢材品

种， 不同地域， 以及进货价格都会影

响利润空间。” 徐向春说。

与钢贸商日子好转对应的是， 钢

材社会库存连续

5

周下降。

据 “我的钢铁” 库存调查统计，

截至

11

月

9

日， 全国

26

个主要市场

五大钢材品种 （螺纹钢、 线材、 热轧

板卷、 冷轧板卷和中厚板） 社会库存

量为

1208.5

万吨 ， 较前一周减少

25.2

万吨， 国庆节后连续第五周下

降， 降幅有所扩大。 钢材总库存水平

为

2009

年

12

月以来的最低水平， 与

去年同期相比 （

2011

年

11

月

11

日）， 总库存减少

134.3

万吨。

出现上述局面背后的原因是， 固

定投资兴旺而钢材产量下降。 据国家

统计局公告，

10

月国内固定资产投

资增长继续回升， 而中钢协预估数据

显示，

10

月下旬国内粗钢日均产量

在下降， 这使得钢材供求矛盾缓解。

在

10

月份举行的一场钢铁业内

训会议上， 来自珠三角的多家钢贸商

反映盈利情况不错。 实际上， 钢贸行

业利润好转自

9

月份已经开始。

9

月

6

日， 上海地区二级螺纹钢的价格为

3400

元

/

吨， 而昨日该价格为

3740

元

/

吨。

9

月以来， 钢材价格结束了

漫长的下跌期， 开始趋稳回升， 在此

阶段， 钢贸商进货皆有利润空间。

“钢铁生产企业的利润情况也不错，

螺纹钢的利润在

300

元

~500

元

/

吨， 如

果进行深加工， 利润可以达到

700

元

/

吨。” “我的钢铁” 副总经理贾良

群认为， 今年

10

月份是钢铁行业的

“暴利期”。 在钢铁企业利润不错的情况

下， 钢贸商的利润自然不错。

但贾良群同时表示， 美国在

1930

年有

400

多家钢铁公司， 后来大都被并

购， 经过发展后， 中国钢企也会出现这

种情况， 届时钢贸商的日子也不会好

过。 他认为，

2003

年开始的钢铁业高

增长

10

年已经结束， 尽管钢铁行业还

有一定的发展空间， 但 “钢贸商以前大

口吃肉、 大赚快钱的日子已经结束了”。

宝钢年内第二次

上调钢材出厂价

� � � � 宝钢

１２

日公布

１２

月份价格政

策， 对包括冷热轧在内的主流产品出

厂价上调

１００

元

／

吨。 这是宝钢继今

年

３

月以来， 第二次全面上调产品出

厂价格。

钢铁现货平台 “西本新干线” 高

级研究员邱跃成认为， 近期板材市场

表现明显强于长材， 尤其是热轧板卷

表现强劲。 目前全国的热轧板卷均价

相比

９

月初已累计上涨

７５０

元

／

吨， 其

中

１０

月以来的价格涨幅在

３００

元

/

吨

左右。

“我的钢铁” 研究员王一舟认

为， 虽然目前宏观经济出现企稳回升

迹象， 钢铁下游行业存在一定的补库

需求， 但冬季持续降温会进一步影响

工地开工， 尤其是担当近期需求主力

的铁路、 公路等基础建设将受阻。 此

外， 受制于年底信贷还款高峰来临，

加之贸易商囤货积极性较差， 预计今

年的冬储行情需求有限。

邱跃成认为， 相对于市场表现来

看， 宝钢

１２

月份出厂价的上调幅度

比较温和， 这也反映出宝钢对后市仍

较为谨慎的心理。 预计在宝钢之后，

后期出台的大型钢厂

１２

月份出厂价

均会全面上调。 （据新华社电）

停产保价显效

稀土价格触底反弹

证券时报记者 郑昱

今年以来 “跌跌不休” 的稀土终

于迎来了价格触底反弹。 记者从生意

社获得的监测数据显示， 近期部分稀

土产品价格出现了不同程度的上涨，

截至

11

月

12

日， 镨钕合金价格较月

初上涨

13.16%

， 氧化镨上涨

2.63%

。

近日包钢稀土 （

600111

）、 广晟

有色 （

600259

） 等稀土概念股在二级

市场开始走强， 也给疲弱的有色板块

带来了一抹亮色。

对此， 包钢稀土董秘张日辉告诉

记者： “这与停产保价有很大关系，

但稀土后期的走势暂时不好判断。” 据

悉， 包钢稀土所属的应用包头稀土矿

的焙烧、 冶炼分离企业， 以及应用南

方稀土矿的全南包钢晶环公司、 信丰

包钢新利公司从

10

月

23

日停产至

11

月

23

日， 同时包钢稀土相应暂停了向

有关焙烧、 冶炼分离企业的原料供应。

张日辉强调， 公司希望通过限产稳定

稀土价格、 刺激稀土市场。

“继包钢稀土、 五矿宣布停产后，

中铝和中色也宣布部分稀土企业停产，

市场上货源紧张。” 长城证券分析师耿

诺表示， 截至

11

月

8

日， 氧化镨钕价

格为

30

万元

~33

万元

/

吨， 金属镨钕价

格为

41

万元

~43

万元

/

吨， 均出现了不

同程度的上涨。 不过， 目前处于行业

淡季， 市场需求有限， 且深加工企业

多按需采购， 预计此次稀土产品报价

上行空间和时间都较为有限。

来自生意社的监测显示，

11

月

11

日稀土指数为

431

点， 较

2011

年

12

月以来的周期内最高点

1000

点下

降了

56.9%

， 较

2012

年

11

月

6

日最

低点

425

点上涨了

1.41%

。

东方证券一位不愿具名的分析师表

示， 今年

1~9

月， 稀土制品累计出口同

比仍下滑了

27.62%

， 海外需求不振，

加之国内稀土下游传统产业如玻璃、 陶

瓷， 新兴行业如荧光粉、 储氢合金等对

稀土的需求量也在下滑，

2012

年稀土

下游需求整体低迷。 供应方面， 由于

2011

年稀土价格暴涨导致私挖乱采，

稀土行业累积了过多库存，

2012

年行

业始终处于艰难的去库存过程。 行业主

导企业通过停产来调节市场供求关系，

以应对不断下滑的稀土价格。

针对这一轮稀土价格出现反弹的原

因， 业内也有一些不同声音。 “所谓停

产保价， 只是烟雾弹而已。” 生意社总

编、 大宗商品研究中心首席研究员刘心

田向记者表示， 前期稀土价格涨得太

猛， 虽然今年以来持续下跌， 但相关企

业仍有较大利润空间。

刘心田认为， 当前整个有色板块的

市场表现都不太理想， 稀土作为战略性

资源品种， 其走势具有一定特殊性。 稀

土价格前期大跌， 一方面是因政策调整

而变动， 另一方面则是因国际需求下滑

及国内部分地区的滥采抑制了炒作空

间。 总体看， 稀土价格仍处于非稳定的

波动区间。

生意社分析师刘锐星也对记者表

示： “当前部分稀土产品的确出现了反

弹， 但值得注意的是成交量依然低迷，

行业主导企业停产保价并不一定有立竿

见影的效果， 此次反弹应该是价格触

底， 已经达到了贸易商的心理价位。”

刘锐星强调， 由于当前需求层面并没有

明显改观， 因此预计今年年底稀土整体

价格将延续震荡走势。

铜仁项目曾两度废标 华平股份预中标藏隐忧

有高新兴的前车之鉴，华平股份表示能否最终中标尚不确定

证券时报记者 李雪峰

“我都不知道你什么身份， 我跟

你说什么？” 针对记者问及的铜仁公

安局城市报警与监控系统建设 （系统

集成商） 项目招标的具体情况， 贵州

铜仁市公共资源交易中心交易科的工

作人员直接拒绝回应， 且不愿接受进

一步的书面采访。 贵州铜仁市公共资

源交易中心为铜仁项目的招标单位。

据记者统计， 铜仁项目自

6

月

20

日发售标书至今近

5

个月， 前后

经历了

3

次招标、

2

次废标。 目前的

预中标公司为华平股份 （

300074

），

而据华平股份证券事务代表黄巧连透

露， 公司能否最终中标尚不确定。

招标过程离奇曲折

与

9

月

5

日铜仁交易中心宣布高

新兴 （

300098

） 预中标铜仁项目后，

引发上市公司股票连续涨停不同， 华

平股份昨日二级市场走势较为犹豫，

全天换手率从平时的

0.5%

左右飙升

至

4.9%

， 资金出逃迹象明显。

正如股吧里一位投资者所言， 华

平股份只是预中标， 若有竞标方提出

异议， 不排除废标的可能。 更令投资

者难以释怀的是， 高新兴也曾预中标

铜仁项目， 结果被铜仁交易中心认定

为废标， 高新兴及其股民惨遭忽悠。

在铜仁交易中心

6

月

11

日发布

的首轮招标公告中， 铜仁项目对竞标

方提出了

9

个要求， 除了常规的税务

登记、 组织代码、 资信证明等， 还要

求竞标单位注册资本在亿元以上并有

公安部出具的检测报告。 作为项目

的主要受托人， 铜仁交易中心招标

室的杨建敏全程参与了招标事宜。

7

月

11

日开标的首轮招标以失

败告终。 铜仁交易中心给出的答复

是， 黄爱军、 刘军等

5

位评审专家认

为

3

家投标供应商的招标文件存在重

大问题。 不过， 该中心并未详细列示

存在何种问题， 这令后续的竞标单位

一筹莫展。

时隔一月有余， 铜仁交易中心再

次举行招标， 以高新兴为代表的

5

家

公司参与竞标， 随后高新兴被宣布预

中标。 然而， 一个星期后， 铜仁交易

中心再次宣布竞标无效， 高新兴的大

单亦随之消失。

在官网的公开回复中， 铜仁交易

中心指出， 高新兴等

5

家竞标人要么

投标内容不完整， 要么有关技术参数

不符合招标要求。

而在铜仁项目

9

月

29

日启动的

第三轮公开招标中， 高新兴竞标失

利， 其竞争对手华平股份预中标。

对于先被废标、 后未中标的原

因， 高新兴证券事务代表汪正武表示

并不清楚个中细节。 “铜仁方面是招

标方， 决定权在他们手中， 我们无法

左右他们的决断。” 汪正武表示， 关

于铜仁项目， 确实有一些传闻， 但并

无具体事实， 因此不能妄自揣测。

目前， 高新兴已就落标事宜向铜

仁交易中心提出异议， 根据规定， 若

铜仁交易中心采纳高新兴的异议， 则

华平股份预中标一事或将流产。

项目中标存变数

铜仁项目的招标公示期是

7

天， 在

11

月

16

日之前， 华平股份管理层及投

资者都不能确保最终会中标该项目， 毕

竟铜仁交易中心存在 “前科”。

“尽管我们希望

16

日最终中标，

但公示期确实存在一定风险， 如果不幸

废标， 我们也会提出异议。” 华平股份

证代黄巧连说， 现在只能耐心等待。

有分析指出， 此前铜仁交易中心就

是在公示期最后一天宣布高新兴竞标无

效， 这

7

天之内究竟发生了何种变故，

是否有第三方对高新兴竞标行为发难，

局外人难以知悉。 不过， 汪正武对记者

表示， 高新兴确实是按照铜仁交易中心

的要求严格竞标， 至于废标原因至今都

是谜。

记者昨日拨通了杨建敏的手机试图

了解事情原委， 但杨建敏丝毫不愿提及

铜仁项目， 并表示该项目有关事宜应咨

询铜仁交易中心交易科。 记者随后拨通

了交易科的电话， 但接电话的工作人员

拒绝透露姓名， 并对记者的采访要求百

般阻拦。

记者注意到， 在高新兴被宣布废标

之后， 杨建敏曾对媒体表示他也不清楚

高新兴被废标的原因， 而昨日杨建敏则

直接将种种疑问推给了交易科。

由于铜仁项目的委托方是铜仁公安

局， 因此记者昨日也辗转连线了铜仁公

安局， 工作人员确认了铜仁项目， 但拒

绝透露细节。

16

家房企销售目标完成情况

� � � �与

9

月

5

日高新兴预中标铜仁项目后的市场表现不同， 华平股份昨日二级市场

走势较为犹豫。 张常春
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