
中国基金

China Fund

主编

：

金烨 编辑

：

江华 电话

：

0755-83509024 2012

年

12

月

3

日 星期一

B1

首只双投顾
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基金泪斩酒鬼
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货基向支付时代迈出突破性一步

2011

货基冠军顺势全面升级

� � � �在股市持续探底、 权益投资折戟

的情况下， 固定收益类产品正成为各

大机构资管业务 “逐鹿” 的主战场。

临近年末， 货币基金不仅因资金

面紧张、 收益上扬凸显其资金 “避风

港” 效应， 更因包括

T+0

、 消费支

付、 还款还贷等一系列创新热潮， 打

通投资与消费两大领域的通道， 从而

将在规模庞大达万亿之巨的活期理

财、 现金管理市场上， 悄然演绎着一

场颠覆性的革命。

货基冠军顺势全面升级

消费支付、 还款还贷除了使用网

银、 支付宝， 还能用什么？ 答案是货

币基金。

通往支付时代迈出了突破性一

步， 使得货币基金迎来史上最重要的

一项创新。 广发基金近日宣布， 在业

内首次推出货币基金的车贷房贷还款

业务， 同时还将支持全国

22

家银行

信用卡的还款。 据悉， 这项业务主要

针对广发基金网上直销客户 （即广发

“钱袋子” 客户） 展开， 通过代销渠

道申购的货币基金不享受该服务。 该

系统于

11

月

26

日上线当天， 即有数

百名投资者赶着尝鲜。

广 发 货 币

A/B

， 以

4.16%

和

4.42%

的收益率分别夺得

2011

年货

基冠军。 今年以来， 广发货币基金在

业绩稳定基础之上， 从产品设计、 服

务功能等领域全面升级 “钱袋子”，

顺势出击， 引领货币基金创新大潮。

据了解， 客户只需在广发 “钱袋

子” 系统账户中提交房贷、 车贷银行

账户， 输入还贷金额， 系统将会每月

自动还款， 不收任何手续费。 同时，

“钱袋子” 全面支持工行、 农行、 建

行、 交行、 中行等

20

余家银行借记

卡的还款。 同时还支持工农中建交等

20

多家信用卡的跨行免费还款， 其

预约还款、 自动还款也免手续费。 此

外， 广发基金网上交易货币基金

T+0

赎回也已获批。

通过货币基金的还贷平台， 基民完

全免去了 “排队—取款—排队—存款”

的烦恼， 并且跨行还款零手续费还可为

客户节省

0.1%～0.5%

的费用。 同时， 基

民将用于还贷的资金放入 “钱袋子”，

还可享受货币基金的收益， 省力省钱又

能赚钱， 可谓一举三得。

现金管理观念或将重构

货币基金的一系列创新手段， 在实

现货基自身大扩容的同时， 普通投资者

的财富管理观念或将由此重构。 资金闲

置时， 持币不如持 “货” 的观念， 可望

逐渐形成， 规模高达

40

万亿的居民储

蓄也有望随之撬动。

世界上第一只货币基金 “储蓄基

金”

(ReserveFund)

于

1971

年在美国

问世， 至今已有

40

多年的历史， 美国

也是货币基金最发达的国家。 美国中小

投资者、 机构投资者在过去的两次金融

危机引发的市场动荡期间， 纷纷转向货

币基金寻求避险。

现在， 货币基金已被誉为美国共同

基金发展历史上最大的创新， 其规模现

已达到

2.6

万亿美元。 目前国内货币基

金资产规模仅约

4000

亿元， 占比不足

15%

， 还有很大提升空间。

在美国， 货币基金之所以发展迅

猛， 就是由于其高流动性和可支付性使

得人们的生活更为便捷。 目前美国市场

上， 货币基金资产规模占整个共同基金

规模的

20%～30%

。

广发基金相关负责人表示， 此次

“钱袋子” 的升级， 标志着货币基金向

支付时代迈出突破性的一步。 当创新手

段将投资与支付的双重功能兼赋予货

基， 其扩容前景值得期待。 而从更高的

角度来看， 还有望进一步推动利率市场

化进程。 纵观美国货币基金发展史， 银

行存款利率与市场利率之间的巨大差别

就是货币基金发展的主要动力。

“市场需要更多体现市场化资金价

格的产品。 国内同业拆借市场形成的上

海银行间同业拆放利率 （

SHIBOR

） 价

格， 相当于是个批发价， 但普通个人投

资者享受不了。 货币基金扮演着桥梁的

作用， 把众多个人投资者的钱集中起

来， 到批发市场上享受高收益。” 该负

责人分析。

广发基金致力打造

新一代互联网理财模式

广发基金在

2008

年推出 “钱袋子”

之后， 力求打造新一代互联网理财账户

服务， 挖掘货币基金的各类新功能。 此

前， 广发 “钱袋子” 已具备两大功

能———一是现金管理功能， 投资 “钱袋

子” 即购买广发货币基金， 具有高安全

性、 高流动性、 收益稳健等优势； 二是

投资理财功能， 借助于基金转换和定投

业务， 可便捷实现货币基金转换为其他

各类开放式基金。

广发基金电子商务部负责人表示，

此次升级的第三大功能———支付功能，

将货币基金与车贷、 房贷、 信用卡等账

户联姻， 可助力货币基金吸引万亿增量

资金， 有效扩充货币基金的规模。 对基金

公司而言， 为客户提供理财服务一开始就

直接切入互联网领域， 主要是考虑到随着

客户触网正在从传统购物到虚拟的理财产

品不断深入， 基金公司通过提供功能强大

的互联网理财服务， 可以加快扩大其在网

络上的客户群体数量和占比。

据了解， 广发货币

A/B

以

4.16%

和

4.42%

的收益率夺得

2011

年货基 “双冠

王”。 银河证券基金研究中心统计， 今

年以来， 截至

11

月

29

日， 广发货币

A/

B

净值增长率为

3.8514%

和

4.0765%

，

超过一年期活期和定期存款利率。

德圣基金研究中心首席分析师江赛

春认为， 近两年货币基金创新迭出， 但

电子支付和还款还贷业务无疑是目前为

止最有分量的创新。 目前市场上货币基

金规模共计

3699.55

亿份， 这相比约

40

万亿的居民储蓄存款来说是沧海一粟。

开启支付功能无疑成为货币基金加速发

展的突破口， 对推广货币基金具有很强

的助力。 （杨磊） （

CIS

）

托管行定调明年政策 低风险产品大行其道

证券时报记者 张哲

又到年末， 各大基金托管行

2013

年度托管会议正在陆续进行。 据证券

时报记者了解到的托管行政策， 明年

低风险基金产品仍将大行其道。

随着未来基金常规产品备案制时

代到来， 新基金发行将进一步提速，

基金堵塞

18

家托管行的局面将更加

严峻。

战胜通胀是重点策略

“工行的托管会议是在武汉召开

的， 邀请的主要是老总级别， 每家公

司一个代表。” 上周， 上海一家基金

公司知情人士对证券时报记者透露，

工行明年将继续今年稳健的策略， 对

低风险产品大开绿灯。 从托管只数来

看， 整体保持与今年平稳的态势。

较工行会议稍早进行的建行托管

会议传达的政策方向与之不谋而合。

“

2013

年建行基金托管业务的总体思

路， 从甄选基金公司来看， 实行的是

A+B

策略。

A

是基本战略客户， 也

就是长期以来合作的基金公司， 符合

这个条件的公司仅有易方达等几家；

B

是治理结构、 管理团队、 投研能

力、 投资业绩、 创新实力都比较优秀

的小公司。” 上海一位知情人士透露，

适应市场、 选择符合客户需求的、 能

够稳定战胜通胀的低风险基金产品，

没有悬念地成为托管行在

2013

年的

主打方向。 “创新产品也是托管行欢

迎的”。

基金挤过托管行独木桥

相对于工、 建等托管大行对新基金

发行的谨慎态度， 不少基金公司明年的

新基金发行计划依然堪称宏伟。 据悉，

前

10

大基金公司中不少公司已制定了

10

只以上的新基金发行计划。 鉴于传统渠

道新基金拥挤情况， 明年的产品设计主

流方向将朝着分级、 指数化、 固定收益、

场内交易以及包括发起式在内的创新模

式倾斜， 充分利用交易所平台以及券商

渠道来对冲银行渠道拥堵的风险。

随着未来新基金常规产品发行进入

备案制时代， 基金业一方面计划着

2013

年的宏图大计， 一方面也对渠道

拥堵表示出极大的担忧。 “明年上半年

发行的产品基本都是下半年上报和拿到

批文的， 因此明年上半年的发行压力不

小。” 上海一家新基金公司人士称。

“能同时搞定几大行的基金公司基本

不存在， 即便是一些在大渠道积累和投

入较多的大公司， 单一渠道全年拿到

3

只基金的托管额度就很难得了， 小公司

压力应该会更大。” 一位基金人士认为。

“每家银行的容量是有限的， 所以

渠道竞争一定越来越激烈， 小基金公司

的选择空间有限， 只能找小的托管行。”

上海一家老十家基金公司人士称， 实际

上， 不仅小基金公司寻求与中小银行合

作， 甚至部分大中型基金公司也会选择

中小银行托管。

从今年的基金托管来看， 截至

11

月底，

245

只今年拿到发行批文的新基

金中， 工行、 建行占比近半壁江山。

应对净值失真

申万进取拟精确到万分之一元

证券时报记者 杨磊

11

月

26

日， 证券时报中国基金

周刊 《“分” 基时代需要更精确的净

值》 报道之后， 受到有关方面的重

视。 证券时报记者上周从有关渠道获

悉， 相关基金公司、 交易所和托管行

等机构已经在准备将申万进取等基金

的单位净值精确到小数点后

4

位， 也

就是万分之一元的水平。

据悉， 上周申万进取的单位净值

一直在

0.1

元以下徘徊， 由于仅精确

到

0.001

元， 该基金的单位净值失真

现象越来越明显。

例如

11

月

27

日， 该基金公布的

单位净值为

0.098

元， 比前一个交易

日下跌了

0.001

元 ， 下跌幅度为

1.01%

， 而当日中证

500

指数的下跌

幅度高达

3.57%

， 由于申万进取和申

万收益已经和母基金申万深成一样同

涨同跌， 当日的单位净值理应下降

3%

以上， 实际公布的却只下跌了

1.01%

， 两者之间的偏差超过了

2

个

百分点。

业内专家分析， 造成这种失真现象

主要有两个原因， 一方面是申万进取、

申万收益和母基金申万深成单位净值仅

取到小数点后三位， 净值计算的精确度

不够； 另一方面是由于申万进取单位净

值并不是直接四舍五入， 而是由申万收

益和申万深成四舍五入后， 再用两倍的

申万深成单位净值减去申万收益单位净

值计算出来的， 使得申万进取净值误差

更大一些。

记者从有关渠道获悉， 基金公司和

交易所都已经注意到这一问题， 并且已

着手准备将申万进取、 申万收益和母基

金申万深成精确到万分之一元， 但由于

这一修改涉及托管行、 交易所和基金公

司的系统设置调整， 需要相关机构的批

准和净值调试， 还需要一定的时间才能

调整到位。

一旦将申万进取单位净值精确到万

分之一元， 那么将有效解决净值失真的问

题， 至少不会出现公布的单位净值和实际

单位净值偏差

1

个百分点以上的现象。

一保险踩中杠杆基金地雷

5

个月暴跌逾

50%

证券时报记者 杨磊

近期信诚

500B

因逼近折算点而

价格暴跌引发市场关注， 重仓持有信

诚

500B

的机构损失惨重。 基金

2012

年半年报显示， 信诚

500B

的前十大投

资者中有

5

家为同一保险集团旗下机

构账户， 近期暴跌的另外一只杠杆基

金银华锐进也被该保险集团重仓持有。

以其最近披露的半年报持有量

来计算， 该保险集团持有这两只杠

杆基金

3.67

亿元， 这两只杠杆基金

今年

7

月到

11

月价格下跌幅度都超

过了

50%

， 该保险集团若持有量保

持不变将损失接近

2

亿元， 损失幅

度也将超过

50%

。

信诚

500B

今年备受该保险集团

机构喜爱。 信诚

500B

第一大持有人

便是该保险集团旗下财险公司， 第

三、 第四、 第五和第七大持有人都是

该保险集团旗下人寿保险公司相关账

户， 上述

5

个机构账户合计持有了

1.23

亿份信诚

500B

， 占到了今年中

期该基金总份额的

24.74%

。

以今年

6

月底价格计算， 这部分

基金市值为

7937.44

万元， 若持有份

额不变， 到了今年

11

月底市值变为

3598.97

万元， 短短

5

个月的下跌幅度

高达

54.66%

， 跌去了

4338.48

万元。

该保险集团同时重仓持有了银华

锐进， 为该基金的第一和第四大持有

人， 分别持有

2.22

亿份和

1.09

亿份

银华锐进， 合计为

3.31

亿份。

以今年

6

月底价格计算， 这部分

基金市值为

2.87

亿元， 若持有份额

不变， 到今年

11

月底市值变为

1.37

亿元， 下跌幅度为

52.19%

， 跌去

1.5

亿元。 两者合计损失为

1.93

亿元，

短短

5

个月的亏损幅度高达

52.72%

。

对比股市跌幅， 今年下半年以来上

证指数和沪深

300

指数的阶段跌幅分别

为

11.02%

和

13.08%

， 该保险集团所重

仓投资的两只杠杆基金跌幅是指数表现

的

4

倍以上。 在

2400

多只股票中， 今

年下半年以来跌幅超过

52.72%

的股票

只有

4

只， 占比不足

0.2%

。

追踪报道 Follow-up

张常春

/

制图

前海人寿保险股份有限公司于 2012 年 12 月 1 日公布前海海利年年两全保

险（万能型）产品 2012 年 11 月的结算利率为年利率 5.00%（折算为日利率为万

分之一点三六九九）；前海附加财富宝年金保险（万能型）产品 2012 年 11 月的

结算利率为年利率 5.00%（折算为日利率为万分之一点三六九九）。

我公司万能型产品的结算利率每月公布。 本次公布的结算利率数值仅适用

于 2012 年 11 月份，并不代表未来的结算利率。客户可以通过我公司全国客户服

务热线 400-889-6333 和公司的官方网站（http://www.foresealife.com/）查询相

关的保单信息。

前海人寿保险股份有限公司万能保险结算利率公告

券商鼓励客户

参与分级基金做市

券商为分级基金做市已是业内公

开的秘密。 证券时报记者获悉， 有券

商营业部为达到承诺给基金公司或者

总部的分级基金交易量， 通过减佣、

免佣、 给好处费等方式拉拢客户参与

做市。

深圳一位分级基金投资者向证券

时报记者证实， 券商营业部鼓励包括

他在内的大客户为分级基金做市， 其

交易不收取佣金。 这位投资者热衷于

分级基金投资， 最高时持有分级基金

优先份额

1500

万份。 华泰证券研究

所金融产品研究评价中心总监王群航

说， “券商自己做市， 有资金成本，

而发动客户做市， 不用去考虑资金成

本， 做市痕迹看起来也不明显”。 并

且， 王群航认为， 发动客户做市， 最

终的结果可能是实现多赢。 基金公司

做大了规模； 券商获得更多的分仓，

并且提高市占率； 资金量大的客户除

了减免佣金外， 还有可能会得到其他

方面好处， 如券商可以酌情将基金分

仓的好处分给投资者。

据了解， 券商鼓励个人投资者参

与分级基金做市， 主要也是针对对分

级基金熟悉程度较高的投资者， 目前

参与的投资者并不多。 券商营业部一

般会有针对性地寻找持仓量大的客户

合作， 这类投资者一方面持有分级基

金较多， 另一方面衷情于分级基金投

资。 而投资者做市就是要不断地在场

外买入基金份额， 在场内拆分卖出，

原来大额持有基金份额的投资者参与

做市便捷。

除个人投资者外， 券商也注重对

私募的开发， 由于返佣直接返给私募

基金公司而不计入基金资产， 有一定

吸引力。 据了解， 券商现在积极寻找

做市客户的另一个重要原因， 是临近

年关， 营业部全年交易额度没有达到

预期。 （杨丽花）


