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*ST

珠峰

获农行免息逾

5000

万

停牌近

7

个月的

*ST

珠峰 （

600338

） 今日

披露， 拉萨农行决定免除公司拖欠的

5168

万

元债务利息。

截至去年

9

月

20

日，

*ST

珠峰共拖欠拉

萨农行

7200

万元的贷款本金及

5168

万元利

息， 合计

1.24

亿元。 双方日前已就该等债务

签订了减免利息协议， 拉萨农行同意

*ST

珠峰

在一次性归还本金的前提下免除全部利息。

*ST

珠峰已按照协议偿还了

7200

万元本

金， 该协议的履约将增加

*ST

珠峰

2012

年度

的债务重组收益， 有利于改善的财务状况。

（李雪峰）

北京利尔获公司高管增持

北京利尔

(002392)

公告称， 公司董事赵

伟在

2012

年

12

月

31

日以

7.48

元

/

股的均价增

持公司股份

136.1

万股， 占总股本

0.25%

。

资料显示， 赵伟为公司控股股东赵继增之

子， 也是其一致行动人。 赵伟增持前未持有公

司股份， 并计划自筹资金在自

2012

年

12

月

31

日起的未来

6

个月内， 以不超过

9

元

/

股的

价格， 增持不低于公司总股本

0.5%

且不超过

公司总股本

2%

的股份。 赵继增目前持有公司

股份

1.86

亿股， 占总股本

34.45%

。

同时， 多名重要自然人股东也追加承诺，

自赵伟初次增持公司股票之日起

6

个月内， 不

减持其所持有的北京利尔股票。 （张梦桃）

东源电器

中标

5354

万国家电网项目

东源电器 （

002074

） 公告， 公司近日收到

国家电网公司招投标管理中心、 国网物资有限

公司发来的 《中标通知书》， 确认公司在国家

电网公司输变电项目

2012

年第六批变电设备

（含电缆） 招标活动中标

14

个包， 中标总金额

为

5354.54

万元。

公告显示， 此次中标金额占东源电器

2011

年度营业总收入的

8.77%

， 合同的履行会

对公司

2012

年和

2013

年的营业总收入和营业

利润产生一定的积极影响。 （张梦桃）

盛通股份

拟投

8

亿元建四项目

盛通股份 （

002599

） 与上海市新金山工业

投资发展有限公司签订 《投资服务协议书》

,

公司拟在上海金山区国家绿色创意印刷示范园

区内购买约

153.8

亩地并设立全资子公司投资

建设云印刷数据处理中心、 按需印刷示范基

地、 电子商务平台及总部经济项目， 总投资约

8

亿元。 预计在土地摘牌后

5

个月内开工，

21

个月后投产。 届时将有效提升公司的品牌和竞

争力， 符合集团未来的发展战略。 （张梦桃）

荣盛发展

6.52

亿竞得成都一商住用地

荣盛发展 （

002146

） 公告称， 公司参与了

成都市国土资源局组织的国有建设用地使用权

拍卖活动， 以

6.52

亿元取得成都市成华区新

客站片区一地块的国有土地使用权。 该地块占

地面积

2.69

万平方米， 建筑密度小于等于

20%

。 土地用途为商住用地， 商业用地期限

40

年， 住宅用地期限

70

年。 （张梦桃）

大东南 合康变频 盾安环境

子公司获高新企业认定

大东南 （

002263

） 公告， 近日， 浙江省科

学技术厅网站公布了 《关于认定杭州新星光电

有限公司等

236

家企业为

2012

年第一批高新技

术企业的通知》， 认定公司控股子公司杭州大东

南高科包装有限公司 （公司持有其

75%

的股权）

为

2012

年第一批高新技术企业， 认定有效期

3

年， 企业所得税优惠期为

2012

年

1

月

1

日至

2014

年

12

月

31

日。 根据相关规定， 高新技术

企业三年内享受国家关于高新技术企业的相关

优惠政策， 即所得税按

15%

的税率征收。

合康变频 （

300048

） 也公告称， 其全资子

公司合康变频科技

(

武汉

)

有限公司于近日收

到高新技术企业证书， 发证时间为

2012

年

8

月

10

日， 有效期为三年。

2012

年武汉合康未

预缴企业所得税， 据估算， 以上税收优惠政策

不会影响公司

2012

年度经营业绩。

同时， 盾安环境 （

002011

） 旗下的

3

家子

公司也通过了高新技术企业复审。 公司下属子

公司浙江盾安禾田金属有限公司、 浙江盾安机

械有限公司和浙江盾安机电科技有限公司通过

高新技术企业复审， 资格有效期

3

年， 企业所

得税优惠期为

2012

年

1

月

1

日至

2014

年

12

月

31

日。 （张梦桃）

潮宏基入股菲安妮协同发力抢占女包市场

议案获股东大会全票通过，预计未来几年菲安妮业绩将保持每年

20%

以上的增长

证券时报记者 罗平华

在新年第一个交易日的

1

月

4

日， 潮宏基 （

002345

） 召开股东大

会， 以全票审议通过了以

5.16

亿

元间接持有广东菲安妮皮具股份有

限公司

36.89%

股权的议案。

此前安信证券发布了题为

“收购增厚业绩 期待协同效应”

的潮宏基研究报告， 代表了市场

对这一事件的普遍看法。 那么，

菲安妮未来业绩如何？ 将给潮宏

基增厚多少业绩？ 两者之间又如

何发挥协同效应？ 带着这些问题，

证券时报记者采访了潮宏基董秘

徐俊雄和菲安妮财务总监兼董秘

林斌生， 他们也是此次双方合作

的主要执行人。

国内女包市场潜力巨大

据林斌生介绍， 菲安妮主要从

事自有品牌时尚皮具的设计、 研

发、 生产及销售， 是亚太地区知名

的中高端女包品牌运营商。 目前销

售网点不仅覆盖港澳和中国内地，

在 日 本 、 新 加 坡 、 印 尼 也 有

“

FION

” 的专营店和销售网点。 根

据中华全国商业信息中心所统计的

2011

年度全国各式女包市场综合

占有率排名数据， 公司 “

FION

”

品牌女包产品以

3.12%

的市场综合

占有率排名第三。

林斌生介绍，

2005

年至

2010

年间， 我国女包产业保持高速增

长态势， 其产值年均复合增长率

达到

18.5%

， 未来女包市场发展空

间巨大。

权威机构调研结果显示， 台湾

20~44

岁女性对女包的支出平均在

人民币

2200

元左右， 目前国内人

均女包支出仅相当于台湾的十分之

一。 林斌生认为， 在中国经济快速

发展， 居民收入不断增加的背景

下， 女包消费有望再上一个新台

阶。 根据自己的个人风格和不同的

社交场合选择适当的女包， 并不断

根据潮流的变化添置新品， 这种消

费习惯已渐渐成为现代都市女性生

活搭配的共识， 女包市场的消费潜

力巨大。

菲安妮业绩稳定增长

证券时报记者注意到， 菲安妮

2011

年度净利润为

9030.63

万元，

而收购条款中， 菲安妮业绩承诺

为：

2012

年度和

2013

年度经审计

的净利润分别不低于

9000

万元和

1.08

亿元。

对此， 林斌生解释称，

2012

年度是个特殊年度， 这一年对所有

消费品企业而言都是一个巨大的考

验， 公司业绩在如此困难的条件下

依然保持稳定， 恰恰说明了公司经

过

33

年沉淀后的抗风险能力。

林斌生透露， 目前， 菲安妮在

国内已拥有数万名

VIP

会员， 会

员消费已成为公司收入的重要来

源。 据统计， 公司

VIP

客户购买

的金额占公司零售总额的比例为

30.99%

， 显示了品牌较高的客户

忠诚度。

另据了解， 中国中高端女包的

市场规模目前在

150

亿元左右， 但

市场集中度很低。 菲安妮虽然名列

前三， 但其市场占有率也只略多于

3%

。 一方面是巨大的市场空间，

市场集中度低。 另一方面是菲安妮

多年累积形成的产品、 渠道和客户

优势， 未来能否借行业东风更上一

层楼， 只有等时间来证明了。

徐俊雄和林斌生对菲安妮未来

几年的成长性充满信心， 他们认

为， 未来几年菲安妮的业绩将保持

在每年

20%

以上的增长。 由于转

让款是以分期付款方式支付， 菲安

妮也为潮宏基未来几年的业绩增长

带来较大的贡献。

双方协同效应良好

对于潮宏基和菲安妮未来的协同

效应， 徐俊雄表示乐观。 他认为， 两

家公司有着品牌定位接近、 基本相同

的目标消费群、 渠道资源高度协同、

相同的销售模式和经营理念相近五大

“共同语言”， 这将成为协同效应发挥

的坚实基础。

资料显示， 潮宏基和菲安妮的品

牌定位均为中高端市场， 以经典时尚

为品牌特点， 两者主消费群都是都市

白领女性， 而各自的门店也集中于中

高端的百货公司。

徐俊雄透露， 双方近期的主要

合作方向将集中在客户资源的共享、

品牌互动活动、 渠道互补和系统支

持四个方面。 他举例说， 在渠道资

源上， 根据对照分析， 按地区分别

列出了潮宏基有而菲安妮无、 潮宏基

无而菲安妮有的两种情况。 下一步就

是分别利用各自的渠道优势， 进行渠

道互补， 这一做法将是最具有价值，

也是见效最快的。 而在品牌互动和客

户资源的共享方面， 双方公司相关业

务部门也已对接， 并在落实相关合作

方案。

徐俊雄表示， 相信潮宏基与菲安

妮的合作必将实现双赢。

潮宏基总经理廖创宾：

牵手菲安妮 开启多品牌战略

证券时报记者 罗平华

享有 “

K

金第一股” 美誉的潮

宏基 （

002345

） 牵手女包专业企业

广东菲安妮皮具股份有限公司， 是

不务正业， 还是

K

金行业发展空

间不足？

对此， 潮宏基总经理廖创宾给

出了第三个答案： 潮宏基牵手菲安

妮， 是强强合作， 是公司多品牌战

略实施的良好开始， 公司未来仍会

进行类似的合作并购， 实现多品牌

协同发展。

谈及多品牌战略实施的必要性

时， 廖创宾表示， 多品牌运营是公

司可持续发展和实现股东财富持续

增值的必然选择。

廖创宾进一步解释道， 虽然中

国珠宝市场仍处于成长期， 市场空

间巨大， 潮宏基这几年无论在渠道

拓展和品牌提升上都取得有目共睹

的成绩， 但单一的品牌在发展中必

然会遇到天花板。 对于公司现在拥

有的 “潮宏基” 和 “

VENTI

” 两个

品牌来说， 因为以中高端时尚为定

位， 十年后， 两品牌的门店规模必然

基本建设完毕， 相应公司的增长必然

也将会放缓。

廖创宾认为， 要为公司股东提供

可持续快速增长的回报， 必然需要不

断有新的利润增长点。 新的利润增长

点可以来自于公司逆向并购， 向上游

钻石加工、 金矿、 钻石矿发展， 但公

司在上游并无明显的优势。 新的利润

增长点也可以由公司现有珠宝品牌产

品线的扩展延伸至非珠宝类的其他产

品， 但这要求品牌有更多的沉淀以形

成更强的品牌影响力， 在近期内仍不

切合实际。 而多品牌运营， 刚好是建

立在公司 “品牌管理”、 “优质渠道”

和 “销售管理” 三方面的核心竞争力

上， 使得公司在资源上能得到更好的

发挥， 所以 “多品牌” 战略将是潮宏

基未来一段时间坚定不移推进的、 可

预见的成长路径。

那么潮宏基如何实现其多品牌战

略？ 廖创宾说， 公司的企业愿景是

“成为中国最受尊敬的奢侈品运营

商”。 未来， 潮宏基所走的路会更接

近于路易威登、 历峰集团等的多品牌

多产品发展模式， 但他们定位于金字

塔最顶端的奢侈品品牌， 而公司将是

定位于中高端时尚消费品市场。 当

前， 潮宏基在这一层级具有更强的核

心竞争能力， 而且这一层级的消费总

量也是最大的。 在这一层级， 潮宏基

除了可以学习美国最大的珠宝公司

SIGNET

的发展模式外， 也可以在此

基础上进行突破， 可以构建具有共同

消费群———有一定收入的白领女性的

多产品类别的品牌组合， 不局限于珠

宝， 可以覆盖到女包、 钟表、 眼镜等

等范畴。 也正是根据这一策略， 潮宏

基收购了中高端女包品牌菲安妮较大

比例的股权。 与菲安妮的强强合作，

不仅有利于双方业务的增长， 同时也

是公司多品牌战略实施的良好开始。

廖创宾表示， 潮宏基未来仍会在

珠宝及相关行业中继续寻找有品牌地

位、 有渠道、 有产品特色的中高端时

尚消费品牌进行合作或并购， 实现多

品牌协同发展。

杭州高房租吓跑爱尔眼科 项目转投汉口

证券时报记者 邢云 文星明

素有 “人间天堂” 美誉的杭州

并不好进， 其商业房产昂贵的租金

直接把爱尔眼科 （

300015

）吓跑了。

爱尔眼科日前发布公告， 拟对

部分募集资金投资项目进行变更，

终止设立 “杭州爱尔眼科医院项

目”， 并将原计划投资于杭州、 盘

锦两项目的募集资金合计

6195.1

万元变更为投资设立 “武汉爱尔眼

科医院汉口医院项目”， 并称将以

此实现公司区域战略目标， 强化公

司的区域优势。

公开信息显示， 爱尔眼科首发

募投项目共

11

个， 其中盘锦项目

已于

2011

年

8

月停建， 本次终止

的是杭州项目。 据公司董秘韩忠介

绍， 公司自募集资金以来， 一直在

开展杭州爱尔眼科医院的立项工

作， 但该项目所依据的市场环境在

近三年发生了变化： 一是杭州的商

业房产租售价格持续上涨， 导致公

司原签订的房屋租赁意向合同无法

继续执行； 二是当地眼科市场竞争

日益激烈， 若继续实施该项目将无

法达到预期效益。

在终止杭州项目后， 公司拟将

杭州、 盘锦项目的募集资金合计

6195.1

万元投入到设立 “武汉爱尔

眼科医院汉口医院项目”。 公告显

示， 汉口项目总投资为

6773

万元，

募集资金不足部分将由公司自筹解

决。 汉口医院总建筑面积约

1.84

万平方米， 分为临床、 医技、 护

理、 管理与服务、 视光配镜五个板

块， 开展全眼科诊疗服务。

爱尔眼科董事长陈邦表示， 公

司的投资与扩张历来很谨慎， 汉口

医院建成后， 将与武汉爱尔资源共

享， 共同发展， 提升公司在华中地

区眼科市场的竞争力， 进一步提高

公司连锁经营规模效益。

目前， 爱尔眼科已设立

44

家连

锁医院， 尤其是湖南、 湖北两省，

正在打造可复制的区域连锁模式。

ST

联华遭遇信任危机

10

日内两独董请辞

证券时报记者 李雪峰

任 职 逾

3

年 的

ST

联 华

（

600617

） 独董齐大宏还是决定以

辞职的方式退出这趟浑水。 半个多

月前， 因无法苟同

ST

联华实际控

制人赵志强、 张萍夫妇赠送资产延

期的理由， 齐大宏连同另外一个独

董陈明夏双双投下弃权票以示抗

议。 在抗议无果后， 齐大宏选择了

辞职， 而在

10

天前， 独董李心丹

也已辞职。

在关于齐大宏的离职公告

中，

ST

联华指出齐大宏系因个人

原因而提出辞职， 其离职行为导

致

ST

联华独董人数在董事会成

员中比例不及三分之一， 公司为

此面临在

90

日内提名新独董候

选人的境地。

事实上， 在齐大宏辞职约

10

天之前，

ST

联华独董李心丹已以

工作繁忙为由率先辞职。 半个月之

内， 连续两位独董出走， 对于董事

会成员并不多的

ST

联华而言无疑

是巨大打击。

有意思的是， 齐大宏与李心

丹均具有学院背景， 前者曾任职

于大连理工大学审计处， 而后者

现就职于南京大学， 是该校工程

管理学院院长。 在去年

12

月

13

日的董事会上，

ST

联华拟审议实

际控制人承诺延期履行的议案，

结果齐大宏与律师出身的陈明夏

齐投弃权票， 二人均认为赵志强、

张萍夫妇在赠资方面存在拖延之嫌

且未就此出具令董事会信服的理由。

投票结果显示， 李心丹并未投反对

票或弃权票， 不过却先于齐大宏辞

职， 个中缘由颇值得玩味。

在上述董事会之前，

ST

联华披

露赵志强夫妇向公司赠送资产的事项

出现了问题， 即标的资产的环评批复

始终未能取得， 导致资产注入进程受

阻。 不过赵志强夫妇表示， 拟赠送资

产的证照已基本办理齐全， 将在

2013

年

10

月底前完成赠送工作， 由

此赠送资产一事被延期

9

个月。

去年

5

月

30

日， 赵志强、 张萍

夫妇通过受让

ST

联华大股东股份的

形式成为了

ST

联华的实际控制人，

二人当时承诺将在

2012

年年底前将

不低于

6000

万元的生产经营类资产

无偿赠送给

ST

联华。 当时市场对赵

志强夫妇入主

ST

联华后作出的前述

承诺倍感欣慰， 认为新的实际控制人

将为公司带来生机。 结果言犹在耳，

赠资期限顺延近一年， 此举不仅招致

投资者的反感， 还令独董颇为不满，

于是出现了董事会上弃权以及后续的

接连辞职现象。

财务资料显示，

ST

联华连年资

不抵债，

2012

年三季度末账面净资

产为

-5700

万元， 若赵志强如约赠

资， 则

ST

联华将一举扭转资不抵债

的情况， 但赵志强并未这么做。

ST

联华是否还会有其他董事辞

职， 尚是未知数， 不过从目前的情况

来看， 并不排除这种可能性。

首开股份

逾

17

亿京沈拿地

首开股份 （

600376

） 日前披

露， 公司联合北京万科斥资

14.2

亿元竞得北京通州两宗地， 另外单

独出资

3.22

亿元竞得沈阳一块

16

万平方米的宗地。

公告显示， 首开股份与北京万

科以各占

50%

权益的形式组成了

联合体， 近日先后以

7.8

亿元、

6.4

亿元的对价夺得两宗地， 总面积为

14

万平方米， 均价为

1.01

万元

/

平

方米， 约为首开股份沈阳拿地成本

的

5

倍。 两宗地用途分别为居住、

医疗卫生项目及居住、 托幼项目。

据了解， 首开股份近年来多次

与地产龙头组成联合体拿地， 如去

年

10

月份左右曾联合北京保利以

13.8

亿元对价竞得北京大兴区一宗

面积为

16.78

万平方米地块。

（李雪峰）

华远地产

10

亿北京通州拿地

华远地产 （

600743

） 日前披

露， 孙公司北京华和房地产以

10.05

亿元的成本竞得北京通州区

一宗

5.91

万平方米的地块。

上述地块住宅混合公建用地面

积为

3.69

万平方米， 商业金融用

地为

1.22

万平方米， 机动车停车

场库用地为

1

万平方米。 其中限价

商品住房房屋销售限价为

7500

元

/

建筑平方米， 经济适用住房房屋销

售限价为

5800

元

/

建筑平方米。

这是华远地产近两个月来的第

二次拿地。 去年

11

月份， 华远地

产孙公司西安鸿华房地产以

3.04

亿元获取西安一宗面积为

3.48

万

平方米的地块。

（李雪峰）

图为爱尔眼科已在武汉设立的眼科医院

IC/

供图


