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华力创通高管向投资者介绍公司发展方向：

立足军工 积极拓展民品市场

证券时报记者 王小霜 刘冬梅

在经历了十年的建设积累后，

目前我国已经完成了北斗卫星导航

系统区域组网建设， 而 “北斗” 这

个高科技名词所带来的经济价值也

日益受到资本市场关注。 华力创通

这个北斗导航产业链上的重要环节，

也成为市场瞩目的焦点。

此次走进创业板上市公司活动，

让投资者零距离接触了这个高技术

行业， 并与公司常务副总经理王伟、

财务总监熊运鸿、 董秘吴梦冰畅谈

北斗世界。

投资者： 请介绍一下公司的业

务体系以及公司在北斗导航领域的

成果。

吴梦冰： 公司主要面向国防电

子领域， 主营业务以计算机仿真测

试为基础， 逐渐延伸到国防电子领

域， 包括北斗卫星导航， 还有雷达

通信、 卫星通信。

在北斗导航领域， 我们已经有

了多年积累， 从

2005

年开始至今已

将近

8

年。

2011

年， 公司开发出针

对国防专用第一款北斗

/GPS

兼容的

基带芯片，

2012

年又开发了一款适

合军民两用的芯片， 后期我们还将

陆续开发跟北斗相关的针对一些专

业市场的导航北斗

/GPS

兼容芯片。

在这个产业链上， 我们掌握了关键

的核心技术。

目前， 公司北斗相关技术大概

有
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多项， 从关键元器件到北斗终

端， 还包括前期北斗模拟测试设备，

应该说整个产业链都有所覆盖。

北斗导航业务应该是公司未来

一个新的利润增长点， 尽管现在占

主营收入的比重还不是很高， 但未

来几年这个市场将会爆发。

投资者： 公司终端产品主要是

芯片方面， 请问公司主要竞争对手

及行业排名情况是怎样的？

王伟： 导航芯片可分为军用和

民用两种。 军用芯片方面， 毫无疑

问我们排在行业前几名。 民用方面，

国内有四五家公司在生产， 但芯片

的精度、 工艺以及针对的细分市场

都不太一样， 并且有些芯片是针对

专用行业， 如测绘， 因此难做比较。

拿我们公司的产品来说， 产品集成

度很高， 具有很高的技术含量。 但

别的公司的产品， 可能也有自己的

特色， 民用领域的芯片产品， 可比

性并不高。

投资者： 北斗导航和

GPS

导航系

统的区别是什么， 北斗系统产业化的

难点是什么？

王伟： 北斗导航未来也是面向全

球的， 从技术角度来说北斗和

GPS

是

互相兼容的一个关系。 我们现在做的

芯片都是两者兼容的， 这两个系统结

合起来比任何一个单一的系统定位精

度都要高。 也就是说现在能用

GPS

的

地方就可以用北斗， 因此这个市场的

未来值得期待。

北斗系统产业化实现的难点不是

技术而是应用。 技术层面上的难点已

经突破， 但我们的大系统才刚刚建成，

再加上北斗的应用量比

GPS

要少很

多， 所以成本要高出很多， 这是一个

大的问题。 国家在一些行业推出了一

些产业政策， 努力推行北斗系统。 从

企业自身来说， 我们也在努力通过技

术手段降低应用成本。

投资者： 请问北斗未来的市场规

模有多大， 目前的发展状况是怎样的？

另外， 公司的北斗产品盈利状况如何？

熊运鸿： 权威的公开资料显示，

到

2020

年北斗相关产业市场规模将达

到

4000

亿元。 但北斗系统在

2012

年

年底才刚刚建成， 整个北斗的大规模

应用还没有开始。

公司在北斗这块前期投入了很多，

现在已开始有少量的收入和盈利， 尤

其是北斗的仿真测试设备， 一直都在

为公司贡献利润。

投资者： 公司一直在国防军工方

面有着很大优势， 军、 民品的比例是

怎么样的， 未来是否会有改变？

熊运鸿： 公司因为在国防军工

领域拥有很完备的资质认证， 所以

在军品方面， 公司优势比较明显 。

近几年的财务数据也显示， 军品在

公司利润中的占比较大， 军、 民品

基本上是

7

︰

3

的比例， 但未来公司

要有更大的发展， 可能还是要在民

品方面多下工夫。

目前， 公司正在构思一个新的布

局， 首先作为公司传统主营业务———

仿真测试方面， 还是以国防军工领域

为主。 其次， 公司未来发展的重

点———北斗业务方面， 初期由于军工

方面的需求会更迫切， 可能还是要以

军工为主。 但随着市场拓展， 民品领

域可能会有爆发式增长， 公司也瞄准

了这个契机， 已在民品市场的一些典

型领域， 如车载导航领域， 研发了一

些产品， 并有专门的团队进行市场拓

展。 未来更好地服务好军品领域， 做

大做强民品领域是公司的目标。

投资者： 公司的限售股明年将解

禁， 公司高管是否有减持的打算？

熊运鸿： 首先我们高管层对公司

未来的发展是充满着信心的。 尤其

是我们当初一起创业的几个高管 ，

心里是存有梦想的。 我们都认为，

目前所做的事情非常有意义， 并且

我们的事业正在朝着成功迈进， 所

以大量减持股票的情况不会发生 。

但我们有些高管也希望生活质量能

有所提高 ， 所以适当卖一点股票 ，

也是能够理解的。

投资者： 公司未来是否还有并购

的打算？

吴梦冰： 并购成功是很不容易的

事， 我们也在积极地寻找机会。 因为

华力创通的主营业务如北斗导航和仿

真测试都属于新兴行业， 行业内公司

的规模还普遍偏小， 导致现在做的项

目也规模有限， 我们希望能找到规模

大一点的公司， 或者在产业链上下游

能够互补的公司， 如果有比较合适的

并购对象， 我们会采取行动。

投资者： 现在公司除了一套仿真

系统在仿真应用以外， 多是一些代理

国外的产品。 那么， 公司有能力做高

科技的仿真盈利产品吗？

王伟： 有。 比如说

HRT1000

， 这

是我们做了很多年的一个成熟的产品，

打破了国外对中国的技术垄断。 并且，

随着国家大飞机产业以及相关新兴产

业的发展， 我们又做了一些与航空电

子相关的产品， 如

AFDX

、

FC

等新兴

产品。 在仿真测试领域， 我们的技术

和储备已相当成熟， 我们的一些产品，

也已做得相当好了。

北京时间

2012

年

10

月

25

日

23

时

33

分

中国在西昌卫星发射中心用 “长征三号丙” 运载火箭， 成功将第

16

颗北斗导航

卫星发射升空并送入预定转移轨道

风雨

12

年 华力创通北斗梦渐圆

证券时报记者 王小霜 刘冬梅

我国北斗系统经历了十年的建

设， 于

2012

年

10

月

25

日发射了第

十六颗卫星， 完成北斗卫星导航系

统区域组网。 北斗相关上市公司一

直广受资本市场的关注， 华力创通

（

300045

） 作为北斗卫星导航芯片和

用户机的生产商， 无疑也成为市场

的焦点。

深交所举办的 “投资者走进上

市公司活动” 日前走进了华力创

通， 参加本次活动的有来自海通证

券、 中投证券、 宏源证券等券商的

40

多位投资者， 一行人来到公司位

于北京中关村软件园的研发大楼，

与公司董事、 副总兼财务总监熊运

鸿、 常务副总王伟、 公司董秘吴梦

冰等进行了交流。

立足军工拓展民用

华 力 创 通 成 立 于

2001

年 ，

至今已经走过

12

个年头 ， 公司

在

2010

年

1

月

20

日成功登陆创

业板上市， 募集资金重点投向北

斗

/GPS

兼容型卫星导航模拟器产

业化等项目， 使之成为北斗产业

链的重要一员。

华力创通目前主要向军工和民品

两方面拓展。 在军品方面， 公司是少

数的资质非常全的民营企业， 包括军

品质量管理体系

GJB 9001A-2001

认

证、 武器装备科研生产单位保密资格

和武器装备承制单位注册证书等， 同

时公司具备开展北斗二号卫星导航系

统应用设备研制的资格许可。 华力创

通常务副总王伟表示： “这是进入

军工行业的门槛， 一般的民企是比较

难达到的。”

华力创通主营业务聚集于仿真测

试、 北斗卫星导航和雷达通信领域。

在计算机仿真测试领域， 公司一直致

力于为高科技装备的研发、 生产和应

用提供仿真技术产品和服务， 重点客

户包括航空、 航天、 兵器、 船舶等。

在该领域公司研制的半实物仿真测试

系统

HRT-1000

推出后即得到市场认

可， 打破了国外半实物仿真计算机产品

在中国市场完全垄断的局面。

2004

年

公司中标

ARJ-21

航电系统

(

地面

)

综

合仿真测试系统， 王伟解释说： “这是

中国第一架具有完全自主知识产权的支

线飞机， 现在国产大飞机项目我们也有

参与。”

华力创通自成立以来， 营业收入稳

步增长， 近三年年均复合增长率超过

30%

， 但是

2012

年三季度业绩略有下

滑。 王伟表示： “

2012

年是十二五计

划的第一年， 军工产业有一定的周期

性， 这和国家投入有关， 三季度业绩下

滑属于季节性因素， 这个波动在可接受

范围内。”

提前布局北斗应用

北斗卫星导航系统是中国独立发

展、 自主运行， 并与世界其他卫星导航

系统兼容互用的全球卫星导航系统， 经

过近一年的试运行， 系统运行稳定， 已

逐步拓展到交通运输、 气象、 渔业、 林

业、 电信、 水利、 测绘等应用领域， 经

济和社会效益显著。 根据计划， 北斗卫

星导航系统将于

2013

年向亚太大部分

地区提供正式服务。

“卫星导航的应用只局限于人们的

想象力。” 华力创通工程师向大家讲解

时说： “卫星导航现在远超出军事应

用的范畴， 在民用领域已经创造出高

达几千亿美金的市场， 包括人们熟知

的谷歌百度地图、 车载导航、 老人和

小孩的监控系统， 主要是基于位置的

服务。”

华力创通拥有北斗

/GPS

导航相关

核心技术

40

余项， 其核心的军用和民

用芯片技术华力创通也已经掌握。 在

北斗卫星导航领域， 公司自主开发的

具有完全自主知识产权的北斗

/GPS

导

航基带芯片， 填补了我国北斗卫星导

航自主芯片在国防领域应用的空白，

产业链上基本形成了从关键元器

件———终端———系统的系列产品， 包

括模拟器、 天线、 手持和车载终端、

组合导航系统等。

在华力创通展厅， 该公司工程师

颇为自豪地介绍： “我们开发出了全

球首款具有北斗二号定位功能的平板

电脑， 同时和

GPS

兼容， 在民用领域

迈出了巨大的一步。” 另外， 引人关注

的还有公司生产的卫星导航天线， 他

强调： “综合比较， 我们生产的卫星

导航天线在全球都是具有竞争优势的

高精度天线。”

实地调研有益理性投资

证券时报记者 王小霜 刘冬梅

中国股市在理性投资、 价值发现方

面仍然任重道远。 但是能让中小投资者

也如同机构一样有调研的机会， 还是深

受投资者欢迎。

宏源证券邀请来的周先生坦率地表

示： “以前不是很看得懂高科技类上市

公司， 通过参加这次活动， 对创业板高

科技公司有了全新的认识。” 确实， 太

多的高科技企业让投资者直呼看不懂，

只有这样近距离的接触才能让高科技走

近大众投资者。

周先生告诉记者： “现在创业板跌

得很厉害， 通过这样的活动观察和了解

公司， 可以发现公司和我们想象的不一

样。 其实创业板的很多企业家， 他们都

想把公司做好， 这样的公司占了绝大部

分， 上市套现就走人的只是极少数。”

来访的投资者对于华力创通产品饶

有兴致， 而对华力创通高管团队的看

法， 一位毕先生说： “公司属于技术型

领导团队， 这样的领导层更专业些， 更

容易把公司业务做得深入， 像微软的比

尔·盖茨， 本身就是做软件的， 对行业

发展更敏感。 未来华力创通的转型方向

是布局北斗， 它现在还是一个小企业，

面对的是个大市场， 未来的机会很大，

我对公司有信心。”

另一位投资者说： “我本身非常喜

欢研究上市公司基本面， 在对上市公司

没有了解之前， 也不敢贸然对公司进行

长期投入， 真正从这个市场赚钱的人，

都是能够长期持有， 分享它的成长的。

应该鼓励投资者的长期投资行为， 体现

资源的配置作用。”

深交所对投资者的研究发现， 个人

投资者去上市公司调研的机会非常少，

而每年机构的调研则超过上万次。 深交

所相关人士表示： “组织这样的活动是

为了让更多的投资者， 把上市公司清清

楚楚看明白。 另外， 深交所开发了 ‘互

动易’ 交流平台， 所有的投资者都可以

在上面提出问题， 要求上市公司两天内

必须做出答复。” 中小投资者与上市公

司亲密接触的渠道正变得越来越多。
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