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金融机构开工派利是 银行员工红包最鼓

证券时报记者 李东亮

对于广东省金融从业人员来说，

春节后上班第一天的开门利是相当值

得期待。与其他省份不同，广东更为注

重开门利是，公司向员工派开工利是，

取其凡事顺利的彩头， 开工利是数目

往往不分高低，也不与业绩挂钩。而根

据证券时报记者调查， 对于广东的各

金融机构来说， 今年的开门利是 “厚

薄”大不相同，相较之下，银行员工的

利是红包是最鼓的。

银行：

奖金撑鼓利是红包

素有金融业高富帅之称的银行，

对员工开门利是的发放显得比其他金

融机构更大方。记者调查显示，深圳地

区银行向员工发放的开门利是多在

800

元至

1000

元之间，但对于非业务

人员的开门利是往往略低， 中国银行

等部分大行给这类人员发放的利是为

500

元。

日前有媒体报道称， 广州地区一

家银行分支机构给员工发放了

2800

元的开门利是， 令其他金融机构的从

业人员羡慕不已。据记者了解，深圳地

区的一些支行向客户经理发放的利是

红包中也有超过

2000

元的。

中国银行一位客户经理向记者介

绍说， 开门利是作为讨彩头的一项福

利，一般不会形成金额上的差别，但是

今年银行有些员工拿到的红包“厚度”

确实要好过以往，有的甚至超过

2000

元， 有些是因为利是红包中不仅包括

了开门利是，也包括了部分奖金。

券商：

高富帅与屌丝并存

有的是超千元的开门利是， 有的

是区区

200

元的小红包，“券商现在是

高富帅和屌丝并存的行业。”深圳某证

券营业部总经理表示。

记者调查显示， 受广东地区区域

文化的影响， 不管是总部在深圳的券

商， 抑或是其他地区券商位于深圳的

证券营业部，开门利是是必不可少的，

只不过有的利是红包超过了千元，有

的则低至

200

元。

深圳一家上市券商人士证实，该券

商发给员工的开门利是超过千元。 “往

年也这个数目，现在已获知额度，据说

将与工资一起发放。 ”该人士表示。

相比这家券商，一些非深圳本地

券商则显囊中羞涩，多家异地券商深

圳营业部的负责人称，由于内地总部

没有发放开门利是的习俗， 因此

200

元

~500

元的开门利是往往要以营业

部名义发放，同属一家券商的不同营

业部的发放额度也会大不相同。

信托：

选择中庸路线

相对于银行和券商的较大差

距，信托业显然选择了中庸路线，记

者采访到的信托公司中，开门利是最

多的为

700

元左右，但较低的也会有

500

元，虽没有超过银行业动辄千元

的水平， 但也不像部分券商低至一

两百元。

一位信托公司的业务人士表示，

最近两年的行业增速领先于其他金融

子行业， 信托业的各项福利也大有超

越银行和券商之势， 不少一线员工的

年终奖有望达到

30

万元，开门利是自

然也水涨船高。

尽管如此， 信托公司发放的开门

利是仍无法与银行业相媲美，“银行和

券商已经将‘利是文化’积淀多年，而

信托业发放开门利是的传统由来不

久，大幅提升至千元以上尚需时日。 ”

一位信托业人士称。

期货业：

主打彩头牌

相对于银行、 券商和信托这些金

融业的高富帅， 期货业的员工利是显

得较为微薄。 面对其他金融机构动辄

千元的开门利是， 不少期货公司员工

向记者透露， 他们仅仅拿到一两百元

的开门利是。

记者调查显示， 期货业的年终

奖低于其他金融子行业， 开门利是

重点不在实惠， 讨彩头的意味似乎

更浓。

如华泰长城期货和中证期货分

别为

138

元和

160

元的开门利是，被

金融业称为最吉利的开门利是，

8

和

6

这两个数字被赋予了发财和顺利的

彩头。 “没有银行、券商和信托实惠，

只能捞个彩头了。 ”一位期货业人士

戏称。

利是红包虽然不厚， 不少期货

业人士仍很开心。 中证期货某高管

对记者表示， 随着整个期货行业盈

利水平的提升， 管理也将趋于更加

精细化， 期货行业近年来吸引了不

少高端人才，良性循环之下，年终奖

等基础性制度正逐步完善， 以后开

门利是自然也不会落后于其他行业

太多。

多家城商行招兵买马 新一轮扩张已见端倪

证券时报记者 刘雁

2013

年春节前后，多家城商行启

动了大规模的人员招聘计划， 包括哈

尔滨银行、浙商银行、包商银行、广州

银行等在内的多家城商行均在其官方

网站发布了招聘公告， 新一轮扩张计

划已见端倪。

受访的业内人士告诉证券时报记

者，面对监管部门对异地扩张的限制，

不少城商行选择了规则允许的路径，

即在已设分行的城市增开支行。此外，

部分城商行积极发起设立村镇银行，

并大举扩张之旗。然而，在银行业增速

呈现下滑态势的当下， 城商行的扩张

之路或许并不平坦。

分支机构竞相招聘

记者注意到， 多家城商行近日开

始在其官网发布招聘公告， 而在这些

招聘公告中， 不仅可以看出其业务的

扩张， 还可以窥见城商行分支机构的

扩张路线。

比如， 包商银行近日发布的招聘

启事不仅包括总行多个业务部门的需

求，还有多个分行的人才需求。再以浙

商银行为例， 该行春节前先后发布温

州、西安以及深圳分行的招聘启事，其

中， 在深圳分行和温州分行的招聘公

告中，均表示当地有支行即将开业。目

前浙商银行温州分行已有

6

家支行，

正在筹建的永嘉支行即将开业， 而深

圳分行正在筹建的龙华支行也即将开

业。 杭州银行也在为其正在筹建的衢

州分行和绍兴新昌支行招兵买马，其

绍兴新昌支行于

1

月

16

日刚试营业。

此外， 广州银行亦正在为其筹备中的

佛山支行招聘人才。

“随着业务的发展，城商行的人才

需求较大，且相较大型银行而言，城商

行的人员流动较大， 需要补充的人才

较多。”一家江浙地区的城商行内部人

士称。

大举扩张村镇银行

除了为银行的分支机构招兵买马

以外， 部分城商行还通过村镇银行谋

划新一轮扩张。记者注意到，哈尔滨银

行近日发布的招聘启事中便有两则是

为旗下的村镇银行招兵买马。

该行

2

月

1

日发布的偃师融兴村

镇银行的招聘公告， 招聘包括支行副

行长、 营业部综合柜台以及业务部信

贷岗等多个职位。资料显示，偃师融兴

村镇银行是经河南银监局批准， 由哈

尔滨银行发起设立的一家新型农村金

融机构。

在此前的

1

月

28

日，哈尔滨银行

刚刚为其

2012

年发起设立的另一家

村镇银行大规模招聘人才。不仅如此，

记者查阅招聘网站发现， 一家城商行

正在为其筹备的位于深圳的村镇银行

招聘筹备负责人。

“我们今年计划在深圳再开设一

个网点，目前正在招聘人才筹备之中，

预计年底可以展业。”深圳某村镇银行

副行长告诉记者。

对于设立村镇银行， 不同类型的

商业银行态度有别， 城商行无疑是村

镇银行的主力军。 中国小额信贷联盟

理事长杜晓山接受记者采访时曾表

示，城商行之所以看好村镇银行，是因

为近两年区域性银行的异地扩张受

限， 不少银行选择了村镇银行这一曲

线扩张路径。

扩张之路并不平坦

一位西部地区的城商行人士称，

监管部门对城商行异地扩张的限制仍

未完全放开， 因而诸多城商行不得不

加快同城支行的布局。

2006

年，上海银行宁波分行挂牌

开业，成为国内首家实现跨省

(

区市

)

设立异地分行的城商行， 城商行异地

经营拉开帷幕。经过

5

年的快速扩张，

城商行资产规模迅速增长。然而，随着

城商行发展同质化竞争现象的加剧，

城商行的跨区域扩张之路在

2011

年

被监管层叫停。

东方证券的研报指出， 南京银行

和宁波银行分别在去年

10

月和今年

1

月发布获准筹建分行的公告， 标志

着城商行省内分行设立的重启。 在金

融改革的大背景下， 预计城商行异地

扩张后续可能将逐步放开。

但城商行下一步的扩张或将面临

另一种博弈。“随着银行业整体盈利增

速下滑， 城商行未来的扩张不仅需要

与政策博弈， 还需要考虑到成本收益

比以及各个地区的经济增速差异。 ”中

国人民大学财政金融学院副院长赵锡

军告诉记者。

在赵锡军看来， 由于中国经济发

展模式发生转变以及金融业脱媒的现

实需求， 单纯依靠开设分支机构跑马

圈地的模式并不可持续， 城商行需要

提前准备应对挑战。

此外， 城商行未来的扩张还需

考虑到各地区分化的发展速度，比

如，中西部地区的发展速度较快，相

应的金融服务需求空间也会更大，

而东部地区的相关服务可能已接近

饱和。

保险资管备战产品化运作

首批试点公司“小而美”

证券时报记者 潘玉蓉

新年伊始，保险资管产品试点再

开闸的消息引发市场关注。 证券时报

记者了解到，人保、泰康和太平资产

三家首批获得产品备案的公司，在受

托资产管理规模上属于 “小而美”类

型的公司，或折射出监管部门对首批

试点的思路变化。

目前，各资管公司在摩拳擦掌备

战新业务的同时，对新政的一些模糊

地带仍存疑虑。

首批试点公司“小而美”

根据保监会披露，目前已有人保

资产、泰康资产和太平资产三家公司

申请发行了五只产品。 据记者了解，

早在

2006

年，在监管部门的推动下，

华泰保险、人保资产、太保资产和泰

康资产四家公司曾试点发行保险资

管产品，涵盖了大、中、小、微型资产

管理公司，透露出监管部门分级探路

的思路。

2013

年再次启动试点，“小而美”

成为新标准。 从三家公司受托资产总

规模来看，人保超过

3000

亿元，泰康

超过

3800

亿元， 太平超过

1500

亿

元，体量无法与受托资产超过

1

万亿

的国寿资产、 超过

8000

亿元的平安

资产相较量。

不过， 这三家公司的市场化程

度获得了业内普遍认同。 “比如泰康

资产， 长期以来积极向保险行业以

外拓展业务， 在受托企业年金方面

增长激进。 ”一位保险行业研究人士

表示。

虽然新政草案在节前已经下发

到各公司讨论，但从终稿来看，新政

仍存一些模糊地带。 例如对于非保

险资金背景、 具有风险识别与承受

能力的合格投资人应如何界定，尚

未有定论。

一度取得稳健收益

保险资管发行产品其实并非头一

次。据了解，在

2006

年的首次试点中，

不少公司便开始了资管产品化运作。

华宝证券的统计显示，目前发行的保

险资产管理产品有六款，有一款是货

币型，其他为债券型。

在早期的实践中，一些资管产品

取得了比较稳健的收益。 以发行产品

最多的华泰保险资管公司为例，

2006

年和

2007

年，华泰资管分别发行了四

只资管产品，其中，华泰增值投资产品

的投资范围是剩余期限在

1

年以内的

货币市场投资工具，境内股票一级市

场申购以及保监会允许的其他金融工

具，截至

2011

年末的累计年化收益率

达

9.73%

。 另一只投资于中短债基金

加新股申购的华泰中短债投资产品，

截至

2011

年末累计年化收益率为

9.54%

。

2007

年以后，保险资管发行产品

的试点暂停。 有业内人士分析，暂停

试点主要是因为当时的保险资管投资

渠道过于狭小，产品发行困难。

2012

年

7

月大连会议之后，保险投资新政

不断拓宽保险投资渠道，这一历史原

因已成过去时。 未来，保险资管要面

对市场化挑战，产品化运作将是重要

的一步。

编者按：对于广东地区的金融从业人员来说，这个时

段有点忙，刚刚拼完年终奖，又要晒利是红包。 利是也被

称作利市或利事，早在《易经》中便有记载，带有本少利

多， 取其有利于做任何事情的意思。

有了这层含义，开工利是自然也不该

区分多少， 倒是这一

晒， 晒出了当下的行

业晴雨。

宁波银行发起设立基金管理公司

宁波银行今日公告， 公司在日前

召开的第四届董事会第九次会议上审

议通过了关于设立基金管理公司的议

案。 会议同意公司作为主发起人发起

设立基金管理公司， 基金管理公司的

注册资本不超过

2

亿元， 公司作为主

发起人持股比例不低于

51%

。

（潘玉蓉）

吴比较

/

制图

中国人寿1月保费收入468亿

中国人寿今日发布公告称， 公司

2013

年

1

月份累计原保险保费收入

约为

468

亿元， 相比去年同期

491

亿

元下降

4.68%

。 （潘玉蓉）

法国巴黎银行

成南京银行第一大股东

证券时报记者 潘玉蓉

通过合格境外机构投资者（

QFII

）

席位在二级市场上购买南京银行的股

份， 法国巴黎银行终于如愿以偿成为

南京银行的第一大股东。

据南京银行昨日晚间公告， 公司

近日接到法国巴黎银行来函， 确认法

国巴黎银行

QFII

通过二级市场购买

南京银行的股份约

6113

万股为法国

巴黎银行持有。 两者合并计算法国巴

黎银行持有南京银行股份

4.3765

亿

股，占公司总股本的

14.74%

。至此，巴

黎银行成为公司第一大股东。

据南京银行去年三季度报告显

示，就在去年

9

月末，该行的第一大股

东还是南京紫金投资集团有限责任公

司，持股数量为

4.08

亿股，占总股本的

13.76%

。 法国巴黎银行为第二大股东，

持股

3.77

亿股，占总股本的

12.68%

。

从去年第四季度开始，巴黎银行

展开了增持行动。在

2012

年

10

月

10

日至

2012

年

12

月

6

日期间，巴黎银

行以

QFII

身份通过上海证券交易所

交易系统增持南京银行股份

5938

万

股， 累计持有南京银行股份超过总

股本的

14%

。 随后巴黎银行继续增

持，直至昨日晚间公告 ，持有公司

总股本的

14.74%

，稳居第一大股东

位置。

早在

2005

年，巴黎银行通过受让

一批民企、国企十余家股东的股权后，

以战略投资者身份进驻南京银行。 随

后， 巴黎银行在南京银行的经营管理

中留下了印记。目前，来自巴黎银行的

艾飞立、 魏海诺分别是南京银行的董

事和副行长， 巴黎银行在南京银行还

设有风险管理团队和财务团队。

分析人士评价， 巴黎银行通过二

级市场增持成为第一大股东， 主要是

为了增大自身对公司的影响力。 据媒

体报道， 从前巴黎银行与南京银行的

合作主要集中在消费信贷和信用卡中

心、金融市场、投行业务和管理培训方

面，绝大多数都是表外业务的合作。如

果巴黎银行将南京银行当作布局中国

金融市场的工具， 还需要进行更深入

的合作。


