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各类机构纷纷出手 加速筹备新基金公司

证券时报记者 程俊琳

新基金公司的筹备步伐正在加

快。证券时报记者获悉，刚刚上报材料

的华福基金虽然暂未获得证监会受

理，但筹备组已经初步选定办公地址。

基金业内人士分析，从目前情况来看，

近期至少还有十余家基金公司正处于

切实筹备过程中。

筹备新公司动作神速

知情人士透露， 这家之前未有任

何信息的筹备中基金公司已经初步拟

定将公司办公场地设立于上海， 实行

注册地与办公地分离模式， 敲定的办

公地并非在基金公司集中的陆家嘴。

同时， 筹备组开始向系统服务提供企

业摸底招标， 有意在报会的同时进行

基础设施建设。 这家注册地位于福建

省福州市的基金公司由华福证券和上

海财道网络信息科技有限公司共同发

起，分别持股

76%

和

24%

。

公开信息显示，湘财三星、华西群

益、 圆信永丰和国开泰富已落实第一

次反馈意见。而

1

月底刚刚获得证监会

受理的道富基金也已经有了第一次反

馈意见。同时，国开泰富基金在国开行

网站已经发布了大规模招聘信息，人

才需求涉及投资研究、 财务与信息技

术、市场与运营、交易、基金清算以及

人力行政，总计招聘计划为

37

人。

在新基金公司筹备大军中， 城商

行的身影异常集中。 据了解， 北京银

行、上海银行、宁波银行、南京银行均

在筹备基金公司，其中，上海银行已经

确立将采取和过往基金公司筹备不同

的模式。“上海银行筹备基金公司已经

开始运作， 而且是直接聘请专业的香

港团队来打造。”知情人士告诉证券时

报记者。不过，最早发布信息的南京银

行筹备进展反而较慢， 而宁波银行暂

时也未有更多筹备进展传出。

同时，证券时报记者获悉，兴业银

行于

2

月

7

日发布信息， 与中海集团投

资有限公司发起设立基金管理公司，

前期筹备工作日前已经结束。 筹备组

决定暂时选址江宁路上兴业银行上海

分行大厦，而浦东的新址也在准备中。

基金公司扩容潮到来

“新基金公司筹备项目异常集中，

从目前掌握情况来看， 还有十几家公

司已经有实际性筹备动作。”一位近期

一直忙于招标的系统服务商透露。 从

基金业内反馈信息来看， 日前筹备基

金公司的发起方更为多元化， 不仅有

券商，还有城商行、信托及保险等。

前述知情人士透露，泰康人寿、中

信建投的新基金公司也在筹备中，其

中泰康人寿筹备组负责人已多次前往

上海协商筹备事宜， 整体基础设施建

设将随后开始。 而中信建投筹备组也

已经迅速完成和相关供应商的接洽工

作，选址工作已经结束，基础设施供应

商招标工作同时展开。

一位长期跟踪基金公司筹备工作

的知情人士表示：“现在股市处于底部

上行态势， 相比在

5000

点以上开业的

基金公司来说， 现在是设立基金公司

好时机。 最关键的是监管部门对基金

公司成立的门槛放低很多， 之前筹建

一家基金公司从筹备到开业起码

1

年

时间， 现在已经缩短到

3

个月到半年，

而且一次过会的概率也大幅提高。 ”

据其介绍， 监管部门对设立基金

公司的态度是成熟一家审批一家， 不以

筹备时间来论， 能够快速成立无疑能大

幅降低基金公司的筹备成本。 “过去，因

为筹备时间太长， 中间遭遇股东撤出事

件，一切筹备工作又得重头再来，有的筹

备组工作人员

2

年都只能拿

5000

块保底

月薪，没有任何奖金。 ”他如是透露。

统计资料显示，

2008

年

11

月

3

日民生

加银基金成立，时隔近

2

年后，纽银梅隆

西部基金才于

2010

年

7

月

20

日成立，

2010

年成立了

2

家基金公司，

2011

年成立

7

家

基金公司，

2012

年成立了

4

家新基金公

司，目前基金公司总数为

77

家。业内人士

预计，

2013

年成立的基金公司应该会超

越

2011

年，“

80

后” 基金公司很快就会出

现，而“

90

后”基金公司也可期待。

厉行节约 新公司开张“静悄悄”

证券时报记者 陈楚

在监管层“加强监管、放松管制”

的思路下， 基金行业的市场化色彩越

来越明显，同时，公募基金牌照垄断的

时代行将结束，新基金公司不再是“赚

钱机器”。 此外，中央一再强调厉行节

约，反对铺张浪费，一些新基金公司开

张费用大大节省。

证券时报记者注意到， 近期成立

的几家新基金公司， 大多只是发了一

则简短的成立公告。 如华润元大基金

公司日前发布成立公告，公告显示，华

润元大基金公司已于今年

1

月

17

日在

深圳市市场监督管理局注册成立，并

于

2

月

20

日取得中国证监会核发的《基

金管理资格证书》。 除此之外，在公开

的媒体中很难再见到华润元大基金公

司的开业广告或宣传材料。

“现在中央再三强调厉行节约，反

对铺张浪费， 我们的开业庆典不打算

搞了。”一家拟成立的基金公司筹备组

负责人向证券时报记者表示。

北京一家会务公关公司的负责人

透露：“在上一轮牛市期间， 新基金公

司密集成立， 前来咨询和洽谈开业庆

典的基金公司不少， 而预算费用也动

辄几十万， 现在还没有一家新基金公

司来咨询成立庆典事宜。 ”

证券时报记者咨询北京金融街及

附近一些高档酒店的会议销售人士也

了解到， 目前预定酒店会议厅的大多

是大型央企、 知名民企或者大的金融

机构举行的内部会议， 新基金公司没

有预定会议场所。

“要是在

2006

年、

2007

年，新基金

公司成立后首发产品动不动就是

100

亿，而且还要搞比例配售，一下子就解

决了生存问题， 搞个成立庆典或在媒

体上打成立广告很正常， 光新基金公

司的招聘广告就花了近

100

万。 ”一家

成立于

2006

年的基金公司市场部总监

向记者表示，在上一轮牛市期间，基金公

司的牌照真正是“货真价实”，新基金也

好卖， 有一张新基金公司的牌照等于是

拥有了一部印钞机， 在新基金公司成立

时花重金营销， 有利于为新基金公司打

出名气，股东也愿意花这些钱。

但是，经历了

5

年的熊市之后，尤其

是公募基金牌照不再是稀缺资源之后，

新基金公司的生存环境已大为不同。“新

基金公司如果经营不善， 几个亿的注册

资本金两三年就会遇到捉襟见肘的境

况，压缩公司成立的营销费用，也就是理

所当然的事情了。 ”北京一位基金公司人

士表示。

而更为重要的原因是， 中央再三强

调要厉行节约， 新基金公司成立时就大

搞铺张浪费，显然不合时宜。 “我们积极

响应中央的号召，公司低调成立，先做好

业绩再说，关系营销我们搞不来，也没这

个钱，先过几年苦日子再说。 ”一家新基

金公司的相关负责人表示。

担忧险资赎回 基金压力山大

证券时报记者 付建利

公募业务向保险资管放开之后

，

对于原本购买的基金产品

，

保险资金

极有可能赎回转投自家公募产品

，

这

对公募基金的生存空间将造成挤压效

应

。

证券时报记者了解到

，

一些公募

基金已经意识到保险资金赎回压力

，

正积极开拓其他业务

。

险资或将“自力更生”

据了解

，

目前已有

14

家保险资管

公司成为基金业协会会员

，

这意味着

这些保险资管公司拿到了进入公募基

金领域的资格证书

。

其中

，

人保

、

国寿

、

太保

、

泰康

、

平安等大型保险资管公司

都在积极筹备公募基金业务

，

国寿资

管或将成立单独的部门从事该业务

。

北京一家保险资管的负责人认

为

，

保险资金

“

体大量大

”，

持有的基金

虽然相对比例不高

，

但绝对数量很大

，

保险资金申购赎回基金的动向

，

往往

成为市场的风向标之一

，

对

A

股市场

的影响很大

。 “

更大程度上是心理预

期

，

比如我们每次赎回

，

市场就认为险

资看空后市

，

哪怕我们只是做一些资

产配置调整

，

市场也会对我们产生误

解或夸大

。 ”

这位人士表示

，

保险资管

投资运作时间长

，

尤其是在固定收益

领域

，

已经得到市场的认同

，

开展公募

基金业务之后

，

赎回基金产品是很自

然的事情

，“

都是专业的投资机构

，

自

家的资金当然希望自己玩

”。

不过

，

也有保险资管人士表示

，

中

长期来看

，

保险资金投资股票和基金

的比例上限会逐步加大

，

未来保险资

金在权益类投资上的投研部署上会加

大动作

，

减少基金的投资是一大趋势

；

但短期来看

，

保险资金大量赎回基金

不大现实

，

一方面保险资管需要对公

募业务有一段观察和适应期

，

不会贸

然

“

单干

”；

另一方面

，

短时间内大量赎

回基金会增加市场的波动性

，

不排除

政策方面会有一个过渡性安排

。

基金意欲“挽救损失”

面对保险资金可能的赎回压力

，

深

圳一家基金公司负责机构业务的人士向

证券时报记者表示

，

保险资金一般较为

稳定

，

是基金公司大的优质客户

，

虽然占

基金公司整体利润不大

，

但这是一块较

为稳定的收入

，

尤其是专户和企业年金

等业务领域

，

一些中小基金公司还是相

当

“

仰仗

”

保险资金

。

从

“

面子工程

”

来说

，

哪家基金公司占有的保险资金量大

，

就

意味着这家基金公司获得了保险资金的

认同

，

基金公司的品牌形象和美誉度也

会得到提高

。

“

不仅保险资金可能撤出

，

商业银行

设立基金公司试点范围也在不断扩大

，

未来这些新的银行系基金公司也会得到

银行股东在基金销售

、

机构业务等方面

的大力支持

，

这对于非银行基金公司都

是极大的挑战

。 ”

上述人士表示

，

尽管大

资产管理时代混业经营的特征越来越明

显

，

但监管方面仍然是分业监管

，

保险和

基金不同的监管部门

，

决定了在金融机

构混业经营的时代

，

都有各自不同的利

益

，

这些对公募基金都会是很大的挑战

。

北京一位基金业资深人士甚至认

为

，

大资产管理时代将给金融机构带来

众多机遇

，

但对于公募基金来说

，

挑战更

大

，

甚至是一场

“

灾难

”。

北京另一家中型基金公司的市场部

副总监向记者表示

，

面对保险资金可能

的赎回压力

，

基金公司亟待在专户子公

司

、

机构客户开展

、

高端客户争取等方面

发力

，

走差异化

、

特色化经营的路子

。

当

然

，

更重要的是要有好的投资业绩

，

设计

出符合市场特征和投资人需求的创新型

产品

，

以此挽回可能的损失

。

外方说“不” 部分基金子公司难产

证券时报记者 张哲

筹备子公司本应是基金公司 “二

次革命”的重大机遇，但部分合资基金

公司却无缘这场盛宴， 其子公司方案

被外方股东拒签。

外资股东热情不高

就在业内不少基金公司子公司密

集获批之时， 业内也流传着各种子公

司“流产”事件，这其中，合资基金也遇

到了难念的经。 上海一家基金管理公

司就是如此， 中方股东极力促进的子

公司方案，在跟外资股东谈判时，遭到

外方“泼冷水”，并最终拒绝在方案签

字同意。

“境外资产管理公司很少从事非

资管业务，因此，外方对成立子公司感

到莫名其妙， 认为基金公司从事融资

业务风险太大。 ”一位知情人士说。

事实上， 由于基金公司设立子公

司须“由一家基金管理公司控股

50%

以上”，这意味着，子公司方案必须征

得全体股东的同意方可设立， 外资一

方不签字，子公司方案只能“流产”。

据证券时报记者了解， 目前跟上

述公司境遇类似的合资基金不在少

数， 包括一些原本就徘徊在生死边缘

的迷你基金公司。 上海另一家合资基

金公司的中方股东在设立子公司方面

原本“先天优势”不小，但目前子公司

仍未有着落。 是否因为外资方面热情

不高？ 该公司人士对此没有否认。

折射合资基金股权争斗

一位业内人士认为， 外方对基金

管理公司成立子公司态度有所保留，

可以理解。“国内的创新步伐以前说是

跟国际接轨，现在设子公司这个事情，

已经开始‘超越’国际了。 很多老外对

此不理解也是情有可原的， 不少合资

基金管理公司虽然运作得并不算成

功， 但丝毫不妨碍其外方股东在国际

上享有的美誉。 能在国际大风大浪中

长久不衰说明对于风险的控制能力非

常出色

,

其投资理念肯定也是以稳健

为先， 对于基金管理公司增设融资的

子公司，自然不会同意。 ”

不过， 单纯用中外方理念不同来

理解外方对子公司的排斥，未必客观。

基金公司成立子公司是最近

4

个月以

来最受关注的大事，从去年

11

月下旬

至今，已有

21

家基金公司子公司密集

获批，这

21

家基金公司中合资基金也

不少，但是值得注意的是，合资基金的外

方股东基本为财务投资者， 占据的股权

比例很低， 中方股东一股独大占据绝对

话语权。例如，工银瑞信的股权比例中瑞

士信贷仅有

20%

的股权， 中方工商银行

一股独大。平安大华基金也是如此，新加

坡大华资产管理只占

25%

的股权。 或者

外方尽管持有

49%

的股份， 但是中方仍

为控股股东， 金元惠理基金的中外方股

东比例就是

51%

对

49%

。

筹备子公司遇到问题的公司基本是

中外方股权比例势均力敌， 例如双方均

为

49%

，并且由于理念差异、文化差异等

因素长期以来争斗就非常激烈、 争当第

一大股东的公司。

事实上， 在部分外方背景比较雄厚

的合资基金中， 外方虽处于二股东的地

位， 但在最初公司设立时却获得实际经

营权， 并约定一旦政策放开就由外资控

股。然而时过境迁，随着内地金融机构实

力增长、 基金公司本身发展以及股东领

导人的更换， 股东双方对于经营权的争

夺日趋激化。 不少合资公司总经理已经

从原先外方推荐变为以市场化招聘的职

业经理人为主，在此情况下，无论子公司

方案是否能为基金公司带来额外收益，

外资股东都不愿在他们看来前景不明的

基金子公司方案上签字， 为可能对其自

身品牌产生负面影响的经营行为进行背

书。 此举也将令原本就不睦的中外方股

东关系雪上加霜， 合资基金之路依然非

常艰难。

财经50指基收益偏离指数

首只财经50指数基金从2012年12月19日成立到今年3月1日， 净值涨幅

只有0.66%，而该基金跟踪的指数在这期间大涨了14.46%。
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前海人寿保险股份有限公司万能保险结算利率公告

前海人寿保险股份有限公司于 2013 年 03 月 1 日公布前海海利年年两全保险 （万能

型） 产品 2013 年 2 月的结算利率为年利率 5.05%（折算为日利率为万分之一点三八三

六）； 前海附加财富宝年金保险（万能型） 产品 2013 年 2 月的结算利率为年利率 5.05%

（折算为日利率为万分之一点三八三六）。

我公司万能型产品的结算利率每月公布。本次公布的结算利率数值仅适用于 2013年 2

月份，并不代表未来的结算利率。客户可以通过我公司全国客户服务热线 400-889-6333和

公司的官方网站（http://www.foresealife.com/）查询相关的保单信息。


