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嘉实基金总裁赵学军：

砥砺奋进

创造回报

过去

5

年， 中国股市进入持续时间最

长的一个调整期， 基金业整体规模与投资

者热情也受其影响步入“泥泞期”，但基金

市场的发展并未因此停步。 从跨市场

ETF

、

跨境

ETF

的蓬勃发展，到短期理财基金、货

币基金

T+0

业务推陈出新， 在指数跌幅超

过

56%

背景下， 主动管理的偏股型基金九

成以上战胜了市场， 公募基金在长跑中体

现出主动管理能力的价值。

不难发现， 那些在泥泞中坚韧前行，并

且能够率先突围的基金公司，需要具备优秀

的投资管理能力与满足投资者需求的创新

能力。

刚刚走过的

2012

年，中国金融市场启

动了多项改革， 基金公司步入向现代财富

管理公司转型的快车道。 未来，无论是机遇

抑或挑战， 我们为投资人创造回报的朴素

理想始终不变。

我们深刻认识到， 作为资产管理公司，

“让投资人赚钱才是硬道理”， 首先是创造出

优秀的业绩，并保证优秀业绩的持续性。嘉实

最近

3

年业绩排名在同期可比的

60

家基金

公司中位居第二， 在前十大基金公司排名第

一，嘉实优质、嘉实增长及嘉实泰和等三只基

金在各自分类中摘得业绩冠军。

业绩，是优秀基金公司的立身之本、发展

之源，在公募基金传统业务上基础夯实，方能

“谋定而动”。所以，当基金业向现代财富管理

公司转型之际， 嘉实已做了较为充分的准备

和布局。

2012

年

11

月，嘉实首批获准成立境

内子公司———嘉实资本， 业务范畴从传统的

二级市场投资拓展到“非上市股权、债权、收

益权”；

12

月嘉实子公司嘉实财富首家获批

独立基金销售资格， 致力于为客户提供全面

的专业服务和个性化的解决方案。

为了能够担当起投资者日益升级的理

财需求和财富目标， 嘉实在拥有基金业务

“全牌照” 和业务创新上一直走在行业前

列。 今天，当我们将视野与投资能力从公募

基金投向更广泛的资产管理领域， 我们相

信基金公司仍然大有可为。 我们更相信，优

秀的公司也是有所担当的公司， 只有 “回

报”与“创新”才能给这个行业注入源源不

断的动力。

多元化发展是战略， 为投资者创造回报

才是我们的初衷与不变目标。 嘉实基金将继

续以完善本土能力为基点， 以奉献一流业绩

为核心，继续拓展海外发展机会，拓展资产管

理类别，培养专属的资产管理能力，发展综合

财富管理平台， 为广大投资者提供更多理财

选择！

点评：嘉实基金为国内“老十家”基金公

司之一，资产管理规模居行业前列，公募基金

产品线丰富， 是业内拥有全牌照的基金公司

之一。 嘉实基金注重投研团队建设和长期业

绩的持续性， 旗下大部分基金有着良好的长

期业绩。

嘉实基金有着强大的投研团队， 研究员

数量居行业前列， 拥有多名经验丰富的基金

经理。近年来嘉实推进多策略、全天候的投研

团队架构建设， 以统一研究基础上建设多风

格投资体系，整体上看成绩斐然。公司将投资

流程作为整个投资的重点工程， 以此来追求

长期业绩的稳定性和持续性。

（晨星(中国)研究中心）

华夏基金总经理滕天鸣：

回报是基金

立业之本

回报是基金立业之本。 基金行业是个很

特殊的行业，基金公司与投资者之间，没有一

个确定的短期收益承诺，投资者把自己的钱委

托给基金公司管理，完全是基于对基金公司的

信任，相信基金投资能够获得长期回报。 如果

基金公司不能为投资者赚取收益， 就辜负了

这份沉甸甸的信任， 基金公司也就失去了存

在的意义。

正是基于这个认识， 华夏基金公司自成立

之初，就确立了“为信任奉献回报”的理念，经过

15

年的发展，华夏基金成为目前行业内规模最

大的基金管理公司， 成立以来累计为持有人分

红超过

800

亿元。

2012

年，我们管理的公募基

金全年获得了

137

亿元的收益， 并且当年发行

的新基金全都实现了正收益。

基金行业是一个高度知识密集型的行

业，能不能实现长期、良好的业绩，给投资者

带来实实在在的回报， 根本上取决于公司有

没有一个好的投研团队。 多年来，华夏基金始

终坚持对投研业务的持续投入， 公司运营过

程中坚持以投研为核心的发展方向， 多年的

积累形成了一个有较强能力的投研团队。 良

好的投研文化、强大的研究平台、投研团队的

充分交流，是孕育优秀基金经理的土壤。 我们

的投研团队中， 也走出了多位公众熟悉的杰

出基金经理。

实践证明，在中国如此波动的证券市场上，

好的投研团队确实能为基金实现可持续回报。

基金兴华是华夏基金公司成立最早的基金，先

后有

9

位优秀的基金经理管理过这个基金。 成

立

15

年来，基金兴华业绩在同类产品中持续领

先，回报率达到

1172.87%

。

进入

2013

年，基金行业将加快向现代财富

管理行业转型，行业发展将掀开新的篇章。新基

金法革新了基金管理人制度， 放宽了基金业准

入限制，一个真正以投资者利益为重、以人为本

的资产管理时代即将到来。

我们对财富管理行业的未来，充满信心。中

国将逐渐发展成为“橄榄型”社会，富裕起来的

中国人更加需要有效的财富管理工具， 更加需

要专业财富管理机构的服务。此外，基金行业创

新业务松绑，新基金产品实施备案制，使得基金

公司逐步有可能从投资者的需要出发， 结合自

己公司投资能力的优势，打造有特定优势、又符

合客户需要的产品线。

长风破浪会有时，直挂云帆济沧海。 在新

的泛财富管理时代， 华夏基金将积极争取多

方支持，尽力保留、巩固和发展投研团队，立

足自身优势，积极稳妥地拓宽业务范围，切实

提升产品创新和投资管理能力。 希望在未来

的一年里， 我们能够继续以更好的业绩来回

报投资者。

点评：华夏基金成立于 1998 年 4 月，是国

内首批基金管理公司之一。 截至 2012 年底，华

夏基金旗下基金在最近五年共实现累计分红

513.79 亿元，在所有基金公司中名列第一。

卓越的回报来源于华夏基金优异的投资业

绩及其背后所依靠的强大投研实力。 截至 2012

年底的最近五年，华夏复兴、华夏大盘精选、中

信稳定双利债券、华夏货币 A、华夏全球精选以

及基金兴化， 分别在各自的基金类别中夺得了

最近五年收益率第一的桂冠。 自 2007 年底以

来， 华夏基金的基金管理规模一直名列行业第

一，持续保持着行业标杆地位。

（上海证券基金评价研究中心）

富国基金总经理窦玉明：

聚焦优势

提供投资精品

富国基金成立

14

年来，历经了市场数轮

“牛熊转换”，取得了优异的投资业绩，为持有

人获得了理想的长期回报， 向

500

多万个人

和机构客户累计分红超过

310

亿元， 公司资

产管理规模突破

1000

亿元。

2012

年，尽管资本市场震荡不断，但富

国基金在投资机会的切换中， 一直坚持自己

在长期实践中形成的理念， 整体上取得了较

好的投资回报。 我们管理的成立满一年的

25

只基金产品，全部取得正收益。

我们始终认为， 真正好的基金公司不一

定是提供产品最丰富的公司， 而是能为投资

者提供精品的公司，哪怕只提供一只基金，如

果做得很好，对投资者对社会就很有价值。富

国希望做个精品投资公司， 为投资人提供能

够持续创造超额收益的基金产品。

目前，富国基金主要聚焦成长股投资、固

定收益投资和主动量化投资三大领域， 并且

都已在行业内建立起良好的口碑。

在股票投资中，我们成长股挖掘，追求

长期的、可持续的业绩回报。 目前，我们成立

满三年的

7

只偏股基金中，有

6

只获得晨星

三年四星以上评级，

1

只获得晨星三年三星

评级。

在固定收益投资领域， 富国发行了基

金业第一只封闭式债券基金、 第一只封闭

式分级债券基金、第一只产业债主题基金、

第一批定期开放债券基金， 创造了业内多

项“第一”。

固定收益团队

18

位成员，同时还拥有银

行、保险、券商、基金、评级公司等债券研究与

交易主要领域的工作经验。

过去的五年间， 富国发行的债券基金拥

有四度比例配售记录，市场认同度高。 本次

获得

2012

年度普通债券型明星基金奖的富

国产业债，

2012

年资产规模更是增加

3

倍

以上。

在量化投资领域， 富国拥有国内首屈一

指的投研团队。 旗下富国沪深

300

、富国中证

500

及富国中证红利等三只指数增强产品，

一直保持国内领先的超额收益获取能力。

我们越来越深刻地感觉到， 中国的财富

管理市场正在聚集裂变的力量， 各类资产管

理机构都需要重新进行自我定位、 自我选择

与自我突破。

未来，富国基金将继续打造精品，为客户

提供投资回报上有竞争力的产品， 并不断改

进客户服务水平，努力成为受人尊敬、有社会

责任感的、领先的中国公司多策略投资专家。

点评：富国基金是国内首批“老十家”

基金管理公司之一。 公司产品较完善，近年

来旗下基金整体业绩良好。 公司旗下基金风

格各异，股票、债券型基金整体表现较好，反

映公司投研的运行模式具备有效性和综合

实力较稳固。 目前富国基金把产品线聚焦在

偏成长的权益类投资、量化投资以及固定收

益领域，希望在细分领域取得良好的业绩并

建立护城河。 富国基金在固定收益、权益类

和量化投资上有着行业内较为坚固的投研

团队。 基金经理有着较大的投资自由度，各

种投资风格兼容并蓄。 其强调投研团队建

设，包括在制度和流程上，鼓励整个投研团

队之间的沟通和交流，重视研究成果向投资

成果的转化。

（晨星(中国)研究中心）

T5

主编：杨波 编辑：杜妍 2013 年 4 月 1日 星期一

Tel

：(0755)83501643

中银基金执行总裁李道滨：

坚守客户利益

促进行业发展

中国基金业经过

15

年的发展，正处于重

要的转型发展阶段。基金、证券、保险、信托等

机构之间资产管理业务界限已逐步消融，基

金业面临的竞争将日趋激烈。

但是，由于在专业优势、经验优势、人才

优势等方面各不相同， 各个行业将在各自主

业基础上，逐步拓展新的资产管理业务领域，

并相互渗透， 进而形成新的资产管理行业生

态， 基金的运作和经营模式也将发生重大变

革，未来中国基金业将是公募、私募、国际业

务等业务领域的综合竞争， 不仅是在细分市

场和产品的比拼，还将考验跨市场、跨产品的

综合能力。

无论如何， 基金业发展的关键在于给投

资者带来价值回报， 坚守客户利益才能促进

行业发展。在新的财富管理时代，客户的利益

诉求更加多元化， 基金业要从多方面着手坚

守客户利益。

坚守客户利益， 要继续成为价值投资

的引领者。随着中国经济金融改革的深化，

资本市场逐步走向成熟， 上市公司质量不

断提高， 基金管理公司作为资本市场重要

的机构投资者， 在主动投资管理方面要进

一步加强基本面研究，增强对上市公司内在

价值的研判能力， 以价值投资为投资理念，

提升风险管理的作用，减少业绩波动，帮助

投资者和资本市场共同成长， 为投资者创

造稳定、持续的回报，这也是基金业的核心

目标。

坚守客户利益，要加强产品创新。 单一、

同质的产品在未来的市场上越来越难以满足

客户的需求。 目前监管机构已拓宽了基金管

理公司的业务范围，扩大投资标的，松绑投资

限制， 使基金管理公司的产品创新有了很好

的基础条件。 基金管理公司未来的产品策略

应以客户需求为首要目标，加强产品创新，丰

富客户选择， 用更多的定制化产品满足不同

层次客户的需求。

坚守客户利益，要注重客户体验。科技手

段的进步使得社会关系在逐渐发生变化，社

会交流越来越多发生在网站平台和智能终

端。 基金业传统的营销和客户服务模式将会

发生重要变革， 未来的投资管理服务将更加

重视客户体验，“系统化、智能化、便捷化”将

成为客户的基本需求。

随着中国经济的不断增长， 居民财富的

日益增长使得理财需求愈加旺盛， 加之中国

养老金管理逐步市场化和社会化等因素，未

来中国基金业将充满发展机遇。

点评：中银基金公司成立于 2004年 8月，

公司产品较完善，2012 年底的资产管理规模

处于同业中上游水平。晨星数据显示，公司近

两年基金经理留职率在业内较高， 旗下基金

经理平均担任基金经理的年限较长， 且基金

经理在基金管理上的任职比较稳定。同时，稳

定的基金经理团队也保证了基金风格与业绩

的延续性， 旗下偏股类与债券型基金整体中

长期的业绩在业内较为出色。 公司搭建的研

究平台较好，具备良好的研究制度、方法以及

流程，能够使研究员得到较好的培训和交流、

同时使研究成果沉淀下来， 更好地为投资服

务。投资团队的核心成员在公司任职稳定、并

且参与基金管理且创造了良好的中长期业

绩。

（晨星(中国)研究中心）

过去 5 年，中国

股市经历了剧烈震

荡，一批基金公司经

受住了市场的持续

考验，连续 5 年整体

业绩处于行业领先，

为投资者奉献了卓

越的回报，体现出公

募基金的终极价值。

翟超/制图

五年持续回报明星基金公司


