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鹏华沪深300ETF

今日起发行

鹏华基金公告显示， 该公司旗下鹏华沪深

300ETF

今日起公开发行， 投资者可通过各大

券商代销机构及鹏华直销进行认购。 随着该基

金的发行， 鹏华旗下可上市交易基金产品数量

达到

15

只。

鹏华沪深

300ETF

以不低于基金资产净值

的

90%

投资于沪深

300

指数成分股及备选成

分股， 取消了

5%

的现金比例限制， 理论上可

以满仓操作。 鹏华沪深

300ETF

采用实物申赎

模式， 指数跟踪更加紧密。

Wind

数据显示，截

至

5

月

31

日， 沪深

300

指数估值约为

10.85

倍，处在历史相对低位，具备较好的安全边际和

中长期投资价值。 （朱景锋）

A股震荡投资热点接力

行业ETF技高一筹

今年以来各类热点题材切换较为频繁，在

市场整体表现一般的情况下， 准确捕捉行业机

会可提升投资收益。 业内首个行业系列交易型

开放式指数基金（

ETF

）———华夏上证系列行业

ETF

的推出就为投资者提供了行业投资的全新

工具。

Wind

数据显示，自

3

月

28

日华夏上证行

业

ETF

成立以来，截至

6

月

7

日，上证指数微

跌， 而华夏上证医药卫生

ETF

、 上证主要消费

ETF

分别超越上证指数

6.35%

和

3.96%

， 表现

出较强的超额收益特征。

业内人士指出，投资行业

ETF

，有利于分散

个股非系统性风险，有望获得板块的超额收益。

（付建利）

债基投资热度不减

博时岁岁增利引关注

2013

年即将过半，固定收益产品仍然是受

关注的基金投资品种之一， 此类基金的募集规

模也大幅超越其他品种。 同花顺

iFinD

统计数

据显示，

2013

年

5

月新成立

42

只基金，其中固

定收益品种的募集份额超过了八成。

目前， 博时基金旗下第二只一年期封闭债

基———博时岁岁增利定期开放债券基金正在发

行。由于在封闭期内免受申赎资金的影响，该基

金将采取匹配

+

增强的策略， 一方面买入与一

年封闭期相匹配的债券品种以获得票息收入，

另一方面配置期限稍长的信用债品种， 通过主

动管理力争获得更高的收益。 这类产品受到希

望打理一年左右闲置资金的投资者的欢迎。

业绩是投资者最为关注的因素。 据银河证

券统计，

2013

年前五月所有长期标准债券（

A

类）、普通债券基金（一级

A

类）和普通债券基

金 （二级

A

类） 基金的平均收益率分别为

4.44%

、

4.9%

和

5.8%

，博时基金旗下

3

只产品在

各个类别中都位居前五———博时信用债纯债债

券以

6.89%

的收益率在

17

只长期标准债券（

A

类）产品中拔得头筹；博时稳定价值债券

(A

类

)

以

11.96%

的收益率在

58

只普通债券基金 （一

级

A

类）中位列第三；博时信用债券

(A/B

类

)

以

11.13%

的收益率在

73

只普通债券基金（二级

A

类）中位列第四。

博时发行的第一只一年期封闭债基博时安

心收益基金成立于

2012

年

12

月

6

日， 首募

23.22

亿元。截至

2013

年

6

月

7

日，该基金成立

以来的收益率为

3.4%

，超过目前

3.25%

的一年

期定期存款利率。 由于这类一年定期开放债基

每年仅打开申购一次， 因此目前正在发行的博

时岁岁增利债券基金为不少错过上一只产品的

投资者提供了一个不错的投资机会。

截至

2012

年底，博时固定收益团队共有近

20

位投研人员， 其中

10

位基金经理与投资经

理的平均从业年限超过

10

年。由博时基金内部

独立开发的“信用债评级系统”更是为信用债券

的投资提供了强有力的支持， 有专业的信用研

究员来严格把关进入投资池的品种， 以甄别出

基本面不佳的发债主体，控制投资风险。

(杜志鑫)

新基金吸金3300亿 远超去年前年同期

证券时报记者 方丽

低风险产品的大量发行让今年

新基金吸金量猛增。 数据显示，今

年还未过半，新基金整体首发募集

规模已经超过

3300

亿，远远高出去

年和前年同期。

证券时报记者统计显示，截至

6

月

14

日， 今年以来已经成立了

159

只新基金

(A

、

B

、

C

算

1

只

)

，合计

募集

3337.31

亿元。 而

2012

年同期

仅成了

95

只新基金，合计募集规模

2155.44

亿元；

2011

年前

6

个月，成

立了

89

只新基金 ， 合计募集

1550.02

亿元。

不过， 在总规模增长的同时单

只基金的首发规模并没有得到增

长。数据显示，今年新基金平均募集

规模为

20.989

亿元， 不及去年的

24.713

亿元，但是要高于

2011

年的

13.09

亿元。

今年新基金整体规模的扩张和

低风险产品仍占据主流有很大关

系。包括保本基金在内，今年已经成

立了

111

只低风险产品， 合计募资

2876.57

亿元，占总募集规模的比例

达到

86.19%

。 这其中

83

只为债券

型产品，合计募集

2503.42

亿元，平

均规模

30.16

亿元。

低风险产品大行其道导致偏

股类产品规模占比萎缩。 数据显

示， 今年以来， 偏股类产品募集

份额仅

457.35

亿份（未包括

QDII

产品）。 若以平均

60%

的仓位计

算，能流入股市的资金也不过

274

亿元左右，相比

2012

年还要少很

多。 而且，偏股型产品的募集规模

均不足

50

亿元，仅有广发基金旗

下广发轮动配置股票型基金募集

超过

40

亿，其他产品首募成绩都

不理想。

今年新基金募集“贫富”差距非

常大。 募集规模超过

100

亿元的新

基金有

2

只，而低于

5

亿元的有

27

只。具体来看，募集规模最大的是工银

瑞信

60

天理财债券基金，达到

128.56

亿元，而最少的一只货币基金仅

2.006

亿元。

从新基金募集上看，大公司、银行

系公司成绩更好。 今年以来募集前三

名的新基金均属于银行系基金公司，

还有一些银行系基金公司提前结束募

集；大型基金公司也是“大块头”新基

金的所有者。 而中小型基金公司旗下

产品募集困难，不少都是迷你产品，甚

至有些产品延期募集。

银基联手 基金费率低至一折

证券时报记者 程俊琳

“一刀切” 的基金销售费率正在

发生变化，销售渠道将因销售实力的

高低而得到不同的费率折扣，而规模

更大机构客户也将享受更为优惠的

费率。基金公司正在朝向差异化销售

模式前进。

易方达基金

6

月

14

日发布公告

称，对个人投资者使用广发银行借记

卡购买基金的，申购费率调整为原来

的

1

折， 优惠后申购费率不低于

0.06%

。 同时，对于转换的客户，从零

申购费率的基金转换入非零申购费

率的基金，转出与转入基金的申购补

差费率享受

1

折优惠。一折费率成为

基金申购费率中的极优惠措施，这也

是中小银行与基金公司销售方式的

新尝试。

泰达宏利基金也同时发布公告

称，将面向养老金客户实施特定申购

费率， 其客户群体包括基本养老

基金与依法成立的养老计划筹集

的资金及其投资运营收益形成的

补充养老基金等， 涵盖全国社会

保障基金、 可以投资基金的地方

社会保障基金等， 新的费率是在

原有申购费的基础上再优惠

75%

。 此外，包括华安、申万菱信、

交银施罗德在内的十余家基金公

司也已经针对养老金客户采取了

差异化费率策略。

6

月

7

日，修改后《开放式基

金销售费用管理规定》 发布，规

定中进一步明确了开放式基金

销售费用管理规定的适用范围，

鼓励形成市场化差异化的费率。

而基金公司则将这一规定视作

继续尝试差别化销售的基础，并

在此基础上深化基金销售差异

化的尝试。

实际上， 在此之前部分基金

公司已经开始有意识地采取差异化

销售费率策略。 如针对不同的销售

渠道实施不同费率优惠，城商行以及

第三方销售机构为了拓展业务，更愿

意与基金公司进行多层次合作。 “对

于目前没有过多销售量支持的销售

机构，基金公司愿意尝试更灵活的营

销方式，测试不同方式带来的效果，

这也支持了基金销售费率实现差异

化。 ”一位电商部门负责人表示。

上海证券基金评价中心首席分析

师代宏坤认为，未来基金投资在不同

的渠道会有不同的收费结构，不同的

投资规模投资成本也会不同。 总体上

呈现差异化的发展方向。 华泰证券金

融产品研究中心分析师王乐乐也认

为，通过不同渠道购买基金，其差异

性主要在于申购费率上的不同，此外

在专业咨询服务、代销基金品种等方

面可能差异性较大，将影响投资者的

投资效果。

基金批量修改合同

收纳私募债

证券时报记者 方丽

面对超过

9%

的中小企业私

募债收益，债券基金怎能不心动。

近期基金纷纷修改合同增加私募

债为投资标的。

汇添富基金日前发布公告

称， 旗下汇添富季季红定期开放

债券基金将召开持有人大会，讨

论增加中小企业私募债券为该

基金的投资标的。

实际上，私募债对公募基金

放开以来，有不少早期成立的债

券基金修改合同，拓宽投资范围

以谋求更好收益。 今年

5

月，东

方稳健回报债券基金持有人大

会审议拟增加持有中小企业私

募债券的比例；

3

月份，万家增强

收益债券基金的持有人大会决

议生效，将中小企业私募债券纳

入投资范围。 类似的情况还有鹏

华普天债券、上投纯债、华安稳

定收益等。

“目前中小企业发行的私募

债，收益率在

8%

到

10%

之间，最

高的可达

13.5%

， 比其他投资标

的更高的收益率， 燃起了基金的

投资热情， 纷纷修改合同增加这

一投资标的， 希望借此提高收益

率。 ”一位基金公司人士表示。

实际上，近几年，部分债券基

金在投资范围和投资限制方面的

条款已经滞后于债券资产管理的

业务实践，修改合同是顺势而为。

今年公募基金对中小企业私

募债的热情明显高于去年。 中邮

稳定收益、东吴鼎利分级债基、英

大纯债等基金都在近期投资了中

小企业私募债。数据显示，今年以

来共计

7

家基金公司旗下产品曾

投资中小企业私募债， 富国、新

华、鹏华基金等投资比例较高。

不过分析人士认为， 中小企

业私募债高收益背后也存在风

险。好买基金分析师曾令华表示，

由于此前国内债券市场没有出现

过实质上的偿付问题， 过去债券

基金经理都是闭起眼睛买债券。

未来投资中小企业私募债正可检

验基金公司专业能力。

保险公司发行公募产品进入倒计时

证券时报记者 张哲 付建利

“我们的公募产品应该可以进

入倒计时了！”北京一家保险资管的

负责人颇有信心地对证券时报记者

表示。

新基金法

6

月

1

日已经正式实

施，几大保险机构的公募资格申请、

产品设计、公募团队等已经就位。保

险机构抢食公募随时都可能踏出他

们的第一步。

保险资管厉兵秣马

今年

3

月开始， 部分大型保险

公司就开始进军公募的动作。 目前

包括中国人寿、 人保资产、 泰康人

寿、 新华保险等机构的公募基金业

务筹备工作已经进入收官阶段，产

品已经上报备案只待批文， 公募团

队也已经构建完成。

据了解，在产品设计上，在目前

股市惨淡、 权益类基金前景不明的

背景下， 保险系公募产品或多为偏

债以及保本产品。“进军公募初期目

标就是树立品牌， 公司预计会以之

前做得较成熟的保本产品牛刀小

试。 ”某保险公司人士称。

“现在市场行情不好，宁可发展

稳一点、慢一点，也不能急躁冒进。”

北京一家保险资管的负责人向证券

时报记者表示， 目前公司正在全力

准备发行首只固定收益类公募产品

的准备工作， 只等相关政策和审批

到位。

“对于公募这块新的业务，我相

信只要是有条件的，不管有多艰难，

没有谁会不动心的。”北京一家中型

保险资管的相关人士也透露， 他们

公司暂时不会发行公募产品， 目前

正在进行团队搭建、 人才布局等工

作。 不过，谈及未来的产品线，这位

人士倒是有点“另类”：“权益类的产

品才是我们的蓝海， 不勇敢地迈出

去，又怎么能够成功？ 当然，市场行

情是一个重要的因素。 如果我们认

为后市向好， 肯定第一时间发行公

募产品。 ”

公募基金雪上加霜

面对新基金法实施之后保险资

管的磨刀霍霍， 不少接受证券时报

记者采访的公募人士只能用 “走一

步算一步”来作答。

“保险公司加盟公募，除了前十

大基金公司，其余很难与之抗衡。保

险资管规模小的都有几百亿， 大的

上万亿，而整个基金市场才

3

万亿。

我看只有规模千亿的前十大基金公

司才能与之对抗， 小基金公司面临

加速淘汰局面。”一家次新基金公司

高管说。

除了规模实力， 强大的销售能

力也让基金无法匹敌。“保险发公募

产品， 不会面临基金公司仰仗商业

银行的弱势局面。”谋保险公司资管

人士说。 该公司已经上线了基金代

销系统。

同时，保险公司丰厚的待遇也

非基金公司可比。不少保险资管很

早就开始高薪挖掘公募精英，新华

资产总经理李全来自博时基金，太

保资管副总经理余荣权来自国泰

基金， 合众资产总经理陈礼华来自

长盛基金、 副总经理黄瑞庆来自财

通基金。

如今， 随着保险机构大力布局

公募业务， 保险资管从公募挖人的

范围也在扩大，从投研到后台运作、

再到监察稽核， 各方面人员很多都

是来自公募基金。 “跟那边已经谈

妥，只等他们公募业务开闸。 ”一位

即将离开公募投身保险资管的基金

人士称。

不过，面对保险资管的冲击和

压力，深圳一家基金公司的副总经

理倒是显得颇为冷静，“相比保险

资金， 公募经过十多年的发展，在

投研体系、产品设计、海外业务等

方面都有了很多积累，不是一下子

就能被其他金融子行业打败的。 在

公募发展的这十多年里，来自方方

面面的压力不少， 我们都挺过来

了，难道这一次就一定是狼真的来

了吗？ ”

诺安基金

获5亿RQFII额度

外管局最新数据显示，

6

月

13

日， 诺安基

金（香港）有限公司获得

5

亿元人民币合格境外

机构投资者（

RQFII

）额度。 至此，基金系具备

RQFII

资格且拥有额度的基金公司达到

15

家，

基金系

RQFII

额度达到

780.5

亿元。

数据还显示，近期

RQFII

额度审批速度加

快，

5

月批出

156

亿元

RQFII

额度给

14

家金融

机构，金额为今年以来最多。而截至

6

月

13

日，

RQFII

累计批准额度已达

957

亿元。

（方丽）

新规执行半年 8位基金公司总经理当选董事

仍有18家公司未合规

证券时报记者 杨磊

“基金管理公司的总经理应当

为董事会成员” 的新规实施已有半

年多时间，当时

23

家不合规的基金

公司中， 有

8

家公司总经理新当选

董事，两家公司董事长代理总经理，

另外

13

家基金公司总经理仍不是

董事，再加上新聘任的

5

位总经理，

目前仍有

18

家基金公司不符合这

一新规。

去年

11

月

1

日起实施的《基金

公司管理办法》 明确规定，“基金公

司总经理应当为董事会成员”。证券

时报记者根据公开信息统计显示，

2012

年

11

月

72

家基金公司中共

有

23

家基金公司不符合新规定。

在新基金招募书、 老基金更新

招募书或基金公司董事会改选公告

中有总经理是否担任董事的信息，

证券时报记者查阅截至

6

月

14

日

的公告， 确认了

8

家基金公司总经

理在

2012

年

11

月之后新当选为公

司董事，其中，华夏和鹏华两家大基

金公司的总经理滕天鸣和邓召明新

当选为董事， 老十家基金公司中除

董事长代总经理的以外， 全部符合

新规定。

总部在上海的基金公司在新规

刚实施时，有

11

家基金公司不符合

要求，最近几个月，其中

4

家基金公

司总经理新当选为董事， 分别为上

投摩根基金、华泰柏瑞基金、中海基

金和德邦基金， 对应新当选董事的

总经理分别为章硕麟、韩勇、黄鹏和

易强。此外，东方基金总经理孙晔伟

和民生加银总经理俞岱曦也在最近

几个月新当选为公司董事。

业内专家分析， 基金公司总经

理当选为董事， 有利于完善基金公

司治理结构， 同时也提高了总经理

在基金公司中的地位。

目前仍有

18

家基金公司总经

理不是公司董事，泰达宏利、国投瑞

银、纽银梅隆西部、汇丰晋信和申万

菱信基金公司因为最近半年才调整

总经理， 而不满足总经理为公司董

事的要求。

值得关注的是， 去年新规实施

以来， 总经理不是公司董事的基金

公司都是中小基金公司。诺安基金、

兴业全球基金、 华商基金等中型基

金公司在新规实施以来， 总经理一

直都不是公司董事；泰信基金、金鹰

基金、 华富基金、 国海富兰克林基

金、信诚基金、益民基金、中欧基金、

浦银安盛基金、 方正富邦基金和长

安基金等

10

家小型基金公司的总

经理新规实施以来一直都不是公司

董事。

张常春/制图


