
证券简称

每股资本

公积（元）

每股未分配

利润（元）

中期业绩预告摘要

南大光电

１５．３３ ５．３７

无

沃森生物

１１．９１ ３．２６

无

科恒股份

１１．２７ ５．７７

无

中国平安

１０．８１ ８．５３

无

华录百纳

１０．３４ ４．６０

无

焦点科技

１０．３３ ２．１２

净利润约

４７３７．４

万元

～６５１３．９３

万元，增长

－２０％～１０％

太安堂

１０．２４ １．９４

净利润约

３３８５．１１

万元

～４２３１．３８

万元，增长

２０％～５０％

海格通信

９．７９ １．９２

净利润约

１００３２．４５

万元

～１２０３８．９４

万元，增长

０％～２０％

科伦药业

９．６８ ７．４７

净利润约

４６１８６．９４

万元

～６００４３．０２

万元，增长

０％～３０％

科远股份

９．５８ ２．２０

净利润约

１３８５．４４

万元

～１８４７．２６

万元，增长

－１０％～２０％
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研究报告平台收费 分析师“干瞪眼”

证券时报记者 余胜良

在业内有着一定影响的免费研究

报告平台慧博投研咨询（原迈博汇金）

7

月

2

日开始全面收费。 不过研究报

告的作者———行业分析师却分不到一

杯羹。

靠免费为卖点，慧博投研吸引了

不少投资者。 在吸引用户的同时，该

网站也悄悄地逐步改变着运营模式，

原来可以自由浏览的方式改为注册

制，随即推出桌面客户端，直到全面

收费。

据该网站工作人员介绍， 其服务

分为网上版本和终端两部分。 网上版

本以浏览报告数量多少进行收费，终

端版本则又可以进一步细化为基础版

和专业版，基础版季度收费

597

元，年

度收费

1668

元，

2

年半收费

2376

元，

专业版年度收费

3996

元，

2

年半收费

5592

元。 基础版和专业版的区别之一

是浏览研究报告数量， 基础版一天可

以浏览

100

份， 专业版一天则可以浏

览

500

份，另外专业版有瑞银、申银万

国和中金的报告，而基础版则无。

“以上收费是打了

2~3

折的情

况。 ”该工作人员介绍，目前网站推出

3000

套优惠，现在只剩下

310

套。在不

进行打折的情况下， 专业版

2

年半的

服务费高达

2.68

万元。据其介绍，购买

者主要是部分散户和机构投资者。

对于慧博投研的收费， 有部分受

访分析师认为是大势所趋， 但更多人

表示不满。他们认为，分析师是研究报

告的撰写人，被免费公之于众，对分析

师的知识产权已经是侵犯， 但由于网

站没有收费， 所以分析师还觉得情有

可原。如今网站收费，相当于分析师们

无偿地在为该网站打工。

昨日， 有部分券商分析师找到该

网站交涉，希望就此讨个说法。

据记者得到的最新消息， 此后该

网站出台了新策， 分析师在证明自己

身份的情况下，可以得到授权，免费查

看该网站公布的研究报告。

有业内人士认为， 如今互联网上

的免费午餐日渐稀少， 以视频版权为

例， 不少网站花大价钱从国外引进视

频等版权， 在争取点击量的情况下更

希望盈利， 收费已成为运营互联网的

大趋势。

据了解， 目前热门电视剧版权

拍卖不断创出新纪录， 视频网站纷

纷开拓收费点播业务。 与此同时，较

大的视频网站还撤下盗版视频。 但

对重要的财经资讯信息例如研究报

告而言， 知识产权的保护还是很新

的一个课题。

慧博投研网站资料显示， 该公司

2009

年

10

月正式公司化运营， 已经

有超过

100

万的注册用户， 遍及全国

30

多个省市的上千家金融机构，包括

证券公司、基金公司、保险公司、信托

公司、期货公司、银行和投资公司等。

186家上市公司

具备中期高送转潜力

证券时报记者 周少杰

半年报披露工作还没正式开始，

中期分配预案就已先行。

智云股份

7

月

2

日率先披露中期

分配预案，截至昨日公司股票已连续报

收两个涨停板。 继智云股份之后，向日

葵昨日发布高送转分配预案，旋即引来

投资者热捧，股价全日封于涨停板。

证券时报记者统计发现，截至今年

一季度末，每股资本公积高于

5

元的上

市公司有

186

家， 具备实施高送转能

力。 此外，不少上市公司于去年下半年

明确了分红政策，今年上市公司实施中

期分配的力度将有可能赶超往年。

逾百家公司分配潜力足

根据公告， 智云股份实际控制人

向董事会提议进行资本公积金转增股

本，拟

10

转增

10

，成为今年中报首例

高送转分配预案。 随后， 向日葵便以

10

转增

12

的分配预案刷新了今年中

期高送转的纪录。

上市公司实施高送转分配方案须

以资本公积为基础。理论上，只要公司

每股资本公积高于

1

元即有

10

转增

10

的能力。 从财报上看也不难发现，

截至今年一季度末，智云股份、向日葵

每股资本公积分别为

4.43

元、

1.62

元，均高于

1

元。

若以每股资本公积高于

5

元具备

高转增潜力计算， 基于今年一季度末

的财报， 目前约有

186

家上市公司具

备高转增能力。其中，每股资本公积高

于

10

元的公司有

7

家。

例如，一季度末，南大光电每股资

本公积在上市公司中最高，达到

15.33

元。从分红惯性看，南大光电分红政策

也一贯给力。去年

8

月份上市后不久，

公司即宣布每

10

股派现金

10

元的分

配方案， 而

2012

年年度分配方案为

10

转

10

派

3.6

。

此外，沃森生物、科恒股份、中国

平安、华录百纳、焦点科技、太安堂等

公司每股资本公积均高于

10

元。

小公司是高送转主力军

智云股份实际控制人在利润分

配提案中称，鉴于公司目前总股本规

模较小， 且

2013

年半年度经营及盈

利状况良好，为回报股东，与所有股

东分享公司快速发展的经营成果，并

增加公司股票的流动性，提出上述分

配方案。

事实上， 股本规模较小的上市公

司股本扩张动力比较充足， 更倾向于

实施高送转分配方案。 这一现象在新

近上市的公司中表现得尤为明显。

从过去两年看，

2011

年实施中期

分配的上市公司有

89

家，其中中小板、

创业板公司合计达到

63

家， 占比超过

七成；

2012

年实施中期分配的上市公

司增至

119

家，其中中小板、创业板公

司合计数量为

74

家，占比超六成。

此外， 证监会去年强调拟上市公

司在首次公开发行过程中应明确分红

政策， 去年上市的大部分公司均在招

股意向书提出了未来三年股东回报规

划。与此同时，绝大多数公司于去年修

改公司章程， 明确了未来三年分红政

策， 多数公司提出未来三年现金分红

比例不低于可分配利润的

30%

， 部分

公司甚至将这一比例提高至

40%

。 不

排除部分公司今年中期会加大现金分

红的力度， 尤其是此前年度少有现金

分红的铁公鸡。

一些长期稳定分红的公司也值得

关注。 例如，中国平安自

2007

年以来，

每年中期均实施利润分配， 派现稳定。

而去年完成整合的平安银行（前身为深

发展）破天荒地实施了中期分配方案，

结束该公司

10

余年从未分红的纪录。

二

万科48.7亿刷新沪年内总价地王纪录

证券时报记者 冯尧

坚称不拿地王的万科， 又一次刷

新了上海地王纪录。

昨日，万科经过

323

次加价后，挑

落保利地产、中海地产等大型房企，以

总价

48.7

亿成功竞得位于上海的一

块商住用地，溢价率高达

88.6%

。这是

上海年内总价地王第四次刷新， 也是

万科在

7

天内第二次拿下地王。

据了解， 这块位于上海浦东新区

张江高科技园区中区的商住地块，吸

引了包括万科、保利地产、中海地产、

招商地产、 融创中国在内的

8

家房企

参与竞拍。最终经过

323

次加价后，该

地块被万科以总价

48.7

亿成功竞得，

楼板价

21415

元

/

平米 ， 溢价率为

88.6%

。

资料显示， 浦东新区张江高科技

园区中区

C-11-3

、

C-11-4

、

C-12-2

、

C-12-3

地块。 土地性质为商住，土地

总面积

7.95

万平方米，起拍价就高达

25.82

亿元。 根据出让要求，该地块住

宅面积

100%

均为装配整体式住宅，

其中

90%

为全装修住宅，项目必须采

用张江高科技园区中实施的集中供暖

方案。

万科此番拿地， 在短短几天之内

再度刷新了上海年内总价地王的纪

录。

6

月

27

日，绿地联合体刚以总价

47.21

亿竞得徐泾镇会展中心

3

地块，

创出上海今年以来总价地王纪录，但

该纪录仅保持了一周。

值得注意的是， 万科总裁郁亮在

近日刚刚强调 “坚决不拿地王” 的态

度，但不到一周时间，该说话即被万科

的行动所驳回。事实上，这并不是万科

第一次刷新上海地王纪录。 早在去年

年底， 万科不拿地王的誓言就已不攻

自破。

去年

12

月

12

日，由万科、绿地、

玖致酒店管理有限公司、 广州港捷企

业管理有限公司四家企业联合

54.31

亿底价竞得徐汇漕河泾社区南站商务

区商办地块， 楼板价

11000

元

/

平方

米，刷新上海总价地王纪录。

而且不仅仅是上海， 此前不久的

6

月

27

日， 万科就联合保利以

53.72

亿摘得重庆江北区溉澜溪组团地块，

这一成交总价也刷新了

2013

年重庆

总价地王纪录。

“其实，万科部署上海商业地产已

经很久了，资金投入也非常大，这次高

价拿地在预期之内。”一上海房企的高

层人士向记者坦言。在他看来，对于具

有庞大资金实力的龙头房企来讲，势

必会考虑增加土地储备， 积极拿地以

谋求下一轮的市场发展机会。

上述人士同时认为，从过去拿地王

房企的经验来看，地王开发商需要准备

充裕的资金流支撑地王继续生存。

不过， 在同策咨询研究中心总监

张宏伟看来， 无论何种形式以何种方

式让土地市场出现高溢价、地王现象，

都不是一件好事情。“当前土地市场颇

像

2009

至

2010

年土地市场复苏的行

情，这极有可能是市场走向出现偏差、

调控政策收紧的征兆。 ”他称。

“金” 非昔比

10家公司存货减值几无悬念

证券时报记者 李小平

今年二季度，金价刷新了

45

年来

最大单季跌幅。 这对于拥有黄金业务

的上市公司来说， 苦果可能将在中报

开始显现。

同花顺统计显示， 沪深两市从事

黄金采选（申万行业分类）的公司约有

10

家。 截至一季度末，这

10

家公司存

货 数 额

216.06

亿 元 ， 同 比 增 长

33.85%

，环比微幅增长。 其中，紫金矿

业、 中金黄金和恒邦股份的存货金额

数居前，刚泰控股、园城黄金和荣华实

业存货同比增幅较大。

今年金价的大幅下跌， 使得巨额

存货成为了各黄金企业未来最大的业

绩隐患。 这一点，上述公司在

2012

年

年报中已有相关提示。 以紫金矿业为

例，该公司指出，若未来黄金、铜、锌、

铁等金属价格波动太大， 会导致公司

经营业绩不稳定， 特别是黄金价格出

现下跌， 将对公司的经营业绩产生较

大的压力。

虽说价格下跌带来的风险已有提

示， 但黄金企业已习惯金价稳步上涨

行情， 因此其对于存货的减值准备往

往少得可怜。以中金黄金为例，该公司

年末存货余额就高达

36.78

亿元，但

期末计提的资产减值准备仅

6487.32

万元，计提比例仅为

1.76%

。

年报统计显示，

10

家黄金类上市

公司计提的资产减值准备仅为

4.54

亿

元，仅占存货总额的

2.1%

。包括山东黄

金、紫金矿业等标杆性黄金生产企业，

它们的计提比普遍

1.5~4%

之间。

金价下行带来的业绩隐患， 可以

从恒邦股份略知一二。一季度，恒邦股

份净利同比增长超过

4

成， 但该公司

在一季度报中， 对上半年业绩做了预

期称，鉴于对

2013

年国际经济形势难

以预测和黄金、 白银价格不稳定的综

合考虑， 预计上半年度公司净利润变

化幅度

-30%~10%

之间。 对比不难看

出， 其对二季度业绩信心不足。 事实

上，今年二季度的金价不仅下跌，还创

下了

1968

年以来的最大季度跌幅。

面对金价大幅下跌，国外黄金企业

已开始着手准备。 公开资料显示，日前，

澳大利亚最大贵金属生产商———纽克

雷斯特矿业公司对其金银矿计提最多

55

亿美元减值，这将成为黄金开采行业

历史上最大规模的资产计提。

业内人士认为， 面对金价的急剧

变化， 黄金类上市公司面临的存货压

力不容小觑， 预计未来还有更多黄金

类公司加入到存货减值的行列。

北京楼面单价破4万 恒大首次进京拿地

证券时报记者 张达

昨日北京的酷热天气敌不过国土

局里竞拍土地的火热疯狂。

备受关注的丰台区夏家胡同住

宅地块经过

62

轮竞拍， 最终被 “黑

马”懋源（北京懋源房屋开发有限公

司和北京懋源置业有限公司联合体）

以

17.7

亿元加

3.8

万平方米公租房

拿下，楼面价每平方米达

4.2

万元，成

为北京单价地王。 而在该地块中竞争

失利的恒大，却以

35.6

亿元拿下昌平

区沙河的巨无霸地块，这是恒大首次

在京拿地。

黑马懋源力挫恒大

位于北京西南三环内的夏家胡同

住宅地块，一经挂牌就备受关注。截至

现场竞拍前， 网上已经收到

21

次报

价，最高报价达到

14.5

亿元。 中粮、中

铁、招商、保利、中化方兴、九龙仓、融

创、合景泰富、恒大、懋源等

14

家房企

悉数到场。

在第一阶段的竞价过程中， 各家

房企竞相举牌，经过

26

轮竞价，融辉

置业以

17.7

亿元的报价触及国土局

规定的该地块价格上限， 转而进入第

二阶段竞公租房面积。

在第二阶段， 经过

36

轮竞争，懋

源力挫恒大， 将公租房面积抬到

3.8

万平方米，一举拿下该地块。

经测算，扣除保障房后，该地块楼

面价约

4.2

万元

/

平方米左右。 目前，

夏家胡同地块周边二手房价在

3.5~4

万元

/

平方米左右，该地块的成交势必

会刺激该区域二手房价进一步上涨。

懋源有关负责人接受证券时报记

者采访时表示， 主要是看好该地块的

稀缺性， 同时对发展南城有信心。 因

此， 除去保障房的部分将来会争做精

品住宅。

恒大首次进京拿地

在夏家胡同地块竞争中， 原本志

在必得的恒大，不料被半路杀出的“黑

马”懋源击败，但进京之心已决的恒大

随即投入到另一场夺地战中。 这次争

夺的三昌平区沙河镇一居住用地，参

与该地争夺的有万科首开住总联合

体、中铁建和恒大三家房企。

最终，经过

17

轮竞拍，恒大以

35.6

亿加

26

万平方米公租房的代价， 拿下

建筑规模超

51

万平方米的昌平沙河镇

地块，溢价率

16.67%

，楼面价

6964

元

/

平方米。 这是恒大首次在京拿地。

现场一位房企人士接受证券时报

记者采访时表示， 恒大之所以决心进

京， 一方面是其在三四线城市销售业

绩较好资金充裕， 另一方面是有些三

四线城市已经供大于求， 而一线城市

仍是一线房企必争之地。

中原地产市场研究部总监张大伟

也认为，恒大首次在北京拿地，代表了

2012

年来表现较好房企的主要特征

是回归一二线。预计下半年，房企集中

一二线拿地的现象将更普遍。

对于下半年的土地市场， 亚豪机

构副总经理任启鑫认为， 目前各个房

企仍处于积极补货的阶段， 对于土地

市场的关注度仍然较高， 但是受制于

可能会出现的信贷紧缩的影响， 房企

拿地的谨慎度将有所提高， 下半年土

地市场热度相比上半年将会有所降

温，成交价格或将走低。

保利地产上半年签约金额636亿

� � � �保利地产（

600048

）今日披露，该

公司今年前

6

月实现签约面积

562.03

万平方米，同比增长

28.37%

；实现签约

金额

636.44

亿元，同比增长

26.54%

。

数据显示， 保利地产

6

月实现签

约面积

101.59

万平方米， 同比减少

22.09%

， 实现签约金额

123.08

亿元，

同比减少

20.67%

。 环比看，该公司

6

月签约面积和金额较

5

月分别增长

6.82%

和

10.47%

。

保利地产去年共实现销售签约额

1017

亿元。 以此计算，该公司今年上

半年已经完成去年销售额的

62.5%

。

董事长宋广菊早在年初就曾提出，保

利地产今年的目标是销售额增幅达到

20%

。 （冯尧）

北京市国土局土地交易市场大厅人头攒动 张达/摄

截至一季度末每股资本公积前十公司
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