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贷款利率下限放开 小贷业转盼上限突破

证券时报记者 郑昱

央行日前宣布放开金融机构贷款

利率管制，引起小额贷款业广泛关注。

证券时报记者日前采访多家涉足

小贷业务的上市公司了解到， 贷款利

率进一步放开对小贷业务的短期影响

不大， 但从中长期来看小贷公司有望

获得更多业务机会，融资成本也更低。

而与现行的取消贷款利率下限的政策

相比，小贷公司更为关注“上限”的相

关政策。

证券时报数据部统计显示，

2008

年至今， 沪深两市合计超过

160

家上

市公司涉足小贷业务。自

2008

年国际

金融危机以来， 国内中小企业钱荒频

频上演，小贷公司大量涌现，上市公司

投资小贷的热情也急剧升温。

据央行决定， 自

7

月

20

日起，取

消金融机构贷款利率

0.7

倍的下限，

由金融机构根据商业原则自主确定贷

款利率水平。对此，江苏一家涉足小贷

的上市公司证券部人士透露， 公司已

经注意到这个政策的变化， 初步评估

预计短期内影响不大， 也不会因此调

整已签订的合同条款。

有业内人士担忧， 贷款利率下限

放开可能给小贷业务带来负面影响。

对此， 上述公司证券部人士透露：“当

前流动性整体偏紧， 金融机构贷款利

率整体下行的可能性很小。 由于小贷

公司部分资金来自银行，长期来看，贷

款利率下行也意味着小贷公司的融资

成本更低。 ”

此外， 深圳一家小贷公司负责

人告诉记者：“利率市场化进一步放

开， 意味着今后企业和个人在寻求

商业银行的信贷支持时，贷款利率可

以与银行讨价还价。但银行信贷资源

毕竟有限，一旦利率下行、盈利空间

缩窄， 其放贷能力和放贷意愿反而

减少， 继而给小贷公司带来更多的

业务机会。 ”

目前在借贷关系之中， 银行的优

势地位依然明显， 商业贷款利率通常

参照基准利率或进行上浮， 下浮的情

况较少。此次政策出台，短期内难以改

变目前银行整体利率水平。

在试水小贷的上市公司之中，

澳洋顺昌（

002245

）投资小贷已初

尝甜头。 公司证券部负责人此前接

受记者采访时表示：“在流动性收

紧的背景下，对于小贷行业的贷款

利率应该有正面的影响，如果这种

情况持续下去，对公司盈利也会有

帮助。 ”

事实上， 与取消贷款利率下限相

比，小贷行业更为关注“上限”的相关

政策。根据相关规定，小贷公司利率不

得超过同期银行贷款基准利率的

4

倍。对此业内颇有微词，认为政策给予

的空间太小， 使得小贷公司不能充分

调节。

华峰集团董事局主席、 华峰小贷

掌门人尤小平在接受记者采访时也表

示， 应该发挥市场对于存量民间资本

的基础性优化配置作用， 对融资利率

构建科学的市场化定价体系，根据“风

险收益相匹配” 原则， 允许投资高科

技、 高风险、 高成长的民间资本突破

“不得高于人民银行基准利率

4

倍”的

规定。

南天信息构建

大数据银行核心业务系统

� � � �南天信息

(000948)

今日公告称中

标四川省农信主机系统项目， 合同总

金额约

2

亿元。

银行核心业务系统是现代商业银

行的心脏， 南天信息长期致力于金融

电子化， 为国内多家银行建设了核心

业务系统， 而本次中标的四川省农信

主机系统项目是在大数据时代基于

IBM

大型主机的新一代银行核心业务

系统。

据介绍，

IBM

大型主机自诞生之

日起就服务于金融等关键业务领域。

据悉，全球财富

500

强企业中有

71%

是

IBM System z

的用户， 前

50

家银

行都选择了

IBM System z

作为基础

架构，全球企业级数据有

80%

驻留在

IBM

大型主机上。 在国内，工、农、中、

建、交这

5

大银行都采用了

IBM

大型

机作为核心业务系统平台。

在

IBM

大型机上建设银行核心

业务系统，除了自行开发模式外，可供

选择的核心业务系统产品基本都为国

外产品， 国内产品特别是针对国内蓬

勃发展的中小银行的基于

IBM

大型

机的核心业务系统产品还是空白，但

随着国有银行及政策性银行的改革完

成，城商行、农信社等中小银行将成为

未来改革的中心。

南天信息以主机技术为依托的银

行核心业务系统， 是南天在三十多年

银行信息系统集成和软件开发经验的

基础上， 研制开发成功的新一代商业

银行综合业务系统。 其主要服务对象

为采用大规模数据集中业务处理的国

内银行总行及省级金融机构如省级农

村信用联社等。

国内的多个省级农信和多家中等

规模商业银行先后到四川农信了解项

目情况， 从一个侧面反映出主机核心

业务系统的巨大需求。 (李俊华 甘霖)

中青旅斥资4.14亿

购乌镇旅游15%股份

� � � �中青旅（

600138

）今日公告，决定

以

6750

万美元

(

约合

4.14

亿元人民

币

)

收购

Hao Tian Capital I, Limited

与

Hao Tian Capital II, Limited

合计

持有的中青旅控股子公司乌镇旅游股

份有限公司

15%

股份。

上述两家公司分别持有乌镇旅游

全部发行在外股份

5%

、

10%

， 合计

15%

。两家公司均为

IDG

公司（美国国

际数据集团）投资控股，于中国香港设

立。

中青旅称，本次交易尚需报请有

权部门批准，但未构成关联交易或重

大资产重组。 交易完成后，公司将持

有乌镇旅游

66%

股份，乌镇旅游将变

更为内资企业。桐乡市乌镇古镇旅游

投资有限公司持有其余

34%

股份。

公告显示， 乌镇旅游净利润情况

良好。 截至

2012

年

12

月

31

日，乌镇

旅游总资产和净资产分别为

22.18

亿

元、

15

亿元，

2012

年营业收入和净利

润分别为

6.9

亿元、

2.3

亿元。

2013

年

上半年未经审计的数据为： 总资产

26.96

亿元、净资产

16.41

亿元，营业

收入和净利润分别为

3.45

亿元、

1.34

亿元。

在交易款支付进度方面， 中青旅

称，截至公告日暂未支付交易价款。后

续将按照合同约定付款， 为保证本次

交易的顺利进行， 董事会同意通过银

行信贷等方式筹措资金。

（杨苏）

隆平高科携手11家种业公司

建杂交水稻分子育种平台

� � � �今日，隆平高科（

000998

）公告称，

董事会审议通过了《关于成立华智水稻

生物技术有限公司的议案》。 而华智生

物的成立，也标志国内最大的杂交水稻

分子育种平台正式落户湖南长沙。

数据显示， 华智生物注册资本总

额

3

亿元，首次出资

1.5

亿元，余下资

本金在公司成立一年内到位， 注册地

为湖南长沙。该公司由包括隆平高科、

神农大丰、丰乐种业、荃银高科、中国

种子集团有限公司在内的

12

家种业

公司组成。

公告称隆平高科出资

1.29

亿元，

占股权比例

43%

，拥有合资公司实际

控制权，而其他

57%

股权，则分别由

神农大丰、丰乐种业、中种集团、荃银

高科等

11

家公司出资认缴。

隆平高科董秘陈志新介绍， 华智

生物是由国家相关部门指导下成立

的，定位为半公益性的技术研发机构，

主要是为了推动生物技术在杂交水稻

育种领域的广泛应用， 提升我国杂交

水稻育种研发能力， 确保我国杂交水

稻育种的国际领先地位。

据了解， 中国作为世界第二大种

子需求国，种业市场需求巨大，年需求

达

600

亿元左右， 具有非常广阔的市

场空间和发展潜力。目前，国内持证种

子公司多达

6000

多家，且大部分为规

模小，研发能力弱，核心竞争力低下的

中小型公司，特别是上世纪

90

年代以

来，包括孟山都、先锋等在内的国际种

业巨头对中国种业市场的大举冲击，

更让国内种业市场竞争加剧。

中信证券研究员施亮表示，此次

由农业部牵头， 成立华智生物杂交

水稻分子育种平台， 隆平高科等相

关企业将获得更多技术支持， 对相

关公司的未来发展具有非常积极的

影响。 （邢云 文星明）

五粮液推新品发力中端市场

� � � �面对白酒消费市场的理性回归，

五粮液发力中端市场。

7

月

23

日，公

司在成都推出中价位的五粮特曲、五

粮头曲战略新品。据了解，“五粮特曲”

的价格带锁定在

300-500

元之间，

“五粮头曲”的价格带锁定在

200-300

元之间。

五粮液集团董事长唐桥表示，五

粮头曲、五粮特曲的开发，公司从口感

设计到包装设计， 都充分听取和采纳

了数轮目标消费者的意见， 由五种粮

食和五粮工艺酿制而成，是“名酒”，更

是“民酒”。 五粮特曲、五粮头曲，是公

司的战略性品牌， 是五粮液布局全价

位全产品线的重要一步。

据悉，五粮液推进“名酒

+

民酒”战

略，将通过几年努力把五粮特曲、五粮

头曲打造成年销售规模上

10

亿甚至

20

亿的品牌。 唐桥表示，五粮液不仅

要巩固高端市场地位， 更要壮大 “腰

部”产品，布局中价位市场，依靠创新

进一步巩固和发展五粮液在行业中的

优势地位。

唐桥还表示， 此次推出 “五粮头

曲、特曲和特曲精品”后，公司将采取

“小区域平台商”运营模式，以地级行

政区域为招商单元， 更加贴近一线市

场和消费者，有效实施渠道扁平化，快

速满足消费者的需求。

（刘昆明）

国产葡萄酒品牌商结盟电商谋自救

行业低迷，国产红酒三强张裕、长城、王朝中期业绩预降，尚未加盟触网

证券时报记者 郑昱

近日，包括中粮长城君顶酒庄、香

格里拉酒业等国内数十家国产葡萄酒

品牌携手红酒电商酒美网， 宣布组建

国产葡萄酒联盟。

近期国产红酒三大品牌张裕、长

城、王朝中期业绩集体预降，折射行业

景气持续低迷。内外交困之下，国产葡

萄酒开始采取抱团取暖、 试水网络等

方式展开自救。

酒美网首席执行官吕意德在接

受证券时报记者采访时披露， 上述

品牌商和渠道商组成联盟、 携手进

行推广。 线上方面酒美网将开辟专

门联盟频道，线下各方将通过举办品

鉴会等形式来推广国产葡萄酒以及葡

萄酒文化。

整体来看， 国产红酒上半年行情

进一步下滑，龙头公司纷纷预降，改善

渠道和提升营销能力成为业内公司当

务之急。 其中，张裕

A

（

000869

）预计

2013

年半年度营业收入和净利润下

降幅度不超过

20%

。

此外，中国食品（

00506.HK

）近日

披露盈利警告， 显示出中粮长城葡萄

酒销售的下滑局面。中国食品披露，预

期上半年未经审核综合净利润同比将

大幅下跌。 受政府限制宴请宴会等政

策影响， 长城中高端葡萄酒销售严重

下滑，产品结构和毛利率恶化，导致酒

品类业务在未计入不能摊分的销售平

台费用前的经营利润大幅度下滑。

王朝酒业（

00828.HK)

预计上半年

业绩同比亏损扩大，销售量同比下跌，

主要由于中国经济环境及受进口葡萄

酒影响，国内葡萄酒产品需求欠佳，同

时还受政府政策限制宴请宴会冲击。

王朝酒业预计整体毛利率同比下跌，

高档次产品销售大幅减少。

吕意德告诉记者

:

“国产红酒景气

不佳， 最主要的原因是美誉度有待提

升。 受三公消费限制影响最大的是

300

元以上的中高端品类，相比之下，

中档及中低端价位的红酒受到冲击比

较小。 销售低迷的原因主要是用户的

接受度和认可度不高。 在消费升级的

趋势下，国内消费者越来越理性，更看

重品质和性价比。 ”

进口葡萄酒营销专家郭海冰认

为， 近期商务部对欧盟葡萄酒的 “双

反”调查，对国产葡萄酒而言是一次难

得的发展机遇， 但要想真正得到消费

者的认可， 国产葡萄酒需要从质量上

提高，从品牌和意识上提升。

记者了解到， 此次十大红酒厂商

结盟并携手触网，旨在通过电商平台，

以口碑传播的方式达到规模效应。 据

悉，上述品类红酒定价为

100~300

元

之间， 线上价格较线下渠道下降三成

左右。吕意德介绍，在中方向欧盟发起

红酒双反调查的背景下， 作为红酒销

售平台， 酒美网一方面加大对非欧盟

产区葡萄酒的采购， 一方面与国产品

牌展开规模合作。据他透露，未来不排

除与“红酒三强”展开合作，但当前龙

头企业传统渠道成熟， 结盟触网的顾

忌会更多， 担心会打乱其原有价格体

系， 相比之下二三线国产品牌负担就

少很多。

资料图片

益佰制药“弃儿”景峰制药冲刺上市

证券时报记者 李雪峰

四年前从益佰制药（

600594

）剥离

出来的上海景峰制药股份有限公司，

昨日正式在环保部网站上进行环保公

示，日期为

7

月

23

日

~29

日。

值得一提的是， 景峰制药控股股

东为叶湘武，原系益佰制药创始人、董

事长， 与益佰制药实际控制人窦啟玲

曾是夫妻关系。

拟整体上市

本次核查系景峰制药在环保部的

首次核查， 范围包括景峰制药及子公

司贵州景峰注射剂、贵州安泰药业，这

三家公司属于重污染行业核查范围公

司。 而景峰制药旗下另外三家子公司

海门慧聚药业、 贵州景峰医药及上海

科新生物则不在环保核查之列。

资料显示， 景峰制药主要产品为

参芎葡萄糖注射液（佰塞通）及玻璃酸

钠注射液（佰备）等，二者分别为心脑

血管及骨科退行性关节炎用药。 目前

景峰制药拥有小容量注射剂、 原料药

和酊剂药品

GMP

证书，其玻璃酸钠原

料药及制剂车间均符合现代

GMP

要

求，同时景峰制药拥有

33

个药品生产

批准文号。相关资料显示，景峰制药去

年营收超过

10

亿元，已成为沪、黔两

地知名制药企业， 在两地均有万余平

方米的生产基地。

按照规划， 景峰制药拟于今年在

上交所实现整体上市， 共涉及

5

个募

投项目，其中

2

个项目位于上海，而另

外

3

个项目则位于贵州。 截至核查结

束，募投项目均已取得相应环评批复，

不过目前均未动工，处于拟建阶段。

记者注意到， 目前景峰制药上市

计划并未正式纳入证监会审查名录，

显示其上市进程尚未进入攻坚阶段。

依照正常的步骤， 景峰制药无法在年

内完成整体上市。 不过据了解，目前景

峰制药正在积极推进材料报批工作。

提及景峰制药， 其实它在资本市

场已浸淫多年。 在

2009

年

1

月份之

前，景峰制药系益佰制药控股子公司，

彼时景峰制药公司名称为上海佰加壹

医药有限公司， 而益佰制药持有其

97.02%

股权，时任益佰制药董事长的

叶湘武则持有景峰制药

0.75%

股权。

当时景峰制药经营并不顺利，

2008

年前

11

个月还曾亏损

192

万

元， 多年累积亏损则为

3272

万元，净

资产为

9094.66

万元。 最后益佰制药

以“整合自身、甩掉包袱”为由将景峰

制药予以整体转让， 受让方便是叶湘

武。 与时下动辄数倍溢价转让医药资

产不同的是， 益佰制药仅以溢价

312

万元的价格将景峰制药整体出让。

令益佰制药想不到的是， 上海佰

加壹在

4

年内迅速扭亏并积累了冲刺

上市的资本。

曾经的夫妻店

作为从老牌上市药企益佰制药剥

离而出的企业， 景峰制药近年来的发

展速度丝毫不逊于益佰制药及其他上

市药企， 以至于这两年先后获得了维

梧鸿达、 维梧百达股权基金及国内著

名私募大佬郑伟鹤旗下的南海成长基

金的战略入股。 从郑伟鹤及旗下基金

的投资、退出风格来看，景峰制药上市

已无悬念。

其实景峰制药与益佰制药的关系

绝非这么简单， 景峰制药实际控制人

叶湘武与益佰制药实际控制人窦啟玲

曾系夫妻关系， 并且益佰制药系二者

一手创立。益佰制药于

2004

年上市的

时候曾被称为“夫妻店”，当时窦啟玲、

叶湘武分别是益佰制药控股股东及第

二大股东， 二人持股比例一度高达

40%

， 其中叶湘武同时还是上海佰加

壹的法定代表人。

尽管叶湘武当时只不过是益佰制

药第二大股东， 但其却一度兼任益佰

制药董事长及总经理， 而身为控股股

东的窦啟玲则退居二线， 益佰制药夫

妻店效应十足。

不过上市之后的益佰制药在刚开

始几年并未实现业绩高增长，

2006

年

还曾巨亏

1.4

亿元， 以至于在

2006~

2007

年前后益佰制药还传出分家风

波，引起各方关注。记者从益佰制药相

关人士获悉，当时窦啟玲、叶湘武实际

上已经离婚，但离婚原因并不清楚。

2007

年

7

月，益佰制药人事变动

加速， 叶湘武辞去益佰制药总经理一

职，

2009

年

1

月则辞去董事长一职，

自此益佰制药控制权归于窦啟玲。 在

此期间，叶湘武还不断减持益佰制药，

至

2010

年末，叶湘武彻底退出益佰制

药前十大股东。

尽管如此， 叶湘武并非 “净身出

户”，受让上海佰加壹至今被视为叶湘

武退出益佰制药的条件之一。 从益佰

制药拟转让上海佰加壹， 再到叶湘武

支付首期款项，前后仅半个月，但直到

2011

年

12

月份， 叶湘武才彻底结清

受让上海佰加壹的款项。

与叶湘武同时离开益佰制药的还

有简卫光等人， 后者曾系益佰制药副

总， 目前则是景峰制药第三大自然人

股东。

有意思的是， 撤出益佰制药的叶

湘武在经营上海佰加壹并推动其上市

的同时， 窦啟玲控制下的益佰制药近

年来业绩也持续改善。 去年益佰制药

营收超过

22

亿元， 净利高达

3.33

亿

元，这与益佰制药

2006

年时候的巨亏

形成了鲜明对比。
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